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INTRODUCCIDN 
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El presente trabajo de investigaci6n sobre la comer­

cial i~aci6n de Accesorios Automotrices de Importación en 

Za::iora, Michoacán1 surge cor:10 respuesta a una necesidad 

latente dentro del mercado automotriz local, que es pre­

cisar:1cntc, el contar con accesorios de importación a 

precios normales ¡ no, a precios elevados que disminu­

yen su demanda. 

Por lo tanto el prop6sito fundamental de éste, es el 

recopilar la información suficiente y actualizada refe­

rente a la importación: de todas las fuentes, mediante 

la investigación de campo y la i nvcstigación documental; 

para mostrarla de la manera mas completa y· de fácil com­

prcnsi6n, a fin de que, quien lo consulte, conozca y cn­
:;tenda cada unn deo las actividildc!l nccc>!lari.,s para i., 
comercialización, como son: Elegir un sitcma de trans­

portación,analizar: el tipo de cotización adecuado, la 

necesidad de contr~tar un seguro de transporte, las ac­

tividades de la aduana, los tipos de importación que 

existen, las dependencias de gobierno que tienen rela­

ci6n con la importación y otras muchas. 

Los anexos que contiene cada uno de lo!l capítulos 

son muy importantes, ya que son complemento de lo in­

v<?stigado. 

Para la realizaci6n de la presente invcstigaci6n se 

Obtuvo in~ormación de diferentes instituciones, como son: 

La Cámara Americana de Comercio, el Banco Nacional de 

Co:nercio Ex.terior, la Embajada de los Estados Unidos de 

Ar:érica, la Aduana Interior de Guadr.lajara, cte. Esto 

mediante entrevistas con los directi·:os de las institu­

ciones de comercio exterior. ~sí como consultas a ma-· 

terial bibliogr.i!"ico de la Biblioteca c:!c Ciudad Univer­

sitaria di.! la Universidad Aut6noma de Guadalajará. y de 

otras bibliotecas privadas y públicas. 
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También en la investigaci6n se realiz6 una encuesta 

de mercado, en la cual Se obtuvo información de las em­
presas que su giro es la compra-venta.de productos au­
toQotriccs. 
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S U P U E S T O S Y L 1 ~ I T A C 1 O N E S O E 

L A N V E S T 1 G A C 1 O N 



+ El presente estudio está enfocado únicamente a la 

comercializaci6n de productos de importaci6n de los 

Estados Unidos de Amórica. 

+ Se entiende por ~ Comercializaci6n " a todas las 

actividades que tienen que sor realizadas por el impor­

ta.dar desde que surge la idea de importar un producto, 
hasta que es recibido éste legalmente on las bodegas 

de su empresa. 
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+ Los Accesorios Automotrices son aquellos productos 

que conjuntamente con las Refacciones, forman el concep­

to de Productos Automotrices. 

+ El estudio se realiznrá únicamente en el mercado 

automotriz local, aunque una gran parte de la informaci6n 

es necesario consultarla en fuentes de fuera de éste, 

pero que sin embargo son indispensables para un trabajo 

completo. 

+ Las disposiciones legales que se mencionan en este 

trabajo, están orientadas únicamente a la importaci6n. 

+ Se entiende por mercado local a el conjunto forma­

do por los municipios de Zamora y Jacona, Hichoacán. 
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C.APITULO UNO 

S!TUAC!ON DEL MERCADO AUTOMOTRIZ LOCAL 
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r.1 Características de las empresas automotrices 

Las empresas que tienen por giro principal la compra 

venta do productos automotrices, se encuentran ubicadas 

en su mayoría en un sector bién decinJdo do la ciudad, 
donde se encuentran los talleres de sor\"icio automotri~, 

lo cual propicia a que exista una rolaci6n mas directa 

entre estas partes, 

La minoría de las empresas se encuontra ubicada en 

la periferia de la ciudad, principalmente a la orilla 
de las carreteras qua salen de la ciudad. 

Estas empresas se dividen en varios tipos, depcndien­

·do del tipo de productos automotrices que ofrecen al 

público consumidor, siendo principales las siguientes. 

a) AGD.'CI!IS Artm':arnrcc:s 
Son aquellas empresas quo venden autos y ca~ioneu 

do una detorrninada marca oxistonto on ol mercado nacional, 

además venden rofaccionos y accesorios para dichos voh!­

culos. 

b) REFACCIOAA.~ll\S ESPF.CIALI?.,W.\S 

centro de esto tipo do omprosas so oncu~ntran aque­

llas, quo cuentan con productos automotrices para una de­

terminada marca do vehículos, teniendo estas poca cober­

tura en el mercado. 
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e) REFi\CCIO::ARIAS GENER.\LES 

Son aquellas que cuentan con una amplia variedad 

de productos para la mayor!a de los autos de fabr!caci6n 

nacional, oCrecicndo al consumidor también productos 

complc~cntarios que tienen rclaci6n directa con los 

autos. Estas empresas abarcan gran parte del mercado, 

siendo estas influyentes en él. 

d ) f}G'REs,'\S DE REFACCIO!'-JES l\t~JOTR!CES 'f i\GRICOLt'\S 

Estas empresas además de ofrecer al público pro­

ductos auto~otrlccs, ofrecen productos para el campo, 
como son: Refacciones para sembradoras, para tractores, 

para fumigadoras y para otros tipos de maqUinaria pro­

pia de la agricultura. 

e) E:'tPRES1\S DE ;,ccESQRIOS At:T'a'!OTRICES 

o5sicamentc la actividad principal de estas em­

presas es la compra-venta de accesorios para autom6viles 

y c:ar:iiones. 
Estos son produc:too adicionales a los c:o~poncntcs 

originales da los vehículos, los cU<Íles son en su mayoría 

artículos de lujo o de repuesto y qua generalmente tienen 

precio el:evado. 
Los Accesorios Automotrices son el punto central 

de la invcstigaci6n. 

f) . C"l!PRE&\S 1\ITI'O?-!O"fRICES, AGRICOLJ\S E n .. 1:USTRIALES 

Estas e~prcsas ofrecen productos al igual que 

las coprcsas de refaceioncs auto~otrices y agrícolas, 

con una variedad, que son los productos industriales, 

los cuales son de gran importancia ya que existe una 

demanda creciente, lo cual hace que participen mas en 
el cercado. 
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Las empresas automotrices que forman parte del mer­
cado local, son en su mayoría pequeñas, las cuales o­

froccn al público consumidor productos de ios mas comu­
ñes, significando eso que no cuentan con productos espe­

cializados o de mayor dificultad para ser obtenidos y 
que sin embargo son necesarios. 

Las empresas que cuentan con la mayoría de tos pro­

ductos y que tienen un servicio mayor al consumidor se 

consideran de tamaño mediano. 
Los criterios utilizados para determinar el tamaño 

de una empresa, son como su nombre lo dice criterios, 

o sea que el concepto del tamaño es totalmente relativo 

ya que depende principalmente del sector donde se en­

cuentre la empresa, del giro, do su cobertura, etc. 

El tamaño de una empresa es importante para estudiar­
la y poder compararla con otras dentro del misno sector, 
por lo tanto, toda clasificaci6n que se realiza es con 

la finalidad de analizarla y poder realizar una descrip­
ci6n de algo que se está estudiando. Por consiguiente 
se mencionan algunas criterios para identificar las 
empresas pequeñas y medianas, además del distintivo men­
cionado anteriormente. 

+ Generalmente es una empresa unipersonal o sociedad 
de tipo familiar. 

+ Emplea tecnologia poco avanzada para ol sector 
econ6mico dando opera. 
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+ Los sistemas contables cuando los posee, s610 so 

emplean para el pago de impuestos y cargas soc_ialcs. 

+ No oxiste una p1nneaci6n a largo plazo. 

+ La -divisi6n del trabajo es incipiente y las fun­

cioneS ·admiriistrat.ivas están conccn~radas en una persona 
que ___ gone~aimérite. _es· pr_opictarin de la empresa. 

+ Su me-rendo se concreta a un espacio geogr6.fico 
no muy .arnplio~·-

+ La falta.de capital dificulta el proceso de cvo­
luci6n, pues ·es tambicn un impedimento para obtener !i­
r\anC:-i.3.mic.nt~<. 

Se considera a una empresa mediana, cuando han 

evolucionado en.olla algunos de los aspectos propios 

de la empresa pcque~a y que se mencionaron anteriormente. 

s~ el c6digo Fiscal de la Fcderaci6n se definen difo­

rontcs tipos de actividades que 9on llamadas empresaria­

les y qua pueden ser el comercio, la indust.ria, la pesca 

y o~ras. Y por lo tanto a las peroonas que las realizan 

se lQs conoce como Empresas. 

Es por eso que las empresas auto~otrices son clasi-



.ficadas d0ntro de las que realizan actividades comcr­
ci"a1cs. ya que e~ajenan bienes o servicios. 
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Estas ecpr"!sas Ci::tmcí:-Cial..es que son parte de la inves­

'tigaci6n son divididas en contribuyentes mayores y en 
contribuyentes menores, cada uno de los cuales tiene 
caractor!sticas muy especificas que los diferenc!a uno 
de1·otro. 

se' considera contribuyente menor a la pnrsona fí­
s lea ·que ••• 

+ No emplee más de tres personas en la nego~iaci6n 

o bi6n cuando sean más, que en conjunto cubran no más 
de tres jornadas individuales de ocho horas de trabaja. 

+ Que l~ ncgociaci6n esté establecida en una su­

perficie que no exceda de cincuenta metros cuadrados 

cuando el edificio no sea propio del contribuyente y de 

cien metros cuadrados cuando sí lo sea. 

Esto no es aplicable cuando la empresa est6 esta­

blecida en una poblaci6n hasta de trecientos mil habi­

tantes. 

Por lo tanto en la ciudad de zarnora, no se aplica 

esta fracci6n, ya que existen docientos mil habitantes 

aproximadamente.(•) 

+ Que no haya m&s de un establecimiento fijo o que 

e~té ubicado en mercados públicos o bién qua sean puestos 

serni!ijos. 

Ultl:r.o c.i\cu\o pcblactcna\ real lzai:o en h Prt~li:tncla z:~nlclpal de h ciudad, 

~ Za:ora, Hlc~.c~c.in, En el año C:t HS.7 



+ Quienes e~ e1 affo de cn.landario anterior abtu-

vleron más del 25% de ingresos por comisi6n, agencia, 
correduría, etc. 

+ Que no realice.actividades de ••• 

ENAJEN1\CIO.~ DE ••• 

a) Apa·rat.os ciérÍt!iicos, fotogr&t'icos. 

b) Atículos. .deportivo's 
e) Haquinarta 

12 

d) Huebles metál.icos, de mimbre, bambú y equipos 
do oficina. 

SERVICIOS.DE,,, 
a) Laboratorio de análisis clínicos y/o radio-

16gicos. 

fijo. 

b). Dol.ichcs, frontones, 

e) Salones de baile, etc. 
d) Agencias 

0

de viaje, hoteles. 

e) Arrendamiento de autos 

f) Autotransporte do carga 

g) Distribuidor autorizado llanta~, etc. 

h) Comarcializaci6n de vehículos en establecimiento 

Se considér3 a:unñ Persona como contribuyente mayor, 
cuando "tCii9a cara.cter!siic:as diEerentes a las que tiene 

el c:oÓt~ibufe-~t:~ Menor.(•} 

(•) Infor=act6n obtenida del C6c!ls;o Fhc11de11 Fel!enclén { Art. 15) y de 1a 
Ley C:e1 h:•;ives~o sobre· h. Renta { Art. 115 ) 
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Actualmente on el mercado local, se encuentran dis­

tribuidas alrededor de 60 empresas automotrices, de las 

cuales 5 corresponden a las empresas de accesorios auto­

motrices, siendo en su mayor!a empresas pcque~as.(•) 

• D1tos obttn\dos tn .11 Cb1r1 N1cton11 de Cc=-.tirclo, Servlctos r turl~lllO ele Za:ion, 
Hlcllo1cin, Co16n 10 Pte, A?c!D. Postal 50. 
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r.2 características do los consumidores (•) 

Dentro del mercado automotriz loca1, existen varios 
tipos de consumidores, los cuales so encuentran.distri­

buidos de una manera -irregular, ya que solo una parto 

de ellos se encuentra en una misma área gaogr&!!ca. los 
de::i,ís están ubicados en las diferentes portas de la 

ciudad. 

Existen consumidores que no están precisamonta dentro 
del mercado local, sino que son consumidores toráneos, 
que están ubicados en otras poblaciones circunvecinas a 
Zamora, tfichoacán; incluso· en poblaciones pertenecientes 
a ott"os ostadoG y que son consfderados como consumidores 

del mercado local. 
Siendo ontoncos los diCorentes tipos do consumidores 

delimitados por las siguic~tes clasiEicaciones. 

sEGtm su ACTIVIDAD 

son aquellas personas que tienen a su cargo talleres 
automotrices, los cuales acuden a las empresas para 
obtener sus productos. Estos son de gran importancia 
dentro del cercado, ya que forman la mayoría, impulsando 
fuertemente el consumo de productos debido a la natura­
leza de su trabajo. 

* Re:uTt~~o ~l.' Ta lr.vestl;aetén ~l.' e~i:i;io en !u ~~ruu a:.it=trleu. 
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CO:O'SL.'fIOOR INDIVHXJAL 

Es aquol1a porsona que obtiene los productos dirocta­

men tc de las omprcsas automotricos, para instalar él 

Dismo su producto o bién contratar los servicios de los 

Meclinicos pnra que lo realicen. 

~ESAS AUTOXOTRICES 

Son aquellas qu~ ocasionalmcnto obtienen productos de 

las empresas del mercado local, cuando por diversas cau­

sas no cuentan con los productoa en su almacén. 

SEGUN SU UDICACION 

CONSU'Xl OOR LOC\L 

Aquel quu está ubicado dentro del mercado local. 

O s~a que ~u localizaci6n geográfica es la misma a la 

de las Empresas Automotrices. 

co:-;SUMIOOR FOR.\.'IEO 

El consumidor foráneo ti~ne la caractcrlstica espe­

cial de que obtiene los productos de las empresas que 

se encuentran fuera de su poblaci6n. 

Este con~umidor puede acudir directamente a la empre­

sa para obtener sus productos, realizar su compra me­

diante una llamada telefónica, o bién que la empresa me­

diante un agente de ventas acuda a la población direc­

tamente a ofrecer sus productos a los consumidores. 
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1.3 C¿ractcr!sticas de los proveedores 

Los proveedores son muy importantes dentro del mer­
cado, ya que' tienen rclaci6n.dirccta con las empresas 
·auto1:1otrices, éstos son necesarios para la existencia 
de la relación de compra-venta de productos, entre la 
empresa y Cl consumidor. 

Las cmprcs~s automotricca obtienen los productos de 

empresas Cor.S.ncns, en una rormil regular y en una Corma 

menos regular a cmprcsaa locales, siendo sólo ocasional­
mente y en cantidades mucho menores , debido 6sto a la 

diferencia en precio principalmente. 

Los métodos de vcqta utili~adoo generalmente por los 

proveedores, son prinCipalmcntc la visita personal a 

tas empresas automotrices para arreccr sus productos me­

di.:tntc catálogos e inclu::iivc muestras, lo cual hace a­
tractiva la compra de productos. 

Tambián otro método de venta utilizado es el de venta 

por teléfono, que consiste en que el proveedor ofrezca 

sus productos al comprador o bión que el comprador so­

licite al proveedor la venta de deterr.iinado producto. 

Principalmente la entrega de mercancía se efectúa me­

diante la contratac:i6n del ser\•ic:io ele una c:ompaii!a de 

transportes !cderale::i o bién enviándolo por una línea 

de autobuses. ( * l 

Estos proveedores foráneos se encuentran uhicados en 

diferentes entidades de la repÚhli~a, siendo las prin­

cipales: Jalisco, Guanajuato, Aguascalicntes, El Dis­

trito Federal y :-ac:hoacán. { **) 

* Per e!c:-.:>lo: tr1.ns~ortu C:c Clr~il. [l Cuere. o Hnea Flechil. P.•'il-dlla, Autcbuas 
Ge CtclC:cnte, Ut. 
•<rCctcs c~tenlc:os !:'!C:hn:c t11cst\cllar\c C:cl cnp~o 11no, 



I.4 Productos automotrices 

Los productos automotrices son el conjunto formado 
por ias refacciones y los accesorios para auto~Óviles 

y camiones. 
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Los acc~sorios son punto central do lil investigación. 
Las empresas mencionadas en el capitulo comerciali­

zan productos automotrices do or1gen ~acional y del ex­

tranjero, siendo en mayor número los primeros, aunque 

se presenta el problema do que no existe una variedad 
de productos de fabricaci6n nacional que satisfaga todas 
las necesidades de los consumidores locales, siendo cn­
"tonces necesario para la empresa automotriz recurrir a 

la compr.'\ de productos extranjeros, con los distribui­

ros nacionales. 
Siendo tambiún importante mencionar qua existen cier­

tas necesidades dentro del marcado, que son satisfechas 
solamente con productos extranjeros, lo cual apoya on 
gran mC?dida la idea de? ésta invsrs~tigaci6n. 

La calidad de los productos automotrices e~ una ca­

racterlstica inseparable de ellos, cspeclficamentc ha­
blando do los norteamericanos, ya que según encuesta 
llevada a cabo se pudo obtener tal int'ormnci6n.'(") 

" Ver 1ne•0o uno. 



18 

En 01 mercado automotriz el crecimiento de las vontas 

de accesorios en el Último aílo fue mediano, ya que se a­

firm~ que actualmente la venta de estos productos no ha 

crecido debido a diversos factores como son la infla­

ci6n, la pérdida del poder adquisitivo de las personas· 

y otros, dando por resultado un estanc~micnto. 

se pudo conocer que sí existen diferencias entre los 

productos nacionales y los productos de origen nortea­
mcr icano, según lo arirman l;:ia empresas cn"cuC?stadas, 
siendo princip;itmcntc en cu<1.nto .1 cillidl!d, variedad de 

los productos, m11yo= vidn de uso y otr<Js que hacen que 

el producto norteamericano sea preferido ~or el consu­
r.lidor. 

Los principales accesorios auto~otrices que se ven­
den Cn ~sLaG empresas son de or{gen nacional, corno por 

ejemplo se encuentran: Faros clc halógeno, cornetas de 

airn, ceras pulidoras y espejos. 

Se mencionaron otros tipos de accesorios que solamen­

te se adquieren en el extranjero, como son antenas eléc­

tricas, polarizado de cristales, cte. Los cuales son 

indicadores para tornar una dccisi6n sobre qué productos 

son los que necesita el consumidor, para as{ realizar 

la comerCializaci6n. 



A N E X O U N O 

+ cuestionario para obtener información sobre las 
necesidades del consumidor. en el morcado automotriz 
local. 

+ ·Instructivo de llenado del cuestionario 

1 9 



INSTRUCT~VO DE LLENADO DEL-CUESTIONARIO DE 
DETECCION DE NECESIDADES 
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El presente cuestionario está formado por 8 pregun­

tas en total. existen preguntas abiertas en las cuales 

se tiéne quo contestar de acuerdo a sus conocimicntos·y 
criterio personal, tnmbién hay preguntas de .clecci6n 
múltiple a las cuá1co se tendrá que responder mediante 
uno o varios r-cnglones de alternativas que se presentan. 

En aigunns preguntas se pide que se mencionen en !'ar­
ma adicional datos necesarios para la complcmcntaci6n 

de la informaci6n. 
E.l prop6sito· rundan:cntal de éste cuestionario es el 

determinar lo mas cercano a la realidad, tas necesida­
des existentes en el mercado de accesorio~. y as{ mismo 

darnos cuenta de su potencialidad, siendo importante de 
conocer par::i una futura realización de las acti.,,.idadas 
cornerci:ilcs. 

Por lo tanta se pida que saa contestada éste cuestio­

nario con la mayar veracidad pasibla, can fin de qu~ 

sea una herramienta confiable, para obtener inforrnaci6n 
y por consiguiente una buana elaboración del trabajo 

de inv.cstigaci6n. 
De antemana agradeciendo su valiosa cooperación. 



CUESTIONARIO DE DETECCION DE NECESIDADES 
EN EL MERCADO DE ACCESORIOS 

AUTOMOTRICES 

l. ¿ c6mo·h~--S'J.d~'·'ol crocimionto de las ventas do 

accesorios· duZ:..ant·~· el proSente ai'io en su empresa 1 

·alto mediano ___ bajo 
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2. ¿ Para usted cu&l es la razón de que haya sido as{ 

el crecimiento de las ventas do accesorios ? 

J. ¿ Uoted en su empresa ofrece al público consumi­
dor productos de origen norteamericano ? 

s! no 

4. ¿ Qué opinión tiéne do éstos productos norteameri­

canos ? 

S. ¿ Para usted existen diferencias entro los acceso­

rios mexicanos y los norteamericanos 1 

1.-

2.-

3.-

si no 

Si la res?uesta os SI por favor mencione tres. 
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ij, ¿ ~ quién compra usted los accesorios automotri­
ces ? 

Distribuidor nacional mayorista 

Empresa minorista 
Empresas importadoras 
otros (rnenciónclos) 

7. Si C!S posible mencione SU nombre.y s·u- esto.do do 
la república de procedencia. .• 

e. ¿ cuáles son los cinco principales accesorios que 
vende en su empresa ? Indique por orden do preferencia 

escribiendo el número uno al principal y el número cin­
co al menos principal, 

----. 

rincs deportivos 
espejos 

llantas 

ceras pulidoras 
tapetes 
auto ostercos 

asientos deportivos 

cornetas musicales 
Polariz<ldo 

calcai:ionlas 
faros de halógeno 

cristales eléctricos 

NOTA: En la lista anterior indique con una "equis" 

a aquellos accesorios que no vendo en su empresa y que 
creo !~portante contar con ellos en existencia, para me­

jorar la línea de accesorios auto~otrices, si existen 

para usted otros que considera necesarios, por favor 

mcnclónelos. 
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CAPITULO DOS 

ASPECTOS RELACIOllADOS A LA IMPORTACJON 
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II.1 La Importaci6~ 

La irnportilci6n es la parte del comercio exterior que 

comprende todas las mercancías que son introducidas en 

el pa!s desde el extranjero.(~) 
Dentro de 6sti:? cor.tercio intc_rnacional se, importan 

mercancías por diversa~ ra~oncs. como son para satisra­
ccr necesidades con bienes o servicios que no los hay 
on el pa!s importador o no se cuenta con otras mercan­
cías semejantes o sucedáneas para que satisfagan dichas 
necesidades, éste tipo de importación es realizada en 
nua:itro p<iÍa por dependencias. gubcr11<:1rncntalcs, cmprcs<1s 

paracstatalcs y por empresas del sector privado. 

Tambi~n se importan productos cuando existen en el 

país mercancías similares, pero que ti~ncn un precio su­

perior a las extranjeras, hecho que irn¡:iulsa la idea de 

rcaliznr la corncrcializ~ción de dichos productos. 

Cuanclo se pretende renlizar la importación de p~o­

ductos que ya existen en nuestro país con característi­

cas y precios similares, entonces dicha importación se 

topa con barreras que pretenden regular la entrada de 

esas mercancías al pa!s. 

Teniéndose entonces que realizar ciertas actividades 

para tramitar un permiso de importación y hacer un pago 

en la aduana correspondiente.Este tiene la finalidad de 

someter al producto extranjero a u~ tributo y evitar la 

competencia excesiva por el extranjero en el mercado na­

cional, que en un momento pueda parjudicarlo. 



El hecho de quo las mercancías al pasar de un país 
a otro, tengan que ser detonidas en la aduana, tiene 
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la finalidad de conocer las mercancías quo son introdu­

cidas al país, evitando as! que se introduzcan productos 
que de algún modo puedan perjudicar la economía y a los 
habitantes del país. 

Por lo tanto el acto de ser revisadas las mercancías 
en la aduana, es necesario y obligatorio por ley, ,ya 

que s6lo as! se acredita la procedencia legal de las 

mercancías o productos. 
Cuando la autoridad aduanera no tiene conocimiento 

sobre la introducción de productos al territorio nacio­
nal o la salida de éste, so camote una infracción lla­
mada contrabando, el cuál se puede presentar en los si­
guientes casos. 

a) cuando se omita ol pago parcial o total do loa 
impuestos. 

b) Cuando no se tenga el permiso correspondiente, 
ya sea de importación o exportación. 

e) Estando prohibida la importac16n o oxportaci6n, 
de un detor~inado producto. 

d) Si no se justifican los faltantes, a que se 
refiero el artículo 39 do la Ley Aduanera.(•) 

o) cuando se internan morcanc!as proced~ntos de 
las zonas libres.(••) 

• Ver ane•o dos, vhnt el contenido del artículo J9 de i1 Ler AC'u1ner1 vigente. 

••La zona libre es un lu;ar i;eogriflco lle tcrrttorlo nacional, en el cual se 
pueden lntroC'11Clr mercandu c:'el e•tranjero sin el pa¡;o de f¡;,~yestos de 1~orta• 
ctón, 



cJ cuando se extraigan de los recintos !isca1es sin 
permiso de la autoridad aduanera¡ me:-c~nci.as qlle C:Stón 
bajo custodia.(•) 

• 'ltr Plinto Jl.S 
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11.2 La Aduana 

La aduana es una oficina pública establecida general­

mente en las costas y fronteras para registrar en el 

tráfico internacional los bienes o servicios que so im­

portan o se exportan, cobrando los derechos que adeudan. 

También existen en el interior del pais, aduanas lla­

madas Interiores, ias cu61es desempeñan las mismas fun­

ciones que las que se encuentran en las constas y/o 

fronteras. 
En nuestro pa{s existen 46 aduanas distribuidas en 

todo el territorio nacional. As! mismo existen las sec­
ciones aduaneras, que forman parte de alguna aduana, 

las cuáles s6lo permiten la entrada y salida de personas 

y veh!culos que no sean de transporto público, as{ como 

morcancias de importaci6n ocasional, lo cual quiere de­

cir que las actividades tradicionales do comercio inter­

nacional se deben realizar por una aduana autorizada y 

c'on las indicaciones que estipula la ley, 
Entre otras las funcionas de la aduana soni 

+ Proceder a la recaudación de impuestos por con­

cepto do importaci6n o exportaci6n, 

Hacer cumplir la lcY. aduanera vigente, 

+ Vigilar que la irnportaci6n y la cxportaci6n do 

mercancías s616 sea en forma legal. 
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+ Realizar 01 manejo.· almacenaje y custodia de las 
mercanc!as de comorcio exterior, cuando_ el rcgímcn adua­

nero lo exija.(•) 

Realizar el dc-spacho de las mercancías, a lo cual 

la Ley Aduanera afirma en su artículo 5. 

se entiende por despacho al.conjunto de actos 
y forti<llidadcs :clati..-os a la entrada de mercancías al 

territorio nacional y a su salida del mismo, que de a­
cuurdo a los diferentes tráricos y regímenes aduaneros 
c3tablccidon en el presente ordenamiento, deben reali­

zar en la aduana las autoridades riscales y los consig­
natarios o destinatarios en las importaciones y los rc­

r:titentcs en las exportaciones." 

Llevar a cabo el reconocimiento aduanero, el cual 

consist<? en cx,1r:iinar las rnc:-cancÍ.::i::i que son objeto de 

cornerc:io_ exterior, para precisar tod;:is l<ts mercnnc!as y 

sus c:arac:tcrístic:as, para comprob~r el cumpl!micnto de 

las obligaciones que son· establecidas en l<t ley. 

?rinc:ip<tl~cnte l.:i.s caractcr!stic;:is que son cx.:i.~ina­

das rnc~iante el rcc:onoci~iento .::idu.:i.ncro son: El or!gen 

de l.::is mercancías, su naturalc::a, su COr:""oposici6n, su es­

tado, cantidad, especie, envases, peso y medidas entre 

otras. 

~n rl ~11ntQ IJ.S se ha:ihr.f :r:.b t':":;ilh:r:ente. 
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•II. 3 El. Vista Aduanal 

Es un funcionario de la Dirccci6n General de Aduanas, 

espocia1izado en el manojo do tarifas, impuestos genera­

les de importación y exportaci6n, permisos, certifica­

dos de origen, etc, y que tiene autorizaci6n y capaci­

dad legal para real.izar funciones de clasificilci6n aran­
cel.aria y detcrminaci6n de impuestos y derechos, 

Por medio del vista aduanal se realiza el despacho 

de las mcrcanc!as que se pretenden importar, dando éste 

un reconocimiento aduanal de dichas rnorcancías, con la 

finalidad de precisar algunas de las caracter!sticas 

do éstas. Como son: 

orlgen de los productos 

+ Naturaleza 

+ Cantidad 

+ Envases 

+ Peso y medidas 

+ ~úmoro y marcas de bultos 

+ Ernpatjues y embalajes 

+ Otros 

Dentro de ésta opcraci6n el vista aduana1 comprueba 

que dichas mcrcanc!as o productos c~tén de acuerdo al 

rcg!mcn arancelario de importaci6n correspondiente, que 

cumplan con los permisos, certificados, autorizaciones, 

entre otros requisitos necesarios en la 1mportaci6n. 
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II.4 La Agencia Aduana! 

La agcnciil aduana! es una empresa privada especiali­

zada en el comercio extorior(•), la cuál presta sus ser­

vicios de orientaci6n, ascsorarniento y representación 

a individuos o empresas que te~gan que rcal~:ar opC~a­

cioncs comerciales internacionales. 
Est.1 representad.:. por un ,\gente ;'\.duanal el cual es 

el res?onsablc do las acciones que lleve a cabo ásta y 

que adcrn~s tiene reconocimiento por la Secretaría de 

Hacienda y crédito Público, mediante una patente que 

le autoriza para promover por cuenta ajena el despacho 

de producto:::i, de <icuci'do a los diferentes reg!mcncs a­

duanc~os establecidos por la ley. 

L<1 agencia adu.:tnill legalmente os el representante 

di:octo cic la e~prcsa o individuo a quien prestan sus 

servicios, rcspo~dicndo solida:iamante de cual~uicr o­

bligaci6n y cr6d!to que se cstablc=ca con motivo del 

despacho aduanero. 

Cuando se realiza el despacho de las mercancías con 

la asesoría y representación de un agente aduttnal, se 

celebra ~n contrato de mandato, mediante el cual el a­

gente reprascntará y rcali=ará todas las actividttdes 

necesarias para r.l despacho mencionado, y la persona 

física o rnoral que solicita sus servicio, se cornproncte­

rá '11 pago de dichos servicios prestados y de otros gas­

tos relacionados con el comercio ~xterior. 

En 6stc contrato el agente aduanal es el Mandatario 

y l~ persona física o rnoral el mandante. 

(•} ín el prcstnte tra~~jo Ce ll'l~rstls;1Clén se ht!!ila Ce lo ir.h:io Cll<1'1C'O se Ctce 

CC":'erclo e>1.tertcr y cc'l:~rclc lnternaclenal, 
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Es obligación de la agencia aduana! realizar los 

tr~mites de despacho ante la aduana en forma oportuna y 

correcta, cumpliendo con lo que se hubiere pactado en 

el contrato entre las partes. 

La agencia aduana!, en reprcsentaci6n por el agente 

aduanal, 6crán responsables do la veracidad y exactitud 

de los datos proporcionados, as! como de la clasifi­

cación en un determinado rcg!mcn aduanero y nivel aran­

celario de las mercancías que sean objeto do comercio. 

El conjunto de ~ctividadcs realizadas para el despa­

cho de los productos, representan un costo para el im­

portador dependiendo siempre do los acuerdos y tipo de 

cotización a que se haya llegado con el vendedor. 

Los servicios prestados por el agente aduana! deben 

ser remunerados por parte del mandante, en base a una 

tarifa o!lcia"l que ha determinado la Secretaría de lla­
cienda y crédito Público.(•) 

Existen otros gastos adicionales que deben sor cu­

biertos por el importador a el agente aduanal, corres­

pondientes a servicien co1nplementarios a la actividad 

de despacho aduana!, corno son •.• 

Manejos portuarios, tráfico terrestre y aóroo, aper­

tura y cerradura de embalaje, al~acenado, ate. Los 

cutí.los debo comprobar dobidancnte el agente aduana!, 

mediante recibos oficiales, recibos mercantiles que ex­

pidan las empresas de servicios terrestres, portuarios 

y aéreos, además de otros servicios da la Secretaría 

do Comunicaciones y Transportes. 

* Ver UrH1 de hcnonrtos clel 1gentt adyan1l en el 1.nuo dos. 



n.5 Regímenes ~duaneros de Importaci6n 

Todas las·mercanc!as que so pretendan introducir ~e­
galrnante al territorio nacional deberán sos destinadas 
a un reg!men aduanero, según sean las necesidades del 

importador, manifestándolo en el pedimento de importa­
ci6n y cumpliendo con las oblig'a.ciones y f"o~malidadcs 
que le sean propias. 

Debiendo ser autori:ado el reg!men aduanero a que 
se someterán tas mcrcanc!as. 

Los regímenes aduaneros contemplados en nuestro 
concrcio exterior son: 

a ) nt?ORrACicr.i DEFINITIVA 

Es la entrada de mercancías extranjeras al terri­
torio nacional por un tiempo ilimitado, oujctándose al 

pago de impuestos y al cu~plirniento de obligaciones, 
requisitos especiales, restricciones y a las Cormali­
dades para su despacho. 
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Sujetándose también al reglmcn las importaciones oca­

sionales, que son aquellas cuyo valor no exceda del 
equivalente en moneda nacional a mil veces el tipo de 
ca~bio fijado de conformidad con el artículo 20 cuarto 
párrafo del C6digo Fiscal de la Fcdcraci6n.(•) 

• P&ra t!eternl111r las contrlb~clcnes al CC:l'erclo e~:erlcr asf COMO para Pl!f&r 
ac¡uelhs que c!eban cfl!ctuanc en el e~tranJer;i, se ccnslc!erar4 el tipo t!c ca,.,blo que 
fije h Secrctarf.t c!c Hath'ldl y Cr.fdtto Pli~Hco l:'ec!laiiu dls:ioslclones c!e c~­
rkttr <¡eneral. 
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b) IXPORTACIO:I 'i"EMPORAL 

Es la entrada de ~ercanclas extranjeras al terri­
torio nacional por tiempo limitado y para una rinalida~ 
espee!fica que será mencionada en el pedimento aduanal,a-· 

sl las mercancías importadas baja éste rcgímen no pa­
g~r6n impuestos de comercio exterior a manos que no re­
tornen al pa!s de orígcn en el tiempo l!mite autorizada. 

o bián cuando se deseo carn~iar al reg!mcn definitivo. 
Esta irnportaci6n temporal es muy !recuente cuando se 

trata de productos extranjeros que se exhibirán an fe­
rias, material eientifico para investigaci6n, material 
profesional y pedagógico, maquinaria, equipo y vah!cu­

las para la axplataci6n lucrativa, ate, Los cuáles cada 
una tiene un determinado tiempo para pormanocor en Ol 
p3!s, co~o lo indica claramente el articulo 139 del Re­
glamento de la Ley Aduanera. 

esto reg!men aduanero tieno tres varinntes y son1 

Para retornar al extranjero en el mismo estado; 

Consiste en la introducci6n al pa!s de mercancías ex­
tranjeras que una vez c"rnpliendo la finalidad específi­
ca para que se autorizó su ingreso. regresen a su pa!s 
do or!gcn~ sin recibir ningún tipo de madifieación. 

+ Para transformación, elaboración y rcparaci6n; 
Es cuando las mercancías importadas temporalmente se 

destinan a un proceso de transformación, elaboración o 
rc?aracién en un determinado perlado de tiempo, para 
dospu~s al producto resultante soa retornado al pa{a do 
or!g~n. pagando los impuostos da exportación correspon­
dientes a la materia prima o mcrcanc!as nacionales que 
se les hubieren incorporado, 
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+ Para Dcp6sito Industrial: 

Es la irnportaci6n temporal de mercancías extranjeras pa­

ra que en recintos acondicionados se efectúen procesos 

de transformación, elaboración o reparación sin el pa­

go de impuestos al comc:cio exterior, siempre y cuando 

los productos rcnultantcs so exporten. 
En caso de que no sean exportados se deberá entonces pa­

gar los· impuestos corrccpondicntes, Siempre y cuando se 

cuente ·con la autorización previa de la secretaría de 

H;:icicnd.:t y crédit.o Público. 

e) U-t?ORT;,c¡o;o.: PAPA REPOS!CIOX DE EXrsn:-•cI/\S 

Es el rcgirnun aduanero por el cual se permite la 

entrada al país sin pago de impuestos de importaci6n a 

rncrcanc!as idénticas por calidad, caractcr!st!Cas téc­

nicas y arancelarias, a aquellas que con anterioridad 

se importaron definitivamente y que fuéron incorporadaa 

a productos nacionales que se exportaron definitivamen­

te. rara. lo cual ~e necesita permiso con la Secretar!n 

de Hacienda y Crédito Público antes de rcaliZar la cx­

port¡;¡ci6n. 

d ) DEPOSITO FISC.\L 

Este reg!men consiste en el almacenamiento de mercan­

cías de prOcedencia extranjera en almacenes generales 

de dcp6sito autorizados y bajo control de la autoridad 
aduanera. 

Este se efectúa una vez que se han determinado los im­

puestqs de importación, y durará 2 años corno ~áxirno, 

tiempo durante el cual se debieron h~ber retirado por e­

tapas o por entero las mercancías depositadas. 

Las mercancías en deó'6sito !iscul podrán retirarse para 

!~portarse definitivamente o bián retornarse al extran­

jero cuando los beneficiarios se desistan de éste regímcn4 
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e) 'I'RA.'lSITO DE MERCA.-..CIAS 

Consiste en ol traslado de una a otra aduana nacional 

de ias mercancías que sC encuentren bajo control fiscal. 

El tránsito es interno cuando la aduana de entrada en­

vía las mercancías de procedencia extranjera a la que 

se encargará del despacho, ésto tratándose do importa­

ción. 

Tratándose de exportaci6n es cuanCo la aduana de despa­

cho envía las mercancías nacionales a la de salida. 

Hasta aquí se ha hablado de tr&ncito lntcrno. 

El tránsito es internacional: 

+ cuando la aduana de entrada envta a la de salida 

las mercancías de procedencia extranjera que lleguen al 

·territorio nacional con destino al extranjero, 

+ cuando las mercancías nacionalcd se trasladan por 

territorio extranjero para su reingreso al territorio 

nacional. 
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A N E X O D O S 

+ Lista do aduanas autorizadas en el po!s. 

+ Tarifa dc_honorarios del agente aduanal. 

+ Artículo 39 do la Ley Aduanera. 
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ADUANAS AUTORIZADAS EN EL PAIS 
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l.- Xatarnoros, Tarn.- Puentes intornaclonales deno­

rninadosi Puente viejo y Puente Nuevor que comunican a 

la poblaci6n con la ciudad de Brovñsville, TexaS, Esta­

dos Unidos d~ América: Aeropuerto Internacional de la 

poblaci6n denominado Servando canales y patios fiscales 

del ferrocarril. 

2.- Ciudad Rcynosa, Tam,- puente intcrqacional de­
nominado Bcni~o Juárcz, que comunica a la poblaci6n con 

la ciudild de liid.:ilgo, Tc:ocas, Est:idon Unidos de Am6rica1 

'í acropu"crto internacional de J.a poblaci6n. 

Sccci6n aduanera Las Flores en Nuevo Progreso, 

Tarn. Puente internacional que comunica a la poblaci6n 

con la ciudad de Progreso, Texas, Estados Unidos de Amé­

rica. 

J.- Ciudad Miguel Alemán, Tam. Puente intcrnaciona1 

que comunica a la poblaci6n con la ciudad de Ro~a, Te­

xas, ~stados Unidos ee América. 

Sección aduanera Nueva Ciudad Ca~argo, Tam. 

Puente internacional que comunica a la población con la 

ciudad do R!o Grande, Texas, Estados Unidos de América. 

Secci6n aduanera Nueva Ciudad Guerrero, Tam. 

Puente internacional que comunica a la ~oblación con 

la ciudad de Falcan Hcights, Texas, Estados Unidos de 

t.mérica. 

Sección aduanera Ciudad Gustavo D!a~ Orda~. 

Tam. Vado internacional que comunica a la población can 

la ciudad do Los Ebanos, Texas, Estados Unidos de Am~­

rica. 
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4.- Nuevo Larodo, Tam.- Puente internacional Gral. 

Miguel Alemán y Juárcz-Lincoln, que comunican a la po­
blaci6n con la ciudad de Laredo, Texas, Estados Unidos 

de América; Patios fiscales del ferrocarril y aeropuerto 
internacional do'1a pobiaci6n denominado ouetza1c6atl. 

5.- Piedras Negras, Coah.- Puente internacional 
Puerta de México, que comunica a la poblaci6n con la 

ciudad de Eagle Pas,s, Texas, Estados Unidos de América; 

Patios fiscales del ferrocarril y aeropuerto internacio­
nal de la poblaci6n. 

6.- Ciudad Acuña, coah.- Puente internacional Puer­
ta de México y puente internacional do La Presa de la 
Amistad, que comunica a la poblaci6n con la ciudad de 

Del Río, Texas, Estados Unidos de América; Y aeropuer­

to internacinal do la poblaci6n, 

Sccci6n aduanera do La Linda, Coah.- Puente 
internacional, 

Secci6n aduanera de Boquillas del Carmen, Coah. 
Puente internacional que comunica al poblado con Estados 

.Unidos de América. 

Punto rijo de vigilancia El Conejo, Codh. 

7,- Ojinaga, C~ih.- Puente internacionul quo co~u­
nica a la población con la ciudad de Presidio, Texas, 

Estados Unidos de América; Patios fiscales del ferroca­
rril y puerta de la Estación Cuarentenaria para la im­
portación y exportación de g<inaclo. 
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8.- c!uc!ad Juárez. Chih.- Puentes internacionales 
Rcforr.ia. Libertad· y Corto de C6rdova, que comunican a 

la población con la ciudad de El Paso, Texas, Estados 

Cnic!os de A1:1érica: Patios fiscales del ferrocarril y ae­

ropuerto intc.:.-no.cional de la población dcno1:1inado 

Abraharn Gonzále:. 

Y su~ secciones aduaner<n de zarago~a y Guadalu .. 
pe, Chih. Además del punto de vigilancia llamado El Por­
venir. 

9.- , Gral. Rodrigo M. Quevedo, Chih.- Puerta inter­
nacional que cornunica a la población con la ciudad de 
Columbus, Texas, E.U.A; Y su sección aduanera de el ee­

rrenc!o. 

10.- Agua Prieta, Son. Puerta internacional que co­

munica a la poblaci6n con la ciudad do Douglas, Arizona, 
E.U.A. 

11.- ~aco, Son.- Puente internacional qua comunica 

a la pob!aci6n con la ·ciudad de Naco. Arizona, E.U . .\. 

12.- Nogales, Son.- Puertas intarnacio'nales Pue:-ta 

de ~léxico, para peatones, para carros de ferrocarril, 

que comunican a la población con la ciudad de Nogales, 

Arizona, E.U.A. Y aeropuerto in~ernacional de la pobl~­

ci6n llarnado Niguel Hidalgo. 

Y sus secciones aduaneras do Sasabc y La Noria. 

13.- Sonoyta, San.- Puerta internacional que comu­

nica con ia ciudad de Lukevillt!, 1\rizona, E.U.A. 
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14.- san-Luis R!o Colorado,- s0n.- -Puerta interna.el-a­

nal que comunica con ·San Luis Rto ·C~iorádo, Ar-izon·a-, 

r:. U .A;. y secci6!1- a_~uanera Los algod~n'!!.ª• B._c. · 

15.- Mexicali, a.c.- Puerta· :Í.nte~'naCional -:Puórta· 
do Mé-~ié:o,_ qu'o .co::iu~i~-~--c:on ·.ca léxico, :ccil', E:·Ú.--A·.-. -. ' 

Patios .r:isc.ales _-d~l- fer~o~.ii.r~-ii~-.y_::.¡"&.ra'PUeí:-to 
internacional ·llamado Gral. Ródo1f0.- s;S~Ch'e-~ -~-Ta·b~~d~-~-- y 

muelle fiscal del_ J?Uerto da siin Feiip-e·¡: .. a.c: ',; . ' - _ .. ;·_.,._ ·. ' · .. :·.-. '-- -._ ·;; - '~ 

16.-_ 

México, 

17. -

:-· ~ -,_~;; 

Tecate, B.c.- Puerta i·nt¿.:rnilCi.orla'i·.- PUér~~:- do 
que comunica· con_ Tec~t-e, Ca-_i>.·- E·~-u~·A. 

- . - • '.i' - . 

Tijuana, e.e. - PUer't.~-- :i'~torn~~i-~~-a~- Puerta de 

México que, comunica ·con ·san isidrÓ, ·ca1.· E.U.A. y aero­

puerto A'?olnrdo .L, Rodrlgue.z~. 

18. - Corni tan, Chi's, - Rocirito t is cal de la aduana, 
secci6n aduanera Ciudad, Cuauhtémoc, Chis. y puntos do 

vigilancia llamados El Garitón, El Pacayal y san Grogo­
rio. 

19.- Cit:.dad Hgo, Chis.- Puente ·internacional Bonito 
Juároz, que comunica con Tecurn Uman, Guatemala. 

Y sus secciones aduaneras de Talisman,Tapachu­
la y puerto Madero: Y aeropuerto internacional de Tapa­
chula, Chis. 

20.- Subteniente Lópaz, Q.Roo.- Puente internacional 

Río Rondo que comunica con Coroza!, Delice. Y sección 
aduane:a de Chetumal, Q.Roo.- Muelle fiscal y aeropuer­

to internacional. 
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21.- Ensonada,B.c.- Muelle fiGcal, boya do Petr61oos 
Mexicanos y su sección aduanara Isla Cedros, a.c. 

22.- La Paz, s.c.s.- MUolles fiscal, San Juan de la 
Costa, Punta Prieta: i\eropuorto Internacional Gral •. Ma­

nual Má.rquoz do León • 

. Y secciones aduanera do san Carlos, san José 

el Cabo1 Muelle fiscal y aeropuerto internacional Los 
Cabos; O!icina aduanera do recaudación Cabo San Lucas, 
y muelle fisc.:11. 

23. - Santa P.osal{a, e.c.s.-·Muelies fiscaÍes y sec­

cionas aduaneras de Lorcto y Guerrero Negro. 

24.- Puerto ronasco, Son.- Muollr. fiscal. 

25,..: Guaymas,' ·sciri._- Muelle 'fiscal La ardilla, Del 

't'ransbordndo_r y. aerop~crto internacional Gral. José Ma. y, 

26.- M<izat16:n, Sin. Huelles fiscalizados, aeropuer­

to internacional Gral. Rafael Buelnn. Y seciones aduane­

ras de ._Topolobar:ipo, Al tata, San Dlas, aeropuerto inter­
nacional de culiacán y Los Xoch!s. 

27 •. - Manzanillo, Col.- Muelles fiscn.lcs, de cmbar­
"cacioncs menores, Petróleos ~exicanos, aero~uerto inter­
nacional Playa de Oro, y sccció~ aduanera ~e san pcdri-
to. 
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20. - Lá ::aro cárdenas, Mi ch, - Muelles fiscal, de Fer­

ti~ex. Conasupo, especial para .contenedores. 

29.- Acapulco, Gro.- xue!lc3 fiscal, Club de Yatcs1 

ae~opuerto internacional Gral. Juan N· Alvarez, y sec­
ci6n aduanera de Zihuatanejo: Muelle fiscal y aeropuerto. 

30.- Salina Cruz, Oax.- Muelles riscal, para conte­

nedores; sección aduanera de Puerto Angel: Muelle fis­

cal1 Aeropuerto in~crnacional Xoxocotlán, punto fijo de 
vigilancia Puerto Escondido, 

31.- T11mpico, Tam.- Muelles fisco.l, de metales y mi­

nerales: Aeropuerto intcrnilcional Gral. Feo. J. Mina. Y 

terminal marítima de Petr6lcos Mexicanos en Cd. Madero. 

32.- Tuxpan, Ver.- Huello fiscal y fiscalizados do 
tccornar y terminales maritimas1 Sección aduanera Nautla. 

33.- Varacruz, ver.- Muelles Ciscalas, do PEnEX, 

para contenedoras, granos, Aeropuerto internacional Gral. 
Heriberto Jara, y secci6n aduanera Alvarado. 

34. - Coatzacoalcos, Ver. - ~!ucl les f i sea les. Y :..:oc-

ci ones aduaneras do Frontera, Villahc~~osa, Tab. Y pun­
tos fijos do vigilancia Minatitlán, pajaritos, Nanchitlán, 
Rab6n Grande, Ver. y Dos Bocas en Tabasco. 

35.- Ciudad del carmen, Cam.- Muelles fiscal y fisca­

lizado. 

36.- ca~pecho,cam.- Muelle PEMEX y Unidad Pesquera. 
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37.-- Progreso, Yuc:.- Muollas !'iscalas Héroes Adua­
naras y Yucalpat6n.Y saeci6n adt.ui.ncra Calcst.ur.u Muelle 

!'iscal y ~aropuarto intarnac:ional da ~érida. 

Js.- Cancún. Q.Roo.- Auropuarto internacional y 
scceionoG ~dunnaras do Inln Mujcr_cs, Puerto Morelos1 

Muotlc fiscal, y Cozumcl, o.Roo. MUQlla fiscal y aero­
puerto internacional. 

39.- Aoropuorto intornacional da ta Ciudad de Mé­
xico. Salas do revisión y terminal de aviaci6n. 

40.- Guadalajnra, Jal.- Aeropuerto internacional Mi­
guel Hidalgo, Aeropuerto civil- Las Animas; Secci6n adua­

nera Puerto Va11arta1 Aeropuertos intornucional y civil, 

y r.iuollc t'incal. 

·ti.- tntorior da Nuevo Lo6n, N.L.- V!as do acenso al 
ferrocarril y modio$ da trannporto terrestre, aeropuer­
to inter~ncional del Norta do MontcrrQy y oocci6n adua­

ncr~ del aeropuerto de Apodacn, N.L. 

42.- Torro6n, Coah.- AoroPuerto internacional y v!as 

de acc~so al ferrocarril y transporto terrcstra. 

43.- Interior do néx.ieo, D.F_.- vtas de acceso al 

rCrrocarril y mt?dios ci".! tr.ansp'?r-te' torrostre. 

44.- Postal de México; D.F.- Ór¡~¡d~ri po!itillos. 
Cent.ro. postal mccaiiii~d'o_ cn ___ eJ.·:·neroP:~~rt.O internacional. 



Aeropuerto de León Gto, Llarnado San Carlos. 

46.- Interior de QuOrétaro, Oro. Vías de acceso del 
ferrocarril y medios de transporte terrestre, 



TARIFA DE HONORARIOS DE LOS 
AGENTES ADUANALES 

•• 
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I. L.:i.s cuotas y porcentajes señalados en la tari-
fa comprendan todos los servicios ·qua·_' preste el agent~ 
aduanal, por lo que en ningún caso_cobiarán comisiones 

u honorarios adicionales, sin perjuicio ~o los impues­
tos, derechos y.gastos,comp~obados que demanda el des­

pacho. 

II. La tarifa se aplicará cuando se declaran hasta 

s610 pcdiraento; de 11 has-10 articules diferentes en 

ta 100 la tarifa ·au~c:ntará 
te s~ 3Umentará en un 50%. 

un 
en un 25%, da 100 en adelan-

III. La b.:i.so para determin.:i.r al monto da los honor.:i.­
rios de los agentes aduanales, será al valor o precio 

sobre al que se calcule el monto da los impuestos, mas 

los gastos comprobados que demande el despacho y qua ha­

ga el agente adu.:i.nal dentro y fuera del país, así como 

ias contribuciones que se cubran o garanticen o qua soan 

objeto d.o subsidio, sin incluir recargos ni multas. 

Para el cobro do honorarios a que ce refiere la 

tarifa, no se tomará en cuenta el valor de los bultos 
raltantos. 

51 el valor de las mercancías es on moneda ox­

tranjern, .la conversi6n so ajustará al tipo do cambio 

qua conforme al c6digo Fiscal de la Federación haya fi­
jado la Secretaría de Hacienda y Cr~dito Público y sc3 

aplicable en las foch3s a que se refiero el articulo 

36 de la Lay Aduanar~. 

V. Los honorarios de los agentes aduanalos serán 

del 50% de loS qua resultarían de ap!icar la éarifa, en 

los siguientes casos. 

b} Cuando en los despachos aduaneros en que inter­

vengan agentes aduanales la clasificaci6n arancelaria 



sea hecha por personal oficial. 

VI. En los casos a que se refiere ésta fracci6n se 

aplicarán las siguientes normas. 
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e) No se cobrarán honorarios independientes o por 
scpar3do por el trámite de envíos como fase de un des­
pacho, los honorarios sólo serán cobrados por el agente 

aduanal que rormulc la declaración arancelaria. Para 

tal erecto expedirá una sola cuenta en la que se in­

cluirán los gastos comprobndos que se hayan realizado 

con motivo da toda tramitaci6n; si interviene otro 

agente sólo recibirá la parte de los honorarios que le 

ceda el que formul6 la dectaraci6n, ea acuerdo con lo 

pactado entre ambos, as{ como tos gastos co~probados que 

ha¡·a real.izado. 

En los casos en que la declaración arancelaria la 

formule el interesado o su apoderado, pero intervenga 

en el trámite de cnv{o un agente aduanal, 6stc s6lo 

cobrará el 25:"; de la tarira c!c honorarios que proceda 

a aplicar, calculado sobre 01 valor de las mcrcancias 

y los gastos comprobados que de su peculio hn.ya efectuado 
por cuenta del intcrezado, ricbicndo expedir la cuenta 

correspondiente. 

VII. cuando en los trámites de transbordo intervenga 

un agcnte,·cobrarS el 25% de la tarifa sobre el valor 

de las mercancías y los gastos co~probados que haya 

e!ectuado por cuenta del interc~ado. 

VIII. Queda prohibido a los agentes aduana les cedan, 

total o parcialmente sus honorarios a tcrcceras personas 

pero podrán repartirlos entre si en los casos de corres­

ponsalía y los demás previstos en 6sta regla. 
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IX. En sus cuentas do honorarios y gastos los agen­

tes aduanalcs incluirán todos los gastos que demanda el 

despacho. S6lo los gastos debidamente comprobados que 

reúnan los requisitos fiscales serán tomados en cuenta 

para determinar la base del monto de los honorarios. 

X. En las t6rminos de la presente regla, los hono­

rarios de los agentes aduanales se calcularán aplican­

do la siguiente tabla.(*) 

Hasta 

Hasta 

Hasta 
Hasta 

Hasta 

Hasta 

Hasta 

Ha ata 
Más de 

TARIFA 

imi'.)ortacién 

MERCANCIAS EN GENERAL 

$1000.00 

5000.00 4% 
10000.00 3% 

25000.00 ~ 2% 
50000.00 1. 50% 

100000.00 1.00% 

300000.00 0.75% 
1000000.00 0.60% 
1000000.00 0.45% 

~ 100.00 

200.00 

:!50.00 

300.00 

500.00 

750.00 

1600.00 

4500.00 

6000.00 

• tl::lTA: La ~reser.te Urlfl. i:nica:;.~r.tc tl1!'r.t lr.fcr:i:~chin rcfercr.te il hs l~;ior­
ta:lor.es, t C•e;:cl1fo i:c a\t;ur.cs i:atos i;ul.' se rHléren a la E~pcr!1cldn,. y 1lgu­
nos 1rtfculos e Incisos i¡t;.c no tléncn rehcl¡fo ccri el esti.i:lo por refer1ra il 

o tris clrcunsor.c\.u, 
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Artículo 39 de la Ley Aduanera 

Se presume que fuéron introducidas al país: 

r. Las mercancías contenidas en bultos faltantes, 
cuando al efectuarse la descarga existe ditcrcncia res­
pecto de tas consignadas en los manifiestos o guias de 
carga, a menos que dentro del ?la~o de dos meses, en 
tráf!.co marítimo }' un mes en aé'rco, contadoS a partir de 
la fecha de terminación de la descarga, se demuestre que: 

.a) t:o fuéron cargadas 
b} Fueron perdidas en accidente 
e) Fuúron descargadas en lugar distinto 
d) Poc. error quedaron a bordo del. 1:1cdio de 

transporte. 
II. Las mcrcancia3 contenidas en 'bultos sobrantes, 

cuando al efectuarse la descarga exista diferencia res­

pecto de las consignadas en los manifiestos o guías de 
carga, a ~enes ~ue dentro del plazo de 3 meses contados 
a partir de la Cocha de terminac16n de la citada des­
carga, Se demuestre que Caltaron en otro puerto ••. 

III. Las mercancías importadas en contenedores, cuando 
haya bultos Caltantes o sobrantes al eCectuar la desear­

~ª' respecto de laB consignadas en los mani!iestos o 
guias de carga, si no se demuestran los hechos seiiala­
dos en las dos rraccioncs ar.tcriores y dentro de los 
plazos establecidos en las mismas. 



CAPITUL'O TRES 

ACTIVIDADES DEL PROCESO DE 

IMPORTACION 
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III.l Elecci6n del proveedor 

Una ve:: que se ha tomado una decisi6n en cuanto al 

producto a co"mercializar. es necesario conocer cuáles 
son las c~prcsas cxt~anjcras que lo c~portan o puedan 
cxpor-tarlo para elegir la que mojar nos convenga. 
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Para lo cual es necesario: 1. Identificar ;a ést1ls cm­
pres;:is, 2 Ponernos en contacto con ellas y 3 investigar 

las, 

l.- La identificaci6n puede realizarse investigan­

do en diversas ruentos de información como sont 

. a > c.·,a.\R.'\S DE coamcto ( • > · 

Son instituciones privadas a las cu~lcs se afi­

lian personas físicas o morales que realizan una deter­

minada actividad comercial. Esta afiliaci6n se lleva a 

cabo mcdi~nte el pago de una aportación ccon6mica, la 

cual acredita como miembros activos de la instituci6n. 

{'··. ) . 
Las cámaras a cnmbio proporcionan ªl-'Ud3 po:?rr:1ancnte 

a las personas o empresas mediante asesoría, servicio 

de consulta en biblioteca y banco de datos, y otros 

servicios. 

Estas captan una ;ran cantidad de ofertas de empre­

sas extranjeras que q~icren vender sus productos en 

nuestro país, entonces éstas cámaras canalizan esos 

intereses cor:1o~ciales hacia todos sus afiliados, con 

• Ve,. anc•c tres. lhta 'l' C!:raru 'e ce~c,-clo rc1etlcna~ts ccr. h lll';OrUl:"ló'.n. 

••tn o.lsunas Ci:r:arn sc r.ecest:4 llcr.tr 1m fo::-.ato ce sol!tlll•' Ce \n;~uo. pera 

i;ue sc: sc::-ctl'c a !11nst!¡¡u:lén. 
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fin de realizar la eo~erciali:aci6n. 
cuentan con una gran cantidad de folletos y catálo­

gos proporcionados por tas empresas intorozadas en ex­
portar sus productos. También algunas de éstas cuentan 
con revistas y libros de comercio exterior, directorios 
etc. ( .. ) 

b} ASOClACIOm;s RELJi.ClO."-:..\DAS A rA ~tATEnIA 

E~isten asoci~cionos quo eienQn relación direc­
ta con las importaciones, las cuálae bridan apoyo a sus 
miembros con !in de qua éstos realicen mojar sus acti­
vidades de comercio exterior. 

trn ejemplo es la 1\sociaci6n de Importadores y Expor ... 
ta.dores de la República ne::xicana, da la cu&l. se habla 

r& más ampliamente en el cap!tul.o cuatro. 

el If\'ST!TIJCXO:-.'ES w.cro~ALts DE CREO:i:TO 

Los bancas en su divisi6n internacional son 
·fuente importante de consulta, ~a que cuentan con infor­

maci6n referente al comercio exterior. Qn revistas. fo­
lletos, banco de datos y otr~s pubtieacioncs, sobro ta-. 
bricantes y distribuidores del extranjero. 

d) FERI,\S IN'I"ER.~1.CION"ALES 

La feria intcrnnciona1 os un acontecimiento quo 
realizn un determinado pa{s o ciudad, que tiene la fi­
nalid;id de prooovc:r la comerciallzilci6n do praductos, 

• L4 ti::arJ. u-.er\tlfll i::~ cc::crOc de t\hlto c:;1,1,nta "'ll uctlor.e,. ~ir.arlHu Ce tu 
?dnc1;itlu ct11i:1.::e,. de t.U.A; A~it-e.di Ce lhtn i::e c1;:ort~:=trn 'J hbr1c1.ntu. 

• 
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u nivel nacional e intQrnacional.(•) 

tn ésta participan diferentes paises o uno s6lo, e~­
hibieñdo y haciendo dc~ostracioncs do los productos con 

los ~~e se C$tá part!cipando. por lo cua! se encuentran 
en éstas una grnn cantidad de vendedores y co~pradorcs 
que se relnclonan co~crcialrncntc. 

tn éstos acontcci~icntos C! inportador tiene la o­
portunidad de obscrv:ir Cl Cuncionamiento de los produc­
tos q:uo se <:'Xhi.b1:'n y compararlos con los d¡;Ú:t&s, po.ra po­

ctcr dcter~inar cuáles son lou productos atractivos pa­

ra realizar la comercialización. 
La tcrla sirve también para conocer, an~lizar y eva­

luar las condiciones de un morcado determinado ee una 
::i.-:tncra rápid.:i. 

oc' :icucrda a su naturaleza y proporción éstas so di­
vi~cn c.•n (loa ctasC?s. 

En é$tas so exhiben productos de diCercntcs activi­
d~des ccon6rnicas, corno son la industria, agricultura, 
comercia~· et.e. 

ruede ser que ae exhiben tos productos por pa!scs en 
un determinado pabellón, o bi~n que so exhiban agru­
pan~o produ~tos en lo$ diferentes actividades económi­
cas, donde conjuntamente participan varios expositores# 

A éstas asiste público en general el cual es bién 

i::tportantc ;:·a que éste puede realizar tam~ién t.r.:ins.:ic­

ciones concrcialcs, ada~ás de proporcionar inrormaci6n 
50b~e los dirarcntcs productos de acuerdo a su experien­
cia personal, lo cual es importante tomar en cuenta pa­
ra deter~inar ncjoras al producto. 

"' L:J Ct':'.~n :.:-.crlcin: Cr tt~~rtlc C:e ~.:!'deo e~cnta tO'I un c:at~lc90 Co lnfer,,,aclén 
C:e teen hs. rt~ln t cele~r~rsr en t.U./!., '" 19!!5 y l!la'i,ll~='aC:<:1 ~h.~lblU. SMC:u1e 
i~as~ 



55 

2 tsPECIALIZAD.r\S 

En ésta ?articipan empresas do una dcterainada acti­

vidad econ6mica, en la cual los productos exhibidos son 

de la misma clase, como son: Industria automotriz, pro­

ductos qu1raicos, etc. 
Tiénen una duraci6n ~cnor, debido a que s6lo asisten 

los expositores, distribuidores, representantes de fá­
brica y las empresas compradoras.(•) 

Las ferias internacionales generales o ospeciali:a­

das proporcionan una serie de ventajas que entro otras 

soni 

+ El importador tendrá la oportunidad de apreciar 

una gran cantidad de productos, comparando en ellos su 

calidad, precio, variedad, !armas de corncrcial.izaci6n 

de los vendedores, cte. 

+ Podrá conocer los productos mediante la obscr­

vaci6n, viendo las características do éstos conjunta­

mente a ésto, estará en contacto con folletos, carteles 

audiovisuales, vidcograbaciones, etc. 

En estas ferias el importador podrá realizar las 

compras que 61 determine, de diferentes vendedores en 

un corto tiempo y can mayor facilidad. 

También asisten a éstas empresas transportistas, 

lo cuál es importante si se realiza una compr?• 

•Por eJe=-.;ilc: hpcS\ctér, Anua.l de h Ascclac\Ól'I ce·Phiu y Accesorios Autc:-.o• 
trtces, Llevic:.i G C4~t:o en 19B7 en t:~Ccr:::lck Plue. ~e c~.tca.,o, i\ltr.oh, u.s.11. 
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e) REV?ST.\S ts~ECI.\LIZAD,\S At~KYC'RICES 

Las revistas espccinlizadas son publicaciones, 

peri6dicas las cuáles tienen principalmente corno con~c­
nido art!cutos de autoros aspccializados en diferentes 
diciplinas auto~otrice9, anuncios dC? productos nuevos1 

de !a~ric<1ntos 1 distribuidores, cursos de entrena­
miento, noticiaa de la actividad automotriz. 

Por medio da éstas conocemos productos y vende­
dores de una manera pori6dl.c<:t, can tan' n6to leer la ra­
vista se pueden conocc:or al9unan de lns cnractcr!sticas 
da los producton. 

Las urnprcsa$ anunciadas tienen gran interés en 
vender sus productos en ot:.-os pa{sC?s, lo cuál os impor­
tante ya qua se relaciona con cL prop6sito de 6stn in­
\.'C!stigac16n. 

Lon productos anunciados son vnriadoo, abarcando 
~csdc piezas leg!tlmas. suGtitutns do otras marcas Y 
accesorios automotrices. 

En nuestro pais contarnos con revistas de éste 
ti~o, las cu&lcs tienen un patr6n similar de contenido. 

Co~o ejemplo b¿!sta citar tas rovist'1s' '' Autom6vi1 
Internacional" y" }!otrix "· {•} 

En las revistas vi6nP.n tarjetas de inCormaci6n 
que tienen la finalidad de servir de instrumento para 
que el lector nolicitc ~atos sohrc los productos nnun-
1'.:d.ae.os. Es·tas tarjetas so cnvian por correo <1. ta dircc­

ci6n do la revista y 6sta las envía al fa~ricanto~ quien 
cnv!a 1ntor~aci6n sobro el producto solicitado. 

• P~ra r.t&s \11fcr:11e.lt!n ver eriuo tru 

•"' En f!l a'le•O ni:!Mr<I tr!:; ~e 'll11enr~ e1 formJtO ~' llna tarjl.'ta de 1níorno~c\é'1. 
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f) ~m;.JADr\ DE LOS EST1\DOS tlSIDOS DE A:'IERICA 

En la secci6n comercial. de ésta Ínstitu-ci6n so 

encuentran una gran cantidad do publicaciones de .. Comer­
~io exterior, las cuáles son una f'uente -i~pO~ta~t~. de 
datos. Algunas de éstas publicaciones son: Trado Namos 
Directory. Guido To American Directorios, Amori~an Ex­
port Register 1988, 

A ésta acuden fabricantes y distribuid~ros -de pro­
ductos ~ue desean ~xportarlos, sirvicndo·entoncas la 
sccci6n comercial corno medio para poner on contacto a 
vendedores y compradores. ( •) 

• Ver 1.r.uo, Dtrecclenu C:e In (i=l!aja~u de E.U.A. en "'•leo. 
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2.- La cornunicaci6n con el proveedor extranjero 

puede rcali~arse utilizando cualquiera de los diversos 

medios, ya sea con una llamada tclcíénica, una carta 

I:!.cmbrctad<i di.rigida a la empresa, una visita personal 

a la empresa extranjera con el respaldo de una carta de 

presentación que expida el banco con que trabaja el 

inportador. 

Es necesario contactar con el proveedor para que 
tenga conocimiento del interés en comprar, adcrn&s de 

que mediante ésta comunicacl6n se obtiene inrormación 

precisa del producto, solicitando íollctos, fotograf1as, 

muestras, disponibilidad del producto, cantidades en 

que vende el producto, garant!a, servicio y reraccioncs. 

J.- Investigación de la empresa extranjera. 

Esta investigaci6n es un punto importante en la 

clecci6n del proveedor, ya que s6lo asl tendremos un 

conocimiento preciso y actual de las condiciones en que 

se encuentra la empresa. 

Se puede llevar a cabo recurriendo a clientes de la 

empresa, a la institución de crédito del importador en 

su sccci6n internacional. 

Pr~ncipalmentc los datos que comprende la investi­

gaci6n son: El año de establecimiento, tipo de empresa 

o sociedad, y caracterlsticas del producto. 
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Iit.2 Trámites legales en la Importaci6n 

a ) ACREDITAR :U PERSO:-iALIDAD 

Priocra~cnte es necesario acreditar la persona­

lidad de la empresa ante la Oirecci6n General de Adua­

nas, en el. departamento de in!orrnática, contabilidad y 
glosa, dependienta do la Secretaría de llacionda y Cré­

dito Público.(•) 
Esto es para qua la aduana tenga conocimiento da la 

empresa que realizará actividades da comercio exterior. 

b) REGISTI?O Dr:L REPRESDll'A.'lrE DE ~ SWRESA 

Las personas que la empresa designe como sus 

representantes ante los actos de comercio exterior, de­

ben ser registradas como personas acreditadas anto la 

ventanilla única de la Sccretar!n de Comcrci'b y Fomento 

Industrial, donde se los proporcionará una credencial 

con su núccro de registro. ~ 

Para'tal actividad es necesario presentar copia cer-

tificada de ~eta Constitutiva de la sociedad y un docu­

cento not~rial donde se mencione que tal persona tiénc 

autori:ación de la empresa para realizar actoa ~e co­

rncrcio exterior en su nombre.(••) 

• 1L sea ~ene.na fh1ca o 11'.:0r~l. 1l ~1!11,.,a ~t~t tener c:e~cclclcnto prevto, a 
c11tli;,11ltr 1cto c:e cocierclo c•tc:rlc:r. 
•• Ena ¡:c:rsont sc:ri el re~re~c:ntar.te 0Hcl1l C:t 1t ei;:ireu, ante lu ln~t\t11clones 

C:t !;O!>lerno. 
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e) REGISTRO DE Il(?QRTiJXlRES Y EY.PORTADORES 

Es un trámite que debe realizar toda eapresa de 

comercio internacional, ya sea que su actividad sea la 
imp~rtaci6n o exportaci6n de ~crcancías en forma habi­
tual.(•) 

Este trámite dctc ser realizado ante la oficina au­

torizada de la Sccretar!<l de rl1:1cicnda y Cr6dito Público 

rnediantc la presentación de la sol.icitud en: rormnto o­

rlcial que proporcion.:i. la Dirección Gcnerlll ele Adua:i.as, 

el Banco ~acional de comercio L~tcrior y otras institu­
cionen. { .... ) 

Este registro tiénc la finalidad de identificar al 

industrial, al. concrci<intc o a la ¡:>ersona que realice 

ir.-.por"tacioncs o c}:portacioncs, mediante una clave que 

se le asigna, ante l<ls dcpcndcn::ias gubernamentales, 

secretarias, etc. 

Esta solicitud debe presentarse junto con las copias 
de los documentos mencionados a continuación, ante la 
vcntani:la única de la S~cretar!a ~e Comercio y Fomen­
to Industrial o directamente a la Dirccci6n General de 
,,du<inils. ( • • •) 

OOC!!:!E"."I'OS A PRESD."Tl\R 

Acta const.1tutiv3. de la empresa 

+ Registro Federal de Contribuyentes 
• cédulil del establecimiento 

+ co~pro~ante de donicilio 

.., Entc~l!\.fnl!o~c ~or \t"Q~rt3~orn h&blt11aln 1~1,1e1los q11c en el afio l!c\ calendario 
lr..::~l!h:o a~.tcr\cr hll&I' rca1h3l!O temo r:ifol~ seis l!l';iortaclo1>cs. 
•• Ver inco.o trn: Fema'' sc\!t1t111! "/el ll'lstr11c:hc l!c 11cntl!O· 
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d) IDE:'ll'IFICACIOO DEL f.ROIXlCI'O ES L.\. TARIFA DEL lHPUESTO 

GEl\'ERAL DE IHPORTACIO~ 

El propósito dO tal identificaci6n os determinar cuál 
es el impuesto q-ue deberá pagar el producto 1 si so de­

sea import:ir. 
Esta tarifa es una serie do volúmenes quo contLoncn 

la clasificaci6n arancelaria do las marcanc!as y el rc­
g{men legal al qua so sujeta la importaci6n. 

E~ta contiene la c1asificaci6n en códigos numéricos 
de 11963 ·categorías do productos y estructurada en 99 
capitulas. 

PASOS DE !DENTIFICACION 

Ir al indice do la TIGI (•), p~ra buscar la pala­
bra que corresponda al nombre de la rncrcanc!a que so 

desea identificar, a la cual corresponderá un número de 
fracci6n arancelaria determinado. Los dos primeros dí­
gitos corresponden al capítulo do la TIGI, los dos si­
yutentcs corresponden a la partida del capitulo, los dos 

que le siguen corrospondon a la subpartida y por Último 
los clos restantes indican la fracci6n arancelaria pro­
piar..onto. 

En la columna d~ la derecha de la fracci6n encontrada 
existe un espacio en el cu9l aparecerá o no aparecerá 

un asterisco """: Si existe éste entonces quiere decir 
que la mercancía requiere de un permiso previo a la im­

portación, el ·cual debo tramitarse ante la SECOFI {*•), 

* Tarifa C:el 1::.;i11esto Cenenl C:e lci;icrtaclón. 

*'* Secretarh de Cc1:1erclo y Fcc:ento lnd:.istr\t\, Ver dlrecc\cnes en Ant•O tres. 



mediante al llenado de una forma de solicitud de Permiso 

de Impo:tación, que l'.!n el inciso e) se tratará. 

La úl<;ir:ia cc;lur:ina corresponde a la cuota "ad. valoren" 

que está expresada en un porcentaje, la cuál se tendrá 
GCe pagar sobre el valor do las mcrcancias a importar. 

El ar::lnccl "ad valoren", litcralmonto es llamado 
( sobre el valor), y qua también ~e conoce como cuota do 

import.JC ~ón. 
A és'ta cuota so le debo sumar el porcentaje do im­

puo~to a! valor agregado, ya sea al 0%, 6%, 15% que es 
aplicable a la rnayor1a de los articules, y el 20% que 
corresponde a lOS artículos do lujo.(•) 

En caso do que exista problor:i::l on la clasificaci6n 
:Jrancelaria de determinado producto, entonces cOnvicnc 
pedir a~csoría a el Departamento Pericial Calificador 
de la Dirección General de Aduanas, para que se de Cla­

sificación al producto. 
La forma más común es mediante el envío do una carta 

donde se menciono el problema y que contenga"cl nombro 
del representante de la empresa, su número de registro 
y los productos que se desean clasiCicar para pr6xima 

importación . 

• Ver p11r11 ~Ayer 'nfcrr.i11chin C:eull::da, loi 11rtk11los 2',l!ºA. 2º1!, 2'C c:e le. 
leJ C:el lir.;:11uto :il 'lllor A9re9aC:o, ?ub1'cede. en el Ohr'o Oflchl el 29 c:e Ole. 
C:e 197&. 



63 

e) f'ORHi~ DE SOLICI'lUD DE PER!IISO DE ntroRTACIO~ 

~RTACIO.'l 

Esta solicitud está integrada por dos hojas, una que 

que-es la carátula y otra de informaci6n adicional, 

las .cuáles deben prosontarse en original y dos copias 

ante la SECOFI, debiendo ir formulada en Espaílol, a má­

quina y sin borradu.ras o enmondaduri'.ls, 
Cada so~icitud será únicamente pi'.lra mercancías do una 

misma fracci6n arancelaria, a menos que sean so1icitudas 

de un programa de fomento o que las mercancías anotadas 

no pnson de 100 d6larcs E.U.A en cada partida. 

Existe -también el anexo a la solicitud, el cuál air­
vc para describir las morcanc!as do que se trate la im­

portaci6n, el cuál debe ser original y dos copias. 

cuando la solicitud se refiera a la modalidad de re­

consideraci6n deberá anexarse además la copia de la an­

terior solicitud negada. Esta roconsldcraci6n será váli­

da si so lleva a cabo en los 30 d{as naturales después 

de la notificaci6n do la negativa, / 

Existo la forma do modificaci6n al permiso de impor­

taci6n o oxportaci6n, la cuál dabe ·sor entregada en la 

SECOFL on original y dos coplas, formulada en Español, a 

máquina y sin borraduras o enmendaduras. 
Esta solicitud se haca cuando so presento un cambio 

en.alguno do los datos moncionados en la solicitud de 

permiso. ( •} 

'Je'r en Anu·a· tres. ítrT.1 de soltcltucl de ;:crmlso l!e 1r.:?crtic\Gn 'I :;11 lnstrc.cttvo 
ele lhnaclc. y fcn:i5 C:e 11'.0clH1c11ttdn 11 permiso C:e li:1;1ort1c\6n y s11 lnstr~ct\vo. 
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e ' ) PROCEOUl!EN'I'O PARA EL 'IiW'[ITE DE PERHISO DE IHPO!n'ACION 

1 La persona acreditada por la empresa acude a la 
ventanilla única de la SECOFI para obtcne: gr;:ituitamen­

te la forma de solicitud. 

2 1\dqu ir i:: un cupón ec pago por concepto de trlimi te 
en ventanilla de cupones. 

3 rrc~cntar el cupón y la ~orma de soliFitud llena 
en la ventanilla de recepción, del dcpartnrncnto de aten­

ción al público. 

,¡ Obtener foliados la copia de solicitud y parte 

del cup6n de pago. 

5 Acudir al d~partamcnto de atención al público pa­

ra recibir el resultado de la solicitud, después de 5 

días hábiles de haber. entregado la solicitud, 

6 Si es favorable entonces racibir el volante de 

pago de las aportaciones en la ventanilla de entrega de 

volantes. 

7 ,\cudir a la caja de la s.11.c.P (•), para presentar 

el pago ele 6 al rnillai.· del valor autoriz<ic!o de irnport<i­

ción al tipo de cambio controlado de equilibrio. 

a Presentar el volante certificado por l<i. caja rc­

gistraOora en la ventanilla de entrega de permisos. 

9 Recibir original del permiso. 

10 En caso de que no sea aprobada la solicitud, acu­

dir al ·departar:icnto de atenci6n ai público para realiznr 

las nclaracioncs correspondientes y solicitar rcconsi­

dcración. 

• Secrcurfa l!e Hactcnl!a 'J CrtGltc PútiHco. 
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III.3 Sistcca do transportas 

para lograr que los productos lleguen a ol domicilio 
d01- importador, es necesario utilizar algún medio de 

transpot"to o var_ios medios. 
Existe una variedad de éstos, los cuáles so clasi­

fican en tras sistemas; El sistema terrestre, Cl mo,:ríti-
1:10 y ol n6rco. 

El empleo do uno o varios modios do transporte dopon­
dC ee varios factores que nos indican cu&1 es 01 mejor 
camino que deben seguir los productos para llegar a su 

destino final y que deben ser considerados para la me­
jor clccci6n del modio, y que entre otros factores sonz 

La naturaleza de los productos a' comercializar es 
un factor importante, ya que en cada medio de transporto 
los productos son so~ctidos a un determinado manejo de 
carga~cnto, de almacenaje, condiciones ambientales, re-
visiones aduanalcs, etc. 

El tiempo de duraci6n de la transportaci6n desdo 
que sale el producto do las bodegas del vendedor hasta 
su dustino final con el importador, os algo variante e 
inconstante ya que no siempre hay salidas, vuelos, cte. 

+ La capacidad máxima y m!nima do cada uno de los 
modios, el tipo de embalaje adecuado para empacar los 

productos en determinado medio. 

+ El poder ccon6mico de cada una de las partes de la 
transacci6n comercial, influye en el tipo de medio a 
usar. 
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En cualquier medio de transporte los costos son dc­

tercinados de acuerdo al peso o volúmcn de las mercan­

cías 4ue vayan a ser transportadas, estableciendo siem­

pre el costo sobre el cálculo que resul:c :::ayer. 

Por lo cual es !~portante considerar el costo de fle­

te en los diferentes medios de transporte, ya que 6sta 

ralacién pcso-vo1úmcn '-"ar!a en cad3 uno de los medios 
de transporte.(•) 

a ) TRA.':SF'ORTE TERRESTRE 

Este medio de transporte está intcgrado·principal­

rncnte ?Dr el Fcrroc;:i.rril y el tráfico por carretera. 
Es, nuy impo!"tantc> r.n el nancjo de productos tanto de 

iDportaci6n como de cxportaci6n entre mercados cercanos 

a nuestra pa!s. Es muy usual que éste F>Ca utilizado cam­

plumcntariamcntc a los otros medios de transporte~ para 
reali=ar el eff\•!o de producto~, desde la puerta del vcn­

Ccdor hasta su destino final. 
Estos dos tipos de transporte tiénen sus propias ta­

ri!'as c¡ue son aprobadas por la s.c.1•. (••), existiendo 
en éstas .categor!as de acuerdo al tipo de mcrcanc!.:i.s a 

tran:iportnr,_ sic.onda nccc:;ario determinar 1' qué categor!n 
pertenecen éstas y poder conocer el corito del Clete en 
relación directa a su peso o volúrncn. 

F.l transporte por carretera en muy eficiente cuando 
las distancias entre los mercados comcrcialeo son cer­

canos y no cxistcn barreras f!sicas, ya qt:o~ cr: poco 
ticrn~o pucden transportarse productos desde el lugar de 

origen hasta su destino final, sin necesidad de reali~ar 
maniobras de cnrga y descarga adicionales, que en otros 

medios si se llC'\.•an a cabo. 
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Esta transportación do productos puedo ser realizada 
po: medio de la utilizaci6n do camiones propic:>s del im-. 

portador , del exportador o bién contratando una compa~ 
ñ!a de transportes. 

La gran flexibilidad que ofrece éste tipo de trans­
portación favorece grandemente a el comercio exterior, 
conjuntamente con la red de carreteras con que cuenta 
nuestro pa{s, desdo las fronteras norte hasta el inte­
rior del pa!s. 

La transportaci6n puado oor realizada con la utiliza­
ci6n da contenedores para una mayor facilidad. 

Estos contenedores son grandes cajas herméticas os­
pecialos para el uso en di!erontes tipos de transporto. 

Suelen tanor una capacidad desdo 10 a 25 toneladas, va­
riando según la compañia transportadora. 

Esto proporciona algunas ventajas para quien reali­
za la transportaci6n, ya que es rápido al manojo do 1os 
productos y las revisiones aduanalcc. 

Estos contenedores son adaptables a fcrrocarri1, ca­
miones Y. barcos. 

Puede ser qua 1os camiones cargados ya, puedan a su 
voz formar· parto do la carga de un transbordador marí­
timo, con fin da agilizar la transportaci6n y evitar 
embalar do una manera más ~ofisticada1 Es 11amado roll on 
roll off ésto sistema do transportaci6n. 

La transportaci6n mediante ferrocarril puede ser rea­

lizada do dos forma~. una ~s la de tráfico ~raccionado 
el cual tiene la característica do que el servicio es 

sólo hasta 1a ~rentera del pa!s exportador, donde pos­

teriormente la ~crcancía es sometida a revisión aduana! 
y dospu6s proseguirá su camino hasta Su dcctino. 

N11t1: Ver en el 1::00 tres el forr.:1t11 C:e Cl;Jl!I; D( PO::iJ( C:e 1111 serv1clo de A11tc:i• 
trlnS?ortu 'J lle~.J clt o~11cacli!n ~c~re cor.dlclonts e:~ tra11sport.i.cl611 de =:erc.r.n:tu, 
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El tráfico internacional es la otra rnancra de reali­
zar la transportación de los productos, éste es cuando 

la ~ercanc!a viene en uno o varios·v~goncs completos, o 

bién en un contenedor, y no se realizan maniobras de 

inspección intcr~cdias, sino que sólo en la aduana del 
pals exportador y la de el país importador, llamándose 

a éste sistcrna TIF. 

Los ·cCrrocarrilcs coti7.nn las cuotas de fletes en ba­

se al peso de los productos, siendo importante tomar en 

cuenta las cspcciflcacioncs sobre recipientes que fijan 

l~s empresas transportistas, para seguridad de los pro­

ductos. 

b) 'iTu\?\"SPOR'rE r'\EREO 

La tranRportaciún de productos por vía a~rea o­
frece gran rapidez, >1giliz<1.ndo el manejo. Existen en 

la actuali6ad cornpafiias aéreas que tienen por actiVidad 

la transportación de mercancías, las cuáles ofrecen va­

rias ventajas en comparación con otros modios do trans­
porte, como non; 

E:iv1o de muostrns da productos con gran rapidéz. 
Reducción do los inventarios del importador, al 

contar con·u:i servicio casi de innodiato. 

El costo do embalaje so reduce, ya que al manojo 
da las morcanc!as por ósto modio os muy cuidadoso y no 
necesita embalajes soristicados. 

+ _La m;:inipulación do p;:i.quotes pequeños y medianos 

so roaliz;:i. con gr;:i.n cuidado y en mejor trato qua en o­
tros modios de transporta. 

+ Otras ventajas propias del importador. 
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Este tipo de transportación es llamado Express A6reo 

el cuál se considera apropiadó para la irnportaci6n de. 

productos automotrices. 

Actualmente la mayoría de l.as compañías aéreas inter­

nacionales, están afiliadas a la Asociaci6n da Trans­

porte Aéreo Internacional (I;..TA), l.a cuál entro otras 

muchas funciones determina tarifas uniformes sobre la 
tran:;portación. 

El monto de la tarifa está determinada en basa al nú'­

rnero do kilograrnas .a los cuál.es correspondo- determinada 

suma da dinero. 

Las tarifas de transportas aéreos son más altas qÚc 

en otros medios, debido a la naturaleza de transporta­

ción. 

e) 'l'RM'SPORTE HARITI?!O 

Este medio de transporte es usado frecuentemente 

para el movimiento de grandes volúmenes de productos, 

debido a la capacidad enorme de las unidados do trans­

porte. 

Este medio se usa también cuando por o~ro medio de 

transporte resultaría oneroso e/o imposible da realizar. 

El embalaje de las mercancías a.exccpci6n de los pro­

ductos a granel, debe ser muy resistente, debido a el 

tipo de almacenamiento y manejo que se da dentro del 

barco. Lo~ productos se alojan en las bodega~ del barco 

con la utilización de maquinaria propia, coloc~ndosc 

en forma co~pacta q~adando los bultos en posicionas en 

que deban soportar la presión de mucho5 otros, 

Las r:'lar.iobras da carga y descarga son nctividatlcs 

necesarias en la rnanipulaei6n de las mcrcancias, las 

cuáles deben tomarse en cuenta para el tipo de embalaje. 

Gcncralrncnta en éste tipo de transportación se usan 

los contenedoras. 

ll::t¡: Etl el ar.e1u:i :r"e5 ~er ¡¡na c::;ih. ~e i.n for.:ato ~e c"r.:r¡~o de tra.ns;iortatldn 
earh\e.¡, 
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III.4 Seguro do transporto 

La importación de productos implica una serie de 

desplaza~icntos, desde el lugar del vendedor hasta su 
óestino final, teniendo que pasar por una serie de ma­
niobras de carga y descarga, donde la manipulación do 

la rncrca~c!a tiene riesgos, en ~enor o mayor, cantidad 

depcn~icndo del tipo de transporte a usar. 

Las rc'l.'isioncs aduanaics implican una serie de ries­

gos, los· cuáles deben ser tornados en cuenta cuando se 

deba contra~ar un seguro. 

Pu~dc ser r,un se presenten situaciones de carácter 
pol!tico que de illgun~ manc:a dificulten la actividad 

comercial, lo cuál significa un grave problema para el 

importador. C<Jcia un.:i ele ~st;::is :i.ct.i\•id>ldcs propician la 

p~sibilidad de que ocurran accidente~, siendo entonces 

ncce$ario proteger los productos, mediante la compra de 

un seguro de transporte, mediante el cuál los productos 

se protegen contra un determinado grupo de riesgos. 

Dentro de la transportación de rn~rcancíns oc pueden 

presentar una inrinidad de averías, las cuáles llevan a 

dos clas~s de coberturas. 

a) COl1E?.1URA roN'l'R.\ RIESGOS OilDIN\RIOS 

Enta se refiere a lo~ daños materiales que puedan 

sufrir la~ rncrcnnc!as por cauoas naturales, accidCntcs 

robos, descu~~03, cte. 

b} COBER'll;r'.A ESl'ECIFIC".,\ 

Se obtienen mediante convenios adicionales al con­

tra to de seguro. y que entre otros protegen contra los 

siguientes ricsgos1 



lluolgas 

+ Alborotos populares 

+ Variaciones de ruta 

+ Robo parcial- o total da bultos 

+ Contacto con otras cargas 

normas y/o_dorrar:tos 

+ Oxidaci6n"y roturas 

+ Guerra O motín 

+ Otros ospoc{ficos· 

71 
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III.5 contratos da Compra-Venta internacional 

~ los Términos Internacionales de comercio. 

centro del comercio internacional es necesario espe­

cifica= cuáles serán las condiciones a las cuales esta­
rá sujeto.un determinado contrato de co~prñ-vcnta¡ Para 
tener conocimiento tanto la pnrtc vendedora como ln com­
prado:a, sobre las obligaciones y derechos que tienen 

en la rcalizaci6n de la actividad de comercio interna­
cional. 

La funci6n más importante del contrato es que sirve 
de iñstrumcnto de venta de mercancías y como instrumento 
legal para las partes contratantes. 

Existen dircrcntes formas que puede tomar un contrato 
de co~pra-vcnta de mcrcancias, determinado por el tipo 
do cotizaci6n que se utilice, según se halla llegado a 
un acuerdo bil;::itcral de las partes. 

Es entonc~s necesario que quede incluido en el con­
trato, el tipo de cotización en !orma detallada. 

J.os diCcr'cntcs tipos de coti::aci6n, también llamndos 
TÓrminos Internacionales de Comercio ( incotcrms 00 )1 
var1an de acuerdo a el lugnr espcci!ico donde so.entre­
garán las mercancías al importador y el medio de trans­
porte a utilizar.(•) 

• le$ rt<¡;ln !ntcrn1.c,cn1le5 ;iDra la 'ntcrprctadó'n l!e tfrmlnos ccmcrctalu 
(lnc.::":;er111!i SO) fui ron crni:os, por. la Cb1ua l!e tc:r4rc\o lnhrr.ac\crial, ccn sci:e en 
Pirh: P:ra- la unlf\uchin l!e lo$ l!hcr!cs crhorlcs l!e co:rerctr\\zaclén,. Este en 
el añc i:e l'l~J 'I pcUcrtor:r.tn:c cri l'iSO son tctua\lta~C!i· 
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Los diferentes ti?os de cotizaci6n son: 

a) En fábrica ( ~-orks, en factoría, en plantaci6n, en almacén 
El vendedor se compromete a poner ias rncrcanc!as 

y sus documentos a disposici6n del comprador, en el d!a 

y lugar convenido, para que éste cargue la mercanc!a en 

el transporte que haya e1c9ido, pagando todos los gastos 

de embalaje, recuento, peso y otros anteriores a la en­

trega ec l~ mercancía, además del pago de el precio con­

venido por la merc~nc!a y los gastos originados desde el 
transporte hasta la bodega dol comprador. 

b) Franco Vag6n, Franco cami6n ( Indicando punto de partida 

El vendedor se obliga a entregar la mercancía y 
documentos en el transporte contratado por 61 para su 

custodia y tronsportaci6n, pagando todos los gnstoa de 

ornpaquc, carga, vcrificaci6n que sean necesarios y en­

tonces el comprador se hará cargo de las mercancías una 

vez que estén en el vagón o cami6n, haciéndose cargo de 

los gastos de envio , asumiendo todos los riesgos y res­

ponsabilidades, derechos, impuestos, etc. 

e) Franco al costado dal nuquc ( Indicando puerto de emb.J.rquo 

El vendedor se obliga a entregar las mercancías 

y sus documentos a el costado del buque sobre el muelle 

o en la barcaza que lo lleve al buque designado por el 

comprador con anterioridad, sufragando y responsabili­

zándose de todas las operaciones anteriores a la entre­

ga, y colaborando con el compr.:i.dor a obtener las licen­

cias para exportación. 

El comprador deberá pagar el precio convenido, sufra­

gando todos los gastos y asumir todos los riesgos desde 

el ~omento en que hayan sido colocadas las mercancías 

en el lugar convenido. 
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d) Librl! a 13ordo (L.;r..n.} ( Indicando puerto da cmb.'.trquc 

El vendedor se obliga a entregar las ~crcancías y 

sus documentos a bordo del buque designado con.anterio­
ridad por el comprador en el puerto convenido y en la 

fecha acordada, obteniendo por su cuenta y riesgo licen­

cias de cxp~rtación u otra autorizaci6n, sufragando 
todos los gastos y asumir riesgos y responsabilidades 

ha~~a el ~o~nnto en que ias mercancías sobrepasen la 
borda del buque. 

EL comprador deberá pagar el precio convenido, sufra­
gar los ga~tos y asumir riesgos y rcsponsabilidadcs en 

el momonto c-n que hayan pilsado la borda del buque las 

mcrc::incías. 

e) Costo y !lctl! ( Indicaneo puerto de dl'stino ) 

El vendedor se oblign a entregar las mercancías 
y sus documentos hasta el puerto do destino, contratando 

ol tranuporto de morc~nc{as, obtener licencias y permi­

sos, cargar lil rnorcanc!n en el buque en el puerto do em­

barque avisando al comprador, facilitar un conocimiento 

de enbarquc limpio(•), para el puerto do des·ttno y los 

docu::icntos propios, p<1.gar los gasten de voriric.:ieión y 

embalaje hast~ el momento d~ ser cargadas la5 mercan­

cías. 

El comprildor reciba lols rocrcolnclils on el puerto con­

venido y pagar el precio pactado, asumiendo los ric::igos 

responsabilidades y gastos a partir de que las mercan­

cías h~yan sobrepasado la borda del buque en el puerto 

de embarque. 

' Un conoclehnto i!f! t'~arc;ue es ltm~lo cuan~o no ccntlcne cHusulas ai!lclonales en 
lu c;ue se cciute c~~reu.~ntc el utai!o i!cfrctucso i!c la l:'ercanCh o cmo~~uc. 
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f) costo, seguro y flete ( indicando pl!Crto de destino ) 

El vendedor tiene los ~ismos compromisos que en 

el término anterior ( seguro y flete ), con modalidad da 
que éste obtiene por su cuenta y con carácter de trans­

ferible una p6liza de seguro marítimo quo cubra los ries­

gos de transporte, facilitando al comprador la p6liza de 
seguro o un certificado expedido por la comp~ñía de 

transportes. 
Las responsabilidades del comprador son las mismas 

que en el término ~ntcrior ya mencionado. 

g ) Sobre el buque 

El vendedor se obliga a poner las mcrcanclas y 

sus documentos a disposici6n del comprador a bordo del 
buque en el lugar de destino conve11ido, asumiendo todos 

los gastos y ·riesgos hasta Cl punto do entrega. 
El comprador adquiero la responsabilidad desde el 

rnornonto on que la morcanc!a está libre a su dispooici6n 

y ha sido notificado do ello, además de pagar todos los 
gastos y asumir riesgos y responsabilidades hasta que 
las mercancías lleguen a su bodega. 

h) Sobre el muelle 
El vendedor se compromete a·cOlocar las morcan­

c1as y sus documentos, en el muelle del puerto do des­

tino, pagando los gasto~ y asumiendo los riesgos y res­
ponsabilidades hasta all!, existiendo dos variantes que 
son l.si ei comprador paga los impuestos de irnportaci6n 

en el país de desti.no o 2.no los paga, siendo necesario 

especificar. 
El comprador asume todos los riesgos y obligaciones, 

y pagará los gastos desde que la mercancía está en el 
muelle de destino hasta su bodega. 
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i) Entregado en !rentera 

El vcn~edqr se coapromctc a poner las mercancías · 
y sus documentos hasta la frontera convenida, pcro·sin 

que cruce la linea divisoria e ingrese a la frontera 

del pais compr~dor, asumiendo todos los gastos y ries­

gos r.astil allí. 
El comprador paga todos los gastos y asume los iies-

9os -::· 1."C5pons.:lbilidadcs ·desde el. r:iomcnto en que l.a ·mer­

cancía se pone a su disposici6~, ya dcspach?da en la 
aduana de salida en la !echa conva:i.ida, 

j} Entregado libre de derechos 

El vendedor está obligado a trasladar las mer­

cancías desde su bodega hasta la bodega del comprador, 
asumiendo todos los ricsgoo y responsabilidades, pagan­
do todos los gastos originados. 

El comprra!or no tiene nlngún coriprorniso, rccl.bc li­

bre de derechos la perco.nc1a, a menos de que se conven­

ga en el contrato que el comprador pagará algunos gas­

tos. 

k} Libre a bordo aeropuerto 

El vendedor so comp~omctc a entregar ln mcrcan­
cia y sus documentos en el transporte aéreo pactado, en 

el aeropuerto de sali.da convenido, cubriendo los impues­
tos di;; cxportnción, asumiendo hasta alli todos los ries­

gos y pagando todos los gastos. 

El co:":".pr;:idor se compromete a recibir la merco.neta 

en el aeropuerto de salida convenido, asumiendo todos 

los riesgos, responsabill.dadcs y pagando todos los gas­

tos originados hasta su bodega. 
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1) Libre tra."lSpc>rtista 

El vendedor se compromete a entregar la mercancía 

en la rnisrna forma que el Término Libre a Bordo, cumpli­

endo éste cuando pone la mercancía bajo custodia del 
transportista. 

Este tipo de cotizaci6n es especial para cuando se 
usan contenedores, ( sistcrr.a rollan- roll of } de rcciol­
qucs y transbordadores. 

El com?rador asume los riesgos y paga los gastos a 

partir del mo~ento en que el ver.dcdor.entrega la rncrcan­

cia al transportista, junto con el conocimiento de em­

barque (•), guia aérea u otro recibo de transporte. 

m) Flete/porte pagado hasta 

El "."cndcdor se cor.iprorneto n poner l.a mercancía 

desde su bodega hasta el punto de destino establecido 

pagando todos los gastos, asumiendo riosgos y responsa­
bilidades hasta que la mercancía haya sido puesta bajo 
custodia del primer trans?ortista. 

El comprador ad~uiare todas las riesgos, incremento 
do costas cuando las morcancias ..... e'stán on custodia del 

transpo:tista. 

n ) Flete/;:ortc y seguro pagadas h:ls~a 
Es igual que el anterior término sólo quu ahora 

el veadedor paga una prima de seguro de transporta des­
de su bodega hasta el lugar de entrega convenido. 

Existiendo para el comprador los mismos co~promisos 

que en el término anterior. 

• t1 concch::ltnto é:t ec:!:lu~1,1e tS 1,1n decu:r..?ntc e=lt.ldc por el tr;nsport~dcr 1 i;.ue 
tonnltuyt h. ¡:rueta del ccl'>trato de tran:.:iC1rte. 
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El contrato de compra-venta internacional en sentido 

práctico es un documento legal que debe ser suscrito an­

te fcrdatario público, en el cual se precisan ~ se hacen 

consta:' los derechos y obligaciones que adquieren vende­

do::- y comprador. 

En el contenido del contrato además de las formal{­

dades usuales debe contener: 

El precio de las rnercanc!as que son· óbjeto de co­

mo re lo exterior, estableciendo su equivalencia_ en ~oneda 

extranjera. 

+ El Término Internacional de Comercio·. a _que ·se· su­
jetarán las rncrcanc{as. 

+ Lns condiciones y forma de pago, usualmente se 

llevan a cabo mediante una carta de crédito Irrevoca­

ble ( ""), 

+ Determinar el lugar y la rocha do'cntrcga de la 

mercanc!a~ 

Un ºcertificado que ampare la calidad de los pro­

ductos. 

+ Un corti!icado que indique el ort.gcn de lao mcr­

canc1a.s. precisando la necesidad de obtenerlo de las au­
torid3.des competentes del país C:iportador (tJ,s.;,.). In­

'dt.-c•indo por- cuenta de qué parte correran los gastos. 

+ Indicar el tipo de embalaje de las mercancías. 

• hta car!c c!e c:réc!HCI 1rrevota~h c~H;a a pa~~r 11 c:e~prador el pre:to conve­
ntcc ;i=r la ='crc:i:nda, c:c~tra 1~ pre~tr.taclén ~e r.-.erct.~dt. Coc~:::en!os y certtf\­
ccc!os. 
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+ Las posibles causas do rescisión por incumplimien­
to de obligaciones de alguna de las partes. 

+ Las causas de fuerza mayor que lleven a1 incumpli­
miento dol contrato, sin que la responsabilidad sea im~ 

putab1e a alguna parto. 

Dasignar la legislación aplicable para el cumpli­
miento e interpretaci6n del contrato. 

+ oo::iicilios -de las partos contratantes, previa 

entrega do documentos probatorios. 

En caso de controversia indicar a qué institución 
se someterán a arbitr3je, por ejemplo la COHPRO~iEX.(•) 

~ Otras ~uchas segán los deseos de las partes. 
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111.6 Forrn3s de pago usuales sobre el precio pactado 

do:? las mcrcanc!as sujetLl.s a impo=tación .. 

Existen d1!erentes maneras en las que se puede li­

quidLl.r la compra de ~crcanclas, dependiendo la que se 

elija de la manera particular de trabajar las partes 

:t' del ~1:cuardo que hayan llegado entre éstas. 

D~ cualquier manera dicha forma de pago debe estar 
contenida expresamente en el contrato de compra-venta 

intcrnacion3l de mcrcL1.nclas. 

I,as !'orr.iLl5 ele p<\go :::ic- dividen en dos dependiendo si 

la compra es de contado o ~ cr6dito, subdividi~ndosc 

a su vez éstas en los diferentes instrumentos que axis-

ten y son; 

a J co:-:rru::o 
Esto es cuando se tiene que liquidar la ~crcan­

cla simultáneamente cuando se recibe. 

Directo; Consiste en hacer el pago directo al pro­

veedor po::- la c<intidad acordada en el cent.rato de com­

pra-venta, al tipo de cambio usual en las transacciones 

internl'tcio·naleG. Prcrcrcntcrncnto ::icdiantc la utilizn­

ci6n de nlgún docu~cnt.o mercantil, como el cheque. 

+ Indiri?cto: De ésta forma el pago al proveedor, de 

la su~a acordada en el contrato, es mediante alguna ins­

titución de crédito con que trabnjc alguna de las par­

tes, la cual se hará cargo de colocar la cant.tdad en po­

der del proveedor, ~cdiante: 
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Carta de Crédito: La cual la expide la instituci6n 

~e crédito a favor del proveedor extranjero, con una de­

terminada vigencia y en determinada institución recep­

tora de una dcterrnir.ada ciudad, todo contra la prcsenta­

ci6n de la factura, documentos do embarque, certifica­

do do calidad y otros que amparen la remisión de la mer­

canc 1 a a recibir. 

2 Orden de pago: Que es un documento que extiende 

el comprador(•), ·a favor del provcodqr mediante la ins­

titución de crédito elegida, cargándose a la cuanta del 

proveedor en la instltuci6n elegida por él. 

3 Giro nominativo no negociable: Es expedido a no~­

. bre del acreedor extranjero, siarnprc y cuando la impor­

taci6n sea menor do 10000 d6larcs E.U.A. 

b) CR-~ITO 

Es cuandó e1 proveedor vc~dc ~crcanc!a dando un 

pla:o determinado de tiempo para que sea pagada por el 

comprador, mediantei 

Venta en cuenta corriente: Consiste bá~tcamcntc 

en que ont're el- proveedor y el comprador existe un a­

Cuerdo previo o convenio en el cual el proveedor se 

compro~cte a surtir o enviar meranc!a peri6dicamcntc 

al comprador y óste a pagarla, en éste mótoCo no exis­

te documento contra pago. 

• El 1::-.;icr:ai::or tlcr.e <.;ue ac11i::lr il h \nst1tuc\én el~ crécllto ~ar~ c¡ue trar.s­
r1eran el cUntro r.través de les car.oalts 1.tlllz1i::os por dicha 1r\St\tucl6n, a. r1n 
de c¡ue lle•ue' a. tu :i:Jr.ts del CJ~cru.i::cr i=ci::\ante otra ln.stltuclén i::e su 1cca-

11dacl. 



2 \'anta a consignaci6n1 /\qui el proveedor envía 
al comprador mercancía, y el comprador la paga sólo 

hasta que la haya vendido a un tercCro. 

J Crédito a través de una institución de crédito 

o banco, solicitándolo personalmente en ésta. 

4 o::.ras múltiples formas de .obtcricr finapciamicn­
to de inDti~ucioncs de crédito. 

!':OTA: P.ra unl e:yer erccllvldad en las c:ieractones correrchles utlHunC:o 
cl5une l!e los dhersos shte,.as C:e llago ~r.clena:!os y otros t•htentu. es con­
venlen e ~e(!lr asnorfa C:c 1lgu11a lnstltuclC'n de crdC:\to ;:ara ha~er u11a eleccHn 
:C:cc~a .i., y lo;rar C.l'C c!t:het att\v\(!iC:es fl'flClen:11 c!e 1a iMjor r-11.r.era, al ten~r 
u:i :cr. c\,.le11tc :a.ayer s:t:rc isus. 
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~ III. 7 comp.ra de divisas para realizar la Importaci6n 

Una vez que se ha llegado a un acuerdo con ol pro­
veedor entre otras cosas, sobro la cantidad en d6larcs 

correspondiente a las mcrcanctas a importar y una vez 
que se ha _negociado la forma do pago, es necesario que 
el importador obtenga el dinero ( d6lares ) para poder 

efectuar Cl pago utilizando lns diver~as maneras do ha­
cer llegar el dinero al proveedor.(•) 

El comprador para realizar el cambio de la cantidad 

de dinero en ~oncda nacional a la divisa americana pue­
de recurrir a diferentes fuentes, como pueden ser los 
'particulares, casas de cambio, otros y las instituciones 
nacionales de cródito. 

La compra du d6larcs(••) en los bancos para realizar 
operaciones de comercio exterior, propiamente importa­
ci6n, requiere: 

/ 

DO que se establezca un compromiso del importador 
con la instituci6n de crédito, el cual obliga por una 
par~e a la instituci6n a vender la canLiead que necesite 
el i~portador y a éste a comprobar el uso que su le dio 

a las divis~s fuá el mismo por el cual solicit6 su ven­
ta o bién devolver dichas divisas en caso de que el pla­
zo establecido para ser usadao no haya sido respetado . 

.. ver p~nto ttl.6 

••P.1 tipo lle ca~lo ccr.trolad-o ,.ur es ¡ircpttt:".o.'nte pan nn ¡ctl~l~a~u ~e co:o~rcto 
tdtrlor. 



•• 
;.. éste corr.pror:iiso se le llar.1a Cor:1promiso de tJso o Oc­

voluci6n de di'l.'isas relativo il ll:\portaciones, el cual 

es forl:\.~lizado con el llenado de una !or~a especial para 
tal actividad(•). 

Usualr.:cntc este compromiso se lleva a cabo cunndo el 

importador sabe con precisi6n cuál es la cantidad en 
dólares por concepto de la rnercancia a importar, 

zs entonces que éste acude n la institución da cr6-

dito a solicitar l<l venta de di:ViSilS, presentando la so­

licitud llena ¡· una c;:i.rta rnc;:ibrctada en la cual se men­

cione tas intc~cioncs que se tienen de importar, mercan­

cías, tipo~~ Na~brc, do;:iicilio, ciudad, pais del provee­

dor y otro~ datos que dependen del c~~o especial de im­

portación y de la institución. 

Inicinlrncntc el naneo sólo f:i.cilitarti al irnport:i.dor 

el ZO % de la cantida1 solicitada, con la finalidad da 

que sea anticipo para el proveedor, niendo é$ta suma en­

viada por el banco al proveedor. Oc ese porcentaje un 

30 % sa destina a una cuenta de depósito a plazo del 
compr<idor como ')arantl.-i. par¡i el bttnco, r.d:::;ma qur. le ac­

rá devuelta una vez que libere el coITTpromiso. 

Una vez que ya tiénc el anticipo el proveedor y se 

complete la actividad de importaci6n, el {mportador acu­
de al banco con el documento comprobatorio de que oc 

está rcaliznndo la importación ( Pedimento de Importa­

ción, hoja ro:::;a original } p<ira libo::?rar el compromiso. 
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junto con otra carta mcmbrctada en la cual se de cono­

ci~1ento de que se pretende continuar con la importaci6n 
y se necesita la cantidad restante { 80 % ) para pagar 

al proveedor co~o cantidad complementaria al anticipo, 
además indicando en ésta todos los datos del proveedor 
mencionados y el número de cuenta, banco, ciudad, etc, 

donde se enviará la cantidad restante. 
En éste_ caso ol compro.dar tiene 130 dias para Goli­

citar ol resto de la cantidad por concepta de importa­
ci6n 1 180 d1as para liberar 01 compr~miso. 

2 O bién que so recurra a otra forma de comprar di­

'visas en ol banco, que es cuando ya el comprador tiénc 

la mcrcancia en el pa!s y se cuenta con el pedimento do 

importaci6n, y acude al banco n solici·t.ar la venta pre­

sentando la original rosa del pedimc~to de importación 

y una carta mornbretada similar a las ya mencionadas, a 

lo cual el banco accede cnv iando _Pºr su cuenta ia can­
tidad en dólares al proveedor C-'1::10 pago único y total 

por al Valor de las mercancías. 

Previamente a ésto el conprador da i~st~ucciones al 

banco, al igual que en el punto anterior (1), sobre la 

(orrna do qua pagará al importe corrcspondicnte·al cambio 

de la suma on moneda nacional por la divisa a~cricana, 

ya sea que se obtenga de su cuenta bancaria, mediante un 

dcpósi~o u otra for=a. 

~:OT~: Para una t•p1'cactón rJ5 prcfur.c!a y re!erente 1 un ~aso ¡:Artlcu1ar 1c11.~lr 
al tancc clt preferencia y ctlte11er ciaycr lnfor:r.acli!n pricUca de ésta y ctru sit11.1-
c\c11es sh:ilhres dt 1a cc:-~ra de clh)u~. 



A N E X O T R E S 

+ Cuadro de equivalencias de pesos y v01ú1:1cnos 

entre los diforentes tipos_ de transporte. 
+ Domicilios para obtener datos da revistas 

Formato de tarjeta de información de provee-

dores. 

•• 

• 
tlonicilios do la SECOFI~ Embaj<Jda :de U.S.1'\., 

Có.niar<ts de comercio relacionadas Con impoC'tación 

Solicitud al C'ogistro nacional de importadoras y 
exportadores. 

+ Instructivo de llenado de ésta soli~itud, 

~ Solicitud de permiso de importación, su anexo, 
la Solicitud de moditicación al permiso de importación 

y sus respoctivott instructivos de llenado. 

+ Traducciones al inglés de los Incotcrms· 

+ rorma de compromiso do uso o dcvolu~i6n da di­

visas. 

+ Instructivo de l1cnada do ln rarma e.u.o.o. 

+ Forma de Carta de porte paro tran$porte. 

+ Forma dn embarque do mercancías por mar.· 
TRANSPORTACION Ml\RIT!?>IA MEXICANi\ 

+ Forma de transportación de mercanc!as por 

f!lrrocarril. 

+ ~orma de contrato de. seguro de transporte 



CUADRO DE EOUIVALENCI1'S-DE Lrt RELi\CION 
PSSO-VOLtUSEN: 

S7 

TRANSPORTE 'EQtJtVAiENCIAS
0

E:NTRE.PESOS Y 
., _ 

~!ARITIHO 
. ,-.' . .'.;.~~a1·a~: :,_:~i~--~'(•> 

·--dct.:'2240 LOs" oqÚi'­
. y,a~o-.-}1. 10~6-_ Kg. 

4o pioa3 oqui~ 
valon a 1.13 m • 

CARRETERA To-n~liida -m6trica 2.3 2.n m3 
do 1000 Kg,·equiva Dquivalonta • lo a 2205 Lbs. "ª - 'ºº pies 

FERROCARRit. Tono lada mót.ricá. do 4m3 oquiv~lo 
1000 Kg, equiv¡:,,le • • 141 piou • 
2205 Lbs. 

AEREO •ronclada m6trica •• 7m3 nquiv:,\11! 
1000 l\.g, o'quiv<t.lo • • 247 pios : 
2205 Lbs. 

Algunas co~pañ!as utilizan ta tonelada corta de 
2000 1ibras, (Lbs). 

Nota: O~:u1lto c:c1 l1:iro; lt (,.~cr~athfo '/ le~ i:-.c:rcat:is \nurn•c:l"n•lcis, te 
fl"an.:hto Gr.:=lltll. El:!tterhl tns;iano•t\lrc;iea. ~u·eelgn.i;, Es;>i.i\l, 

3 



DIRBCCIONES DE LAS REVISTAS PARA OBTENER 

INFOR?tACION ADICIONAL 

AtrroMOVIL INTERNACIONAL 

.Tohnston Intcrnational PUblishing Cor.p. 

P.o. nox 932 

Hnc!ison Square Station 

?>:av Yor~:. N.Y. 10159 

u.s;A. 

2 HOTRIX 

Lineal PUblishing Company. p.o. nox 291 

\iinchestcr, HA. 01890 

SS 



FORHATO TñRJE:T.?i. IN:!"OR~l;.CION DE PROVEEDORES 

OC REV1ST,\S ,\tl1'0UOTRICES 

anverso 

reverso 

, .... ·'' ,., .., ...... 
;-• ,_ ...... --
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·- .... - .. 
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>ur. 11. 

AMl•n 1;. 
:.<)m 

- ·- . 

[~;:::,.::;:·~;~~ : '¡ 
• .......... ".""" -1..· .... .._ .................. .,,., ....... ,..... .................. , ... . 
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OO:IICILIO DE Li\ SECRETARii\ DE COUERCIO 

Y FOUEHTO INDUSTRIAL 

subdelegación de Comercio Exterior 
calz. Independencia sur # 1045 
Guadalajara, Jal. Tel. 179 278 

DOMICILIO DE LA ADlJi\N1\ INTERIOR 

DE GUi\DALi\Ji\RA 

i\DUAN1\ INTERIOR DE GlJi\Di\LAJARi\ 

r~ucva Orlcans # 1155 
~~4~0 Guadalajara, Jnl. Tel. 191 672 
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EMBAJADAS DE ESTADOS UNIDOS DE 
AUtRI.CA EN HEXICO 

Emt¡ajlida de E.U.A 

c~l. ·c~auhthcióc .. : 
06500. _?léxico .• o. F.· 

:i'.e1·. ·2 i i ':oó<i 

Libartad.175 

cuadaiajara, Ja~.· Tel. 259 202 · 

~l 



CAUil.RAS DE COHERCIO RELACIONAÓAS 

CON LA INVESTIGACION 

American charnber of Comerca oí' Hexico 
Divisi6n do comercio intcrn~cional 

Lucerna 76 2°piso Col. Juáraz. 
Delegación Cuauhtémoc 
0()(,QQ Héxico, D.F. Tel. 705 0995 

Sucursal Guadalajara 

Harsclla 570 Dcsp. :?06 S.J, 

4~100 Guadalajara, Jal. Tel. 520 274 

sucur:Ja1 llontcrcey 
Picacho 760 Dcsp. 4 Col. Obispado. 

64010 Hontcrrcy, N.L. Tel. 333 902 
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cámara de comercio Héxico-Est11dos Unidos 
?ta. Contrcras 133-120 z.p. 06 

uéxico, D.F. Tel. 592 7491 y 535 0613 



SOLICITUD DE INSCRIPCION AL REGISTRO NACIONAL 
DE IUPORTADORES Y EXPORTADORES 
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INSTRUCTIVO DEL LLENADO DE LA SOLICITUD AL 

REGISTRO NACIONAL DE !?!PORTADORES Y 

EXPORTADORES 

A continuaci6n se encuentran citadas una serie de 

indicaciones en forma numerada que corresponden a los 

·recuadros o renglones ncmcrados también en la forma. 

Aquí se anota el día, mes y año de ~laboraci6n. 
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2 En uno de los par6ntcsis do deberá marcar con una 

"equis~. según sea el tipo du persona, 
j En éste recuadro se anotan los datos que identi­

fican a la persona ante la Oicrccción General de Adua­

nas. 
a) El nombre de la persona C{sica, o la raz6n o 

dcno~lnación social de la persona moral. 

b) Aquí so sigue con lo antcrior·cn caso de qua 

Cal t<1. ra espac lo. 

e) So anota el nombre de la calle o avenida donde 

se cncucintrc ta cm~rcsa. 

d) El· núr:1ero de ubicaci6n en la calle, exterior 

e interior si es que lo hay. 

e) Población donde se encuentre la empresa. 

r) Entidad Ccderativa 

g) Registro Federal de Contribuyentes. 

h) Actividnd principal de la ernpreoa, enunciada 

en el acta constitutiva.o bién ci es persona física la 

actividóld o giro. 
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i) Capital nocial del Último ejercicio. 

j) Teléfono de la empresa, ni lo hay. 

k) Télex de la empresa, si lo hay. 

4 En éste recuadro se pone una '•equis" a los parl!n­

tes ia qua corrcsponc!an a los documentos rotocopiildQs que 
se entregarán junto con la forma. 

5 so anota en éste recuadro el nombre, puesto que 

ocupn en 1~ empresa, el solicitante y su firma. 



SOLICITUD DE PERnISO DE IHPORTACION 
O EXPORTACION 
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INSTRUCTIVO DE LLENADO DE LA SOLICITUD DE 

PERHISO.DE IHPORTACION 

A continuaci6n so encuentran citadas una ·serie de 

indicaciones en forma numerada qua corrosponden a los 

recuadros .o renglones numor.ados también en la forma. 

l Aquí se cruza el cuadro qua cor!osponda según 
so trate do empresa pública o privada. 
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2 Anotar el regímen aduanero a que se socaterá la 

cercanc{a, ya sea importaci6n definitiva, temporal,otc 

"En la temporal no se anotan las variantes sino solamente 

temporal. 

3 Hodalidad: Consigno si la solicitud es parn alguna 

de las siguientes modalidades del permiso, citando s610 

lo señalado antes del par6ntosis: 

Permiso abierto( en el cas; de importación defini­
tiva). ' 

Permiso regla octava( en el Caso de importaci6n 

definitiva ). 

Permiso en baso a programa( en el caso d6 impor­

tación definitiva de empresas que cuentan con programas 

de fomento ) • 
Roconsidcraci6n a negativa de importación ( citar 

número y focha de oficio de negativa ). 

Reconsideraci6n o aprobación parcial(prcsentar co­

copia solicitud, permiso y anexo autorizados ). 
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4 En ésto recuadro anotar el nombre do la persona 
f!sica, o la raz6n o denominación social de la persona 
moral, adcm5s el dornicitio, ciudad, entidad !cderati·,.a y 

teléfono de la persona. 

5 Describir el producto con-sus características más 

importantes, para ser· identificado. 

6 La fracci6n arancelaria aplicable al producto. 

7 Se anota el nombre, puesto en in· empresa, número 

du registro, teléfono y firma de la persona autorizada 
por la empresa para realizar actOs--do comercio exterior. 

e Se anota 01 registro· nac!Onal de importndoros y 

exportadores. 

9 se anota el registro r_edcr111-·de_ contribuyentes. 

11 Espcciricar.s!.se· trata 'do 

12 Anotar el valor on ~":~~~~;;'t~-A. do la 

13 nenéiÓnar_ :ia;·( ~--,-: ·ad'u~~~-(~-l"i.POr :.~·~."~-~:)i_~q·u~ 
da iÍ:tportar - ia·''r:ierca·n~ta':-·.'"· -~'e:'"-';'-

' - .. __ . ', -,.. . ;·,.,'·'"'·! •. ,, 

~arcanc!a~· 

sa protan-

·~. ·.,. 
14 Anotnr el P3.fs·;. di:?~ o~·r.g~~-- da .la marcanc!a. 

-·'· ~ '.-'": ;; ' .. :-'' .. ' 
Giro de· la --~~~r·e-~~ :_~---a~~i'~i~ad ccon6mic<i. 15 

16 



17 Decir el tiempo aproximado en _el .cual so util.iza-. 

rá la ::iercanc!a. 

18 Anotar el núciero, t'echa, cantida·d .da _·moÍ:-canC.t:aS"' 
y" eXistoncias actuales, relativos· a::ol-- últ.1:m~. p~;~f."s~-. 

19 Doc:ir cuál es el documento -adicional" _para -idénti-

ricar la mercancía. 

· 20 Anotar aquí i~<ormacÍ6n m&s important~ so~ro re" 
g!rnenes y modalidades esp_aciales, autorizaciones de o­

tras dépendencias(S-.0.N.1 s.s.A/ .etc:.) 

,, 
dicha 

Henc:ionar claramente 
importaci6n, tomando 

el dictámen qua se ami ta. 

las razones'quo justifiquen 
en _.cuenta .que do ésto do pondo 

22 Nombro do la persona t'!sica , o-raz6n o denomina­
ción de la persona moral. 
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23 Partida: Indique el orden'numéric:o do éstas, 1,2 ••• 

Cantidad: De las mercanc!as oolicitadas. 
Unidad do medida: Especi!icar si son Kg, m. lt,etc. 
Doscripción: Nombre comorcial.y técnico do la mor-

ca,nc{a, as! como marca, modelo, número sorie, cte. 
Precio unitario y total: En d6laras E.11.A. anotar 

el valor do la Cactura do la morcanc{a y ol valor total. 

24 se anota 01 no~bre y firma de la persona autori­
zada por la empresa en los actos de comercio exterior. 

25 EJemplo: Hoja N° 1 de 1. 



SOLICITUD DE HODIFIC;\CION t\L PE!HIISO 

DE IHPORTACION.O EXPORT.\CION. 
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~l:STRUCTIVO DE LLENADO DE SOLICITUD 
DE HODI FICACIO!J ..• 
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;.. continuaci6n se encuentran citadas una serie de 
indicaciones en form<l nur.icrada que correoponden <l. los 
rccuadr'os o renglones numr.?rados tamb'i6n en la Corma. 

Aqu! se nnota el reg1mcn aduanero a que se suje­
tará una mercancía, ya sea importac:i6n definitiva, tem­
poral, etc. 

2 Aqu1 se anotn el nombre de la persona f1sica y 111 
razón social o dcnomlnaci6n d~ ln pcr~ona moral. 

3 Concepto a modificar 
rr6rroga1 Cite la Última !echa anotada eñ el per­

miso otorgado e indique la !echa a la que oc desea se 
prorrogue. 

Cambio de valor:Sci'ialc en d6larcs E.U.l\. el valor 
de la marcanc!a, según el permiso autorizadO y consigne 

el nuevo valor en dólares E.tJ.l\. al cual pretende 
c1;1mbiar. 

Valor pendiente por importar; Indique el valor en 

d6lares pendiente por importar. 
~tod1ficaci6n en dcscripci6n: Dcscriba cl. cambio 

que pretende realiza: a la mcrcnncla que sc consigna en 
cl permiso concedido y/o a su anexo, sin que dicha mo­

C.ificnci6n altere 1<1 natural~za del producto 'lUtorizado. 
Presentar hoja adicionnl me~hrctada con la'modiCicación 
solicitada, si es necesario. 

Otras aclaracionco: Precisar la acl1;1raci6n que 

prctcnlc modificar al permiso conccOido o a ~us anexos 

tales como: 
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Cambio de país de procodencia o destino a la .adua­

na cuando éstas -hubioren 9ido sOilaladas 'en el .permiso. 

Hodificaci6n o nulificaci6n 'de leye_n~a que so con­
signe en el rengl6n de obsÓrvaciones q1ie s'o cita en 0·1 

Permiso. 

· 4 Uotivo y/o justificaci6n de la modif'icaci6n. 

Se menciona los principales argumentos que justi­

fiquOn la modificac.i6n, en caso do ser insuficien~e 
anexe escrito en papel mombrctado de la empresa. 

S Autorizaci6r. para suscribir la solicitud: 
Aquí se anota el nombro, puesto en la empresa, 

Nº de registro, teléfono y !irrna do la persona acredita­

da por la empresa corno su representante en el comercio 
exterior. 

6 Se anota ~l Registro Nacional de Importadores y 

Exportadores asignado a la empresa, por la SECOFI. 

7 Anotar el Registro Federal do Contribuyentes do­

signado por la .s.u.c.p. 

B Anotar ol .número del permiso a modificar, asignado 

por _la SECOFI •. 

9 Núrnero(s) de Oficio(s) de modificaci6n conccdi­

do(s) anteriormente al permiso, anexando copias de cada 

un~. 

10 Aro~: Indique el número que so cita en el recuadro 

corrcspondienta a ésto conco?to dentro del permiso a 

modicicar. 



TRADUCCIONES AL INGLES DE LOS TERHINOS 

INTERN'i\CION'ALES DE COMERCIO 

( incotcrrns ea ) 

En tábrica1 EX-HORKS 

Franco Vagón/ Camión: FOR/FOT 

Libre al costado del buque: FAS 

Libra a bordo LAB~ FOB 

costo y f~etc: c&F 

CoDto, seguro y rletc: CIF 

¡>obre el buquc1 E:X-ship 

Sobre el muelle: EX-quay 

Entregado en !rentera: DELIVERED DUTY PAID 

Libre a bordo aeropuerto: FOB/AIRPORT 

Libre transportista: FREE CARRIER 

108 

Flete/porte pagado hasta: FREIGllT/C,,RRIER 

.Flete/porte y seguro pagados hasta: FREIGUT/CARRIER 

ANO INSURANCE PAiti TO 

Esto se debe a que la ~ayer parte del co~crcio inter­
nacional se r.tueve en éste idior.ia intern<lcional., y en ca­

so particular de 6sta investigación, es necesario usar 
éstas traducciones. 



FORMA DE COMPROMISO'DE USO O DEVOLUCION DE 
DIVISAS RELATIVO A IMPORTACIONES 

e cuno-) 
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INSTRUCTIVO P.\Ri\ EL LLENADO DE Li\ 

FORMA DE CUDD 

En seguida se encuentran cnnumeradas.varias indica­
cioncS_que correspondan a log recuaaros o renglones de 

la rorma y qua ta::¡b!én están numerados. 

r Datos anot~dos por la institución de crédito. 
II Datos del importador 

~ Nombre d~ la p~rsona !ísica o denominación 
o ra~6n social de la persona moral. 

D Regintro F~dcral de contribuyentes 

7 Registro Nacional de Importadores y Exportadores 
B,9,10 y 11 ,,notar sin abreviaturas calle, núrnaro, 

colonia, ciudad, estado y código !iscal del importndor. 

III Datos de la importación 

12 Dc:u::r"ipci6n co::iercial de ias mercancías, canti­

dad y unidad de medida. 
!3°Anotar nombra, razón o denominación, domicilio. 

ciudad, estado, país y país de procedencia de la mercan­

cía. 

IV. Formalizaci6n del compromiso 

Nombre y firma del importador o representante. 

112 



\." Ragistro _del e.u.o.o. 

Estos datos los anotará· la sucursal 

VI Datos de la operación, que Gnicamante son 

llenados por la instituéión·de cródito.( 6 ) 

la Jnfc:ri::&dén c:ue C'e~c: ser u;c:tcaa C'e11tro C'o ista faN:ta en su 11:.11ycrf• l!e~e 
ser 11noUl!1 por 111 banc:o. l!ebfCa 11 C:l:t! par lllll:C'la C't ésu se for~11Jluri h o;ier11-
d.!r:. iltoJ 1!.ttcs sen !>Ss1ca"ltntt fnfor:nacló'n C:~ll pa~1111 el fc:;iort¡¡l!ar pero c:ue 
;;~r 1.na fc~tlcac thne c:ue :er ;ní el Jlc:ncC'a, rccc1:1lcnl!a c:ue :iara 1.-n l:'.aycr en• 
:en:H:::tent.c sc!>re el ccntenfcc et la fcr-=.a acu:.11r al bar:c:, ya pre1c:nt.anc:o el 
cuc J:arttcular reh:lvc a h ci:::-.~ra Ci! dlVISU para C'.:itcr11;lnal!1 lll';iortac:lén. 
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FORnA DE CARTA DE PORTE PARA TRANSPORTE DE 

?IERCANCIAS POR CAHION 

Y HOJA· DE CONDICIO~ES DE TRANSPORTJ\CION 
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FORHA DE EUBARQUE DE HERCANCIAS POR 1'!AR 

TRA;-.;'SPORTACIO~ HARITIHA HEXICANA 
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FO?.nl\. DE CONOCI~fIENTO DE E~IBAROUE PARA 

TRANS?ORTACION DE ntRCANCIAS POR 

FERROCARRIL 
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FOR~ DE CONTRATO DE SEGURO DE TRANSPORTE 
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e A "p l T u L o e u A T R o 

ORGMIJSMOS DE APOYO AL IMPORTADOR 
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IV.1 co1:1isi6n para la protección del comercio exterior 

do Hóxico ( CO?JPROUEX ) • 

Es una agrcpaci6n integrada por representantes de 

secretarías de estado, sociedades nacionales do crédi­
to, asocia_ciones y por e.Sr.taras nacionales.(*) Que tie­

ne como !unción principal el desahogo y la soluci6n a­
mistosa de los problemas que surjan Ctl los negocios i_n­
tcrnacionalcs realizados por omprcsarioo mexicanos y 

em~rosas ext~anjeras. 

Esta :arma parte integral de la estructura organiza­

cional del naneo Nacional de Comercio Exterior, s.n.c. 
dentro dol departamento jurídico. 

cuando oc presente un problema co~~rcial so debe a­

cudir a ésta co~isi6n, para que actúe en forma arbitral 

entre las par~cs, en forma privada, con al fin de no a­

Coctar ~u ~olvcncia con~rcial y moral, ya qua sus ca-
llos no se publican. (••) ..- · 

La aCci6n arbitral para que sea consido:ada como o­

bligatoria, s~ necesita que las partes so sometan ex­

presamente al Callo de la comisi6n, quien juzgará de a­

cuerdo a la logisl~ci6n aplicable. 

Dada la inpo:tancia do la activid~d cocercial ea im­

portació~, es convo~icnte incluir en los contratos do 

inportación, una c!á~sula, la cual co~prornota a las 

partes a scooter cualquier controversia futura a el co­

noci~iento do ásta comisión. 

• \'er 1nl!•o cti:tro, Llsu :;:: lr.Lc;r.:;n:u écl ;:lena c:e CC:-.Pl!C.'tCX 
•• \'er i::c::::tclllo ere la CC~;>l!O!':~X ~r. el tr.ui> cti3tro. 
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Esta comisión tiene ciertas facultades que le conce­

de 1a p::opia lC!y., las cuáles son p<1.ra el desempeño de 

la acci6:1 arbitr:tl y q.:c entre otras son: 

Realizar observaciones sobre leyes y disposicio­

nes de coccicio exterior a las autoridades correspon­

dientes, con fin do proteljcr al !ir.portador o <?Xportildor 

de prácticas antiéticas. 

Proponer cedidas para contribuir a evitar, contra­
rreGtar, corregir y ~n su caso sugerir sanciones a quie-
ncn; ••• ' 

Realicen una co~petcncia desleal 

Alienten a tendencias monopolistas 

Lesionen el deSarrollo de empresas mexicanas 

Realicen acto~ ilícitos, que a(cctcn el prestigio 
del coc~rcio exterior. 

Otras que se re!icran a violaciones a ta ley 

+ Intervenir en conflictos que so presenten a im­

portadores mexicanos. 

+ Emitir dict6mcn cobre quejas de comercio exterior. 

sobre las que haya actuado corno conciliador. 

+ Proponer mEdidas que tienda~ a simplificar la le­

gislación de comercio exterior, y alentar la coopera­

ci6n entre importadores y exportadores. 

+ Informar a la autoridad competente sobre hcchoa 

que pucdarl afectar el comercio exterior, ya que el dic­
~árnen de la comisión sólo es opinión. 
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IV.2 Asociación nacional de importadores y exportadores 

de la República Uexicana ( AHIERH ). 

Es un organismo empresarial privado que está cspe­

cial.izaclo en el cornerc:io exterior, integrado por indi­

Yiduos o e¡¡1prcsas, los cuáles tienen corno <J.ctividad 

principal la importaci6n o exportaci6n de bienes o ser­

vicios. 

Estas empresas llegan a formar parte do la asoc:ia­

ci6n mediante la compra de una rnernbrosía y con el cu~­

plimionto de ciertos requisitos, contenidos en la forma 

de ingreso.(•) 

Es un organis~o que está debidamente establecido y 

que cuenta con rcconocirnicnto y aceptación amplia por 

las autoridades en materia de concrcio•cn nucr.tro país. 

Su !in es dar ar.aya intogral a cada uno do sus socios 

en la!l actividades do co::i.crcio oxterior. 

Apoy.:i gr.:indCM<!nto a su::: miombros con su experiencia 

y conocirniontos actuali~ados co~stantcmcnto por su gru­

po de tiabajo, atandiendo oportunamente a las necesida­

des do cada uno de elles. 

La asociación cuenta con varios !lorvicios cspecia­

lizaclos que proporciona a sus socios, con la finalidad 

de que las actividades de comorcic exterior se hagan 

con conocimicr.to, precisión y seguridad. 

Los servicios que o~rocc ésta asoci.:ici6n están orien­

tados t.:into al socio importador como al exportador: 
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a) 11\.\-CO DE: Di'TOS 

Aqu! so cincuontra una amplia inforrnilc!ón la cual 
si:-ve dC! apoyo paril realizilr l.ils actii:idadas corncrcia­

lcs con un ~ayor conocirnionto. referente a: 
Lt?ycs. de caráctar aduilncro en Uúx!.co y en el Ex­

te:-ior. 

Tipos de transporte 

Convenios y acuerdoo internacionales 
+ Directorios especializados 

Seguros 

b) ORIID:'r,\cro;-.o y ASE.Sonr,, 
estos .Gcrvicios se rcricrcn a la ayuda que brin­

da la a~ociación il lo~ socios, corno son: 

Ascsor[a legal y fiscal 

Control c.1mbi;1rio. 

+ canales de di~tribuci6n 

.;. ttr<ir.celcs de importaci6n 

Importación de productos 

e) Gf:STORI,\ Y TR.VII71\CIO:l 

Refiriéndose ésto il que debido a la amplia ac~p­

taci6n de la asociación en Héxico, resulta favornble pa­

ra los socios apoyarse en és~a pti!'"a l<l agilizaci6n y 

siMplific;;ic:ión Ce- ciertas operaciones llevadas a cabo en 

organisMos públicos y pri-.rndos, ne:csarias para realizar 

la i:;iport.:Jción. 
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d > E.:VTRE:U..!aE:-:ro 

E~ una actividad primordial en la asociaci6n 1 ya 

que constantemente se actualiza a cada uno de los socios. 
Dándose entrenamiento r.iedianto cursos·, seminarios, 

·exposiciones y mesas redondas, entre muchos otros; con 

la participación do especialistas en 1'1s di!'CÍ:'cntOs &-· 

reas. 

o) OIFUSIC»J 

Constantemente so ~antiene in~ormados a todos los 
socios, sobro los camtlios on l.o. lcgisl::i.ci6n de. 'comer-: 

cio cxtcrio:, ostadist.icas, etc. Hedianto .pUb1~'ca~iorÍ~s 
odi ta das por la nsociaci6n, las cuál.es son docÚrÍ\ontos 
de anlilisis1 

Directorio mensual do socios 

Cartil mensual do información innovadora·· 

Rosúmcn do disposiciones oficinlos'relacionadas al 
comercio exterior. 

Boletín quincenal. 

+ Otras pu~licacioncs espaciales 

Para log~ar una mayor cobertura y apoyar !ntegramon­

te a las empresas do comercio exterior, existen doce 
dolc~acioncs rcgiunales distribuidas dentro de toda la 
Rc¡rÚblica ?foxicana. (") 

.. ~tr en anoc c11ure, Ccler;aelcr.cs re;lcnalu ~! IJllEr..'I. 

K:ll,!,: ln!cr~chln otittnlC.11 cor. el lle. tic11ttón Ru{:. Cerentc de h Ctle~acti!n 
Ce G~aCa\.:i.jar:, JalHco, :.ci:t:.nu 10r.1 cntr:vhta. 
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IV. 3 Banco Nacional de Cor:icrcio Exterior 

Es una sociedad nacional de crédito, la cual apoya 
grande~cn~c a l~s empresas ~uc realizan actividades 
de co~ercio exterior, principal~cr.tc a la exportación, 

pero q'..l~ sin er.ibargo ::iu::ilii'l tn~bién a lns c::iprcsan que 

realizan la actividad de importaci6n, prop~rcionándolcs: 

fac!lid3cics de consulta en el material biblio­

g!"áfico d~ la in:Jtitución. 

Oricnt<lción en ln clv.bornci6n ele contratos de 

Compi¡aventa intrn:nacional ele r.icrc<1dcr!as. 

;,:or•;;orf<1. :;ol~rc el control de cambios. 

~ ~~c~oría jurídica en aspectos legales de las tran­
saccionc:; co~1c-rcialro.::; in~cr1:<1cionalcs con pcrsonn:l r!­

!lict1.::; o morales e instituciones del extranjero privadas, 

;ubcrnar.cntnlcs. 

Scrvic~o de fotocopiado de documentos. 

i\c:ceso <? nicrofilt:1s sobre in!'orr.iaci6n de importa­
cionns y_c~portncí6ncs.(•J 

y da qran i::-.portancia son los créditos que r.H1ncja· 
6sta institución en rclaci6n a las ~ctividadc~ de co~cr­
cio exterior, los cu!ilcs apoyan grandemente a el importa­
dor y al ex?o=tndor. (••) 

.. ~·=r u1 ~t~1~ :u:~r-;i, t'.:-1::\lle t'.'! l!A~;c::•tx 

.... !'ara r::>:·r ,, fcr::-.;i.::\fr :::~re 1cs tl;:c:~ e!'! crlt'.ttcs 1ccr.st.lc: 1cvc!lr 111 !AHC~!l. 

:~OT;.1 lr.f:r::-.ultn e~ttr.\1!11 c!e tntrevhu ccn cr-:4rscc!o c!t lltbllotccn c!cl 
~&n:o !la::lor.~l e!' Ccr:-~r=lo !1tc:rler, S.t;,c. Sucur:el Gu~c!al1~11r4, Jclhco. 



A N E X O CUATRO 

Integrantes pleno COUPROUEX 

Dornicilio.COUPRO:IEX 

For::ia solicitud de ingreso a la ANIERH 

T- Dalagaciones regionales· de, ANIERt~ 
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Do::iicilios dai »aneo -Nacional do Comercio Exterior. 



ORGA::IS~IOS INTEGR;\NTES DEL PLENO DE 

LA conPRO!!EX 

Secretaria de Comercio y 

Fomento Industrial 

Secretaria do Relaciones 
Exteriores 

SccrC"tar!:::i. de Hacienda 
y crétlito Público 

Sccrctor!n de Agricultura 
y Re-cursos Jlidr.'iulicos 

naneo Nacional de 
Comercio Exterior 

Confederación de Cámaras Nacionales 

de Comercio. Ser.vicios y Turis:no 

Confederación de cámaras Industriales 
De los Estados Unidos nexicanos 

Cámara nacional do la Industria de 

Transformación 

cámara Nacional de comercio de la Ciudad 

de ·tl~xico 

0

Asociaci6n Nacional de Importadores 
y Exportadores de l<l República ~lcxicana 
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DOUICILIO DE LA ~OllPROHEY. 

Comisión para la protecci6n del 

Cor:iorcio Exterior de ~!á:>::ico 

ca~ino a Santa Tarasa No. 1679-70. piso 

Col. Jardines del Pedregal 

01900 Hé:>::ico. D.F. Tel. 568 21 22 

.132 
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SOLICITUD DE INGRESO A LA ANIERU 

Esta solicitud debo ser entregada en la dolcgaci6n 
rnás próxima al domicilio del importador, debiendo ser 

llenada completa y verazmente, para su análisis y 

postc1·ior aprobación. 

Junto con ésta solicitud so ontroga una suma da 
dinero, que es una contribución económica indispc~­

sablc Pilril obtener ol registro. (•) 

• rn1 eentrl~uctón u Cl'l'.!llante; por To tanto aconScJc prt;unhr dlreetcmente• 
en te t'ele~~elón rc,lcnal i::11e tcrru:icnt't,·cuet'e ter r:iet'hnte una Jlt1:1~C'a tetcr6-
nle4, 



ASOCIAC!ÜN .NACIONAi. 
. . D H 13.<: •• 

l:ill'Ol:TAJJORES \' EXl'Oltl'A!.:Oi!ES DE LA REl'Ulll.ICA ~!EXICANA 

H. ~"'l<:j·") ti:r.:c1i>·:i- r.!c b 

c:L:::7L#:.:1 
"l"J:LS. !OU-~!i-~, t.~t-tG.J&. ~5t·:J~·JS y t.'1-f.-11).'1~ 

Mo<1,1ctrey UO 
C.:.\. Rcr.=. 

lklr¡;. Cu~uhtftuGc 
«07(11 }Jt..l.:o. O. F. 

SOLICI'J·o:;. DE 1:.:GP.t.SO 

• /u:>ci:>.d~::i :...-~~fo:i~ k lT-'pl1U.-!llftt y 
L"lj'<>:i~\!NC> <!.:. b. r..c11,;1J¡"" Mc...iuna: 

J.tc10•·•n1rnu:i lO!fdy.;u r.!e us1~.!c.. i.c: tit'\"l:J ~CGt.!.1~ luo1.bkmcn1~ nu~tn) fopcao fll t:i.ltd~ll de 
s~l<>i Attho>. 1u~::i;(r•u.i:!o m::•tr:i. c..n!omi.1.!~<1 (011 l.a Can.uhudtin y Elt"-111101. Je I"' .uxi"'tü\n. 

C:.l?e T r:,;,_,t,.,: 
c,•onb: 

l!dc;;;,..;.'JJ o :\hml&pl1>: 

t:;..!..l!¡;" t'a,:•I~ 

"lºtl~fomo(•)I 

:.:rr.::.tm~ y u<¡;.-. 4:l J:..r.ti111.o,;ci nhd..,.~ilci con d r.1>11.;t.td.o u.1t1Íar~ 

:.;.,m!,ft Y .:...r,::v ilt) lllfl~iD1'Ulo c!C tcbdonn f•Ubll,:>.>: 

!iut»1u!.-s <1 -tOHN,..,..nL~l:; r11 b R~¡>.:.t.tír;:i. 'r en d turu1¡c10: 

ACTl\'IDA!JL.S J'l\1:->"C1\'ALts 

r.'u=«~I printJpiltt p:c.l.uuo,. o loCN!C"ic;1 que n»tuj•ll••U ion: 

t. F~b:k~mc-1 z»n. et m::c:>Jo r::.d:ir.:.I de , •••••••••• , •••• , ••••••••••• , ............ , ••• , ...... ••••• ••• 

!?. J-'!>pcn;¡J.u:o l!c- •••••••••••••••••••••••••••••••••••••• : ............................... , •• , ••••••• , •• 

~ l'.l:i"'ru.:!:ir 1!= , ••••••• , .... , • , ............. •••• .- •• .,., ••• , •••••••••••••••••• ., ••••••• ••u ..... ,.,. 

i •. T;i:trlr:m:.c ~ bJ'l<lff:ol!o: lle ••• ,. • .. , •• ,, ........ , • , • •••. ,, , ••• , • , •• • •• • • • • • • •••• ... ••• ••· ••• • •· •• •• 

S. S:::-v!Coo ••··•·••••··•··•··•••••••"'•••••· ·••••·••••••.,•••••·•·•·••••,"••••·•••·••••••••••·••••••• 

s.º~· ............................... : ......... : .................................................. . 
)f~:O.'F,, ................................... . 

. . . . . . ·:·.··· .. ·.;~·w·¡,:~.-:.:;;.;········ 
~ fofoniuct~11. com¡.!"t'l 1;¡1.:c- 1u1 ;,uhi<hi\n ' }'1oduu<:11 '1.iu: m.rn .. Ja ~Ir~ ¡un, rcmiunrc:.rlc- br 

o¡<ortunl.,;¡>!n lle- r;t;;CiClo\ t¡,•it 1.e ptuC"n1n1, c:1111ro n:11don~ln tomo h11erri.adori.1la. 



DELEGACIONES REGIONALES DE ANIERH 

CAHPECllE 
Ernesto ongay P. 
Call~ 10 # 250 D 

2~00 campeche, camp. Tal. 640 44 

COAillJILA 
Ing • . Alejandro Guidi 

J,A.Do la Fuante # 112 sur 
Torra6n, Coah. ·Tel~. 63'1 00 

EDO. :!EXICO 

r.ic. Fornando Romero H. 

V!a juára:;:: # 20'1-305 sur 
Toluca, Edo. Héxico~ Tel. 590 88 

JALISCO 
Lic. Robcirto Honte6n R. 
Av. La Puz 2530 S.J, 
Guadalajara.• 'Jal. Tal. 520 I 77 

,GIJAÑAJIJ.i\.TO 
Lic.· José Heinández. R. 
Horcados # 102 
León,-Gto. Tal. 648 77 

OAXACA 

Lic. Sergio Hernánde:;::. 
J:ua.Bocanagra # l!l- B 

Col. Alemán 

Oo.::~aca, Oax. Tal. 626 2 
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SAN LUIS POTOSI 

c.p. Eduardo Pérez u. 
\'.Carranza # 707-202 col, Centro 

7B250 s.L.p. Tel. 433 63 

1',\HALULIPAS 

Ing. Jlugo castillo c. 

Olmos # 101 sur altos 

Tampico, Tarnps. Tol. 226 ·68 

SONOR1\ 

Lic. llugo Pcnnock:: R, 

Av. scrdán # 20 

93000 Ucrrnosi110, Son. Tel. 338 39 

VERACRIJZ 

Fernando Solór~ano 
Ernesto Dom!nguoz # 455 Fracc. Rotorma 

\'or.:icruz, Ver.· Tel. 371 766 

Q:JERETARO 
lng. Fernando correa n. 
Acueducto # 13 Col. ·calosa. 

76020 Qucr6taro, Qro. Tel. 204 25 

YUCATAN 

Lic. :Jicolñs Uecclay_ c. 

Ca11.e 21 # 151-A Dcsp. 6 

Col. Buena.vista 
97127 uérida, •.iruc. Tel. 64& 56 

~OTA; Inrcri::~eli!11 c~tentda en Olc1e::>~re i:t 1ne 
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DO~tICILIO DEL BANCO NACIONAL DE 

CO?IERCIO !XTERIOR 
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GcrCncia Regional y Delcgaci6n Promocional 

;..v. L6pcz Uatcos sur # 645, s.J. 
4~520 Guadalajara, Jal, Tol. 470 126 ' 

Oficina central de prornoci6n 

Parque de erizaba # 7 Col. El Parque 
~aucalpan de Juáraz, 
53390 Edo. de uéxico. Tal. 358 82 44 

·ccroncia Regional y 001c~aci6n Promocional 

Av. Lúzaro c:-rdcnas f. 2499 Pto. 

san redro oar=a Careta 
66230 :1ontorrcy, ~.L. Tel. 350 300 y 350 660 

Dclcgaci6n Pro::iocional 

AV. Ventura Puente 999 So. piso 
58000 :toreliadtich. Tel. 482 29 y 481 26 

Y otras o!icinas regionales en las ciudades 
de natarnoros, Ta::ipico, Tamps; Pucbla,PuCbJ 

Veracruz,Vcr; Hérida, Yuc; Gocez Palacio, 
Dgo.; Chihuahua, Cd. ~u5:cz, Chih.; Tijua­

::.a, a.c.1 11crmoi;illo, Son. Toluca., Edo. nax.; 
y Laón, Guanajuato. 



c A P 1 T u L o c 1 N c o 

El ACUERDO GENERAL SOBRE ARANCELES ADUANEROS 

Y COMERCIO 

J38 



V.l l Qué es el GATT 1 

Por sus siglas en inglés el GATT es 1 ( Genercral 

Agrcerncnt on Tariffs and Trade ) y que quiere decir 

Ac:.ierdo General sobre aranceles y comercio. 
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~s un tratado multilateral de comercio firmado el 

13 de octubre de 1947 en Ginebra, Suiza¡ por 23 paises 

miembros de la 0.?1.tJ. (•), con l<i finalidad de reducir 

barreras comcrcia1cs y regular actividades de comCrcio 
que se den entre los paises contratantes. 

La finalidad de eliminar barraras en el comercio 
exterior es mantener relaciones bilaterales entre los 

paises y elevar los niveles do ingreso, de empleo y la 

producción, así co~o maximizar el uso de los recursos 
productivos mundiales. 

También el GATT ofrece a los paises miembros opción 
para buscar so1uc.i6n justa an cualquiar violaci6n da 
los derechos particulnrcs en las relaciones comerciales. 

v.2 Objetivos Col GATT 

El GATT tiene ciertos objetivos que tienden a pro­
teger y apoyar a cada uno do sus miembros contra 
prSc~icas desleales de comercio internacional¡ siendo 

3lgunos de estos objetivos ••• 

Lo~rar que las relaciones comerciales tiendan a 
conseguir un nivel de vida.mejor. 

+ ltotivar a los paises cor.tratantes para. que uti­

licen aDpliamente sus recursos. 

• la 0.11.u. es \a Oril.'\i;uclt:n de \u lilC\11nn Unldu, siendo t\ GP,TT 11n 11r;anhi:-.:i 
derivado de u.\ or;anuacHn ~ndh1, 
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+ Lograr aumentar la producción en los palsos 

r:lier:ibro3 y as! fomentar la cor.1crcia1izaci6n de. produc-

tos. 

+ Crear un compromiso !orr:i3l entre las partes 
contratantes, para permitir la libertad de tránsito de 
los productos y servicios objeto' de cornercializaci6n . 

. •·Brindar un .:i.poyo integral a todos sus miembros 

para que sus acti•.ridadcs co::icrcittles sean llevadas a 

cabo sin contratiempos )' sin mayores problemas que de 

alguna manera pudieran obstaculizar alguna actividad 

cor:icrciill. 

\'. 3 Húxico en el c:,\TT 

Actualmente hay 90 paises pertenecientes a este 
organisr:io, Héxico es uno de clloo a partir del 26 de 

novie::tbre de 1985, fecha en que se inician las negocia­

ciones de adhcci6n. 

Héxico al ser miembro del GATT puede dar un mayor 

for:'Lcnto a las cxpo:-:'.:.acioncs no pC?trolcras, irnpu1:iando 

la rcconversi6n industrial p:lra lograr una ma}·or pene­

tración de. sus productos en el mercado internacional. 

TaMbi6n nuestro pais tiene garantizada una ayuda 

para la solución de posibles controvorsias con un dcter­

t:iinado país. 

Una vez que México hri ingresado ril GA7T, se en­

cuentra en posición privi!egirida, ya que puede ofrecer 

sus producto::> a r.iuchos paises, logrando beneficios para 

los productores nacionales y en si para el país en 

general. 
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V.4 El GATT y la Comercialización do Accesorios 

Automotrices. 

cuando nuestro país en el año de 1905 inicia sus 
qcstior.cs para ingresar al organismo, para poco después 

ser aceptado, aCord6 una serie de fracciones arancelarias 

las cuales se pcns6 que fueran tas mas importantes para 

nuestro país en materia do com~rcio cxtor!or. 

En s! do las 8855 fracciones arancelarias con que 

cuenta el acuerdo, sólo nuestro país negoció 304, 

ya que se consideró que eran las ::ias indicadas ¡:¡ara 
iniciar con un programa internacional do comercia. 

De ástas 304 fracciones pactadas un 25% corres­

ponden a bienes do consurno, un .;53 corresponden ,'\ los 

bienes intcrr..<.:d!.os y u11 29.ú?~ equivalen a bienes da 

capital, lo cual origina una una saparaci6n del total 

da los productos, 

llacicnCo una rcvis!ón al list..:ido gcnural da las 

!racciones, no fue posible iduntiricar alguna que men­
cionara a algún tipo d~ accesorio automotriz, ésto 

debido a que nuestro pa!s cuando hizo el pacto de lns 

fracciones con a¡ G,\T'r estab<l :::as interezado en sus 

exportaciones que en las i~portacioncs1 notandosc cla­

ra~cnta ésto en el grandioso apoyo qua la ha dado nuestro 

pa!s a la rcconvcrsi6n industrial qua en un futuro 

beneficiará grandemente a toda la poblaci6n mexicana. 

~:o sa Cc::icarta la po!:libilidad de que en un futuro 

nuestro pa!s negocia otras· fracciones arancolarias, 

y que entre las cuales se puedan incluir algunas que se 

refieran a los accesorios automotrices. (•) 

• l>:.enr:i ;:.i.h .i.l ::o.c~zr.:o c!e nc"c:lar ~l cr.:rl~l .i.I 1'.iATT, se cnfodi ::J1 ~1,:e n1~.!. a 
c~ut1:ne: ~e (1~:rtlc1Gn ~e ::ro~..::to~ r.-e1!~ano: a :tros p:itsc:, con d ::{nl::i:i <!e 
c~u!:~lc:, ~:.:e es· lo C:1't el ::;;.n cfreee, ~e $In 'e:i;c1,1\d:r ln lr.-.;ier::ctories, pero 
11,1 ;irtnel;ia.1 1.,terés t$ ce"'~ ie d\~e: L;is ()pgrt1:le.nes ~e pr:i~uttQS no ;:e:roleros 
.ll~O)"Ua!~ ,nn::c~ntc U,,..!llén ¡\ ~vt:::!cr,t:i <!e la. lieeonvers1én ln,~str\;il. 
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co:no resultado ·de la investigación roalizada en di­

ferentes fuentes de infor~ación, se han podido obtener 

datos de gran importancia relativos a la comercializa­
ción de accesorios automotrices de importación. 

Esta comercialización abarca una serie de activida­

dos bién ir.portantes en el comercio exterior, que por 
su naturaleza son conocidas sólo por algunas personas 
que se desarrollan profesiona1mente en el ambiente de 

co::iercio exterior, por lo cual es ind,ispensable el qua 

las personas interczadas en dicha comercialización co­
nozcan éstas tictividadcs a fondo. Claro c¡uc ::iuchas do 

éstas actividades no son realizadas por el empresario 

pero que sin embargo es conveniente que se tenga cono­
. cimientos para una mayor visi6n dol comercio oxtorior. 

De tal moa o que una buuna re.:il iz.:iciún de la comerci.:i­

li ~aci6n d~pcnde grandemente Ce lo quo so cono~cn. 

Zsto trabajo de investigación fuÓ realizado con ol 

interés de que sirva de guía práctica para quien deseo 
comorciali:.:ar dichos productos, i!.Ún cuando puedo sor 

adaptable a cunlquicr tipo do ~c~ducto, Yi!. que on el 

f'ondo a·s simi.lar a cualquier otra forna do cornerciali­

::ación. 

~ún cuando la persona que lea ésto tr.:ibajo no co­

nozca sobre comercio exterior, lo entenderá cloramcnte 

ya quo so uti1iza un lenguaje sencillo, no sin dejar de 

mencionar vocablos propios del comercio exterior. 

Puede sor que debido a cambios económicos o admi­

nistrativos en nuestro pa!s, se modifique algo de la in­

!orr.ac!ón ~ue presento, dando por resultado que algunas 

cosas no sean como se mencionan, poro que sin embargo 
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sirven indiscutiblcmontc para conocer los procedimientos 

usados en la comerciali::ación de productos. 

?~r lo regular cuando se presenta una modificación, 

ésta tiene el car5ctcr de ampliatoria, o sea que sólo 

trata de explicar ~5s lo que ya esta hecho, por lo tan­

to no será difícil ada?tarsc a un nuevo sistema o al 

llenado de una determinada fo~ma. 

Se h::i •,.-!sto en ésta invastigación que es muy positivo 

el hecho da que se lleve a cabo ésta corncrcia1i::aci6n de 

una manera más profesional, con conocimientos amplios en 

la materia de co~crcio exterior contenido~ en ésto trabajo, 

que a juicio personal es una verdadera guía de comerciali­

::aci6n de accesorios automotrices de importaci6n. 



145 

O R 6 A N l S M O S F U E N T E D E 

l n F o R H A e l o N 



Oepartar.u~·nto de Progrttr::aci6n y Desarrollo 

Dirección General de Fomento Industrial y 

comercial. 

ñV. Alcalde 1351 S6tano Edificio B 

Guadalajara, Jttl. Tel. 531 990 

ñmerican Chamber oc Comorcc of Héxico, A-.c. 
~1arsella 570- 206 

Guada!ajttra, Jal. Tel. 520 074 

Banco Nacionttl de comercio Exterior, S.N.C. 

A\". L6p<J:: Hateas sur 6'15 S.J. 

44520 Guadalajara, Jal. TEl. 470 12~ 

Asociación Nacional de Ir:ipoitadoroS y 

r.:xportndores de la República tlexicnna. 

i\V. La P~z 2530 S.J. 

Guadalajara, Jal. Tel. 520 177 

cámttra Nacional de Comercio do Guadalajara 

Av. Vallilrta y Niño obrero 

Guadalajartt, Jal. 

cárnara de Comercio, Servicios y Turismo 

. de Zamora. 

colón 10 Ptc. Apdo. pos_tal- # _50 

Zamora. Hichoacán. 

Aduana Interior de Guadalajara 

:.:ev Orleans 1155 
Gu;:idalajara, Jal. Tel.' 197 ·5;:2 
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Er:tbajada de los Estados Unidos da América 
Libertad 175 

Guadalajara, Jal. Tel. 259 202 

Ferrocarriles Nacionales de uéxico 

Av. Ferrocarril Pte. S/N 
Zamora, Uichoacán. 

Seguros la República, S.A. 

Hidalgo 145.sur. Tel. 266 11 y 263 35 
Zamora, Hichoacán, 

Empresas de Productos Automotrices 
de Zar:iora, Hichoacán. 
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Hercadotecnia Intcrn<icional 

Ronald L. Kra~er 

C!a. Genaral de Ediciones. S.A. 

~Jéxico, o. F. 1964 

La Exportaci6n y los mercados internacionales 

Francisco Granel! 
Editorial Hispano-Europea 

México, O.F .• 1983 

Comercio Interregional o internacional 

Bcrt.il ohlin 
Oik.oa-'i'au, S.A. 

narce1ona, España. 1971 

co~crcio Internacional 
Ronald L. Kramer 
Cogcsn-South Uostern. 

rt6xico, D.F. 196<1 

Lcgislaci6n- Aduanera 

Editorial Porrúa, S.A. 
~léxico, D.F. ·19s9 

La negoc!n.ci6n de néxico en el GATT 

In!ltituto Ue:c.icnno de Contadoros Públicos, A.C. 

C.P. Ro~er~o Alvarez ArgÜolles 
néxico, D.F. 1987 

(]ué os el GATT 
Luis Malpica de Lamadrid 

Grijalbo 

M6xic:o, 1985 
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Directorio de centros do información 

lBCON, S.A. 

Fnsco do la Reforma 104 

Q6600 néxico, D.F. 

Diccionario Espasa 

To::io 3 

Es~asa Calpc, S.A. 
?tadrid 1981 

Diccionario Enciclopédico Ouillcs 

Editorial Argentina Aristidcs 

Ouillct. S.A. 
nuenon Aires 1972 

Compilación tributaria 
Do!iscal Editores 

Av. n6xico 203 Del. Cuauhtémoc 

06100 Hóxico, D.F. 

Manual de formación y opcraci6n de 

empresas corncrcializadoras 

Instituto Uexicano del Corncrcio Exterior 

?léxico, D.F. 1980 

Contratos para la exportación de 

rnercader1as 
Instituto Hexicano de Comercio Exterior 

Héxic:o, D.F. 1976 

Diario Oficial de la Fcdcraci6n 
Varios números publicados 

10 junio 1962 

30 dicic~hrc 19Bl 
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e de agosto de. 1984 

25 enoro 1995· 

16 marzo 1987· 

DATALEX 
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Rosúmen .. del -Diario Oficial de In Foderaci6n 

H~xico, D.F •. 19811 1982; 19841 1985; 1987. 
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