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INTRODUCCTON 

El hombre y su ambiente están en constante interaccii>n, Las ex­
pres:ones del hombre crean un ambiente determinado y a su vez el me· 
dio ambiente conforma las expresiones del hombre, expresiones ¡¡uc 
en algunos casos son sanas y en otros son enfarmas, según lo haya es­
tablecido el medio ambiente y que a !& vez enfermarán o contribuírán 
a .la salud de éste último. 

Ni el hombre ni su ambiente pueden escapar de su influencia inu· 
tua. El síntoma del homb1·e se convertirá en síntoma de su ambienb~. 

No cabe duda que hay algunos síntomas del hombre que lf¡I:! refle. 
jan con más cJarid;:,d en una sociedad. podríamos decir que se sistema­
tizan y se generalizan; la situación po!ítico-económica actual es un cfa. 
ro ejemplo de como el síntoma del hombre se convierte en síntoma de 
Ja sociedad. 

El prejuicio cabe dentro de esta misma línea de expresión. 

El prejuício es un síntoma del hombre que se ha generalizado ~' 
sistematizado, convirtiéndose en un síntoma de la sociedad, síntoma 
que produce daños realmente importantes que fluctúan desde las pe­
queñas dificultades cotidianas en el conv .. vir hasta las enorme::; m11tim­
:i:as que regist1·a la historia de la humanidad. 

Nuestro interés primordial en éste trabajo e> revisar !as caus¡¡;~ ª" 
tan importante síntoma, conocer, si es posibfo, que tan extendido se 
encuentra en nuestro país para así tratar de aminorar y prevenir esta 
dañina expresión de la conducta humana. 

Para realizar estos propósitos se seguirá el siguiente plan de tra­
bajo: 
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PRIMER CAPITULO 

LITERATURA GENERAL 

1.-DEFINICION DEL PREJUICIO. 

Es importante revisar lo que se entiende por prejuicio debido a la 
infinidad de definiciones que existen referentes al tema. La definición 
que se establecerá al final será importante puesto que dará por resul­
tado la oriQntación básica del trabajo. 

Así pues, analizando la palabra desde su origen, diremos que p1·0· 
viene del verbo prejuzgar cuyas raices etimológicas son: Proe = antes, 
Judicare = juzgar (1). 

En la enciclopedia (2) se analiza directamente la palabra: 
Pre = antes 
Juicio = Juicio 
Acción y efecto, prejuzgar 
Juicio anticipado. 

Explican que este término no tiene equivalentes en las lenguas an­
tiguas, fue usado primero en jurisprudencic:. pasando luego al len­
guaje filosófico, en el que desde el siglo XVII significa u11 ;uicio erró· 
neo, emitido o aceptado, sin examinar fundamentos. "Es una opinión fal­
sa que es aceptada sin fundrm.:nto como una verdad de las más eviden­
ü~s". "Todo preju:cio contiene en efecto estos dos elementos. el error y 
la falta de reflexión", no son prejuicios por tanto los juicios sin refle_ 
xión", que en gran número em'\timos sin examinar sus funclamen­
tos, si con todo son verdaderos, ni tampoco pueden tenerse por tales 
los juicios falsos emitidos después de un maduro examen. 
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El diccionario de psicología (3) define al" prejuicio como "La acti. 
tud. en• pro o en contra de cierta hipótesis sin probar, que impide que 
se valoren como es debido las nuevas pruebas cm su favor. Al prejuicio 
"emotivo" lo definen como "la tendencia a asl!mir o dejarse guiar por 
una actitud emotiva al examinar o discutir hechos objetivos". 

Encontraremos en estus tres definiciones básicas una evolución en 
eI sentido del término; para los antiguos praejudicium significaba un 
precedente, un juicio basado en exper:encías y dec~iones previas. Des· 
pués se define al prejuicio como un ju!cio erroneo emitido o aceptado 
sin examinar fundamentos y por último en el campo psicológico ya no 
se enfocn la atención en la certeza o falsedad del juicio sino en la cuali. 
dad emocional subyacente a él. La existencia de ésta cualidad emocional 
ha sido estud:ada por Cooper (77) mediante un registro galvánico y cues· 
tionarios etnocentristas. Ex pe rimen tó ron 20 sujetos a los cuales se les 
aplicaba la prneba y el registro, y llegó a la conclusión de que las actitu- . 
··les prejuiciosas van aparejadas de una fuerte emoción. Regish·ó una , 
respuesta galvánica excesiva de la piel en el grupo que se id P.! ,tificó:: 
como poseegor de actitudes preju:ciosas negativas. 

A continuación expondremos algunas detiniciones dentro del cam-... 
po e::dusivar.;12nte psicológico. 

Allport (4) define el prejuicio como "Una antipatía basada en una.. 
generalización inflexible y defectuosa. Puede ser sentida o expresada. 
Puede ser dirigida hacia un grupo como todo o hacia un individuo por 
el hecho de ser miembro de ese grupo''. 

Ackerman y Jahoda {5) definen al prejuicio como "Una actitud de 
hostilidad en las relaciones interpersonales, dirigida contra un grupo en­
tero o contra los individuos pertenecientes al m:smo y que llene una1" 
función irracional dentro de la personalidad". 

En la í1ltima definición se añade un nuevo factor "llena una función 
irracional definida". Allport rec:haza esta cualidad puesto que dice que 
no siempre el prejuicio tiene este significado funzional, ya que en al· 
gunos casos es un asunto de conform;smo ciego. Aunque este asunto se· 
rá tratado postel'iormente, habría que señalar que si el conformismo cíe. 
go del cual habla el autor, no tiene también una función irracional· 
definida. por lo pronto se encuentra al respecto un estudio que se ex­
plicará pÓsteriormente, en el cual se descubre, como el conformismo 
está relacionado con la intolerancia (6)). Adelantándonos un poco qui. 
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i;iéramos decir que al conformismo consciente que tiene como fur:cióu el 
p-oder sobrevivir no se le puede dar el nombr~ de prejuicio puesto que 
no poseería las características de las cuales el propio autor habla. no ha­
bría antipatía• ni seria ihflexi01e el jufoio; el otro conformismo como él 
dice "ciego" en donde sí se está de acuerdo en lo que se expresa emo­
cionalmente ya se le puede dar el nombre de prejuicio y segurament!'! 
tiene un sentido- importante en la economía intrapsíquica. 

Zilboorg (8) define ai prejuicio como "una ignorancia basada en 
la ceguera emocional". 

Haciendo un resumen bre'l!e de la evolución en la definición del 
prejuicio se podría anolar:-

1.-Juicio :Jrevio. 

2.-Erróneo y sin fundamentos 

3. -Posee un contenido emocional. 

4.-Posee una función irracional definida. 

Ya con estas bases pcdemos decir que tanto la definición de Acker. 
man y Jahoda, como la de Zilboorg van más de acuerdo con nuestra 
orientación, sólo que la primera excluye en su definición al prejuicio 
positivo qm• será explicarle posteriormente. 

Así pues, sólo agregaremos las raracterísticas positivas o negati­
vas que posee el preju.icio. En conclusión el prejuicio es un juicio 
positivo o negativo es1ablecido con evidencia;; insuficientes que se re· 
siste a todo cambio aún a la luz de la evidencia porque posee una carac­
terística fundamental, está fuertemente matizado por la emoc:ón: tenien­
do por lo tanto una función irracional definida. 

2.-FORMAS DEL PREJUICIO. 

Sabemos que hay dos modalidades en el prejuicio, la primera es el 
prejuicio positivo y la segunda el prejuicio nli'gativo 

Se ha descrito al prejuicio positivo como el pensar favorablemente 
de otros sin suficiente evidencia, y al prejuicio negativo como el pensar 
mal de otros también sin poseer suficiente evidencia (9). 

El autor que haee esta clasificación expresa que "ambos tipos no 
están basados en un conocimiento actual o en una experiencia. Los 

-13--



primeros generalmente no causan problemas sociales, sin embargo los 
segundos son responsables de demasiado gasto y sufrimiento humano 
en todo el mundo". 

Si nos acordamos de la definición de Ackerman y Jahoda (5) ve­
remos que no incluyen en su exposición a los sentimientos positivos. 
ellos expresan que el prejuicio ES una actitud hostil. En el estudio de 
su libro no observamos una aclaración precisa al respecto. pero de he­
cho hablan de cierto prejuicio positivo considerándolo como una forma­
ción reactiva, recordando como ellos dicen quf) esta formación reactiva. 
consiste en la tendencia a manifestar una actitud diametralmente opues­
ta a la actitud primitiva. Dicen que en ocasiones el prejuicio hostil no 
puede expresarse tal y como se experimenta, debido a circunstancias 
especiales desfavorables para expreRarlos, eni.onces recurren a la for­
mación ;·eacliva. 

Transcribiremos el ejemplo que ellos ponen para comprender me­
jor su posición. 

"Uno de los pacienks (caso 18) era un enérgico defensor de los 
judíos excepto cuando estaba bajo b influencia del alcohol, o al ser 
psicoanalizado; entonces Él misn:o se sorpren::lía de ello, brotábanle ex­
presiones como "puerco judío" o "kike" (judío en ;;entido despectivo). 
Siendo muy pequeño este hombre había sufrido un accidente que lo 
dejó inválido. Pese a su r.parenle rehabilitación, nunca había llegado ::i 

resignarse a su invalidez. A causa ile aquel defecto se identificaba con 
el débil y despreciado judío, pero en el fondo dEspreciaba a los judíos y 
se despreciaba a sí mismo, y para eludir el autorep:.ldio que implicab~ 
su antisemitismo accedió al mecanbmo de fa formación reactiva, con· 
virtiéndose Ell defensor apasionado ele los judíos". 

Así pues, para estos :,:utores. pr<>juicio positivo sería un ejemplo de 
formación reactiva de un prejuicio nrgativo, como ~ólo señala un caso 
y lo hace en forma individual no podemos aclarar en forma defin'tiva 
su posición, pero si se deduce que este prejuicio positivo expuesto, no 
es más que el disfraz de un prejuicio negativo. 

Levinson (10) sí trata directamente estos conceptos cuando hace 
referencia a su teoría sobre el etnocentr:smo, descrito como "la ten­
dencia en el individuo a estar étnicamente centrado", "la tendencia a ser 
rígido en su aceptación de lo culturalmente similar y en su rechazo a 
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lo que no es similar". Añade que el etnocentrismo se refiere general­
mente a relaciones de grupo, tiene que ver no sólo con numerosos gru­
pos hacia los cuales el individuo puede tener opiniones y actitudes hosti­
les, sino que igualmente importante se presenta en grupos hacia los 
cuales se está positivamente d:·spuesto. La distinción se hace entre los 
grupos internos (aquellos con los cuales el individuo se identifica) y los 
grupos externos con los cuales no tiene una vivencia de pertenencia y 
que son percibidos como antitéticos a los grupos internos. 

Los grupos E'xtcrnos sc-n objeto de opiniones negativas y actitudes 
ho~t: les; los grupos internos son objeto de opiniones positivas y acti­
tudes fuera de la crítica. 

Señala el autor que en un e5tudio previo de antisemitismo (11) en­
contraron que los sujetos que toler,lban alguna fricción ideológica con 
sus padres indicando habilidad para critícar a la Jamilia. eran signL 
ficativamente menos antisemita5 que aquellos que no toleraban dicha 
fricció11. 

Como vemos en todos E·stos apuntes se deduce que el autor percibe> 
al prejuicio positivo hacia un grupo en íntima correlación con el ne­
gativo; se podría decir que el uno lleva implícito al otro. Se deduce de 
su exposición que en este problema de actitudes positivas y negativas 
para grupos internos y extemm es necesm·io que se produzca el fenó· 
mimo de la identificadón y por lo lar:to la conlra-identificación "Es co­
mo si el individuo etnocentristn s~ sintiera amena;;.ado por la mayor 
parte de los grupos hacia los euaks no fümen un sentido de pertenen­
cia; si no puede identificarse debe de oponerse" (10). 

De todo esto se deduce que el problema del µi•ejuicio positivo es 
un problema de mera identificación que por siempre lleva implícito a 
su opue>to, posee así mismo 'Ja función de encauzar el material emotivo; 
como dicen Ackerman y Jahoda llena. una función irracional definida. 

Por lo tanto la afirmación que hace el primer autor referente a que 
el prejuicio positivo no constituye un problema social es poco dinámica 
puesto que según Levínson no existe el uno sin el otro. En lo particular 
consideramos más lógica esta línea de pensamiento. 

Ahora bien, ¿cuántas clases de prejuicios hay?; Langille (9) des­
cribe varías clases de prejuicio: 

1.-Los culturales 
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2. -Los raciales 

3.-Los de grupo 

4. -Los económicos 

5. -Los religíosos. 

Sin embargo estamos más de acuErdo con el concepto que Levinson 
tiene al t"especto cuando afirma que el prejuicio o la actitud etnocen · 
trista se establece en todo lo que se cons;dera grupo externo y que lo 
importante no es la :raza por ejemplo sino la 01·ganización sociRI, (na­
cional, regional. sub-cultural. comunal, etc.) (10) 

Asi pues se deja aclarado que la cantidad de diferentes prejuicios 
que posee un individuo dependerá del nú·-ero ele grupos externos que 
haya establec.'do, que a su vez estarán condicionados por el tipo de iden­
tificación que se haya realizado. 

3.-GRADOS DE ACCION DEL PREJUICIO. 

Sabemos que el prejuicio puede poseer &versos grados en relación 
a su intensidad de e){pres'i:in. Como es lógico 6uponer esta variedad en 
los grados de e){presión dd prejuicio dependerá en primer lugar de )a 

situación político económica qu<' rodea al individun, y en segundo ,Je 
la condición psicológica qu<: pr€valezca dentro de él. 

Nos podemos adelantar un poco a considerar el origen del pre­
juicio, señalando que tomamos como principal origen, como cimiento, 
como elemento básico e i11dispe.~1sable, al factor meramente psicológico; 
y como elemento ~ecundario aunque no menos importante al factor am· 
biental. en particular ol político-económico, cuando nos referimos ;a 6ste 
último, esl>unos enfoc.-ndo nuesi rn atención a un mundo social permi­
sivo para el prejuicio. 

Para que nazca un prejuicio es necesario primero tener el material 
emocional apropi<ido, para que las influencias ambir,ntales ya estructu­
radas en forma prejui:!iosa tengan efecto. 

Ahora bien, sucede en forma inversa con la e){presión del pre­
juicio. en éste caso el factor determinante, por lo regular, es el am­
biente social. 
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Recordemos lo que sustenta toda la tesis del estudio sobre "!u per­
sonalidad autoritaria" (10). Esta tesis se basa principalmente en que 
existen individuos potencialmente Iascist2s y que por tal son suscep­
tibles a la propaganda ant democrática. Es decir. se habla de un po­
tencial de prejuicio que puede ser uctiv::do en todos los grados de in­
tensidad mediante la influencia ideológico-fascista que prevalezca en ese 
ambiente socail. 

Así pues, al hablar de grados de~ acción del pre¡u1c10. ~s necesario 
tener presente el medio ~ocial como determinante primordial, cabe re­
cordar aquí también el estudio realizado por Poaigrew (6) en ocho pue­
blos con 186 sujetos bfancos del sur de Estados Unidos y 180 sujetos 
blancos del norte de Estados Unidos seleccionados al azar. Utiliza •)ara 
el estudio la Escala Fa~c'sta, Anfo;¿mita y Anti-negra con objeto de 
investigar el porqué los iU'.elos del Sur tienen más prejuicio manifiestJ 
hacia los negros que los sujetos del norte, y llega a la conclusión de que 
"el prejuicio anti-negro e:n el sur está más relacionado con factores JO· 

cío-culturales y de ajuEte social y menos rela~ionado con factores de 
personalidad". Destubrió €n su estudio que hay más prejuic:os anti­
negro en los del EUI'. pe:·o en la Escala faocisla que investigó el poten­
cial de prejuicio mcramen te no observó ninguna diferencia entre los 
dos grupos, concluyendo que el blanco del sur es más anti-negro, pero 
no más autoritario en su ol'ientación que el blanco del norte. Añade <1 

ésto que el ajuste social en el amerkano dd sur es mantener una .'.le· 

títud negativa hacia los negros. (Sólo debemos dec'r que aquí el estu­
dio se ha enfocado desde un punto de v:sta meramente de influencia ~o· 
cial en la producción del p1 e;uicio. dn embargo no hay que olvidar que 
esta gene1·alización puede iser falsa, puesto que el factor dinámico en la 
elección de un prejuicio detern,inado es :mportante, <iquí ya se está ha­
blando de otro tema consistEnte en la elección del prejuicio. Induda-
1::.lemente que en esta elección van a influir precisamente los prejuicios 
prevalecientes en la sociedad que rodea al sujeto. pero también la di­
namia en particular de cada uno de ellos, al respecto Allpélrt (4) se­
ñala que algunas estereotipias tienen una referencia propia inconsciente, 
añadiendo que el negro refleja los impulsos del ello, y el judío refleja 
nuestras propias violaciones del super yo). 

Haciendo a un lado nuestro paréntesis, deducimos de todo lo an­
terior que el medio social va a ser primordial en la determinación de la 
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selección del prejuicio y en el grado de acción de éste. Se han descrito 
en .. tér~inos generales 5 grados de acción del prejuicio: (4) 

1.-Forma verbal de expresar el prejuicio 

2.-Evasión 

3 .-Discriminación 

4.-Ataque físico 

5 .-Exterminación. 

El autor describe a la primara forma simplemente como la expre­
sión de los prejuicios con personas con ks cuales· tiene uno. confianza y 
ocasionalmente con extraños. 

La evasión consiste en huir de los miembros del grupo 11ue dis­
gusta . 

. La discriminación consiste ya en excluir a los miembros del grupo 
al que se rechaza de cie1·tos empleos. de zonas residenciales, de opor­
tunidades i·ecreativas . .Je derechos políticos, cte. 

El ataque físico conduce ni rnjcto a manifestar actos de violencia 
contra el gmpo. problemát:co. 

Y por último la extermim:.ción consiste en manlfeslar esta v~olencia 
eh su último grado de expresión; adv erte el m:tor que la actividad En 
un·nivel mayor se traslada fáciimente a otros mfü¡ altos, como por · ;em­
plo en la Alemania Hitlioriana, rn la cual la agresión vel'bal condujo ;:i 

los alemanes a Evitar la comunidad judía. Esta preparación hizo más 
fácil el ejecutar las leyes de dbcrimina:ión. lé:s que hicieron posible el 
subsecuente ataque candente a los judíos en ¡;inagogas y calles, hasta 
llegar al últin:o grado c!e éste proct:rn, la exterminación. 

· Podemos elucubrar qu-: a determinaclas IH2rsona> les será más fá 
cil ,pasar de un nJ\'el a otro en su expresión del prejuicio, otras se que. 
darán en su mismo nivel de expresión y otn:s jamás expresarán en for· 
ma manifiesta sus hostil\dades al exterior, creemos que esto se puede 
deber, además de las circunstancias sociaies, al grado de potencial pre­
juicioso que se posea y al manejo e'ipecial de estas cargas hostiles, por 
ejemplo, un sujeto con intensos scnt:mientos di= culpa no podrá referir­
los al exterior o por su excesivo temor c.l castigo o por revertir la car­
ga hostil. 
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Ackerman y Jahoda (5) expresan precisament<1 que el depresivo 
jamás va a desarrollar una personalidad prejuiciosa, además añaden en 
relación al grado de acción de un prejuicio lo siguiente: "Suele existir 
una correlación entre la calidad del trastorno de la personalidad y ln 
calidad del comportamiento antisemita cuya violencia como es de supo­
ner depende del grado de perturbación de una determinada personali. 
dad". Con esto podemos concluir que además del aspecto social que 
rod.ea al sujeto productor de los distintos grados de acción del prejui­
cio, el aspecto de person<.llidad también representa un papel importante 
en el grado de acción del prejuicio, aun cuando el primero en éste caso 
es. hablando en general. el factor determinante. 

4.-DINAMICAS DEL PREJUICIO. 

"El p1·ejuicio es una ignonmcia que invalida al hombre a darse 
cuenta que él posee las mismas características que rechaza" (8). 

"La raza oprimida es atacada por algo que no ha hecho, por otra 
raza que realmente no tienen nada en su contra, utilizando odios que 
no le pertenecen" (12). 

"El antisemita es un hombre que tiene miedo. No de los judíos por 
cierto, sino de si mismo, de su conciencia, de su libertad, de sus instin­
tos, de sus responsabilidades. de la soledad, del cambio, de la sociedad 
y del mundo; de todo menos de los judíos" (13). 

Todos estos pensamientos están indicando que hay algo muy .im­
portante en el prejuicio, algo que se reduce a una deformación interna 
que p~oduce consecuentemente la deformación del mundo exterior. To­
do se reduce al mundo intemo del sujeto o sujetos integrantes de un 
grupo que produce desvaríos en el juicio del ambiente que los rodea. 

El prejuicio es el ;íntorni:I de una enfermt:!dad y como tal se debe 
comprender, es un síntoma que en la mayoría de los casos es proporcio­
nado por la historia de la humanidad para ser utilizado con el fin de 
solucionar las luchas de nuestro'' mundo interno. 

Con ésto se afirma como lo hace la teoría psicoanalítica que "todos 
los mecanismos psíquicos que en un momento moviliza el ser humano 
son propositivos, dirigidos al log1·0 de una finalidad inconsc¡ente" (14). 
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El prejuicio es un mecanismo psíquico y como tal sigue ésta mis­
.ma ley. 

Los autores del libro "La Personalidad Autoritaria" (10) sostienen 
esta tesis cuando dicen que "las convicciones políticas, económicas y so­
ciales de un individuo, forman un amplio patrón coherente como si es­
tuvieran ligados por una "mentalidad o espíritu" y que este patrón ·~s 

una expresión de rasgos profundos en su personalidad", posteriormente 
añaden: "Se encuentra qui: la ideología en los casos estudiados tiene una 
función en el ajuste total del individuo". 

En base a todo ésto, pensamos que el pre¡u1c10 tiene su fundamen­
to en la personalidad del sujeto que lo presenta, que va a nacer de fas 
necesidades que estimulan a su aparato psíquico y que va a tener como 
función c:?.lmar ~u lucha interna. 

Con esto empezamos a hablc.r sobre la dinamia del prejuicio. 

Para entender cual es la d'namia del prejuicio tenemos que consi­
derar :ndudablemente la dinamia de la personalidad, así pues, basándo­
nos en la teoría ps;cm:.nalítica consideramos al hombre como poseedor de 
una estructura biológica de In cual surgen los instintos, expresados a 
través de las necesidades, que buscan su realización. De hecho se con­
sideran todos los fenómenos psíquico5 como resultado de la acción recí­
proca entre los impulsos instinfvos y lc:s fuerzas ambientales. Fenichel 
(uno de los representantes ele la teoría psicoam lítica) (15) nos dice: 
que "cada necesidad que quiere ser satisfecha produce un montante de 
tensión y ésta busca una descarga secretora o motora que conduzca a la 
relajatión, p<:ro entre el estírnu:o y la descarga intervienen fuerzas que 
se oponen a la descarga, entonces és:a tensión producida por la falta J,~ 
descarga es soportada por un ti2mpo determinado y posteriormente·ante 
estímulos distintos logra sah"'. Por ejemplo expresa: "que cuando una 
persona ahoga su irritación y más tarde ante provocación ins gnificante 
reacciona violentamente, hay que presurrir que el montante de irrita· 
ción primeramente sofocado, continuaba actuando todavía en ella, con 
una disposición a la d<:scarga que aprovecha para ello la primera oportu. 
nidad", (Con estas observaciones el autor sin propósito para ello está 
describiendo la dinamia del prejuicio). 

De hecho expresa que la energía de las fuerzas existentes tras los 
fenómenos psíquicos es desplazable; dice textualmente: "Los reprimi-
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dos tienden a producir derivados", es decir, a desplazar sus catex:s a 
ideas vínculadas asociativamente al impulso ol'iginal y que sean meno~ 
objetables para el yo consciente. 

(En el prejuicio se analiza es\ proceso cuando se estudia la pro­
yección que el individuo realiza hacia lo que se ha llamado "chivo ex­
piatorio", el individuo puede expresar la agresión motivada por sus nú· 
cleos conflictivos en "obj'31os" que n-i representan peligro para él. Por 
lo regul~r estos "objetos" van a ser lo que ya hemos dicho que se de· 
nomina "grupos externos". Todo lo que el individuo cons!dere como 
grupo ext.enrno). 

Continuando con la exposición del autor, nos dice que una reacción 
emocional indebldame1ite intensa, debe considerarse por lo general como 
un derivado de algo que fue previamente sofocado. 

A conlinuación señala que Jos instintos que durante la infancia en· 
traron en colisión con las defem,as del tipo de contracatexis. se hayan 
excluídas de pos¡bilidad de descrcrga periódica. Las contracatexis no 
transforman los instintos rechazados en algo diferente, más bien los con· 
tienen. tratan simplemente de bloquei:r su descarga haciéndolos perder 
con ello la conex'.ón con el resto de la pE:rsonul"dad y mantenerse inal· 
terados en el inconsci¡mte. Dice que esto explica que los instintos re­
chazados ejercen una const;mte presién a la mot lidad privados de la po· 
sibilidad de una de•carga directa hacen uso de toda posibilidad de des· 
carga indirecta, desplazando su energía a todo otro impulso que <:'sté 
asociativamente vinculado a ellas, aumenl&ndo así la intensidad de sus 
impulsos sustitutivos o incluso alterando la cualidad del afecto vincu­
lado a lste. Estos impulsos sustilu:ivos toman el no'.nbre de "derivado". 
La mayor parte de los síntomas neudticos son der:vados de ésta índole. 
(Como veremos cwmdo se hat€: del ambiente productor de prejuicio, 
éste va a ser preferentemente restrictivo y como tal va a tener el papel 
de represor de Jos impulsos del niño, así pues éstos impulsos seguirán el 
camino descrito anteriormente y se producirá c:l prejuicio como un "de­
rivado" o como un mecanismo en contra de lo que busca salir). 

Posteriormente habla de los mecanismos defem:ívos entre los cua· 
les menciona la proyección, que consiste en percibir el impulso censu­
rable en otra persona y no en el propio yo; para ser usado éste meca· 
nismo defensivo se necesita que la función de prueba y juicio de la rea· 
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lidad estén menoscabados por 1.:na regres10n narcisfatica. (Este meca­
nismo defensivo es el más comúnmente usado por el sujeto poseedor de 
prejuicio) . 

. Después habla de la represión, la cual consiste en el olvido inten­
cional de impulsos internos o de hechos externos; explica que hay un 
vínculo entre la proyección y la rep1·esión "A veces las ideas reprimi­
das son sentidas inconscientemente como objetos que hubieran sido 
separados del yo (el sujeto prejuiciorn se siente ajeno de las caracte·· 
rísticas de que acusa al grupo minoritario y que por lo regular le perte· 
necen). Expresa que existen también como mecan'smos defensivos, el 
desplazamiento de afectos. que consiste en que el afecto dominado con 
relac:ón a un objeto determinado. estalle libremente contra otro. 

Nos hemos extrndido i:n la exposición de ese autor, debido a que 
esclarece el porque se sucede k expresión del prejuicio. Creemos que 
~i deseamos saber el mecanismo de producción del prejuicio debemos 
conocer lo referente a la dinamia psíquica, principalmente al hecho 
de: que toda la energía detrás de los fenómeno;; psíquicos es deplazable 

El prejuicio es un juicio positivo o negativo establecido con bases 
insuficientes. La re~,cción emocionai que va aparejada a éste juicio no 
está proporcionada por el estímu'o provocador puesto que no ex!ste 
un ·exámen objetivo del ~stímulo, por lo tanto. es como expresa la teo­
ría psicoanalítica, un derivado de algo que fue previamente sofocado, 
consecuentementa tiene, su fundamento en los conflictos intrapsíquicos. 
Posteriormente veremos que el meJio ambiente del sujeto preju:cioso 
va a ejercer una presión en los instintos, con lo cual se bloquea la des· 
éarga "haciéndoles perder la conexión con el resto de la personalidad". 
Posteriormente también vamos a saber que los instintos rechazados en 
el sujeto prejuicio~o. ejercen como dice Fenichel, una constante pre­
sión a la motilidad, debido a lo cual, el su;eto pr3juicioso tiene que uti­
lizar proyecciones, despkzamirnlos, postergaciones de afectos, etc. Es 
obvio pues, que el prejuido no es más que otro medio defensivo utili­
zado para aminorar la lucha intrapsíquica. A continuación citaremos 
algunos estudios relacionados al prejuicio que señalan las característi­
ras dinámicas que posee. Ackerman y Jahoda (5) llegan a la conclu. 
sión a través de sus investigaciones que "aparece el antisemitismo ma­
nifiesto cuando el individuo poniendo en mov miento mecanismos de 
defensa a fin de combatir u ocultar su debi'.idad, utiliza el prejuicio pa· 
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ra descargar por medio de racionalizaciones los conflictos íntimos y la 
reprimida hostilidad que le perturba", consideran ~11 el plan psíquico 
al antísemitismo como un esfuerzo defensivo profundo aunque irracio­
nal e inútil por restaurar un yo descabalado. "El antisemita al no po· 
der resolver los conflictos que agitan su yo afectivamente parásíto, huye 
de éste penoso e insoluble dilema, voiviéndose hacía el mundo externo. 
trata de dar una forma externa a sus conflictos íntimos y Jo hace con 
la esperanza de impedir la progresiva destrucción de partes valiosas de 
su ambigua personalidad, vana esperanza, ya que a la postre el antíse­
mitismo a que recurre para librarse del conflicto no hace sino intensifi. 
car y poner en evidencia las frustracoines que quiere rehuir". 

Añaden posteriormente que el antsemitismo como defensa psícoló. 
gica se vale de una serie de mecanismos psicológicos como son los ya 
conocidos y mencionados anteriormente, la proyección, negación, trans. 
formación de la angustia en agresión, etc. 

Con respecto a sus conclusiones solo diremos que dan por sentado 
que el mecanismo de proyección domina la personalidad entera del 
ant'semita. 

Aunque postel·iormente se anal!zará la personalidad del prejuicio­
so, mencionaremos lo qu"' los autores consideran como predlsposicio. 
nes emocionales al antisemitismo, por ejemplo la confusión en la ima· 
gen del propio yo, desarrollo de la conciencia moral, represión, etf!., 
proyectándose entre otros casos las tendencias propias rechazadas o 
bien componentes específicos envídíados en otros. 

Zilboorg (8) explica el prejuicio así: 

"Las fuerzas narclsísticas sádico-anales que persiguen una ex.is· 
tencia intrauterina en el vientre de la masa o naturaleza son proyecta­
das en el enemigo y luego deseadas por el proyector que es el acusador". 

Posteriormente otro autor (12) explica al prejuicio como la falta 
de habilidad del yo para permitir que ciertos impulsos :::gresivos ac­
túen, así como la inhabilidad para tolerar la culpa y la auto-crítica p:u·a 
éstos impulsos agresivos. Ve al prejuicio como una defensa del yo diri­
gida en contra de los impulsos agr·:!sivos, advirtiendo desde su punto. 
de vista que éste es una adquisición de desa1·rollo". 

Para entender su punto de vista citaremo3 el ejemplo que el auto1• 
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ofrece'de·una muchacha histérica con ideología liberal, que en un mo-· 
mento dado• presenta un ataque de severo prejuicio racial y lo expl:ca: 
diciendo: "Cuando el análisis de sus defensas (de la paciente) redujo. 
su afectividad y sus impulsos se iban haciendo cercanos a la acción 
consciente, como una defensa final desesperada desarrolla un ataquf: 
severo de prejuicio racial. El odio 1·acial como una defensa opera en 
este sentido .. la paciente se identifica con su imaginario concepto de "miH 
y al mismo tiempo proyecta sus impulsos peligrosos a los negros. Co­
mo resultado de éste doble desplazam;ento, los avances del negro re­
presentan sus avances hacia "mí' y BUS resent:mientos hacia los supu·~s­
tos avances del negro representaban la imagen resentida que tendría si 
ella c.ediera a sus impulso!>", así pues afirma que aunque el prejuicio 
es una actitud hostil injus!íficDble hacia otros. recordamos en cierta 
forma estados parano cos y fó~)iCos, actúa como una función del yo im. 
portante y constructiva, con un propósito específico, evitar que la agre­
sión actúe. 

"El prejuicio aún cuando es tan terrible, aún cuando presenta :'.a­
cetas tan desgraciadas. es sin cmbaL·go una defensa del yo di:rigida en 
contra de los impulsos agresivos y como tal es una adquisición de de­
sarrollo'', añade a todo ésto que Jo suced'.do en Alemania no puede ser­
comparado con el prejuicio. 

Aun.qe en muchos puntos no coinc'.dimos con el autor, sus conrlu· 
siones en general son muy inteiesanles, y nos sirv€.n para señalar nuc. 
vamente en una forma clara que el prejuicio teine un fondo irrac;onal, 
que se basa en la dinamia de la personalidad. en la energía psíquica des· 
plazable, que es a final de cuentas un mecanismo defens'vo del yo, un 
intento de solución del problema interno. 

Ahora bien, en lo qu<! no coincidimos con el autor es en restar im­
portancia a los efectos tan dramáticos que presenta éste mecanismo de­
fensivo. Todos sabemos que lo sucedido en Alemania fue efecto dei 
prejuicio alimentado desde su primt>ra expresión hasta la última "la 
exterminación". Si bien es cierto que es un mecanismo defensivo, í10 

estamos de acuerdo con el autor cuando dice que el prejuicio evita que 
la agresión actúe, es . verdad que evita que actúe hacia la fuente origi­
nadora que la provocó, pero no por esto se queda inactiva, puesto que 
es derigida con Ja misma fuerza a otra fuente que sea menos peligrosa, 
a la cual se Je ha d!!nominado el "chivo expi<:torio", y si el prejuicio }9· 
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gra en una escala inferior mantener un equilibrio yoico, sacrifica el 
bienestar social; es por esto que no podemos de ninguna manera ver­
lo sólo como una importante y constructiva función del yo. Más bien 
diríamos que es un mecanismo defensivo como cualquier otro que sir· 
ve para restaurar el equilibrio yoico, pero terriblemente negativo desde 
el punto de vista social. Considero c>n el ejémplo que pone el analista. 
hablando desde un punto de vi~ta spcial. igualmente dramático dirigir 
los impulsos peligrosos hacia el n2gl:o 'qui h'acia el analista. compren. 
do que para la salud mental individual, lo primero es un intento de 
restauración pero no podemos de ninguna manera excluirnos de la socie­
dad y por ello este intento de restauración es ~umamente nocivo; con esto 
se vuelve a decir lo mencionado al principio de éste trabajo "El sínto· 
1na del hombre enfermo se convierte rn un síntoma de su ambiente". 

Pero siguiendo con nuestro tema del'ln~rlsBje dinámico del prejuicio 
tenemos otro estudio realizado por Stela R'. (16) en el cual llega a la 
conclusión de que los negros son experimen'tados emocionalmente como 
intrusos. "El negrC1 representa a los her1folud5 menores". Después ana-
1\za el linchamiento y los ataques dirigidos hacia el negro varón, con­
cluyendo que en la inconscienc;a de los b:ancos afectados, el negro re. 
presenta el ataque del padre odiado. 

'· :'El siguiente estudio realizado pcr Moellenhoff Fl'itz (í7) ,analiza 
et c!oiite"nido ex:istrnte en el joven akmán en relación a su prejuicio di­
rigido al judío. 

· '.~.~¡¡ 1 qice que en la época hitlei· ana, el joven alemán debía elegir 
entre la promesa del domin'o universal si se sometía al padre, o la ame· 
naza de c¡ii;ttf;!CÍ~n y muerte si ~e rebelaba. Esto engendra un alto gra­
rlo de odio, angu~tia, y Stnt'mientos de culpa. 

El odio se proyecta sobre los enemigos internos. Su super yo se 
identifica con el Fuhrer. su yo apem;s existe, y a su ello le es permitido 
d •)dio, 

Los sentimientos de culpa se disminuyen porque son soportados 
por todos, pero todo esto no basta para librar la angustia que surge por 
los deseos de dominar el mundo, es por esto que los poryectan en los 
judíos, quizás porque ellos se consideren el pueblo elegido de Dios, idea 
que se parece a la de la raza predilecta de los alemanes. El narcismo es 
predominante, al proyectar su propio deseo de dominar al universo, pr..:. 
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tenden los. nazis, que los judíos los quieren subyugar, debido a su vi­
gilancia evitan el peligro y se proponen real'zar los supuestos.fines de 
sus adversar¡os. La idea proyectada vuelve a su autor que entonces '1s 
capaz de transformarla en hecho. 

Por último tenemos un análisis sumamente interesante realizado 
por Perroti Nicola, (18) en relación con el canten.ido dinámico de las 
fobias hacía el comunismo y hacia el capitalismo; en prmier término am ... 
liza a los individuos que padecen "la fobia del comunismo", señalando 
que estos sujetos temen más una revolución personal que una revolu­
¡;ión social. temen en realidad la inupci6n del ello, y el miedo al co­
munismo puede ser considerado como miedo simbólico de dicha irrup­
ción. 

El autor obse1·va que del otro lado se encuentran los mismos me· 
canismos, el peligro es entonces pel'tib do en el capitd'smo, en la bur­
gÚesla y reacción. En éste !.'aso el enemigo no es el ello o el diablo sino 
el tirano, el dictador, el super yo. 

(Solo deseamos añadir a este e~tud"o, qtn el comunismo también 
podría significar el despojo para los po3eedor:s e indudablemente t>ste 
despojo ha de tener también une representación simbólica en el incons 
ciente. Este despojo lo vemos más bien en re!aci6n al supe1· yo que 

-castiga quitando. Consíd,,ramos esto únicamente como una elucubra­
ción). 

Pero volvemos a recalcar que lo importan!<:> en estos estudios es el 
conocer que detrás de una ideología. de un prejuicio o de cualquier 
conducta hay una mot.vtc'ón inconsciente. un desplazamiento de ener­
gía psíquica 1·eprimida, todo los estud_os nos llevan a la conclusión de 
que detrás del prejuicio hay un mundo de afoctos reprimidos, de con· 
flictos sin solucionar. y el prejuicio no es más que la expresión de éstos 
conflictos, no es lllás que la presentación y el intento de so!ucionarlos. 

5.-0RIGEN DEL PREJUICIO 

Hasta aquí hemos afümado que el prejuicio representa una movi­
lización de nuestro aparato psíquico ante los problemas que dentro de 
él se acontecen. Ahora bien, cabe preguntarse quien provoca esos pro­
blemas y de donde aprendemos a man~jarlos, utilizando para ello el 
prejuicio. 
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Al respecto se sabe que el medio ambiente es la respuesta a las dos 
preguntas establecidas. Por una parte como motivador de frustraciones 
que van a crear conflictos, de los cuales el ind:viduo se va a tener que 
defender y por otra parte como proporcíonador del arma estructurada 
llamada prejuícío que el individuo va a utilizar dependiendo de la exis· 
tencia o no existencia de la necesidad de utilizarla. Con ésto se di::e 
que lo primero existente es la necesidad de utilizar el mecanismo de­
fensivo, el medio ambiente va a proporcionar la facilidad de utilizarlo. 
Así pues, en el prejuicio el med o ambiente tiene estas funciones: Ja de 
crear necesidades interna;; que motivan el impulso a defenderse y la d¡! 
proporcionar medios para defenderse de estas necesidades internas. 

Freud (19) en su estudio sobre las masas. expresa una teoría que 
se puede enfocar a nuestt·o problema, nos dice "En los sentimientos de 
repulsión, de aversión que surgen :;.in di~fraz alguno contra personas 
extrañas con las cuales nos hallamos en contacto, podemos ver la ex· 
presión de un narcisismo que tienede a afirmarse y se conduce como si la 
menor desviación de rns propiedadi:?s individuales implicase una crí­
tica de los mismos y una invitación a modificarlas". Después añade que 
la restr:cción del narcisismo, la cual puede sucederse en la evolución del 
sujeto es debida al enlace libidinoso con otras personas. En éstos !iue­
vos lazos afectivos encuentra Freud la identificación. 

De acuerdo con este punlo de vista la reacción del prejuicio sería 
una reacción natural que posee el hombre pero susceptible de ser ma· 
nejada por el m<::dio ambiente mediante el mecanismo de identificación. 
Es nuevamente el ambiente el que va a permitir u obstaculizar la iden· 
tificación. 

Ahora bien continuando con el aná\ísis de la doble func!ón del am. 
biente en el prejuicio, la función creadora de la necesidad y la portado· 
ra de armai;, diremos en relación a ésta última, que el hombre nace por 
lo regular en un ambiente que posee prejuicios estructurados para los 
grupos minoritarios, hac:a los cuales dh·ige su agresión, así pues, ni 
hombre en conflicto le resulta fácil aprovechar tal estructura ambiental. 

En relación a la función _creador~1 de conflictos hay mucho que ano­

tar; por lo tanto encabezaremos nuestros apuntes siguientes bajo el tí­
tulo de: 
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6.-'-AMBIENTE ·PRODUCTOR ·DE TRASTORNOS INTERNOS QUE 
CREAN LA NECESIDAD DEL PREJUICIO 

Allport (4) señala que: se han elaborado muchas teorías para ex­
plicar el origen del prejuicio, fntre ellas destacan las sociológicas, las 
económicas, las psicológicas. etc. Nos dice por ejemplo que la teoría 
económica afirma que el prejuicio nace de la d:ferencia de clases. 

Al respecto Sartre (13) dice que el antisemitisn:o es una represen· 
tación mítica y burguesa ele la lucha de clases y que no podría existir 
en una sociedad sin clases. Die€: "en una sociedad cuyos miembros son 
todos solidarios porque todos están comprometidos en la misma em­
presa no habría sitio para el antisemitismo". 

Por último la teoría psicológica ,;;ustenta que el origen del prejui­
cio está relacionado con la estructura de la personalidad. 

Allport ante el tipo de teorías económkas nos dice "La teoría de la 
explotación de clases falla cuando trata de explicar porque no existe un 
prejuicio igual contra toda la g1mte explotada". 

Adorno, Jl'renkel, etc. (10) nos dicen también que en los resultados 
de su investigación no encontraron como lo apoyaría la teoría econó· 
mica, que las personas d<'1 mismo nivel económico tuviera opiniones si· 
milares y que la opin'ón variaría de un modo signif!cativo de un ;:irupo 
social económico a otro. 

Como no poseemos conocimiento directo acerca de tales doctrillas 
sólo podemos decir que iríamos de acuerdo con ellas si sustentaran 
que la sociedad está estructurada en tal forma que inevitablemente va 
a crear fuentes importantes de frustración que a su vez condicionarán 
a las frustraciones que son más básicas, en las cuales se origina d ~n·e. 

juicio. 

No cabe duda que el hombre actual vive en un ambiente que posee 
un sinnúmero de fuentes de frustración; las tensiones políticas, econó. 
micas. sociales. etc.; en cuanto se ven todos estos factores, como moti­
vos de frustración son válidos para la teol'Ía psicodinámica del prejui­
cio y quizás influyen en las frustráciones esenciales que producen la 
necesidad del prejuicio. 
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Ahora bien, estas frustraciones esenciales van a estar dadas direc­
tamente por la incorrecta satisfacción de las necesidades de amor que 
presenta el niño, si éstas son frustradas se produce por así decirlo una 
reactividad ante el virus ue frustración. 

Con esto dejamos establecido que el pre¡u1c10 va a estar condicio­
nado por el ambiente fami¡;ar y éste íntimamente en contacto ·~on el. 
ambiente social. Sólo deseamos añadir la opinión de Ackerman y Jahoda 
(5) al respecto, ellos plantean una relación entre la angustia :ntrapsíquica 
y los factores perturbantes de la sociedad, principalmente los económico;; 
no como meras racional'zaciones de los intereses propios de las clases 
altas como interpreta Allport, sino como productores de tensión. como 
fuentes de :'.rustración. 

Nos queda por decir que 5egún Allport (4) hay otro origen del 
prejuicio al cual denomina con el nombre de conformismo; este íenó­
meno está ligado directamente ;;l ambiente estructurado en forma pre­
juiciosa, como ya se ha d'&cutido este tema sólo diremos que el aceptar 
una norma sin ercer en ella, porque nos sirve para nuestras funciones. 
no es prejuicio sino simplemente conformi~mo. Ahora bien, aceptar una 
norma. porque nos sirve para nuestras funciones y utilizarla para pro­
yectar conflictos internos. ya no es conformismo sino p;:ejuicio. 

En Jo que vemos error es en decir que se puede poseer prejuicios 
por mero conformismo sin poseer una naturaleza prEjuiciosa. El simpl<! 
conformismo no es un prejuicio puesto que no lo acompaña un material 
inconsc:ente y para que exista prejuicio necesitamos la existencia de és­
te material dinámico. 

A continuación se analizará el ambiente familiar creador del pre­
juicio. 

7.-AMBIENTE FAMILIAR 

Ackerman y Jahoda (5) señalan que en los casos que estudiaron 
encuentran un ambiente falto de relac:ones humanas afectuosas donde 
domina una hostilidad racionaliwda como una diferencia de grupo. Se­
ñalan que este conflicto es reforzado muchas veces por el fuerte con­
traste entre los padres en cuanto a sus tendencias a la dominación o al 
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somefünento .. siendo dominante y ag1·esivo en extremo uno de los eón .. 
yuges. sumiso y masoquista el otro. En relación al complejo de Edipo 
nos dicen que encuentran una seria desviación con el padre más sumi· 
so y ulteriormente una identificaclón con el agtesor. Por último se­
ñalan que en las relaciones de los pacientes con los durante su 
infancia hay un rechazo para el hijo de ambas partes o de alguna de ellas 
dando por r¡;>•mltado Ja confuS:ón de su yo. 

Frenkel-Brunswick (10) llega a conclusiones semejantes. Señala 
en primer lugar que la discipl na del hogar de el sujeto prejuicioso e> 
amenazante y ha sido experím<ntada como arb traria. En este ambien­
te familiar se observa la tendencia a pesar las interrelaciones en fun­
ción de dominio y sumisión. Las relaciones del niño se caracterizan por 
la sumisión con temor hada las demandas de los padres y por la su­
presión en temprana edad de Jos imp:.tlsoi; que los padres no aceptan 
(recordemos lo d'cho poi· Fenichel). 

Las metas que persiguen los p.>clres que ct·ean hijos pre1u1c1osos. 
son altamente convencionales y son impuestrs estrictamente. Bueno 
€S lo que se acepte: socialmente y ayuda a subir en ia escala social y malo 
lo que se desvía, !o que es diferente y lo que socialmente se considera co­
mo inferior. Con esta estrechez lo> padres son .ntolerantes hacia fo.<. 
manifestaciones de los impulsos c!d níño que no conducen a la meta de­
seada. 

La falta de integrncién en !'U personaiídad es debidu a que lo3 ni­
ños tienen que separa1· del resto de w personalidad la conducta que :10 

va de acuerdo con las nec.:sid¡u:ks del padre. 

La ausencia de ncercamiento intemalizado e ind'viduallzado unida 
a la imposición de una tabla de valores interfieren en la definición de 
la identidad personal. La cercanía es por lo íanto falta 
de afecto genuino en todas las áreas da la vida. La rnmisíón existente 
en los prejuicíosos es ocasionada por e: miedo del n ño ante la intoleran­
cia de los padres. El carácter supedicial de la identificación con los 
padres y el resentimiento inconsciente hacia ellos se vuelve a dar en 
sus actividades hacia la autoridad y las instituciones en general. Se en. 
cuentra en sujetos prejuiciosos conformidad extrema y destructividad 
yacente en relación a la autoridad, costumbres e ·instituciones estable­
cidas. Una persona poseedora de tal ambivalencia puede portarse ejem-

-30-



plarmente siguiendo la autoridad externa que toma la función del su­
per yo. 

En resumen, no se encuentra amor genuino hacia los padres, el re­
sentimiento hacia ellos no es aceptadc debido a que es muy fuerte y a 
que interfiere con .el deseo de ser protegido por ellos; este conflicto 
conduce a la sumisión pat·ental en la superficie, y a la hostiL'dad sub. 
yacente que va a ser el motor más efectivo del mecanismo de desplaza­
miento. 

Por último. mencionaremos a Allport (4) el cual expresa que el 
ambiente rechazador, el negligente y el inconsistente son los más pro­
picios para el desarrollo del prejuicio. 

De todos estos estudios se deduce que la presenc.a de un ambiente 
rígido, punitivo, convencional, falto de afecto genuino, amenazador, je­
rarquizador, restríctor; provoca hostilidad subyacente que va a ser ma­
nejada entre otros mecanismos defensivos por el prejuicio. 

Sólo diremos que este tipo de ambiente no sólo condiciona la apa. 
r'.ción del prejuicio. sino que es creador de todos los trastornos emocio­
nales conocidos, podríamos decir que este tipo de ambiente crea con­
Uctos internos que van a poder ser manejados a través de mecanismos 
defens:vos encontrándose i=ntre eEos el prejuicio. También se podría 
decir como ya lo hemos dicho, que aquellos sujetos poseedores de con­
flictos neuróticos que utilizan la proyección como mecanismos de defen­
sa pr.ncipalmente. podrán con más facilidad adoptar el prejuicio en su 
intento de solución. 

Ackerman y Jahoda (5) nos dicC'n que el antisemitismo no es con· 
comitante de ninguna categoría det~rminada de perturbaciones psiqui· 
cas. Sólo señalan que la depresión profunda no aparece en ningún caso, 
ésto parece lógico ya que la agresión al ser introyectada encuenh«1 
una forma de expresión. 

Nos queda por analizar la personalidad preju:ciosa. 

8.-PERSONALIDAD PREJUICIOSA 
Hasta estos momentos hemos revisado lo que es el prejuicio y de 

donde se deriva. Nos queda por revisar como es el sujeto poseedor de 
éste mecanismo defensivo, es decir, cuales son los rasgos de personalidad 
que lo caracterizan. 
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Por lo que hemos señalado parecería que cualquier persona posee­
dora de conflictos, que utilice comunmente el mecanismo de proytc· 
ción y que viva rodeada de un amb:ente en donde existen prejuidos 
establecidos, poseerá una natura:eza propicia para el desarrollo del pre­
juicio, de hecho consideramos lo anterior como posible, sin embargo se 
han señalado características específicas que unidas entre sí predispo­
nen con mayor facilidad a una sistematizac.ón del prejuicio. 

Estas caractei·ísticas fueron investigadas entre otros autores por 
Sanford y sus colaborador<s (10), ¡\ través de amplios estudios de la 
personalidad de sujetos prejuiciosos; <;>n base a ésto fo1·mularon una es­
cala que se utiliza precisamente para diagnosticar el grado de potencíal 
de prejuicm, es decir. ¿qu~ tan receptivo es un individuo para las in­
fluendas del prejuicio existentes en su medio ambiente? Nuestros si­
guientes capítulos trntarán de los resulta<los obtenidos mediante la apli­
cación de ésta escala en México. me parl"ció interesante conocer el po­
tencial prejuicioso en nuestro país, deb .do a que de este potlncial de· 
pendé la fácil adherencia a Jos valore;, fa~cistas (a los preju•c. os). Este 
diagnóstico quizás nos daría la pcsibilidad de prevenir en el grupo que 
presentara un alto potencial de prejuicio su posible adherenc. a a ideo­
logías fascistas. En base a este interés describiremos lo que los auto­
res consideran coom caractel'ístlcas de la persona poseedora de pre­
juicios o poseedora de un potencia~ para adquirirlos. 

9.-CARACTERISTICAS DE LA PERSONALIDAD PREJUICIOSA 

QUE INVESTIGA LA ESCALA 

1) Convenciona!ismo.-Adhel'encia rígida a los valores <:onvenc'o· 
nales de la clase media. 

Los autores ven la necesidad de dístinguir dos clases de oonven­
cionalismos. 

a. Adhesión a los valores convenc!onales como expresión de una 
conciencia individual totalmentt: establee.da. 

b. Adhesión a los valores convencionales como expresión de la ac­
titud social externa contemporánea, con la cual el individuo ha .reali­
zado un.a identificación temporal, pudiendo camb.ar su tabla de va!o. 
res dependiendo de las agencias externas. 
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Al primer caso lo designan como "aceptación de los valores con­
vencionales" pudiendo no existir conexión con el potencial del prejui· 
cio. 

Al segundo easo le corresponde la acepción de "convenc:onalismo" 
estando íntimamente ligado con el prejuicio. 

Para distinguir entre uno y otro caso la calificación de este rasgo 
se debe hacer en conjunto con todos los demás. 

2) Sumisión Autoritaria.-Actitud sumisa sin crítica a las autor:­
dades morales idealizadas del grupo interno. 

La actitud sumisa corresponde a una necesidad exagerada de so­
meterse y no a un respeto balanceado por la autoridad. 

Se considera que como en el caw del convencionalismo el someti­
m:ento a las agencias externas se debe a un fracaso en el desarrollo de 
la autoridad interna, así mismo se consideró que la sumisión autorita­
ria constituía una manera de manejar sentirncntos ambivalentes hac'a 
las figuras autoritarias; la hosti:idad y la r€belión que son retenidas en 
su expres.ón por el temor, conducen al sujeto a sobreactuar en dirección 
contraria es decir, con respeto, obediencia; gratitud, etc. 

Parece claro que la sumisión autoritaria por sí misma contribuye 
al potencial prejuicioso, puesto que conduce al individuo a ser particu­
larmente receptivo al poder externo más fuerte. 

Los autores expl can que la conexión de esta actitud con el pre. 
juicio, consiste en que la hostiiidad en contra de las autoridades del 
grupo interno ha tenido que ser repr'mida y así mediante un mecanis· 
mo de desplazamiento los aspecots n:a!os de los grupos internos son vis· 

,., tos en los grupos externos. 

3) Agresión Aiitoritaria.-Tendencia a condenar, rechazar. y cas· 
t:gar a las personas que violen los valores convencionales. 

Esta característica constituye simplemente otra manera de mane· 
jar los sentimientos hostiles, al individuo que ha sido forzado a renun· 
ciar a sus placeres básicos viviendo bajo un sistema de restricc:ones rí­
gidas, lógicamente buscará un objeto con el cual pueda tomar revancha 
y además se indignará ante Ja idea de que otra persona logre lo que pa. 
ra el no está permitido. 
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Señalan que existe además otra explicación basada en el mecanis­
mo de proyección para explicar Ja agresión au\oritaria. 

El aspecto esencial en estas estructuras consiste en una falta dé 
integración entre las agencias morales que rodean al sujeto y el· resto 
de su personalidad. El super yo no está integrado con el yo, así pues, 
el super yo adquiere el papel de un cuerpo extraño con característ.cas 
rígidas, automáticas. y poco estables. Esta falta de internalización se 
debe a una debilidad yoit<i. La debilidad del yo se expresa en una falta 
de habilidad para construir una tabla consistente de valores morales, 
hecho que conduce al sujeto a buscar agencias organizadas y coordina­
das fuera de él. El mper yo está externali:>cado. 

La debilidad yoica se va a expresar a sí misma en el resto de las 
características de b personalidad prejuiciosa. 

4) Oposici61i para la fotmspeccí<Í11.-0posición a lo subjetivo. El 
sujeto leme a sus .sentimientos genuinos puesto que pueden sacarlo 
fuera de control. 

5) .Supe!'stición y Estereotipia.- -Creencia en determinantes místi­
cos, disposición para,;¡!'ll?nsar en categ.:irías rígi'.:lm;. 

Este rasgo indica una tendencia a cambiar la responsabilidad del 
individuo hacia fuerzas dd exterior. 

6) Complejo de Pode1·.-P1eocupacíón con respe~to a la "domina· 
ción-sumisión", "el débil y el fuerte". 

Identificación con las figuras poderosas, sobre énfasis en los atri­
butos convenciondes del ·o, exagerada a;everación de la fuerza y la 
rudeza. 

El sujeto admira el en otros, se inclina a someterse y al 
mismo tiempo está temeroso de la debilidad que ésto implica, Esta ca­
tegoría tiene inmediata conexión con el prejuicio, puesto que un indi­
viduo que piensa en las relaciones humanas en término de debilidad y 
fuerza. aplicará éstas en sus rnzonmnientos hacia los grupos 
externos e internos. 

1') Desiructivid.ad y Cinismo.-Hoc>tilid'ld generali:~ada, envileci­
miento de lo humano. 

De acuerdo con la teoría que ;;e ha venido exponiendo el indivi-
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duo prejuicioso debido ¡¡ que tiene que aceptar numerosos restricciones 
externamente impuestas con respecto a la satisfacción de sus necesida­
des, conserva una fuetre agresión interna. Se vió que un escape de dicha 
agresión se realizaba medinnte el desplazamhmto de ésta a los grupos ex­
ternos en términos de los valores morales, pero la agresión (señalan los 
autores) también se expresa en otra forma, la cual se refiere a la agre­
sión independiz«da. Los impul:os agresivos son muy rara vez expresa­
dos en forma completamente brusca por los adultos. ya que mediante ra­
cionalizaciones pueden ser suficentemente modificados o al menos justi­
ficados para qut! puedan ~P.1 aceptado;; por el yo, 

Esta c.gresión puede fácilmente por medi0 de la propaganda diri­
girse en contra de grupos minoritarios. 

8) Proyeccíó11.-Este mecanismo ya fue señalado como el primordial 
en el sujeto prejuicioso. No obstante los autores hacen un grupo apal'­
te de éste mecansimo para 'nvestigar su profundidad en la escala. 

9) Sextta!idall.-Exagcrada importancia con los temas sexuales. 

Se observa que axiste una fuerte inc:inación para castigar a los 
ofensores sexuales, mostrando con ésto la ident'ficación con las autori­
dades de los grupos internos. señalando además la represión que el su­
jeto realiza sobre sus impulsos sexuales. 

Estas son en resumen las <>aracterístícas externas que presenta el 
sujeto prejuicíoso. 

Con ésto dejamos por term:nada nuestra revisión de la literatura de! 
prejuicio. 
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SEGUNDO CAPITULO 

TECNICA PARA LA INVESTIGACION DEL POTENCIAL DE 
PREJUICIO 

1.-REVISION DE LA ESCALA FASCISTA CONSTRUIDA CON LA 
COLABORACION DE SANFORD. ADORNO, BRUNSWICK Y 
LEVINSON (10) 

Como hemos mencionado la prueba que se va a exponer fue obte· 
nida de la escala realizada por Sanford y demás autores. La idea de t'llos 
es medir el po.tencial de prejuicios sin aparecer que tiene esta función. 
Los autores piensan que ésta escala es un sustituto de las escalas et­
nocentristas y nntisem:tlls, antes estandarizadas por ellos, y tienen el 
propósito de evitar la molestia que en determinadas gentes produce 
expresarse en forma neg<:!iva de un grupo. 

Realizaron 3 Escalas en su inlenlo de formar una que fuera efecti­
va para la población americana, así pues formularon la Escala 78 cons­
tituida por 38 proposiciones, de5pués se formuló la Escala 60 seleccio· 
nando las proposiciones qt1e presentaron mayor agudeza d:scrimínatoria 
en la escala anterior y afü;dieron mayores pregunt;is quedando en to­
tal 34 proposiciones, la última r:scala fue la 45 y 40 quedando 30 pro­
posicíones. 

Estas proposiciones tratan de investigar las características en lu 
personalidad prejuiciosa ya menc:onr.das en la parte teórica de este 
trabajo por ejemplo la pregunta No. 1 "La obediencia y el respeto a la 
autoridad son las virtudes más importantes que deben aprender los ni-
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ños" investiga el convencionalismo y la sumisión autor:taria. La pregun­
ta No. 24 "Las gentes pueden dividir.se en 2 clases, los fuertes y los dé­
biles" investiga la superstición y estereotipia y el poder machismo. 

2.-SELECION DE PROPOSICIONES EN BASE A LA CULTURA 
MEXICANA, MODIFICACION Y AUMENTO DE OTRAS 
Para nuestra escala seleccionamos proposiciones de las 3 formas 

antes mencionadas. A continuación expondremos un cuadro en el cual 
se anotará el número de las proposiciones que fueron seleccionadas de 
cada escala y las que corresponde en nuestra escala (FM) así mismo se­
ñalaremos las que fueron tomadas en forma d.recta (D) y las que su­
frieron alguna modifie:ición (M) . 

D 

M 

CU ADRO DE PROPOSICIONES SELECCIONADAS Y SU 
CORRESPONDENCA EN NUESTRA ESCALA (FM) 

F78 

19 
6 

66 
12 

FM 

3 
8 

28 
26 

D 
M 

F60 

44 
41 

FM 

29 
4 

F45 y40 

D 1 
2 
4 

3.3 
9 ... 

35 
12 
'll 
.. 3 
l8 
19 
27 
26 
23 
25 
37 
41 
39 

M 34 
8 

43 
Se añadieron las preguntas: 13-14-18-19-20-6. 

-38-

FM 

1 
2 

5 
.. 7 
11 
.12 
15 
16 
17 
21 
22 
23 
24 
25 
27 
31 
32 
33 

9 
10 
30 



Esta selección se hizo tomando en cuenta Ja forma de pensar del 
Mexicano y aplicando la prueba original a conscriptos, no con la fina­
lidad de rea'.izar un estudio estadístico, sino únicamente para ver la 
aceptac.ón y consistencia de los reactivo,; en forma hipotética (debido 
al número reducido de sujetos) (30). 

Había algunos reactivos que los autores en su última forma ya ha­
bían descartado. pero que a nosotros nos parecieron importantes para la 
población mexicana, por ejem. la pregunta No. 8 "Hay ciertas activida­
des que la mujer debería realizar para no perder su feminidad como 
son el fumar, estudiar carrera, etc." Quizás en el pueblo americano no 
dio resultado ésta proposición porque la mujer posee ya en forma co­
mún las característ cas mencionr.das; México es un poco más conserva­
dor al respecto y pensamos por lo tal que sería útil para nuestro f n. 

Otras preguntas no se seleceionaron porque caian fuera de nuestro 
interés popular, no tenían por así decirlo eco en el pueblo Mexica~1 ' por 
ejem. la proposición No. 22 que dice "Serfo mejor usar autoridades pre­
ventivas en Alemania. para mantener el orden y prevenir el caso". 

Algunas fueron modificadas sólo en la redacción para hacerlas más 
accesibles y otn:s en el tema, pero tratando de analizar el mismo apar­
tado en la personal dad prejuiciosa. para poder ponerlas al alcance del 
interés de nuestro país. 

Las proporsiciones añadidas trataron de suplantar, según lo que in· 
vestigaban, a las proposiciones que se anularon, por ejem. en la inves­
tigación de la "Destructividad y el Cinismo" se quitó la proposición 
No. 6 de Ja forma 45 y 40 par8 reempJ¡¡zar ésta proposic:ón, no en el 
sentido pero sí en Ja finalid<:d, se añadió la proposic:ón No. 13 que dice: 
"La implantación de la pena de muerte daría grandes beneficios al país". 

Así pues, quedaron en neustro cuestionario 33 proposiciones las 

cuales son: 

1.-La obediencia y el respeto a la autor!dad son las v:rtudes más im­
portantes que deben aprender los niños. 

2 .-Ninguna dificultad o debilidad 1;os puede detener si tenemos su -
ficiente voluntad. 

3 .-Se debe evitar hacer cosas en público que parezcan equivocadas 
a otros, aunque uno sepa que están bien. 
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4.-El patriotismo y la lealtad son los requis.tos más importantes de 
un buen ciudadano. 

5.-La ciencia tiene su lugar, pew hay cosas muy importantes que ja. 
más podrán ser conocidas por el hombre. 

6.-Cualquier grupo o movimento social que contenga muchos exh·an­
jeros debería ser víslo como sospechoso y de ser posible debería 
ser vigilado pm· servidos secretos. 

7.-Algún día un terremoto o un diluvio terminará las guerras o pro­
blemas sociales. 

8.-Hay ciertas actividades que la mujer no debel'ia realizar para no 
perder la feminidad, como son el fumar, el estudiar carreras, (~te. 

9.-Estamos gastando mucho dinero "n componer a los criminales y en 
1á educaión de gente incapncitada. 

10 .-La relig:ón debe aceptarse sin objetar nínguno de sus mandatos. 
11.-Cuando una persona tiene un problema o preocupación, es mejor 

para ella mantenerse ocupada en cosas agradables que pensar en lo 
que le pasa. 

12 .-El li~rtinaje sexual en !a vieja Roma no fue nada comparado con 
el que actualmente existe. 

13.-La implantación de !a pemi d.;: muerte daría grandes beneficios 
sociales al país. 

14.-Los que no i:sisten ccn regularidad a los servic!os religiosas diffo.1. 
mente llevan una vida constructiva. 

15. -Una persona decente no se puede llevar bien cou una persona mal 
educada. 

16 .-Actualmente la gente se está metiendo en asuntos que deberían 
de permanecer privados. 

17 .-Lo que la juventud necesita más, es una disciplina estricta, deter. 
minac.ón y voluntad de trabajar y lucha1· por su familía y su país. 

18.-No debería permitirse que entraran extranjeros. en el país. 
19.-Algunas veces las oraciones a Dios tienen respuestas. 
20.-Es correcto que cada persona pien~e que su fmmila es mejor que 

cualquier otra. 
21.-Hay que evítar tener contacto con tanta gente para no contraer 

enfermedades. 
22.-Un insulto a nuestro honor siempre debe ser ca:stil~adio 

23.-Se puede deci!' que 110 hay nada más vil que una persona que 210 

sienta un gran amor, grat'tud y respeto por sus padres. 
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24.-Las gentes pueden div.dirse en dos clases, los fuertes y los débiles. 
25 .-Lo que éste país necesita más que educación, programas y planes 

son líderes en los cuales pueda la gente poner su fe. 
26.-No es necesario seguir todas las costumbres que la iglesia exige. 

27 .-Los delitos sexuales como la violación y la corrupción de menores 
merecen castigos peores que la cárcel. 

28 .-Los libros y los cines no deberían de ocuparse tanto de los aspec­
tos tristes de la vida, sino de argumentos más entretenidos. 

29 .-Lo esencial para lograr un buen trabajo es que nuestros maestros 
o jefes nos digan exactamente c01110 debe de hacerse. 

30 .-Cuando hay demasiada intimidad, se producen problemas. 
31.-Si la gente trabajara más y platicara menos le iría mejor a todo el 

mundo. 
32 .-Los hombres de negocios y los manufactureros son mucho más 

importantes para la sociedad que los artistas y los profesores. 

33. -Los jotos no son mejores que los criminales y deberían ser severa. 
mente castigados. 

Estas proposicoines tratan de investigar las características de la 
personalidúd prejuiciosa las cuales son: 

Convenc:onalismo que se abreviará con la letra C. 
Agresión autoritaria: A.A. 
Sumisión autoritaria: S.A. 
Oposición para la :ntrospección: O.I. 
Superstición y Esterotipia: S.E. 
C~mplejo de poder: C.P. 
Destructividad y Cinismo: D.C. 
Proyección: P. 
Sexualidad: S. 
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Cada una de las p1·oposicoínes inev:;tiga m especial lo siguiente: 

Proposiciones Aspectos que investiga 

1 c. S.A. 
2 C.P. 
3 c. 
4 S.A. c. 
5 S.A. S.E. 
6 P. 
7 P. S.E. 
8 A.A. c. 
9 A.A. 

10 
J\ '" 

S.E. 
11 O.I. 
12 P. s. 
13 D.C. A.A. 
14 c. A.A. 
15 AA. c. 
l6 P. o.1. 
17 C.P. A.A. 
18 P. 
19 S.E. 
20 c. S.A. 
21 P. 
22 C.P. 
23 A.A. 
24 S.E. C.P. 
25 C.P. s .• 'I.. 
26 c. 
27 s. A.A. 
28 0.T. 
29 S.A. 
30 D.C. 
31 o.r. A.A. c. 
32 c. O.I. 
3'3 s. A.A. 
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METODO PARA CALIF'ICAR ESTAS PROPOSICIONES 

Estas 33 proposicoine.:; se podían responder en 2 direcciones: en 
acuerdo y en de<.acuerdo corespondicndo a una escala de 3 puntos a 
cada una de las dos posib'Hdades. Sobre la aseda de 1 a 7, las ca1ificacio. 
nes 1, 2 y 3 correspondían a la~ tt·Es pos•bUda<l12s de estar en desacuer. 
do o sea: 

Totalmente en desacuerdo 
Muy en desacuerdo 
En desacuerdo 

{T,D.) 
(M.D.) 
(D. ) 

Para Jos tr<:s grados de acuerdo tenemos: 

Totalmente de acuerdo 
Muy de acuerdo 
De acuerdo 

( T.A.) 
(M.A.) 
{A. ) 

1 
=2 

3 

7 
6 
5 

Cuando no se contestaba la proposic ón se le calificaba con 4. 

;,-CUESTIONARIO DE DATOS SOCIALES 

Anexa al protoco!o :':e añadió una hoja de datos que debla llenar el 
sujeto con preguntas referentes a Sexo, Edad. Escolaridad, Número de 
herrnanos(i:s). Situación actual de los padres (vivos, fallecidos. <livor· 
cio, separación, etc.,), Religión, Edo. Civii Trabajo y sueldo, Total de in· 
gresos de la· familia. Sueldo mc:nsual del principal sostén de la familia 
y tres preguntas más de tipo personal: Lo que más me gusta de mí mismo, 
lo que menes, y !es tres per¡;•:m¡:jes' más grande que han vivido o viven 
en opinión del sujelo. 

Este cuestionario se iiñadió con el fin de poder obtene1· una mayor 
variedad de conclusiones estadística>. 

4.-APLICACION DE LA ESCALA 

El cuestionario fue aplicado a 15 colonias del Distrito Fede1·al se­
leccionadas al azar de la siguiente manera: Se introdujeron en una urnn 



papeles que tení&n anotadas las colonias del D.F. estos papeles se iban 
sacando hasta obtener 5 colonias representativas de cada clase social. 
Así pues quedaron en la 

Clase baja 

Romero Rubio 12 sujetos 
Buenos Aires 13 ,, 
Bond ojito 11 " Portales 4 " Pensil 13 " 
Clase Media 

Doctores 12 sujetos 
Postal 14 ,, 
Algarín 4 " 
Alamas 12 ll 

Irrigación 9 ,, 

Clase Alta 

Barrilaco 8 sujetos 
Nápoles 9 ,. 
Anzures 11 

" Lomas 11 
Pedregal 12 

Se utilizó la tercera casa de cada esquina para aplicar el cuestio­
nario y ya apl:cados quedaron en total 152 protocolos. 



TERCER CAPITULO 

RESULTADOS 

1.-PROCESO DE VALIDACION DE LA PRUEBA 

De 152 protocolos originales hubi~ron de deshecharse 7, por obscu· 
ridad o ausencia de datos. 

De la hoja anexa las preguntas correspondientes a lo que más y lo 
que menos me gusta de mí mismo, tuvieron que ser ignoradas porque 
no se logró encontrar un criterio definido para ubicarlas. Su califica· 
ción hubiera s do demasiado subjetiva, así pues, no se sometieron a un 
examen estadístico. 

Sometidos todos y cada uno de lo> 33 reactivos exploradores de po. 
tencial prejuicioso, obtuvimos para los potenciales una media de 4.56, 
es decir 56 centés mas por rncima de la mediana ideal que debería ca. 
rresponder al cuatro. Con una desviac:ión standard de .97 y con una va. 
r.ación a través de porcentajes se selecior.aron 20 reactivos diferencia. 
dores o capaces de hacer diitincioneR entre los sujetos. Los pasos se· 
guidos fueron: 

a) Obtenida la media de cada protocolo fueron divididos en mayo­
res y menores que la propia media colectiva. 

b) Aquellos que dieron resultados mayores fueron considerados 
como potencialmetne prejuicio~os. Los que mostraban resultados por 
debajo de la med:a, como potencialmente no prejuiciosos. Los primeros 
contestaban generalmente f:n los tres grados del acuerdo, los segundos 
en cualquiE;ra de los tres estadías del desacuerdo. 
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e) Cada reactivo se consideraba válido o confiable en la medida en 
que "obligaba" a los potencialmente prejuiciosos a contestar prejuicio. 
samente y a los no prejuiciosos a responder en desacuerdo. 

Por ejemplo en el reactivo No. 1 los supuestamente no prejuiciosos 
responden de acuerdo como si fueran prejuiciosos, en la m:sma propor­
ción que éstos (95'¡;), por ende, este primer reactivo unif.ca el crite­
rio de toda la población estudiada, sin lograr hacer dsitingos entre ellas. 
Su media, 6.17, se acerca mucho al máximo posible, 7. Esta primera 
proposición dice: "La obediencia y el respeto a la autoridad son las vir­
tudes más importantes que deben aprender los niños". 

Por el contrario, el react:vo No. 16: "Actualmente la gente se está 
metiendo en asuntos que deberían permanecer privados", hizo una es­
cisón entre ambos grupos; el 57',1i de los poti:incialmente no prejuicio­
sos respondió en desacuerdo y e! 58',; de los przjuic:iusos contestó de 
acuerdo. 

ANALISIS DE LOS "!ZEACTIVOS 

Los 13 reactivos descartados fueron: 

No. Texto 

1.-La obediencia y el respeto a la autoridad 
son las virtudes más importantes que· de­
ben aprender los niños. 

2 .-Ninguna dificultad o debilidad nos puede 
·detener si tenemos suficiente voluntad. 

17 .-Lo que la juventud neces.ta, es una disci­
plina estricta, determinación y voluntad di! 
trabajar y Juchar por su fami'.ia y su país 

25 .-Lo que este país necesita más que educé'­
ción. programas y planes, son líderes en 
los cuales pueda la gente poner su fe 

27 .-Los delitos sexuales como la violación y la 
corrupción de menores merecen castigos 
peores que la cárcel. 

23 .-Se puede decir que no hay nada más vil 
que una persona que no sienta un· gran 
amor, gratitud y respeto por sus J¡>adrcs_. 
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6.17 95 5 

6.43 97 12 

5.63 93 12 

2.85 28 88 

5.56 87 42 

5.68 90 



No.• Texto 

31.-Si la gente trabajara más y platicara me­
nos le iría mejor a todo el mundo. 

32.-Los hombres de negocios y los manufactu· 
reros son mucho más importantes para la 
:me.edad que los artistas y los profesores 

4.-EI patriotismo y la lealtad son los requi­
sitos más importantes de un buen ciudada­
no. 

9.-Estamos gastando mucho dinero en com­
poner a los crimínaies y en la educación de 
gente incapacitada. 

18.-No debería permitirse que entraran ex­
tranjeros al país. 

19.-Algunas veces las oraciones a Dios tienen 
respuesta. 

20.-Es correcto que cada persona piense que 
su familia es mejor que cualquier otra. 

MAYORIAS EN ACUERDO 

Reactivos: 1 - - C. 
2- - C.P.· 

17 - -A.A. 
27 A.A. 
23 A.A. 

S.A. 

C.P. 
s. 

Media P?'O NP% 

3.46 ····41 . Si-

3.01 32 

5.63 90 40 

3.17 30 80 

e = 3 
C.P. ='2 
A.A.= 4 
S.A. 2 

s 1 
31- - c. A.A. O.I. S.E. = 1 
4--C. 

19--:..:. 

MAYORIAS EN DESACUERDO 

Reactivos: 25 - S.A. 
32 - - c. 
'9 - A.A. 

18 - - P. 
20 - ..,-- c. 

S.A. 

C.P. 
O.I. 

S.A. 
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e 2 
C.P.::::: 1 
A.A. 1 
S.A.= 2 

p 1 
O.I. = 1 



Estos reactivos que unifican el criterio ponen en juego en primer 
término al convencionalismo, d!i:spués a la ag1·esión autor~taria. poste. 
roirmente a la sumisión autoritaria, y por último al complejo de poder 
probablemente con estos resultados podemos inferir que estos son algu. 
nos de los valores importantes con los cuales funciona nuestra socie­
dad. 

ANALISIS DEL ACUERDO 

Nuestra pob:ación acepta la sumisión ante la faff.il a. El núcleo fa. 
miliar es sagrado para el Mexicano, quizás como una formación reac· 
tiva, con el propósito de reprimir los sentimhmtos de culpa que le oca­
s.ona la hostilidad producida por la estructura en la familia mexicana, 
así pues, todos piensan que la obed;encia u la pr:ncipal virtud (1), que 
no hay nada más vil que una persona que no sienta g1·atitud y respeto 
por sus padres (23), (y por desplazamiento de éstos problemas) que el 
patriotismo y la lealtad son los requ Ritos más importantes de un buen 
ciudadano (4). 

El pensamiento mágico tamb:én se generaliza como respuesta ante 
éste tipo de sumisión que tienen frente a la autoridad y quizás también 
como respuesta, a la mu:t'tud de necesidades frustradas como unidas a 
una fuerte dependencia, éste hecho se refleja en la aceptación genera· 
!izada al reactivo 19 "Las oraciones a D.iós tienen respuesta". No obs­
tante ésta aceptación en lo profundo y estructural se observa crítica 
hacia el sentido familiar (20). la mayor patre de la población piensa 
que es equivocado pemar que su familia es mejor que cualquier otra. 

El machismo clásico en el n:exicano se ve reflejado en la aceptación 
de la respuesta No. 2 "Ninguna dificultad nos puede detener s. tene· 
mos suficiente voluntad" fenómeno contrastante con la respuesta refe­
rente a las oraciones. en donde se deja todo en manos de un tercero que 
solucione nuestros problemas. Esto puede demostrar lo enunciado por 
Santiago Ramírez (14) en su libro "Psicologfa del Mexicano" cuando 
afirma que el machbno no es más que una formación reactiva, más 
bien una negación ante la falta cie una !dentif cacióo, masculina apro. 
piada. 

Al ser una formación reactiva el núcleo de dependencia e invalidez 
se deja mostrar, como es en éste caso, en la pregunta referente a Dios. 
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En éste contexto de privación y conciencia de invalidez cae la pre· 
gunta No. 17 "La juventud necesita disc plina estricta para luchar por 
su familia y su país". 

La aceptación de la pregunta No. 27 referente a que los delitos 
sexuales merecen castigos peores que la cárcel nos señala la represión 
de valores sexuales en el mexicano, la sexualidad es muy negada y 
como reacción defensiva se castiga a quien la exprese. 

ANALISIS DEL DESACUERDO 

La mayoría está en. contra de n~cesítar líderes, (25) y sin emba1;go 
se acepta la religión sin objetar n nguno de sus mandatos (pregunta 
muy fina) podria ésto interpretarse coom una ambivalencia ante la su­
misión, cuando se toca en forma directa el complejo del machismo en 
el mexicano, éste se pene a la defensiva expresando con ello "yo no ne· 
ces:to de nadie", sin embargo, si necesita, y lo demuestra en su tenden­
cia a la sum.sión, vista en el resto de las preguntas. 

Pese al grado de convencíonalísmo existente en toda la población 
estudiada, ésta reaccionó en contra de 1a proposición 32, "los hombres de 
negocios son más importantes para la sociedad, que los artistas y los pro· 
fesores". Esto nuevamente muestra una ambivalencia ante la sumisión 
autoritaria, se podría interpretar como la rebe!ión ante lo convencio­
nalmente supuesto como agresor, y como una ident ficación con el agre· 
dido. 

En la proposición No. 18 "No debería permitirse que entraran ex­
tranjeros al país", se observa el rechazo de la mayor parte de la pobJa. 
dón, no obstante que por airo lado una de las preguntas más finas es 
la No. 5' que dice "Cualquier grupc o movimiento social que contenga 
muchos extranjeros deberla ser visto como sospechoso y de ser posible 
deberla ser vigilado por servicios secl'etos". Este fenómeno posible· 
mente podría ser interpretado coom una &mbivalenc:a ante el descono. 
ciclo. Por un lado se le permite entrar. se le busca, se tiene esperanza de 
recibir de él gratificación, por otro fado hay que vígilarlo, se le teme, 
a esa figura deseada. 



REACTIVOS ACEPTADOS 

M NP% P% 

3.-Evitar en público ... 4.72 65 71 
5.-Lugar de la ciencia ... 5,2i 50 79 
6. -V .. gilar extranjeros ... ·4.58. 60 71 
7 .-El diluvio ... 3 .• 71 80 51 
8 .-Actividades femeninas ... 3;66 88 51 

10 .-Aceptar la religión ... 4.52 68 63 
11.-Cuando hay un problema ... 4.78 68 75 
12.-Libertimije SP.xual en Roma ... 4.08 62 50 
13 .-Pena de muerte ... 3.73 74 52 

14. -Servicios religiosos ... 3.81 85 53 

15.-Los maleducados no pueden ... 4.14 88 63 

16.-Asuntos privados ... 4.33 57 58 

21.-Contraer enfermedades ... 3 .. 75 88 51 

22.-Insultos al honor ... 4.93 50 76 

24.-Fuertes y débiles .. 4.19 54 !57 

26. --La iglesia exige ... 3.75 77 50 

28.-Libros y el cine ... 4.88 54 76 

29 .-Artistas y los de negoc:os ... 5.07 68 84 

30 .-Demasiada intimidad ... 4.87 52 78 

33. -Los homosexuales ... 4.47 71 67 

Los reactivos má; finos son: 3-6·10-11·15-16-29-33. 
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ANALISIS ESTADISTICO DE LOS 145 PROTOCOLOS EN 20 REAC· 
TIVOS ACEPTADOS .. 

N . fx 

145 625.10 

Media = 4.31 

Modo 4.25 

Mediana = 4.37 

o = .98 

139.96 

Comparación con la curva perfecta (Gaos) 

M ± 1 rr = 68';;,. 
M ± 2 ,, 27'/t, 

M ± 3 IT = 5'/r' 

100',íh 

M ± 1 rr = 3.33 - 5.29 = 
M ± 2 rr = 2.35 a 2.33 - 5.29 a 6.27 = 
M ± 3 " 1. 37 a 2. 35 - 6. 27 = 

~1-

66.89% 
27.58% 

5.51% 

99.9S'k 



Error de la medid~ :::::: .4 

u X - r 

.98 X .17 = .1666 

Error de la med?da difetencias entre Ja calificación obten:da y la 
verdadera = mínimo azar, o desinterés al proporc:onar los sujetos sus da­
tos = honestidad al responder. 

COEFICIENTE DE CORRELACION 

r + .83 

X = 10 preguntas 
Y = 10 preguntas 
éÍY X dX 136.10 

"X = 1.09 
N = 1445 

"y = 1.03 
rrXxóY 1.12 x 145 (N) = 162 .40 

;:¡, dY X dX = 136.10 
--'------- = .83 
N X " X X " y = 162.40 
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CUADRO GENERAL DE LOE 33 REACTIVOS. MEDIAS POR REAC· 
TI VOS 

Comparación entre la población norteamericana (indicri!1)inada) F40 
y 45 y la población mexicana (. ndiscl'iminada). 

Población norteamericana X 

Población mexicana y 

Reactivos 

REACTIVOS MEDIA MEDIA 
X Y CLAVE TEXTO X y 

1 1 C./S.A. Obediencia a los padres 5.04 6'.'w 
2 2 C.P. Suficiente voluntad 5.05 6.43 

12 15 A.A./C. Personas maleducadas 5.01 4.14 

4 5 S.A./S.E. Lugar de la ciencia 4.26 5.21 
8 10 A.A./S.E. Aceptación dé la religión 3.45 4.52 

19 22 C. P. Insulto al honor 3.31 4.93 

13 17 C.P./A.A. Disciplina 4.31 5.63 

23 25 C.P./S.A. Líderes 5.01 2.85 

25 27 S./A.A. Crímenes Sexuales 4.41 5.56 
27 23 A.A. Enfonnedades 4.33 3.75 

"l 16 P./O.I. Grdtitud hacia los padres 3.65 5.68 
33 7 P./S.E. Asuntos privados 4.00 4.33 

35 12 P./S. Diluvio 3.71 

37 31 0.L/ Libertinaje sexual 3.82 4.08 
A.A./C. Hablar menos 4.74 5.57 

39 33 S./A.A. Homosexuales 2.89 4.47 
41 32 C./0.I. Hombres de negocios 2.12 3.45 

9 i¡ O.I. Cuando uno tiene un problema 3.76 4.78 

43 30 D.C. Intimidad 3.38 4.87 
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2 ·-::-ANALISIS DEL POTENCIAL PREJUICIOSO EN l;A" POBLA­
CION ESTUDIADA 

a) Presentación de datos obtenidos 

TOTALES 

Medía 
Modo 
Mediana 

n 

= 4.31 
= 4.25 

4.37 
= .98 

145 Pmtocolos en 20 reactivos acepta.dos 

ComparaciQ.Q. con la curva perfecta (Gaos) 

M:tld=68% 
M± 2 a= 27% 
M ± 3 n :.5% 

100% 

: ¡ 

Edad.es, 

Hasfii 20 
~1 30, 

1 

.31 .. 40 
41 Y,¡n:ás 

'Escolaridad 

Prim. 
Sec; 
Prep. 
.Prof. 
Com. 

Norm .. 
:i;;"eX"o 
Masculino 
Femenino 

= 
= 

= 
= 
= 

= 

M ± 1 " = Ú3 - 5.29 = 66.'891,1,, 
M ± 2 .r·= 2.35 a 3.33 - 5.29 a 6.27 27.58% 
M ± 3" = 1.37 a 2.35-6.27. =.::: 5.51% 

99.98/ó 

No.de Suma de Medí.a 
Casos Calificación General 

136 = 587.35 = 4.31 

51 208.40 = 4.08 
36 = 154.95 =· 4.30 
20 88.75 = 4.43 
29 135.25 4.66,_ 

103 = 437.05 = 4.24 

17 ,-·- 78.70 = 4.62 
7 = 31.35 4.47 

36 ·- 145.05 4.02 
31 123.60 3.98. 

6 = 31.05 = 5.17 
6 = 27.30 = 4.55 

135 = 582.85 = 4.31 
72 = 289.50 = 4.02 
63 = 293.35 = 4.65 
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Casos. Calificación . General 
. No .. de Súri;a de i\llerlfa 

Religión .fas· = 580.90 = 4.30 

c. = •· 124 540.05 = 4.35 
p~ - 5 ,_ 22.60 = 4.52 
Nt. - ···:6 - '18.25 3.04 
S/D = 10 -· 44.20 = 4.42 

F'amilias .133 '578. 70 = 4.35 

Pequeñas = <:.22·· 100.30 = 4.55 
Promedio = 94 ·. = 400.20 = 4.25 
Grandes = C17 = 78.20 4.60 
S/D - 12 = 46.40 = 3.86 

... 
Colon·as Bajas = 53 = 241.95 4.56 

Romero Rubio = - 155.70 = 4.64 
Buenos Aries = = 57.80 = 4.44 
Bondojito = 52.30 = 4.75 
Portales = 17;90 = 4.47 
Pensil = 58.25 ·- 4.48 

Colonias Medias = 172.15 = 4.19 

Doctores = 12 = 50.45 = 4.20 
Postal = 4 - 17.75 = 4.43 
Algarín = :4 = 17.65 = 4.41 
Alamos = 12 48.75 '4.05 
Irrigación = 9 = 37.55 = 4.17 

Colonias Altas = 51 ·- 211.00 = 4.13 

Barrilaco = 8 = 32.55 = 4.06 
Nápolas = 9 =· 37.80 = 4.20 
Anzures = 11 = 49.50 4.50 
Lomas = .ll = 42.90 3.90 
Pedregal = 12 = 48.25 4-.02 
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No.de Suma de Media 
Cásos Calificación General 

Estado Civi! = 134 .. - 578.90. = 4.32 
Solteros = = 290.35 = 4.08 
Casados = = . 267 .95 = 4.54 
U. Libre = 20.60 = 5.15. 
S/D = 46.20 = 4.20 

Elección = 485.60 4'.41 

= 193.80 = 4.61 
2.-,- = 73.75 4.09 
3.7'."' = 14.75 = 3.68 
4' ·::- = 129.35 = .. 4 .. 46 
5:-' = 64.65 ::: 3.80 
S/D · ',,·,: .. ·= 139.50 = 4.22. 

Trabajan ganando $ 1000.00 o menos. 

TOTAL = 16 73.35 4.89 

Sexo 
Masculino = 9 39.35 -.· 4.37 . 
Feme11ino = 7 39.00 5.57 • 

Edad 
Hasta 20 = 6 = 27.85 4.64 
21 - 30 = 5 = 25.30 5.06 
31 - 4.0 = 1 ,5.05 = 5.05 
41 y más = 4 = 20.15 5.03 

Estado Civíl 
Solteros 53.15 = • 4.8~ 
Casados 14.00 4.66 
U. Libre . 11.20 = 5.~o 

Familia 
Pequeñas · 1i.oo = 5.55 
Grandes '8.15 = 4.07 
f'romédio •· 54.40 4.94 
S/D 4.70 = .4.(0 

Colonia 
Pobre 54.95 = 4.99 
: -ediana 17.85 = 4.46 
Alta 5.55 = 5.55 
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Escolaridad 

S/D 
Normal 
Comercio 
Secundaria 
Preparatoria 
Primaria 
?rofesional 

Religión 

Cat. 
Prot. 
N.T. 

!?lección 
Par. 
Pat. 
Rel. 
Guer. 
Cient. Artist. 
8/D 

; ... 

= 

= 
= 

--

No. de 
Casos·· 

.1 

Suma de 
Calificaci6n 

17·% 

Trabajan ganando de $ 1,001.00 a $ 3,000.00. 

TOTAL = 12 54.25 = 
Sexo 
Masculino = 7 = 29.65 = 
Ji'emenino = 5 24.60 = 
.1!:dacl 
Hasta 20 = l ~- ·-
n. ao 
:n. 40 
.n y más 

F.stodo Civil 
Casado 
Soltem 
u Libre ·- = 

...... 57_ 

l\l!edia 

4.52 

.4.23 
4.'92 

4;25 
. 4.40 

4.24 
5.60 

5.00 
3.58 
3.50 



Familias· 
Pequeña 
Promedio, 
Grande 

Colonias 
Pobres 
Medianas 
Altas 

Escolaridad 
S/D 
Prof. 
Priin. 
Norm: 

Religión 
Católic'a 
N.T. 

Elección 
S/D 
1 
2 
5 

' 1. 

-· 
= 
-

= 
= 
= 

= 
= 
= 
= 

= 
= 
= 
= 

No, de 
Casos 

4 
8 
o 

5 
3 
3 
1 

.-
·-

= 
= 
= 

= 
Trabajan ganando más de $ 3,001.0Ó: 

TOTAL = 12 = ·. 

Suma de 
Calificación 

20.85 
33.40 

25.35 
21.90 
7.00 

45,25· 
:'· :·> . 
. ; ' . . Se:i:o 

Masculino 
í"emeni.no 

= 11 =:::: 41.00 

Edad 
Hasta 20 
:!l . 30 
31 - 40 
41 y más 

Estado Civil 
Soltero 
Carndo 

= 
= 
= 
-. 

= 
--

4.25 

10:95 
10.55 
23.75 

2 = 6.50 
10 .. = 38.7'5 
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Media 
Generai 

::;::: 5.21 
= 4 .. 17 

,, .. ··"': 

= .5.Jl'r 
= _.4_.3~ 
= ... ·3 .. 50 

= 

.-
-. 
= 
= 

= 

= 
= 

= 
= 
= 

= 
= 

' 4;70' 
3,93 

.· .. ::,~:5c3.0. 
4.8~ 

4."66 
2.95: 

4·,M 
4.30 
4c40 
5.45' 

3 .. 77' 

3.72. 
4.25 

3.65 .. 
3.51 
3,g5 

3.25 
3,87 



Media 

" ''aene:ral 
!• 

Famil,:a, 

Pequeña 5. 70. 2:.85 
P.romedio 30.70 

;·'.¡! 

3.83 = 
Grande 8.85 = '4'.42 

polonia. 

Pobre = 
Mediana 15.40 = 3.85 
Alta = 29.85 -· ·:r: 73 

Escolaridad 

S/D = 4.85 = 4.85 

Sec. = 5.30 - 5.30 
Prep. - . 3.10 = 3'.10 

Pr~. 32.00 = 3.55 .. 
R.~ligión 

N.T. = 4'.00 = 4.00 
Pro t. = = 3.to - 3.10 

Cat. -· 38.15 = 3.8'1 

Elección 

1 l = 4.00 - 4.00 

2 = 1 = 3.20 3;2ó 

S/D = 2 = 7.15 = 3.57 

5 .- s = 30.90 = 3.86: 

· .. <.i 
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. ,. 

··-·-·-.. \. . 

Se lograron dato~ M l.35 individuos. 

Total: 135 M582.85 M4.31 
"""""'." .. 

Masculino 72 289.50 4.02·. 
Femenino 63 293.35 4.65 

Con una media idéntíca a la colectiva, encontramos que los varones 
son bastante menos prejuiciorns que las mujeres, lo cual podría indi­
car que la falta de libertad, la estrechez familiar, predisponen ama­
yor frustración; en nuestro medio la mujer se encuentra por Io'regu­
lar en estas condiciones. Este hecho se relaciona con d que las per­
sonas que eligieron personajes familiares como lor más grandes que 
han existido resultaron muy perjuiciosas; además es de notar que la 
riiayoría de las que respondieron personajes familiares son mujeres. 

EDAD 

. En v rtud de que la edad más baja confesada fue de 16 años, tratamos 
de englobar a los adolescentes en. un renglón que abJrcó hasta los 20. A 
pesar de que los períodos de juventud, madurez, prevejez y vejez 
muy difícilmente pueden ser ubicados con exactitud en una cronolo­
gía determinada, nos atr:ovimos a darles a los primeros la de 21 a 30 
años, a los segundos de 31 a 40 y a los d'os últimos de 41 en adelante. 
Con 9 omisiones obfuvimos un total de 136 protocolos contestados 
de ésta manera: 

Total: 136 M 587 .35 l'll 4.31 

Hasta 20 51 208 .'!,() 4. 08 
21 a 30 36 154.95 4.30 
31 a 40 20 88. 75 4 .43 
41 y más 29 135. 25 4 . 66 . 

El dato que salta a la vista, es que a medida que la edad aumenta, 
fo posibilidad del perjuicio crece. Al respecto se podría decir, que de­
b'do al miedo de perder lo que se posee (vivencia que aumenta con 
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la edad) la personalidad autoritaria se pone de manifiesto, ex~ltado 
características tales como wn el conformismo, y convencionalismo, 
fad-0res indispensables para el prejuicio. 

ESTADO CIVIL 

Se recolectan datos de 134 de los 145 protocol-0s estudiados. Se 
englobaron ambos sexos. · · · · 

To.tal:· .. '134 M '578.9u M. .'4.32 

Solteros 71 290.35 4.08 
Casados 59 267.95 4.54 
U. Libre 4 20.60 5.15 
S/Datos 11 46.20 4.20 

Come vemos claramente sobre una media que es solo una c:mté­
sima más alta que la colectivá, los wlteros tienen menos potencial 
prejuicio¡;o que los casados. Esto se puede relacionar a los resultados 
abt::::nid'os con respecto a la edad. El aumento del prejuicio.en el casa· 
do puede deber¡¡e a que el temor aumenta por·el convencionafü:mc en 
los ca~p.dos y maym~s de edad. Hay más que perder. El mecanismo 
defensivo de la proyección se extiende hacia las pertenencias, hacia 
lus hijos; el yo se confunde más.con lo que se posee y el temor aumen­
ta. 

FAl\HLIAS .. 

Se consideró "familia" al núcleo familiar en el que creció. el sujeto 
que contestaba. 

Se ·tomaron en cuenta tres clases de familia: 

1. Peqm)ñm:: constituídas por menos de :> J:)er:soI1as h:icluyendo 
padres e hijos. 

2, Grandes: contsituídas por más de 11 personas. 

. 3. Promedios: clasificación entre las dos anteriores. 

No se obtuviéron datos de 12 protocolos. 
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Total: 133 M 578.70 M 4:35 
; .. •,,¡, 

Pequeñas 22 100.30 4.55 
Promedio 94 400.20 -- 4.25 
Grandes 17 78.20 4.60 

. S/Datos 12 46.40 3.86 

, . Los.resultadós en gener~I nos dicen q~e .. el potencial de perjuicio 
aumenta eri' ambos' dir'eccion2s a partir de las familias promedio, sien­
do ligeramente superior en aquellos sujetos que provienen de fami­

. !ias numerosas; estos resultados quizá hagan referencia a factores d~ 
frustración en diferentes niveles. Como no poseemos suficientes da­

. tos al respecto nos abstenemos de formular hipótesis del porque de 
¿stcs resultados. 

ELECCION 

·Las respuestas obtenidas de la pregunta "para mi las personas 'más 
.grandes que viven o han vivido son": permitió, aunque de· una ·manera 
quizá gruesa. la clasificación en 5 t pes: 

.1. . Parientes, amigos y. conocidos: clásipa .. r~spuesta encasillada aquí 
f~~: "mi papá, mi mamá y mi a bue.", aunquetambién se in­

cluían otras como "mi suegra", "la .. familia de mi marido'~ . 
. "'Héct~r A.zar'', etc. · 

~-·· Patricio_s, _mexicanos e iberoamericano.s, que comunmente. aglu­
tinaban a "Juárez, Morelos, San Martín,· Bolívar, Zapata, 

etc.". 
3. Guerrero~. que aunque muy pequeño. el número, invariable­

mente tenían: "Napoleón a la cabeza acompañado por Alejan-
dro i:i Hernán Cortés". · · 

¡J \, 

4. Filósofos, científicos y artistas; típico de ésta última posibili· 
dad eran respuestas como "Beethoven, Pasteur-y Gandhi". 

Los totales fueron: 

T~\al: 

l;.!..:..!· 

2.'-
3.2 

',f' 

.no, 
. 42 
· ··ts' 

"T 
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M-485.60 

'193.SO. 
73.75 
'14".7~ .. 

"'.o''· 

M 4.41 

. 4.61 
4.09 
3.68 



:•.;4,::._ \' . 

5.­
.:S/D.-

29 
17 
33 

129.35 
64.65 

139.50 

'4.46 
3.80 

··ó:2 

:· Uno de los protocolos mássgnif.i:ativos, puesto que tenia una>media 
muy alta; 5.45, contenía un solu nombre "Pedro Infante", otro con una 
media bastante baja; 3.85 citaba a tres primeras figúras dé.l Soviet s.u-

· premo. 

·En éste aspecto selectivo, aúr. siendo muy elevado el número de pro· 
tocolos sin datos y exagerada1n.;mte pequeño el renglón 3. podemos supo­
ner que la elección cargada hacia el número 1 puede ser índice de un 
desplazamiento hacia el núckc hogareño. Este dato coincide con los 
obtenidos por los formuladores de la prueba, quienes afirman que su­
jetos que aceptan i::emi-crítica a figuras familiares przsentan un ma­
yor grado d2 prejuicio. La me.dia de 4.61 es bastante alta y solamente 
,encontramos otra sobre la media particular, en éste caso la No. 4.co­
rrespondiente a les qu2 eligieron personajes religiosos y, dado que to­
dos los electores son católicos, podemos pansar en tipos de extrema 
rigidéz y quizá hai::ta de fanafümo. Haciendo un aparte del No. 3 que 
por su cantidad frrisoria de protocolos no debe S';?;r tomada en cuenta, 
encontramos que el renglón 5 probablemente indicativo de mayor 
flexibilidad y desde luego de un índice cultural niás ·alto, tiene una 
media muy baja en rdación al reste. El haber escogido· a patricios, 
mexicanos o· iberoamericanos, ~in llegar a la universalización ·que 
exige· el renglón 5 permite presumir, por lo menos, nacionalismo, lo 
cual eE meno;;; com.treñido que la familia. 

· D~ todo ésto podemó3 deducir que a mayor radio de acción hacia el 
mundo externo, menor potencial de prejuicio. 

J ' t '"' .. 

ESCOLARIDAD 

Se entendió por grado de escolaridad, el avanzado y no el termi­
nado; es decir, el que el sujeto,.¡¡.,lcanzó, aunque no lo hubiese termina­
do. Así por ejemplo a quien cursó el segundo año de secundaria o el 
primero de profes~onal, fue consicle,rado al nivel de secundaria y pro~ 
fesional respectivamente. 



•Total: 

·Prim. 
Seo; 
·Prep. 
PML 
Com. 
Norm. 

31:05 
27.30 

. .·; P~éde. c~~sitlerarse de algún valo1 el hecho de que la media de .Ü:is 
S;;j~tos ~scolarizados sea.. un poco menos que la colectiva, y. como era d~ 
.¿;;perarse, noi~mos que el potencial de perjuicio disn¡inuye a medid~ 
que avanza el g1;ado de estudíoE, p·od'ríamos infarior con éstos i·esuita­
d~s, que )a preparación produce nuevas fuentes de ;:eguridad, hay 
µna afümación dél yo, un enriquecimiento por así decirlo y entoncéq 
l~ potencialidad de pr.:;juicío disn1inuye. · .• 

Así mismo el conocimiento dificulta hasta cierto punto la capaci,­
dad de proyección, y puede ~er resultado de mecanismos su]Jlilnato­
rios que disminuyen la fuente de frurtración y por ende la potencia­
Udad de prejuicio. No cbr.tante hay que advertir que no sucede así 
siempre, la historia en ocasiones nos dice lo contrario, de ló· cuál se 
deduce que el conocimientc en sí no representa en ninguna forma e! 
único requisitc, prcbablement2 influye el pasado de un pueblo, m 
economía y su sahid mental en forma general. Le que s· pod'<:mos de­
í'ir es que en nuestra población eltudiada el conocimiento o la prepa­
ración disminuyen el pot::ncial de prejuicio. Ademár hay que rela­
cionar estos datos con el hecho de que ningún pn::fesionista de Jos es­
tudiados gana menos de 1,000.00 peses' y como vamos a ver po2terior­
mente la bonanza económica va en relación inve1·sa a la pot::ncialidad 
de prejuicio. Podemos finalizar nuestras observacionee- diciendo que 
la preparación aumenta el nivel económico disminuyendo así una de 
las Í,uentes de frustración para el individuo y por lo tanto una de las 
fuentes de producción del p1·ejuicio. 

RELTGION 

Se tomaron en cuenta Católeos ((;), Protesntantes (P), y No fenen 
( Nt). Dentro de los que no tienen se incluyeron "conjunto 'de todas 
ellas". Se tienen datos de 135 protocolos. 



Totak. :-:. 135 .. M. 580 .90 - M'4:30 

c. 124 540.05' '4·.35 
·,p, 5 22.60 4.,52 
.:Nt,·· 6 18.25 ciL04 
S/D 10 44.20 4.42 

· Oviamente a pesar de su pequeño número, lós que no tienen reli­
gión presentan la media más baja. ésto puede ser debido a la ausencia 
de pensamiento mágico. a !a ausenc a de un super yo externaliz~do y 
por lo tanto a la presencia de la tolerancia. Este resultado nuevamente 
corrobora los datos obtenidos por los investigadores, los cuales afirman 
que ,el super yo externalizado está si2mpre, presente en sujetos cm~ alto 
nivel de prejuicio, lo mismo sucede con el pensamien'to mágico. Es ló­
gic·o pensar (aunque sin establecer generalizac.ones) c¡u~ la ausencia de 
religión, implicará ausencia de supe!' yo externalizado y de pPnsamien· 
to mágico ·y por lo tanto el nivel de prejuicio será l\1Enor. 

Con re~pecto a les p·rotestantes (Minoría ccmpl2ta) se observa 
que r~sultan más preju:ciosos que los católicos, este hecho.se debe 
probablemente a que teni:mdo las mismas características que l.os ca­
tólicos, se encuentren en un medio hostil y amenazante para ellos. 

COLONIAS 

Con quince colonias d'el Distrito Federal fueron h:·chas tres di­
visiones: pobre, media, y alta, ésta clasificación fue hecha hasta cier .. 
to punto.basándonos en .el conocimiento de las personas que nos ro­
deaban y que más e m::ncs conocen dichas colonias. Probablemente 
lste método tenga un margen de error considerable_ que deberá ser to­
mado en cuenta, no se obtuvieron datos de 8 sujetos. 

COLONIAS BAJAS 53 M24ÜJ5 M4.56 

Romero Rubio 12 55.70 4.64 
Buenos Aires 13 57.80 4.44 
Bondojito 11 52.30 4.75 
Portales 4 17.9P 4.47 
Pensil 13 58.25 4.48 
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•.. COLONIAS MEDIAS 

···¡: 

Doctores 
Postal 
Algarín 
Alamos 
Irrigación · 

COLONIAS ALTAS 

... 4hv· 

12. ,, 4.:• .'.~·; 

.4 
12 
9 

51 

.;,112.15,, l'<'•I" ,,4,19 
... /''j' ~: ~ •1 ·.::¡ ... ; 

50.45 4.~o ,. 'i7'.75 ·.· 4.~3 
.; 17.65 4.4:1. 

48.75 4.06 
. 37.55 4.17 

M 211.00 M4.13 

· •· Bárl'ilaco 
··Nápoles 
·Aniltres 
Lomas 

·Pedregal 

8 . 32.55 4.06 ,. ' 
9 ;• 37.80 4.20 

11 49.50 4;50 
11'' '42.90 3.90 
12 48.25 4:02 

.. <,;, 

Como podemos obsérvar,' el potencal de 'prejuicio disminuye a me­
dida que la capacidad economirn aumentá, el más bajo corresp'onde" a 
'las Lomas; ·que ha sido tradicionalmente coltihia de gente' adineradá y 
el más alto a la Bondójito que parece una colónia marcadamente 'po-
pulár. · · 

INGRESO ECONOMICO . 

El numero dé trabajadores, 40, (27.58'/, de la población) fue clá­
sificado en fres ramas atendiendo a los higres~s manifestados; 

a) Ganan menos de $1.001.00 

·· b) De $1.001.00 a $3,000.00 

e) Más de $3,000:oo. 

TRABAJAN GANANDO $ 1,001.00 
· Total: 16 M 78.35 M 4.89 

TRABAJAN GANANDO DE H,00.I a.$:3,000.00 
Total: 12 54.25 4.52 

TRABAJAN GANANDO MAS·DE $ 3,000.00 
· Total: 12 45:25 - 3.77 
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Estos resultados nos diceninuevamenté 
nómica menor prejuicio. 

A cont:nuación se hará un análisís de 
económico y las colonias . 

• ~ " f • -< • ! 

En nuestras observaciones teóricas habíamos dicho que es nece­
sario. tener el material apropiado para que las ínf:uencías ambientales 
ya e~ti:ucturadas en forma prejuiciosa tengan efecto. Sucede en nuestra 
experiencia que el potencial de prejuicio es mayor en las clases socia. 
les bajas y disminuye en clases altas, de lo cual pe.demos infe· 
rir q\}e la estructuración del potencial prejuícioso con características 
tales como la inconformidad, la into1.erancia. la superstición, se van u 
ver con mayo1· frecuencia en niveles económicos y cultumles inferio. 
res .. Q;,,iiá con esto se pueda dec.ir qtÍe esto.s factores crean una atmós· 
fera propic;ia para les traf::tornos emocionales que predis1)onen al prJ· 
juicio. ,Así pues d'ebeinos .rectificar un poco nueEtra observación 
(Pág. 9) en lo cual anotamos que se toma como principal origen d1;; 
prejuicio al factor meramente pticclógico, hay qu<. tener el material 
11prcpiado para que las influencias ambientales ya estructuradas en 
forma perjuicicea tengan efecto. Todo e~tc es cierto pero es necesario 
~ubrayat factcr mqramentc psicdógico e~tá muy determina­
do a su vez por el medio eccnómicc social en que se vive. 

que ni el hombre ni el ambirnte pueden €Scapar a su influencia mu­
tua vale la pena subrayar el papal básico que desempena el medio 
ambiente en la producción de problemas. Quizá podamos com­
prender este haciendo un repaw en relación~ la dinamia.del prejui­
cio. Anotamos que cada necesidad que quiere ser satisiecha produce! 
un montante de tensión y este busca u11a. descarga que conduzca a la 
i·clajación, cuando no es posible· ésta d<cscarga debido a la interposi· 
ción de füerzas ami:Íientales, la tensión producida por la falta de des­
carga es :::cportada por un tiempo determinado y postel'.iormente ante 
estímulos distintos legra :::alir. Si vemos nu;;sti·os resultados podemoo. 
deducir que las clases necesitadas tienen muchas más fuenter:: de frus­
tación que }aselas.~[ aítas, et tas ·fuúi.tes de frustración se encadenarán 



.con otras necesidades provocando así mayor tensión controlada que 
buscará su descarga. 

Me imagino que el no tener suficiente para comer (pr.mera frus· 
tración), amenazará al yo corpor.i.l, estructural y (segundas 
frustraciones) esta amenaza creará 1·elaciones que facilita. 
rán la expresión de lo que hemos denominado como potencial de pre­
juicio. El etnccentrismo es al fin de cuentas una invalidez infantil, el 
individuo no acepta diferencias porque ve en ellas una amenaza a su 
propia persona . 

. El no tener suficiente o no tener seguridad para la satisfacción 
de las ne<:esidades vitales, crea un ambiente fam.liar de tensión que 
probablemente reducirá o deformará los lazos afectivos entre Jos com­
ponentes fomiliares. esta deformación de lazos afectivas facilita la pro­
ducción de ambientes autoritario¿¡ ne¿¡ligentes, hostiles, etc., en los 
cuales el n:ño como hemos visto desarrolla con toda facilidad las carac­
ter[stíeas de la potencialidad prejuiciosa, 



\ 
CAPITULO CUARTO 

CONCLV.SIONES 
' ',, ... ; : ~;; 

En términos generales podemos· concluir m~diante el de 
este' t~~J;ájo que los sujetos estudiados presentan una mayor suscepti­
bilidad al prejuicio cuando manifíP.stan las sigu entes, caract!)rísticas:. 

Mayor edad 
Menor escolaridad 
Sexo femenino 
Religión protestante 
Familias grandes o pequeñas 
Nivel económico inferior 
Estado civil casado 
Intereses ¡·efor:dos al núcleo familiar 
Disminuye el prejuicio cuando presenta las siguientes caracterís-

ticas: 
Menor edad 
Mayor escolaridad 
Sexo masculino 
Sin religión 
Familias promedio 
Nivel económico superior 

Estado civ'.l soltero. Amplitud de intereses fuera del área familiar. 

Y poi: último la disminución (pero consei·vando una proporción si· 
milar a los datos anteroires) de todas éstas características en la clase 
social alta. 

Sólo queremos añadir a nuestras conclusiones la referencia que 
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Adorno y demás autores hacen con respecto a estos problemas. Ellos 
nos dicen que los resultados de sus investigaciones no encontrarJS11 que 
las pencnas del mi5;mo nivel económico tuvieran opiniones similares 
y que la opinión variara de un modo significativo de un grupo social a 
otro; nuestros resultados afirman lo contrario y con esto no hacemos 
una contraposición <: la teoría p.::icológica en la cual se afirma que las 
frustraciones intrapsíquicas son las necesar.as para que se produzca el 
prejuicio sino que sólo añadimos que el ambiente pobre es sumamente 
propicio para crear frustraciones que condicionarán frustraciones 
más profundas. Con esto te confirma la hipótesis planteada en nue3-
t:ra sección t<.órica, la cual dice que la sociedad está estructurada en 
tal forma que inevitablemente va a crear fuentes impcrtantes dr: frus­
tración que a su vez condicionaran a las frustracic:nes máro básicas 0::!:1. 

ias.cuales ~·e origina el prejuicio. · · · 
''.: 

Quizá el primer paso en la so'ución _del p:roble~a, ;del_.,I?~:ejui~io 
esté en 'un pla~~ económ:co social. 

< '., ,:;:-..·· 

·':·c. .. :• 

/. 

., " •. :·r, ... ' 

··. •'! •,{'• 
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