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INTRODUCCION,

Ante los cambios en las sociedades y economias
internacionales, y la firma de acuerdos internacionales para
mejorar sus balanzas comerciales, el Licenciado en contaduria
como todo profesionista se enfrenta a nuevos retos, los cuales
solo podrd superar, si esta capacitado para enfrentar un
mercado internacional macroeconémico.

Es por ello que considero de suma importancia, un manual
sobre cartas de crédito, en donde se muestren sus aplicaciones,
tipos y las reglas de orden internacional para su uso.

El conocimiento de las cartas de crédito o cartas de
crédito documentario se torna lindispensable para todo el
Licenciado en Contaduria que quiera lncursionar con una empresa
exportadora o Importadora.

México actualmente vive cambilos transcendentales en
materia econbmica y de relaciones exteriores “Forzando" a que
toda empresa quiera salir a flote, necesita penetrar en el
ampllio mercadoc internacional. De aqui que surjan las siguientes
interrogantes:
¢ Por qué es Gtil para el Contador el conocimiento de cartas de
crédito ?
¢ Que sucede en la empresa de comercio exterior que carece de
un Contador que desconozca las varlantes de los créditos

documentarios ?
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¢ Quién debe realizar las cartas de crédito, y qué tramites son

necesarios para lograrla ?

¢ Qué beneficios aporta a la empresa de comercio exterior el
amplio conocimiento de los créditos documentarios ?

7 ¢ Que posibles dificultades se enfrenta los firmadores de

crédito documentario ?

Basandose en las anterlores Iinterrogantes, se plantea las
slguientes hipdbtesis, las cuales se confirmaran o ser&n negadas
con la realizacién de el presente trabajo:

Es de suma importancia para la empresa de comerclo
exterior (tanto exportacién como importacién), el conocimientos
de los créditos documentarios para, contar con una base legal
de las transacciones internacionales de compra-venta.

Una empresa que desconoce la normatividad, tipos y
diferencias de los créditos documentarios, no podré realizar la
competencia internacional ni realizar transacciones con el
exterior de una manera segura. La realizar& pero de una manera
contingente.

El conocimientos de los créditos documentarios en la
empresa de comercic exterior, y atin mas importante ante la
apertura comercial que actualmente sufre Méxlco, le proporciona
sequridad a la misma, y representa una inversién que redituara

en un futuro inmediato.
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El conocimiento eficaz de los créditos documentarios, se
veré reflejadc de manera esencial en el comportamiento de la
empresa como tal, y esta no podr& ser manipulada por empresas
extranjeras.

Entonces, los créditos documentarios incrementaran la
preductividad de estas empresas.

Para poder comprobar las hipétesis planteadas
anteriormente, se pasard a la stapa de obtencién de datos, es
decir, el procedimiento para aplicar las técnicas e
instrumentos que nos permitan recolectar la informacién al
respecto de manera clara y sencilla. Se analizard y se
sintetizar& la informacién recolectada para poder responder a
las interrogantes de nuestra investigacidn.

Para elaborar el presente trabajo se desarrollé un
programa de trabajfo basado en lo sigulente:

Se establecieron normas generales para la realizacidn de
l1a investiqacién de campo en instituciones bancarias, empresas
relacionadas en la regién y bibliografias actualizadas.

Se utilizé la investigaciébn clentifica pre-experimental
tomando como base la informacién obtenida al respecto, misma

que determino los resultados.
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El objetivo general del presente trabajo es saber la
utilizacién de la carta de crédito en la ciudad de uruapan, asi
como presentar tipos y normas de dicho documento.

Por ser un tema de actualidad y por que considero de suma
importancia en la vida de la empresa se realizd la presente
investigacién para proporcionar informacién al empresario o al
Contador como un apoyo fundamental en el desarrollo de

transacciones internacionales.
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CAPITULO UNO

ENTORNO ECONOMICO
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1.1 INTRODUCCION

Después de haber referido sobre la importancia, que tiene
el conocimiento de la normatividad internacional para toda
empresa, resulta de vital importancia empezar la presente
investigacién con un panorama econémico tanto internacional

como nacional.

Nos encontramos inmersos en una etapa de cambios
trascendentales ya que se estan produciendo cambios drésticos
en la economia internacional. Ultimamente mas de una docena de
paises han emprendido reformas econbmicas fundamentalea. EIl
avance de la democracia en Europa Oriental a sido arrollador y
ese sistema tambilén se esta abriendo paso en el mundo en
desarrollo. La comunidad Europea se ha acercado m&s a la unidn
politica y econémica. Si bien estos hechos son causa de
optimismo, otros no le son., Han representado tropiezos la
guerra en el Oriente Medio, las crecientes dificultades
experimentadas por la Unién Soviética en este periodo de
transicién econémica y la desaceleracidn del crecimiento

econémico mundial.
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1.2 ENTORNO INTERNACIONAL

El comercio reviste una importancia vital para la difusibén
de tecnologfa. Por lo general los palses han adelantado més
rapidamente cuando han formado parte de la economia mundial que
en aislamiento. Adem&s historicamente, las guerras comerclales
han retrasado el desarrollo mundial.

Son muchos los [ractores que tendr& una I1nfluencia
importante en el clima mundial para el desarrollo de los
Gltimos afios, entre otros el crecimiento del comercio mundial
las politicas adoptadas por los paises Iindustriales y la
situacidn de los mercados internaclonales de capital.

En el &ambito mundial se est&n tramitando tratados cuya
principal finalidad es la de incrementar mercados para sus
productos y con esto encontramos:

INTEGRACION EUROPEA.~ Segtin la comisién eurcpea, en un
plazo comprendido entre 5 y 7 afios el PIB colectivo de la
regién podria subir entre un 4.5% y un 7.5% tan solo como
consecuencia de la integracién.

EL ASCENSO DE ASIA ORIENTAL.~- Entre 1965 y 1988, los
paises de Asia oOriental aumentaron su participacién en el PIB
mundial del 5% al 20% y en las exportaciones mundiales de

productos elaborados del 10% al 23%.
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1.3. ENTORNO NACIONAL

Después de ver los camblos en el entorno internaclonal,
nos preguntamos ¢ Qué pasa con la economia mexicana ? .

+e." En la actualidad la economia mexicana vive una etapa
de profundas transformaciones. Este es un periodo de
consolidacién de las reformas econémicas gque dieron inicio en
1983 y de instrumentaclén de nuevas medidas, cuyo ultimo fin es
erradicar la pobreza extrema y mejorar el nivel de vida de la
poblacién en general®...(1)

Lo anterilormente afirmado por el actual secretaric de
Haclenda, se sustenta en la politica econbébmica de México, la
cual en resultados se aprecia que no a sido del todo como se
tenfa pensado en el plan nacional de desarrollo, perc se han
tenido logros significativos en materia econémica para el
presente afio, en el cual se tenia los sigulentes objetivos:

- Alcanzar una tasa de inflaclén de un solo diglto para
continuar avanzando hacia la meta de reducirla a niveles
similares a la de nuestros principales socios comerclales. La
cual hasta 1990 se tenia un porcentaje nmuy superior comparada
con las de los Estados Unidos y Canad& (ver gré&fica 1).

(1) Pedro Azpe., Secretario de Hacienda y Cré&dito Piblico.
En el nuevo perfil de la economia mexicana. Agosto 1992.
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~ Proseguir la recuperacién gradual de crecimiento
econémico. Del cual podemos decir que si bien se ha logrado
crecimiento econémico, también debemos reconocer que dicho
crecimiento comparado con el de otros palses es inferlor y poco
competitivo, (ver graficas 2; 3; 4;)

Contribuir al mejoramiento productivo del nivel de vida de
la poblacién, haciendo énfasis en la educacién, el desarrolle
rural y el culdado del medio ambiente.

Debemos aclarar que no todas las politicas econémicas se
llegan a concluir con resultados éptimos. Un ejemplo claro es
que se esperaba que el P.I.B. (Producto Interno Bruto) creclera
por sexto afio consecutivo, del cual seglin datos del INEGI no se
logré dicho objetivo. (ver gré&fico 5)

Ahora bien si hablamos de expansién econémica se ha
logrado aumentar la exportaciones no petroleras (ver gréfica
6), aunque dicho aumento no sea tan representativo pues debemos
considerar la notable disminucién de exportaciones petroleras
en comparacién con otros aifios.

En 1992 y en 1993 se intensifica las negociaclones
internacionales para obtener un mayor y mejor acceso de los
productos mexicanos a los mercados externos.

Para lograr lo anterior México estd abriendo sus puertas
al mundo, y las abre firmando tratados de comercio como lo es
el Tratado de Libre Comercio con Estados Unidos y Canada, que

después de dos afios y medio, el 12 de Agosto de 1992.
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PIB REAL MEXICO Y LOS CUATRO TIGRES ASIATICOS
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GRAFICA CINCO
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E] Secretario de Comercio y Fomento Industrial de México,
Jaime Serra; FEl Minlstro de Industria Clencia, Tecnologia y
comercio Internacional de Canada. Michael Wilson y la
Representante Comercial de Estados Unidos de Norteamérlca Carla
Hills, concluyeron las negoclaciones del Tratado de Libre
comerclo, (T.L.C.) en un documento de 400 pAginas y después de
200 encuentros y 7 reuniones ministeriales. El cual esta sujeto
a aprobaclén interna por los palses participantes .

Podemos arfirmar que el crecimiento econbmico y la apertura
comercial de México, conlleva a todas las empresas mexlcanas,
tanto pequefas, medianas y grandes, las cuales por arte de
tratados entran a una competencia iInternacional, y por
consigulente un trato con empresas acostumbradas a realizar los
mejores negocios, obteniendo los mejores resultados econbmicos
e importédndoles poco o nada la vida de empresas que empiezan a
negoclar sin los conocimientos sobre negoclos internacionales.

Dantro de estas negoclaclones internacionales, y a mi
criterio considero como de mayor importancia después de la
mercadotecnia internacional a la COBRANZA INTERNACIONAL, ya que
es por medio de la cual, como podemos obtener un resultado
econbmico satisfactorio después de haber resuelto el problema
de la produccién y distribucién, dentro de la cobranza
internacional encontramos que hay diferentes formas de pago,

entre ellas la carta de crédito.
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El1 presente trabajo introduce y da a conocer los
diferentes tipos de cobranzas internacionales, ademés
recomienda la carta de crédito como la mejor forma para
realizarlas, mostrando sus tipos, discrepancias entre ellas,
asi como los posibles problemas que se pueden sucitar aGn con
dicha carta. Concluyendo, ante las espectativas internacionales
y nacionales de la expansién econbmica y de los mercados es
urgente, la capacitacidn y preparacidon del profesional en &reas
como la Iinform&tica, idiomas, comercio 1nternacional y
mercadotecnia.

Para de esta forma estar capacitado y llevar a la empresa

mexicana al mercado internacional con calidad.
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INTRODUCCION.

En el presente capitulo, se dan conceptos de importancia
para el seguimlento del presente trabajo. Se habla del porqué

beneficla a nuestro pais y a nuestra empresa exportar.

2.1. CREDITO:

De las tantas definiciones del crédito hechas desde la
época del trueque hasta nuestro actual sistema de transaccién
comercial basado en el crédito ftinanciero una de las mas
universalmente adoptadas es la del extinto Joseph Freach
Johnson Decano de la escuela de comercio, Contabilidad y
Finanzas de la Universidad de Nueva York:, “El crédito consiste
en el poder conseguir mercaderias o servicios contra entrega de
una promesa de pagar dinero o mercaderias a la vista dentro de

un tiempo preestablecido".
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En nuestra organizaciébn comerclal se presehtﬁn cuatro
formas principales de crédito.
-Crédito Bancario.
~Crédito de Inversién.
-Crédito Mercantil o Comercial.
-crédito Personal o "Del consumidor*.
Y en el caso del crédito documentario entenderemos y

consideraremos como crédito la siguiente definicidn:

"El consentimiento de un vendedor de mercancias en aceptar
en pago por el comprador al cabo de un plazo estipulado,
después del embarque o de 1la entrega efectiva de la

mercancfas”.
~ EL CREDITO Y LAS EXPORTACIONES.

El fomento de las exportaciones y su significacién en el
proceso de desarrollo, y el deseo de asumir actividades
agresivas en la conquista de otros mercados, tiene como
consecuencia que el exportador se enfrente al problema de

otorgamiento de un crédito.
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En el aspecto crédito se requiere una colaboracidn
estrecha entre el exportador y su banco porque, puede darse el
caso de que el exportador esté dispuesto a rinanciar a dos
afios, pero el banco no esté dispuesto a financiarlo a 61.

Un sistema de crédito muy importante para la empresa
exportadora son las cartas de crédito documentario, (las cuales
se analiza mas profundamente en los temas subsecuentes), que
ademés de ser una fuente de financlamlento es una forma de
asegurar la compra extranjera, aunque cabe mencionar que cada
carta de crédito tiene diferentes cualidades y especificaciones
particulares para que estas lleguen a cumplir su objetivo.

El crédito es inherente, hasta cierto punto, a cada venta
de exportacién, a menos que el vendedor se halle en la
situacién afortunada pero poco frecuente de haber recibldo el
pago antes del embarque, Por consiguiente, la primera cuestién
que invariablemente se le plantea a un exportador, antes de
firmar un acuerdo con un comprador extranjero, es la del
crédito: ha de decidir por que suma, por cudnto tiempo y de qué
manera protegerd sus Intereses relativos a sus ventas al

exterior.
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Para que el exportador pueda tomar una decisién acertada
al respecto es indispensable que esté al corriente de los
diferentes métodos de rfinanciacién comercial y que conozea el
mecanismo, las modalidades de proteccién y los consiguientes
riesgos. Los métodos de financiacién se han 1do desarrollando y
perfeccionando durante los Gltimos siglos y en ellos se fundan
actualmente casli todas las transacciones de comercio
internacional.

La eleccién por el exportador, entre los distintos métodos
aplicables depende principalmente de consideraciones relativas
al crédito. En general. el método gue se elige para cualquier
transaccién o respecto de cualquier comprador en particular es
el que proporciona al exportador el mayor gyrado de seguridad
compatible con la confianza que a su julcio merece el comprador

y hasta clerto punto, el pais importador.

2.2. FPINANCIACION:

Decimos que financiacién es 1la prestaclén de ayuda
financlera, ya sea al vendedor o al comprador, por una fuente
externa, tal como un banco, por un periodo durante al cual las
mercancias est&n en trénsito y por cualquier periodo adicional
en que se convenga para hacer frente a clrcunstanclas

especiales.
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Durante la primera mitad del siglo XIX al
perfeccionamiento de las técnicas bancarias especlallzadas (en
particular las que en Londres se llaman de  banqueros
mercantiles), junto con el desarrollo simulté&neo del comercio
maritimo organizado han impulsado el aumento extraordinario del
comercio internacional. El medio financieroc que wutilizaban
estos bancos mercantiles -cuyos directores eran tanto
comerclantes como banqueros- era la letra de camblo en la forma

en que la empleamos hoy en dia.

2.3, COMERCIO INTERNACIONAL.
.

La introduccién de productos extranjeros a un pais y la
salida de éstos a otros paises integran lo que se denomina
comercio exterior. En otras palabras el comercio internacional
es el arte de vender productos de manera extra-frontera, o
siempre que hablemos de comercio internacional, debemos tener
en mente un concepto de comercio en macre con niveles de

competitividad éptimos.
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2.3.1. IMPORTANCIA DEL COMERCIQO EXTERIOR PARA LAS EMPRESAS

Tanto la  importacién como  la exportacién son
indispensables para la industria, y para su realizacién se
necesita ejecutar operaciones por medio de una serie de
eslabones tales como: Importaciones, Distribuidores,
Exportadores, etc.

La exportacién es necesaria  para compensar  las
importaciones, es decir, para equilibrar la balanza comercial.
Para los industriales es un factor muy Iimportante como
estabilizador de preclos en el mercado interno y ademés como
regulador de mercados, esto es, si el comprador Iinterno no
compra por situaclones de temporada, crisis o atonia econémica,
se pueden lograr operaciones con otros mercados.

El comercio exterior en sus dos 'fases: Importaciones y
Exportaciones, auxiliado por la comercializacidén, lleva al
industrial a adquirir conocimientos, criterio y un espiritu mas
amplio para efectuar importantes transacciones.

Todo el esfuerzo por ofrecer productos con la mejor
calidad y precios para situarlos en los mercados extranjeros,
repercute favorablemente en las ventas dentro del pals
exportador y como consecuencia en la balanza comercial

(Importaciones, Exportaciones}.
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Se puede decir que uno de los medios de desarrollc del
mexcado nacional es el de Intensificar las exportaclones.

La balanza comerclal es favorable si las exportaclones
superan a las importaciones o es desfavorable si son inferlores
las exportaciones en comparacién con las importaciones.

otra forma de controlar la balanza comercial, es la de
recibiendo capitales del exterior, tanto en forma de
inversiones, como en capital de endeudamiento, esto origina un
circulo vicioso con el exterior de déficit-Endeudamiento-
déficit.

Por lo anteriormente sefialado se puede concluir que el
nivel de la balanza comercial de un pais debe equilibrarse con
el fomento de las exportaciones de productos manufacturados y
la eliminacién con una seleccién culdadosa y detallada de las

importaciones.

2.4. PARA QUE DEBE UNA EMPRESA EXPORTAR.

Anteriormente se explicé la dimportancia del comercio
exterlor, y en la cual citamos los beneficios que acarrea el
exportar, porque cuandoc exportamos estamos:

A) Acarreando divisas.
B) Aumentando la empleomania.

C} Se coopera a nivelar la balanza comercial.
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A) SE ACARREAN DIVISAS.-
El hecho de exportar implica que, realicemos una
transaccién comercial, lo cual es redituable monetarlamente

para nuestro pals y en particular para el exportador.

B) SE AUMENTA LA EMPLEOMANIA.-
Al exportar se aumentan como consecuencia légica la
empleomania, que es el empleo persocnal, advirtiéndo de antemano

que esta mano de obra tlene que ser de la mejor calidad.

C) SE COOPERA A NIVELAR LA BALANZA COMERCIAL.~

El exportar aumenta el nivel superavitario de la balanza
comerclal.

Adem&s de las tres razones anteriores, la empresa debe
exportar, para aumentar sus mercados y no ser una empresa
sujeta a lo que el mercado interno requiere, y por consiguiente
esta empresa lograré satisfacer su principal objetivo que es el
de obtener ganancias, y las obtendrd de una manera muy superior
que si sdlo se abriera a un mercado nacional. Pero uno de los
requisitos fundamentales para la exportacién es ofrecer un
producto Gtil de muy alta calldad (capaz de participar en la
competencia internacional), y sobre todo un precio con el cual

pueda colocarse satisfactoriamente en el mercado Internacional.
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Al aceptar que el pals requiere con urgencla incrementar
sus exportaciones, con el propdésito de nivelar el desequilibrio
en sus pagos con el exterior y obtener de una manera saludable,
ingresos suficlentes para financiar 1la continuacién acelerada
de su proceso de industrializacién y desarrollo, no debemos sin
embargo, confundirnos y considerar algunos de estos factores
como objetivo para que un empresario exporte.

Desde un enfoque empresarial, el objetivo de la
exportacién lo constituye: Obtener beneficios adicionales. En
primer lugar, el empresarlo debe exportar para obtener
beneficios, tomando en cuenta que la exportacién es una venta,

interesa que ésta se realice con beneficios.

2.4.1. CONCEPTOS DE LA EXPORTACION.

Existen economias de exportacién y economias exportadoras.
Las primeras son aquellas que se dedican a extraer materias
primas -minerales, agricolas o ganaderas- que luego Iimportan
del exterior. Generalmente en todo el proceso de
industrializacién de dichos productos intervienen empresas

comerciales extranjeras.
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Las economias exportadoras, por el contrarlo, son las que
fabrican productos, con materlas primas proplas o Importadas y
luego los exportan vendiendo en el mercado nacional una parte y
otra en los mercados de exportacién.

También puede hablarse de empresas exportadoras y de
empresas de exportacién. Estas Gltimas son aquellas a las que
los extranjeros les compran sus productos sin tener necesidad
de salir a venderlos al extranjero; en todo caso, en este
Gltimo tipo de empresas el mercado exterior no estid dominado
por la inlclativa empresarial sino por tendencias coyunturales
que con el pasc del tiempo, dejan de ser favorables y hacen
desfavorable el negocio de exportaciébn. Un ejemplo claro de
este tipo de empresas a las que les vienen a comprar sus
productos nos lo da el sector del turismo; las "tour operators"
son empresas exportadoras, salen hacla fuera a exportar. En
cambio, determinados hoteles son empresas de exportacién ya que
se limitan a esperar a que las "tour operators” les compren sus
habitaciones o servicios.

La primera conclusién es que ninguna economfa nacional
podra desarrollarse contando sélo con la explotacién minera y
la agricola. Es imprescindible la industriallzacibébn para el

desarrollo econbmico del pais.
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Después de este preé&mbulo es preciso definir, como en todo
el resto del documento, qué es la exportacién.

Algunas administraciones nacionales tratan de animar a sus
empresarios hacia la exportaclién aseguréndoles que ésta es una
obligacién que tiene para que el pais pueda obtener divisas que
se necesitan para continuar el desarrollo econbmico. En otras
ocasiones la propaganda oficial dice también que los
empresarios y exportadores son la real y actual nobleza del
pals.

Fuentes distintas de la administracién presentan la
actividad exportadora como un negoclo en el que es necesario
tener muy buenas relaciones de “alto nivel® o bien como una
actividad en la que es preciso una serie de conocimientos
juridicos internacionales a los que no tlenen acceso los no
iniciados.

La exportacibn es una venta que se realiza mis all& de las
fronteras arancelarias en las que est& situada la empresa.
Exportar es vender y sbélo vender. La misma tecnologia ]
tecnologia m&s Innovadora usada para la venta interna en paises
extranjeros deber ser utilizada para exportar a dichos

palses.
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Ante una exportacién determinada el empresarioc debe tener
en cuenta todos los factores que se utilizaria para vender en
su propio mercado y naturalmente, algunos més; los incentivos
de la Administracién Nacional que le favorecen, las barreras
que va a encontrar en la Adninistracién del pais al que dirige
las ventas, y también tendr&d en cuenta que las técnicas
propias de la venta -diseflo, embalaje, transporte,
contratacién, etc.- son algo distintas en el comercio
Internacional., Pero lo bésico de la definicién exportadora es
la propia venta que se realliza mis allsd de las fronteras
arancelarlas del pais en el que estd situada la empresa

exportadora.

2.4.2. PINALIDAD DE LA EXPORTACION.

La actividad exportadora, es una venta y en la economia
del mercado el principal objetivo; el fin es obtener beneflcios
para la empresa que realiza ventas y exportaciones: Esta es la
principal motivacién de la exportacién: ampliar beneficios.

La empresa tiene que exportar para alcanzar la compstencia
necesaria que le permita defenderse en su propio mercado contra

las importaciones extranjeras.
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La tendencia mundial obligada por el avance de la
tecnologia m&s que por principlos filoséficos de determinados
politicos o profesores, nos lleva a una situacién de total
interdependencia y liberacién del comercio.

La empresa de un determinado pais que es capaz de exportar
a mercados diversificados, con el apoyo normal de su
Administracién, en forma continua y obteniendo beneficios, no
tiene por qué temer a una rebaja arancelaria -o a una
franquicla arancelaria total- que permita a la competencia
extranjera Iintroducirse en su mercado nacional. La enmpresa
exportadora ha demostrado gque puede superar a la competencia
extranjera en los mercados exteriores; con mayor facilidad
podra defenderse de é1 en su propio mercadc naclonal.

Examinada asi, la exportacién es una férmula para asegurar
el futuro de la empresa y un seguro de vida contra la continua
amenaza de cambio.

Asi como antes se ha indicado que existen diversas causas
para exportar, también existen otras motivaciones y

finalidades; la empresa exportadora diversifica riesgos;
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Experimenta en el mercado mundial las variaclones del gusto de
los consumidores y las novedades de los productos de la
competencla, aprendiendo en la gran escuela del comercio
Internacional los sistemas y formas m&s recientes para vender y
ampliar ventas, mejorar sus productos y obtener una serie de
ventajas que van desde posibles fuentes de financiamiento
externa hasta una mejor imagen en el proplo mercado nacional.
Pero la finalidad actual de la exportacién es asegurar el
continuo crecimiento de la empresa gracias a la capacidad
demostrada al saber conquistar los mercados exteriores hacia

los que exporta.

2.4.3. EXPORTAR EB BUEN NEGOCIO.

Al presentar el mercado internacional una demanda mayor
que el mercado interno, ya que es mucho m&s amplio el ntmero de
sus consumidores potenciales, que aguél ofrece, en
consecuencla, posibllidades superiores para que las empresas
realicen buenos negocios e incrementen sustancialmente las

ventas.
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La exportacién ofrece, en primer término, los beneficios
resultantes Hel incremento sustanclal en las ventas; es decir,
mayores utilidades a corto plazo como resultado del propio
incremento de las operaciones; una reduccién importante en los
costos de produccién y operacién, derivada de un mayor volumen
de la adquisicién de materias primas, partes, etc., y de uso
més raclonal tanto de la capacldad instalada de la empresa como

de los recursos técnicos, humanos y materiales.
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3.1. TERMINOS DE PAGO

La persona que por primera vez est& pensando entrar en el
negocio de exportacién, va a estar naturalmente preocupada en
recibir pago por sus ventas al extranjero. Esto no debe
detenerlo, ya que los bancos comerciales alrededor del mundo
mantiene asociaciones entre si para ayudar al exportador con
informaciones de crédito cambio de moneda extranjera y el cobro
de pagos. Mas especificamente un exportador pude recibir pago
mediante una carta de crédito, giro u orden de pago, o algin
otro término, dependiendo del acuerdo a que se llegé con el
comprador. El exportador es el responsable directo ante las
instituciones bancarias, del crédito que &1 ha otorgado a los
Importadores, es por eso que debe tomar en cuenta una serle de
elementos para otorgar el mismo.

Son tres los aspectos fundamentales que el exportador debe

tomar en cuenta para llevar a cabo esta politica de crédito:
1.- E1 pais al que va a exportar.
2.~ E1 importador.

3.~ El estado de la competencia a enfrentar.

Estos tres aspectos son fundamentales para escoger la

politica que se debe adoptar en la cobranza.
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3.1.1. REMESAS MEDIANTE CHEQUES PERSONALES EXPEDIDOS POR EL

PROPIO COMPRADOR A FAVOR DEL VENDEDOR.

Los mecanismos bancarios que existen para efectuar las
transferencias de fondos de un pals a otro son ampliamente
conocldos y consisten en: remesas mediante cheques personales
expedidos por el propio comprador a favor del vendedor, quien
deba solicitar en todos los casos, que tales cheques sean
girados en monedas de 1libre convertibilidad. En este caso
conviene, sl no hay conocimiento favorable de la solvencia del
comprador; o de la ausencia de controles de cambio, esperar a
cobrar el «cheque antes de embarcar las mercancias. El
exportador podr& gestionar el cobro por conducto de cualquier
instituciébn bancaria, entregdndoselo en calidad de cobranza o
pidiéndole se lo abone de inmediato, salvo buen fin, lo cual
depende de los arreglos que tenga con el banco. Cuando haya
urgencia de conocer el resultado de estas gestiones, el banco
pondra a su corresponsal extranjero aviso de pago telegréafico o
telefénico. Por supuesto, todos los gastos y comisiones que

estas gestiones originen seré&n por cuenta del exportador.
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3.1.2. REMESAS MEDIANTE GIROS BANCARIOS.

Remesas mediante giros bancarios, o sea, los cheques
expedidos por una institucibdn de crédito a cargo de otro banco,
ya sea de México o de otro pais. En el caso de cheques a cargo
de un banco en México, de inmediato se determina si es bueno o
no, en el otro caso, normalmente el exportador podré
considerarlos validos cuando en el pais del banco girade no
existen controles de cambilo y sean extendidos en monedas de
libre convertibilidad. Ademas, si el exportador tiene
conocimiento de la seriedad de su comprador, podria optar por
embarcar la mercancla, a reserva de obtener su importe de

inmediato abon&ndolo en su cuenta salvo buen fin.

3.1.3. UTILIZACION DE ORDENES DE PAGO BANCARIAS A FAVOR DEL

EXPORTADOR.

Normalmente en estos casos no hay problema alguno, debido
a que se acostumbra expresarlas en moneda de libre
convertibilidad y hacerlas pagaderas por un banco de nuestro
pais. El1 pago que reciba el exportador es definitivo y no
implica responsabilidad alquna para &1, contrariamente a lo que
sucade en el caso de cheques abonados en cuenta “salvo buen

fin".
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3.2, .- PRINCIPALES METODOS DE FINANCIACION.

3.2.1, PAGO DE CONTADQ.

Este procedimiento de pago al contado antes del embarque

" no merece, en realidad, la pena de ser examlnado a fondo puesto
que hoy en dia son poco frecuentes las operaclones de esta

clase. En efecto, seria excepcional el caso de un exportador

tan afortunado que pudiera exigir y lograr recibir el pago en

estas condiciones en los actuales mercados compradores., La

financiacién mediante este mé&todo est& a cargo del comprador o

de una fuente externa por cuenta del comprador.

3.2.2. CUENTA CORRIENTE.

La cuenta corriente se limita, en general, a los casos en
que existe una relaciébn entre el vendedor y el comprador,
cuando el exportador y el importador extranjero han hecho
juntos, por mucho tiempo, negocios favorables para ambos y no
rigen restricciones de cambio gque puedan complicar las
operaciones. Las ventas en cuenta corriente se liquidan,
generalmente, a base de estados de cuenta periédicos, por carta

o cablegrama y por intercambilo de un banco.
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El exportador se encarga de la financlacién y es evidente
que debe de contar con suficiente capacidad financlera o con un
crédito suficiente para financiar la operacién en el extranjero
con sus proplos recursos. Por lo dem&s, el procedimiento
presenta pocos problemas. No obstante tiene el inconvenlente de
que si el comprador no paga, no se cuenta con ninguna letra de

cambio que sirva de prueba de la deuda.

3.2.3. EMBARQUE EN CONSIGNACION.

El embarque en consignacién tiene mucho en comfin con la
expedicién a cuenta corriente. En substancia la consignacién
consiste en que el exportador conserva la propliedad de la
mercancia y conviene en que el pago no se exigir& hasta que
ésta haya sido vendida en el pais de importacién. El nmétodo
tiene la ventaja de que el producto se coloca efectivamente en
el mercado extranjero sin que el exportador pilerda su derecho
de propiedad pero también supone un riesgo considerable.
Mientras no se venden las mercancias, el consignatario puede
devolverlas en cualquier momento, sin ninguna responsabilidad y
por cuenta del vendedor. Adem&s, puede resultar dificil
asegurarse de que el consignatario cumple fielmente las

condiciones del acuerdo de consignacién.

Pag 39



Puede ocurrir que las mercancias de exportacidén se
acumulen en- el extranjero en cantldades excesivas, fuera de su
control y sujetas a riesgos politicos, fluctuaciones de cambio
y  perturbaclones climiticas. En este procedimiento de
financiacién tampoco interviene la letra de camblio, lo que va
en perjuicio del vendedor en caso de falta de pago. Por lo
tanto, los embarques en consignaciébn solamente deberia hacerse
cuando el exportador ha pravisto en debida forma los riesgos
del crédito y de otra clase que la operaclén supone y que
deberia limitarse sin duda a los palses de situacidén estable y
a los casos en que el consignatario ha dado pruebas, por su
actuacién anterior, de que es un agente seguro y digne de
confianza. La financiaciétn en consignacién corre enteramente a

cargo del exportador.

3.2.4, LETRA DE CRMBIO DOCUMENTARIA.

Uno de los métodos que se aplican con mayor frecuencia en
el comercio de exportaclén es el de la letra o giro
documentario. En suma, este tipo de transaccién consiste en que
el exportador, después de haber considerado los riesgos
relativos al crédito, consiste en embarcar las mercancias del
page, pero no permite que el comprador tome posesién de ellas
antes de que se haya asegurado el pago o de gue haya
establecido debidamente la obligaciébn de pago contraida por el

comprador.
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Este sistema exige que el exportador libre una laetra de
cambio contra el comprador, pagadera a la vista en los casos en
que no se haya concedldo crédito comercial o pagadera en una
fecha fija, determinada una funcién de los términos de crédito.
El exportador entrega entonces la letra a su banco, junto con
los documentos que amparan la mercancia; éstos, generalmente
comprenden las facturas comercilales y de aduanas, la pbliza o
certificado de seguro maritimo y una serle completa de
conocimientos de embarque se extienden generalmente en forma
negociable, es decir, a favor del expedidor o a su orden y son
endosados por éste en blanco. Estas series de documentos se
llaman generalmente "cobranzas", y se 1dentifican con las
letras: D.0.P. (documents on payment), o sea documentos contra
pago cuando han de entregarse al comprador al hacerse efectivo
el pago, o bilen con las letras: D.0.A. (documents on
acceptance), documentos contra aceptacién, cuando se han de
entregar al comprador al "aceptar" éste la letra, es decir, al
estampar su firma en forma cruzada con lo cual acepta la
obligacién que la letra representa. Estas "cobranzas" se
presentan al comprador para su pago o aceptacién segan
corresponda, por medic de un corresponsal del banco en el pais
del comprador. En la letra a la vista el comprador recibe los
documentos que le permiten reclamar las mercancias en las

aduanas, contra el pago de la cantidad debida.
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Este pago se envia al banco del exportador para que se le
acredite en su cuenta.

cuande se emplea una letra a plazo fijo, el comprador
recibe normalmente los documentos al aceptar la letra y ésta se
devuelve al banco del exportador para que la presente al
comprador para su cobro en la fecha de vencimiento.

Hay circunstancias en que se ha empleado una letra a plazo
fijo y el comprador necesita algGn tlempo después de haber
realizado efectivamente la Iimportacién para vender la
mercancia, y en que quiz& convenga entonces que el exportador
conserve el titulo de propledad y el derecho de intervenclén de
las mercancias hasta que se realice el pago definitivo. En tal
caso se envia los documentos "D.O.P." y se presenta la letra
para su aceptacién en la forma normal, pero los documentos salo
se entregan contra el pago en la fecha del vencimiento de la
letra o antes de esta fecha. Entre tanto, se pedir& al banco
corresponsal que se ocupe del almacenaje y seqguro de las
mercancias en caso de que sea necesario.

En la préctica, son muchos los riesgos que se corren y que
deben considerarse. E1 primero de ellos es, naturalmente, que
el comprador, por diversos motivos, se niegue a pagar el

embarque o se encuentre en la imposibilidad de hacerlo.
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En el caso de que no se satlsfaga el pago de una letra a

la vista o que se rehuse “aceptar" una letra a plazo fijo,
v generalmente hay que hacer gastos de almacenaje y de seguro de
las mercancias existe adem&s la posibilidad de devolucibn
ulterior del embarque o de entrega a otro comprador, lo cual
suele acarrear gastos Importantes y una desvalorizaci6n de la
mercancia.

Cuando se entregan los documentos al ser aceptada una
letra a plazo fijo cuyo pago no se satisface a su vencimiento,
la situaciébn quizé sea aln peor. El comprador consigue la
posesién de las mercancias al firmar su aceptacién, pero con
esto se establece solamente su obligaci6n de pagar, peroc no su
capacidad de hacerlo. Al vencer la letra, la falta de pago
puede ir acompafiada de la desaparicién de las mercanclas éue
pueden haber pasado a manos de terceroc y el Gnico recursc gque
le queda al exportador es el de litigar en el extranjero
haclendo para ello gastos elevados. Aun en el caso de que el
comprador pueda pagar y esté dispuesto a hacerlo, las medidas
que eventualmente tomd su propio goblerno sobre restricciones
de cambio pueden Impedir que se realice el pago. Antes de
aceptar la responsabilidad de un cobro, el banco del exportador
exligird instrucciones precisas respecto a las gestiones
iniciales que haya que hacer en el caso de que surja alguna de

estas contingencias,
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Y en particular respecto de si debe protestar la letra
para preservar el derecho de recurrir a los tribunales, sobre
la base exclusiva de la letra, en una fecha ulterlor.

Tamblén conviene tomar nota de que en muchos paises los
importadores rehusan habitualmente reciblr los documentos antes
de que haya llegado el barco que transporta las mercancias.
Generalmente conviene que el exportador dé instrucciones a su
banco para que sus corresponsales en el extranjero puedan, sin
mayores trémltes, retener los documentos en caso de neceslidad,
hasta que haya llegado el barco.

En las transacciones a base de letras documentarias, la
funcién del banco se reduce a la prestacién de un servicio
especializado, por conducto de sus proplas dependencias y de
las de sus corresponsales. No son comitentes en las
transacciones y no aceptan responsabilidad alguna como no Sea
la de negligencia manifiesta, si bien procuran proteger los
intereses de su cliente y su mercancia en todas las fases de la
transaccion.

La flpanciacién de las transacciones mediante letras
documentarias pueden hacerse de diferentes maneras. Cuando se
exige que el banco entregue la letra contra su pago y que
acredite su importe en la cuenta del exportador, sélamente una
vez hecho el pago final, se encarga el exportador mismo de los

pagos de la financiacién.
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Naturalmente, slempre que su crédito con el banco sea
satlsfactorio, puede pedir a su banco que "negocie" la letra
antes de enviarla al extranjero. El banco entonces se encarga
de financiar de esta manera todos los gastos pertinentes hasta
que se recibe el pago definitivo del extranjero. Los intereses
pueden cargarse al cliente al hacerse la liquidacién final o en
la etapa de las negociaciones. O bien, si el contrato de venta
lo permite, los Intereses se afiaden al valor de la letra de
cambio para que se cobren al librado, pero en este caso la
letra habr& de contener una cléusula que indique que su libra
para el pago de su valor m&s los intereses estipulados a cierto
tipo (porcentaje)

Se sigue en procedimiento similar cuando se ha concedido
un plazo de crédito comercial, pero el propio exportador
rinancia entonces los gastos correspondlentes al periodo de
expedicién y hasta que la letra, debidamente aceptada por el
comprador, se haya devuelto al banco del pais del exportador.
En ese caso, el banco del exportador puede "descontar® la letra
aceptada por el plazo hasta su vencimiento; el descuento en
circunstancias normales significa que el factor intereses,
durante el remate del plazo no vencido de la letra, se calcula
que deduce del valor nominal. Se paga entonces el valor neto al
exportador y el banco cobra par su cuenta el valor nominal a su

vencimiento.
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Cuando el contrato de venta lo permite, puede cargarse
tal descuento al comprador al vencimiento de la letra; al
exportador se le abona el valor nominal al hacer el descuento.
No obstante, esta condicién debe hacerse constar en la letra
mediante una cléusula apropiada al presentarla al comprador
para s@ aceptacién. Otra posibilidad consiste en que el
exportador entregue sus letras de exportaciébn a su banco en
prenda de garantia total o parcial del crédito que éste le
conceda.

Estos métodos mediante los cuales el exportador obtiene
los fondos antes del pago de la letra son b&sicamente préstamos
al cliente y asi es como lo consideran los bancos, los cuales,
en caso de falta del pago o de no aceptacidén de las letras
negociables o descontadas, exlgen del exportador el reembolso
de Ia suma anticipada total. Los bancos también deben
considerar el crédito que respalde a cada letra antes de

proceder a su negociacibén o descuento.

3.2.5. CARTA DE CREDITC DOCUMENTARIO.

La ultima posibilidad que queda para el financiamiento es
la de 1las cartas de crédito comerciales documentarias. E1
origen de estos instrumentos se remonta a los comienzos de las
casas bancarias en la Edad Medla, pero la generalizacién de su
empleo en relacién con el movimiento internacional de

mercancias solamente ha empezado hace un siglo.
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La carta de crédito es un medio mis costoso de
financiamiento que los métodos expuestos anteriormente y su
generalizacién a pesar de este Inconveniente responde a la
seguridad adicional que proporeciona al ) exportador que la
emplea. Una carta de crédito es el compromiso wue adquiere una
institucién bancaria (banco emisor) por cuenta de una firma
(solicitante, importador o comprador) ante otra firma
tbeneficiario, exportador o vendedor) por conducto de otra
institucién bancaria (banco notificador) pagar determinada suma
o aceptar letras a favor del exportador, contra presentacién de
determinados documentos y el cumplimiento de las condiclones
estipuladas en la carta de crédito.

Antes de explicar las principales caracteristicas de
algunas cartas de crédito documentarias y para aclarar una idea
que suele interpretarse errdneamente, diremos que si blen las
cartas de crédito documentarias representan una real y efectiva
garantia para el vendedor, esto es s6lo clerto cuando el
beneficiario cumple estricta y literalmente con las condiciones
de la carta de crédito documentario.

Por lo anterior e independiente de que no todas las cartas
de crédito ofrecen igual grado de proteccibn al exportador, no
conviene descansar totalmente en el hecho de contar con un
documento de esta naturaleza, descuidando la investigacién de
los antecedentes del comprador, particularmente en lo que se

reflere a su moralidad.
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En efecto, cuando se dice que una firma tilene tan mala
reputacién que solamente se podria tratar con ella a base de
cartas de crédito lrrevocables y confirmadas, frecuentemente se
olvida que si por alguna razén, que inclusive puede estar fuera
del control del exportador (se debe tener presente gque éste
normalmente no elabora todos los documentos que especifica la
carta de crédito) se originan algunas discrepancias entre los
términos de la misma y la documentaciédn correspondiente, un
comprador poco escrupuloso puede aceptar la mercancia que ya le
fue embarcada, sb6lo a condicién de que se le haga alglin ajuste
a el precio o se le conceda alguna otra ventaja a la gque
normalmente no tendria derecho. En estos casos, el exportador
se encontraria una situaclén de tener una mercancia en trénsito
o en su punto de destino y por otro lado el riesgo de que su
cliente se rehuse a liquidar los documentos por su valor
exacto, Asi mismo, el beneficiario se encuentra en una
situacién favorable al recibir el pago de la documentacién que
ampara mercancias cuya calidad y caracteristicas son
desconocidas por el banco al momento de negociar la carta de
crédito, en virtud de que los bancos linicamente manejan
documentos y noc asi mercancias.

Obviamente, la solucién adecuada es tratar con firmas
de buenos antecedentes y procurar por todos los medios no dar
lugar a discrepancias entre los términos de la carta de crédito

y los documentos presentados para negoclacién o pago.
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INTRODUCCION

Después de haber identificado 1los tipos de cobranza
internacional y considerando que para lograr el desarrollo
econémico de un pais se debe de saber realizar las mejores
transacciones Internacionales, ya sea como vendedor & como
comprador y que la mejor forma legal de lograr la cobranza
internacional es la carta de crédito documentaria, no con esto
quiers decir que el contar con una carta de crédito ya se 1ibrd
el exportador de algtin tipo de contratiempo para hacer efectivo
su documento. Lo mejor es analizar al cliente y a su
trayectoria crediticia y en base a este analisis considerar que
tipo de carta de crédito debemos pactar con el cliente
extranjero.

Los tipos de carta de crédito, son:
~Irrevocables confirmadas.

-Irrevocables no confirmadas.
-Revocables

-~Irrevocablas transferibles.
-Irrevocables revolventes condicionadas.

-Back to Back.
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Antes de pasar al an&lisis individual de cada una de las
modalidades de la carta de crédito cabe sugerir que no conviene
descansar totalmente en el hecho de contar con un documento de
esta naturaleza, descuidando la 1nvestigacién de los
antecedentes del comprador, particularmente en lo que se
requiers a su modalidad.

Obviamente, la solucién adecuada es tratar con empresas de
buenos antecedentes y procurar por todos los medios no dar
lugar a discrepancias entre los términos de la carta de crédito
y los documentos presentados para negoeclacibébn o pago.

A continuacidén se analiza cada tipo de carta de crédito.

4.1, CARTA DE CREDITO IRREVOCABLES CONFIRMADAS.

La carta de crédito irrevocables y confirmadas son las que
retnen la nméxima garantia para el beneficiario. Estos
documentos constituyen el compromiso irrevocable de pago, no
solamente el banco extranjero que las emite y establece (en lo
sucesivo designado como "banco emisor" o "corresponsal"), si no
también el banco local (en este caso el banco Mexicano), que
las confirma y por éste hecho se hace solidariamente
responsable de dicha obligacibén y se compromete a efectuar el

pago en sus oficinas.
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También es posible que la carta de crédito sea conflrmada
por otro banco extranjero, generalmente en los Estados Unidos,
Inglaterra, Francla, etc.. Se supone que en este caso, el banco
confirmador es de reconocida solvencia y que su confirmacién

refuerza la responsabilidad del banco emisor.

En resumen, con una carta de crédito irrevocable y
confirmada por una institucién mexicana, el beneficiario tendré
la seguridad de recibir de ésta Gltima el valor de la mercancia
exportada, siempre y cuando a su vez, haya cumplido con los
requisitos que le Impone el comprador extranjero a través de la
propia carta de crédito.

Toda institucién de crédito cuando confirma una carta de
crédito, asume un riesgo y una obligacién por cuenta del
corresponsal, por cada concepto cobra una pequefia comisidn "de
confirmacién®. Lo normal es que las comisiones de confirmacién
y de pago sea por cuenta del comprador, aunque blen pudiera
haberse convenido que las pague el exportador. De ser asi la

carta de crédito lo deberd estipular con toda clarildad.

4.2, CARTAS DE CREDITO IRREVOCAELES NO CONFIRMADAS.

besde el punta de vista de la proteccidén que tiene el

exportador, en segundo término se encuentra la carta de crédito

irrevocable no confirmada.
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Este documento constituye el compromiso irrevocable que
asume un banco extranjero (emisor) de pagar el importe
especificado en la carta de crédito, al recibir en sus oficinas
los documentos respectivos, siempre y cuando estén extendidos
de acuerdo con las condiciones de la misma.

Usualmente, esto implica que dicho banco se reserva el
derecho de hacer el pago final y dar por 1liquidada la
operacién, solamente hasta después de recibir los documentos
correspondientes, comprobando a su satisfaccién que éstos estén
en orden y que los requisitos estipulados también se han
cumplido.

Si bien esta clase de cartas de crédito no llevan la
garantia o responsabilidad adicional de algGn otro banco, si se
acostumbra que la institucién emisora solicite a un banco local
que la "notifique", o sea que la transmita al beneficiario., Con
esto se evitan dudas por parte del exportador respecto a la
autenticidad de un documento proveniente de un banco extranjero
que pudiera ser desconocido para él. Como esta “notificacién”
se hace sin responsabilidad o compromiso del banco notificador,
el exportador sigue contando tnicamente con la garantia del
banco emisor en el extranjero, situacibn que podria acarrearle
problemas, en caso de que tal banco resultara insolvente o de
que la instituciébn mexicana notificadora no aceptara hacerse

cargo de su negoclacién.
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Estos rilesgos se pueden eliminar, sl1 el exportador
solicita a su cliente que su carta de crédito sea confirmada
por alguna institucién bancaria mexicana.

Como se observarad, en el caso de cartas de crédito
irrevocables no confirmadas, usaremos el término *"negociar® y
no “"pagar", puesto que lo que haria el banco notificador serla
precisamente “negociar" o *"descontar" la letra y documentos
extendidos al amparo de la carta de crédito, entregando su

importe al beneficiario, salvo buen fin.

La Carta de Crédito puede presentar la modalidad de que su
pago sea domiciliado en las oficinas del banco notificador sin
que esto implique "confirmaclén* o "compromiso® de éste Gltimo.
Por otra parte las cartas de crédito "domiciliadas" si1 tienen
la caracteristica de que cuando el banco negociador verifica a
su satisfaccién que los requisitos se han cumplido y los
documentos estdn en orden, releva al beneficlario de
responsabilidad posterior, entreghndole su Importe, no en
calidad de negociacibn, sino de pago final.

Lo que indica que la carta de crédito estd domiciliada en
las oficinas del banco local de México, es la estipulacién de-
que las letras que el beneficiario debe extender sean a cargo
de este Giltimo, o una estipulacién en este sentido en el texto

del proplo crédito.
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Normalmente la comisién que imperta la negociacidén es por
cuenta del exportador, salvo cuando se trate de créditos
domiciliados en cuyo caso son por cuenta del comprador, excepto

cuando el crédito especifique lo contrario.

4.3. CARTAS DE CREDITO REVOCABLES.

Continuando con el punto de vista de proteccién al
exportador, en tercer y Gltimo lugar colocamos la carta de

crédito revocable.

Como su nombre lo da a entender, este tipo de cartas de
crédito ofrece una proteccién o garantfa de pago muy relativa,
ya que puede revocarse (cancelarse) o modificarse en cualquier
momento, sin previo aviso al beneficiario, bastando para ello
con que el solicitante pida su revocacién o modificacién al
banco emisor. Sin embargo, cuando el banco notificador
autorizado para negociar haya recibido alguna documentacién
antes de recibir la orden de revocacién, ésta no surtirs
efactos por lo que dicha documentaciébn se refiere.

Hasta aqui hemos descrito a grandes rasgos los tres tipos
de cartas de crédito documentarias que con mayor frecuencla se
usa para liquidar embarques de mercancia al exterior, o

inclusive dentro de un mismo pais,
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Dentro de los dos primeros grupos (irrevocables y no
confirmadas o irrevocables y confirmadas), suelen presentarse

variantes que en forma muy breve mencionaremos a continuacién:

4.4. CARTAS DE CREDITO IRREVOCABLES TRANSFERIBLES.

Como la palabra "transferible* lo indica, estas cartas de
crédito pueden cederse o transferirse totalmente a una sola
firma, o blen parcialmente a varlas firmas, en caso de que se
permitan embargues parclales.

Estas transferencias debera&n hacerse exactamente en los
mismos términos y condiciones sefialados en la carta de crédito
original, pudiendo cambiarse Gnicamente el valor del crédito,
el precio unitario de la mercancia y el periodo de validez o de
embarque, pero sin exceder ni el valor, ni la vigencia original
de la carta de crédito. Para efectuar la transferencia, ya sea
total o parcial de una carta de crédito, se necesita que ésta
mencione claramente la condicién de ser “transferible®. En ese
caso, el beneficiario deber& hacerlo mediante comunicacién por
escrito e Iinvariablemente a través del banco que la haya

notificado o establecido.
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La forma de llevar a cabo la transferencia de una carta
de crédito es:
a) cuando se transflere la totalidad de una carta de crédito
a .una sola persona. En este caso, el primer beneficiario
Gnicamente endosa y entrega el original de la carta de crédito
al nuevo beneficlario. Al hacerse este endoso, deberé obtener
de su banco el conocimiento de su firma que comprusbe la
autenticidad del endoso, y simult&neamente comunicard por
escrito esta transferencia al banco notificador, con objeto de
que &ste tenga conocimiento de ello.
b) Cuando la transferencia se hace a dos o m&s personas. En
este caso, el primer beneficlario deber& devolver el original
de la carta de crédito al banco que se la notificd, junto con
una carta de instrucclones, en la cual se Informen los nombres
de las personas a quiénes se transferira, el valor transferido
a cada persona, el porcentaje de la mercancla y el precio
unitario de la misma, en el caso de que desee hacer algln
camblo. S1 por otra parte, lo Gnico que cambia es el valor del
crédito y el porcentaje correspondiente de mercancia, en su
carta indicar& al banco que 1os demds términos y condiciones de
crédito comercial no variarén. Como en el caso anterlor, esta
carta deber& contener conocimientos de firma, a satisfaccién

del banco notiricador.
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El banco notificador, al reclbir la carta de instrucciones
y el original de la Carta de Crédito, proceder& a elaborar las
nuevas Cartas de Crédito a favor de los beneficiarios que se le
indiquen (las cuales ya no tendr&n la caracteristica de
transferibles) procediendo a notificarle al banco emlsor las
transferenclas efectuadas mediante envio de copilas de los
créditos comerclales transferidos. Con este paso, se logra gque
el citado corresponsal tome nota de las firmas que Jirén
negoclando la carta de crédito que originalmente tuvo la
caracteristica de ser transferible. Estas transferencias causan
una comisién de apertura, igual que cuando se establece una

Carta de Crédito Documentaria.

4.5, CARTAS DE CREDITO IRREVOCABLES REVOLVENTES

CONDICIONADAS.

Las cartas de crédito que contengan la cliusula de
#revolventes”, permiten que durante su vigencla el beneficiario
disponga de su valor total en varias ocaslones, ya sea dlaria,
semanal, mensualmente, etc., sin que se cancele al agotarse su
importe la primera vez, como sucede en las Cartas de Crédito

normales.
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Estas cartas de Crédito Revolventes pueden tener la
modalidad de ser "acumulables", sl es que el solicitante tiene
la intencidén de que se pague el total de las disposiciones
peribédicas autorizadas, aun cuando estas no se ejerzan en su
oportunidad; o bien "no acumulables", cuando desee que solo se
pague determinada suma periédicamente sin que se puedan
acumular las disposiciones no utilizadas. Por ejemplo, en una
Carta de Crédito Revolvente y Acumulable por N$ 100.000.00 con
vigencia de 180 dias y disponible mensualmente, el beneficiario
podria ir acumulando é&ste importe y utilizar en el Gltimo mes
hasta N§$ 600.000.00 . En camblo, en una cCarta de c(rédito
Revolvente no Acumulable, en ningGn mes podria utilizar mas de
N$ 100.000.00, puesto que las sumas del mes anterior no
utilizadas, automaticamente quedarian canceladas.

Para aceptar la expedicién de una Carta de crédito
“Revolvente”, los bancos precisan determinar el riesgo méximo
en que pueda incurrir el solicitante, en funcién del importe y

nimero de veces que se pueda utllizar.

4.6. CARTAS DE CREDITO "“BACK TO BACK"

Como su nombre lo da a entender (su traduccién literal es
vespalda con espalda”), se trata del establecimiento de una
Carta de Crédito que una persona o firma solicita, ofreciendo
como garantia o respaldo, otra Carta de Crédito abierta a su

favor previamente.
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Usualmente se ofrece al banco que ambas Cartas de Crédito
estén abiertas a su favor previamente. Usualmente se ofrece al
banco que ambas Cartas de crédito sean lo m&s similares
posibles en cuanto a descripcién de la mercancia a que se
refiere, ya que en los demds aspectos, tales como importe,
vencimiento, expediciébn de facturas, etc., si habri diferencia
debido a que el beneficiario de la primera carta y a la vez
solicitante de la segunda normalmente obtiene un diferencial
como utilidad y necesita un margen de tlempo para que después
de que se haya ejercido la segunda carta de Crédito prepare los
documentos adicionales necesarios y pueda cobrar la que
originalmente se establecié a su favor. En estos casos, los
Gnicos documentos que generalmente no camblan son los
Conocimientos de Embarque,

A diferencia de las Cartas de Crédito Transferibles, las
“Back to Back" no representan una garantia efectiva para el
banco a quien se le solicita el establecimiento de la segunda
operacién, ya que puede suceder gque por causas ajenas a su
control (retrasos en realizar los embarques, errores en la
preparacién de los Conocimientos de Embarque u otros
documentos, etc.), el beneficiario no pueda obtener la
negoclacién de la Ccarta de Crédito a su favor o por lo tanto no

tenga los medios para liquidar la que él1 solicitd.
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Esta es una posibilidad muy real, pues con las cartas de
Crédito "Back to Back” se pretende crear solvencia econdmica en
una persona o firma que usualmente no la tiene, buscando con
ello que un banco acepte establecer otra carta de Crédito.

Por dicha razén. generalmente los bancos rehuyen el manejo
de Cartas de Crédito "Back to Back”, prefiriéndo juzgar la
apertura de la segunda operacidn baséndose exclusivamente en la

solvencia financiera y moral del solicitante.

4.7, CLAUSBULAS EBPECIALES DE LA CARTAS DE CREDITO

4.7.1. LA "CLAUSULA ROJAY"

a) El vendedor extranjero puede solicitar la inclusiébn de la
"clusula roja”.

b) Dicha cléusula autoriza al banco corresponsal a conceder
anticipos al beneficiario, hasta por el total del crédito,
contra recibo.

¢) Los anticipos se destinaran exclusivamente a la adquisicién
de los materiales o mercancias espacificamente estipulados en
la carta de crédito.

d} Los reclbos establecerin que el exportador habra de entregar
los documentos correspondientes con el embarque de los blenes

respectivos, entes de la expiracién de la fecha de la carta de

crédito.
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e)b La. "clausula roja" aumenta la capacidad financiera de el
exportador en relacién a 1la adquisicién de materiales

necesarios para la produccién.
4.7.2. LAS CLAUSULA DE TRASFERENCIA CABLEGRAFICA

E1 banco que establece originalmente la carta de crédito
paga a su corresponsal bancario contra recibo de un cablegrama
certificado de dicho corresponsal en el que declare que ha
recibido del exportador los documentos correspondientes y que

los mismos han sido enviados.

4.7.3. REVISION DE LA CARTA DE CREDITO A FAVOR DEL EXPORTADOR

Independientemente de la naturaleza y modalidad de 1la
carta de crédito que el exportador mexicano reciba a su favor y
segiin indicamos al principio de este capitulo sobre Cartas de
crédito Documentarias, conviene hacer todo lo posible por
evitar demoras, gastos de cables y gestiones innecesarias que
retrasan y encarecen los embarques al exterior. Con este
propdsito me permito sugerir que al reclbir una Carta de
crédito y con base en acuerdos celebrados con su cliente, el

exportador revise los siguientes aspectos:

Pag 63



1) ¢Es irrevocable la carta de Crédito?

2) ¢Est& confirmada por alguna institucién bancaria Mexicana a
su satisfaccidn?

3) ¢Estén completos y escritos correctamente, tanto su nombre o
razgén soclal como el de su cliente? Es importante que esos
nombres estén LITERALMENTE correctos y no incompletos o con
errores de ortografia, que a primera vista simulen no tener
importancia, ya que éstos pueden ser considerados como
discrepancias.

4) ¢La cantidad que aparece como valor en el crédito es
suficiente para cubrir el embarque?

5) ¢Existe la posibilidad de facturacién y cobro por mayor o
menor cantidad de la estipulada en el Crédito?

Este caso, que es muy frecuente en embarques de mercancias
cuyo volumen no se puede controlar con exactitud se soluciona
agregando las palabras "aproximadamente", o "alrededor de " o
»acerca”, etc., al expresar el importe del Crédito, con lo cual
el beneficiarioc podr& facturar y cobrar con margen de
tolerancia de hasta un 10% de mis o de menos sobre el valor de
crédito.

6) Como complemento al anterior inciso (5) (¢existe 1la
posibilidad de embarcar un volumen mayor o menor de mercancias?
De ser asi, también procede agregar  las palabras
vaproximadamente” o "alrededor de" o *acerca" al estipular el

volumen o peso de la mercancia.
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Con lo cual el beneficiario queda autorizado a embarcar
con un margen de tolerancia de hasta 10% de m&s o de menos
sobre dicha mercancia.

7) ¢La descripcién de la mercancla es correcta LITERALMENTE? De
no estarlo, procede pedir la modificacién, aunque aparentemente
no tenga trascendencia alguna, o que se deba a un obvio error
tipograrico o de ortografia etc.

8) ¢E1 termino de ventas (F.A.S., F.0.B., C.&F., etc.)
mencionando, es un convenio con el comprador?

9} ¢Se permite embarcar desde cualquier lugar de México, o sélo
desde determinado puerto de sallda?.

En este Gltimo caso y si hay posibilidades de que el
embarque se tuviera que efectuar desde otro puerto, conviene
sollcitar la modificacién respectiva, pidiendo se autoricen
embarques desde cualquier puerto mexicano.

10) ¢el puerto de destino extranjero que aparece en la carta de
crédito es agquel donde se va a desembarcar la mercancia?

11) ¢Las fechas de vencimiento de la carta de crédito y de
limite para embarque en su caso, otorgan suficiente margen de
tiempo para embarcar, preparar los documentos, obtener los
visados necesarios y presentar la documentaclén al banco antes
del vencimiento de la carta de crédito?

12) ¢La carta de crédito permite embarcar parciales, sl es que

se considera que esta facilidad es necesaria?.
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Hay casos, como cuando se trata de maquinaria con partes
y/o accesorios, en los que no es factible que el comprador
acepte embarques de esta naturaleza, pues puede suceder dque se
le remita sélo una parte que por sl sola no tenga valor, al no
estar complementada por la restante. Es posible que un
exportador embarque en una sola o en diferentes fechas la
totalidad de la mercancia, originéndose diversos Conocimlentos
de Embarque. Este caso no se consideraria como "embarques
parciales:, siempre y cuando la mercancia se haya embarcado en
el mismo vehiculo conductor y en el mismo viaje. En tales
circunstancias se podrd presentar uno o mis juegos de los
documentos adicionales, tales como facturas, pblizas de seguro,
certificado, etc.

13) ¢La carta de crédito autoriza pagos parclales? Esto
puede ser necesario cuando se haya convenido que el exportador
cobre anticipos a cuenta de un embargue (Cl4usula Roja). Esto
no se relaciona con el lnciso (12), ya que el sdlo hecho de
permitir embarques parciales implica pagos parciales.

14) ¢La carta de Crédito permite que la mercancia puede ser
transbordada a otro barco, sl es que esto se considera
necesario?.

15) Si la carta de Crédito estipula que el embarque se efectte
utilizando las embarcaciones de determinada compafiia,
nacionalidad o bandera, (¢es factible cumplir con este

requisito?
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A menudo acontece que las embarcaciones de una linea
determinada solamente para en puertos mexicanos en fechas muy
espacladas, 1o cual pudiera estar en conflicto con las fechas
de embarque y vencimiento.

16) ¢La carta de Crédito indica ser transferible, cuando asi se
haya concedido con el comprador?

17) $1 el exportador o el comprador fletan un barco, ¢la Carta
de Crédito acepta conocimientos de Embarque "Charter Party”?
18) Si el exportador y el comprador han convenido en que se
pueden efectuar embarques "sobre cublerta” (on deck), ¢Lo
estipula la Carta de Crédito? adem&s, la compafiia aseguradora
que extlenda la poéliza o certificado de seguro (en el caso de
ventas sobre la base (C.I.F.) aceptar& cubrir los riesgos
inherentes a dichos embarques.

19) ¢Se puede contratar el Sseguro de todos los riaesgos
especificados en la Carta de Crédito? si la carta de crédito
requiere seguro "contra todo riesgo” se debe recordar que por
regla general cuando las compafifas aseguradoras expiden poélizas
o certificados de seguroc ‘"contra todo riesgo" hacen algunas
salvedades o excepciones lo cual no seria aceptado por el banco
negociador. Para mayor proteccién, se deben cubrir riesgos
precisos y concretos inherentes tanto a la mercancia como a
otros aspectos, tales como empaque, embalaje, refrigeracién,

ete.
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20) Si la carta de crédito indica que es negoclable contra
letras de cambio a plazo, a cargo del banco negoclador o banco
emisor y se ha convenido con el comprador que los gastos da
financlamlento sean por su cuenta, ¢La Carta de Crédito lo
aclara debidamente? Si la carta de crédito es negociable contra
letras de camblo a plazo sin hacer ninguna aclaracién adicional
a este respecto, se entenderd que los gastos de descuento
respectivo ser&n por cuenta de exportador. En este ultimo caso,
el exportador puede optar por no descontar la aceptacidn,
reteniéndola para cobrarla a su vencimiento. $i después de
revisar la carta de crédito a su favor en la forma antes
sugerida, el exportador encuentra que alguna de sus cléusulas
no se ajusta a las condiclones de venta, o si considera que no
podrad cumplir con alguna o algunas de ellas, que no pueda
obtener determinado documento, etc., inmediatamente deber&
dirigirse a su cliente para explicarles las circunstancias y
pedirle la modificacién ampliacién o prorroga que procede.

Las departamentos especializados en asuntos
internacionales de los bancos estén a las ordenes del

exportador para cualquier consulta que les desee plantear.
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4.8, PREPARACION Y PRESENTACION DE LOS
DOCUMENTOS REBPECTIVOS

Tan pronto se tenga la documentacién completa y en orden,
el exportador la deberd entregar de inmediato al banco que le
hubiere notificado o confirmade la carta de crédito, para
evitar que éste rechace su pago o negociacidédn por tratarse de
un documentacién extemporinea.

El aspecto de documentaciones extemporéneas es uno de los
principales puntos en el que frecuentemente existe divergencia
de criterio entre los bancos y beneficlarios de las cartas de
crédito, en virtud de que la extemporaneidad se presta a la
interpretacién particular del banco que intervenga en la
negociacidn. Sin embargo con la idea de dar a conocer un
criterlo mas extenso diremos que es usual gque algunas
instituciones bancarias pidan que la documentacién les sea
presentada con suficiente tiempo par hacerla llegar al banco
emisor y que éste a su vez la entregue al comprador antes de la
llegada del vehiculo transportador a su punto de destino.

De no hacerlo asi, el comprador podrad incurrir en el pago
de demoras, multas, gastos de almacenaje de las mercancias
perecederas, etc., ademas, y lo que es de gran importancia para
el exportador, al entregar documentos extempornecs se presenta
la posibilidad de que el comprador tenga justificacién para
negarse a aceptar los documentos de embarque, apoyé&ndose en el
Articulo 41 de Las Pr&cticas Y Usos Uniformas para Créditos

Comerciales Documentarios.
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El caso anterior tendr& su excepcién cuando se traten de
embarques aéreos o lnclusive embarques maritimos con destino a
puertos cercanos a México, en virtud de que siempre la
mercancia llegar8 primero a su punto de destino que los
documentos que amparan a la misma.

Para tratar de evitar este problema, se sugiere al
exportador mexicano que pida a su comprador que al sollcitar la
apertura de la carta de crédito se indique en la misma que se
aceptan documentos de embarque con fecha atrasada.

Previamente a la entrega a algin banco local de la
documentacién correspondiente es convenlente que el propio
beneficiario verifique por si mismo y hasta donde le sea
posible, que los documentos se ajustan estricta y literalmente
a los requisitos sefialados en la Carta de Crédito. Ademas de
los puntos arriba menclonados en lo relativo a la "Revisién de
la Carta de Crédito a favor del Exportador" que sobre todo se
refieren a un examen que se aconseja hacer al escribir al

crédito.
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4.8.1. LETRAS DE CAMBIO

a) Su importe no debe exceder del monto de la Carta de Crédito
ni.del valor de la factura, cuando &sta represente el valor de
la mercancia mis gastos como por ejemplo cuando se vende C. &
F. o C.I.F.

b) Debe estar girada por el beneficiario del Crédito, a cargo
del banco seflalado para tal efecto y endosada al banco
negociador.

c}) La letra deber& precisar si es pagadera a la vista o
determinados dias vistas, los que normalmente se cuentan con
base en la fecha de embarque, de la factura o de la fecha de

negoclacién, segtin se estipule en el crédito.
4.8.2. FACTURAS COMERCIALES

a) La mercancia deber& coincidir literalmente en descripcién y
volumen o cantidad, exactamente de conformidad con lo que
estipula en Crédito Documentario. El mencionar otras mercancias
no estipuladas en el Crédito Documentario o alin una mayor
cantidad o volumen de lﬁs ‘ que estipule, se considerar4

discrepancia, atn cuando no se cobre su importe.
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Esto se debe a la posibilidad de gue el comprador tenga
dificultades al introducir a su pails mercancia que no concuserde
precisamente con el permiso de importacién, o simplemente que
se puada valer de ello para no aceptar la documentacién.

Tambi&n puede suceder que el comprador se viera obligado a
afectuar desembolsos por fletes, seguro, manlobras, etc., por
mercancias que no haya contratado.

b) Las facturas deberédn estar extendidas a favor del
soliclitante (comprador) del cCrédito Documentario, salvo que
expresamente se especlficara lo contraric. Sea cual fuere el
caso, las facturas deber&n mostrar literalmente correctos el
nombre y direccién de la firma a cuyo favor se extiendan, asi
como el nombre y direccién del vendedor.

¢) Las facturas no pueden inclulr gastos espaciales, tales como
de cables, nmanejo, comisiones, almacenaje, etc., salve gque
exprosamente lo autorice la carta de Crédito.

d) Salvo que el crédito documentario expresamente lo permita,
como en el caso de un crédito transferible, solamente se
aceptarén facturas extendidas por el beneficiario, quien debe
firmarlas debidamente.

e) lLas facturas debersin mostrar los precios de cotizaciéa,
segtn lo indique el crédito documentario, usando los términos
F.0.B., C.& P., C.I.P., etc., asi como el punto de embarque o
da desembarque a que dichos términos se refieren. Asi mismo,

deberé&n menclonar las marcas y ntmero de bultos respectivos.
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T 4.8.3. CONOCIMIENTOS DE EMBARQUES

E) Los conocimientos de Embargque, que son la constancia o
‘pomprobante de gue el porteador ha recibido la mercancia para
su transporte al punto de destino, deber4n ser del tipo
estipulado por la Carta de Crédito (maritimo, aéreo, terrestre,
etc.) y mostrar la consignaclén y notificacién correspondiente,
segln lo especifique la misma. Los términos "talones”, "recibos
postales" "gqulas” y "carta de porte", son sinénimos para este
efecto de los Conocimientos de Embarque.

b) El1 beneficlario deber& cuidar que los conocimiento que
presentan sean *limplos”, o sea que no contenga ninguna
cliusula que directa o Indirectamente indique deficiencia en el
empaque o en el estado en que fue reciblda la mercancia al
momento de embarque., Los conocimlentos tampoco podrén mostrar
alteraciones, enmendaduras, raspaduras, etc., salvo que hayan
sido efectuadas por el proplo agente porteador o capitén del
barco, quien en ese caso deber& firmarlas como certificacién de
su autenticidad.

¢) Cuando La Carta de cCrédito estipule Conocimientos de
Embarque que muestren mercancias a bordo, deber& cerciorarse de
que la cléusula "On board” o *“Mercancias a Bordo" u otra
eguivalente, aparezca en los Conocimientos y que éstos
menclonen claramente la fecha y el puerto de embargue, asi como
que se encuentran debidamente firmados por el agente porteador

o el capitan del barco.
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La expresién " sobre cublierta® " on deck® u otra

equivalente, constituye discrepancia. Por supuesto que esta
conslderacién no surte efecto si el crédito documentario
expresamente permite embarques "sobre cublerta* o contiene otra
autorizacién similar.
d) La descripcién de la mercancia en los conocimientos de
embarque podrén ser en términos generales, aceptandose que no
aparezca en ftorma tan detallada como en las [facturas
comerclales. Por supuesto que se entiende que ambos documentos
deben referirse esencialmente el mismo producto.

Al igual que las frfacturas, los conocimientos no deben
amparar otras mercanclas, salvo que el crédito expresamente lo
permita. En este particular todo lo indicado en el inciso (2)
referente a facturas comerciales, se aplica a conocimlentos de
embarque.

e) Bl beneficiario debers presentar el juego completo de
conocimientos. consistente en los varios originales que los
mismas sefialan. Sin embargo, hay casos en que el crédito acepta
que se entreguen solamente determinados ejemplares, inclusive
coplas no negoclables.

f) Los conocimientos deben sefialar al beneficiario del crédito
como embarcador de la mercancia, salvo que expresamente se

permita que sea una firma distinta.

Pag 74



g) Los conocimientos deben mostrar claramente el Iimporte del
flete -respectivo y sl éste ya ha sido pagado o si es por
cobrar, la cual naturalmente debe estar en consonancia con lo
estipulado por el crédito documentario.

h) Segn se indicé en el primer parrafo el presente capitulo,
los conocimientos de embarque que muestren fecha atrasada a tal
grado que puedan considerarse “extemporaneos" ser&n motivo de
discrepancia. En los casos en que el crédito documentario asi
lo e;tipule, los conocimientos deber&n mostrar una fecha de
embarque no posterior a sefialado el crédito como plazo méximo
para efectuar el embarque. Tampoco se aceptar&n conocimlientos
fechados con anterioridad al establecimiento del Crédito
Documentario, salvo que el mismo lo permita.

1) Los conocimientos de embarque maritimo deber&n estar
expedldos por compafilas navieras, no siendo aceptables los
“charter party bill of lading” (barco fletado especialmente
para determinado embarque}, salvo que el crédito documentario

lo permita.
4.8.4. POLIZA O CERTIFICADO DE SEGURO
a) La pbliza o certificado deberd estar extendido en la misma

moneda que el crédito comercial y tener fecha de expedicién que

sea posterior a la fecha del conocimiento de embarque.
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b) Los datos de la pdliza o certificado de seguro también debe
coincidir con los de la factura y conocimientos de embarque,
asi como cubrir exactamente los riesgos estipulados en el
crédito documentario.

c) Como beneficiarios de la pbliza o certificado de seguro
deber&n aparecer el Iimportador, el banco emisor, o gquien

expresamente indigue el crédito documentario.

4.8.5. OTRO8 DOCUMENTOS.

Los otros documentos que pida el crédito documentario,
tales como: Certificade de Origen, cCalldad, An&lisis, Peso y
Lista de Embarque. Deber&n coineldir en sus datos entrs si y
con los documentos de embarque, deblendoc estar expedidos por
quien indique la carta de crédito, o por quien sea, si no hace

mencidn expresa de ello.
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4.8.6. TRAMITE DE DOCUMENTOS CON DISCREPANCIA.

S1 a pesar de haberse tomado las debidas precauciones, el
propio exportador o el banco negociador encuentra discrepancias
entre la documentacién y la carta de crédito, el primer paso
ser& hacer tode lo posible por corregir los documentos que
estan en falta. Cuando materialmente no sea posible lograrlo
oportunamente, el exportador puede optar por alguno de los
siguientes tres caminos para obtener el pago:

a) Pedir al banco negoclador o pagador que comunique por la via
mis adecuada (cable, teléfono, telex, carta, etc.), al banco
emisor extranjero, 1las discrepanclas que presentan los
documentos solicitando su autorizacién para entregar el valor
de los documentos. Como el banco emisor a su vez tendrsd que
obtener la autorizacidn del solicitante del crédito (comprador)
y contestar al banco local, estas gestiones normalmente tardan
varios dias.

b} Extenderle una carta de garantia al banco pagador o
negociador, solicitando le entreque el importe bajo su
responsabilidad, comprometiéndose a su devolucién en caso de
que el importador extranjero no acepte los documentos con las
discrepancias que presentan. En garantia est4d sujeta a la
aprobaclién del banco pagador o negociador, que estarfa en
funcién de la solvencia econémica y moral del exportador y tal

como si se tratara de una operacién de crédito normal.
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Ademés, esta garantia, una vez constituida no podré

cancelarse sino hasta que la Institucidn local reciba la
conformidad del banco emisor.
c) Autoriza al banco local a enviar los documentos al banco
extranjero en calidad de «cobranza. En este caso, 1las
discrepancias que presenten los documentos est&n sujetas a la
revisién y aprobacién por parte del banco emisor y del propic
comprador. El pago se le hars al exportador solamente hasta que
el banco local reciba la liguidacién de dicha cobranza.

De estas tres alternativas, posiblemente la primera sea
més conveniente para el exportador. S1i blen la contestacién
puede demorar unos dias, al obtener la conformidad el pago se
hace en firme y ya sin responsabilidad para el exportador. Este
sistema tlene wespecial aplicacién en el caso de pocas
discrepancias, o cuando éstas aparentemente no son de
trascendencia.

La expedicién de una carta de garantia, a su vez, tiene la
ventaja para el exportador de que al ser aceptada por el banco

negoclador, reciblrs el pago de inmediato.
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No hay que olvidar, sin embargo, que este sistema tiene el
inconveniente de que la garantia afectard las lineas o
facilidades de crédito que el exportador tenga con la
institucibn negociadora y que el gestionar que el banco emisor

autorice su cancelaclén requiera algin tiempo.
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: INTRODUCCTION.

Como instrumento de trabajo b&sico de las transacciones
internacionales, el crédito documentario necesita definiciones
y terminologia claras y precisas. Era indispensable formular
principios compatibles con el derecho internacional en la forma
de reglas concisas, susceptibles de ser usadas universalmente.
Aquellas reglas debian satisfacer las exigencias de todos los
usuarios.

La CCI (Ca&mara de Comercio Internacional) ha 1llevado a
cabo un clerto ntmero de proyectos sobre este tema, en el marco
de sus actividades generales. Sobre la base de un folleto
publicado en 1924 por la Unién Sindical de los bancos Franceses
y gracias a la enmlenda a las reglas adoptadas durante los
Congresos de la CCI en 1933 y 1951, el resultado de estos
esfuerzos pudo concretarse en 1962 con la publicacién del
folleto 222.

Trabajos ulteriores llevados a cabo por la Comislén sobre
T6cnicas y Pr&cticas Bancarias de la c¢CI, bajo la presidencia
del Sr. B,S. Wheble, tuvieron como resultado en 1974 la
publicacién de una versién revisada. Se trata de la publicacién
290 intitulada "Usos y Reglas Uniformes relativos a los
Créditos Documentarios" a la cual bancos de unos 156 paises ya

se han aldherido.
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Log articulos sobre los Usos y Reglas Uniformes rigen las
relaciones entre compradores, vendedores y banqueros en todos
los aspectos del crédito documentario: designaciébn y examen de
los documentos, plazos a respetar, responsabilidades, etc.

Los Usos y Reglas son fundados sobre la practica
corriente y constituye el marco general.

LA COMISION DE LAS NACIONES UNIDAS PARA EL DERECHO
COMERCIAL INTERNACIONAL.

...Agradece a la Cémara de Comercio Internacional (CCI) haberle
transmitido el texto revisado de los “Usos y Reglas Uniformes
Relativos a los Créditos Documentarios" que han sido aprobado
por la Comisién de Técnicas y Pr&ctlcas Bancarias de CCI el 14
de Octubre de 1974 y adoptado por el Comité Ejecutivo de la CCI
el 3 de Diciembre 1974, felicita a la ccI por haber contribuido
en esta forma a facilitar el comercio internacional, al poner
al dia sus reglas relativas a las précticas en materia de
cr&dito documentario teniendo en cuente la evolucién de la
tecnologia de los transportes y los cambios que se han
producido en las prActicas comerciales, considera, que al
revisar la CCI el texto de 1962 de los "Usos y Reglas
Uniformes" ha tenido en cuenta las observaclones formuladas por
los gobiernos y las instituciones bancarias y comerciales de
paises no representados en la Camara de Comerclio Internacional,
que fueron transmitidos a la ¢CI a través de la comisidn,
seflala de los "Usos y Reglas Uniformes" constituyen una valiosa

contribucién a la facilitacién del comercio internacional.
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Y recomienda que la versién revisada de 1974 sea
utilizada a partir del primero de Octubre de 1975 en las
transacciones que implique el establecimiento de un crédito

documentario...

5.1 DISPOSICIONES GENERALES Y DEFINICIONES.

a. Estas disposiciones generales, definiciones y los articulos
que le slguen se aplican a todos los créditos documentarios y
obligan a todas las partes interesadas, a menos que
expresamante se pacte lo contrario.

b. En estas disposiciones, definiciones y articulos, la
expresién “Crédito(s)" que emplea significan todo convenlo,
cualquiera que sea su denominacién o descripcién, en virtud del
cual un banco (banco emisor), obrando a peticién y de
conformidad con las instrucciones de un cliente (ordenante), se

obligard a:

1) efectuar un pago a tercero (beneficiario}, o a su orden o
pagar, aceptar o negociar las letras de cambio (giros) que
libre el beneficlario, o

1i) autorizar que tales pagos sean efectuados o que tales giros
sean pagados, aceptados o negociados por otro banco contra
entrega de los documentos exijidos, slempre y cuando los

términos y condiciones del cré&dito se hayan cumplido.
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¢. los créditos son, por su naturaleza, operaclones distintas
de los contratos de venta o de cualquier otra indole en gue se
pusdan estar basados y en ningln caso tales contratos afectarén
ni obligarén a los bancos,

4d. Todas instrucclones relativas a los créditos documentarios y
los propios créditos deben ser completas y precisas.

Para evitar cualquier confusién o mal entendido, los

bancos emisores ‘deberén desalentar todo intento, por parte del
ordenante del crédito de incluir detalles excesivos.
e. EZ1 banco autorizado a pagar, aceptar o negoclar al amparo de
un crédito, ser& el banco que tiene el derecho prioritario para
ejercer la opcibn descrita en el articulo 32 (b). La decisién
de dicho banco obligari a todas las partes interesadas.

Un banco esté autorizado para pagar o aceptar al amparo de
un erédito cuando se le designe expresamente para ello en dicho
crédito. Un banco estd autorizado para negociar al amparo de un

crédito:

1} Cuando as! esté expresamente designado en el crédito, o
i1} cuando el crédito sea libremente negociable por cualquier

banco.
£. EIl beneficlario de un crédito no podréd prevalerse, en ningtn

caso, de las relaciones contractvuales gque existan entre los

bancos o entre el orden y el banco emisor.
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5.2. FORMA Y NOTIFPICACION DE LOB CREDITOS.

PUBLICACION 400 DE LA COMISION DE LAS NACIONES UNIDAS PARA EL
DERECHO COMERCIAL

ARTICULO 1.

a. Los créditos pueden ser:

i Revocables, ©

11 Irrevocables.

b, Por consiguiente, todos los créditos debersdn indicar
claramente sl son revocables o irrevocables.

c. A falta de tal indicacidén, el crédito serai considerado
revocable.

ARTICULC 2.

Un crédito revocable puede ser enmendadoc o anulado en
cualquier momento, sin notificacién previa al beneficiado. Sin
embargo, el banco emilsor esta obligado a reembolsar a cualquier
sucursal u otro banco al cual tal crédito haya sido transmitido
y  hecho utilizable para cualquier pago, aceptaciébn o
negociacién realizado por dicha sucursal u otro banco, de
acuerdo con los términos y condiciones del crédito y de
cualquier enmienda recibida hasta el momento del pago,
aceptacién o negociacién con anterioridad a la recepcién por el

del aviso de enmienda o cancelaclén.
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ARTICULO 3.

a. Siempre y cuando los términos y condiclones del crédito se
haya cumplido un crédito irrevocable constituye un compromiso
en firme por parte del banco emisor:

i pe pagar o de que el pago ser& efaectuado, si el crédito es
utilizable para pago, contra entrega o no de un giro;

i1 De aceptar giros si el crédito es utilizable mediante
aceptacién por parte del banco emisor, o de asumir la
responsabilidad para la aceptacién de los giros y del pago a su
vencimlento si el crédito es utilizable mediante aceptacidn de
giros a cargo del ordenante del crédito o de asegurar la
compra-negociacién por otro banco, si el crédito es utilizable
mediante compra-negociacién.

b. Un crédito irrevocable pude ser avisado al beneficiario a
través de otro banco (banco notificador) sin compromiso por
parte de este otro banco, pero cuando un banco emisor autoriza
o solicita a otro banco la confirmacién de su crédito
irrevocable y este Gltimo lo hace asf tal confirmacién
constituye por parte del banco confirmador un compromiso en
firme, adicional al asumido por el banco emlsor, siempre y
cuando los términos y condiciones de crédito se hayan cumplido:
i De pagar si el crédito es pagadero en sus propias cajas,
contra entrega o no de un giro, o de que el pago ser& efectuado

sl el crédito es utilizable para pago en otre lugar;
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i1 De aceptar los giros, si el crédito es utilizable medlante
aceptacién por el banco confirmador, en sus cajas, o de asumir
la responsabllidad de la aceptacién de los giros y del pago a
su vencimiento, si el crédito es utilizable medlante aceptacién
de giros a cargo del ordenante o de cualquier otro librado
designado en el crédito;

1ii De comprar-negociar, sin recursos contra el librador y-o
los tenedores de buena fe, los giros librados por el
beneficiario, a la vista o plazo, a cargo del banco emisor o
del ordenante o de cualquier otro librado designando en el
crédito, si el crédito es utilizable mediante compra-
negociacién.

c. Estos compromisos no pueden ser enmendados ni anulados sin
la conformidad de todas las partes interesadas. La aceptacién
parcial de una enmienda no tendrd efecto sin el acuerdo de

todas las partes interesadas.

ARTICULO 4.

a. Cuando un banco emisor pasa instrucciones a otro banco por
cable, telegrama hoteles para que avise un crédito y si 1la
confirmacién postal a de ser el instrumento que permite la
utilizacién del crédito, el cable, telegrama o telex debe
indicar que el crédito tendrd solamente efectividad a la

recepcién de la mencionada confirmacién postal.
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En este caso, el banco emisor debe enviar al beneficiario
el Jinstrumento que permita la utilizacién del crédito
(confirmaciébn postal), y cualquier modificacién posterior a
través del banco notificador
b. E1 banco emlsor ser& responsable de todas las consecuencias
que puedan derivarse, sin dejar de seguir el procedimiento
indicado al parrafo anterior.
¢. A menos que en el cable, telegrama o telex se indique
"siguen detalles" (o expresién similar), o que se determine que
la confirmacién postal ser& el instrumento que permita la
utilizacién del crédito, el cable, telex ser& considerado como
el instrumento que permita la utilizacién del crédito y el
banco emisor no queda obligado a enviar la confirmacidén postal

al banco notificador.

ARTICULO 6.

Cuando el banco recibe Instrucciones incompletas o
imprecisas de emitir, confirmar o avisar un crédito, puede
pasar al benefilciario un aviso prelimipar a titulo simplemente
informativo, sin incurrir en responsabilidad alguna; en este
caso, el crédito ser& emitido, confirmado o avisado solamente

cuando el banco haya recibido la informacibén necesaria.
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5.3, OBLIGACIONES Y RESPONSABILIDADES.

ARTICULO 7.

Los bancos deben examinar todos los documentos con
razonable culdado para cerclorarse de que, aparentemente estén
de acuerdo con los términos y condiclones del crédito.

Los documentos que, aparentemente, no concuerden entre si
ser&n conslderados como que no presentan la aparlencla de ser

conformes a los términos y condiciones del crédito.

ARTICULO 8.

a. En las operaclones de créditos documentarios, todas las
partes linteresadas deben considerar los documentos y no las
mercanclas.

b. El pago, la aceptacién o la negociaciébn contra documentos
que presentan la apariencla de ser conformes con los términos y
condiclones de un crédito, por un banco que esté autorizado
para hacerlo, obliga a la parte que haya dado dicha
autorizacién para admitir los documentos y para rembolsar al
banco que haya efectuado el pago, la aceptacién o la

negociacién.
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c..Si al recibir los documentos el banco emisor considerase que
no presentan la apariencia de ser conformes con las condiciones
del crédito, dicho banco deber& decidir, bas&ndose
exclusivamente en los documentos, si procede impugnar el pago,
la aceptacién o la negociacién por no haberse efectuado de
acuerdo con los términos y condiciones del crédito.

d. El banco emisor tendr& un plazo razonable para examinar los
documentos y para decidir, en las condiciones anterlormente
establecidas, sl proceds efectuar dicha impugnacién.

e, En caso afirmativo, un aviso a tal efecto, indicando las
razones de la impugnacién, de ser enviado inmediatamente, por
cable o por cualquier otro medio rapido, al banco que ha
remitido los documentos (banco remitente) y este aviso deba
indicar que los documentos estan a disposicién de dicho banco o
que le son devueltos.

f. S1 @1 banco emisor no pone los documentos a disposicién del
banco remitente o no se los devuelve, perder& el derecho de
reclamar porque el correspondiente pago, aceptacién o
negociacién no fue efectuado de conformidad con los términos y
condiciones del crédito.

g. Si el banco remitente pone en conocimiento del banco emisor
la existencia de cualquier irregularidad en los documentos o le
comunica que ha pagado, aceptado o negoclado bajo reservas o
contra una garantia en relacién con dichas irregularidades, el
banco emisor no quedard por ello exonerado de ninguna de sus

obligaciones derivadas del presente articulo.
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Tales garantias o reservas afectan Gnicamente & las

relaciones entre sl banco remitente y el beneflclario.

ARTICULO 9.

Los bancos no asumen ninguna obligacién ni responsabilidad
en cuanto a la forma, suficiencia y exactitud, autenticidad,
falsificacién o valor legal de documento alguno, ni en cuanto a
las condiciones generales y/o particulares, estipuladas en los
documentos o sobreafiadidas a los mismos; tampoco asumen ninguna
obligacién ni responsabilidad en cuanto a la descripcién,
cantidad, peso, calidad, estado, embalaje, entrega valor o
existencla de las mercancias representadas por los documentos,
ni tampoco en cuanto a la buena fe o a los actos y-u omlsiones,
solvencla, cumplimiento de las obligaciones reputacién del
consignador, de los transportistas o de los aseguradores de las

mercancias o de cualquier otra persona quienguiera que sea.

ARTICULO 10.

Los bancos no asumen ninguna obligacién ni responsabilidad
en cuanto a las consecuencias derivadas de la demora y-o
pérdidas que pudieran sufrir en su transmisién cualquiera
despachos , cartas o documentos, ni en cuanto al retraso,
mutilaciébn u otros errores que se puedan producir en la

transmisién de cables, telegramas o telex.
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Los bancos . no asumen ninguna obligacién ni
responsabllidad en cuanto a los errores de traduccién o de
‘ interpretacién de términos técnicos y se reservan el derecho de

transmitir los términos de los créditos sin traducirlos.
ARTICULOS 11.

Los bancos no asumen ninguna responsabilidad por las
consecuencias que puedan derivarse de la interrupcién de su
propla actividad, provocada por motines, comisiones civiles,
insurrecciones, guerras, casos de fuerza mayor o cualesquiera
otras causas independientes de voluntad, asi como por huelgas o
cierros patronales. A menos que hayan sido autorizados
expresamente, los bancos no efectuarén el pago, la aceptacién o
la negoclacién después el vencimiento, en virtud de créditos
qua hayan vencido durante dicha interrupcién de su propia

actividad.
ARTICULO 12.
a. Los bancos que utilizan los servicios de otro banco para dar

cumplimiento a las instrucciones del ordenante, lo hacen por

cuenta y riesgo de este Gltimo.
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b, Los bancos no asumen ninguna obligacién nl responsabilidad
en caso de que las dinstrucciones que transmitan no sean
ejecutadas, ni alin en el caso en que ellos mismos hayan tomado
la iniciativa en la eleccién del otro banco.

¢. El ordenante deberd asumir todas las obligacionas y
responsabilidades que se deriven de las leyes o costumbres en
los paises extranjeros e indemnizar a los bancos de todas las
consecuenclas que ello pueda motivar.

ARTICULO 13.

Un banco pagador o negociador que ha sldo autorizado a
reembolsarse de sus pagos o negociaciones sobre un tercer banco
designado por el banco emisor, y que ha efectuado dicho pago o
negociacidén, no ser§ requerido para confirmar al tercer banco
que lo ha efectuado de conformidad con los términos y

condiciones del crédito.

5.4. DOCUMENTOS.

ARTICULO 14.

a. Todas las instrucclones de emitir, confirmar o avisar un
crédito debera especificar con precisién los documentos contra

los cuales sa efectuard el pago, la aceptacién o la

negociacién,
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b. No deben emplearse términos tales como #primera clase¥,
“blen conocido”, "calificado”, né otros an&logos para designar
a los que han de expedlr cualquiera de los documentos exigidos
por un crédito y si estos términos figuran en las condiciones
de un crédito, los bancos aceptarén los documentos tales como

les sean presentados.

5.4.1. DOCUMENTOS QUE ACREDITAN EL EMBARQUE O EL DESPACHO O

LA TOMA A CARGO. (DOCUMENTOS DE EXPEDICION).

ARTICULO 15.

Salvo lo dispuesto en el articulo 20, la fecha del
conocimiento de embarque o la fecha de cualquier otro documento
que acredite el embarqus o el despacho o la toma a cargo o
incluso la fecha indicada en el sello de recepcibn o mediante
anotacidn en cualquiera de dichos documentos, ser& considerada,
en cada caso, como la fecha de embarque o de despacho o de la

toma a cargo de las mercanclas.
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ARTICULO 16.

a. 51 alguna mencién que indique claramente el pago del flete o
pago por anticipado del flete, cualquiera que sea la
denominacion o descripcién, ha sido puesta mediante estampilla
o figura de cualquier otra forma en los documentos gque
acraditan el embarque o el despacho o la toma a cargo, seré
aceptndﬁ como prueba del pago del flete.

b. si la frase "flete pagadero por anticipado® o "flete a pagar
por anticipado® u otras frases designado similar han sido
puestas medlante estampilla o figura en cualquier otra forma en
dichos documentos, no serén considerados como prueba del pago
del flete.

¢. A menos que el crédito especifique otra cosa, o a menos que
cualqulera que los documentos presentados en virtud de dicho
erédito, implique lo contrario, los bancos tendrén que aceptar
documentos que indiquen que el flete o los gastos de transporte
son pagaderos a la entrega.

d. Los bancos aceptardn los documentos de expedicién en los que
se haga mencidén, mediante estampilla o cualquier otra forma, a
costzs adicionales a los gastos de transporte, tales como
costos de, o desembolsos incurridos en relacibn con, carga,
descarga u operaciones similares, a menos que las condiciones

de crédito especificamente prohiban tales menciones.
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ARTICULO 17.

Un documento de expedicidn en el que figure en el anverso
una clAusula tal como "cargo y cuenta del cargador® (shipper’s
load and count) “declarado contener seg(n cargador" ("said by
shipper to contain®") o una frase similar, ser& aceptado salvo

las condiciones del crédito lo prohiban especificamente.

ARTICULO 1i8.

a. Un documento de expedicién limpio es un documento que no
1leva ninguna cléusula ni anotacidén sobreafiadida haciendo
constar expresamente algln defecto del estado de la mercancia
y.o del embalaje.

b, Los bancos rechazarén los documentos de expedicién que
lleven tales cl&usulas o anotaciones, a menos que el crédito
indique, expresamente, las cl8usulas o anotaclones que puedan

ser aceptadas.

5.4.3.3. CONOCIMIENTO DE EMBARQUE MARITIMO.

ARTICULO 19.

a. Salvo que el crédito lo autorice expresamente, no se

aceptarén los conocimientos del Embarque del siguiente tipo:
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1 Los. conocimientos de Embarque emitidos por transitorios.

11 Los Conocimientos de Embarque emitidos en virtud de y
sujetos a las condiciones de un "Charter-Party".

i1l Los Conoclimientos de Embarque amparando el transporte en

veleros.

b, Sin embargo, sujeto a lo menclonado anteriormente y a menos
que especificamente se gefiale lo contrario en el crédito, se

aceptar&n los Conocimientos del Embarque del sigulente tipo:

i Los Conocimientos de Embarque llamados “Through Bills of
Lading" emitidos por las compafilas navieras o sus agentes,
incluso si amparan varias formas de transporte.

i1 Los Conocimientos de Embarque llamados "Short Form Billls of
Lading" (es decir, Conocimientos de Embarque emitidos por las
compafiias navieras o sus agentes que indican algunas o todas
las condiciones del transporte haciendo referencia a una fuente
o documento distinto del Conocimiento de Embarque.)

iil ILos Conocimientos de Embarque emitidos por las compafiias
navieras o sus agentes, que se rafleran a mercancias expedidas
bajo una forma de unidad ds carga, tales como las que se

colocan sobre "pallets" o en contenedores.
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ARTICULO 20.

a. Salvo instrucciones en contrario expresadas en el crédito,
los Conocimientos de Embarque deber&n indicar que las
mercancias han sido embarcadas o puestas a bordo de una
embarcacidén determinada.

b. E1 embarque o la puesta a bordo de una embarcacién
determinada puede ser demostrado, bien sea por un Conocimiento
de Embarque en el que figuren frases indicando el embarque o la
puesta a bordo de una embarcacidén determinada, o mediante una
anotacibn a este efecto en el Conocimiento de Embargue firmada
o visada y fechada por el transportists o su agente, y la fecha
de esta anotacién y sers considerada como la fecha del embarque

o de la puesta a bordo de la embarcaclén determinada.

ARTICULO 21,

a. A menos que las condiciones del crédito prohiban el
transbordo, se aceptar&n los Conocimientos de Embarque gue
indiquen que las mercanclas ser&n transbordadas en ruta, con
tal de que el viaje completo esté amparo por un solo y tnico

conocimiento de Embargue.
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b. Los conocimientos de Embarque, que contengan ' clé&usulas
impresas indicando que los transportistas tlenen derecho a
efectuar transbordos, ser&n aceptados, aunque el crédito

prohiban el transbordo.

ARTICULO 22

a, Los bancos rechazarén un conocimiento de Embarque gque
establezca que las mercancias han sido cargadas scbre cublerta,
a menos que el crédito lo autorice expresamente.

b. Los bancos no rechazarén un conocimiento de Embarque que
contenga una cléusula dindicando gque el transporte de las
mercancias puede ser efectuado sobre cublerta, siempre y cuando
se sefiale especificamente que dichas mercancias han sido

cargadas sobre cublerta.
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5.4.1.2. DOCUMENTOS DE TRANSPORTE COMBINADO

ARTICULO 23

a. 51 el crédito exige un documento de transporte combinado, es
decir un documento que estipule un transporte combinado por al
menos dos medios de transporte diferentes, desde un lugar en
donde se hacen cargo de las mercancias hasta un lugar designado
para la entrega, o si el crédito exige un transporte combinado,
pero en cualquiera de los dos casos no especifica la forma del
documento exigido y-o el emlsor de este documento, los bancos
aceptarén estos documentos tal como les sean presentados.

b. Si el transporte combinado incluye transporte por mar, el
documento seré aceptado incluso si no indica que las mercancias
est&n a bordo de una embarcacién determinada, y aunque contenga
una cliusula de que las mercanclas, si est&n embaladas en un
contenedor, pueden ser transportadas sobre cubierta, slempre y
cuande no sefiale espacificamente de dichas mercancias estén

cargadas sobre cubierta.
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5.4.1.3., OTRO8 DOCUMENTOS DE EXPEDICION, ETC.

ARTICULO 24

Los bancos considerar&n los conocimientos o cartas de
porte ferroviarios o fluviales, los duplicados de las cartas de
porte, los resguardos postales, los certificados de expedicién
postal, las gufas aéreas, los conocimientos emitidos por
transportistas por carretera, o cualgquiera de otros documentos
similares como documentos en regla, cuando en ellos figure el
sello de recepcibébn del transportista o de su agente, o cuando
lleven una firma que, en apariencia, sea la del transportista o

de su agenta.
ARTICULO 25

cuando un crédito exija un testimonio o certificacién de
peso en los casos en que el transporte no sea por mar, los
bancos aceptaran el sello de pasaje que haya sido estampado o
cualquier otra declaracién de peso puesta por el transportista
en el documentos de expedicién, a menos que el crédito exija un

certificado de peso separado o independiente.
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5.4.2 DOCUMENTOS DE BEGURO

ARTICULO 26

a, Los documentos de seguro deben ser aquellos expresamente
indicados en el crédito y emitidos y-o firmados por compafias
de seguros o sus agentes, o por aseguradores ("underwriters”).
b. Las notas de cobertura ("cover notes") emitidas por
corredores no ser&n aceptadas, a menos que el crédito lo

autorice expresamente.
ARTICULO 27

Salvo instrucciones en contrario en el crédito, o a menos
que los documentos de seguro presentados establezcan que la
cobertura es efectiva lo mas tarde en la fecha de embarque o
del despacho o, en caso de transporte combinado, la fecha da ia
toma cargo de las mercancias, los bancos rechazarén los
documentos de seguro presentados en los que figure una fecha
posterior'a la fecha del embarque o del despacho, o de la toma
a cargo de las mercancias en caso de transporte combinado,

indican en los documentos de expadicién.
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ARTICULO 28

a. Salvo gue el crédito contenga instrucciones en contrario, el
documento de seguro deber& estar expresado en la misma moneda
que la del crédito.

b, El valor minimo asegurado debe ser el valor CIF de las
mercanclas. Sin embargo, cuando el valor CIF no pueda ser
determinado por los documentos presentados, los bancos
aceptar&n como tal valor minimo, bien el Iimporte de la
utilizacién del crédito, bien el dmporte de la factura

comerclal respectiva, tomando el mis elevado.

RRTICULO 29

a. Los créditos deber&n indicar expresamente el tipo de seguro
que se requiera y, en su caso, los rilesgos adicionales que
tengan que ser cublertos. No deber& emplearse términos
imprecisos, tales como "riesgos habituales” o "riesgos
corrientes”, sin embargo, si tales té&rminos imprecisos son
utilizados, los bancos aceptardn los documentos de seguro asi
presentados.

b. A falta de instrucciones especificas, los bancos aceptarén

la cobertura del seguro tal como les sea presentada.
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ARTICULO 30

Cuando un crédito estipule “seguro contra todos los
riesgos®, los bancos aceptaradn un documento de seguro que
contenga cualquler cliusula o anotacién que indique "todos los
riesgos” y no asumir&n ninguna responsabilidad en el caso de

que algtn riesgo particular no estuviera cublerto.

ARTICULO 31

Los bancos aceptar&n un documento de seguroc en el que se
indique la cobertura est& sujeta a una franquicia sea una
franquicia completa o una franquicia deducible, a menos que
esté expresamante indicado en el crédito que el seguro debe

estar emitido sin incluir ningGn porcentaje de franquicia.

5.4.2 FACTURAS COMERCIALESB

ARTICULO 32

a. Salvo que el crédito contenga instrucciones en contrario,
las facturas comerciales deben ser extendidas a nombre del
ordenante.

b. Salvo que el crédito contenga instrucciones en contrario,
los bancos pueden rechazar las facturas comerciales extendidas

por un importe superior al permitido por el crédito.
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c. La descripcién de las mercancias en las facturas comerclales
debe corresponder con la que figure en el crédito. En todos los
dem&s documentos, las mercancias pueden ser descritas en
términos generales que no sean lIncompetibles «con la

descripcién.

5.4.4 OTROS DOCUMENTOSB

ARTICULO 33

cuando se exljan otros documentos, tales como: resguardo
de almacén, ordenes de entrega ("delivery orders"), Zfacturas
consulares, certificados de orden, sin una definiciébn mis
concreta, los bancos aceptaran dichos documentos tal y como les

sean presentados.

5.5 DISPOSICIONES VARIAS

ARTICULO 34

a, Las expresiones "al rededor de", ‘aproximadamente o
similares, empleadas en relaclén con el Importe del crédito, la
cantidad o el precio unitario de las mercancias serén
interpretadas en el sentido de gque permiten una diferencia que

no excede dal 10% en m&s o en menos.
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b. A menos que el crédito estipule que la cantidad de las
mercancias gue se especifica no debe excederse ni reducirse, se
permitir& una tolerancia del 30% en m&s o en menos, siempre y
cuando el importe total de las utilizaciones no sobre pase el
importe del crédito. Esta tolerancia no se aplica cuando el
crédito especifica la cantidad en unidades de embalaje o de

articulos individuales.

5.5.1 EXPEDICIONES PARCIALES

ARTICULO 35

a. Las expediciones parciales est&n autorizada, salvo que el
crédito contenga instrucciones expresas en contrario.

b. Las expedliciones efectuadas en el mismo buque y para el
mismo viaje no ser4n consideradas como expediciones parciales,
atin cuando los conocimilentos de embargque que acrediten la
entrega "a bordo" llevan fechas diferentes y-o indiquen puertos

de embarque diferentes.

ARTICULOS 36

Si se han estipulado expediciones fraccionadas dentro de
plazos determinados y alguna fraccidn no se expide en el plazo
autorizado para la misma, el crédito deja de ser utilizable
para dicha fracclén posterior, salvo que el crédito contenga

instrucciones en contrario.
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5.5.2 FECHA DE VENCIMIENTO

ARTICULO 37

Todo crédito, tanto revocable como dirresvocable, debe
estipular una fecha de vencimiento para la presentacién de
documentos para pago, aceptaclén o negoclacién, aungue contenga

una fecha limite para la expedicidn.

ARTICULO 38

lias expresiones "al®, "hasta" o cualquiera otras similares
que se emplean para definir la fecha de vencimlento para la
presentacién de documentos para pago, aceptacién o negoclacién
o la fecha limite fijada para la expedicibn, se interpretarén

en el sentido de que incluyen la fecha indicada.

ARTICULO 39

a. Cuando la fecha de vencimiento estipulada coincida con un
dia en que los bancos estén cerrados por motivos que no sean

los sefialados en el Articulo 11, la fecha de vencimiento seré&

prorrogada hasta el primer dia habil siguiente.
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b. La fecha limite de expedicién no ser& prorrogada por que se
prorrogue la faecha de vencimiento en virtud de lo previsto en
este Articulo. Cuando el crédito estipule una fecha limite de
expedicién, los documentos de expedicién que lleven una fecha
posterior a la estipulada, no seradn aceptados. SiI no se
estipula en le crédito una fecha limite de expedicidn, no serén
aceptados documentos de expedicién en los que figure una fecha
posterior a la fecha de vencimiento estipulada en el crédito o
en las enmiendas de éste. Sin embargo, otros documentos
distintos de los de expedicidén, pueden estar fechados hasta
incluyendo la fecha de vencimiento prorrogada.

¢. Los bancos gque efectuen el pago, la acéptacién o la
negociacién en la fecha de vencimiento asi prorrogada, debe
afladir a los documentos su certificacién con el sigulente
texto:

"prasentado para pago (o aceptacién o negociaciébn segin el
caso) dentro del plazo del vencimiento prorrogado en virtud de

las diposiciones del Articulo 39 de los Useos y Reglas”
5.5.3 EXPEDICIGN, CARGA O DESPACHO

ARTICULO 40

a. Salvo que las condiciones del crédito indiquen lo contrario,
las expresiones “salida", *despacho", ¢“carga", ‘“partida del
buque”, que se emplean para fijar 1la fecha limite para la
expedicién de las mercancias, se consideran que son sinénimas

de "expedicién".
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b. Las expresiones tales como "pronto”", “inmediatamente", "lo
m&s pronto posible” y otras semejantes, no deberian emplearse.
8i se emplean, los bancos las interpretar&n como una peticibén
de que la expedicién se haga dentro de los treinta dias, a
contar desde la fecha de notificacién del crédito al
beneficiario por el banco emisor o por un banco notificador,
seglin el caso.

c. La expresién "el ... o alrededor del ... " y otras
similares, ser&n interpretadas como una peticién de expedicién
dentro de los cinco dias antes o después de la fecha indicada,

incluidos los dias limites.

5.5.4 PRESENTACION

ARTICULO 41

Ademés de lo exigldo en el Articulo 37, segGn el cual todo
crédito deberéd estipular una fecha de vencimiento para la
presentacién de documentos, los créditos deben también
estipular un pericdo de tilempo expresamente definido, después
de la fecha de emisién del conocimiento de embargue u otros
documentos de expedlcién, durante el cual debe efectuarse la

presentacién de documentos para pago, aceptacidén o negociacidn.
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Sl en el crédito no se estipula tal periodo, los bancos
raechazarén los documentos que les sean presentados después de
transcurridos 21 dias a contar de la fecha de emisién de los

conocimientos de embarque u otros documentos de expedicién.

ARTICULO 42

Los bancos no est&n obligados a aceptar la presentacién de

los documentos fuera de sus horas de oficina.

5.5.5 TERMINOS RELATIVOS A FECHAS

ARTICULO 43

Las expresiones "primera mitad”, "segunda mitad” de un

mes, se interpretarén que comprenden, respectivamente del 1 al

15 inclusive, y del 16 al ultimo dia del mes inclusive.

ARTICULO 44

Las expresiones “principio® "mediano" o "fin* de mes se

interpretaran que comprenden, respectivamsnte, del 1 al 10

inclusive, del 11 al 20 inclusive, y del 21 al Gltimo dia de

cada mes inclusive.
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ARTICULO 45

cuando un banco que emite un créd,ito da instrucciones da
que el mismo sea confirmado o avisado con validez “por un mes*,
“por sels meses", stc., pero sin espscificar a partir de que
feacha ha de contarse el plazo, el banco confirmador o
notificador confirmar& o avisari el crédito como vilido hasta
el final del plazo seflalado a contar desde la fecha de su

confirmacién o aviso.
5.6 TRANSFERENCIA

ARTICULO 46

a. Un crédito transferible es un crédito en virtud del cual al
beneficlario tiene el derecho de dar instrucciones al banco
designado para efectuar el pago o la aceptacidn, o cualquier
banco facultado para efectuar la negociacién, para que el
crédito pueda ser utilizado en su totalldad o en parte por uno
o mas terceros (segundos beneficiarios).

b. El banco gque recibe instrucciones de efectuar la
transferenclia., Haya o no confirmado el crédito, no tendr
obligacién alguna de efectuar tal transferencia, si no es
dentro de los limites y en la forma a las que expresamente haya
dado su conformidad y s6lo después de que sus gastos relativos

a la transferencia le sean pagados.
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c. Salvo disposicibn expresa en contrario, los gastos bancarios
relativos a la transferencias son a cargo del primer
beneficiario.

d. Un crédito puede transferirse Gnicamente en el caso de que
haya sldo designado expresamente como “transferible" por el
banco emisor. Los términos tales como #divisible",
"fraccionable", ‘"cedible" y "transmisible" no afaden nada al
significado del término "transferible" y no deber&n emplearse.
e. Un crédito transferible puede ser transferido solamente una
vez. Pueden transferirse separadamente fracciones de un crédito
transferible (que no sobre pasen en conjunto el importe del
crédito), con tal de que no se hayan prohibido las expediciones
parciales, y el conjunto de tales transferenclas se consideraré
que constituye una sola transferencia del crédito. El crédito
puede transferirse Gnicamente bajo los términos y condiciones
especificados en el crédito original, a excepcién del importe
del crédito, de cualquier precio unitario indicado en el mismo,
y del plazo de validez o del plazo ds expedicibn, todos o
cualquiera de los cuales pueden ser reducidos o acortados.
Adem&s, el nombre del primer beneficiario puede hacerse figura
en sustitucién del nombre del ordenante del crédito, pero si el
crédito original exige especificamente que el nombre del
ordenante del crédito figure en cualquier otrc documento que no

sea la factura, dicha exigencia debe ser respetada.
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f. El primer beneficiario tiene el derecho de sustituir con sus
propias facturas las del segundo beneficlario, por importes que
no excedan el del crédito original y, en su caso, por los
precios unitarlos originales estipulados en el crédito, y
cuando se haga tal sustitucién de facturas, el primer
beneficlario puede disponer con cargo al crédito de la
diferencia, si la hubiere, entre sus facturas y las facturas
del segundo beneficiario. Cuando un crédito ha sido transferido
y el primer beneficiario ha de entregar sus propias facturas a
camblo de las facturas del segundo beneficlario, perc deja de
hacerlo al primer requerimiento, el banco que ha de efectuar el
pago, aceptacién, o negoclacién, tlene el derecho de remitir al
banco emisor los documentos reclbidos en virtud del crédito,
incluyendo las facturas del segundo beneficiario, sin incurxir
an responsabllidades ante el primer beneficiario.

El primer beneficiario de un crédito transferible puede
transferirle a un segundo beneficiario en el mpismo pais, a
menos que el crédito establezca especificamente lo contrario.
El primer beneficiario tendra el derecho de pedir que el pago
o negoclacién se efectué al seqgundo beneficiario en el lugar al
cual el crédito ha sido transferido, hasta incluyendo la fecha
de vencimiento del crédite original, y sin perjuicio del
derecho del primer beneficiario a entregar, posteriormente, sus
proplas facturas en sustitucién de las del segundo beneficiario

y a reclamar cualquier diferencia gue resulte a su favor.
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6.1 ANTECEDENTES DE LA EXPORTACION EN URUAPAN.

El municipio de Uruapan est& en la vertlente sur de la
sierra, y asi forma parte del eje volcanico. Su altura sobre el
nivel del mar se considera de 1634 metros, queda situado a los
19 grados 34’ 56" de latitud norte y 102 grados 03’ 46" de
longitud ceste del meridiano de Greenwich.

Siempre ha tenido importancia por ser como puerta de
entrada de comercio entre la tierra fria y templada de la
tierra caliente.

La ubicacidn,bellezas naturales asi como su favorable
clima para el cultivo y el turismo, han favorecido para que
Uruapan sea un iImporte centro de comercio y econbmico en el
estado.

Anteriormente en los alrededores de Uruapan, se cultivaban
pl&tanos, café, chirimoyas, maiz, trigo y cebada. actividades
que dentro de la agricultura se han sustituldo por las
diferentes variedades de aguacate (hass, criollo, etc.).

Ya en la actualidad predomina el cultivo de aguacate, por
lo que se le ha auto-nombrado "la capital mundial del
aguacate". Como consecuencia de los capitales producto de la

agricultura (principalmente) se crearon nuevas empresas.
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En 1991, los Inversionistas de la regién y ante 1la
apertura comercial de México, deciden crear lo que ahora
conocemos como procesadoras de aguacate, con las cuales se
logra conservar el aguacate, empacado en prasentacién de pulpa
o de guacamole listo para consumirse.

La finalidad principal de estas empresas era comercializar
su producto en el exterior, pero por falta del conocimiento del
mercado al que pretendian entrar y por tratar de ser primeros
en la competencia regional, ocaslono grandes problemas tanto
financieros como de nmercadotecnia, pues las ventas no
coincidieron con lo presupuestado.

Después se encuentran con el problema de cobranza,por lo
que deciden crear empresas para comerclalizaciébn y cobro en el

pais importador.

§.2 EL USO DE LA CARTA DE CREDITO

Sa realizo un investigacién de campo en las empresas
exportadoras de la regién, basadas en un cuestionario escrito,

con las siguientes preguntas:

1.~ ¢ Piensa que exportar beneficle a nuestro pais?
Si__ No__ Porque

2.- ¢ Considera que hay suficiente informacién relativa de los
sistemas de cobranza internacional?
S1__ No__ Porque

3.~ ¢ Usted como exportador que formas de cobro internacional
conoce?

4.~ ¢ Conoce los financiamlentos que ofrecen los bancos al
exportador?
Si__ No__ Cuales
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5.- ¢ Conoce la carta de crédito como sistema de cobro
internacional?
si__ No__

6.~ ¢ Cuantos y cuales tipos de carta de crédito conoce?

7.~ Si usted ha trabajado con cartas de crédito ¢ ha tenido
problemas?
Si__ No__ Cuales

8.- ¢ Conoce el procaso para el pago internacional por medio de
carta de crédito?
Si__ No__

9.~ ¢ considera necesario para su empresa un manual sobre
cobranza internacional?

5i__ No
10.~ Justed apoyaria asesoria para la exportacién?
si__ Ne

También se realizaron entrevistas en los bancos segtin el
siguiente cuestionario.
1.~ ¢ Manejan créditos para la exportacién?

Si__ No

2.~ ¢ Clenta con informacién relativa al financiamiento a la
exportacién?

3.- ¢ Que medidas esta tomando la banca privada ante el posible
T.L.C. ?

4.- ¢ Cual procedimiento recomienda a sus clientes para la
cobranza internaclonal?
5.~ ¢ Manejan la carta de crédito?

Si__ No

6.~ ¢ Recomlenda a sus clientes la carta de crédito?
Si__ No,

7.- ¢ En que porcentaje los clientes prefieren la carta de
crédito?

8.- ¢ Ha tenido problemas con el manejo de la carta de crédito?
Si__ No__ cCuales
9.- ggonsider& atil un manual sobre cobranza internacional?
S No
10.- sCree que el banco requiere de una persona espscializada
en comarcio exterior?
si_ Neo

6.3, INTERPRETACION DEL RESULTADO DE LA INVESTIGACION DE CAMPO

Como resultado de la investigaciébn por medio de un
cuestionario aplicado a grupo Barragan (procesadora de aguacate
Y empaque san lorenzo); a grupo Doddoli (procesadora de
aguacate); Haclenda de «castilla (exportacién de flor) y

Agrifrut (exportacién de fruta e temporada), encontramos que:
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100% De dichas empresas plensan que exportar beneficia a
nuestro pais, las cuatro empresas opinaron positivamente.
100% consideran que no hay informacién adecuada, debido a que
los bangueros no estan lo suficientemente capacitados.
75% Conocen a la carta de crédito como sistema de cobranza,
debido & que una de las tres solo firma cartas de crédito en
las importaciones, pero no en las exportaciones.
50% Conocen los créditos que los bancos ofrecen a la
exportacién, se opino gque se conocia muy poco los tipos de
financiamientos a la exportacién.
100% Desconocen los tipos de cartas de créditos, aunque sea un
solo tipo y de exportaciébn o importacién.
75% No ha tenldo problemas con el uso de cartas de crédito.
De los tres que la han utilizado no han tenido ningun problena,
ya que son muy bilen analizadas por los ejecutivos
aspecializados del banco.
100% Consideran muy necesario un manual sobre cobranza
internacional, ya que de esa forma podrian analizar su mejor
opcién.
100% Apoyarian asesoria para la exportacién.

Como rasultado de la investigacidén de campo reallzada

gerencia Comermex; Banamex y Bancomexten encontramos que:

pag 120



l00% Manejan los créditos a la exportacién, bancomext lo
tramita directamente con apoyo de un banco de primer piso,
comermex centralizado y banamex por su departamento regional
internacional.

100% Cuentan con informaciédn relativa a los créditos a la
exportacién aunque en muy pocas cantidades.

* Ejecutivos bancarios de primer nivel, afirmaron que
la banca en México aun no esta preparada para competir con
bancos extranjeros.

Las medidas que esté4n llevando a cabo ante la
apertura comercial y la posible firma del T.L.C. son la
capacitaclén, por medlo de diplomados en universidades, apoye
para estudio de idiomas y seminarios.

* Se denoto que en primer lugar no se recomienda
exportar a pequefios productores y/o comerclantes, y si se
recomienda el uso de la carta de crédito que aunque mas alto su
costo brinda mas seguridad, pero el negoclador axtranjei'o
muchas veces no la quiere otorgar, para fljar sus propias
reglas.

* si manezjan las cartas de crédito aunque
principalmente para importaciédn.

* Los ejecutlvos bancarios sl recomiendan la carta de
crédito. Y el exportador aunque quiera aplicarla en muchos

casos no le es otorgado por el importador.
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* En el banco nc se han tenido problemas con cartas de
crédito, en cuanto a cobro, el problema es con el exportador
que no sabe reunir toda la documentacién.

» La banca de primer piso considera indispensable un
manual sobre cartas de crédito, para los clientes. Y banca de
segundo piso (Bancomext) afirma que si lo proporclona.

* los bancos ya cuentan con departamento de comercio
exterior, aunque algunos lo siguen manejando en forma

centralizada.

6.4. CONCLUSIONES

En conclusidn el uso de la carta de crédito se aplica muy
poco, porqua:
- Hay desconocimiento de la misma, inclusive con ejecutivos de
cuenta de los bancos.
- No silempre se tiene respuesta positiva del negoclador
extranjero en cuanto a otorgarla.
- El poco o nulo conocimiento de los empresarios, gerentes,
administradores y contadores de 1las empresas exportadoras,
sobre reglas internaclonales, tratados, mercadotecnia
internacional, asi como las consecuencias por la negoclacidén de

con la parte importadora.
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~ A primera vista es mas costoso en comparacién con otros
sigtemas de cobro.

Entonces hablamos que una carta de crédito confirmada
cuesta 0.20% de la cantidad exportada aproximadamente, varia
dependiendo del monto y tiempo del pago, ademas en algqunos
bancos cobran un 0.35% promedio sobre el resultado de aplicar
la tasa anterior por manejo de documentos.

La persona que realice el tramite debe tener un adecuado
conocimiento sobre comercio internacional, ademas investigar
que banco presenta mas seguridad, rapidez y economia en

tramites de cobranza.
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CONCLUYUSION

Al inicio del presente trabajo, se presentaron incégnitas
e interesaes del tratamiento tanto legal como operativo de la
carta de crédito y, después de haber realizado una ardua
investigacién, tanto bilbliogr&fica en revistas especializadas,
cursos sobre el tema, entrevistas con empresarios de la regién,
funcionarios bancarios en banca de primer y segundo piso, se
llega a la conclusién de que todo Licenciado en Contaduria,
Asesores Bancarios o Flnancieros; Empresarlos y cualquier
persona lnteresada en el Comercio Internacional deben tener un
amplio conocimiento de la carta de crédito documentario como
método de cobranza internacional y auxiliar en la obtencién de
cartas de crédito domesticas, para financlar los insumos del
producto a exportar.

Esto se afirma debido a que los cambilos econémicos
mundiales y nacionales actuales y ante la apertura eminente de
nuestro Pals referente a su comerclo, la empresa mexicana tiene
que conocer perfectamente los tipos ventajas, desventajas, y
costos de la cobranza internacional y dentro estd ublcada la
carta de crédito documentaria con sus formas y caracteristicas
especiales, la cual ofrece una forma de cobranza internacional
a primera vista mas costosa, pero que analizandola mas
profundamente en el mercado internacional asi <como su
comportamiento, encontraremos (al 1igual que en un mercado

nacional);
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Empresas con las que podriamos tener serlos problemas de
cobranza y con estos muy elevados costos para hacer efectiva la
compra-venta, llegando hasta la 1licitacién, la empresa
importadora puede argumentar variantes gue dificilmente
podremos comprobar su desvirtuamiento, y por lo tanto perder
una cobranza internacional con costos muy elevados para nuestra
empresa.

En la investigacién de campo se pudo comprobar, que las
emprasas de la region de Uruapan con capacidad para exportar
y/o exportadoras, conocen la carta de crédito pero de una

manera muy superficlal y en una sola de sus variantes.

Con la presente investigacion se llega a la conclusion de
que los empresarios de la reglon desconocen a fondo las
vantajas de la carta de crédito, y lo que es afin peor es que
éste reducido nGmero de empresarios no las utilizan en sus
transacciones  internacionales, debido a que  empresas
internacionales prefieren condicilonar a la empresa mexlcana
para realizar la compra venta sin firma de dicha carta, a
exepcion de que los mercados internacionales esten solicitando
el producto ofrecido por la empresa mexicana.

Ademés de poder *“asegurar® la cobranza internacional,
podemos con una carta de crédito obtener cartas de crédito
domesticas, o recibir [financiamiento para el proceso
productivo. Asegurando de esta forma los insumos necesarios

para la exportacién.

Pag 125



Menclonamos asegurar entre comillas debido que al tener
una carta de crédito documentario en nuestras manos, no asegura
un estricto seguimiento de la misma por parte del comprador por
lo cual se recomienda que no solo se fle la empresa mexicana a
la carta de crédito, sino que anterior a la firma de la misma
debe realizarse un estudio de la empresa compradora, para ver
si ha tenido problemas de pagos anteriores, si es una empresa
morosa en su pais, etc. y si el anillsls es positivo, evitar
tener a una empresa con dichos antecedentes, como nuestra
cliente.

Para finalizar recomendamos a toda aquella persona
interesada en el comerclo Internacional y especificamente en la
cobranza internacional, analice el presente trabajo el cual le
dar& una visién desde lo elemental de la exportacidén hasta la
especificacién de «cada uno de los tipos de créditos
documentarios con sus ventajas, desventajas, seguimientos,
formatos y reglas de uso uniformes.

Espero el presente trabajo pudiera servir a alguna persona
o empresa que lo pueda aplicar de una manera productiva y

aumente la calidad de las exportaciones mexicanas.

Hugo Andrade Torres.
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GLOBARIO

ARANCEL: Constituyen los Jimpuestos que se aplican a las

exportaciones o importaciones de mercancias.

ARANCEL DE IMPORTACION: Impuestos que gravan mercancias de
importacibn. Se pueden imponer con una base advalores, es decir
como un porcentaje del valor, o sobre una base especifica, o
sea, como un monto por unidad su propSsito puede constituir
5610 en obtener ingresos para el gobierno, en cuyo caso el bien
producido en el pals que cerresponda al de importacién esté
sujeto a un impuesto compensatorio equivalente. Sin embargo,
los impuesto o la importacidn por lo general se aplican con el
propbsito de llevar a cabo una politica econémica determinada,
y en este contexto se pueden emplear para que cumplan muchas
tunciones por ejemplo:

1.~ Reducir el nivel total de importaciones, haclendolas was
caras en relacién a sus sustitutos produclidos en el pals, con
el fin de eliminar un dificit de Balanza de pagos -DEVALUACION-
2.~ Compensar la préctica de Dumping, aumentando el precio de
importacién de las mercancias afectadas hasta su nivel
econdmico.

3.~ Ejercer represalias contra nmedida restrictivas lmpuestas

por otros paises. =RECIPROCIDAD-
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4.~ Proteger una Jindustria nueva hasta que esté bien

establecida para competir con las industrias mas avanzadas de

otros palses.

5.~ Proteger actividades "clave® por ejemplo la agricultura,

sin las cuales la economlia es vulnerable en tlempos de guerra.
Los aranceles pueden ser preferenciales (-] no

descriminatorios.

CERTIFICADOS DE ORIGEN, CERTIFICADOS DE PRECIOS. Estos
certificados deben acompaflarse a la documentacién que se 1le
entregue al agente aduanal para su despacho, con objeto de
hacer uso de la desgravacién de Impuesto en caso de dicho

producto esté negociado.

COBRANZA. Es el conjunto de actividades gque realiza una empresa
para la recuperacibn del precio de los productos o servicios
que fueron proporcionados a sus cllentes mediante el uso de su
crédito, Cada gerente de crédito y cobranzas debe desarrollar
un sistema para cobrar las cuentas vencidas de los clientes
morosos, que generalmente en las empresas Se clasifican como
sigue:

a) Clientes que s6lo ocasionalmente se retrasan en sus pagos:
se les debers tratar con toda cortesia, y analizar el motivo de

su retraso.
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b) clientes que se retrasan con frecuencia: el gerente debe
Intervenir expresando al cliente su confianza, pero ejerciendo

una delicada presién para que pague.

COMERCIO. Ultimo eslabén en la cadena de distribucién del
fabricante al consumidor final,

COMERCIO INTERNACIONAL. Internacional trade. Intercambio de
bienes y servicios entre un pais y otro. Este intercambio se
realiza debido a la diferencia ds costos de produccién entre
paises y porgue aumenta el bienestar econébmico de cada pais
ampliar el rango de bienes y serviclos disponibles para
CONSUMO. DAVID RICARDO demostr6é, por medlo de la ley de las
ventajas comparativas, que para un pais no era necesario tener
ventajas de costos absolutos en la produccidn de una mercancia
para encontrar a alguien que deseara comerciar. Atn si un pais
produjera todas las mercanclas més caras que cualquler otra
nacién, podia tomar lugar el comercio en beneficio de todos,
con la sola condicién de que los costos de producclén relativos
de las diferentes mercancias fueran favorables. Las diferenclas
en costos de produccién existen debldo a que los palses tienen
diferentes dotaciones de los recursos que se regquleren. Los
palses difieren en el tipo y cantidad de materias primas en su
territorio, en sus climas, capacitacién y magnitud de su fuerza

de trabajo y su stock de CAPITAL fisico.
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Los palses tienden a exportar (EXPORTACIONES) las
mercancias cuya produccién requlere, de manera relativa, més
que otras de los recursos (FACTORES DE PRODUCCION} que mas
tiene (PRINCIPIO DE HECKSCHEROLHIN). Con la finalidad de
aumentar el &mbito de espacializacién de la fuerza de trabajo
(DIVISION DEL TRABAJO) y obtener ECONOMIAS DE ESCALA con el
agradecimiento de los MERCADOS se supone que el comerclo
internacional debe estar libre de restricclones (LIBRE

COMERCIO) .

CONOCIHIENTO DE EMBARQUE MARITIMO. FEste documento debe
solicitarse a la empresa maritima en tres originales, todos
firmados a tinta con objeto de utilizar uno de ellos al
presentar la reclamacién a la compafiia Aseguradora -pét

faltantes o mercancia dafiada en trénsito.

CREDITO. Credit. Consecidén del uso o posesién de blenes o
servicios sin pago inmediato., Hay tres tipos de crédito: 1.-
Crédito al consumo: crédito que se extiende de manera formal o
informal por tenderos, casas de flnanciamientos y otros, al
ptiblico ordinario para la compra de blenes de consumo (CREDITO
AL, CONSUMO), 2.~ cCrédito comerclal: crédito que otorga, por
ejemplo proveedores de material a los fabricantes o los

tabricantes a mayoristas o detalllstas (CREDITO COMERCIAL);
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Casl todo intercambio en la industria manufacturera los
servicios y el comercio se efectGan a crédito y la empresas
pueden proporcilonar pequeflos descuentos en clfras que saldan
en, por ejemplo, un mes. 3.- Crédito bancario: crédito que

consiste en préstamo y giros a los clientes de un banco.

CREDITO DOCUMENTARYO. Es toda apertura de crédito, cualguiera
que sea su forma, hecha al destinatario de mercancias en ruta,
y garantizadas por los documentos correspondientes a estas
mercanclas. El1 crédito documentario, también llamado carta de
crédito (Letter of Credit L-C) representa el compromiso del
banco emisor de poner a disposicién del vendedor por cuenta del
vendedor, y a través de un segundo banco aceptante notificador,
una cantidad convenida en condiciones muy preclsas. Se trata
pues de documentos y no de mercancias lo que se est4
negociando. Los créditos documentarios pueden ser revocables e
lrrevocables y pagaderos a la vista, con pago diferido y
utilizables mediante letra a plazo (Reimbursement Credit). Los
principales documentos que integran este crédito son:

a) Factura que ampara la mercancia y el valor.

b) P6liza de seguro.

¢) Conocimiento de embargue.

d) Certificados de origen, de inspeccibén o sanitarios.

Los pasos que siguen en el proceso de un crédito documentario

para importacién, exportacién y nacional son:
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* Apertura mediante solicitud.

* Contabilidad y registro de desembolso.

* Modificaciones y discrepanclas en las condiciones.
* An&lisis exhaustivo de documentos.

* Pagos.

DINERO. Es el recurso monetario en su definiciébn més simple.

D.O.A. (Documents on acceptance) Documentos contra aceptacién.

D.0.P (Documents on payment) Documentos contra pago.

DUMPING. En forma estricta, venta de una mercancia en un

mercado extranjero a un precio inferior al costo mundial.

DRAW-BACK. Régimen aduanero que permite la devolucidn total o
parcial de los derechos e impuestos a la importacién, asi como
de los impuestos internos, pagados por las materias primas y
dem&s materiales utilizados en la producclén, elaboracidén o

acondicionamiento de mercancias que sean exportadas.
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ECONOMIA. Los economistas parecen no haberse puesto nunca de
acuerdo acerca de la derinicibén de su materia, criticando la
mayoria de las sugerencias, sea porque no cubren todos los
aspectog o por que conslderan como verdadero lo que queda por
probarse, lncurriendo en alguna clrcularidad de definicidén. Por
ojem. la ramosa definicidén de Robbins: * Economia es la ciencia
que estudia el comportamiento humano como una relacibén entre
fines y medios escasos que tilenen usos alternativos”, parece
capturar la esencia de la microeconomia, pero no transmite
mucho del contenido de la macroeconomia (desde lusgo, la
definicién fué anterior al desarrollo de ésta). Por otro lado
la no muy seria: " Economia es lo que hacen los economistas *.
Aqui se ofrece la siguiente derfinicién: * Economia es una
clencla que trata de los aspectos del comportamiento soclal y
las dinstitucliones que se relacionan con el uso de recursos
escasos para producir y distribuir blenes y servicios para

satisfacer necesidades humanas".

BXPORTACION. Los bienes y serviciocs que produce un pals y se
venden a otro a cambio de los propios blenes y servicios del

sagundo pals, por oro y divisas extranjeras o para cancelar una

deuda.
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También podemos ubicar a la exportacibén como: todas las
transferencias de propledad de mercancias y prestacién de

servicios que los residentes de un pais venden al exterior.

GRAVAMENES A LA IMPORTACION. Derechos aduaneros y cualesquiera
otros recargos de efectos equivalentes -sean de car&cter
fiscal, monetario o canbiario- que indican sobre las
importaciones, con expedicién de las tasas o derechos cuyo

monto se limita al costo aproximado de los servicios prestados.

IMPORTACION. Son todas las transferenclas y adquisicilones de
bilenes y serviclos que un pals adquiere del extranjerc y por

los cuales eroga divisas.

PEDIMENTO8 DE IMPORTACION Y¥Y~O EXPORTACION. considerando la
importancia de estos documentos el importador o exportador
deberéd de solicitar al agente aduanal que le despache la
mercancia original con el sello do la caja de pagado en la
aduana en que se hizo el despacho y firmado por el vista que
encargé del reconocimiento aduanal y de ser posible solicitar a
su Agente Aduanal, dos coplas simples de este documento con el
fin de utilizarlas en caso de reclamacibén a la empresa

aseguradora, por pérdida de mercancfa en transito.

"~

Pag 135



P.I.B. Producto interno bruto. Medida del flujo total de bienes
y servicios que produce la economia durante un determinado

periocdo, por lo regular de un afio.
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