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CAPITULO ).
NORMAS DEL DERECHO INTERNACIONAL APLICABLES A CONTRATOS COMERCIALES
INTERNACIONALES.

I. La Convencion de la O.N.U. sobre Compraventa Intemacional de Mercaderias.

A. Antecedentes.
1. Dela Compraventa.

El contrato de la Compraventa es de los mas antiguos, complejos y extensos que presenta variadas
modalidades y especialidades.

La génesis de la compraventa comienza con ta necesidad general humana de obtener los bienes
que cubran sus requerimientos cotidianos y los superfluos. La satisfaccion de esa necesidad se
logra con el intercambic de los bienes, a fravés del acuerdo con ofro que sea poseedor de tales.
Derivado del constante intercambio y crecimiento de necesidades, surgen personas que se dedican
a ser el puente entre quien produce y quien consume. Este personaje es ¢! comerciante.

B. La Compraventa en la Historia.

1. Roma,

La compraventa en Roma ( emptio - venditio ) presenta por primera vez, de forma expresa la forma
mas definida del contrato, con sus rasgos de consensualidad e interdependencia de dos

obligaciones reciprocas.

La compraventa consiste en ¢ convenio de cambiar una cosa { merx ) que se entregard at
comprador por una cantidad de dinero { pretium ) que se pagara al vendedor.

La forma primitiva de 1a compraventa fue el trueque, se realizaba como intercambio manual para la
compra del "res nec mancipi *, y adoptaba la forma solemne del mancipatio para !a compra del "res
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mancipi®. Una vez que la Jurisprudencia llega a admitir la perfeccién del confrato por el
consentimiento, las obligaciones de entregar y pagar que en él se originan se presentan como
simulténeas.!

Por la repeticion de este proceso se transforma ja compraventa a un contrato mercantl por
excelencia. La obligacion principal de! comprador consiste en pagar ef precio, ¥ la obligacion del
vendedor de entregar libre y 0t Ia posesion de la cosa.

2. Derecho Francés.

En Francia cambid {a estructura del cantrato, pasando de ser simptemente obligacional a trastativo
de dominio, sin ser ésta dltima una caracteristica esencial sino natural del contrato; ello porque cabe
la posibilidad de la compraventa sin traslado de dominio o propiedad.

El articulo 1582, primer parafo del Codigo Civil Francés de 1804 sefiala como definicion de la
compraventa: "La venta es una convencidn por ta cual uno se obliga a dar una cosa y otro a
pagada”, y e! 1583 establece el caracter traslativo de la compraventa; "Sera perfecta entre las
partes, y |a propiedad quedara adquirida de derecho por et comprador, respecto del vendedor, desde
el momento en que se convenga en la cosa y precio, aunque !a primera no se haya entregado ni
pagado el segundo "

3. Codigos Mexicanos.

El Cédigo Civil Mexicano del 13 de Diciembre de 1870 tiene como antecedente directo el proyectn
que en 1859 redactd Justo Sierra, que tuvo como fuentes de inspiracion el Codigo Civil Francés, el
Cédigo Civil Portugués, el Austriaco y el Holandés asi como las concordancias del Codigo Espaiiol
de 1851, redactadas por Garcia Goyena.2

! D'ORS, Avaro. Derecho Privado Romano. Ediciones Universidad de Navarra, Espafia 1983, pag 543,

2 GALINDO GARFIAS. Derecho Privado Romano, Ediciones Universidad de Navarra, Espafia 1983, pag. 548
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En el Codigo Civil para el Distrito Federal de 1932, existe la redaccion de la definicion de la
compraventa muy parecida ala det Codigo Civil Argentino en ¢! que, a diferencia de nuestro sistema,
si &s indispensable la entrega de la cosa.

En resumen podriamos sefialar que :

Derecho Romano: La compraventa es un contrato simplemente obligacional, requiriéndose para su
perfeccionamiento la entrega real de la cosa o traditio y, para el traslado de la propiedad, un acto
posterior.

Derecho Francés : Ei contrato de compraventa se perfecciona por el consentimiento, es consensual,
y automaticamente fransfiere ia propiedad, sin ser esto una caracteristica esencial, tomando
precauciones formales para evitar problemas derivados de esa simultaneidad, tales como la
inscripcion en el Registro de la Propiedad.

Derecho Mexicano : No se requiere la entrega de fa cosa para perfeccionarse, sino tan solo es
necesario el acuerdo de voluntades, la fraslacidén de dominio se verifica como un efecto natural de
contrato, a menos de que las partes dispongan en contrario y la difieran en el iempo.

Se ha ilegade a mencionar como otro sistema €l derivado del Derecho Germanico, en e que la
transmision de la propiedad de los inmuebles se verifica hasta que el contrato ha sido inscrito en el
Registro Publico de la Propiedad y la transmision de! dominio de los muebles es al momento de su

entrega.
E! contenido obligacional de la compraventa en los sistemas juridicos actuales se deriva de las

anteriores caracteristicas, resuitando accidental para cada uno de ellos segln su origen, pero en
todos los casos casi con los mismos elementos.

C. Historia de! Derecho Mercantil como marco de la Compraventa de Mercaderias.
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El contrato de compraventa fue el que origing la estructura juridica que reguta el Derecho Mercantil,
Hubo quienes usaron el contrato de compraventa como su ocupacion cotidiana, adquiriendo fos
bienes para transmitirios a ofres, convirtiéndose estas constantes transacciones en el motor del
Derecho Mercantil, que a su vez fie abarcando no sblo la compraventa sino casi todas las
actividades y actos juridicos del empresario y del comerciante comoe tal. El Dereche Mercantil nacié
de una parte del Derecho Civil, es ahora el marco de la compraventa mercanti| de mercaderias, que
recurre al Derecho Civil como supletorio.

1. La Edad Media.

Cuando sucumbid el Imperic Romano de Occidente, e! comercio es la actividad que retrocede més,
al grado de quedar reducido al intercambio de bienes para consumo local para satisfacer solamente
las necesidades basicas.

Es en Italia donde florece el Uitimo recuerdo del comercio antiguo, surgen centros comerciales e
industriales. Conforme se extiende el comercio, paralelamente aumenta su regulacion, naciendo de
esa forma la normatividad mercantil.

En estos centros, con objeto de regular las relaciones mercantiles, se insfituyen organizaciones
comerciales encabezadas por Consules, se crean también los tribunales, Las corporaciones a través
de sus tribunales dictan resoluciones en la materia de comercio que van compilando y formando un
cuerpo de leyes y reglamentos a los que se fes da el nombre "estatutos”.

2. Edad Moderna.

En busca de nuevas rutas comerciales, a fines del siglo XV se hicieron descubrimientos de nuevas
tierras, civilizaciones y productos: la trata de negros, fug el mas productivo de la época dado el
descubrimiento de América y la necesidad de mano de obra. América proporciond a Espafia y
Portugal metales preciosos que distribuyeron per el mundo y que les daban grandes ganancias. En
esta epoca, el derecho internacional de comercio cedit su lugar al derecho mercantil nacional.
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El derecho Estatutario es sustituido por el codificade, pasando tal funcién a la monarquia.
Desaparecio entonces |a unidad del Derecho Mercantl Europeo, sometido ahora a una
reglamentacion de cada pais.

De las ordenanzas dictadas, la mas importante es |a de Colbert, que ha sido un texto base del
Derecho Mercantil actual.

3. Epoca Contemporanea.

Después de fa Revolucion Francesa, bajo la conviccion de la ley escrita, al crearse la comision para
ta redaccion del Codigo Civil, se nombrd la Comisidn para el Cédigo de Comercio que reproduce
parte de las citadas ordenanzas de Colbert. Este codigo como aspecto trascendental, tiene el que no
sdlo se apoya en el elemento subjetivo, es deir los gremios, sino que acude al acto de comercio
comgo elemento objetivo.

4, México.

La aportacidn de la legislacion espafiola fue muy importante pues gran parte de ella fue fraspuesta a
la nuestra. Fue hasta 1854 cuando aparece el primer Cédigo de Comercio, lamado Cédigo Lares,
derogado en 1855 por las ordenanzas de Bilbao. Cuando se restauré la Repiblica en 1867, se gestd
la idea de un Cadigo de Comercio Nacional y en 1884 se promulga éste. Actualmente rige el Codigo
de Comercio de 1889, a pesar de que gran parte de sus disposiciones han sido derogadas para
formar ofros cuerpos legales independientes, como la Ley General de Sociedades Mercantiles, Ley
de Quiebras y Suspensién de Pagos, efc.

D. Historia de la Convencidn.

El comercio entre diversas naciones ha tenido, y sigue teniendo gran importancia econdmica y
cultural.
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E! derecho Comparado y el derecho internacional privado, tienen como fin lograr la solucién y
coordinacion de los diferentes sistemas juridicos. Para superar tales dificultades, se tiende a celebrar
convenciones internacionales.

Ejemplos claros de organismos que trabajan en ia unificacién de materias de Derecho Mercantil son:
la CNUDMI que ha elaborado tres convenciones sobre la materia, por ejemplo, sobre prescripcion
de derechos y obligaciones en matena de compraventa internacional de mercaderias.

La Conferencia Permanente de Derecho Internacional Privado de La Haya, realizd dos convenciones
en esta materia, las cuales se aprobaron en 1964. En busca de la unificacion juridica en la materta,
la Comision de las Naciones Unidas para el Deregho Mercantil Internacional, cuatro afios después,
pidi6 a los Estados miembros de la Organizacion de Naciones Unidas {ONU) que opinaran sobre las
convenciones aprobadas en la Haya y expresaran su intencion de ratificarlas o no.

El Instituto Internacional para la Unificacibn del Derecho Privado (UNIDROIT) convocd en 1983 a
una Conferencia Diplomética que se celebrd en Ginebra, sobre representacion internacional en
materia de compraventa de mercancias.?

E. Ambito de Aplicacion de la Convencién.

Hemos hecho un division bipartita de los puntos de vista aplicables para el estudio de este acuerdo
internacional:

- Aspecto Externo.

- Aspecto Interno.

El primero es el que contempla a la convencibn como integrante del conjunto de normas
intermacionales, su posicién frente a ofras disposiciones, su ambito de aplicacion y regias de
interpretacion.

? MANTILLA MOLINA, Roberto L. Derecha Mercantil, México D.F. Editoriat Pomia, 1986, pag 41 - 42,
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El segundo aspecto es el conjunto de disposiciones contenidas en la Convencion que regulan el
contrato de compraventa internacional de mercaderias en su parte sustantiva, que es la esencia de
la misma; normas materiales y algunas confiictivas que crean una institucion juridica.

La Convencion consta de cuatro partes, de !as que, en e! punto de vista externe, analizaremos la
Primera y la Cuarta. De esto obtendremos 1a localizacién e interpretacion que debe darsele al
contrato.

1. Aplicacién Temitorial.

El ambito de aplicacion de las normas que contiene ta Convencién, se refiere al alcance de la
obligatoriedad de la misma, que podemos contemplar desde el sentido geografico, que determinara
si se aplica o no la Convencion, dependiendo del lugar en que se localiza e) establecimiento de las
partes, y el ambito matenial de aplicacion; eflo contenido en los articulos 1 a 6 de la misma.*

Es conveniente mencionar que desde el titulo de la Convencion, hay una restriccion a su
aplicabilidad; es una Convencion Internacional, es decir, excluye su obligatoriedad para contratos
celebrados entre partes que se encuentren en un mismo Estado, ello se ratifica en el pamrafo 1) del
articulo primero.

Un problema que se presenta en este apartado y en toda la Convencidn, es el de la
conceptualizacién de términos, tales como "compraventa”, "establecimients®, *mercancia®, etc., debe
darsele un sentido amplio de interpretacion, extenderse a lo que comunmente se refieren esos
terminos, pero siempre tomando en cuenta el sentido que se pueda deducir del texto de la misma
Convencion. De no ser asi, estariamos restingiendo su aplicacion tanto como nuestro subjetivismo
lo quiera.

Derivado de lo anterior, tos conceptos se definen de dos maneras; una, de acuerdo a la Convencién,
tratandose de un instrumento internacional, una definicidn estrecha no seria aceptable para muchos

* EICapitsio 1 de la Convencion, tlamada "AMBITO DE APLICACION"
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paises, por eso se ha optado por establecer conceptos y bases muy generales que permitan su
conceptualizacion y, dos, que esos conceptos sean definidos conforme a la ley nacional aplicable.

2. Aplicacion Material.

El articulo 1 determina que la Convencidn se aplicard a las compraventas de mercaderias
celebradas entre partes que tengan sus establecimientos en Estados diferentes, siempre que dichos
Estados hayan suscrito la Convencion o cuando el derecho internagional privado haya designado
aplicables las normas de une de los Estados contratantes. Asimisme, declara la inaplicabilidad de la
Convencion para el caso de ignorancia de las partes, del hecho de que sus establecimientos
estaban en Estados Diferentes. 5

Si los dos Estados en que las partes tienen sus establecimientos son Eslados contratantes, la
Convencion se aplica aln si las normas de derecho internacional privade del foro designan
normalmente la ley de un tercer pais, lo cual sélo podria evitarse si el litigio tuvo lugar en un tercer
Estado no contratante.

Como consecuencia de la disposicion contenida en el inciso b) del parafo 1 del articulo 1, si una o
ambas partes en el confrato tienen sus establecimientos en un Estado que no es un Estado
contratante, la Convencién es aplicable si fas reglas de derecho internacional privado del fora llevan
a la aplicacién de la ley de un Estado confratante porque su ley de caracter internacipnal, serd
precisamente la Convencion.

Otra consecuencia del articulo 1 es que, si dos partes de diferentes Estados han designado la ley de
un Estado contratante como iey del contrato, la Convencion se aplica alin cuando fas partes no
hayan mencionado expresamente la Convencién perque siguen cumpliendo con el requisito de tener
sus establecimientos en Estados diferentes y lo que lleva a la internacionalizacion del contrato.

5 En los documentos oficiales de la Convencidn, se explica que, al concentrarse la Convencién en compraventas de
mercaderias celebradas enfre partes cuyos establecimientos se encuentran en Estados diferentes, se cumplian los
objetivos de reducir [a blisqueda de un foro de cuyo derecho sea &l mas favorable, reducir la necesidad de recurir a las
normas del derecho intemacional privado, y proporcionar una ley modema de compraventa, apropiada a las
transacciones de caracter intemacional
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No podemos negar que los anteriores objetives, perseguidos por los redactores de la Convengion, si
se.han conseguido, sin embargo, en cuanto a su ambito de aplicacion derivado de la localizacion de
los establecimientos de las partes, contenide basicamente en ¢! articulo 1, podemos hacer los
siguientes comentarios

Se presenta el problema mencionado, consistente en especificar qué se entiende por
“establecimiento” ya que, definido este términe, tendremos una base sélida para entender, no sélo el
articulo en su objeto, sino gran parte de la Convencidn. El problema de esta tarea de
conceptualizaciones es que desde el momento en que se dé una definicién, se habra restringido
todo lo gue ella comprende, es por ello que tal calificacion, a) ser internacional, debe ser amplia y
proveniente de lo que en la comunidad internacional se entiende y construida a partir de bases
generales de cada concepto, a partir de una metodologia propia del derecho comparado; es
necesario salirnos de {as definiciones excesivamente rigoristas y encajonadoras.

En el caso de México, para definir el término "establecimiento®, acudimos a las palabras de Joaquin
Rodriguez Rodriguez: "El establecimiento mercantil es el asiento material de la empresa, ! lugar
geografico en el que permanentemente se desenvuelven sus negocios™. £l lenguaje juridico utiliza la
expresion para designar; 1) El asinet de la empresa, es decir, el punto geografico permanente,
desde el que se dirige el negocio y en el que se cieran las operaciones que constituyen el objeto de
la empresa; 2) El negocio ejercido en un determinado lugar. De la misma manera que ocurre con el
domicilio de las sociedades sucede con el establecimiento. Tnato aquel como este se entienden
como lugar geogréfice, como la entidad municipal en t2 que normalmente se desarrollan las
actividades y como el local en el que materiaimente se realizan dichas tareas.

“... En el derecho mexicano, establecimieto se entiende generalmente como local en que se asienta
fa empresa™®

Basandonos en la opinion anterior de Rodriguez Rodriguez, dirlamos que “establecimiento” es el
lugar o lugares geograficos donde le comerciante realiza materialmente sus operaciones.

* RODRIGUEZ RODRIGUEZ, Joaquin, Derecho Mercantil, Tomo 1, México Editorial Porraa, 1985, pag, 41.



ULISES MUNIZ PATIRO

Para efectos de lo que en fa Convencion debe entenderse como establecimiento, no adoptamos la
caracteristica de vinculacidon o independencia juridica del establecimiento, a cierto sistema
normativo, porque cerrariamos el campo de accién de la misma Convencién. Los comentarios en la
conferencia al Articulo 1°, sefialan como establecimiento e! lugar donde se constituyd la sociedad o
donde se encuentra la matriz, sin embargo creemos que fue una enumeracion no exhaustiva y
simplemente ejemplificativa porque también debemos de considerar como tal a las sucursales y
hasta los lugares en que temporalmente se celebran esas operaciones. Por ejemplo, las ferias o
exposiciones.

La Convencion no sefiala qué se entiende por establecimiento, pero dice cuidl de los
establecimientos de un mismo vendedor o comprador debe ser tomado en cuenta para la aplicacion
territorial de {a Convencidn. En efecto, derivado de la idea del derecho anglosajén del *most closed
connected”, el inciso a ) def articulo 10, da preferencia a aquél de los varios establecimientos que
guarda una relacion mas esitrecha con el contrato y su ejecucion. cuenta habida de las
circunstancias conocidas por las partes o tomadas en consideracion por ellas en cualquier momento,
antes o durante la conclusion del contrato,

Haciendo una sintesis de la definicién que dimos de establecimiento y de |a delimitacién que hace la
Convencidn, logramos un concepto de lo que ha de considerarse como establecimiento, para el solo
efecto de |a aplicacion de ia Convencidn:

*Sera considerado como establecimiento aquél lugar geografico donde el comerciante realice
materiaimente sus operaciones, que guarde una relacion mas estrecha con el contrato y su
ejecucion”.

Esta formulacidn, que es muy flexible, permite al juez apreciar cual de los establecimientos del
vendedor o del comprador tiene un lazo mas estrecho con el negocio.

Cuando una de las partes no tiene establecimiento, como consecuencia del inciso b) de! articulo 10,
su residencia habitual sera la considerada como su establecimiento. Notemos que [a nocion de

residencia habitual puede asimismo variar, en cuanto a su contenido, de pais a pais.
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Conforme a la Convencion, fa venta ser internacional mientras que sea realizada entre partes que
tengan sus establecimientos en Estados diferentes; entonces, no importara que las mercaderias
sean 0 no objeto de transporte.

Posicién contraria es la que sostenia la Convencion de la Haya al dictar que seria internacional la
compraventa si se trasladan las mercaderias de un Estado a otro.”

Creemos que fue acertada !a disposicion de la Convencitn de Viena, dadoe que la
internagionalizacién del cantrato resulta del elemento geografico del establecimiento, sin importar el
transporte de las mercancias y entonces, se logra el objetivo de mayor uniformidad en el derecho
aplicable, al evitar el requisito de la traslacion de ias mercaderias.

Si bien es necesario que para la aplicacion de fa Convencion, las partes tengan sus establecimientos
en Estados diferentes; el articulo 94 permite a dos o méas Estades contratantes, que ya aplican entre
si normas de compraverta idénticas, que por ficcién, no consideren a sus temitorios como
pertenecientes a Estados diferentes, consecuentemente da la posibitidad a esos Estados
contratantes, de declarar que no se aplicara la Convencién cuando las partes en el contrato tengan
su establecimiento en sus territorios, dado que, ya aplican normas juridicas idénticas. Ello hara que
se logre también el fin principal de unificacion.

El parrafo 2) det articulo 1, al que, en el proyecto presentade a fa Conferencia se le denomind
"conciencia de la situacion”, declara fa no aplicacion de la Convencion si falta el elemento subjetivo
de conocimiento del elemento objetivo, es decir del establecimiento; por lo tanto, si una parte no
sabia que su contraparte tenia su establecimiento en ofro Estado y por ello ignoraba que el derecho
aplicable serias la Convencion, entonces, esta iltima no ser aplicada.

Creemos que este articulo fue establecido en busca de la proteccion de la buena fe de los
contratantes y de la seguridad juridica que brinda el saber qué normas regiran una opsracién. Deben
los contratantes de estar convencidos que, por tener sus establecimientos en Estados diferentes, se

7Le\.' Uniforme Sebre la Venta Intemacional de Marcaderias. Articulo 1°, pamafo 1, inciso a ).
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aplicara la Convencidn, ello sélo si ese hecho objetivo se desprende del contrato, de los fratos
previos o de informacidn revelada por las partes.

En nuestro concepto, opinamos que los elementos de prueba del conocimiento del elemento
internacional debieron ser especificos para evitar presunciones unilaterales, tales como
declaraciones en las platicas previas o las derivadas de |a contratacion de! fransporte.

Roland Loewe sefiala en este punto, que cabe otro supuesto: cuando una de las partes se dé cuenta
del elemento internacional a propésito de indicaciones de fa ofra, pero que no suceda lo mismo con
su contratante. 4Se aplicaria la Convencion sélo a quien tuvo conciencia de la internacionalidad?.
Loewe lo resuelve en sentido negativo, afirmande la no aplicacién de la Convencién, 8

La aplicabilidad de la Convencién, una vez cumplidos los requisitos anteriores, gueda todavia
condicionada a :

- Que los Estados donde estén los establecimientos, sean Estados Contratantes o ;

- Que ias normas de derecho internacional privado prevean la aplicacién de (a ley de un Esiado
contratante.

En el primer caso, serta itusorio hacer la aplicacion obfigatoria de un derecho que no vincuia a una
parte contratante. Debe considerarse Estado confratante al que ha fimado y rafificado la
Convencion o lo equivalente a tal voluntad de adhesién.

En el segundo supuesto, de no estar esta disposicion, no se Uegaria a la misma conclusion, ya que
si las normas de derecho internacional privado remiten af derecho de un Estado contratante, existe
la posibilidad de aplicar la Convencion por ser derecho positivo al haberta firmado ese Estado o bien,
dejar en libertad al juez de aplicarla o no, dependiendo de su sistema juridico, por lo tanto, el parrafo

8 LOEWE, Roland. Carmpo de aplicacion de la Convencién de las Naciones Unidas sobre la Compraventa Intsmacional
de Mercaderias y Problemas de Derecho Intemacional Privado y Conexos, en Anuario Juridico X U.N.A.M. 1983, Maxico,
pag 23.
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gue analizamos hace imperativa la aplicacion de la Convencion sin dar oportunidad al juez de
desecharla.

De esta manera, 1a ley del Estado contratante, a la que se referira el Derecho Internacional Privado,
es la Convencion. Aunque, como veremos més adelante, existe la posibilidad de que un Estado
exprese su reserva a ia aplicacion de este segundo supuesto.

Entre las normas de la Convencion que amplian o restringen su obligatoriedad 2 ciertos contratos de
compraventa internacional de mercaderlas, estan los articulog 1, en su parrafo 3 y del 2 al 5,
respectivamente.

3. Normas que Amplfan la Obligatoriedad de la Convencion.

El articulo 1, en su parrafo 3), menciona que, "para ios efectos de determinar la aplicacion de ia
convencion, no se tendran en cuenta la nacionalidad de las partes ni el carécter civil 0 comercial de

las partes del contrato”,

Esta es una ampliacion de su aplicabilidad, puesto que evita fa exclusidn de la competencia de la
Convencion a causa de las caracteristicas de las partes o del contrato.®

4. Normas que restringen la aplicabilidad de la Convencién.

® Enla Conferencia surgieron los siguientes comentarios :

" Con tas Convanciones infemacionales que afectan los derechos de las personas merales, se pretende a menudo
proteger los derechos de los nacionales de los Estados contratantes. Por o tanto, es tipéco que estas convenciones sdlo
se apliquen a las relaciones entre * nacionales " de los Estados contratantes. Sin embargo, la cuestion de saber si la
Convencion es aplicable a un confrato de compraventa de mercaderias, se detarmina basicamente por la circunstandia
da si los " establecimientos " pertinentes de ambas partes estan en distintos Estados contratantes,

En algunos sistemas juridicos, la legislacion relativa a los contratos de compraventa de mercaderias varia si las partes o
€l contrato se califican de civiies o comerciales. En otros sistemas juridicos no existe esta distincién.

A fin de evilar diferencias en la interpretacion del ambito de aplicacion de la presenta Convencion, las disposiciones de la
Convencién no se interpretan como si se aplicaran solamente las ventas caractarizadas da * comercides * en virtud de la
legislacién de un Estado contratante, y el pamafo 3 ) del articulo 1 dispens que no se tendrd en cuenta el caraeter civil o
comercial de las partes o del contrato.
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Ei articulo 2, al que en !a Conferencia se le llamé "Exclusiones de la Convencién", elimina del 4mbito
de aplicacion de la Convencion, determinados contratos de compraventas de mercaderias. que es
probable coincidan con los que se caractericen de “civiles” en un sistema juridico que conoce fa
distincion entre contratos civiles y comerciales. En especial, el inciso a) del arliculo 2 excluye dal
ambito de aplicacion de la Convencion la compraventa de bienes adquiridos para uso personal,
familiar o doméstico.

Podemos deducir que en la Convencién se busca excluir los elementos cambiantes de unos
sistemas juridicos a otros, tales como Ja division de derecho mercant y civil, dejando subsistente el
elemento objetivo o establecimiento y su localizacion,

En los comentarios de la Convencitn, se explica que el pamafo 3), referente a no tomarse en cuenta
el caracter civil o mercantil, ni la nacionalidad de las partes, solo ataiie a las disposiciones de
aplicabilidad de la Convencion®®. Creemos que hubiese sido mejor, si esa era realmente la voluntad
de las partes, que se pusiera de manera expresa dentro del cuerpo de la misma, que este pamafo 3)
sdlo se aplica a las disposiciones sobre el ambito de aplicacion, porque, tal como quedd redactada,
se enfiende que el citado pamafo 3) es aplicable a todo e! cuerpo de Ia Convencion.

Ei Sistema Juridico Mexicano cae en el supuesto de la separacién del derecho civil y mercantil,
dependiendo si es o no comerciante quien lo realiza, entre ofros criterios que se encuentran en el
articulo 75 del Codigo de Comercio, 16 cual difiere del criterio de exclusion de ia Convencion®. Sin
embargo, &l articulo 2, inciso a) de la Convencién, excluye la aplicabilidad de la Convencion respecto
a bienes adquiridos para uso personal, familiar o doméstico, lo cual coincide con lo que el derecho
civil contempla en gran parte de fos sistemas juridicos bipartitas, incluyendo el mexicano, por lo
tanto, y autométicamente se reduce la aplicacién de la Convencitn a los contratos mercantiles,
coincidiendo finalmente con nuestro derecho mercantil.

1% Bocumentos Oficiales. Op. cit p17.

" Fraceidn X del articulo 73 Constitucional, Artledo 75 y 371 del Cadigo de Comercio.
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El articulo 2 hace a un lado las compraventas de mercaderias adquiridas para uso personai, familiar
o domestico, salvo que el vendedor, en cualquier momento antes de la celebracion del contrato o en
el. momento de su celebracién, no hubiera tenido ni debiera haber tenido conocimiento de que se
compraban para ese uso.

En este caso, se establece la presuncion en faver del vendedor de la aplicacion de la Convencién,
en cuanto a que el supone que la compraventa no se destinara a uso personal, familiar o domestico,
a menos que por alguna circunstancia supiera que iban a destinarse las mercancias a tal uso. Asi
pues, una compravents celebrada entre dos personas con establecimientos en Estados
contratantes, se regira por la Convencion, aunque el comprador haga uso personal de fa mercancia,
amenos que se lo haga saber al vendedor.

También quedard excluida la Convencion para casos de subastas, ventas judiciales, valores
mobiliarias, fitulos o efectos de comercio y dinero; de buques, embarcaciones, aerodeslizadores y
aeronaves; y electricidad.

De este articulo 2, en |la Conferencia se expuso que las exclusiones se basaban en tres criterios :
a) En el proposito para el cual se adquirieron; (uso personal o comercial).

b ) Segin et ipo de fransaccitn; {subastas, ventas judiciales).

¢ } Segin el tipo de mercaderias. {buques, embarcaciones, efg.)12

a) Segun el inciso a) def articulo 2, si las mercaderias se comparan para uso personal, familiar o
domeéstico, la Convencion se aplicaria si &l vendedor, en el momento de la celebracién del contrato,
no tuviera conocimiento, ni hubiera razén para que lo tuviera, de que ios bienes se compraban para
ese uso. Por ejemplo, el vendedor podria no tener causa para suponer que las mercaderias se
campraban para ese uso si la cantidad de las mercaderias compradas, la direccion ala que debieran
enviarse u otros aspectos de la transaccion fueran no usuales en una venta al consumidor. Esta

"2 Documentos Oficiales Op ¢it pag. 17. En cuanto a la llamada * venta al consumidor *, se astablecio ta exclusion bajo
la razdr: de que en algunos paises estas transacciones son objeto de diversos tipos de leyes nacionales tendentes a
proteger a los consumidores. Para evitar los riesgos de menoscabar la eficacia de esas leyes, se considerd aconsejable
excluir de las ventas al consumidor de la Convencion. Ademds, la mayoria de las ventas al consumidos son
transacciones intemas, y se estimé que la Convencién no debia aplicarse a esos casos relativamente escasos en que las
ventas at consurrédor eran transaccionas intemacionales.
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informacion deberd estar a disposicion de! vendedor por lo menos al momento de concertarse el
contrato, para que pueda saber si sus derechos y obligaciones respecto de la compraventa son los
que estipula ia Convencidn o los existentes en virtud de la legislacion nacional.

b) Dentro de las exclusiones hechas por el tipo de transaccion, aparecen las siguientes:

+ Exclusién de ventas en subasta: Las ventas en subasta estan sujetas con frecuencia a reglas
especiales con arreglo a la ley nacional aplicabie, por o que se consider conveniente que siguieran
sujetas a esas reglas aunque el mejor postor perteneciese a un Estado diferente. Este tipo de
compraventas se realiza normaimente entre ef vendedor y un comprador o postor, el cual ofreci
mejor precio, y por lo tanto, resulta ser generalmente entre desconocidos, entre quienes seria dificil
establecer condiciones derivadas de los tratos previos, Utiles para determinar obligaciones ¥
derechos e interpretar su voluntad en caso de discrepancia; aspectos que si son importantes en la
Convencion y su aplicacion. Ademas, la determinacidn del precio es muy circunstancial en estos
€asos porgue proviene del animo y apreciacidn de los postores.

+Exciusion de ventas judiciales o bajo ofra autoridad legal: Siguiendo el criterio anterior, se excluyen
porque se rigen normalmente por normas especiales, en ef Estado bajo cuya autoridad se hace la
venta judicial. Normalmente gozan de un régimen especial porque el bien sale al mercado por orden
judicial o bien, por supervision de una autoridad judicial, con ello, la oferta y la causa de venta se
rodean de situaciones especiales, tales como el proporcionar alimentos a menores desprotegidos. El
desarrollo de la operacidn también es especial, por ejemplo, en aimoneda pibfica. Ademas, esas
ventas no representan una parte importante del comercio internacignal ¥ pueden considerarse por lo
tanto, como transaccionas puramente internas,

¢) Casos de exclusiones por el tipo de mercaderias:

+ Exclusion de ventas de acciones, valores de inversion, titulos de crédite o moneda ;

16
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Esas transacciones, por las caracteristicas de cada uno de esos documentos, plantean problemas
diferentes de la compraventa internacional de mercadertas habitual y ademas, en muchos paises
estan sujetas a normas obligatorias especiales, caso tal es el de México, en que se regulan, fas
acciones por ia Ley General de Sociedades Mercantiles y 1a Ley General de Titulos ¥ Operaciones
de Crédito, asi como los titulos de crédito por el difimo ordenamiento mencionado. Por otra parte, en
algunos sistemas juridicos dichos documentos comerciales no se consideran "mercaderias”. i estas
ventas no se excluyeren, podrian producirse diferencias considerables en fa aplicacion de la
Convencion,

+Exclusion de ventas de naves, embarcaciones, aeronaves, aerodeslizadores:

En algunos sistemas juridicos, la compraventa de naves, embarcaciones o aeronaves, son
compraventas de muebles, mieniras que en otros se asimilan a bienes inmuebles. Ademas, en la
mayoria de los sistemas juridicos, por lo menos algunas naves estan sujetas a requisitos especiales
de registro y las reglas que especifican cuales deberan registrarse varian mucho. Para no plantear
cuestiones de interpretacion acerca de fos bienes sujetos a la Convencion y teniendo en cuenta que
el lugar pertinente de registro (y, por lo tanto, la ey que regira al registro) podria no conocerse en el
momento de la compraventa, se excluyeron de la Convencion.

+Exclusion de ventas de electricidad:

Se excluye la electricidad, fundandose en que en muchos sistemas juridicos no se considera como
una mercaderia y, en fodo caso, las compraventas internacionales de electricidad crean problemas
especiales que difieren de los planteados por las compraventas de mercaderias usuales. Ademas, a
lo largo de la Convencion, podemos observar un énfasis, en el aspecto material de las mercaderias,
caracteristica que no es palpable en la electricidad.

Existen, en términos generales, olros motivos que justifican las exclusiones contenidas en &1 articulo
Z

- Las ventas en subasta y las judiciales - o reafizadas de una manera u otra por orden judicial -
quedan manifiestamente excluidas ya que, por un lado, el comprador y &t vendedor no se conocen lo
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suficiente como para poder apreciar si se dan las condiciones de apficabilidad de la Convencién: por
otro lado, porque esas compravenlas estin estrecha y claramente ligadas al lugar en que se
realizan, y seria poco propicio someterlas a otra ley que no sea la de ese lugar, asi fuese una ley
internacional porque la causa de venta de la cosa y el fin son diferentes, no se busca un lucro sino
deshacerse de un objeto, a la brevedad posible y a un precio justo.

- La exclusion de las compraventas de valores mobiliarios. titulos y efectos de comercio y dinero,
también obedece a la existencia de ciertas Convenciones, especialmente en materia de letras de
cambio y de cheques, pero también el hecho de que estas operaciones a menudo pueden ser
consideradas como contratos de cambio y no de compraventa, ademés de gozar de legislaciones
especiales nacionales,

- Los buques, embarcaciones, aerodeslizadores y aeronaves, por tratarse de vehiculos de cierta
importancia, tienen un lugar de matricula cuya ley rige su destino juridico. Habria llevado a
complicaciones extremas el hacer un distingo entre las naves registradas y las no registradas, en
virtud de las diferentes concepciones sobre los requisitos para el registre.

Alos anteriores criterios de exclusion, que delimitan la apiicacion material y, cabria decir, objetiva de
la Convencion, pedemos sefalar lo siguiente:

Roland Lowe comenta respecto al término de compraventa que *... e! término de compraventa no
esta definido en la Convencion mas que por la indicacion en sitios dispersos de los derechos y
obligaciones del vendedor y del compradar,

Se puede en todo caso, presuponer que el término es siempre entendido - grosso modo - como un
intercambio de medios usuales y generalmente aceptados de pago, contra bienes que no
constituyen tales medios "2,

Lo anterior nos refleja una intencién aprioristica de fratar de regular con una convencion el comercio
internacional, basado en la operacién de compraventa pero los autores de la Convencidn se
enfrentaron con algunos obstaculos:

13 L OWE, Roland, Op.citp 22.
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La causa mas usual para la exclusion de ciertas compraventas del ambito de la aplicacion de Ja
Convencion es la derivada de {a deferencia de los sistemas juridicos y la dificultad que presentaria
su coordinacién en esas materias; el propésito ideal que en primer término busca el Derecho
Internacional Privado se enfrent aqui con su principal obstaculo: Ja Unificacion.

Otro criterio de exclusion fue ta limitacitn que imponen ciertos sistemas juridicos que contemplan en
estos casos concretos, normas de aplicacion inmediata, o de orden piblico, tal es el caso de nuestra
Ley Federal de Proteccion al Consumidor.

Los autores de {a Convencion de 1980 caincidienon respecto 2 que su obra estaba destinada a servir
al gran comercio internacional y no a ser utilizada para las pequefias transacciones de compra que
los extranjeros pudieran hacer en alguna parte, como consumidores. Esta misma concepcion se
encuentra ya, en términos un poco diferentes, en la primera de las Convenciones - venta realizadas
por la CNUDM!, a saber, la Convencién sobre Prescripcion en Materia de Compraventa Internacional
de Mercaderias de 196414,

Las ventas de mercaderias destinadas al uso personal, familiar o doméstico no estan sometidas a la
Convencion de 1980. Quedan, sin embargo, sometidas a esta Convencién, cuando el vendedor, el
cualquier momento, antes o durante la conclusion del contrato, no supo y no tenia por qué saber que
esas mercaderias eran adquiridas para tal uso, segun lo establece el parrafo a) del articulo 2. Esta
restriccion a la excepcion, que provoca una extensién al ambito de aplicacion, se justifica por la
preacupacion de proporcionar seguridad juridica. Las partes deben saber de ante mano a qué
régimen van a estar somefidas sus relaciones. Pero sélo el comprador sabe con qué finalidad
compra, Si ta operacién para el vendedor, en vista de las circunstancias, especialmente por la
envergadura, tiene el aspecto de una operacién comercial, cuando en reafidad es una venta
domeéstica, es al consumidor a quien comesponde informar a su co-contratante, si desea que la
operacion escape a la Convencion. Sin embargo, no sucede lo mismo en caso contrario. Si se
compran {as mercaderias para un uso que no es personal, ni familiar, ni doméstico que es, pues,
comercial, poco importa que ef vendedor sepa 0 no. En estas condiciones la Convencion es
aplicable, a menos que las partes excluyan su aplicacion conforme al Articulo 6.

" ey Uniforme Sobre |a Venta Intemnacional de Mercaderias. Atticulo 5, pamafo 2
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Finalmente, la excepcion hecha para la electricidad, es un resabio de la antigua idea expuesta
especialmente en la Convencién de 1964, y se estimd que la electricidad no era corporal, mientras
que el gas, por ejemplo, si lo era. Asi, la electricidad no ha sido considerada tampoco como una
mercaderia que habria de ser sometida al régimen de la Convencién de las Naciones Unidas's,

Articulo 3.- Contratos por servicios que se prestarén o mercaderias que se fabricaran.
Este articulo 3 se ocupa de dos situaciones diferentes;

a) El que el contrato incluya algun acto ademas de un suministro de mercaderias, es decir, la
manufactura, que puede ser el que el objeto principal de! contrato sea la manufactura o bien;
b) Que los materiales sean suministrados por parte del comprador.

Respecto a este articulo, en las discusiones de la Conferencia, en cuanto al primer caso, al cual
algunos e llaman contrato de manufactura se sefiald que este parafo se referia a los contratos en
que el vendedor se obliga a suministrar mano de obra o prestar otros servicios ademas de vender
mercaderias. En esos casos dispone el articulo 3, parrafo 1 que, cuando la "parte principal' de las
obligaciones del vendedor consista en suministrar mano de obra o prestar otros servicios, el contrato
no se rige por las disposiciones de la Convencion. Este pamafo no procura determinar si las
obligaciones creadas por un instrumento o una transaccion configuran, en esencia, uno o dos
confratos. Asi, la cuestion de si las obligaciones del vendedor en relacion con (a venta de
mercaderias y las relativas al suministro de mane de obra o la prestacién de ofros servicios pueden
considerarse como dos contratos separados {con ameglo a lo que suele denominarse la doctrina de
la *divisibilidad” de los contratos), se resolvera de conformidad con el derecho nacional aplicable.

En cuanto al segundo pamafo, que se refiere al caso en que los materiales son suministrados por
parte del comprador, y que tampoco por eflo le seria aplicable a estos contratos la Convencion, la
disposicion obedece al propésito de excluir del ambito de [a Convencion a los contratos en virtud de
los cuales el comprador se obliga a proveer al vendedor {el fabricante) una parte sustancial de los
materiales necesarios para manufacturar o producir las mercaderias ya que estos contratos se

" Documentos Oficiales, Op. 6L pag, 17
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relacionan mas con los contratos de suministro de mano de obra o prestacion de servicios que con
l0s de compraventa de mercaderias?s,

Cabe indicar que antes de ser una exclusién de alguna compraventa especial del ambito de
aplicacion de la Convencién, resulta ser una norma expresa para que dos contratos, sea de
manufactura, o sea de prestacion de servicios, que tengan cierta similitud a una compraventa de
mercaderias, no se rijan por la misma, por ser precisamente contratos de otra naturaleza. Lo que
hace este articulo es especificar el criterio que se utilizara para decidir en qué casos se considerara
como compraventa y en qué casos se considerard como manufactura o prestacion de servicios un
contrato que presente caracteristicas duatisticas, ademas de traer como consecuencia secundaria el
excluir ala industria maquiladora, de la aplicacion de la Convencion,

En la conferencia se discutié qué es lo que se deberia de entender por "una parte esenciat de los
materiales necesarios para la manufactura o produccion” a lo cual no se llegd a conclusion alguna
debido a que no habia un témino o frase que hubiese dejar mas objetivamente defimitada la zona
de fronteras entre la compraventa y el contrato de manufactura. No siendo asi con el parafo
segundo, que sefiala como diferencia entre la compraventa y la prestacion de servicios la obligacitn
principal de fa parte que proporcione las mecaderias, ya que en este caso el criterio de separacion
€s mucho mas objetivo. "7

Un punto de vista diferente es el que encontramos es el que encontramos en el articulo 6 de la
Convencion de la Haya, que brinda una gran sequridad por asimilar a las ventas de mercaderias los
contratos de venta de objetos mobiliarios corporales por fabricarse y por producirse, en los que la
parte que s¢ obliga a venderlos debe proporcionar las materias primas necesarias para la fabricacion
o para la produccién.

Cabe mencionar que cuando se presentd el proyecto de este articulo 3 a la conferencia, los dos
parrafos que contienen sus disposiciones, estaban invertidos, es decir, que el confrato de
manufactura estaba excluido en sus segundo pamafo y el contrato de prestacion de servicios en el

' {bidem, pag 18
7 dem.
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primero, ello causado quizas porque el contrato excluido en ef primer parrafo tiene mas similitud con
la compraventa que el contrato de prestacion de servicios, el cual es novedad y no se habia
contemplado en tas convenciones de La Haya.

Articulo 4.- Cobertura sustantiva de fa Convencion.

Este articulo tiene también consecuencias en cuanto a la aplicabilidad de la Convencion, pero en
este caso no es excluyente de contratos por la materia que requla sino excluyente en cuanto a la
esencia o validez del contrato v a los efectos que éste pueda producir sobre ta propiedad de las
mercaderias vendidas, es decir, convierte a la Convencion en reguladora de la ochligatoriedad para
las partes, derivada de un contrato de compraventa intemacional de mercaderias ¥ no regutadora de
derechos reales ni de la esencia de los contratos.

El articulo 4 excluye del &mbito de aplicacion de la Convencién salvo alguna disposicion expresa de
la misma, todo aquelio que no se refiera a la formacion del contrato de compraventa y alos derechos
y obligaciones del vendedor y del comprador emanados de un contrato de compraventa.

En su inciso a), que se refiere a que no regulara la validez dei contrato, si bien no hay ninguna
disposicién en la Convencion que regule expresamente la validez del contrato o de cualquier uso: la
dispesicion en que se presenta la posibilidad de un conflicto es el articulo 10, que estipula que el
contrato de compraventa de mercaderias no necesita celebrarse por escrito ni esta sujeto a otros
requisitos en cuanto a la forma: Aunque la regla general es la informalidad, en algunos sistemas
juridicos, el requisito de celebrar por escrito los contratos de compraventa se considera como
cuestion relacionada con la validez del contrato (tal es el caso de México). Hay que sefialar que en
virtud de la Convencion, el Estado contratante cuya legislacion exija que se celebre por escrito el
contrato, puede hacer una declaracion que no se aplicara el articulo 10 cuando una de las partes
tenga su establecimiento en el Estado contratante que haga tal declaracion,

En cuanto al inciso b) de este articulo 4, es decir, el que excluye la aplicabilidad de la Convencion

para regular los efectos def confrato en cuanto a la propiedad de fas mercaderias vendidas, pone de
manifiesto que la Convencion no regula la transferencia de la propiedad de las mercaderias ni
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derechos que de elio se deriven. En algunos sistemas juridicos, la propiedad se transfiere en e
momento de 1a celebracion del contrato; en otros, la propiedad se transfiere posteriormente, por
ejemple, en e momento en que se entregan las mercaderias al comprador, Se estimd imposible
unificar ¢! principic sobre este punto, por ello la Convencion no contiene normas vinculadas, por lo
menos respecto a la mayoria de los sistemas juridicos, con la transferencia de propiedad sino
aspectos en relacion en la obligacion del vendedor de entregar la cosa libre de derechos o
reclamaciones de terceros. La cuestion del moments en que se transmitra la propiedad, quedara
entonces por diucidarse segun fas normas que determinen expresamente las partes, o, en su
defecto, la ley que el Derecho Internacional Privado designe como aplicable.

A los criterios anteriores, usados basicamente con motivos en la conferencia, cabe hacer algunas
otras consideraciones :

- Regresamos al criterio de separacion del contenido obligacional, del real de compraventa; tal como
los pudimos observar en el capitulo de Antecedentes; a este respecto, en ta Conferencia se decidio
regular solamente el contenido obligacional y de formacién del contrato, ante la imposibilidad de
unificacion total de los diferentes sistemas juridicos en cuanto a los efectos reales que del contrato
se pueden derivar. Asi pues, se optd en fa conferencia por regular los aspectos obligacionales y de
formacion del contrate que son mas condenables que la esencia y naturaleza de los diferentes
conratos de compraventa derivados de los diversos sistemas juridicos. A pesar de ello, cabria la
posibilidad de que la Convencion establezca de forma expresa su aplicacion a este tipo de aspectos.

La exclusion de la aplicacion de la Convencion para las causas de nulidad tiene come consecuencia
la aplicacion del derecho estatal competente para todo aquello que concierna también a la
capacidad, incapacidad de las partes o bien los vicios del consentimiento.

Casos en los que fa Convencitn regula expresamente situaciones relacionadas con la validez o la

propiedad de las mercaderias, son los articulos 49, 41 y 42, y 66 a 70, que con postericridad

analizaremos de manera especifica,
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Para los casos en que se presenten controversias respecto a la validez del contrato o a la propiedad
de las mercadertas, si ias reglas de derecho internacional privado designan al derecho mexicano
como aplicable, tendriamos que acudir a lo que prescribe el Codigo de Comercio o,
subsidiariamente, el Cédigo Civit para el Distrito Federal.

Fernando A. Vazquez Pande, hace &! siguiente comentario respecto de este articulo 4; “plantea un
problema delicado, al dejar sin regulacién una serie de aspectos, ocasionando, necesariamente, lo
que |a doctrina francesa ha denominado decapage, ¢ sea un desmembramienta del régimen juridico
de! contrato® 18,

Al respecto, estamos de acuerdo con Vazquez Pando, sin embargo, creemos que serla ilusorio el
tratar de unificar criterios en estas materias en una Convencion, ya que en busca de tal criterio,
tardaria mas fiempo su formacién, y la ratificacién y vigencia de la misma seria aun mas lenta,

Articulo 5.- Responsabilidad por lesiones causadas por as mercaderias.

Ei articulo 5 de la Convencitn se refiere a la exclusion de responsabilidad del vendedor para los
¢asos en que las mercaderias causen dafios corporales a alguna persona.

Como se puede cbservar, este no es un caso de exclusion de aplicabiidad de la Convencién a
contratos con caracteristicas especiales sino a aspectos que puedan ser consecuencia subsidiaria
del conirato, tales como los dafios provocados por las mercaderias.

Este articulo no fue contemplado dentro del proyecto presentado a la conferencia, sino que fue
adoptado casi al final de la misma ya que algunos consideraban que era innecesaria su expresion,
sin embargo, se optd por proponerlo ya que de esta manera abarca no solo el caso de que las
mercaderias hagan dafio al comprador sino 2 cualquier ofra persona, de esta manera no hay lugar a
interpretacién restrictiva por dafios causados al comprador.

*® VAZQUEZ PANDO, Femande. Comentarios a fa Convencion sobre contratos de Compraventa Intemacional de
Mercaderias a la Luz del Derecho mexicano, Anuario Juridico X. U.N.AM. 1983 pag 4%
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Vazquez Pando, en el mismo articulo que arriba mencionamos, comenta en cuanto a este articulo 5
lo siguiente: * Se alude el problema de la llamada responsabilidad de! fabricante, que entre nosofros
no.ha llamado aun la atencion de 1a doctrina ni del legislador. Tal exclusién parece adecuada, por no
ser un tema propio del régimen de la compraventa”.®®

Articulo 6.- Exclusion, modificacién o derogacion por las partes.

Este articulo consagra [a posibilidad de que las pares, en su libertad confractual, puedan
determinar cual es el régimen juridico que quieren que sea aplicado a su convenio. De esta libertad
se deriva el que tengan la posibilidad de derogar parte de la Convencion, modificar sus efectos o
establecer excepciones a sus disposiciones. Con esto, los estados logran que la flexibilidad que
otorga la Convencién provoque la busqueda de su aplicacion por quienes pueden ser posibles
contratantes.

Las partes pueden excluir la aplicacién de la Convencibn por completo, se eligen una ley distinta de
la Convencién para que rija su contrato. Asimismo, las partes pueden establecer excepciones o
modificar los efectos de cualquiera de sus disposiciones mediante la inclusién en su contrato de
clausulas que prevean soluciones distintas de las que se establecen en [a Convencidn.

Se elimind la segunda frase del articulo de la Convencion de La Haya, en la que se disponia que
“dicha exclusion puede ser expresa o tacita", con e! propdsito de que la referencia especifica a la
exclusion “tacita” no orillara a los fribunales a concluir, con fundamentos insuficientes, que se ha
excluido a Convencion en su totalidad.®

Cabe seifalar que dentro de las conversaciones de abril de 1980 respecto a este dltimo punto, el
Reino Unido sugirid que se enmendara el articulo, de mode que disponga expresamente que las
partes podrian excluir la aplicacién de la Convencidn, establecer excepciones a cualquiera de esas
disposiciones o modificar sus efectos, tanto expresa como tacitamente. Es decir, querian que en

*° foidem, pag 49
* documentos ofciales. Op cit pag 19
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caso de que los contratantes desearan excluirla, estuviesen conscientes de ello, de que esa voluntad
iba ser expresada de forma tacita o manifiesta. Sin embargo, no tuvo apoye suficiente esta mocion
como para hacer la sugerida modificacion??,

Existe fa posibilidad de que en base al articulo 6, las partes excluyan la aplicacion de la Convencin,
sin embargo no determinen cudl serd ef derecho aplicable o e! bien, que la excluyan parcialmente,
sin expresar cuales serian las normas que deberian regir su contrato. En este caso, se tendria que
recurtir total o parcialimente a reglas de derecho internacional privade que determinen cual va a ser
el régimen juridico aplicable al contrato, lo que traeria como consecuencia la multiplicidad de
sistemas que harian una mezcla de derechos, trayendo como (itimo resultado, el desmembramiento
de esta institucion juridica.

El problema anterior, es precisamente fe que ef Derecho Internacional Privado trata de resolver. En
realidad, el régimen gue la Convencitn establece es una via cierta, en case de no ser aplicable, el
Derecho Internacional Privado plantea gran diversidad de opciones muy dificiles de conocer con
anticipacion.

Es de gran relevancia tener en cuenta la aplicacién de esta Convencién, porque es la extension de la
obligatoriedad que van a tener sus nommas. Por ello cabe hacer comentarios respecio a ciertos
articulos que complementan dicho campo de aplicacidn, siendo éstos principalmente de caracter
optativo para los Estados firmantes.

El articulo 92 permite que los Estados contratantes declaren que no quedaran obligados por la
segunda parte de la Convencién {correspondiente a la formacidn del contrato) o de la tercera parte

2 |bidem, pag 20 LOWE, Roland. Op, cit, pag 30. Roland Lowe en su aiculo amiba citado: *... el derecho
intemacional privado entra en juego cuando fa Convencion no sea apticable en virlud de sus propias nomas sobra
ambito de aplicacién temtorial o sobre Ambito de aplicacidn material, siempre que las pares eslipulen esta aplicacion
total o parcial. La soluctdn a dar en este caso depende dnicamente de la Jey del tibunal competente y comprende su
derecho intemacional privado. Serd en la mayoria de los casos, la que las nomnas materiales ds la Convencion
prescriban para ias relaciones de las partes en o contrato, pero bajo las disposiciones imperativas del derecho
altemalivamenta aplicable y del Orden Piblico del Estado del tribunal competente, Si este Estado es contratante, a mi
cliterio, su Orden Plblico no puede ser invocado puesto que en un régimen que este Estado ha comprometido
conmvencionalmente a adoptar para determinados litigios, no puede ser considerado en ese mismo Estado, como
incompatble con los principios de su orden juridico, a menos que esta incompatibilidad reciba Unicameante en fa
extension ded régimen al litigio en cuestion, lo cual consttuiria una situacion dficiimente imaginable.
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de la Convencion (de la venta de mercaderias). Esta posibifidad tiene como antecedente el que las
Convenciones de La Haya de derecho uniforme sobre formacion y sobre venta internacional de
mercaderias estaban suscritas de forma independiente, y por ello suponemos que se conservd tal
division. Si alguno de los Estados contratantes hace reserva fespecto a cualquiera de estas dos
divisiones de la Convencion, estara haciendo reserva de su aplicabilidad y por lo tanto la estara
restringiendo en su Estado. Ejemplos de tales reservas fueron, para la segunda parte de la
Convencion, Finlandia, Suecia, Noruega y finalmente Dinamarca.

Otra posible reserva muy importante es la que se provee en el articulo 95, segun fa cual, todo
Estado puede declarar, al momento de depositar su instrumento de ratificacion, de aceptacion, de
aprobacion o de adhesion, que no estara obligado por el inciso b ) det parrafo primero del articulo
primero, es decir, que no se aplicara ia Convencion sino en los casos del inciso a}, aun cuando la
compraventa opere exclusivamente entre Estados contratantes.

La reserva amiba sefialada traeria como consecuencia la no aplicacion de la Convencion a un
contrato celebrado entre una parte con su establecimiento en un Estado contratante, aunque en
derecho internacional privado designara la ley de un Estado contratante como aplicable, es decir, el
pais reservista considera indispensable para la aplicacion de la Convencion, que los paises donde
estan los establecimientos de las partes, necesariamente hayan suscrito la convencion,

Otra reserva permitida es la contenida en el articulo 96 de Ia Convencién, referente a la exigencia de
un documento escrito, para fa formalizagian del contrato. En este supuesto, tal declaracion hecha por
Argentina y Hungria.

Como quedd sefalado, subsiste el problema de la calificacion de nuestro objeto de estudio; es decir,
lo que es “compraventa”, "mercaderia”, y otras tantas instituciones que, en cada pais, pueden tener
diferente significado. Sin embargo, ne es posible hacer arbitrariamente una definicion absoluta de
tales elementos porque restringiriamos automaticamente y de forma unilateral la aplicacion de la
Convencion. Tampoco es pasible que ia Convencion las definiera, en vista de que son tan diversos
los sistemas juridicos en juego, que seria imposible sintetizarla sin caer en el pecado de la
discriminacién de sistemas.
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A pesar de lo anterior, es conveniente tratar de dar una idea de lo que se puede entender como
“compraventa®, "establecimiento” y "mercaderia”, que son ks tres pilares fundamentales del campo
de aplicacién de la Convencion.

"Compraventa® porque es el acto juridico que se regula en especifico por esta Convencion, el cual
ha sido determinado anteriormente, segiin el comentario de Roland Lowe.

"Establecimiento” fambién quedd conceptualizado anteriormente en este capitulo, es el punto
fundamental para la determinacion det campo de aplicacién de la Convencién.

"Mercaderia® es el que nos queda por analizar. teniendo en cuenta que es el objeto material;
requisito y limite de {a aplicacién de esta Convencion.

El diccionaric Quillet, en su tomo Vi nos define la mercaderia como sinénimo de mercancia y asu
vez define mercancia como todo género vendible. Cualquier cosa o mueble que sea su objeto de
trato o ventaZ.

La anterior definicion nos lleva a limitar los bienes que se deben considerar come mercadaria. es
decir, serian solamente los géneros vendibles, exciuyendo aguellas cosas que estan fuera del
comercio, aspectos que nos hace recordar la caracteristica de las cosas que pueden ser cbjeto de
los contratos. También nos delimita lo que como mercancia se debe considerar, al sefialaria como
cosa mueble, es decir que los inmuebles ro pueden ser objetos de estos contratos; definiéndose los
muebles segin Leopoldo Aguilar Carbajal, como "aquelios que tienen ta cualidad objetiva de ser
susceptibles de trasladarse de un lugar a otro de! espacio, ya sea por si mismos ( semovientes Yo
por el impulso de una fuerza exterior” 2,

A pesar de las definiciones que amiba sefialamos, no podemos decir que todos los bienes muebles
susceptibles de ser vendidos y comprados, sean mercaderias, sino que en el ambito de la

* Diccionario Encidopedico Quillet, Tomo 1, Op cit. pag 123 '
13 AGUILAR CARBAJAL, Leopcida. Segundo Curso de Derecho Civil. México Editorial Parmia 1980, pag 71
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Convencibn y del idioma mercantil y juridico, hay que afiadir el que mercaderia proviene de mercado
es decir, de las cosas que estan expresamente destinadas a ser vendidas y compradas en un
mamento donde se unan fa oferta y fa demanda de bienes para ser consumidos de una forma
mediata,

Para abundar en lo anterior, acudimos a las palabras del Maestro Joaquin Rodriguez Rodriguez, que
nos explica que los conceptos de mercancia, cosa y objets mercantl son concéntricos. Toda
mercancia es cosa mercantl y toda cosa mercantl es objeto mercantl, aun cuando las
proposiciones contrarias no sean ciertas. El concepto de objeto mercantil comprende a los otros dos.
Por abjeto mercantil entendemos todo {o que es susceptible de ser contenido de una relacion juridico
mercantil; esto es, el bien sobre ei que recae el poder de! titular de la relacion juridica, y asi es el
punto real de referencia de los derechos y facultades, de las obligaciones y de los deberes derivados
de la relacién juridico mercantif24,

Objeto mercantil es la actividad humana en los contratos, es una finalidad; asi como objeto mercantil
son las cosas como los titulos valores, bienes corporales y cosas corporales que tienen cardcter
mercantl, son satisfactores matenales, objeto mercanti! también son ciertos derechos como los
derivados de los titulos valores y de los contratos mercantiles en general, son derechos intangibles
que se traducen en bienes materiales o en dinero; asi como los que se refieren a los avisos, a las
patentes y las marcas; finaimente, cbjeto mercantil son los patrimonios en su conjunto, como sucede
en los procesos de quiebra y liquidacién, son conjuntos o universalidades de bienes y derechos.

Ef concepto de cosa mercantil es mas limitado, cosas mercantiles son aquellas que gozan de la
caracteristica de corporeidad.

Mas restingido es aln el concepto de mercancia. Varios articulos del Codigo de Comercio
mexicano y de las leyes mercantiles, hablan de mercancia o de mercaderia, expresiones sindnimas,
pero no encontramos Ia definicion de mercaderia.

* RODRIGUEZ RODRIGUEZ, Op. 6t p. 445,
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El concepto de mercancia en ¢l derecho posiivo mexicano, determinado por sus diversas
caracteristicas naturales y legales segin Rodriguez Rodriguez, es aquelio que tiene:

+ Corporeidad. Las mercancias son cosas corporales tangibles. Efio se deduce de las siguientes
consideraciones:

Las mercaderias pueden ser trabajadas, elaboradas, es decir, ser materia de una accion fisica del
hombre sobre ellas, lo que es factible si tienen peso, volumen, y son tangibles, es decir si son
corporales, tenen entidad fisica. (Articulo 75, fraccion 1 del Codigo de Comercio mexicano).

Pueden suffir averias, corrupciones, dafios {articutos 295 y 377 del Codigo de Comercio mexicano,
Ley de Navegacion y Comercio Maritimos, Ley de Vias Generales de Comunicacion); pero sblo

sufren ese proceso de destruccion y corrupeién o daiio las cosas fisicas.

Las mercancias se pesan y miden (articulos 382 y 383 del Codige de Comercio) lo que vuelve a
suponer un concepto de entidad material.

Sobre ellas pueden ponerse marcas y signos fisicos, lo que necesariamente requiere una
corporalidad en el objeto marcado { Articulo 300 del Codigo de Comercio ).

Finalmente, son susceptibles de transporte fisico.

Si las mercancias se elaboran, se consumen, se descomponen, se pesan, s¢ marcan y se
transportan, es porque son cosas corporales y ello es algo definitivo en las mercaderias.

+Movilidad. Son cosas muebles por su naturaleza, los cuerpos que pueden trasladarse de un lugar

a ofro, ya se muevan por si mismos, ya por efecto exterior (articulo 753 del Codigo Civil del Distrito
Federal) ahora bien:
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') La compraventa de inmuebles se confrapone a la de muebles o mercancia (articulo 75
fracciones 1y 2 del Codigo de Comercio); expresion literal en la que los muebles y mercancias
quedan asimilades.

2') Las mercancias son objeto de remisién (articulo 204 del Codigo de Comercio) fo que supone su
transporte.

3} Las mercancias son objeto de transporte mercantil (articulo 576 fraccion primera y todos los que
se refieren a este contrato).

En resumen, las mercancias son cosas corporales, muebles.

+ Susceptibles de trafico. Las mercancias pueden ser compradas ya que son cosas mercantiles y
pueden ser objeto del contrato de compraventa, aun cuando no fodos los contratos de compraventa
mercantil recaigan sobre mercancias. E| Codigo de Comercio mexicano en sus articulos 373,374 y
375 pone claramente de manifiesto que las mercancias han de ser susceptibles de compraventa;
esto es han de poder ser objetos de tréfico. Aquellas cosas que legalmente estan excluidas de la
circulacién no son mercancias, aun cuando hayan podido serio. Asi ocurre con las cosas de
comercio prohibido. En cambio, si son mercancias aquellas cosas que tienen una capacidad de
cambio circulatoria, aunque sea limitada, en tanto que no haya sido suspendida por completo, asi
como aquellas gue solo entran en la circulacion y cambic con permiso de una persona ¢ que
solamente pueden ser vendidas a ciertas personas o con dispensa, pero guardando siempre la
caracteristica de permanecer en el comercio.

+ Pertenencia actual a la circulacién mercantit. "Al criterio fundado en la nota fisica {cosa corporal,
cosa mueble) y en la nota juridica (susceptibilidad de tr&fico), se une inexcusablemente a nota de la
funcion actual (momenténea) que cumple la cosa en cuestién. Las otras cosas son inherentes a la
cosa misma. Esta nota es temporal y transitoria; excedente a la cosa misma ya que se le atribuye
por voluntad de quienes guardan cierto interés en ella. Es comecta la opinién que afima que la
distincion entre cosa y mercaderias es mas de forma que de sustancia porque la palabra mercaderia
sirve solo para poner de manifiesto un especial destino de la cosa al comercio, es decir, &l valor en
cambio de la cosa, en confraposicion al valor en uso. Un mismo objeto en manos de una persona Y
mercancia en manos de otra, con solo gue la una lo haya adquirido para especular en su reventa o
colocacion”.
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+ Que no sea moneda, buque, titulo o una empresa mercantil. Todas estas cosas son bienes
corporales y muebles, susceptibles de trafico, pero no son mercancias, porque ienen ordenamientos
juridicos especiales, con lo que se advierte y criterio legal de deparartos y distinguirio entre si2,

Se trata de una conceptualizacion de caracter intemo y no internacional, sin embargo, los elementos
que arriba hemos anotado son fos que consideramos generales en el comercio intemacional, y que
tienen su ratificacion objetiva tanto en los articulos de nuestro Cédigo de Comercio como en 1a
Convencion. Esto se demuestra en base a que las exclusiones que encontramos en la Convencién
son las mismas a las que hace referencia Rodriguez Rodriguez.

Corroboramos las caracteristicas de corporeidad, de movilidad, y de comerciabilidad de los objetos a
que se refiere la Convencion ya que ejemplos claros de estas caracteristicas son las exclusiones
que tiene el articulo segundo de la misma Convencién en su inciso e }, para excluidas, uvo que
hacerto en forma expresa porque gozan de tales caracteristicas, pero que tuvieron que ser excluidas
o discriminadas por razones que ya hemos mencionado anteriormente.

Resumiendo, en cuanto a las restricciones al campo de la aplicacitin de ta Convencién, encontramos
las de caracter geografico, las materidles, las provenientes de la voluntad de los Estados
contratantes, las que surgen de la libertad contractual de las partes, y las implicitas en las
definiciones que e demas a lo que consideramos como compraventa internacional de mercaderias.

F. Disposiciones generales de la Convencién.
El capitulo segundo de la primera parte de la Convencion, se refiere a los aspectos externos que
modificaran las consecuencias de la Convencion y por fo tanto, de los contratos a fos que les sera

aplicable.

Estas disposiciones generales las podemos clasificar en las referentes a la interpretacion de la
Convencitn y respecto a la Forma que deban revestir los contratos.

5 (bidem. pag 447
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1. Interpretacién.

Los articulos que nos hablan de (a interpretacion de la Convencidn, de la interpretacion de la
voluntad de las partes y de las normas aplicables para el caso de lagunas en la Convencion son a
saber, los articulos 7 a 10.

i. Articulo 7.

Interpretacién y Supletoriedad de la Convencién®.

El primero de los parafos del articulo 7 nos indica que, para el caso de interpretacion de la
Convencion se tendran en cuenta su caracter internacional como primer elemento, la necesidad de
promover la uniformidad en su aplicacion, como segundo, y asegurar la observancia de la buena fe
en &l comercio internacional, como tercero.

El segundo de los pamafos nos prescribe que, para los casos en que haya materias que deban
regirse por la Convencion pero que no estén expresamente resueltas, se dirimiran segln, primero
con los principios generales en los que se basa la Convencion, en segundo lugar, de conformidad
con laley aplicable en virtud de las normas de derecho intemacional privado.

Para el estudio de este articulo hemos hecho fres divisiones :
a) Caracter Internacional y uniformidad de aplicacion.

b) Observancia de la buenafe y,

c) Supletoriedad,

a} Caracter Internacional de la Convencion y Uniformidad en su Aplicacion,

28Estearticulo?fueprasemad:originairnentaeonuanafosdanemeymelte:dodafiziﬁvoyaq:aadéomm
segundo, referente a las lagunas que se pudiesen presentar dentro de las disposiciones de la Convancion.
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Las normas nacionales sobre derecho de compraventas de mercaderias, son objeto de notables
divergencias de enfoque y de concepto. Asi, es muy importante evitar que Jos tibunales nacionales
inferpreten de maneras diferentes las disposiciones de la Convencitn, segin los conceptos
utiizados en el sistema juridico del pais del foro. El articulo 7 subraya la importancia en la
interpretacion y aplicacién de las disposiciones de la  Convencion, teniendo en cuenta ef cardcter
internacional de la Convencion, y la necesidad de promover la uniformidad.

Es un método subjetivo de interpretacion el decir que se tendra en cuenta su caracter intemacional,
porque, es muy dificil determinar su contenido, si bien, paraddjicamente, no es dificil conocer i que
se excluye al mencionar que tendrd cardcter internacional fa interpretacién, ello es salirse del
pensamiento nacionalista, internista o, flevarlo al extremo, proteccionista que pudiese tomar una de
las partes o un juez. Es facil definir lo que no es internacional {todo aguelio que concierne al Ambito
intermo) y relativo el determinar lo que si lo es. Lo internacional nos hace ver al sistema juridico
interno no como ofro sistema nacional por aplicar sino como el que nos concieme y dirige en una
comunidad internacional. Esta disposicidn invita al juzgador v a los comentaristas a abstenerse de
ver a la Convencion como proveniente del sistema juridico en el que fueron formados y razonarlo
con ese pensamiento; sino que debe optar por analizario con un nuevo espirity, ver con ofro cristal
las disposiciones que regirén de una manera idéntica las ventas internacionales, y es por ello que
se reafirma la autonomia del derecho uniforme.

En concreto, hay que tomar fa posicidn que adoptaron los redactores de la Convencion: evitar un
lenguaje con términos que sean propios de un sistema juridico en exclusiva, por eflo hay que leer e
interpretar con criterio abierto y no fratar de lievar los conceptos a lo que en cada uno de nuestros
sistemas calificamos como determinada institucion.

John Honnold sefiala respecto af caracter internacional con que debe observarse la Convencion lo
siguiente: "Un legislador internacional cuidadoso, debe tratar de evitar conceptos abstractos y
vagos... lo ideal es usar un lenguaje claro, que se refiera a cosas y eventos para los que existan
palabras de contenido comin en varios idiomas. Pero este ideal es dificil de alcanzar y los principios
de interpretacion seflalados en el arficulo 7, parafo primero, tienden a superar habitos que estan
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inimamente grabados por nuestra educacién y vida profesional - la interpretacion de un texto
juridico de acuerdo con conceptos de nuesto sistema juridico interno -.

Si estamos privados de nuestras hemamienta méas familiares, ¢Qué recursos nos quedan para
interpretar la Convencidn?,

En cuanto a su caracter internacional, requiere que ellos sean proyectados en su contexto
internacional. Con el fiempo, se habrd desarollado un acervo de experiencia de caracter
internacional por medio de casos concretos de derecho internacional y de docirina de autores.
Entretanto el iinico escenario internacional para los textos de ta Convencidn consisten en su historia
legislativa, 0 sea sus antecedentes genéticos.™

Aplicacién Uniforme de la Convencién.

Los nuevos métodos de trabajo que se presentan a los juristas deben buscar, para ef caso de esta
Convencién, la unificacion de caracter internacional, unificacion que podemos obtener en la
interpretacién, aplicacion y ejecucién de una norma juridica, sea interna o externa. Normalmente los
jueces se preocupaban por buscar la coherencia con el sistema juridico interno al que pertenecen;
pero ahora la responsabilidad trasciende a tener que hacer coincidir desde las decisiones judiciales
hasta los contratos mismes con el deracho de otros Estados, asi como el derecho uniforme
proveniente de tratados internacionales.

La uniformidad en derecho inferno es, en cierta manera sencilla, ya que todas las formas de
interpretacién, aplicacion, cumplimiento y ejecucion de una norma deben estar ajustadas al régimen
constitucional dentro del cual van a ser adoptadas. No es asi con el deseo de uniformidad
internacional porque, aparte de tener que respetar €l régimen constitucional al que el jurista
pertenece, debe buscarse la coincidencia con las normas provenientes del acuerdo de su Estado
con otros que compongan la Comunidad Internacional.

Ademas, en la bisqueda de esta interpretacion uniforme deberd de mantener &l jurista el animo de
preferir la validez de los actos sobre su posible anulacion. Para lograr lo anterior, a jurista se le
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presentaran diferentes métodos de estudio de los sisternas que intervienen en los confiictos de leyes
y en la interpretacion misma, de fos cuales debera de hacer una sintesis después de haberlos
examinado y comparado; esta sintesis pues, deberd buscar hacer coincidir y no contravenir sus
sistema interno y el internacional, a través de las diferentes formas de interpretacion que sean
constantes respecto al mismo problema juridico. Cabe mencionar que hoy en dia todavia no se han
desarrotlado adecuadamente los sistemas de comunicacién de las soluciones judiciales, juridicas ni
doctrinaria de caracter internacional, para poder dar facilidad a la busqueda de esta uniformidad de
derecho. La unificacion de los diferentes sistemas juridicos nacionales a través del Derecho
Internacional Privado es, en el fondo, el objeto de esta disciplina, entendiéndose como tal, el buscar
soluciones iguales entre situaciones iguales, para lograr la equidad y justicia en el ambito
internacional.

b) Observancia de la Buena Fe en el Comercio Internacional.

En e articulo 7 se estipula que las disposiciones de la Convencion se interpretaran y aplicaran de tal
forma, que se fomente la observancia de la buena fe en el comercio internacional. Este principio se
aplica muchas veces en diversas disposiciones de la Convencitn. Entre las manifestaciones del
requisito de [a observancia de la buena fe, figuran las normas que la misma comision redactora
seiiald como ejemplos, tales son, el que habla sobre imevocabilidad de una cierta oferta cuando es
razonable que e destinatario esté seguro que se mantendra y haya actuado confiado en {a oferta; la
referente a la situacion de una aceptacién tardia en circunstancias tales que si su transmision
hubiera sido normal habria legado en ! plazo no vencido al oferente; etc?®. No obstante, el
principio de ta buena fe es mas amplio que los ejemplos citados, y se aplica a todos los aspectos de
lainterpretacion y aplicacion de las disposiciones de la Convencion.

E principio de la buena fe, tal como esta redactado dentro de la Convencion, aparentemente se
limita a penerle como requisito para la interpretacion de la misma; sin embargo, creemos que desde
el momento en que se debe interpretar en base a la buena fe, la Convencién tiene un efecto de
rebote sobre la intencion previa de las partes, obligandolas a actuar en ese sentido, y en la forma en

¥ HONNOLD, John. Interpratacion de la Convencion de 1980 sobre Compraventas, Uniformidad, Buena Fe, Lagunas y
Darecho Inteme. Anuario Juridico. No X; U.N.A.M., 1983, pag 112y 113
Documentos Oficiales. Op cit. pag 19
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que se desarollan los negocios internacionales. De esta manera podemos decir que, tanto debe
existir buena fe en los contratantes en el momento de la celebracion de su convenio, como en [a
intencion de quien interpreta tanto la Convencion como el contrato mismo.

La buena fe es un estado psicologico de honestidad, de franqueza y de ausencia de dolo, con lo que
se busca, no evitar un lucro, sino el que dicho lucro no sea obtenido mediante engafios o artimafias;
evitar el ocultamiento de informacion a la confraparte para lograr aqueflo que sin estos-elementos no
se hubiese obtenido.

Es poco menos que imposible lograr [a certidumbre sobre si una persona esta actuando o no de una
forma honesta, sin embargo, es precisamente a fravés de las cuestiones exteriores, fos
comportamientos y las practicas, como se van a poder investigar, aunque sea parciaments, la forma
psicologica que guardaba quien actud en cierta situacién, sea esta juridica o de la vida cotidiana.

Para quienes sugieran que en la Convencién debid anotarse que las partes deberian de celebrar el
contrato actuando de buena fe, si bien, como dijimos antes, esto se deduce desde que la
interpretacion de la Convencién debe ser de buena fe, no estaria de sobra en que se pusiera un
parrafo a forma de advertencia a las partes para que en el comercio intemacional se respete la
honestidad y | veracidad en las negociaciones. También cabe aclarar que la causa historica por la
cual no fue puesta de forma expresa tal disposicidn es que, en la Ley Uniforme de La Haya si se
preveia de esta manera, pero ai presentarse a los delegados en la Conferencia de Viena, gran parte
de ellos {a rechazaron por no existir el concepto de la buena fe, dada su subjetividad. Ello confirna
nuestra teorta de que en el fondo si se queria aplicar el principio de buena fe, tanto como obligacion
de las partes en la formacién del contrato como para la interpretacién de la Convencion®,

¢ ) Interpretacion para los casos de lagunas de la Convencion.

{Supletoriedad de la norma aplicable al contrato).

% 1dem

37



ULISES MUNIZ PATING

B Parrafo nimero 2) def articulo 7 de la Convencion fue puesto en el (ltimo momento, debido a que
existia la discusion respecto a las fres posibifidades para el caso de las cuestiones que la
Convencion regulara perc que no estuviesen expresamente resuettas. Estos tres caminos eran, el
primero, no dar ninguna forma de sofucion a las lagunas de fa Convencion. El segundo, era ef
resolver las lagunas conforme al Derecho Internacional Privado y el tercero, sefialar que las lagunas
se resolverian conforme a los principios generales de la misma Convencion.

De las tres posibilidades, la primera encontrd el inconveniente de que los jueces acudirian al
Derecho Internacional Privado para resolver los problemas que se les presentaran,
consecuentemente, conforme a la tendencia internacional, iban a buscar Yas normas internas propias
para la solucién de estas lagunas.

En el segundo caso, en que se sefiala el Derecho Infermacional Privado, sucede lo mismo que en el
arriba descrito, es decir, los jueces buscarian ia aplicacién de su derecho.

La tercera posibilidad, también y todavia discutida, era la de sefialar como medio de solucion a las
lagunas, los principios generales de la misma Convencion y de manera subsidiaria el Derecho
Internacional Privado es el que deberia sefidlar las normas que resolverian tales cuestiones. Esta
fue la solucion que prevalecio en la Convencidn en ¢ texto definitivo, sin dejar de sefialar que se
sigue presentando el problema y critica de origen, de fratar de definir cuales son los principios
generales en que se basa la Convencién,

Respecto de la forma de detesminar cuéles son los principios generales a los que se debe acudir
para poder lenar las lagunas que se presentan en la Convencion, tenemos uno que restringe de
buena manera los principios generales a que podria llegarse; y es precisamente el que se refiere al
campo de aplicacion de ta Convencidn, es decir, que los principios generales que se utilicen en la
interpretacion, nunca podran ir mas alla del campo de aplicacién de la misma.

De igual manera, creemos que tales principios son aquellos que se encuentran, no expresamente,
pero si como soluciones refterativas dentro de la misma Convencion, es decir, a los que se remite

¥ Ibidem pag 20
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como norma de solucion de ciertos conflictos, tal es el caso de lo que se debe considerar como
razonable, del principio de la buena fe, el de a informalidad en |a contratacidn, etc. Estos principios
generales a los que se refiere el parafo segundo def articulo 7, deben de ser lineas juridicas
directrices que inspiran la Convencion y que se deben ir deduciendo conforme la misma vaya siendo
aplicada e interpretada a través de los affos.

La obtencién de lo anterior sers consecuencia de la uniformidad que se logre en el Derecho
Internacional Privado, en este ¢aso especifico, en ta unificacion de criterios respecto a los principios
generales en que fue inspirada la misma Convencion.

Otro reto que se presenta a la Convencitn, es el llegar a la coincidencia de los sistemas juridicos
que contengan las normas que resolveran las lagunas, cuando se determina que es el Derecho
Internacional Privado el que resolvera cudl es la norma aplicable. La tarea consiste en unificar los
criterios del Derecho Internacional Privado para que contenga dentro de sus nommas, la misma
solucion.

John Honnold opina que principios generales de fa Convencitn son los que se puedan deducir a
traves de la practica y la aplicacion de la misma Convencion y los que se repiten en la misma. Como
pademos observar, se basa en el mismo criterio amiba sefialado. De ello, &l explica, de forma mas
concreta, como principios generales algunos ejemplos, es decir, no es exhaustivo pero si
ejemplificativo; ellos son :

Confianza en las manifestaciones de Ia otra parte.- Se refiere que a lo largo de la Convencion se
mencionan soluciones juridicas basadas en la ausencia de duda de lo que la otra parte pueda
manifestar, ello ligado con el elemento més o menos objetivo de lo que se considera razonablemente
aceplable.

Notificacicnes.- Es aquél consistente en el deber de comunicar cierta informacién que ia ofra parte
necesita para {a celebracion del Contrato sin buscar el engafto. Se considera un principio general
pues es una forma a la que acude fa Convencion para lograr la equidad entre las partes y el pleno
conocimiento de lo que estan realizando, siempre actuando de buena fe.
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Reducciones.- Se refiere que en la Convencién existen diferentes preceptos que responden a la
necesidad de que una parte debe tomar medidas preventivas para evitar el deterioro de la mercancia
y asi evitar dafios innecesarios a la otra parte o bien pérdidas a ambas. Los contratantes deben
tomar medidas razonables para disminuir la pérdida resultante de un incumplimiento.

Este mismo autor nos explica a su entender, un método general que puede ser aplicable para
deducir cudles son los principios generales de la Convencion : E) primero es el que €l tibunal que
tenga a su cargo la resolucién de un cierto problema, deberd de cuestionarse si el contrato a
desarrollarse es claramente analogo a aguellos que se ubican dentro de ias disposiciones
especificas de la Convencion y también si se opone a otras disposiciones de fa misma.

Para los casos de duda, se puede disponer de ofros recursos. La aplicacion de un principio general
puede probarse contra usos de comercio aplicables, contra practicas contractuales y frente a nuevas
reglas de desecho sefialadas para las transacciones internacionales. Ademas, la experiencia de log
Estados debe servir de guia a las reglas de interpretacion de este articulo, para ditucidar cules son
€508 principios generales?!.

Como medio subsidiario de interpretacion de lagunas, se anotaron las reglas de Derecho
Internaciona! Privado. Ello era mas conveniente a tener que sefialar de una forma tajante el derecho
de alguno de los contratantes porque de ser asi, se estaria dando ventaja a alguna de las partes,
prejuzgando las circunstancias que podrian cambiar una resolucion justa. Se ha comprobado que las
reglas de Derecho Internacional Privado son mas flexibles ya que contemplan diversos supuestos
que pueden llevar a la designacion de un derecho mas justo que el que podria determinar &l articulo
de fa Convencién de una manera rigida.

Aun asi, sigue subsistiendo !a necesidad de lograr |2 uniformidad en e! derecho internacional. Las
partes no pueden prever todas las situaciones que sucederan en el momento de la ejecucion del
confrato. Sin embargo, si serla mejor que ellas pudieran tener una seguridad respecto at derecho
que sera aplicable para el caso de que se origine una situacién no prevista por ia Convencion. A ello

3" HONNOLD, John, Op. Git. pag 126
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todavia no se llega dado que es muy dificil que en una Conferencia Internacional se logren uniformar
todas y cada una de las minimas circunstancias que se pudiesen dar cuando participan Estados con
muy diversos sisternas juridicos.

ii. Articulo 8.

Este articulo prevé que, para el caso de interpretacion de las declaraciones y cualquier ofro acto de
las partes, éstas deberan interpretarse conforme a su intencién cuando la ofra parte haya conocido o
no haya podido desconocer cual era su intencién. Para el caso de que lo anterior no sea posible, las
declaraciones y otros actos de las partes deben interpretarse conforme al sentide que les habria
dado una persona razonable en las mismas circunstancia. Y finalmente el articuto 8 ordena que,
para determinar la intencién de una parte o el sentido que una persona razonable habria dado,
deberan considerarse debidamente todas las circunstancias pertinentes del caso, incluyendo
negociaciones, practicas, usos y la conducta de ellas.

El articulo 8 establece 'as normas que se aplicaran para interpretar los actos unilaterales de cada
una de las partes, es decir, las comunicaciones acerca del contrato propuesto, la oferta, la
aceptacion, las nofificaciones, ete. Con mayoria de razén, el articulo también es aplicable a ta
interpretacion del contrato cuando esta contenido en un documento dnico.

Desde un punto de vista analitico, la Convencion ve al contrato integrado de una oferta y una
aceptacion. En consecuencia, para determinar si se ha celebrado un contrato, se considera que el

contrato es resultado de dos actos unilaterales.

El parrafo 1 del articulo 8 se apoya en la intencidn conocida de las partes como medio principal de
inferpretacion de sus voluntades.

Esta disposicion no puede aplicarse si la parte que hizo la declaracion o realizt el acto no tenia
ninguna intencion sobre el punto en cuestion o si la oira parte no sabla cual era esa intencion.
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En tal caso, el pamafo segunde dispone que las declaraciones y actos de las partes deben
interpretarse como el sentido que les habria dado una persona razonable en las mismas
circunstancias.

Para determinar la intencién de las partes, es necesario atender primeramente a las palabras
realmente usadas ¢ al acto realizado. Sin embargo, la investigacidn no ha de limitarse a esas
palabras o acto, aunque parezcan dar una respuesta clara a la cuestion porque la experiencia
comin indica que una persona puede disimular o cometer un emor. Entonces debe recurrirse ai
proceso de interpretacion establecido en este articulo para determinar el verdadero contenide de la
comunicacion, es decir, lo que habria hecho en una situacién igual, una persona razonable y con fa
misma condicion.

A fin de ir mas alla del sentido aparente de las palabras o los actos de las partes, en el parrafo
tercero del mismo articulo 8 establece que "deberd prestarse la consideracion debida a todas las
circunstancias pertinentes del caso”. Se enumeran seguidamente algunas, pero no necesariamente
todas ias circunstancias del caso que deberdn tererse en cuenta. Se incluyen entre ellas las
negociaciones, cualesquiera practicas que las partes hayan establecido entre si, [os usos y la
conducta ulterior de las partes. Por o tanto, ésta no es una enumeracion restrictiva sino simplemente
enunciativa.

En las discusiones de este articulo es interesante sefialar que el Reino Unido considerd gue las dos
condiciones enungiadas en el parrafo primero son un {anto llégicas ya que si una parte "no hubiera
podido desconocer " la intencion de la contraparte, habria debido conocerta. Por {o tanto, sugirid que
se suprima la segunda condicion. Se presentaron 9 proyectos de enmienda a este articulo, sin
embargo, ninguna de ellas fue aceptada y finalmente permanecid el mismo texto que se habia
presentado desde e! proyecto inicial®,

Cabe sefialar que no es lo mismo la interpretacién de la Convencion que la interpretacion de la
voluntad de las partes dentro del confrato:

3 pocumentos Oficiales. Op. aiL pag 20
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B articulo 8 nos sefiala la forma en que se va a deducir la intencion de una de las pares.
Subrayamos el que se refiere a solamente uno de los contratantes, ya que cuande se frata de
interpretar la voluntad de ambas partes en coincidencia, realmente no hay problema, porque tan
solo hay que remitirse a la forma en que ambas han cumplido ¢l contrato. E problema se presenta,
por lo tanto, en la interpretacion de lo que una se ellas deseaba y lo que la otra comprendi6. Si
después de haber seguido el procedimiento que nos muestra el articulo 8, no coinciden las
posiciones de las partes, quiere decir que ni siquiera se formé el contrato, porque no hubo acuerdo
de voluntades : ello siendo también aplicable en nuestro derecho positivo mexicano, segin el
articulo 1792 del Cédigo Civil para el Distrito Federal.

El estudiado articulo 8 de la Convencion se puede dividir en tres partes, que coingiden con sus tres
parrafos:

a) Interpretacion en concreto.

b} Interpretacién en abstracto.

c) Método de interpretacion del articulo 8.

a) Es el caso en el que tenemos menos problemas de interpretacion, ya que la voluntad de las
partes fue manifestada de una forma en que la contraparte la conocia o no hubo posibilidad de que
la ignorara, por lo tanto, ne hay lugar a duda de que la voluntad de la primera de ellas dejara de
interpretarse tal como fue manifestada. En este lado se pueden tomar en cuenta no solamente las
manifestaciones o expresiones hechas por escrito u oralmente sino también los antes que
exteriorizan |a voluntad. En este caso especifico la contraparte no podr4 alegar el que no tuvo
conocimiento de la voluntad de la otra porque se prevé que debié de haber tenido por lo menos
razon de tal voluntad.

Se llama interpretacidn en concreto porque se refiere a las manifestaciones de la ofra parte, sin dar
lugar a una interpretacion amplia o subjetiva,

b) Interpretacion en abstracto: Esta interpretacion es en abstracto el que se va a deducir a través de

lo que se considara una persona razonable, pro de la misma calidad que la ofra parte, es decir, no
nos estamos refiriendo a los actos de expresién de voluntad de una parte en concreto sino que se
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van a substraer de lo que en general se puede pensar que hubiese deseado alguien con las mismas
caracteristicas de quien se trata de interpretar.

En torno a lo que debe de considerarse como razonable, Arturo Diaz Bravo opina que dicho
términe, a pesar de que carece de cierto significado juridico al cual estamos acostumbrados,
realizando un menor esfuerzo mental, por el contrarie, es un criterio empirico necesario para poder
conservar la uniformidad de los diferentes derechos y porque es un concepto universalmente
aceptado, no subjetivo, sino variable dependiendo de cada caso concreto™®.

Diaz Bravo continia diciendo que, como simil, se puede sefialar al "bonus pater familia” que, si bien
nadie define cudl es su sentido, aln sigue utiizandose este término dentro de algunas legislaciones
de origen romanistico, &! cual, come hemos dicho, a pesar de no ser definido se entiende dentro de
un parametro por quienes acostumbran utilizar este trmino.

Como comoboracion de lo amba sefialado, en cuanto a que se deben tomar en cuenta las
circunstancias especificas de cada lado para poder establecer el limite de lo razonable para el
contrato, el tercer parrafo del articulo en estudio nos sefiala que deberan de tenerse debidamente en
cuenta todas las circunstancias pertinentes del caso, en especial las negociaciones y las practicas
que fas partes hubieran establecido entre ellas, los usos y su comportamiento ulterior.

c) Modo ce interpretacion del articulo 8: Las negociaciones son al momento pravio del contrato; fas
practicas son previas y concomitantes a la realizacién de este y, se presenta como novedad en la
interpretacién, el comportamiento ulterior de ellas, lo que nos indica, que en el cumplimiento de los
contratos se debera tomar en cuenta e! futuro para ciertos casos en que pudiese haber una
confroversia,

iii. Articulo 9.

Este articuto nos seflala que los uso0s en que las partes han convenido tienen fuerza obligatoria para
estas, El acuerdo puede ser expreso o tacito. Para que haya un acuerdo ticito en el sentido de que
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un uso tendra fuerza obligatoria para las partes, ese uso debe reunir dos condiciones: debe ser un
uso del que las partes tienen conocimiento, o debieran tener conogimiento y debe ser un uso que en
el.comercio internacional es ampliamente conocido y regularmente observado por fas partes en
contratos del tipo corespondiente al intercambio de que se trate. Ia relacién comercial puede
limitarse a un cierto producto, a una cierta regién o a un conjunto de asociados comerciales.

Puesto que los usos solo adquieren fuerza obligatoria respecto de las partes, por habérseles
incorporado, expresa o tacitamente en el contrato, deben aplicarse en ef lugar de las disposiciones
discrepantes de la Convencitn, en virtud del principio de la autonomia de la voluntad y de que tas
nomas de la Convencion son naturales, supletorias y complementarias del deseo de las partes™,

Se considera que salvo pacto en contrario, las partes han hecho practicamente aplicable al contrato
0 a su formacion un uso del que tenian o debian haber tenido conocimiento y que en el comercio
internacional sea ampliamente conocido y regularmente observado por las partes, en contratos del
mismo tipo en el rafico mercantii de que se trate. En caso contrario, silas partes no establecieron de
forma expresa, que los usos comesciales internacionales conocidos y observados no le seran
aplicados; ello implica el que quedan obligadas autométicamente por tales usos internacionales.

Dado que en el seno de la Convencion estaban conscientes de que los usos del comergio
internacional son generalmente creados por los paises desarmollados de alta influencia comercial, se
establecid la necesidad de que estos usos sean excluidos solo por acuerdos de las partes no tan
solo de una de ellas, es decir, bilateralmente; de esta manera se logra en cierto grado, el consenso
en cuanto a la ventaja que podria dar tal o cual uso a alguna de ellas, aunado eflo a que
normalmente los paises subdesarrollados son los compradores®,

iv. Articulo 10.

% DiAZ BRAVO, Arturo. En tomo al concepto de lo Razonable en la Convencion Sobre los Contratos da Compraventa
inlemactonal de Mercaderias. Anuario Juridica No, X, U.N.A.M. 1983, pag 104

* El texto dafinitivo del articulo 3 fus o que propuso Estados Unidos en cuanto al pamafo segundo de este artu:ulo
afiadiendo que los usos serh aplicables tacitamente tanto af contrato como a su formacion. Esto proviens de que, si
recordamos, la ley uniforme aprobada enLa Haya siempre estuvo compuesta de dos cuerpos, del comsspondiente al de
la compraventa y el da formacion da los contratos
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El articulo que nos dicen cual debera de considerarse como el establecimientn respecto al contrato,
lo hemos colocado dentro del tema de interpretacion de fa Convencion porque nos indica cual de los
posibles debe de entenderse por tal efecto de a Convencion, aunque en estricto sentido no es un
articulo de interpretacion general ni de la Convencién ni del contrato.

El articulo 10 seftala que, cuando algunas de las partes tenga mas de un establecimiento, se tomara
en cuenta aquel que guarde la relacion mas estrecha con e contrato y su cumplimiento, tomando en
cuenta las circunstancias conocidas o previstas por las partes en cualquier momento, antes de
celebrar el contrato o en et momento de su celebracion Y. para el caso de que alguna de eilas no
tenga establecimiento, se tendra en cuenta su residencia virtual.

La determinacion del establecimiento pertinente puede ser importante para decidir si la Convencion
se aplica al confrato. Para que se aplique la convencién, el contrato debe ser celebrado entre las
partes cuyes establecimientos se encuentran en diferentes Estados. A los efectos de la Convencion
no se sucinta problema alguno cuando todos los establecimientos de una de las partes estan
situadas en Estades contratantes distintos de aquel en que la otra tiene su establecimiento.
Cualguiera que sea el lugar que se designe como establecimiento, los establecimientos de la
contraparte estaran en Estados contratantes distintos, el problema aparece cuando resulta, después
de aplicar ! Articulc 10 que uno de ios establecimientos de una de las contratantes esta situado en
el mismo estado del establecimiento de la otra en cuyo caso no se aplica la convencién.

En el inciso a) se enuncia el criterio para determinar cual es el establecimiento pertinente: es el
establecimiento "que guarda la relacion mas estrecha con el contrato y su ejecucion”. La frase "el
contrato y su gjecucion” se refiere a la transaccion en sur totalidad incluidos los efementos relativos a
la oferta y la aceptacion asi como la ejecucion del contrato. Cabe mencionar, que el texto definitivo
se aprobé no con la palabra de ejecucion del contrato propuesta en el proyecto de Convencién sino
"cumplimiento”™ del contrato que es un termino mas comecto para lo que se querla expresar en la
conferencia,

% Documentos Oficiales. Op. dit. pag. 20
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En consecuencia, cuando el citado inciso se refiere al cumplimiento de! contrato, se refiere a los
efectos que las partes previeron cuando lo celebraron.

Elinciso b) se encarga del caso en que alguna de las partes no tiene establecimiento. La mayoria
de los confratos internacionales los celebran empresarios con establecimientos reconocidos, sin
embargo, la persona que carece de “establecimiento fijo* puede celebrar un contrato de
compraventa con fines comerciales, y no solamente de bienes para uso personal, familiar o
domestico, en el senfido del inciso a ) del articulo 2,

Existen disposiciones internacionales que nos especifican lo que debe considerarse como residencia
habitual en relacidn con el domicilio.

En las conversaciones que hubo en el seno de la Conferencia, se establecié que habia que dejar en
claro en el articulo 10 que para que haya un establecimiento, debe existir una organizacion
comertial permanente, que incluya locales y empleados y cuya finalidad sea la compraventa de
bienes o sefvicios.

Un problema general que se nos presenta para la interpretacion previene de las diferencias de los
sistemas juridicas, seflalando come los mas importantes el Romano - Germanico y el Common Law,
ya que en términos practicos, un juez al momento de interpretar la Convencién lo haré basado en su
edugacion juridica, la cual determinars deferentes métodos, dependiendo se este juzgador proviene
de uno o de otro sisterna.

2. Forma del Contrato.

Los (ltimos tres articulos de la parte primera de la Convencion son los que requlan la forma que
deberan de guardar los contratos de compraventa internacional de mercaderias.

Como principio general, encontramos el articulo 11, que nos indica que * El contrato de compraventa

no tendra que celebrarse ni probarse por escrito, ni estara sujeto a ningdn obo requisito de forma.
Podra probarse por cualquier medio, incluso por testigos °.
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Enlas conversaciones de la Conferencia se establecit que, la inclusion del articulo en ia Convencién
se basaba en el hecho de que muchos contrates de compraventa intemnacional de mercaderias se
celebraban valiéndose de medios modernos de comunicacion, que ho siempre requieren de un
contrato por escrito. En todo caso, cualquier sancién administrativa o penal por la transgresién de las
normas de cualquier Estado, en las que se exigiese que estos contratos constaran por escrito, ya
sea para fines de control administrativo del comprador o del vendedor, para los efectos de aplicar las
leyes de control de cambio o para otros fines, seguiran en vigor respecto de una de las partes que
celebrasen un contrato no escrito, aun cuando el contrato mismo es obligatorio para las partes®,

Algunos Estados consideran que el sequisito de que los contratos para la compraventa internacional
de mercaderias sean por escrito, es una cuestion importante de politica piblica. En consecuencia el
arliculo 12 prevé un mecanismo para que los Estados Contratantes impidan la aplicacion del
principio de este arficulo a fas transacciones que realice una de las partes con su establecimiento en
&1, Este articulo 12 nos indica que no se aplicara ninguna dispesicién del articulo anterior { 11 ) ni el
articulo 28 ni de la segunda parte de fa Convencidn que permita que la celebracion, la modificacion
o la exclusion por mutuo acuerdo del confrato de compraventa o la oferta, la aceptacion o cualquier
ofra manifestacién de intencidn se hagan por un procedimiento que no sea por escrito, en el caso de
que cualquiera de las partes tenga su establecimiento en un Estado confratante que haya hecho una
declaracion conforme al articulo 96 de la Convencion. Por excepcion, este es un articulo imperativo
e imenunciable ya que las partes no pueden establecer excepciones ni modificar los efectos det
mismo.

Finalmente el articulo 13, que no aparecia en el proyesto presentado a la Conferencia, fue insertado
en un Ofimo momento de la Conferencia, hace analogias respecto a la expresion "por escrito®,
porque este término ha de comprender también el tefegrama y el telex.

Creemos que este articulo pudo ser més extenso y menos casuistico si hubiere sefialado como
analogia el que cualquier medio impreso en el cual quedase manifestada de forma fehaciente la
voluntad de las partes se considerard en el mismo sentido de por escrito”, ya que |a vida cambia

% |nidem pag. 21

48



NORMAS APLICARLES A CONTRATOS COMERCIALES INTERNACIONALES

tan vertiginosamente, que todos ios dias podemos encontrar nuevos medios de comunicacion, tal es
el caso del telefax o del videoteléfono y el teletipo.

G. Disposiciones Finales de la Convencitn.

Como (ltimo aspecto extemo, marco del contrato de compraventa, encontramos las normas que
obligan a los Estados frente a sus contratantes en cuante a la aplicacion de la Convencién en
general. Por lo tanto, son las normas que se refieren a la aplicacion, declaraciones, reservas y ofras
clausulas finales de ta misma y que dan consistencia y seguridad a su aplicacion. Tales articulos son
del 89 a) 101,

La introduccion de fas Disposiciones Finales de la Convencidn hace referencia a que la Asamblea
General, en su resolucién 33/93 del 16 de diciembre de 1978, pidié al Secretario General, que
preparase y distibuyese proyectos de disposiciones relativas a la aplicacitn, reservas y ofras
clausufas finales para el proyecto de Convencidn sobre conlratos de compraventa internacional de
mercaderias.

Como consecuencia de la peticion hecha al Secretario General de la O.N.U.; después de una serie
de discusiones durante el décimo y décimo primero periodo de sesicnes de la Comision de las
Naciones Unidas para el derecho mercant! internacional, ésta, al refundir los textos del proyecto de
convencion de compraventa internacional de mercaderias y el proyecto de convencion sobre
formacion de contratos de compraventa internacional de mercaderias, pidi6 al Secretario General
que incluyera en el proyecto de disposiciones relativas a la aplicacién, reservas y ofras clausulas
finales una disposicién que permitiera a un Estado contratante ratificar o adherirse a las partes 1 y 1),
o atas partes 1 ylll 0 alas partes 1, 1l y Nl

Como resultado del proyecto que amiba se describe, se aprobaron los articulos 89 a 101, de los
cuales nos interesa resaltar los siguientes aspectos:

¥ Jbidem. pag.72.
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Articulo 92.- Establece la posibilidad de que alguno de los Estados contratantes declare 2! momento
de la firma de la Convencion, la ratificacion, la aceptacion, la aprobacion o {a adhesion, que no
quedara obligado por la parte segunda o tercera de la misma. Por lo tanto, dicho Estado no se
considerara Estado contratante respecto Iz parte que haya denunciado.

Es interesante la posibifidad que otorga este articulo a que los Estados puedan suscribir su intencién
solamente respecto a la formacion de! contrato o séto en cuanto al contenido obligacional del mismo.
Podriamos decir que ello es consecuencia de que, como lo hemos visto en el capitulo primero de
este trabajo, la Convencién tiene su antecedente en las dos leyes uniformes de La Haya. Con ello se
abre fa invitacion a los Estados que firmaron en ese entonces para que ahora lo hagan en esta
nueva Convencion y por o tanto, encontrar la uniformidad de! derecho infernacional,

Articulo 93 .- (Clausula Federal) De la redaccién de esta clausula se presentaron dos posibilidades,
de las cvales fue aprobada aquefla en la que se menciona expresamente gue los Estados integrados
por dos o mas unidades temitoriales, que con arregio a su Constitucién, tengan distintos sistemas
juridicos en relacién a las materia objeto de la Convencidn, podran declarar al momento de | firma
que la Convencidn se aplicara a sus unidades territoriales en conjunto o solo a una o varias de ellas.
Tales declaraciones deberén ser notificadas al depositario y en ellas se hara constar a qué unidades
territoriales se aplicara la Convencion. %

Para el caso de que los Estados no realicen tal declaracion, se entendera de que la Convencitn
surte efectos en todas las unidades territoriales del mismo,

Como mencionamos en |a parte comrespondiente a la aplicacién de la Convencion, la redaccion del
articulo 2, cierra practicamente en su tolalidad Ias posibilidades de que la Convencion pueda ser
aplicada a materia civil; sin embargo, el articulo 1 hace referencia a que, no se tendra en cuenta el
caracter civil 0 mercantil de las partes; por lo tanto, cabe la posibilidad de ser aplicada a cualquier
materia civil o mercantil que atafia a la compraventa internacional de mercaderias.

* |bidem. pag 73.
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En opinitn de Vazquez Pando, no es necesario que México suscriba tat clausula, porque coincide la
materia de aplicacién de la Convencion con nuestro derecho mercanti, que es de caracter federal,
ademas de que, segun la teoria tripartita de jerarquizacion de las normas de un Estado Federal, los
tratados internacionales quedan en un estrato nacional, superior al federal y local No
profundizaremos en ello pues no es materia de este estudio, pero si vale la pena mencionarlo ya que
comresponde al derecho de los tratados®.

Sin embargo, en estricto sentido, si deberiamos de suscribir dicha clausula federal, ya que en
Mexico la materia civil es de competencia local, ademas de que contamos con un sistema federal
para el cual se cred dicha clausula, y evitartamos ef problema de la interpretacion de la doctrina y
texto constitucionales.

Articulo 94.- Este articulo da la oportunidad a los Estados contratantes que tengan sistemas juridico
coincidentes. de que puedan declarar que ia Convencién no se aplicara a los contratos de
compraventa ni a su formacion cuando las partes tengan sus establecimientos en tales Estados.

Lo anterior en razén de que ya se logro la unificacion del derecho, finalidad principal de estas
Convenciones; ademas de que habria que cambiar las practicas que sostienen entre tales Estados
por su coincidencia de sistemas.

Articulo 96.- Este articulo se refiere a la reserva que ya comentamos en el apartado referente z la
forma de! contrato, dando la posibilidad a algin Estado confratante de reservarse e! derecho de
exigir la forma escrita en los contratos que celebre una parte con su establecimients en dicho
Estado. Por lo tanto, podra declarar que conforme al articulo 12, las disposiciones del articulo 11, o
29 0 de la segunda parte de la Convencién que permita que la celebracion, modificacion, extension,
por mutuo acuerdo del confrato de compraventa, la oferta, la aceptacién o cualquier otra
manifestacion de voluntad, se hagan por un procedimiento que no sea por escrito, no seran
aplicables.

Articulc 99 .- Tomando en cuenta los importantes antecedentes de la Convencion, a saber, Ia
Convencion de La Haya sobre la venta en 1964 y la Convencién de La Haya scbre la formacion,

% VAZQUEZ PANDO, Femando. Op. cit. pag 41
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también de 1964, este articulo proviene de que los Estados que suscriban la Convencion, deben
denunciar las convenciones citadas, mediante nofificacitn al gobierno de los Paises Bajos. Y
establece la misma posibiidad, pero de una forma parcial, es decir, que se denuncie tan solo fa ley
uniforme sobre la venta o Ia ley uniforme sobre la formacion, quedando por lo tanto, obligado en las
partes no denunciadas conforme a la Convencion,

Los demas articulos de esta Ultima parte se refieren a la iniciacién de vigencia y al depésite de las
ratificaciones ante ef Secretario.

Como aspecto externo o de forma de la Convencion, creemos que es pertinente mencionar algunas
ciiticas que hace Raiil Cervantes Ahumada:

- Lamayoria del articulado de la Convencion es vago, impreciso y suplatorio,

- No produce la impresion de un adelanto respects a la situacién actual establecida por ofras
convenciones y por los usos mercantiles.

- Es incompleta en respecto a las compraventas combinadas, que son la parte mas importante del
comercio internacional.

- En una convencion sobre compraventas internacionales de mercaderias no debe estar ausente una
regularizacion sobre el crédito documentario, obligade complemento del mayor volumen del trifico
internacional.

- lgnora, ademas, las necesidades de regular la presencia de las empresas transnacionales en el
campo del comercio internacional.

- Consecuentemente, es aconsejable que nuestro gobiemo no ratifique la Convencion comentada™.

Si bien tiene cierta razon Cervantes Ahumada al hacer estas observaciones que, por cierto siempre
seran constructivas y serviran como experiencia para mejorar los trabajos en este campo; es bueno
hacer notar que en la Convencién, por lo menos se hace un esfuerzo para actualizar ciertos
acuerdos que han quedade en desuso o que son parciales y que, por lo tanto, denota Que se estd

I CERVANTES AHUMADA, Ra(i. La Convencion da las Naciones Unidas Sobre Contratos de Compraventa
intemacional de Mercaderias y ias Compraventas Combinadas . { Critica da la Convencion ) Anuaric Juridico No. X
U.N.AM. 1983, pag 140.

52



NORMAS APLICABLES A CONTRATOS COMERCIALES INTERNACIONALES

~
e

trabajando en la unificacion del derecho en busca de un bien para las partes, llamado seguridad
juridica,

Siempre es mentalmente saludable saber que hay quienes se preccupan por el constante avance y
superacion del derecho en nuestra época, sobre todo cuando es bisqueda internacional, porque
Quiere decir que nos estamos poniendo un poco mas de acuerdo en las leyes que rigen nuestra viga
diaria. Lo anterior se refleja en el aspecto externo de 1a Convencion, que sirve de marco al contenido
obligacional de un contrato que se celebra dia a dia. Hay que reconocer que sin estas bases
externas que conjugan el derecho internacional privado y el derecho internacional pablico, todo
esfuerzo por regular una institucion juriica, quedaria mutitado al no tener bases de expresion
externa.

H. Aspecto Sustancial del Contrato Regulado por la Convencién.

Tal como sefialamos en ef preambido del capitulo anterior, el aspecto interno de la Convencion es
decir, la formacion y contenido obligacional del Contrato, no lo encontramos regulado en las partes
segunda y tercera de la Convencion, referentes a la formacion del contrato y a la ejecucion del
mismo, respectivamente,

1. Formaci6n del Contrato.

Para la concertacion de veluntades en el sentido de querer obligarse, normaimente existe una etapa
de platicas y conversaciones preliminares, la cual suele ser extensa, y en ogasiones tediosa, la
etapa que continia es la celebracion de! contrato en base a esas platicas preliminares.

En ef caso de la Convencién, regula la formacién del contrato como la concertacion de las
voluntades que ya tuvieron oportunidad de exponer sus motivos y sus objetivos. No son
indispensables las dos etapas, ya que en muchas ocasiones existen contratos son platicas
preliminares, se trata de contratos tipicos y tan comunes que no es necesario realizar negociaciones
respecto a las prestaciones mutuas de las partes.
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En cambio, la segunda etapa es esencial a todo contrato porque es precisamente donde nace el
instrumento y donde se manifiesta la voluntad de las partes; es el contrato mismo, es la oferta y la
aceptacion. Esta coincidencia de voluntades o contrato, a su vez tiene dos partes, con diferentes
accidentales cada una de ellas y que; al reunirse, perfeccionan e! contrato#. Estas partes son la
oferta y la aceptacién, las cuales regula la Parte I} de la Convencitn, denominada Formacion del
Confrato.

i. Oferta,

El asticulo 14 de la Convencidn expresa lo que constituira ta oferta asi como las caracteristicas que
debe llevar para poder considerarse como tal:

Del parrafo 1) de este articulo, se desprende que, para efectos de la Convencién, habra oferta
cuando una persona haga la propuesta de celebrar un contrato ¥ que dicha propuesta:

- Sea dirigida a una o varias personas determinadas,
- Sea suficientemente precisa.
- Indique la intencion de quedar cbligado.

A su vez, se considerara como precisa esa propuesta si
- Indica las mercaderias y ;
- Expresa o tacitamente sefiala la cantidad y el precio o prevé un medio para determinarios.

Las consecuencias del no cumplimiento de los requisitos anteriores son:
a) Sino se dirige a una o varias personas determinadas, conforme al parrafo 2 ) del articulo 14,

simplemente se considerard como una invitacion a hacer ofertas a menos que el oferente
expresamente indique que si debera tomarse como una oferta farmal.

“! Conforme al Céxiigo Civil para of Distrito Federal. Contrato es of convenio que produca ¢ transfiare obligationes y
gderechos y a su vez, Convenio es el acuerde de dos o mas personas para crear, transferir, modificar o extinguir
obligaciones. { Articulos 1792 y 1793 ).
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b} Si no especifica las mercaderias o el precio, entonces no habra oferta puesto que Ja proposicion
carece de los elementos esenciales o de validez del contrato.

¢ ) Si no existe la intencion de quedar obligado, hace faita el elemento esencial de voluntad en e
contrato.#

A fin de interpretar si la propuesta de celebrar un contrato constituye una oferta, debe indicar la
intencion del oferente de quedar obligado en caso de aceptacion. No existe una forma sequra para
descubrir dicha intencion, el determinar si ésta existe requiere un examen cuidadoso de la oferta a
traves de las normas de interpretacion que confiene el articulo 8.

No es necesaric una frmula sacramental o demasiade detallada por el oferente para afirmar su
voluntad, sino el requisito se cumple con que ios términos ocupados en la oferta sean lo
suficientemente claros y reveladores de tal voluntad.

El requisito de que el oferente haya manifestado su intencion de quedar obligado se refiere a su
intencidn de quedar obligado en el posible contrato si se produce la aceptacién. No es necesario que
su intencidn sea la de quedar cbligado por la oferta, es decir, que considera la oferta irrevocable,
aunque conforme al articulo 6, esto es posible.

Para el caso de que el contrate solamente indique las mercaderfas, la cantidad y el precio o prevé
un medio para determinarlos, las demas obligaciones y accidentes se cumplirian por el uso o las
disposiciones de la Convencién. Sin embargo, siendo asi de simple y arida la oferta, puede indicar
que no habia intencién por parte del oferente de quedar obligado en caso de aceptacion.

En caso de que la oferta no establezca la cantidad de mercaderias de un catilogo para enfrega en el
futuro, puede estar implicito por el pedido y por ofras circunstancias pertinentes que est ofreciendo
pagar en el momento de la entrega el precio que ahora pide e! vendedor.

“2 En la conferencia surgieren los siguientes comentanos ;

Es posible que una oferta de comprar o vender se haga simultaneamente a un gran nimero de personas detenminadas.
Por ejemplo, un calalogo de mercaderias para venta, emviado por comso directamente a los destinatarios saria enviade a
* personas daeterminadas °, pero no jo saria el mismo anuncio catalogo distibuido al piblico en general.

En el Codigo Civil para el Distrito Federal ef consentimiento esta regulado en forma sirilar a 1a Convencidn, sin ser tan
casuistico no especifico { articulos 1803 a 1811 ).
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Creemos que, si no existe en la oferta {a forma de determinar el precio o cantidad, derivado de que
el emitifos es un uso mercantil, entonces si debe considerarse como oferta, siempre que ese uso
tenga las caracteristicas del articulo 9.

Revocabilidad de la Oferta.

Los articulos 15, 16 y 17 de la Convencion, indican la temporalidad en que debe de surtir efecto ta
oferta y esto es, en general, cuando llegue al destinatario de manera efectiva y en tiempo y
condiciones razonables porque, en el caso de que haya circunstancias extraordinarias que
adelantaran {a oferta, traeria inseguridad juridica el que se tomaran como una oferia normal:

Ej- Si llega antes de lo previsto y el oferente envid Ja retractacion a tiempo -

1.- Queda obligado si se toma como oferta ordinaria.

2.- No quedard vinculado si por causas extraordinarias el destinatario recibe y acepta la oferta antes
de la retractacién.

Sin embargo, también como regla general, tal efecto no se actualizara si es que llega el refiro de la
oferta al destinatario antes de la oferta, de esta manera, no se afectan intereses, ni la seguridad
juridica del destinatario.

En la conferencia se comenté que, dado que el pamafe 1 estipula que una oferta surtird efecto al
momento en que Hegue al destinatario. En consecuencia, si el destinatario se ha enterade por algin
medio del despacho de la oferta, no puede aceptarla sino hasta ese momento. &

Este principio adguiere variantes dependiendo de su revocabilidad ;
Conforme al articulo 16, parrafo 2, son irrevocables las ofertas que sefialen un plazo para su

aceptacion o si el oferente expresa alguna otra caracteristica para considerarla irevocable o,
finaimente, si el destinatario razonablemente, actué creyendo que era irevocable.

3 Documentos Oficialas. Op. Git. pag 23.
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Tomando en cuenta el concepto de lo que por oferfa irrevocable debe entenderse, podemos seifalar
los siguientes supuestos y consecuencias en caso de refractacion :

1.- Sifa oferta es revocable; puede el oferente retractarse o refiraa desde el momento en que la
hace, hasta antes del perfeccionamiento del contrato, siempre que la revocacion llegue antes que el
envio de la aceptacion.

2- Si la oferta es imevocable, podra ser retirada, siempre que llegue antes o al mismo tiempo que la
oferta, pero no ulteriormente.

Respecto del parrafo sequndo del articulo 16, no se requiere que ¢! oferente haga una promesa de
no revocar su oferta, y gue tampoce requiere ninguna promesa, acto o abstencion por parte del
destinatario para que dicha oferta sea imevocable. Esto en razén de que lo era desde su origen por
haber cumplido con los requisitos del articulo 16 para las ofertas imevocables.

Lo anterior refleja el criterio de que las relacicnes comerciales, y especificamente en las
infernacionales, el destinatario debe poder confiar en cualquier declaracién del oferente de que esta
quedara en pie durante cierto plazo. Lo cual nos indica que en la Convencion se tiene como principio
tacito la seguridad juridica. Asimisme, si bien, razonablemente se puede considerar como
irrevocable una oferta, ademas, debera llenarse el requisito de que el destinatario haya realizado
actos en base a ella.

Elinciso b) estipula que el oferente no puede revocar su oferta si era razonable para el destinatario
confiar en que ésta lo era. A diferencia del primer inciso, en este caso no es tan cbvio el que la oferta
sea revocable, sino que [a interpreta el destinatario, considerado como una persona razonable o lo
que haria una persona razonable en la misma circunstancia. Esto iene especial importancia cuando
el destinatario tiene que realizar una amplia investigacion para decidir si le conviene aceptar fa
oferta. Aunque ia oferta no indique que es imevacable, debe serlo por el plazo necesario para que el
destinatario tome una determinacion.

3.-Conforme al articulo 17, las ofertas, sean revocables o irrevocables, quedan extinguidas, ya no
por voluntad del oferente sino porque el aceptante las rechazo.
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Creemos que no habia necesidad de que ese articulo sefalara ™ aiin las imevocables ® pues sequiria
siendo et mismo efecto.

El articulo 17 confiene lo que nosotros llamariamos la inutilidad de una oferta o rechazo de la misma.
Este precepte indica que una oferta, aun cuando sea imevocable, quedara extinguida cuando su
rechazo llegue al oferente.

Parece inltil el que se haya anofado la diferencia el que * aln cuando sea irevocable *, ya que Ia
irevocabilidad no tiene que ver con ef rechazo de una oferta, seria una incongruencia juridica el que
alguien quiera obligarse de una manera irrefutable y que no haya quien quiera ser el acreedor del tal
derecho,

También podemos aseverar gue, conforme al ariculo 16, la revocabilidad es 1a regla y la
imevocabilidad es la excepcion.

La oferta tiene un tiempo determinado para surtir sus efectos. En base a la Convencion, dicha
temporalidad esta marcada cuando 1a proposicion haya legado al destinatario. Desde ese momento,
el oferente est4 obligado a mantener tal proposicion, independientemente de que ésta pueda ser
revocable. Ello se confirma con el segundo parrafo del articulo 15 que sefiala que, la oferta podré ser
retirada si la manifestacién de la retractacion llega al destinatario antes o al mismo tiempo que la
oferta. Esto traera como consecuencia que nunca swrtird efectos ia oferta, en vista de que no habra
temporalidad para que quede obligade a2 mantenerla el oferente.

No hay que confundir el momento en que surte efectos la oferta ( cuando llega al destinatario } con el
momento en que se perfecciona el confrato, ya que éste se realiza, cuando la respuesta llegue al

oferente.

E! sistema que adoptd la Convencidn para sefialar el momento en que surtira efectos la oferta y la
aceptacion fue el de Ia recepcidn, sistema que también sigue el Codigo Civil para et Distrito Federal
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en su articulo 1807. En cambio, para considerar formado el contrato, el Codigo de Comercio, sigue
el sistema de la remisidn en su articulo 80.

il. Aceptacion.

Ei derecho del oferente a revocar su oferta termina en e! momento en que se celebra el contrato.
Este principio basico solo se aplica en los casos en que el destinatario acepia verbaimente la oferta
y en los casos en que el destinatario acepta la oferta de conformidad con el mismo articulo 18, en
cambio, si en virtud de la oferta o como resultado de practicas que las partes hayan establecido
entre si 0 de los usos, el destinatario puede indicar su asentimiento sin notificacién al oferente, en
base al tercer parrafo del articulo 18, ejecutando un acto tal como alguno relacionado con el envio
de las mercaderias o el pago del precio, la aceptacion tendra efecto en el momento en que se
ejecute ese acto. Como |a aceptacion tiene efecto y el contrato se celebra en el momento en que se
gjecuta el acto, en ese mismo momento termina el derecho del oferente a revocar su oferta. Este
resultado se sigue sin necesidad de indicarlo expresamente la Convencién.

En el caso de que el asentimiento sea por escrito, la Convencién dispone que el derecho del
oferente a revocar su oferta termina en el momento en que el destinataric haya enviado su
aceptacion y no en el momento en que la aceptacion llega al oferente. Se adopté este principio a
pesar de que en e articulo 18, pamafo segundo, se establece que es en este liltimo momento
cuando tiene efecto la aceptacion y por tanto, cuando se celebra el contrato de conformidad con el
articulo 21. Por ello, existe un vacio { entre el envio y la recepcion de la aceptacién ) en el que, no se
perecciona el contrato porque todavia no surte efectos la aceptacion por no haber llegado al
oferente, pero que ya no puede revocarse la oferta porque surid efectos al llegar al destinatario.

Aunque todas las ofertas sean revocables, excepto aquellas en Jas que se aplica el pamafo segundo
del articule 14, se convierten en irrevocables una vez que el destinatario se compromete, al enviar la

aceptacion.

Este es el caso de una aceptacion simple, no obstante, conforme al articuto 19 existen variantes de
la aceptacion:
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a) Si la respuesta contiene adiciones, modificaciones o limitaciones, se considerara como
contraoferta y, por lo tanto, el oferente original se convierte en destinatario.

b) Si las modificaciones o adiciones que hace el destinatario no son substanciales, si se considera
como aceptacion y el contrato sera conforme a las modificaciones.

c} Si, en el caso anterior, el oferente original considera que no conviene a sus infereses esas
modificaciones no substanciales, inmediatamente debera comunicario al aceptante para que no se
considere formado el contrato. Creemos que, acertadamente, para evitar interpretaciones subjetivas,
se especificd que las modificaciones que se propongan, relativas al precio, pago, calidad y cantidad
de las mercaderias, o lugar y fecha de entrega, grado de responsabilidad, si modifican la sustancia
de la oferta.

Una oferta puede rechazarse expresa o implicitamente, siendo por un rechazo total ¢ a través de
una contraoferta, tal como fue mencionado en pérrafos anteriores.

Por tanto, el rechazo de una oferta mediante una respuesta con adiciones, limitaciones y ofras
modificaciones no hace imposible la celebracion del contrato : La respuesta constituye una
contracferta que puede aceptar el oferente original, si las adiciones no alteran substancialmente las
estipulaciones, la respuesta constituird una aceptacion con las modificaciones propuestas, con ello,
los términos del contrato son las de la oferta con las modificaciones contenidas en fa aceptacion. Sin
embargo, si el oferente rechazara las adiciones, las partes podrén conveni en contratar segun las
estipulaciones de la oferta adicional o bien, no se formara el contrato.

En el contexto de la respuesta a una oferta que constituya un rechazo implicito o explicito; ta
consecuencia de este articulo es que a oferta original queda cancelada y cualquier contrato eventual
debera celebrarse basandose en una nueva oferta y una nueva aceptacion.

Consideramos que si la nueva oferta 0 aceptacién consiste en los mismos términes de alguna oferta
o aceptacién anterior, que no llegaron a formar un contrato, esto no quiere decir que se estd
realizando el confrato en base a las propuestas originales sino que, el contrato se celebra en base a
fa oferta y aceptacién hechas en un segundo momento, cuyo contenido se refiere a un tiempo

anterior o platicas preliminares.
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Como podemos observar, la oferta puede provenir iniciaimente del comprador o del vendedor,
simplemente debe reunir un elemento de voluntad : querer obligarse y un elemento en cuanto
objeto del contrato, es decir la precision del precio y la mercancia.

La precision de [a mercancia en ia oferta, es dificil de calificar en un parametro exacto ya que existen
multiples usos comerciales, quizas una oferta que aparentemente sea vaga realmente no tenga
problema en su interpretacién y que sus lagunas sean lienadas satisfactoriamente con los usos a los
cuales estan acostumbradas las partes.

El problema es mas profundo en cuanto al precio, porque es dificil determinarlo en base a simples
Usos, Sino acaso en situaciones muy especificas. En tal caso, en ta oferta debe tenerse una
referencia respecto a lugar, el modo, la persona, o tablas que determinaran tal precio. Para
ayudarnos a determinar tal precio, hay tarifas internacionales o se recurre a las operaciones que se
celebran reiteradamente entre las mismas partes, y les resulla por entendido dicho precio.
Recordemos que las practicas, asi como los comentarios que hayan surgido entre las partes, antes,
durante o después de la contratacion, se tomaran en cuenta para la interpretacion de la voluntad de
las partes. También habra que tomar en cuenta que en las contrataciones cuando la oferta se hace a
una persona en especifico, normalmente se fe sefiala un precio definido, sin embargo cuando son
ofertas a un grupo de personas determinables, lo mas probable es que el precio esté sujeto al
momento en que una u ofra persona acepten la oferta, siempre teniendo como indicativo el que el
perfeccionamiento del contrato no serd al momento de la aceptacion sino cuando haya habido total
acuerdo entre (as partes respecto al precio o en la forma de determinarlo en este caso, podriamos
ilamarla una invitacion a hacer una oferta.

La aceptacian es la respuesta positiva del destinatario de la oferta, a la proposicion que le hizo otra
persona con el fin de celebrar un contrato de compraventa. Cabe anotar que el silencio o la
inactividad por si no constituiran una aceptacién, la cual coincide con el articulo 1803 del Cadigo
Civil para el Distrito Federal, interpretandolo contrario sensu. En ofras palabras, el silencio o la

“ Anticulo 1803 del Codigo Civil para e! Distrito Federal. El consentimiento puede ser expreso o tacito. Es expreso
cuando se manifissta verbalmente por escrito o por signos inequivocos. El tacito resultara de los hechos o de actos que
lo presupongan o que autolicen a presumiro, excepto en los casos en que por ley o por convenio la votuntad deba
manifestarse axpresamente.
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inactividad no vaien como consentimiento y la aceptacion por ko tanto, debe ser hecha de una forma
expresa o tacitamente, pero no formal o solemnemente, simplemente debe ser manifestada por
actos o manifestaciones externas que impliquen necesariamente el acuerde con la oferta. La
aceptacion, al igual que |a oferta, tiene un cierto momento para surtir efectos, este es, aguel en el
que la respuesta llegue ¢l oferente. Sin embargo, para emitirse la aceptacion si existe un plazo y es,
el plazo que el oferente indicd, o bien, un plazo razonable, temando en cuenta las caracteristicas de
la negociacion. Esta disposicion es la consecuencia del principio que, una persona no puede quedar
obligada a perpetuidad. Para el caso de las ofurtas verbales, se indica en el articuio 18 que la
aceplacion debera ser inmediata, a menos que de las circunstancias en que sucedid se exprese
ofra cosa, es decir, un plazo, tal es el caso cuando telefénicamente el receptor solicita al oferente
cierto iempo para hacer consideraciones y ver sile conviene el contrato.

Cuando Ia aceptacion, en virtud de practicas establecidas entre las partes, se realiza mediante actos
que ta hacen evidente, el efecto de la aceptacion serd en el momento en que se ejecute ese acto,
siempre que tal ejecucion sea dentro del plazo impuesto por el oferente.

Es de suma importancia tener presente el iempo en que surte efecto la aceptacion pues, conforme
al articulo 23, es el mismo en el que se perfecciona el contrato, es decir, en el que se toma en
cuenta el acuerdo de voluntades.

Abundando en los sistemas existentes para determinar el momento de perfeccionamiento del
contrato, existen cuatro métodos que son, e de fa declaracion, la expedicion, la recepcion, y el dela
informacion o del conocimiento.> La Convencion opta por el de fa recepcion, segin el texto de los
citados articulos 17 y 18 que es, por cierto, ¢l que establece el Cédigo Civil para el Distrito Federal
en su articulo 1807.

La declaracion de la aceptacion, al clasificarla dentro de alguno de los cualro sistemas anteriores,
cabe en dos de ellos; el de la recepcion para cuando es de caracter explicita la aceptacion; y el de
la expedicion para el caso en que la aceptacion resulta de alguna accién del destinatario.

8 GUTIERREZ GONZALEZ, Emesto, Derecho de las Obligaciones, Editoriat Cajica México, 1986, pag 222.
BEJARANO SANCHEZ, Manuel. Obligaciones Civiles. Editorial Harla, México, 1584, pag 61.
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En el momento en que se hace la aceptacion, caven dos posibilidades; una en que sea lisa y liana,
es decir que sea en los términos en que el oferente la realizé o bien, que Sea una aceptacion en
forma de conlraofeta, esto es, cuando ! receptor emite la aceptacion con modificaciones, adiciones
o limitaciones a la oferta original.

Dentre de esta (fima posibilidad, caben ofras dos més, que son:

a) Que la nueva proposicion no contenga adiciones o modificaciones de caracter sustancial,
b) Que las modificaciones constituyan realmente una nueva oferta por contener discrepancias
respecto a la original, de caracter sustancial.

a) En el primer caso, la respuesta podré considerarse como aceptacion a menos que el oferente, sin
demora, objete verbalmente la discrepancia o bien una comunicacién en tal sentido.

b) Contrario sensu a lo que sucede en el caso anterior, no habria posibilidad de que los cambios que
se hagan y que sean substanciales los acepte el oferente original basandose en la primer oferta
sino que, debera de realizar la aceptacion en su carcter de receptor.

Para interpretar el termino "llegada de la oferta” la misma Convencion en el articulo 24, nos indica
que tal sera cuando de comunica verbalmente 2l destinatario o se enfrega por cualquier otro medio,
sea personalmente o en su establecimiento o direccién postal 0 en su residencia habitual. Elio
corrobora ef sistema de la recepcion, ya que no es necesario que el destinatario se entere del
contenido de la comunicacion.

El articulo 20 de la Convencidn reguta casos especiales para el conteo del plazo de aceptacion que
ha fijado el oferente, por ejemplo en un telegrama o en una carta, el cual comenzara a correr desde
el momento en que dicha comunicacién fue entregada para su expedicion, o la fecha de la carta o, si
no hubiese indicado ninguna en ella, ta que figure en ef sobre.

Para el caso de un plazo establecido en teléfono, telex u otros medios de comunicacion instantanea,
correra desde el momento en que la oferta llegue al destinatario. Cabe hacer mencién de que en
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este caso ya se menciond cualquier medio de comunicacion instantanea y no se restringié al telex o,
al teléfono como sucede en ef articulo 13.

Si sucede que hay dias feriados o no laborables durante los plazos fijados, esos dias no se excluiran
del computo del plazo establecido, salvo el caso en que ¢l dia del vencimiento sea uno de esos dias,
e CUY0 ¢aso se extenderd el iempo hasta el siguiente dia habil.

Cuando no se ha cumplido con los plazos anteriores, la regla general es que la oferta es caduca en
razén del retardo, ello salvo dos casos de excepcion que son:

a) Cuando fa aceptacion llega al oferente y éste, sin demora, informa verbalmente de ello al
destinatario o le envia la comunicacién en esos términos. Esta disposicion creemos que es comecta,
para evitar {a incertidumbre que se provocaria para el destinatario en el supuesto de que &l haya
remitido a iempo su contestacion y los medios de comunicacian no hayan sido suficientes para que
su voluntad liegara a iempo al oferente y piense que su contestacion fue caduca.

b) Cuando Ilega una aceptacitn tardia, se tomara en cuenta como normal si se concluye de las
circunstancias especificas del caso, que hubiese llegade dentro del plazo fijado por el oferente, y
solo se considerara como caduca si éste (itimo se lo notifica af destinatario.

Conforme aj articulo 22, existe la oporturidad, a favor del aceptante de refirar su aceptacion, si la
comunicacion comespondiente llega al oferente, antes o simultaneamente a la aceptacion. De darse
la posibilidad del retiro, cuando ya se perfecciond el contrato, estariames dando lugar a la
revocacidén unilateral det contrato, lo que traeria como consecuencia su terminacion inmediata, sin
tomar en cuenta los posibles perjuicios causales al oferente, ademas de no respetarse la voluntad de
las partes en conjunto, que fue la que dio nacimiento al contrato.

H articulo 23, nos habla del momento de perfeccionamiento del contrate, ai cual ya nos hemos
referido. 4

2. Compraventa de Mercaderias.

“ Documentos Oficiates. Op cit pag 27,
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Las disposiciones que contienen los derechos y obligaciones de las partes derivados del contrato ya
perfeccionado, estan contenidas en la parte tercera de la Convencion, llamada Compraventa de
Mercaderias.

El contenido obligacional de los contratos de compraventa intemacional de mercaderias se divide,
segun 1a Convencion, Obligaciones del Vendedor, Obligaciones de! Comprador, Transmision de
Riesgo y Disposiciones comunes 2 las Obligaciones del Vendedor y del Comprador.

i. Normas Generales.

Los articulos 25 a 29, regulan disposiciones generales aplicables a las obligaciones especificas que
tienen ambas partes en la compraventa, y que hemos clasificado en :

-Incumplimiento del contrato y cumplimiento forzoso { arficulos 25y 28 ).

- Resotucion del Contrato ( articulo 26 ).

- Comunicaciones entre las partes { articulo 27 ).

Estas disposiciones generales, tal como su nombre lo dice, son aplicables a las obligaciones que en
especifico adquiere cada uno de los contratantes, por ello haremos referencia a ellas, haciendo la
prevencion de que tienen cabida para cada una de las partes def contrato.

fl. Incumplimiento del Contrato y Cumplimiento Forzoso.

El articulo 25 de la Convencion define lo que debe entenderse como incumplimiento esencial, siendo
éste, el incumplimiento que prive a la ofra de lo que tenia derecho a esperar en virtud de la
celebracidon del contrato, salvo que quien incumplib no hubiera previsto el resultado y que una
persona razonable de la misma condicién no lo hubiera previsto en una situacian similar,

Privacion de lo que se esperaba es que:

a) Ei comprador no reciba ias mercaderias o que Ias reciba con tal deficiencias en tiempo, nimero o

calidad que le sea in0til el haber celebrado el contrato o que,
b) El vendedor no reciba la retribucion esperada o que sea en un fiempo o cantidad inadecuados.
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Creemos que la medida de lo sustancial debe ser en t&rminos objetivos { calidad, cantidad, etc. ) que
se desprendan del contrato o de lo que razonablemente es aceptable, y no en términos subjetivos
derivados de lo que internamente el contratante esperaba. Asi como debe exigirse objetividad para
calificar el incumplimiento esencial, también es objetiva la excepcidn a Ia consideracion de ese
incumplimiento esencial, es decir, quién incumplié no puede excusarse arguyendo que no previd el
resultado, sino que debe ser imprevisible el incumplimiento por una persona razonable de la misma
condicién.

Cuando una parte en un contrate incumple sus obligaciones, en téminos generales, tiene dos
posibilidades:

a ) Rescindir el contrato.

b ) Exigir el cumplimiento judicialmente.

a) En el primer caso, dependiende de casa sistema juridico, se terminan los efectos del contrato a
futuro, pero quien incumplid tiene derecho a laindemnizacion.

b ) En &l sequndo supuesto, caben a su vez, dos posibilidades :

- Exigir el cumplimiento en especie.

-- Exigir el cumplimiento en dinero.

- En este caso, segin {as circunstancias, si es posible que el que incumplié pague en la especie de
mercaderias objeto del contrato, entonces el juez obligara a que asi sea ejecutado el contrato.

- Silas circunstancias o ef sistema juridico determinan que el cumplimiento no sera en mercaderias,
este efecto del contrato seré a través de la mercancia mas " fungible " o sea en dinero y lo cual es
comun en los paises de sistemas juridicos provenientes de Common Law.#

La Convencién, en su articulo 28, regula el caso del cumplimiento forzoso, en que es factible exigir el
pago en especie; determinando que, sblo si el tribunal por virtud del sistema juridico al que

pertenece, esta obligado a sentenciar en ese sentido, podra ordenar el cumplimiento especifico.

iii. Resolucién.

7 BEJARANO SANCHEZ, Manuel. Op cit: pag 337.
GALINDC GARFIAS, Ignacio Del Incumpiimiento del Contrato de Compraventa an la Convencian de Viena del 11 de
abril dg 1980 sobre Compraventa Intemacional de Mercaderias. En Anuario Juridco X U.N.A M., México 1983, pag 61.
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El articulo 26 de fa Convencitn da por sobreentendida la posibilidad de resotver el contrato, es degir,
de darlo por terminado por incumplimiento, siempre gue se cumpla con el requisito de notificario a la
ofra parte.

El comunicado hecho a la parte que incumplid, creemos que no puede ser simple sino que debe
explicar las causas de resolucién, ademas de hacerse en un tiempo razonable a fin de evitar
mayores pérdidas.*

iv. Comunicacién entre las Partes.

£l articulo 27 de ta Convencion protege a las partes del contrato, si actian conforme a que nos
referimos a las disposiciones de la Parte It de la Convencidn. La proteccidn a que nos referimos
consiste en dar por validas e invocables las comunicaciones y necesidades del caso, aungue esas
comunicaciones resulten defectuosas o ni siquiera lleguen a su destino.

Por ello, 1a parte contratante que haya enviado la comunicacién pero que por causas ajenas, caso
fortuito o fuerza mayor no fue correcto; puede acudir a ella y basarse en ella para efectos del
contrato.

v. Obligaciones del Vendedor.

El articulo 30 enumera las obligaciones del vendedor, siendo estas:

a) Entregar las mercaderias,

b) Transferir su propiedad.

De estas 2 obligaciones, |2 entrega de las mercaderias esta regulada de una forma muy especifica
en la Convencién, no siendo asi con la ransferencia de la propiedad de la que menciona que debera
ser libre de pretensiones de tercercs,

vi. Entrega de las Mercaderia.

8 ADAME GODARD, Jorge. Estudios sobra la Compraventa intemacional de Mercaderias, U.N.AM. México 1991, pag
138

67



VLISES MUNIZ PATIRG

La Convencion no define explicitamente lo que debe entenderse por “entrega®, sin embargo, del
articulo 31, referente al lugar de la entrega, se puede concluir que la entreqa es ef acto consistente
en poner la mercancia a disposicion del comprador, sea a través de la persona que se encargara
de su transporte y cuidado, segin los términos del contrato y de la Convencion, sea esta persona el
mismo comprador. Sin embargo, la obligacién de entregar la mercaderias no se limita a realizarlg en
un lugar y momento determinado sino que, es mas compleja, requiere que la mercancla sea
entregada con sus documentos, de conformidad con lo pactado y libre de cualquier posible
reclamacion o derecho de un tercero.

La entrega es una obligacitin esencial del contrato, sin la cual se desnaturatizaria, Si bien es criterio
generd la autonomia de la voluntad; las partes al excluir esta obligacion, estaran celebrando un
acuerdo que no seria compraventa,

Segun las especificaciones de la Convencién, la entrega debera de ser conforme a las reglas
siguiente:

A} Lugar de Entrega.

Laregla general respecto a sitio geografice en que debe colocarse la mercancia, es donde lo hayan
concertado las partes.

Afalta de la determinacidn anterior, la Convencion, disingue si las mercancias seran transportadas
ono:

1.- Cuando e! contrato si implica el fransporte, el vendedor cumplira al ponerlas en poder del primer
fransportista, para que este las traslade al comprador.

2.- Cuando el contrato no implica el transporte de las mecaderias, y se trata de -

- Mercancias ciertas.

- Mercancias no identificadas, pero por identificarse por provenir de una masa determinada,

- Mercancias por manufacturarse o producirse y los contratantes conocen su localizacion al
momento del contrato.
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En los casos anteriores, el fugar de entrega sera ese lugar donde se encuentran o produciran las
mercaderias.

3.- En los casos no comprendidos en los dos supuestos anteriores, el lugar de entrega sera el
establecimiento que tenia el vendedor al momento de la celebracién del contrato,

El vendedor tiene la obligacion de enviar la mercancia debidamente identificada y marcada con
signos distintivos y con el nombre y domicilio del destinatario, feniendo que recabar el documento
que compruebe el embarque o envio con los mismos datos. Si el vendedor no cumple con el
requisito  de identificacion, o enviar por lo menos un aviso de expedicion al comprar para
identificarias, y asi evitar que en base a la Convencion, no se transmitira el riesgo por no haberse
entregado mercancia especifica. (Articulo 32y 67, parrafo 2).

El articulo 34 de la Convencidn, obliga al vendedor a entregar las mercancias junto con sus
documentos, los cuales, al ser accesorios de la mercancia, coren sy misma suerte y por efio, ambos
deben ser remitidos en tiempo y lugar idénticos, aunque el vendedor puede enviarlos antes que las
mercaderias y subsanar deficiencias en los documentos, siempre que sea antes de! ifmite del plazo
en que deben enfregarse.

a) Transporte. Si el vendedor est4 obligado al transporte por virtud del contrato, debera celebrar los
acuerdos necesarios para que sea transportada debidamente |a mercancia y hasta el lugar acordado
en el contrato.

b ) Seguro. El contrato de seguro se ha transformado en indispensable en el comercio internacional,
para cubrir las pérdidas que puedan causarse a las mercangias en su manejo y fransporte. Tomando
en cuenta esto, la Convencion establece que, en caso de no preverse en &l contrato, ta obligacion al
respecto existira para el vendedor; consistiendo ésta, no en contratar el Seguro sino en proporcionar
los datos necesarios al comprador a peticion del mismo, para que este ditimo pueda realizar los
tramites necesarios. Sin embargo, el vendedor puede estar obligado a proporcionar esa informacion
sin que la haya solicitado ef comprador, en virtud de un uso comercial.

B ) Tiempo de entrega. ( Articulo 33 ).
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Las mercaderias deben ponerse a disposicion de quien campra en un tiempo y lugar determinado. Ei
tiempo puede ser una fecha especifica o un plazo basade en una medida de tiempo, ambos
previamente convenidos por las partes, o bien, si fas partes no hicieron determinacion alguna, un
plazo razonable que, finalmente, en caso de conflicto, sera definido por el juez o arbitro competente.

El iempo de la entrega no implica el momento en que el comprador tenga contacto fisico con ellas;
5 mas, en ciertos contratos de compraventa interacional el comprador ni siquiera llega a ver los
productos que ha adquirido, sino que los transmite inmediatamente o los recibe a través de terceras
personas,

De los tres métodos para determinar el plazo de entrega, que encontramos en el articulo 33, en Ia
primera posibilidad, no hay lugar a dudas en cuanto a dicho plazo, porque se establece una fecha
fija o determinada; por ejemplo el 4 de enero, o bien, el primer dia habil def afio de 1987.

En el segundo caso, se habla de un plazo sin una fecha fija; ello quiere decir que se establece un
determinado tempo a transcurrr, al final de! cual debera ser cumplida la obligacian, por ejemplo,
“dentro de cuatro meses”.

Ademas, cabe la posibilidad, que se cumpla con la obligacién antes del cumpilimiento del plazo, ello
debido a fa flexibilidad que se debe oforgar en el comercio internacional; salvo que el comprador, por
concepto del contrato, tenga el derecho de elegir la fecha exacta,

Cabe también el que, come modificacion al contrato, a través de algin convenio, se cambie un
plazo por alguna fecha fija o viceversa.

En el tercer caso regulado, es mas dificit 1a determinacion del tiempo de entrega, ya que es tan
flexible coma lo que sea razonable para cumplir la obligacion; asi, puede ser considerado razonable
un plazo de un dia para entregar cierta mercancia en un lugar que queda a tres horas de distancia
del lugar de remision, como considerarse razonable un plazo de un affo para la entrega de cierta
maquinaria de produccion especializada.
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Si se puso plazo para 1a entrega, y el comprador las envia antes del cumplimiento de ese plazo,
puede, teniendo como limite esa fecha, subsanar cualquier falta de conformidad de las mercaderias.

Cuando es el comprador quien elige la fecha de entrega, habra que comunicar al vendedor esa
fecha con el tiempo suficiente para que prepare ias mercaderias y celebre los contratos necesarios
para poder hacerlas llegar a su destinatario. La temporalidad para cumplir la entrega, se reiaciona
con &l derecho del vendedor de rectificar los defectos o falta de conformidad que puedan tener las
mercaderias, en caso de que se hayan entregado antes de que se cumpla el plazo fijado. A pesar
de ello, con fundamento en el articulo 52, si el vendedor entrega las mercaderias antes de fa fecha
fijada, el comprador tiene derecho de aceptar o rehusar tal recepcion; ello derivado de que la entrega
anticipada puede causar perjuicio al comprador que no estaba preparade para recibiras, tal es el
€aso si no previo los gastos derivados del aimacenaje.

C ) Conformidad de fas Mercaderias. Lla principal obligacion del vendedor es entregar las
mercaderias de conformidad con lo contratado. Esa conformidad es material y juridica:

1) Conformacién Material : En cuanto a ta conformidad material, conforme al articulo 35 de la
Convencién, se explica que el vendedor debera entregar las mercaderias tal como en calidad,
cantidad y tipo se estipult en el contrato y, que las mismas estén empacadas como se convino,

En la Convencion se establecen los criterios generales para considerarse a las mercancias como
conformes al contrato. salve que las partes hayan acordado otra cosa, Y tales condiciones son -

a) Que sean aptas para los usos a que ordinariamente se destinen mercaderias del mismo tipo.

b ) Existe el caso especial en que las mercaderias sean aptas para aguello que expresa o
tacitamente el vendedor supo que el adquirente iba a destinarlas. Esto repite las circunstancias
feguladas en la primera parte del articulo 35, es decir, aguello que se contrato.

¢ } El comprador va a aceptar las mercaderias, s6lo si llenan exactamente las mismas cualidades del
modelo fisico o gréfico que le presentd el vendedor. Muy probablements, la motivacion esencial del
comprador fue que la mercancia sea conforme al modelo que proporciond o que aceptd. De no
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cumplir el vendedor con esa muestra 0 modelo, podemos considerario como un incumplimiento
esencial, segin el arficulo 25 de la Convencién,

d } El cuarto requisito para que puedan ser aceptadas las mercaderias de conformidad, es que, silo
amerita el caso, estén envasadas o embaladas en la forma habitual, y de no existir tal uso,
simplemente en tal forma que las mismas no sufran menoscabo. Elio constituye, en pocas palabras,
una nueva obligacion para el vendedor ya que debera de considerar como aspecto complementario
de las mercaderias, objeto de la misma compraventa, el envase que, practicamente deberia tener
de conformidad, al igual que la misma mercaderia.

No habra responsabilidad del vendedor en el primero ¥ cuarto supuestos antericres, siempre que el
comprador haya conocido © no haya podido ignorar, en el momento de Ia celebracion del contrato,
|a falta de conformidad de los articulos adquiridos.

Como regla general el vendedor serd responsable de la falta de conformidad de las mercaderias
hasta que transmita el riesgo al comprador, lo cual tendra lugar dependiendo se las mercaderias
deben ser o no transportadas. Sin embargo, su responsabilidad sera promogada aun  después de
haber transmitido dichos riesgos, si esa responsabilidad proviene de un vicio oculto o defecto no
manifiesto que fas mercaderias sufrian con anterioridad a Ia transmisin del riesgo. Tambign sera
responsable, después de la entrega de las mercaderias y la transmision del riego si la averia o
defecto es resultado del incumplimiento de alguna de sus obligaciones, por ejemplo, que no haya
sido envasado el producto de una forma correcta. De igual manera sucedera si el desperfecto resufta
durante la vigencia de las garantfas ofrecidas al vendedor, pero esto sera como resultado de un
acuerdo contractual, porque la Convencion no obliga a establecer garantias, ni las regula como
clausula natural.

Para lograr seguridad juridica, debe establecerse un plazo para que el comprador exprese su
conformidad con las mercaderias, y ello debera ser en el iempo mas breve posible, dependiendo del
caso especifico. Si el contrato incluye el transporte, ef examen podra aplazarse hasta que hayan
llegado a su destino. En ¢aso de que este suceso tenga lugar, y no se haya realizado el examen, se
entendera que empieza a correr ef plazo de prescripcion de dos afos, para reclamar la falta de
conformidad a que se refiere el sequndo pamafo del articulo 39 de la Convencién.
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Para el caso de que el comprador pueda cambiar el destino geografico de las cosas, de manera que
na haya oportunidad de examinarias, y el vendedor tenia conocimiento de esta circunstancia, el
plazo de examen de las mercancias, comera en contra del comprador desde el momento en que
hayan llegado a su nuevo destino.

Existe otro limite al tiempo de examen de las mercaderias, el que por propia conveniencia el
comprador debe cumplir, y s el que estas sean revisadas antes de que acepte a su cargo el riesgo
de las mismas cuando esta aceptacién del riesgo sea expresa. Si el comprador acepta el riesgo que
puedan suffir fas mercaderias y no 1as examind, e derecho a reclamar al vendedor por falta de
conformidad, se reducira a los casos en que haya vicios ocultos o dafios supervenientes por culpa
del vendedor en razdn de un incumplimiento, tal como ariba lo explicamos, pero con la carga de la
prueba en su contra. Por ejemplo, cuando el primer porteador recibe sin revisar las mercaderias, ya
ha sido transmitido el riego al comprador conforme al articulo 67 y las deficiencias y menoscabo de
las mercaderias serdn a cargo de este Gltimo, a menos que pruebe que eran efectos previstos a la
entrega, lo cual es muy dificil.

Cabe mencionar que la Convencién no establece métodos especificos para la realizacion del
examen. La razon creemos que es la amplia variedad de sistemas y especies de mercaderias.

2) Conformidad Juridica,

En cuanto a fa conformidad juridica que deben guardar las mercaderias es dificil apreciar
objetivamente, por lo que se debe acudir al analisis de los elementos de propiedad, derechos
intelectuales, y otros mas especificos, que acompaiian la fransmision del objeto del confrate.

El vendedor tiene la obligacion de transferir la mercancia libre de cualquier dereche o pretension de
un fercero, es decir, se esta protegiendo al comprador de una posible eviccién, obligacion que no
sera aplicable si el derecho o pretension de! tercere fue aceptado como probable por el comprador,
pues nadie puede alegar su propia torpeza, cuestidn que ratifica el articule 80 de la Convencin.
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Si la reclamacién dei tercero se basa en un derecho derivado de propiedad industrial o intelectua!,
protegida por el derecho del estado, en el que hayan de revenderse o utilizarse las mercaderias,
enfonces también incurre en incumplimiento e! vendedor por falta de conformidad de las
mercaderias.

La obligacién del vendedor, quedara liberada frente al comprador, no frente al reclamante, si al
momento de a celebracion del contrato el comprador conocia la existencia de tal derecho o si el
derecho que pretende el tercero proviene de que el vendedor se ajusto a especificaciones
proporcionadas por el comprador.

En los casos de que los derechos de terceros sean de caracter intelectual, hay que distinguir la
responsabilidad del vendedor frente al comprador y frente al tercero, asi como la responsabilidad del
comprador frente al tercero rectamante:

a).- Caso en que el vendedor es responsable frente al comprador y al tercero: cuando en el
momento de celebracion dei contrato el vendedor sabia que las mercaderias serian destinadas a un
estado que protegia a los derechos intelectuales a un tercero, o porque en ése estado se locafizaba
el establecimiento del comprador.

b} Casos en que el vendedor es responsable frente al tercero: cuando en el momento de la
celebracion del contrato tanto ef comprador como el vendedor, sabian que fas mercaderias serian
destinadas a un estado que protegia a los derechos intefectuales de un tercero,

Cuando el vendedor ajustd las mercaderias a un modelo proporcionado por el comprader, a
sablendas de que invadia derechos intefectuales protegidos por el estado que seria destino de las
mercaderias.

¢).- Caso en que el vendedor no tiene responsabilidad frente al tercero ni frente al comprador:
cuando sin saberlo, ajusto el modelo de la mercaderia a un disefio proporcionado por el comprador y
el estado donde seran comercializadas, protege derechos intelectuales de un tercero.

d).- Caso en el que el comprador es responsable frente al tercers: cuando a sabiendas de ello, el
comprador proporciona al vendedor un disefio de mercaderias destinadas a un estado donde se

protegen los derechos intelectuales de ese tercero .
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El comprador perdera el derecho de invocar la falta de conformidad material de las mercaderias sing
lo comunica a vendedor dentro de un plazo razonable. De igual manera pierde su derecho a
reclamar la inconformidad material o juridica, conforme a los articulos 40 ¥ 43, si conocia o no podia
ignorar tal falta de conformidad de las mercaderias.

Por la naturaleza de Ja conformidad juridica de las mercaderias, para determinar la prescripcion del
plazo de reclamacitn que tiene el comprador, se tendra que acudir a un plazo razonablemente
aplicable.

D}.- Transferencia de los riesgos de las mercaderias.

No hay duda de que, en condiciones normales, el riesgo que puedan sufrir las mercaderias, sera a
cargo del vendedor hasta antes de celebrar el contrato y del comprador desde que las recibe.

Existe la regla que dicta que la cosa se pierde para el duefio®® sin embargo, la Convencion
expresamente excluye su aplicacion para regular cualguier aspecto relacionado con la propiedad de
la cosa. La importancia de determinar el momento y para quien se pierde |a cosa, consiste en saber
si el comprador o el vendedor deberan de cumplir sus obligaciones a pesar de la perdida de la
misma. La regla general respecto al tiempo de transmision de log riesgos, esta contenida en el
articulo 69.

En el trifico comercial de hoy en dia, es posible que el comprador confrate los servicios de una
persona o empresa que verifique la calidad de las mercaderias, y asi se evita que el adquirente por
st tenga que examinarias.

Si el contrato prevé el transporte desde el establecimiento del vendedor u otro lugar en que puedan
encontrarse las mercaderias y no requiere que se entreguen al comprador o al transportista en un
lugar distinto de aquel en que comienza el transporte, el riesgo de transmitira en el momento de la
entrega de la mercaderia.

“® BEJARANG SANCHEZ Manusl. Op.sit.p.384
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Cuando el vendedor debe localizar las mercaderias en un lugar especifico el riesgo se transmite al
momento de trasladarlas a ése lugar debiendo ser examinadas en el momento preciso.

Hay que tomar en cuenta que en el comercio internacional 5€ acostumbra ser muy claro en cuanto a
lugar de entrega de ia cosa, ello coroborado por los INCOTERMS 6 Términos Internacionales de
Comercio, que contiene cada uno de ellos, diferentes modalidades que regulan sobre todo, ef tiempo
y el lugar de entrega asi como los riesgos de I2 mercaderia®.

No profundizamos el tsma de los INCOTERMS debido a su extension pero si hacemos mencién que
son normas especificas respecto a la convencion, es decir, esta Ulima sera supletoria en los
contratos celebrados con base a uno o varios de ésos términos internacionales, pero que contienen
tagunas en sus clausulass!,

La regla general establecida para el caso de pérdida a cargo del comprador, que, a pesar de no
tener las mercaderias, deberd de cubrir el precio, tiene su comelativa en la obligacién de la
conformidad de las mercaderias que debe entregar el vendedor, aunque se hayan dafiado y tenga
que sustituirias cuando se pierden para él,

vii. Obligaciones del Comprador.
El capitulo tres, de la tercera parte de la Convencion, indica en su articulo 53, cuales son las
obligaciones del comprador; siendo ellas, pagar el precio de las mecaderias y recibifas en las

condiciones establecidas por ef contrato y la misma Convencion.

viii. Pago.

% En cuanto al caso en que [a venta implica transporte, como comentario en la conferencia sa explico que debera
enterderse que el vendedor debe transpoftar la mercancia & esta cbligado ¢ autorizado a expedifa y procede a su
envio. No se enfrafia tal transporte si el comprador se hace cargo de fa mercadaiia en ¢ establecimisnto det vendador,
aunque tenga que ser levada por un transportista piblico desde ése lugar o si el comprador hacs los armeglos para que
$8 expidan los bienes.

51 Para profundizar en el estudio de los usos da la venta comercial internacional, se recomienda consultar: FISEMANN,
Frederic. Compraventa Intemacional INCOTERMS. Madrid Espafia, 1995
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Bl pago es uno de los elementos esenciales de! contrato, desde el punto de vista de las obligaciones
del comprador. El precio es la cantidad de dinero a pagar por las mercaderias adquiridas.

La obligacién de pagar el precio implica adoptar las medidas y los requisitos fijados por el contrato,
Ias; leyes, o los reglamentos para que sea posible el pago, por ejemplo, obtener un crédito
documentario ¢ realizar cambios de divisas.

Es conveniente tener en cuenta que el pago comespande al cumplimiento de la obligacién y por lo
tanto, la forma mas comun de liberarse de las obligaciones.

Para determinar el precic, debemos acudir en primer lugar, a lo que nos diga el contrato respecto al
mismo. En los sistemas juridicos que consideran a precio como clausula esencial, ésia debe ser
clara respecto a la cantidad a pagarse o por lo menos, debe de especificar la manera en que se
determinara el precio; ¢ sea, el precio debe ser determinade o determinable conforme Ias partes lo
indiquen, en base a la necesidad que tiene el comprador de adquirir el producto y el margen méximo
o minimo que el vendedor aceplara como pago por las mismas. Existen sistemas juridicos que
admiten la no determinacidn del precio en el contrato, en razén de que puede establecerse conforme
a los usos que en comercio internacionai o nacional existan, es decir, que entiende implicito un
sistema para hacer determinable ese valor. En nuestra opinién, el sistema adoptado por la
Convencion es mixto, ya que permite que en el contrate validamente celebrado, no se indigue
expresa ni tacitamente el precio ( sistema en el que no es esencial que sea determinado ni
determinable el valor ) pero pone como clausula natural, la forma de establecerlo, es decir, lo que
hace determinable al mencionar que se considerara que las partes, hacen referencia al precio
generalmente cobrado en el momento de la celebracidn del contrate por dichas mercaderias, en
circunstangias semejantes en el trafico mercantil de que se trata.

En ias discusiones de la Conferencia, se presentaron amplios comentarios derivades de que &l

articulo 55 permite la ausencia de la determinacion de! precio en el contrato, lo cual se contrapone ai
articulo 14, que obliga a los contratantes a la determinacién del precio. La sintesis de las
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discusiones, tal como lo sefialamos en pérrafos anteriores, fue la de dejar abierta la posibiiidad de
determinar el precio conforme al articulo 53, a falta de mencion en el contrato®2.

Cresmos que los términos en que quedd redactado de forma definiiva el articulo 55
fue la mas acertada, porque no deja en indeterminacion ef precio, sino que adopta un sistema mixto,
tal como amiba fue explicado, y porque busca ia conservacion del contrato que por diversas
circunstancias adolece de elementos esenciales, pero subsanables.

Otro aspecto a tomar en cuenta para la determinacion del precio es que, si el mismo se fija en
funcion del peso de las mercaderias, el punto de referencia sera ef peso neto.

El precio, al igual que la entrega de las mercaderias consta de diferentes modatidades como el lugar
y tiempo del pago, etc.

A} Lugar de Pago. ( Articulo 57 ).

En principio, el pago deberd ser efectuado en donde lo pactaron las partes, en su defecto, en el
establecimiento del vendedor. Se entiende que sera el establecimiento que se considerd para
otorgar competencia a la Convencion, es decir, el anico que tiene ef vendedor o el que tenga mayor
relacion con el negocio, que en general es, aguel en el que deben ser entregadas las mercaderias.
Pero, cuando se conviene que sera pagado en algun ofro establecimiento diferente del determinado
por la norma general, €l vendedor debera soportar el aumente de los gastos del pago, provenientes
del cambio del establecimiento, acaecido después de la celebracién del contrato.

En el trafico comercial moderno es dificil que el pago del precio sea en efectivo, sino que se tiende a
liquidar esas deudas a través de cartas de crédito, titulos de crédito o transferencias de caracter
financiero o bancario, e incluso a través de la compensacion de obligaciones entre los comerciantes
que coinciden frecuentemente en operaciones mercantiles. En estos casos, ni siquiera necesitamos
remiirnos al lugar en que deba hacerse el pago, pues simplemente el vendedor hara una llamada a
su banco para verificar que la transferencia de fondos haya sido realizada, o bien, hacer las

52 Pocumentos Oficiales. Op. dit. pag 48, PLANTARD, Jean Piema. Las Obligaciones del Comprador segin la CVIM, En

78



NORMAS APLICABLES A\ CONTRATUS COMERCIALES INTERN ACIONALES

anotaciones contables pertinentes. Asimismo, el comprador no tiene que trasladares fisicamente con
la cantidad a pagar al lugar de! establecimiento de un titulo de crédito o de una transferencia de
fondos.

En caso de que el pago sea condicionado a la entrega de los documentos, dicho page debera ser
realizado en ef lugar en que hayan sido puestos a disposicion del comprader dichos folios.

B ) Tiempo de Pago.

Se establece como regla general det iempo de pago, aguel momento en que las mercaderias sean
puestas a disposicidn del comprador, o bien, los documentos representativos de ellas.

El parrafo segundo del articulo 58, es un caso especifico de la regla general ya que, establece que ef
pago sera hecho al memente en que el transportista entregue la mercaderia al comprador, es decir,
cuando se puso a su disposicion, tal como fue comentado en el apartado que explica la entrega de
mercaderias que deben ser transportadas. Hay que hacer mencion a !a condicidn establecida en el
parrafo tres del articulo 58, referente a que el pago sera realizado cuando haya tenido oportunidad
de examinar ias mercaderias el comprador, salvo que por las circunstancias especiales del contrato,
ello no sea posible.

La Convencion adopta el sistema de pago inmediato, es decir, que debera ser liquidado en la fecha
fijada para tal acontecimiento, y de no ser asi, se entrara inmediatamente en mora de pago. Para
ello no serd necesario ninguna formalidad declarativa ni requerimiento especial por parte del
vendedor para que se actualice tal obligacion.

ix. Recepcion de la Mercaderia.

La segunda obligacién del comprador es recibir las mercaderias, lo cual esta regulado en el articulo

60 de la Convencion.

Anyario Juridico No. X UN.AM., 1983, PAG 182.
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La recepcién consiste en realizar todos los actos materiales y juridicos que cualquier persona
razonable del mismo caracter del vendedor, deberia de hacer para que pueda efectuarse la entrega
y, también consiste en hacerse cargo de las mercaderias.

A esto cabe comentar que, el comprador no realice todas las precauciones pertinentes para que el
vendedor pueda entregar Jas mercaderias tal como fue estipulade, da lugar a que le cauce un
perjuicio a su contraparte, por lo cual habra incumplimiento.

Sin embargo, el segundo caso enunciado por el articulo 60, referente a la recepcion haciéndose
cargo de las mercaderias, pensamos que solamente hay incumplimiento por esta obligacion, si de
ello deriva un perjuicio o un dafio al vendedor, ya que, si no se hace cargo de las mercaderias y
estas sufren algin dafio o deterioro, una vez que debit recibirlas, sera tanto como dejantas perecer
para si mismo, pues el riesgo le ha sido transmitido.

3. Disposiciones comunes.
i. Incumplimiento.

La Convencion separa los derechos y acciones en caso de incumplimiento, tanto de! vendedor como
de! comprador.

El incumplimiento se deriva de la no realizacién del acto positivo, de la omisién, 0 del acto juridico a
que estaba obligada la parte contratante para hacer efectivos los efectos del contrate. De ello se
deriva que su contratante pueda reclamarle algin dafio o perjuicic que le haya causado tal
incumplimiento; es decir, surge una responsabilidad confractual a cargo del que ingcumplio.

Derivade del incumplimiento de alguna de las partes, surge el derecho de la otra para exigir la
reparacién del daiie o perjuicio que se le causd.

Los articulos 45 y 61 establecen que para el caso de que cualquiera de elios ejercite alguna accion

conforme a su sistema juridico, ella no implicara la pérdida del comespondiente derecho a exigir 1a
indemnizacion mencionada. Ademas, constrifie a que el juez o arbitro del conflicto, ante el cual se
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ejercite una accidn por incumplimiento, no podra en ninguna circunstangia otorgar un plazo de gracia
para que se pueda subsanar el incumplimiento.

Conforme a los articulos 46 y 62, ambas partes pueden exigir el cumplimiento de la otra, a menos
que hayan ejercitado alguna accion incompatible con esa exigencia.

A} Ejecucion en Especie.

Por la naturaleza de la obligacitn a carga del vendedor de entregar las mercaderias, Ja Convencion
especifica la forma de realizarla, si es que no se convino en ¢l contrato,

Existen diferentes sistemas juridicos en cuanto al incumplimiento forzoso en especie; en algunos es
rigido, por virtud del cual un juez en todo momento podra sefialar cumplimiento en especie a menos
que ello sea imposible. En contraposicion, el otro sistema solo da oportunidad & juez a que
establezca como cumplimiento obligatorio la sustitucion de la mercaderia por ofro bien genérico, es
decir, el dinero, y |a posibilidad de ejecucion for20sa en especie queda fuera de su arbitrio.

Es por ello que ¢l articulo 28 no obliga al juez a que sentencie en especie sino sélo si su dereche lo

permite.

Existen dos posibilidades para el ¢aso de incumplimiento por la no entrega de las mercaderias y
son, el que se presenten en otras del mismo género, especie y calidad, o bien, que sean pagadas
en dinero. En nuestro concepto, el criterio del juez que tenga ese amplio parametro, dependers en
gran parte de lo ungible que puedan ser los bienes a sustituirse y la posibilidad que tenga en
vendedor para poder otorgar bignes en especie, ademas, la Convencién otorga el derecho de pedir
la restitucion o reparacion de las mercaderias por ofras, sélo si la falta de conformidad cuando
fueron entregadas, constituye un incumplimiento esencial del contrato y se respeta el plazo que se
establece en el articulo 39, en cuanto a la comunicacion de fa inconformidad.

Ambas partes tienen la posibiidad de establecer un plazo de gracia contractual para el
cumplimiento de las obligaciones de su contraparte. Sin embargo, en vista de la seguridad juridica,
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este plazo debe ser respetado por quien o otorgd, independientemente de que lo haya dado
magnanimamente y de que en todo caso, pueda reclamar dafios y perjuicios. Sin embargo, no
debera respetar el plazo de gracia, si durante et mismo, el que incumplio indica que, de todos modos
no cumplia lo que le incumbe. El articulo 48, en busca de la conservacion del contrato, obliga al
comprador a esperar, Si s que no es excesivo, un plazo razonable para que &l vendedor pueda
subsanar el incumplimiento de sus obligaciones. Ello, independientemente de que pueda reclamar
dafios y perjuicios causados por cualquier inconveniente que se derive del hecho anterior.

Cuando se solicita un plazo de gracia, y el comprador no contesta, se entendera que se le esty
otorgando; asimismo, se entendera que se esta solicitande dicho plazo cuando se establece que
sera cumplido en un tiempo determinado.

El articulo 52 establece un convenio modificatorio ticite, cuando el vendedor entrega una cantidades
excedente, si el comprador la acepta, este debera de completar el precio correspondiente, al igual
que si recibe las mercaderias antes del plazo fijado.

B) Resolucidn del Contrato.

Si bien, la Convencién en la mayor parte de sus articulos busca la conservacidn del contrato, debe
prever el caso en que esle se resuelve, es decir, que se extingue el acuerdo de voluntades.

La resolucién esta regulada de forma practicamente idéntica, tanto el comprador como para el
vendedor, pero especifica segin las caracteristicas comespondientes y especiales de las
obligaciones de ambos. Por elio, podemos decir que la resolucion esta reducida a dos casos:

-El primero es aquel en el cual surgen un incumplimiento esencial del contrato.

-El segundo es muy parecido, y consiste en la resolucién cuando el incumplimiento surge denfro de

un plazo de gracia.
La resolucion se pronuncia de forma unilateral para quién cumplid su parte del confrato, sin

embargo, no le es obligatorio declararlo en ése sentido, porque podria demandar por incumplimiento
y reclamar et cumplimiento forzoso.
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Ambas partes podran deciarar resuetto el contrato si;

a) el incumplimiento por la contraparte es de caracter esencial

b) si et incumplimiento consiste en una mora dentro de! plazo suplementario que la contraparte pudo
haberle otorgado.

Hay excepciones a ése derecho, provenientes de;

+ Que hubo cumplimiento tardio, y el acreedor conocid de éste hecho, sin embargo no hizo del
conocimiento de la contraparte su rechazo, dentro de un plazo razonable.

+En caso de un incumplimiento distinto de la mora, perdera su derecho a la resolucion si dentro de
un plazo razonable:

-No hizo del conocimiento del deudor su deseo de resotver el contrato. En este caso, se regula una
prescripcion sin plazo determinade sino determinable conforme a la razonable.

-Si después del vencimiento def plazo suplementario que se [e otorgo, no deciara su rechazo y
deseo de resolver el contrato en un plazo razonable, En este caso se regula también la prescripcion,
pero empezando a correr el plazo después del suplementario.

C) indemnizacion.

La contravencion a las obligaciones confractuales, sean esenciales a no, que se originen por el
vendedor o por el comprador, causan en un gran porcentaje de ocasiones, un perjuicio a la otra
parte que habia procedido confiada en el cumplimiento. No es suficiente la reparacion a través de!
cumplimiento de lo pactado, sino que nommalmente la inejecucion, sea parcial o completa, provoca
una perdida o menoscabo en el patrimonio del que cumplié o bien, trae como consecuencia no
recibir cierlas ganancias o beneficios que pudo obtener de haber sido normal la ejecucién del
contrato.

Dicha reparacion es la indemnizacion requlada en los articulos 74 a 78 de Ia convencion. El articulo

74, define lo que la indemnizacién por dafios y perjuicios ha de comprender, coincidiendo con lo que
el Codigo Civil para el Distrito Federal define como dafio y perjuicio; es decir, que abarcara tanto el
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valor de la perdida sufrida {dafio) y el de la ganancia dejada de obtener {perjuicio)®. La Convencion
establece el limite méximo de los dafios pesjuicios, siendo este el limite, lo que la parte que incumptié
debid prever en el momento de la celebracion del contrato como pérdida, para el caso de incunir tal
incumplimienta.

Silas partes, de una manera razonable y dentro de un plazo razonable, después de la resolucion por
incumplimiento obtienen aquelle que buscaban de su contraparte, la cuantificacion de la
indemnizacién podra ser en razdn de |a diferencia de lo que cada una de ellas otorgo en el nuevo
contrato y de lo que pensaba dar en el contrato resuelto, incluyendo dafios y perjuicios.

Existe también, como parametro de la indemnizacion, fo que debe considerarse como un precio
comente en el lugar y que es el del lugar en que debiera haberse efectuado la entrega de las
mercaderias o bien el existente en otra plaza que pueda razonablemente sustituir éste lugar.

Si el comprador o ef vendedor proceden a una compra o a un venta de remplazo, la indemnizacién
abarcara la diferencia del precio pactado y el precio comiente, asi como los dafios y perjuicios.

Para lograr equidad, la parte que cumplié seguird teniendo fa obligacién de adoptar tas medidas
necesarias para que se reduzca la pérdida, incluido el lucro cesante resultante del incumplimiento de
no hacerlo, la otra parte debera tan sole indemnizar por el monto ¢ cuantia en que debia haberse
reducido la perdida, sin considerar los dafios que sufrié la mercancia por negligencia o descuido del
que cumplié el primera instancia.

intereses.- Es la posibilidad de que para el caso de una deuda en dinero, que sea debida de una
parte a la ofra, estd se puede cobrar, con sus intereses, independieniemente de que, como lo
menciona la convencién se puedan reclamar daiios y perjuicios.

 Articulo 2108 el CCOF. *Sa entiende por dafios 'a perdida o mencscabo sufrido en ef patrimorko por {a falta de
cumplimiento de una obligacion.”, y o Arttcule 2109 del mismo ordenamientt” “Se reputa pel]uicio la privacion de
cualquier ganancia licita que debiera habersa cbienido con el cumpliméento de la obligacion™
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En nuestra opinidn, los intereses debieron de considerarse, dentro de lo que es un perjuicio, ya que
se define éste (limo como las ganancias que dejan de percibirse por el incumplimiento de la
contraparte; y en esta definicién cabe lo que es un interes5?.

D ) Exoneracion.

Cuando alguna de las partes incumple su obligacién, surge inevitablemente responsabilidad para
efla, la cual se traduce en el cumplimiento o la resolucion del contratn y en laindemnizacion que ha
de otorgar. Sin embargo, esta indemnizacion puede ser perdonada por diversas causas:

a} Que |a parte incumplida pruebe que su responsabilidad surgié de algin impedimento ajeno a su
voluntad y el cual, al momento del contrato, no podia razonablemente esperar que sucediera,

b ) También quedara exonerada si su incumplimiento se derivé de la falta de un tercero a quien se
haya encargado la ejecucion total o parcial del contrato. Pero esa causal sélo tendra lugar si:

- Esta exonerada la parte que incumplio conforme al requisito descrito en al parafoa) y,

- Si el tercero que se encargaba de la ejecucion estaria exonerado en el caso de que se le aplicaran
las disposiciones de! parrafo a).

Pero cabe mencionar que, en nuestra opinion, se debe exonerar a quien incumplié si hubiese
quedado tercero exonerado, no solamente en los términos del namero 2 del articulo 70 sino, si el
tercero cae en los supuestos de toda la disposicitn.

En caso de que se suspenda el impedimento, causa del incumplimiento, la exoneracién dejara de
surtir sus efectos junto con este impedimentp.

Para que se presuma la buena fe en la parte que se desea ser exonerada, debe de comunicar en un
plazo razonable el impedimento del cumplimiento y sus defectos a la parte contraria para evitar mas

dafios o perjuicios.

E) Efectos de la Resolucién.

“ En ol mismo sentido; PLANTARD, Jean Pierrs, disposicionss comunes a las obligaciones det vendador y del
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Cuando se decreta la resolucién de! contrato, iene como consecuencias las siguientes;

a} Laresolucion libera a ambos contratantes de sus obligaciones. sin que ello implique Ia liberacion
de los dafios y perjuicios no los derechos y obligaciones contenidos en el contrato, que regulen el
caso de resolucidn,

b ) Ambas partes podran reclamarse mutuamente la restitucion de lo que cada uno de ellos haya
suministrado o pagado, a fin de que las cosas regresen al estado en que estaban antes de
celebrarse el contrato

El articulo 82 regula el caso de imposibilidad de restitucion af vendedor de las mercaderias que no
son fungibles, es decir, que no es posible regresar las mismas que se entregaron u otras en un
estado substancialmente idéntico, entonces, el comprador no podra exigir la resolucion del contrato,
pues no puede devolver lo que se le entregé. Sin embargo, el comprador no perdera tal derecho, si
laimposibilidad de la restitucion no fuera imputable a un acto u omision de él, 0 si las mercaderias o
una parte de ellas perecieron como consecuencia del examen a que tenia derecho el mismo
comprador; o si el comprador, antes de descubsir la falta de conformidad vendit las mercaderias en
el curso de sus negocios o las consumit o fas transformé de manera gue sea imposible su
restitucidn.

Si el vendedor esta obligado a resfituir la cantidad que recibié como precio, debera abonar también
los intereses a partir de la fecha de pago.

Asimismo, &l comprador debera regresar al vendedor el importe de los beneficios que obtuvo de las
mercaderias o parte de ellas, cuando las deba restituir o cuando le sea imposible restituir la
totalidad o una parte de las mercaderias en un estado substancialmente idéntico a aque! en que las
hubiera recibido, pero que haya declarado resuelto el contrato o exigido al vendedor la entrega de
otras mercaderias en sustitucion.

ii. Conservacion.

comprador. En anuario juridico No. X, UNAM, 1983 Paga, 100
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La primer regla respecto a la conservacién de las mercaderias, establece que el vendedor que
conserva tas mercaderias por mora del comprador al recibirlas tardiamente o porque no ha pagado
el precio y se estipuld la entrega y e pago simuitaneos, debe adoptar las medidas razonables para
su conservacion, y ademas, tendra ef derecho de retener las mercaderias hasta que e comprador
haya reembolsado los gastos que le ocasiond tal conservacion. En un segundo ¢aso, segin el
articulo 86, sidmnmradmmdbblasnmadeﬂmydemamdgﬁnmdeeﬂas, oensu
totalidad, debera de igual manera conservarias ¥ podra obtener e! reembolso de los gastos del
vendedor.

Se presenta la misma obligacién al comprador, cuando vaya a rechazarias y para el caso de que no
haya quien pueda hacerse cargo de las mercaderias. Pero si ef vendedor no tas toma a su cuidado,
en un plazo que no sea excesivo, podra proceder a vendertas por alglin medio apropiado siempre
que lo comunique a su vendedor con antelacitns.

iii. Entregas Sucesivas,

La Convencion autoriza que, en los casos en los que la obligacion se entrega de 1as mercaderias
sea en diversas remesas, y haya incumplimiento, se considerara que, si conforme a fa Convencidn
era esencia tal incumplimiento, se considerara en ese sentido solamente respecto a esa entrega.

Lo gque conocemos como temor fundado, to regula et aticulo 73 en su parafo segundo, en fo
referente a las entregas sucesivas de las mercaderias, estableciendo que, si una de las partes cree
gue se producira un incumplimiento esencial del contrato en relacibn con una futura entrega, tiene la
posibilidad de declarar resuelto el contrato para el futuro, siempre que esto lo haga en un plazo
razonable.

Para el caso de que las mercaderias que sean entregadas sucesivamente tengan interdependencia
entre ellas, porque separadas no sirvan para el uso al que se les iba a destinar, ef comprador que

* |bidem. pag. 102.
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declare resuetto el contrato respecto a algunas de esas entregas, podra entender tal rescision a
fodas las mercancias,

iv. Incumplimiento previsible.

Al celebrarse un contrato bitateral, las partes contratantes esperan un beneficio al convenir entre
ellas. Cuando, durante la vida del contrao, una parte razonablemente concluye que ia ofra no
cumplira sus obligaciones, tiene oportunidad de dejar de cumplir con las propias, con base a las
siguientes reglas:

- La parte contratante difiere e! cumplimiento de su obfigacion, ya que la otra no cumptira porque
hubo un menoscabo grave en su solvencia o capacidad de cumplimiento, o porque su
comportamiento a disponerse a ejecutar al contrato, denotaba incumplimiento.

- Si es el vendedor quien cree que el comprador no cumplira, puede dejar de enviar fas mercanclas u
oponerse a gue le sean enfregadas al comprador.

- Si el incumplimiento previsible era esencial, la parte que lo invoque tiene derecho a resolver el
contrato, pero si tene tiempo para avisario a su contraparte, debe hacerlo antes de rescindirio.

Cormoberando el principio de que, nadie puede alegar su propia torpeza, conforme al articulo 80, en
ningun momento una parte podra invocar o reclamar el incumplimiento de la otra, en la medida en
que éste fue ocasionado por efla.
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ll. LA CONVENCION DE UNIDROIT SOBRE ARRENDAMIENTO FINANCIERO.
A. Antecedentes Historicos y Objeto De La Convencion.

Ante el aumento de los volimenes de amendamiento financiero de los diferentes sistemas alrededor
del mundo el surgimiento de operaciones de! amendamiento financiero con elementos extranjeros no
se hizo esperar. Si bien dichas transacciones son ampliamente conocidas en Norteamarica, paises
come Francia, inglaterra, Austrafia y Japon presentan voiimenes sumamente respetables.

A principios de los ochenta se hablaba de un volumen de 15 billones de dolares anuales solamente
en los EE.UU. y de igual cantidad en Europa occidental con fo que la operacion no podia mas ser
catificada de frivial por la comunidad internacional 5

Como la mayoria de los contratos internacionales, el contrato de amrendamiento financiero
internaciona! se encuentra relativamente estandarizado y en la mayor parte de los palses es la
jurisprudencia la que lo gobierna. La mayorla de las resoluciones rara vez difieren a las
disposiciones del derecho local. La pauta en cuanto al modelo que cominmente se ufiliza la da e
modelo norteamericanc por ser el principal exportador de amendamiento financiero.

Asi como dentro de las razones que dieron origen al proyecto encontramos las siguientes:

- Un intento por lograr una regulacidn uniforme que se convierta en parte de la Lex Mercatoria
internacional.

- Dar un modelo de regulacién de {a operacién que sirva de base para que los palses que no tuviera
una regulacion de la misma.

- Distinguir el arrendamiento financiera def resto de las operaciones financieras.
- Mostrar el arrendamiento financiero como un solo contrato ¥ no como dos contratos,

- Dar certeza en cuanto a la jerarquia de las disposiciones a aplicar el contrato (ya que se tomaria
en cuenta las normas de conflicto en cuenta tas normas de conflicto Y, €n su ¢aso, la aplicacion de
disposiciones locales) 57.

Fue asi como la Secretaria General del UNIDROIT presento una recomendacion a Consejo del
mismo en el afio de 1974 para que se iniciara la elaboracion del proyecto de Convencidn, Del mismo
es importante extraer la descripcién que hizo la secretaria de Ia operacion a regular; “...Operacién
Financiera utilizada como medio de inversion y la cual o cae dentro de las categorias contractuales
clasicas. Dicha operacion generalmente opera de la siguiente manera: Un negocio deseando

*Graf Jon Westphalen, Friedrich "Leasing in Export Transactions® The laus Trade and Finance Derenter-Kuwer, N.Y.,
1998 p. 267

* Cuming, Roland, “Lega! Regulation of Intemational Financial Leasing: The 1988 Oftawa Convention”, Banking and
Fiance Law Review. P 325 (Caswell; Toronto Canada; 1988)
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obtener una pieza de equipo entra dentro de un contrato con una institucidn financiera especializada,
La ultima adquiere ¢ en ocasiones hasta tiene el equipo escogido y este es entregado directamente
al contratista e instalado de acuerdo a sus especificaciones. Ei equipo es contratado por la
institucidn financiera para un periodo especifico de tiempo y es contratado por fa insttucion
financiera para un periodo especifico de tiempo y esta entendido que, al terminar dicho piazo, el
contratista tiene la opcion de adquirir el equipo &l precio que aproximadamente debe representar el
valor en el mercado de la depreciacion residual del mismo, s

El consejo presento un cuestionario a diferentes expertos en 1975. En 1976 se formo un grupo
explicativo de frabajo el cual decidié definir la operacion como "sui generis”. En 19977 se forma un
grupo de estudio conformado por expertos de 11 paises.

En 1981 como consecuencia de los simposiums y seminarios formados en Nueva York, Hong Kong,
Zurich y Roma y se configura el primer proyecto, el cual es presentado para la consideracion del
Consejo en Mayo de 1984. Entre 1985 y 1987 se realizaron tres juntas preparativas del proyecto.
Finalmente en Mayo de 1988 se realizo la Conferencia diplomatica del UNIDROIT en Ottawa,
Canada configurada por mas de 40 paises, la cual adopto el proyecto.®

Por lo anterior se englobo el objetivo de la Convencion en su preambulo de la siguiente manera;

“RECONOCIENDO, la importancia de remaver ciertos impedimentos juridicos al arendamiento
financiero internacional de equipos mientras se mantiene un justo equilibrio de los intereses de las
distintas partes de {a operacion.

CONSCIENTES de la necesidad de hacer mas accesible el arrendamiento financiero internacional.

CONSCIENTES, del hecho que las reglas juridicas que regulan los contratos tradicionales de
amendamiento necesitan ser adoptadas a la relacion juridica triangular distintiva creada por la
operacion del arendamiento financiero internacional ”

El primer parafo es inconsistente en cuanto a que el remover ciertos impedimentos al
arrendamiento financiero no resuita necesariamente en equilibrio de la relacion, ya que en general
los abstaculos a que se refiere son disposiciones en favor def amrendatario frente aun arrendador
financiero con mayor poder econémico.

La accesibilidad del arendamiento financiero internacional mencionada en el parafo segundo
depende en gran parte de las ventajas fiscales que presenta la operacion para las partes y dicho
aspecto esta fuera de la Convencién en virtud del parrafo tercero.

Dicho parrafo tercero es importante desmenuzar ya que dentro de los problemas mas importantes
que se presentaron ante el grupo de trabajo que conformo fa Convencion fueron: que tipo de
arrendamiento financiero se regularia y que teoria sobre la naturaleza del contrato se seguiria.

8 Loc. cit, p, 327.
# Stanford, Martin J; *Explanatory Report on the Draft Conventicn on interational Leasing. " Uniform Law Review p, 366.
(Paris, Francia; 1988)
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Con respecto al primero se decidid regular dnicamente al arendamiento financiero de equipos,
dejandose a un lado &l aendamiento financiero operativo {(u ordinaria) y el de corto piazo.

En cuanto al segundo partié def arrendamiento financiero donde intervienen amendador, amendatario
y proveedor (llamado tripartito) excluyendo aque! en donde se regula Gnicamente fa conducta del
arrendador y arrendataric (lamado bilateral). '

B. El Arrendamiento Financierc Regulado De La Convencion.

Como comentamos en el capitulo anterior ef grupo de trabajo del UNIDROIT se encontrd frente el
problema de gue en los sistemas juridicos de aquellos paises donde se ha regulado el
arrendamiento financiero presentan diferentes conceptos y naturaleza del mismo.

Por lo anterior se decidid exclur un concepto de arrendamientc financiero internacional,
Consecuentemente se decidi6 tomar una postura para la regulacion del contrato para de ahi hacer
partir sus caracteristicas primordiales, con lo que enconramos mayores similitudes con este
modelo 52

La postura adoptada fue la de la trilateralidad de la operacion. Lo anterior implica que !a regulacion
de la Convencion se aplicaria a aquellos amendamientos financieros en los que intervienen
arrendador, arendatario y proveedor.

Con respecto al caso concreto de la convencion esta comectamente distingue a los confratos de
amendamiento financiero y a contrato de suministro, pero que esta comete el error de hablar de una
refacion trilateral que no se encuentra como consecuencia del amendamiento mismo. Concluye
diciendo que lo importante es el acierto de la Convencion en cuanto a esta distincion.&

Ahora bien, el maestro Graf nos dice a su vez que lo que califica de trilateral !a relacion es en
realidad “El interés de proveedor” y por lo tanto ia operacién es trilateral 54

Desde mi punto de vista [a controversia no es tal ya que ambas posturas anafizan dos aspectos
ciertos de la operacion.

El arrendamiento financierc es ante todo una operacion comercial que tiene una implicacion juridica
por lo que podemos hablar de amendamiento financiero en sentido iato(Cperacion derivada de la
practica mercantil) y distinguiria de su sentido estricto(Institucién juridica).

¢ Aunque como hemos andlizado dicho concepto es ambiguo y, mas adelante, veremos como de la Convencion no es
det todo congruente con esta postura,

&2 Standord, Martin J. Ob. cit p.456

3 ibid

8 Dicha postura es seguida por la mayoria de ios autores que han esiudiado ef amendamiento financiero intemacional
como lo son Ronald Cuming y Walter E. May.

91



VLISES MUKLY PATIRO

Por otra parte debemos aceptar el hecho que el derecha comercial del Common Law y del civil Law
tiene diferentes enfoques. El primero esta condicionado por la reafidad economica el segundo tiene
un enfoque mas filostfico.

Por lo anterior concluyo que el arendamiento financiero desde un punto de vista amplio presenta
una trilateralidad de hecho (Cuando la calidad de arendamiento y proveedor no caen en el mismo
sujeto) y desde el punto de vista estricto debemos estar al enfoque del derecho ante al que nos
encontremos (Common o civil Law) para determinar esta caracteristica.

Ahora bien, la misma convencion reconoce el hecho de que la operacion esta formada por diferentes
contratos. Ello se debe por una parte al hecho de que la convencion no quiso sequir el modelg de
ningin pais en concreto para no contrastar con aquellos sistemas juridicos que rechazan Ia
rilateralidad y hablan del contrato como un acto juridico bilateral.

Con este mismo respecto cabe preguntarnos si la caracteristica de la trilateralidad nos hace
entender el amrendamiento financiero como un acto plusilateral.$5 Considero que no, ya que en este
caso la declaracion de voluntad de los sujetos se realiza en un mismo sentido con un mismo objetivo
mientras que en €l arrendamiento financiero encontramos adjetivos contrapuestos.

Ahora pasemos a analizar las caracteristicas del amendamiento financiero regulade por la
convencién. Dichas caracteristicas fas encontramos primordialmente en los articulos primero,
segundo y onge,

Asi nos dice el At {°;

“1.- La presente Convencién regira las operaciones de amendamiento financiero que se describen en
el parrafo sequndo, en las cuales una parte (el arrendador)

{a) conforme a las especificaciones de otra parte (el amendatario), celebran un contrato (el contrato
de suministro) con una tercera persona (e} proveedor) en virtud del cual el arendador adquiere
instalaciones, bienes de capital u otros equipos (equipo) en los términos aprobados por el
arendatario hasta donde conciema a sus intereses y

(b} celebra un contrato (el contrato de amendamiento) con el arrendatario otorgandole el derecho de
usar y gozar del equipo a cambio del pago de rentas.”

Vemos como el articulo anterior nos habla de dos contratos constitutivos de la operacion, los
elementos personales y los elementos reales.

Los elementos personales del contrato son, en cuanto al contrato de arrendamiento, ef arrendador y
el arrendatario y, en cuanto al contrato de suministro, el arrendador y ef proveedor.

En el Art. 3°. encontramos al asiento de negocios de las pares como elemento vinculativo para que
en un contrato de arrendamiento financiero sea considerado como internacional y regide por la

& Como o seria desde &l punto de vista tedrico la constitucion una sociedad.
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Convencion. Vemos que dicho elemento atafie directamente a la situacién de las partes. Nos dice
dicho articuto:

“1.- La presente Convencién se aplicara cuando el amendador y ¢l arendatario tenga el asiento de
neqocios en paises diferentes y:

(a} aquellos Estados y el Estado contratante en que el proveedor tenga el asiento de negocios sean
Estados contratantes; o

(b} ambos, tanto e! contrato de suministro como el contrato de amendamiento se rijan por el Derecho
de un Estado confratante.

2. --Cualguier referencia en fa presente Convencion al “asiento de negocios” de una parte ser, si
tiene mas de un asiento de negocios, aquef que guarde la relacion mas estrecha con el contrato en
cuestion y su cumplimiento, tomando en cuenta las circunstancias conocidas o previstas por ias
partes en cualquier momento antes o en ef momento de la celebracion de dicho contrato.”

Tomando la practica internacional es que la Convencion da importancia al “asiento de negocios” que
presenta mayor refacidn con el contrato y su cumplimiento, el cual por lo regular sera el lugar donde
el arrendatario utilice e! bien 88

Vemos coma se reitera el hecho de que Ios Estados sean parte de la Convencion para dejar claro
que si no lo fuera no se aplicaria esta y estariamos al Derecho Aplicable en términos del Derecho
Privado Internacional.

En cuanto ofro aspecto, la Convencitn no quiere la existencia de opcion terminal alguna al
celebrarse el contrato tomando la Postura del Derecho norteamericano. (Art. 19(4))

La Convencién no quiere un plazo forzoso del contrato lo, que podemos explicar como un intento de
diferenciar la operacion de amendamiento financiero internacional como la llamada “venta
condicional” (conditional sale).

Por las antericres caracteristicas podemos ver que un contrato de amendamiento internacional para
efectos de la Convencién puede ser considerado en Derecho Mexicano como Amendamiento
Financiero o como un contrato atipico al cual en prncipio aplicariamos las disposiciones del
arrendamiento ordinario regulado en materia civil.

C. Interpretacion Del Contrato.

Como comentamos, uno de los mayores retos de la Convencion fue el buscar establecer un orden
juridico que diera fuz en cuanto a !a interpretacion del contrato. Esta situacion, como veremos en

% Goode, R M. ; "Conclusién of the Leasing and Factoring Convention’ The Joumal of businees Law. p. 32 {London,
United Kingdom; 1988)

93



VLISES MUNEZ PATING
ciertos casos, es novedosa pero no es del todo clara debido a que se tuvo que aceptar la explicacion
del Dereche Internacional Privado y ello no data tanta claridad.

Mexico no ha ratificado la Convencion, pero de cualquier manera es importante cual es la posicion
dei Derecho Mexicano si esta se obtiene.

Para lograr la interpretacion de! contrato debemos de seguir el siguiente orden;

1. La Voluntad De Las Partes.

En materia internacional la autonomia de la voluntad (Pacfa sunt servandae) y 1a buena fe comercial
son la fuente de los contratos internacionales. Por ello primero deberemos estar a o dispuesto por
ella aunque no lo exprese asl la Convencion.57

2. La Convencién.

i. La Convencién en Derecho Mexicano.

Una vez que se ratifique la Convencitn esta s obligatoria en teritorio nacional %

En nuestro sistema juridico la ratificacion misma de la Convencién es un acto de incorporacion de la
misma a nuestro Derecho inteno con lo que esta formara parte de la Ley Suprema def pais de
acuerdo al articulo 135 constitucional en el entendido que los tratados se encuentran en una
jerarquia superior a las Leyes federales y focales.®?

Ahora bien, por fo anterior ia Convencion implica en si la exclusién de determinadas disposiciones
federales en materia de amendamiento financiero a aquellas operaciones que queden encuadradas

dentro de esta en virtud de sus caracteristicas.

Sin embargo es importante recalcar el que las disposiciones fiscales no se ven alteradas por la
misma,

ii. Interpretacion,
Con este respecto nos dice el articulo 6°. de la Convencion:

“1. - En fainterpretacion de la presente Conversion se tendran en cuenta su objeto y propbsitos, tal y
come se expresan en el preambulo, su caracter internacional y la necesidad de promover la

5T HORN NORBERT, THE LAW OF INTERNATIONAL TRADE FINANCE p. 43 {Dewanter Kuwer, N.Y., NY.; 1988)

& £ decir siguiendo los requisitos intemacionales {de acuerdo con las disposiciones finales de la misma Convencion y
de la Convenclon de Viena}

& Dicha disposicion constitucional norteamericana {antecsdente directo} el Prasidents de la repiiblica no tiene limitacién
en cuanto a las materias que pueden ser objeto de la un tratado intemacional (salvo las establecidas dentro de la misma
Constitucidn) por aciuar como representante de la Nacion y no de la Federacion, con 1o que no se viola e arl 124
Constitucional en caso de que se toquen disposiciones locales. Ver TENA RAMIREZ, DERECHO CONSTITUCIONAL
MEXICANO. (Pomua; Mex. D.F.; 1990) y Alejandro Vazquez Pando, "Convencién de Compraventa Intemacional de
Mercaderias *, R1LJLELD.; Mex., D.F.; 1989)
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uniformidad en su aplicacion y de asegurar la observancia de la buena fe en el Comercio
Internacional.”

ii. Su Objeto.

En cuanto a este punto debemos de recordar las contradicciones que presenta el objeto ya las
comentamos.

iv. Su caracter internacional,
E términos del art 1¢ de la Convencion de Viena nos encontramos frente a un tratado.

En este sentido debemos remitirnos a lo establecido por la Convencion de Viena en sus arts. 31 y
32, en donde primordiaimente nos dice que se deben de tomar en cuenta:

1) €l sentido corriente de las palabras.

Con respecto a este punto tenemos que comentar un aspecto que nos es de suma importancia en
cuanto al idioma pues la Convencion fue autenticado en castellano. Nos dice ef Art 33, “ 1. Cuando
el tratado haya sido autenticado en dos o mas idiomas, el texto hara igualmente fa en cada idioma, a
menos que el tratado disponga o las partes convengan que en caso de discrepancia prevalecera uno
de los textos.

2.- Una versitn del tratado en idioma distinto de aque! en que se haya autentificado el texto sera
considerado como texto autentico unicamente si el tratado asi lo dispone o las partes asi lo
convinieran,

3.- Se presumiran que los términos del tratado tienen en cada texto autentico igual sentido”

Por lo mismo siempre que queramos interpretar fa Convencion debemos estar al sentido de las
palabras en Ingles o Francés en términos de lo dicho anteriormente.

2} El acuerdo entre las partes.’™

J) La conducta de las partes.

4) Las normas de Derecho Internacional,

5) Trabajos preparatorios y circunstancias de celebracién.

v. L a Uniformidad.

73 Por *las partes” debemos de entender los paises que formaron parta de la Convencidn.
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La necesidad de promover la uniformidad en su aplicacion y de asegurar la observancia de la buena
fe en el Comercio Internacional,

3. Supletoriedad.
En cuanto a las materias supletorias a ella dice el art 6°.

*2. - Las cuestiones relativas a las materias que se rigen por la presente Convencion que no estén
expresamente establecidas en ella se dirimiran de conformidad con los principios generales en los
que se basa fa presente Convencién o, a falta de tales principios de conformidad con el Derecho
aplicable en virtud de las normas del Derecho Privade Internacional.”

Asi podemos estructuraras como sigue:
i. Principios Generales.

En principio podriamos entender que la Convencion se refiere af objeto establecido en el preambulo
debido a la intencién de la Comisién redactora, como lo ha referido cierta parte de la doctrina, pero
no lo dijo.

Considero que debemos estar estrictamente, a (a interpretacion de cada una de las disposiciones,
de acuerdo como 1o establece la Convencion para evitar errores.

ii. Aplicabilidad.

Aqui nos encontramos con un punto de suma importancia que debemos desarrollar con cuidado si
queremos dar algo de claridad.

La Dactrina Internacional ha establecido en materia de amendamiento financiero el principio de que
7as partes se encuentran en libertad de elegir el Derecho aplicable (Lex contractus)™. El mismo
principio se aplica al contrato de suministro siendo este compatible con el Derecho Mexicano si esta
designacion fue valida {Arts. 12 y 13 del Codigo Civil para el Distrito Federal)

Si las partes no designan Derecho aplicable, es criterio generalizade por la practica intemaciona,
que dicho contrato seria regido por el Derecho del Estado en donde e amendatario tenga su principal
asiento de negocios. Usualmente este es el Estado en donde el equipo es usado por arrendatario
ello pues, con ciertas excepciones, s el lugar que mayor contacte tendria con el contrato por ser
donde se ejecuta este. Dicho criterio también es soportado por el articulo cuarto, de la seccion
segunda de la Convencion sobre ef Derecho Aplicable a obligaciones Contractuales llevada a cabo
en Alemania el dia 25 de Julio de 1986. El mismo criterio seria aplicable para el contrato de
suministro,

™ Cuming Ronald Ob.cit. p.142
2 |bidam.
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Con respecto a ta aplicacion del Derecho Extranjero en nuestro pais dice el Art. 12 del Cédigo Civil
para el Distrito Federal parala materia sustantiva:
“...Las leyes mexicanas rigen a todas las personas que se encuentran en fa republica, asi como los
actos y hechos ocumidos en su teritorio o jurisdiccion y aquellos que se sometan a dichas leyes,
salvo cuando estas prevean la aplicacion de un Derecho extranjero y salvo, ademds, lo previsto en
tratados y Convenciones en que México sea parte.”

Recordemos que con lo anterior se establece el sistema Mexicano como teritorialista (pues primero
se aplica este) y permisivo {ya que admite |a apficacion con el Derecho extranjero).”™

Considero que por caracter territorialista-permisivo de nuestro sistema juridico, tendremos que estar
alas normas de conflicto del Derecho Mexicano para designar el Derecho aplicable segan el caso
concreto,

Concluyo asi que si designa el Derecho Mexicano como ¢l aplicable sobre la base de dichas normas
y este acepta el envio, se aplicara supletoriamente a la Convencion.

Arrendamiento Financiero para efectos de Derecho Mexicano. {Ley General de Organizciones y
Actividades Auxiliares de Crédito art. 25)

i)Ley General de Organizaciones y Auxiliares del Crédito (L.G.0.AAC)),

Recordemos que la interpretacion de los contratos financieros es aplicacion estricta de las
disposiciones legates por su finalidad de dar seguridad juridica al mercado financiero.”

l)La Legislacién Mercantil en general y sus mercantiles imperativos a las organizaciones auxiliares
de crédito(L.G.O.AAC, art. 10)

Ello por que debemos recordar que el Derecho Mercantil en nuestro pais ha ide creando un sistema
formado por diferentes leyes debemos de entenderlos como parte de un todo.”s

L.LI)Derecho Comimn, {(L.G.O.AAC art. 10)

Debemos de entender en este caso como supletorio el C.C.D.F. por ia naturaleza federal del
Derecho Mercantil. 76,

Arrendamiento ordinario. {Contrato tipico}

En este caso seran aplicables las disposiciones de los contratos a tipicos.

7 PEREZ NIETO, LEONEL; DERECHO INTERNATIONAL PRIVADO P, 53. (Harta; Mex.; 1992)
™ Ihid.

s MANTILLA MOLINA, ROBERTO; DERECHO MERCANTIL p. 53 (Pomua; Mex,, DLF.; 1900)
™ |bidem.
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4. Exclusion de las Disposiciones de la Convencion.
Nos dice el art. 5°, :

“1. - Se podra excluir la aplicacion de la presente Convencion solo si cada una de las partes de!

contrato de suministro y cada una de las partes del contrato de arrendamiento acuerdan dicha
exclusion.

2. - Donde la aplicacion de la Presente Convencion no haya sido excluida conforme al parafo
precedente las partes podran, en cuanto a sus relaciones reciprocas, derogar cualquiera de sus
disposiciones o modificar sus efectos salvo las establecidas en el parrafo tercero del articulo octavo,
y el apartado (b) del pamafo tercero y en el parrafo cuarlo del articulo decimotercero.”

El primer inciso tiene nuevamente como razon la importante relacion que tienen los dos contratos y
ia calidad de trilateral de la operacion, por ello para lograr una exclusion general se requiere el
acuerdo de todas las partes de fos dos contratos, ya sea expresa o implicita, ya que en este caso
todas tignen intereses juridico en la mayor parte de las relaciones 77

En cuanto a sus relaciones reciprocas se permitira la exclusion siempre que la otra parte que no
interviene no tenga interés juridico con respecto a ella, pues de ser asi se requeriria su
consentimiento.

D. Elementos.

Hemos hablado del hecho de que la operacidn de amendamiento financiero internacional fiene dos
actos juridicos constitutivos, por una parte “el contrato de arrendamiento” y por la otra el contrato de
suministro”. Por esto a continuacién vamos a desglosar los elementos personales, reales y formales
de los dos contratos para no perder esta perspectiva,

1. Reales.
El elemento real de la operacién es dominado por la Convencion * el equipo ™.

Lo anterior incluye, nos dice el art. {° inciso (1) subinciso (a) de la Convencion: “..instalaciones,
bienes de capital u ofros equipos (el equipo)... ~.

La intencion de la Secretaria de UNIDROIT era regular principalmente bienes materiales muebles,
pero la referencia de instalaciones no es muy clara al respecto.

Walter E. May considera que lo anterior se debe de interpretar en el sentido que el edificio u otra
estructura que forma parte integral del proceso de manufactura se debe encontrar incluido, pero se
deben de excluir aquellas operaciones que abarquen simplemente suelo para que se mantenga la
intencion de la Convencion.™

77 Stanfor Martin Ob. cit. p. 14
7 |bid.
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Ahora bien, el ariculo complementa diciendo: “4. - La presente Convencion se aplicara a las
operaciones de arendamiento financiero relafivos a cualquier equipe salvo aguel que sea
primordiaimente para fines personales, Familiares o domésticos.”

La Convencitn abarca operaciones gue no sean “primordialmente para esos fines”. Con fo anterior
quedan excluidas de la Convencién el llamado Arrendamiento Financiero de Consumo (* consumer
lease 7}, el cual precisamente se realiza con dichos fines.

El Derecho aplicable con respecto a ellos serd el del lugar de su ubicacion. {Codigo Civil para el
Distrito Federal (C.C.D.F.) art. 13. fracc. )

Es decir que aplicaremos el principio de Lex rei sitae salvo una excepcitn para la incorporacion de
bienes muebtes, donde nos dice el art. 4°. :

“1.- Las disposiciones de la presente Convencion no dejaran de aplicarse por el solo hecho que el
equipo haya sido instalado o incorporado a un inmueble.

2.- Cualquier duda sobre si el equipo ha sido instalado o incorporado a un inmueble y sobre los
efectos de ello en cuanto a los derechos infer se del amrendador y de la persona que tenga derechos
reales sobre el inmueble seran determinados por el Derecho det Estado donde el inmueble se
ubigue.”

Por lo anterior si en temitoric mexicano se encuentra el inmueble, ef Art. 750 del C.C.D.F. nos dice
en su fraccion lll: *... Son bienes inmuebles: ..... lil. Todo lo que este unido a un inmueble de una
manera fija, de modo que no pueda separarse sin deterioro del mismo inmueble o del objeto a el
adherido;....".

Con esto encontramos importantes consecuencias, como lo es en materia de Hipoteca, como lo
establece lo siguiente: Arl. 2896.- La hipoteca se extiende aunque no se exprese: ....lll. A los objetos
muebles incorporados permanentemente por el propietario a la finca y que no puedan separarse sin
menoscabo de esta o deterioro de esos objetos.

La consecuencia de la implicacion de la Convencidn serd que no se afectan los derechos del
armendador sobre el equipo en caso de que el arrendatario hubiese hipotecado el inmueble al que se
consideran incorporados los mismos o estuviese en estado de insolvencia,

Ahora bien, en el Derecho mexicano encontramos una excepcidn para aquellos inmuebles que

pueden ser objeto de la Convencidn si estamos frente a un extranjero pues no podré ser objeto del

mismo hienes ubicados en la franja prohibida (100 Km en tas fronteras y 50 km. en fas costas pues

se puede llevar al dominio directo de las mismas (Art. 27 Constitucional)} ya que se considera esta
como disposicion de aplicacion inmediata. {C.C.D.F. art. 15. fracc.ll)

El Derecho Mexicano no hace distincibn en cuantc a bienes que pueden ser objeto del
arrendamiento finangiero por lo que se acepia que este recaiga sobre bienes inmateriales
(LG.O.AAC. art 25) con cualquier finalidad siempre y cuando sea licita (C.C.D.F. art 1830),
situacion que quedaria fuera de la Convencion.
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2. Personales.

Con este respecto debemos analizar dos aspectos. Por una parte el elemento vinculativo y por otra
la capacidad de los sujetos.

Para determinar la capacidad de las partes nos dice el At 13. frace. li del C.C.D.F. que estaremos af
Derecho de su domicllip,

Si hablamos de una persona fisica sera su domicilio el fugar en donde resida habitualmente o, a falta
de este, el lugar del centro principal de sus negocios y en ausencia de estos, el lugar donde
simplemente residan o, en su defecto, el tugar donde se encuentren.{Art. 20 del C.C.D.F)

En el caso de personas morales seré el lugar donde ejecuten actos dentro de su circunscripeion, se
consideran domiciliadas en el lugar donde los hayan ejecutado, en todo lo que estos actos se refiera.
Las sucursales que operen en lugares distintos de donde opere la casa matriz, tendran su domicilio
en esos lugares para el curnplimiento de las obligaciones contraidas por tas mismas. (Art 33 del
C.CDF)}

Por lo anterior debemos de tomar en cuenta que en muchos sistemas {principalmente en EE.UU.) la
realizacion de servicios de amendamiento financiero no quieren ningun tipo de autorizacion.

3. Formales.
i. Entre partes.

En principio la Convencién guarda silencio en cuanto a las formalidades que debe de tener el
contrato.

El Art. 13 Fracc. v del C.C.D.F. nos dice que se aplica et Derecho del lugar de celebracion del
contrato en principio y autoriza que se celebre de acuerdo con las formas previstas en €), si ef acto
ha de tener efectos en la Repubilica Mexicana.

La consecuencia de esto seria que, si se celebra en temitorio mexicano de forma habitual, deberia de
cumplir ¢on fos requisitos establecidos por el segundo parrafo del Art. 25 de la L.G.O.AA.C. donde
establece. “....Los contratos de amendamiento financiero deberan otorgarse por escrito y ratificarse
ante la fe de notario publico, corredor publico titulado, o cualquier ofro fedatario publico v podra
inscribirse en el registro publico de comercio a solicitud de los contratantes, sin perjuicic de hacerlo
en otros registros que las leyes determinen.”

Si es atipico se realizara por escrito en términos del Art. 2406 del C.C.D.F.
ii. Frente a terceros.
Por ofra parte hay algunos casos en que !a Convencién requiere el cumplimiento de formalidades

para que los derechos del amendador sean oponibles en caso de quiebra o concurso del
arrendatario ante e! sindico y sus acreedores.
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Nos dice el articulo 7° de 1a Convencion:

- (a) Los derechos reales del amendador sobre el equipo serén oponibles al sindico de insolvencia
y alos acreedores del arendatario incluyendo a aquellos acreedores que hayan obtenido embargo o
titulo ejecutivo.

{b) A los efectos de este parafo, el termino “sindico de insolvencia® comprende al liquidador,
administrador u a ofra persona nombrada para administrar el patrimonio de! amendatario para el
beneficio del cuerpo general de acreedores.

2.- Donde por el Derecho aplicable los derechos reales del arrendador sobre ef equipo son validos
frente a las personas referidas en parrafo anterior solo de conformidad con las normas de
notificacion publica, y aquellos derechos seran validos contra esas personas solo si se ha habido
conformidad con aquellas normas.

3.- Para los fines del pamafo anterior el Derecho aplicable ser4 el Derecho del Estado donde en el
momento en que la persona referida en ese parafo tenga derecho a invocar tas normas referidas en
eles;

() en el caso de un barco registrado, el Estado donde esta registrado bajo el nombre de! propietario
(para los efectos de este pamafo un “bareboat charter” no se considera propietario)

{b) en el caso de una aeronave que se ha registrado conforme a la Convencién de Aviacion Civil
Internacional celebrada en Chicago el dia 7 de Diciembre de 1944, el Estado en donde se halla
registrado.

() en el caso de otro equipo que pertenezca a una categoria que normaimente se traslada de un
Estado a otro, incluye motores de aeronaves, el Estado en que el arrendatario tiene el principal
asiento de negocios.

{d} en el caso de cualquier ofro equipo, el Estado en que se encuentra dicho equipo.

4.- El parrafo segundo no afectara las disposiciones de cuafquier ofro tratado que obliga a reconocer
los derechos reales del amrendador sobre el equipo.

5.- Este articulo no afectara la prelacion que cualquier acreedor tenga;

(2) un gravamen o garantia sobre el equipo constituidos o no consensualmente a excepcion de si
deriva de un embargo © un titulo ejecutivo, o

(b) cualquier amesto, detencién o disposicion conferida especificamente en relacion con las naves o
aeronaves baijo el Derecho aplicable conforme a las normas del Derecho Internacional Privado.”

Ei articulo nos establece un sistema de prelacién para determinar si los derechos del arendador son
oponibles a terceros respetandose [os derechos de terceros con interés juridico sobre ta cosa,
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4

Laregla es que sus derechos seran oponibles en virtud de la Convencion sin mas requisitos.

Se requeriran requisitos cuando asi lo establezca ef Derecho def lugar de ubicacion de los bienes
salvo el caso de barcos aeronaves y transportes en general donde la Convencion establece cual
sera el Derecho al que debemos de referimos para determinar la existencia de dichos requisitos.

En el caso del Derecho Mexicano el art 25. de la L.G.O.A.AC, establece que la inscripcion de
dichos derechos en el Registro Publico sera opcional para las partes por lo que en principio los
derechos del arendador seran oponibles sin mas.

Sin embargo en Derecho Mexicano debemos de distinguir segtin hablamos de un quebrado o un
concursado.

En el primer caso el sindico debe de dar por rescindido e! contrato indemnizado al arrendador. (Art
152 del mismo Ordenamiento)

Si nos enconframos frente a un concursado y se trabara embargo sobre los bines objeto del
contrato, el arrendador podra demandar una terceria excluyente de dominio fundamentandose en fa
Convencion y en el contrato de amendamiento, al cual se Hevaria por via incidental y se resolveria
por sentencia interlocutonia.

E. Efectos.
1. Consecuencias durante el uso del equipo.

A confinuacién analizaremos los efectos de la operacion en los tres sujetos integrantes de la
misma.

No debemos de olvidar que la relacion primordial de la operacion es la que se da entre el arendador
¥ el arrendatario por lo que 'a Convencitn se concentra primordialmente en los efeclos sobre ellos,
pero no le resta importancia a la posicién del proveedor y los efectos sobre el.

2. Respecto al arrendador.

i. Adquisicion del equipo.

Dicha obligacion la encontramos en el art. 1°.;

“..el aendador... conforme a las especificaciones de otra parte (el amendatario), celebran un
contrato (el contratp de suministro) con una tercera persona (el proveedor) en virtud del cual el

arrendador adquiere ...(el equipo) en los términos aprobados por el amendatario hasta donde
concierna a sus intereses y ... el amendatario especifica el equipo y selecciona el proveedor por

® En cuanto & los efectos nos dice el art 13 frace. V def C.C.DF.. *...salvo las demds excepciones los efectos juridicos
da los actos y contratos se regiran por of Derecho def lugar donde deban ejecutarse, a menos que las partes hubieran
designado validamente 1a aplicabilidad de otro Derecho...”
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medio del contrato de arendamiento que, con conocimiento del proveedor, o ha sido celebrado o
esta por celebrarse entre el arrendador y el amendatario;...”

Con respecto a fa adquisicion del equipo, unc de los objetivos de la comision redactora del proyecto
al dar la caracteristica de trilateral a la operacion, fue hacer que la adquisicion del equipo por parte
del arendador fuera un efecto del contrato de arvendamiento ¥ no una condicidn derivada de la
Convencion ni implicita en el contrato para su cumplimiento.®!

Sin embargo, hemos comentado que dicha situacién es inconsistente con el reconocimiento de la
existencia de dos contratos en la operacion y con el Derecho Positivo Mexicano.

En Derecho Mexicano existe igual obligacién para el amendador (LGOAAC. art 25 ) la cual es
una obligacion de hacer (C.C.D.F. art 2027) y de cuyo incumplimiento rae como consecuencia el
cumplimiento forzoso o rescision del contrato y en ambos casos ef pago de dafios y perjuicios.
(CCODF. art. 1949)

Otra interpretacion que podriamos dar al problema podria ser encontramos con ia inexistencia de ta
aperacion por falta de uno de sus elementos constitutivos (el contrato de suministro), pero esta
afirmacién no tendra soporte juridico de acuerdo a la teoria de las ineficacias en nuestro Derecho.

Por las anteriores razones concluyo que en nuestro Derecho, en caso de fata de reafizacién del
contrato de suministro, debemos aplicar el articulo 1949 del C.C.D-F. si el Derecho Mexicano es
designado como aplicable. Seria deseable que la Convencién tuviera mas claridad en este punto.

La adquisicion debe realizarse de acuerdo con las especificaciones dadas por el arendatario.
Misma obligacion existe en ef Derecho mexicano la L.G.0.A.A.C. donde nos dice su articulo 30 *..La
arrendataria debe de seleccionar al proveedor, fabricante o constructor y a autonzar los términos,
condiciones y especificaciones que se contenga en el pedide u orden de compra, identificado y
describiendo los bienes que se adquieran...”

Dicha situacion junto con la palabra "conexién” sirven de fundamento para exciuir de casi toda
responsabilidad al aendador retirandose asi su papel como financiador de la operacion. &2

Encontramos ofra diferencia en cuanto a que en la Convencion, la designacion del proveedor es
opcional para el arrendatario mientras que en el Derecho Mexicano es obligatoria.

il. Entrega del equipo.

& Stanford, martin j. ob, ¢it p.23

*2 Como varemos existen excapeiones a este aspecto que fueron objsto de fuerte cbjecion por parte de los paises
exportadores de amendamiento financiero v que puede ser causa da invalidaz de |a Convencion en la practica. Porlo
anterior as importante reseiver dichos problsmas a través de la instrumentacion del contrato. Efict Gewits & "UNIDROIT
Convention: New York anatyse the cument inactive on the intemacional financial leasing, Wil the final version be adopted
in May?. * Intemational Financial Law Review p. 25 (N.Y., N.Y.; 1588)
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Esta obligacion la inferimos del art. 1° por ser una obligacion esencial para cumpfir con &l resto de
las obligaciones. Debemos entender que la Convencion deja a la libertad de las partes establecer
quien debe de entregar el bien.

En la practica existe una relacion entre el aendatario y el proveedor por lo gue no es extrafio que
este realice directamente la entrega. Sin embargo si no se dijo nada debemos entender que es
obligacion del arrendador (C.C.D.F art 13 fracc. V y 2412 fracc. |y LG.O.AAC. art 28)

También podemos intuir fo anterior del hecho de que su falta crea responsabilidad al arrendador
misma que encontramos en el art 12 de la convencion.

iii. Uso y goce del equipo.
Nuevamente debemos de remitirnos al art. 1°.:

“.. (El amendador) ... celebra un confrato (contrato de arrendamiento) con el amendatario
otorgandole a este el derecho de usar del equipo a cambio del pago de rentas”.

No esta de mas recordar que aqui encontramos la obligacién principal del amendador que es la
forma misma come satisface la necesidad econdmica primordial del arendatario.

En Derecho Mexicano, dicha obligacion es de hacer asi como de trato sucesivo y es efecto mismo
del confrato.(C.C.D.F. art. 2011 fracc | y 2014)

iv. Garantia de la posestdn.

Nos dice al respecto el articulo 8° de |a Convencitn:

“...2.- El arendador garantizara el arrendatario que su posicidn tranguila no sera perturbada por una

persona que tenga mejor titulo o derecho o que haga vater judicialmente mejor fitulo o de hecho
stempre que tal itulo, derecho o demanda no deriven de un acto u omisién de! arrendataric .

3-Las ;;anes no podran derogar las dispesiciones del parrafo precedente de modificar los efectos
mientras el mejor titulo derecho o demanda se originen de un acto u omisién intencional del
arrendador o de su falta grave.

4.- Las disposiciones de los parafos segundo y terceros no afectan cualquier garantia esencial
sobre la posicion franquila que este obligado a dar el amendador bajo el derecho aplicable en virtud
de {as normas del derecho internacional privado”.

Esta obligacion atafe directamente al hecho de que en principic el amrendador es el propietario del
equipo v, por lo tanto, el principal legitimado para poder defenderios una vez que se le notifica del
hecho independientemente que el amendatario tenga esa obligacion.

La obligacion del arrendador termina donde el amendatario es el culpable de la perturbacion pues en
ese caso aplicamos el principio de irresponsabilidad del arendador.
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Por {o mismo es que encontramos una excepcion del art. 5 de la Convencién en cuanto a hecho de
gue no se podran derogar los efectos de estas disposiciones.

Er Derecho Mexicano encontramos esta obligacion en el articulo 2412 fracc IV C.COF. y

complementado por el articulo 32 la LG.O.AAC. por lo que la exclusién contraactval de ia misma
no tendra efecto.®

Ahora bien, la comision redactora discutid ampliamente que esta obligacion no debia ser del
proveedor ya que este es el que cominmente trata con el arrendatario y, come veremos mas
adelante, el principal responsable ante aquel. Los piases importadores de arrendamientn financiero
apoyaban esta posicion,

Asi la comisién decidio dar esta obligacion al arrendador para buscar que este tenga cuidado en
adquirir efectivamente el equipo, es decir, dar seriedad al cumplimiento de la obligacion de adquirir f
equipe, situacion que es de suma importancia si tomamos en cuenta que dicha adquisicion puede
haberse realizado de un proveedor cuyo titulo sea dudoso.

Esta disposicion ha sido crificada como contraria al objeto pues es, a criterio de los amendadores,
uno de los obstaculos comunes que presentan muchas legislaciones,

v. Falta de pago.

El art 13 nos da una regulacién extensa de esta situacion.:

“1.- En caso de falta de pago por parte del arrendatario, el arrendader podra recuperar el monto de
ias rentas vencidas no pagadas que se haya acumulado, junto con los intereses moratorio y dafios.

2.-Cuando |a falta de pago por parte de! arendatario a lo que prevé el art 5° {exclusion de la
aplicacion de la convencidn), podra también exigir el pago anticipado del valor de las rentas futuras
si esto lo prevé el arrendamiento, podra dar por terminado el contrato de arendamiente y luego de
tal terminacion:

(a) recuperar 1a posicion del equipo; y

(b) recuperar aquellos daflos que le pongan en la situacion en que estuviera encoptrado si el
amendatario hubiere cumplido el contrato de arrendamiento en conformidad con sus términos.

3.- (a) El contrato de amendamiento podré establecer la manera en que seran calculados ios dafios
que se deban percibir de conformidad con el parrafo dos (b).

# Nos dice Ronald Cuming { ob. cit p. 324.) que en el contrato el amendador puade excluir estp obligacion sin embargo,
en aquellos sistemas juridicos en donde dicha obligation sea imperaliva, dicha exclusion sera ineficaz,
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(b) E§a estipulacién sera valida para las partes salvo que resulten en una indemnizacion exigida en
relacién con los dafios previstos en el apartado b) del pamafo segundo. Las partes no podran
establecer excepciones a las disposiciones del presente apartado y medificar sus efectos.

4- Cuando el amendador hubiera dado por terminado el contrato de amendamiento no tendrd
derecho ha hacer valer una clausula de ese contrato que prevea el pago anticipado del valor de las
rentas futuras, pero el valor de dichas rentas podra ser considerado al calcularse los dafos conforme
¢l apartado b) del pamafo segundo y al parrafo tercero. Las partes no podrén establecer excepciones
alas disposiciones del presente parrafo ni modificar sus efectos.

5. El arendador no podréa exigir el pago anticipado de las rentas futuras ni dar por terminado el
contrato de armendamiento en virtud del parafo segundo salvo que halla dado por nofificacian
pubfica el amendamiento una posibilidad razonable de remediar su falta si esta es remediable.

6.- El arrendador no tendra Derecho a percibir &l monto de los dafios en la medida en que haya
tomado todas las precauciones necesarias para limitar su prejuicio.”

A continuacion sistematizaremos Ias reglas anteriores.

Laregla sera que en este supuesto el arendador podra exigir rentas vencidas intereses moratorias y
dafios (calculados sobre la base de un principio de equidad), salvo a aquellos que se originaron por
no tomar precauciones para limitarlos.

Los dafios se deben entender no como una clausula penal para el caso de incumplimiento sino como
un medio para restituir la perdida patrimonial del arrendador, situacion de suma importancia ya gue
comiinmente se establecen en estos contratos formulas para su calculo que en realidad, traen un
incremento patrimonial encubierto una vez aplicadas.

Si el incumplimiento fue “sustancial™ y, se dio por nofificacién publica la posibiidad al arendatario
de enmendar su falta ademas de los derechos anteriores se puede solicitar solo una de dos
opciones, 0 aceleracién en el pago de rentas futuras mas daftos o la terminacién del contrato( y en
este caso recuperacion de |2 posesion mas resarcimiento de dafios)

En la practica es comiin encontrar pactados cases por los cuales el amendador puede solicitar el
pago de todas las rentas pendientes por cubrir, lo que frae consigo una aceleracion en el pago y la
convencion, a este respecto, da {a obligacion al amendador de dar al arrendatario formalmente la
oportunidad de remediar su falta si esta es remediable.

Por otra parte, la obligacién que da la convencién al arrendador de dar una “posibilidad™ el
arrendatario de enmendar su falta es poca proteccion para los amendatarios que estan contratando
con arrendadores con gran poder ecendmico con lo que esto se puede prestar a abusos.

Por ultimo, encontramos la obligacion para el arrendador de mitigar los dafios en la medida de sus
posibilidades, situacion comin en Derecho Norteamericano.

# En la practica infemacional se puede acordar que mismos derechos los tenga el amendador en caso de que af
incumplimiento no sea sustancia.
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vi. Responsabilidad del arrendador.
Nos dice al respecto & articulo 8%

“1.- {a} Salvo que se disponga ofra cosa en la presente convencidn o en las estipulaciones del
contrato de amendamiento, el amendador no incumira en ninguna responsabilidad ante el
arrendatario con respecto al equipo excepto en la medida en que el arrendatario haya sufrido
perjuicio por depender de |a experiencia y juicio del amendador y por la intervencion del amendador
en la eleccion del proveedor o en las especificaciones del equipo.

{b) Ei arrendador debera ser, en su calidad de arendador responsable ante terceras personas por
muerte, lesiones a personas o dafto a los bienes ocasionados por e equipo.

(c) las disposiciones del presente parafo no regiran la responsabilidad que le quepa al amendador
por cualquier otra calidad, por ejemplo la de propietario”.

La Convencion Unicamente regula la responsabiidad del amendador en cuanto esa calidad y no por
cualquier ofra calidad.

Dicha responsabilidad la debemos estudiar desde dos perspectivas:
vi.1. Frente al arrendatario.

Vemos que el arrendador no tendra mas responsabilidad salvo en la medida en que el arrendatario
haya sufrido perjuicio por depender de la experiencia y juicio de aquel en la seleccion del proveedor
o en las especificaciones del equipo.

El principio de la irresponsabilidad del arrendador ante el arrendatario, esta ampliamente reconocido
en la practica y resulta uno de los aspectos mas atractivos para las instituciones exportadoras de
arrendamiento financiero.

Como ya comentamos, esta situacion se debe a que es e} amendatario el que selecciona el equipo y
el proveedor y el arrendador solo esta dando los medios financieros para que el amendatario se
beneficie con el uso del equipo.

Sin embargo la Comisitn establecié excepciones a ello ya que se considero que en la practica
también existe gran relacién entre proveedores y amendadores al grado de que en ocasiones las
arrendadoras sclo frabajan con proveedores especificos en cuyc caso ya no existe la justificacion
para liberar al arrendador de toda responsabilidad, pues el arrendatario iene completa libertad en la
seleccion y tendria gran interés de que el arendador sea responsable.

La existencia de dichas excepciones ha sido fuertemente crilicada por considerarse que va en contra
del objeto de la convencion por obstaculizar la proliferacion de estas operaciones y a sido
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visualizado por ciertos expertos como una de las causas por fas que la convencidn puede tener poca
aplicabilidad &

En Derecho Mexicano dicha situacion no se puede dar formalmente ya que la seleccion del
proveedor por parte del amendatario es obligatoria, por lo que el principio aceptado es la
responsabilidad de los armendadores(articulo 30 de laL.G.O.AAC)

vi.2. Frente a los terceros.

Ante terceros vemos que e! arrendador es responsable por lesiones, muerte o dafios causados por
el equipo, en virtud de ser el propietario de los mismos independientemente de Ja responsabilidad
que pudiese exigir al amendatario, o los usuarios dependientes si tuvieron culpa de estos casos. Asi
ta Convencion da al tercero una certeza de quien va a responder de esos hechos.

Esta responsabilidad !a tiene por su calidad de propietario de los bienes como la garantia minima
que debe tener ante tode € mundo para aquellos casos en que los dafios a tercercs sean
consecuencia, por ejemplo, de defectos del equipo en si.

Por ofra parte, se busco evitar conflicto con la responsabilidad derivada de 1a “Convencion
internacional de Responsabilidad Civil por dafios causados por contaminacion Petrolera™t. para
amendadores de bugues tangue de petrtleo ya que esta impone responsabilidad al duefio de los
tanques para el caso de derrames petroleros aunque en el contrato se pase en contrario.

vii. Cesidn de Derechos.
El articulo 14 de la Convencion permite dicha cesion en los siguientes términos:

“1.- B arrendador podra transferir o negociar de ofra forma todos o parte de los derechos que tenga
sobre el equipo o que le correspanden conforme al contrato de arendamiento. Tal transferencia no
libera al amendador de cualquier obligacion que le quede de conformidad con el contrato de
arrendamiento ni altera la naturaleza del contrato de arrendamiento juridico o su régimen juridico tal
y como se prevé en 1a presente Convencion.....”

Se acepta la cesién de los derechos del armendador sin el consentimiento de ninguna otra de las
partes ya que, con respecto a ella, no tienen interés juridico mas que sus acreedores.

La sesitn de deudas en principio no se permite ya que en este caso el amendatario y el proveedor si
puede tener intereses juridicos, pero esto lo debemos entender dentro de! contexto del articulo5®
(exclusion de 1as disposiciones de la Convencidn) en donde, si todas las partes lo acuerdan se
podra dar dicha cesion de acuerdo a sus relaciones reciprocas y tomando en cuenta los derechos de
terceros.

& Como hemos comeniado anteriomente, en fa mayoria de los casos las disposiciones de la Convencion puede ser
excluidas por acuerdo de las partes, Vid. infra. p. 44

% Bruselas, Bélgica 1969 y complementada en Londres Inglaterra en el ano de 1984 y por la comunidad Econdmica
Europea en 1985
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3. Respecto al arrendatario.
i. Pago de renta.

El pago de ia renta es la obligacion principal del arrendatario en e articulo 1°” (el amendador}...
celebra un contrato (el contrato de ammendamiento) con el arrendatario otorgandole a este el derecho
de usar y gozar del equipo a cambio del pago de rentas.... Las rentas estipuladas en el contrato de
amendamiento se_calculan tomando especialmente en cuenta la amortizacion del total o de una
parte sustancial del costo det equipo.”

El hecho de que el parametro para el caiculo de las rentas sea el valor de amortizacion® reitera la
Exclusion de amendamiento ordinarios y, aunque no se estableci, cominmente abarca ta vida ot
del bien como plazo forzose.

Las rentas pueden pagarse en numerario o en especie, pues Ia Convencion no distingue en un
intento de aumentar su &mbito de aplicacién de acuerdo a su objeto.

Asi encontramos una diferencia con el Derecho mexicano, en donde: °....(la) contraprestacion, que
se liquidara en pagos parciales, segin se convenga, una cantidad de dinero detenminada o
determinable que cubra ef valor de adquisicion de los vienes, fas cartas financieras v los demas
accesorios.” (L.G.O.AAC. Art. 25)

Ademas establece 1a posibilidad de que se documenten dichos pagos en pagares en el mismo
ordenamiento. “Art. 26 La arrendataria podra otorgar a !a orden de la arendadora financiera uno o
varios pagares segun se convenga, cuyo importe total coresponda al precio pactade, por concepto
de renta global, siempre que los vencimientos no sean posteriores al plazo del arrendamiento
financiero y que se hagan constar en tales documentos su procedencia de manera que quede
suficientemente identificades. La transmision de estos titulos implica en todo caso el traspaso de la
parte comespondiente de los derechos derivados del contrato del arrendamiento financiero y demas
derechos accesorios en la porcidn que comesponda. La suscripcion y entrega de esos titulos de
crédito, no sera considerada coma pago de la contraprestacion y de sus parcialidades”.

En el caso de que se documentaran de esta forma los pagos en un contrato de amendamiento
financiero internacional estariamos a las disposiciones de la Ley de Titulo y Operaciones de Crédito
para determinar el Derecho aplicable a dichos titulos.(Arts. del 252 al 258 de ese ordenamiento)

ii. Uso del equipo.

Nos dice el art. 9° de la Convencién:

¥ Yasea que se cubma totat o parciaiments pero en todo caso el mento de fas rentas deben de cubrir una parte
sustancial.
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“1.- El arrendatario debe de tomar debido cuidado del equipo utiizandolo de una manera razonable y
manteniéndolo en el estado en el que fue entregado, teniéndose en cuenta el deteriore por el uso
normal y cualquier modificacion del equipo acordada por las partes ...”

Vemos que el “usar razonablemente® es una obligacion compleja que abarca el cuidar, dar
mantenimiento y asumir el riesgo de la perdida y vicios ocultos del equipo.

Estas obligaciones las tiene el amendatario desde que se celebra el contrato.

La doctrina a asumido que la entrega misma del equipo es laforma en que se transmite ef riesgo al
arrendatario.

El termino "razonable’ puede provocar muchas controversias. En lo particular considero que
debemos entenderlo en el sentido que lo hace nuestro Derecho positivo, es decir en aquella manera
que sea conforme a lo acordadoe a la naturaleza del equipo.

Asimismo si no se especifico en que “estado se entrego el equipo” debemos de considerar que este
se enconfraba en buen estado para ser usado conforme a lo establecido. (C.C.D.F. Art. 2442

Dicha obligacién la encontramos en Derecho Mexicano en e art.29 de la L.G.O.AA.C.”".. Salvo
pacto en confrario, la arrendataria queda obligada a conservar los bienes en ¢l estado que permita el
uso normal que le comesponda, a dar el mantenimiento necesario para este proposito y,
consecugntemente, hacer por su cuenta la reparacidn que se requiera, asi como adquirir las
refacciones e implementos necesarios, segun se convenga en el contrato. Dichas refacciones
implementos y bienes que se adicionen a los que sean objeto del arrendamiento financiero, se
consideran incorperados a estos y consecuentemente sujetos a los términos del contrato.

La amendataria debe de servirse de los bienes solo para el uso convenido o conforme a la
naturaleza y destino de estos, siendo responsable de los dafios que los bienes sufran por darles otro
uso o por culpa o negligencia, a la de sus empleados terceros.”

Pero la asuncion de los riesgos es de manera expresa en el art. 31 de la L.G.O.A.A.C. donde nos
dice:"...Salvo pacto en contranio son a riesgo de la arrendataria:

|. Los vicios o defectos ocultos de los bienes que impidan ef uso, parcial o total. En este caso la
arrendadora financiera transmitira a la arrendataria los derechos que como arrendadora tenga, para
que esta los ejercite en contra del vendedor o la legitimara para que {a amendataria en su
representacion ejercite dichos derechos;

Il.La perdida parcial o total de los bienes, aungue esta se realice por causas de fuerza mayor o caso
fortuito, y

lIL.En general todos los riesgos, perdidas, robos, destruccién o dafos que sufrieren los bienes dados
en amendamiente financiero.
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Frente a las eventualidades sefialadas, la amendataria no queda liberada del pago de la
contraprestacion, debiendo cubrirla en la forma convenida en el contrato.”

La obligacién de cuidar los bienes incluye fa de defenderos, aunque lo tengamos de manera
expresa en la Convencion nos dice el Derecho Mexicano en la L.G.O.AA.C.. “....En caso de despojo,
perturbacion o cualquier acto de tercers, que afecten el uso o goce de los bienes la posesion de los
mismos o bien la propiedad, la arrendataria tiene la obligacion de realizar todas las acciones que
correspondan para recuperar los bienes o defender el uso ¢ goce de los mismos. Igualmente esta
obligada a ejercer las defensas que procedan, cuando medie cualquier acto o resolucion de
autoridad que afecte la posesidn o la propiedad de los bienes.

Cuando ocurra una de estas eventualidades la amendataria deberd notificardo a la arrendadora
financiera a mas tardar el tercer dia habil siguiente al que tenga conocimiento de esas
eventualidades, siendo responsables de los dafios y perjuicios, si hublese omisién. La arendadora
financiera, en caso de gue no se ejercite adecuadamente fas acciones o defensas o por convenir a
sus intereses podra ejercitar directamente dichas acciones o defensas, sin perjuicio de lo que realice
la arrendataria.

La arrendadora financiera estara obligada a legitimar a la aendataria para que en su representacion
ejercite dichas acciones o defensas cuando elio sea necesario”

iii. Falta de entrega de equipo.
Nos dice el articulo 12 de 1a Convencitn:

“I.- Cuando el equipo no sea entregado o sea entregado con retardo 0 no esta de conformidad con el
contrato de suministro:

(a) el amendatario tiene frente ai arrendador el derecho de rechazar el equipo o de dar por terminado
el contrato de armendamiento; y

(b) el arendador tiene el derecho de subsanar la falta de cumplimiento de su obligacion de entregar
el equipo ofreciéndolo conforme a las especificaciones del contrato de suministro, como si el
arrendatario hubiera comprado el equipo al amendador conforme a los términos del contrato de
suministro

2.- Los derechos contemplados en el pamafo precedente se ejerceran de la misma y se perdera en
las mismas circunstancias que si el arrendatario hubiera acordado comprar el equipo &l arrendador
conforme a los mismos términos de suministro,

3.- El aendatario tendra el derecho de retener el pago de las rentas vencidas y no pagadas
estipuladas en e! contrato de amendamiento hasta que el amendador haya subsanado el
incumplimiento de su obligacién de entregar €l equipo conforme al contrato de suministro o el
arrendatario haya perdido el derecho de rechazar el equipo.

4. Cuando el arrendatario hubiera ejercido su derecho para dar por terminade el contrato de
arrendamiento, el mismo podra recuperar cualquier renta y ofras sumas pagadas por adelantado,
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salvo una suma razonable que corresponda al beneficio que haya podido eventualmente obtener del
equipo.

5.-El arrendatario no tendrd ofra accion contra el amendador por la falta de entrega del equipo,
retardo en la entrega del equipo o entrega del equipo distinto, si no en ta medida en la cual esto
resulte de un acto u omisién del arendador,

6.- Nada de lo dispuesto en este parmrafo afectara los derechos de amendatario contra el proveedor
de conformidad con el articulo décimo.”

Independientemente de los derechos que tenga el amendataric contra et proveedor el amendador
tendra una responsabilidad por tres posibiidades falta de entrega, entrega tardia o falta de
conformidad con las especificaciones, en la medida que resulten de sus actos u omisiones.

Asi el amendatario debe dar |a oportunidad al armendador de subsanar su falta y, mientras tanto
puede retener et pago de rentas vencidas no pagadas. Si el amendador no logra subsanar su falta,
podra rechazar el equipo o de dar por terminado el contrato{cuyo caso podra recuperar las sumas
pagadas con anterioridad).

No se contradice ! articulo 8° de ta Convencién en cuanto a la imesponsabilidad del amendador pues
en este caso la fuente de estas obligaciones es el incumplimiento y no el contrato en si.

Por otra parte vemos que por un principio de equidad es que se le da la posibilidad de cumplir con e}
contrato al arrendador ya que, en su caso vimos que el arendatario tiene la misma posibilidad.

iv. Cesion de Derechos.

Nos dice el articulo 14 conjugado con el articulo 2° de la Convencibn: ... El amendatario podra
transferir el derecho de usar el equipo ¢ cualquier ofro derecho que le quepa conforme al contrato de
arrendamiento solo con el consentimiento del amendador y sujefo de los derechos de terceras
partes....

.... En caso de una o mas operaciones de subamendamiento involucradas con el mismo equipo la
presente convencion se aplicara a cada operacidn que constituya una operacion de arrendamiento
financiero internacional y que se rige por la presente Convencion ¢omo Si la persona de la cual el
primer arrendador{tal como se define en el pamafo primere de! arficulo primero) adquirid el equipo
fuera el proveedor y como si el contrato en virtud del cual el equipo asi adquirido fuera ef confrato de
suministro...”

Una cesion de! derecho de usar el equipo por parte del arrendatario no lleva a un subamendamiento
por lo que se requerira el consentimiento del arrendador ya sea af celebrarse el contrato original o el
de subamiendo y sin efectuarse los derechos de terceros.

Lo anterior s da ya que la operacion es financiera y, por lo tanto, dependiente de la situacién
patimonial del arrendatario que lo convierte en sujeto de crédito. Comimmente la autorizacion del

112



NORMAS APLICABLES A CONTRATOS COMERCIALES INTERNACIONALES

amendador se realiza después de aprobar un andlisis de la situacion patrimonial de potencial
subarrendatario que le asegure que sera sujeto de crédito.

Vemos que en el caso de subamendamiento at acuerdo entre el arrendador y el arendatario se le
dara trato de contrato de suministro y, al acuerdo entre arrendatario y el subarrendador, trato de
contrato de arrendamiento para efectos de la convencién.

4. Respecto al proveedor.

Sin lugar a dudas este es el punto mas novedoso de la Convencion ya que la regulacién de la
Conducta del proveedor, aunque escasa, da una caracteristica especiad a este tipo de
financiacion 8

Nos dicen los articulos 10° y 11 de la Convencion:

"..1- Las obligaciones del proveedor que se originan del contrato de Suministro podran ser
igualmente invocadas por el amendatario como si el mismo hubiera sido parte en ese contrato y
como si el equipo debiera serle suministrado directamente. Sin embargo, el proveedor no sera
responsable ante e! arrendador y el arrendatario con respecto a un mismo dafio.

2.- Nada de lo dispuesto en este articulo otorga al amendatario el derecho de rescindir o dar por
terminado el contrato de suministro sin el consentimiento del arrendador.....

~Los derechos del amendatario que se originen en el contrato de suministro conforme a la presents
convencion, no seran afectados por la modificacion que se haga de cualquier terming del contrato de
suministro previamente aprobado por el arendatario, salve que le acepte esa modificacion”

Ahara nos resta explicar la fuente de los derechos del arrendatario en el contrato de suministro.

La fuente de tos derechos de! arrendatario en el confrato de suministro es la misma Convencién o la
conexion misma de los contrates que crean una solidaridad activa de amendador y arrendatario
frente al proveedor.

Si estamos frente a un derecho que puede ser ejercido por ambas partes, dicho vinculo se extingue
en el momento en que alguno de los dos ejercita esos derechos por ello es que nos dice el
proveedor no sera responsable por uno mismo ante las dos partes.

Por otra parte encontramos que el derecho de rescision del contrato debe ser ejercido por ambos
arrendador y arrendataric, por lo que encontramos una mancomunidad para el ejercicio de ese
Derecho justificada por el hecho de que ambos pueden tener intereses juridicos contra puestos en
ese ¢aso de incumplimiento del proveedor 8

# Comiinmente e contrato de suministro serd una compraventa por lo que con respecto a aquel es importante tener en
cuanto Derecho a apficable a ta misma.

% Por ejemplo el amendador puede estar interesado en el cumplimiento forzoso del contrato de suministro ya que las
condiciones del mercado le dara un beneficio extra de la operacion mientras que el amendatario puede ser interesado en
(a rescision del mismo debido a la existencia de un nuevo equipo en el mercado.
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5. Consecuencias de la terminacion del uso del equipo

Nos quedan dos cuestiones par analizar con respecto a la terminacion del contrato. Por una parte la
situacion de las opciones terminales y por otra parte la revolucién del equipo.

Nos dicen los articutos t° y 9° de ia Convencion;

“... La presente convencion se aplicara tenga ¢ no el amendatario o anteriormente adquiera la
opcidn de comprar ef equipo o de promogar el arrendamiento por oo periodo e independientemente
que sea por un periodo o renta nominal,

.. Al terminar el contrato de amendamiento, el arendatario, salvo que ejercite su derecho de
comprar el equipo o de promogar el contrato por otro periodo y devolver el equipo al arrendador en el
estado especificado en el parrafo anterior.”

La Convencién toma la postura norteamericana del actual Uniform Commercial Code al considerar
que la existencia de {as opciones terminales quedan al arbitro de las partes ya que podemos no
encontrarlas al momento en que se celebre el contrato.

De nueva cuenta tenemos que debemos de estar a la voluntad de fas partes. En caso de que no
diga nada entonces encontramos la devolucion,

Vemos por su parte el Derecho Mexicano aunque no considera como esencial la opcién de compra
de los arrendamientos, si toma como esencial la existencia de alguna de opcién las opciones
previstas en el art 27 de la LG.O.AAC.: al conclir el plazo del vencimiento cuando hubiera
cumplido con todas sus obligaciones, |a arendataria debera adoptar alguna de las siguientes
opciones terminates:

- La compra de los bienes a un precio inferior a su valor de adquisicion, que quedara fijado en ef
contrato, en caso de que no se haya fijado, ¢l precio debera ser el valor de mercado a la fecha de
compra, conforme a las bases que se establezcan en el contrato,

Il. A prorrogar el plazo para continuar con el uso o goce temporal pagando una renta inferior a los
pagos periédicos que venia haciendo, conforme alas bases que establezca en el contrato, y

. A participar con la arrendadora financiera en el precio de la venta de los bisnes a un tercero, en
las proporciones y términos gue se establezcan en el contrato.

La Secretana de Hacienda y Crédite Publico, mediante disposiciones de caracter general, esta
facultada para autorizar otras opciones terminales siempre que se cumplan los requisitos del primer
parrafo del art. 25 de esta Ley.
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En el contrato podra convenirse la obligacion de la amendataria de adoptar de ante mano alguna de
las opciones sefialadas, siendo responsable de los dafios y perjuicios en caso de incumplimiento la
arrendadora financiera no podra oponerse al ejercicio de dicha opcion,

Si en los términos de! contrato queda esta facuitada para adoptar la opcion terminal al finalizar el
plazo obligatorio, esa debera nofificar por escrito a la arendadora financiera por lo menos con un
mes de anticipacion al vencimiento de! contrato cual de ellas va a adoptar, respondiendo de ios
dafios y perjuicios en caso de omision, con la independencia de lo que convenga en el contrato...”
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CAPITULO N
LOS PRINCIPIOS SOBRE LOS CONTRATOS COMERCIALES INTERNACIONALES.
A. Origen y caracteristicas generales de los principios

En 1994, el Instituto Internacional para la Unificacién del Derecho Internacional Privado,
conocido internacionalmente como el *Unidroit", publico ciertos principios sobre los confratos
comerciales internacionales.

Dichos principios consisten en un recopitado de diversas nommas legales, mas o menos
generales, aplicables a los diferentes confratos internacionales que se celebren, cuando las partes
contratantes asi lo establezcan, sin perjuicio de que estos principios Heguen a aplicarse en otro tipo
de circunstancias diversas a la hipbtesis antes sefalada .

En este sentido, es pertinente sefialar que los referidos principios han sido objeto de una
atencion muy especial por parte de fa comunidad intemacional, ya que han sido ampliamente
difundidos a través de publicaciones especializados y seminarios estructurados especificamente con
esta finalidad; y lo més transcendente es que han sido invocados en algunos laudos arbitrales como
fundaments legal de la decisién comespondiente.,

Todos los participantes, especialmente los que se dedican al Derecho Cemercial
Internacional, estan encaminados en la bisqueda de! contenido de fa llamada lex mercatoria
internacional, en esta bisqueda, en forma eronea podria considerarse que los principios son la
expresion de |a lex mercatoria, pero de fondo no es asi, sin negar que consttuyen un documento
muy importante del Derecho del Comergio Internacional.

Los pringipios constituyen una recopilacion de reglas generales aplicables a los contratos
mercantiles internacionales, pero se caracterizan porque ésta recopilacion no se dirige a los
legisladores estatales para que estos los conviertan necesariamente en normas obligatorias a nivel
interno, sin que tampoco se proscriba esta posibilidad, por el contrario, si bien es cierto que ios
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principios tienen aplicacion internacional, nada impide que los legisladores estatales los puedan
incorporar a su derecho interno, aun cuando este no fue el objetive al estructurarse los principios.

Los principios son de naturaleza diferente a los convenios internacionales Y a las leyes
modelo, que solo se aplican cuando adquieren vigencia porque asi lo establecen las autoridades
legislativas de uno o de varios estados, segin sea el caso,

Par el contrario, los principios son una publicacion privada que se dirige a las partes
contratantes, con |a finalidad invitarlas a que los incorporen a los contratos por medio de clausulas
contractuales, de esta forma el Unidroit se limitt a proponer a los contratantes, que se encuentran
sometidos a diferentes ordenamientos legales y sujetos a diferentes usos y tradiciones domesticas
que de uno u otra parte varian, un documento uniforme para regular sus contratos de conformidad a
un régimen uniforme que fuera ademas apropiado para fas necesidades del trafico internacional ¥
que, ademas, no fuera parte integrante del régimen juridico domestico de una de las partes del
confrato.

De esta el proposito de los principios se aplicara cara en aquellos casos en que las partes
contratantes hubiesen aceptado someter el contrato a las disposiciones de los propios principios.

Desde este punto de vista los principios son sgmejantes a los Incoterms o a las reglas y usos
uniformes relativos a los créditos documentarios de la Camara de Comercio Internacional, que en
principio tendran aplicacion exclusivamente cuando las partes lo hubiesen expresamente convenido:
técnicamente constituyen, pues, un conjunto de reglas, usos y practicas contractuales generadas en
el trafico comercial internacional,

Se ha considerado, que la estructuracion de los principios ha sido muy ambiciosa, ya que la
unificacion internacional del derecho es un proceso dificl y lento y siempre queda iimitado a algunos
aspectos de la institucién juridica regulada, por ejemplo, una de las convenciones mas amplias y
exilosas, analizada en el capitulo precedente, es la Convencion de fas Naciones Unidas sobre la
Compraventa Internacional de Mercaderias la cual solamente se ocupa de la formacion del contrato
y de los derechos y obligaciones de las partes; pero quedan afuera de ellas muchas cuestiones
importantes come ia nulidad del contrato, entre otros aspectos.

De esta forma, es posible elaborar leyes uniformes sobre un contrato determinado, o sobre
algunos aspectos del mismo, pero no unificar las leyes generales sobre obligaciones y contratos. En

tal virtud, la Unidroit redacto un cuerpo de normas generales sobre los contratos, que no es
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obligatorio en ninguna nacion del mundo, pero que puede adeptarse voluntarizmente por ias partes
contratantes, bajo ef principio de la voluntad contractual.

Dichos principios han sido resuitado de un procedimiento large y riguroso: desde 1917
empezaron los trabajos con los estudios preliminares de Rene David, Clivem Schmithf y Tudor
Pospecu, mas adelante, en 1980, se constituyo un equipe de trabajo presidido por el profesor
italiano Michel Joaquin Bonnel}, formado por especialistas en materia de los contratos y del derecho
del comercio internacional, que, ademas, representaban a los principales sistemas juridicos en el
&mbito mundial.

A su vez, los proyectos del grupo de trabajo fueron enviados a los expertos, inchidos los
cormesponsales de Unidroit en todo el mundo, para las ohservaciones respectivas, las que fueron
oportunamente consideradas con detenimiento. Asimismo, los proyectos se discutieron también en
congresos y seminarios hasta lograr el texto final que, por su misma naturaleza esta sujeta a
evolucion constante, de conformidad con los diversos requerimientos de la practica contractual.

B. Estructuray aplicacién de los principios.

Los principios sobre los contratos comerciales de Unidroit se dividen en capitulos,
especificamente, siete; y algunos de estos capitutos, como el sexto y el séptimo se subdividen en
secciones.

Todos los capitulos estan integrados por articulos redactados bajo un estilo parecido al de las
a las disposiciones legislativas de nuestro sistema juridico, que es el romano-germanico o de
derecho civil, y que fue preferido al estilo, mas analitico, del Common Law, por ejemplo, como se
detallara mas adelante, e! articuio 1. 3. regula el efects vinculante de los contratos, fijado su
obligatoriedad y los supuestos de modificacion ylo extincion.

Asimismo, cada articulo va acompafiado de un comentario que también forma parte del texto
de los principios con a finalidad de explicar el significado de cada regla y su motivo, asi como sus
aplicaciones practicas, por ejemplo, el articulo 1.3. le sigue un comentario en tres apartados: El
principio explica el principio pacta sunt servanda, es decir, que fos contratos son obligatorios para las
partes que los celebran; el segundo apartado se refiere a las expasiciones; y el tercero apartado
explica los efectos de los contratos frente a terceros. Por ofra parte, el comentario en ocasiones
esla acompafiado de ejemplos que facilitan la comprensitn del articulo.
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Los principios forman un todo; esto significa que su interpretacién y aplicacion no debe
limitarse al texto de los articulos, sino que debe incluir, también, los comentarios y ejemplos.

Los principios fueron negociados, redactados y aprobados en ingles, pero posteriormente, el
Unidroit los tradujo a varios idiomas; ademas de original en Ingles, hay textos oficiales en Aleman y
Espafiol, este ulimo estuvo a cargo de profesor argentino Alejandro Garro, de la Universidad de
Columbia, en Nueva York, quien formo parte del grupo de trabajo que redacto los principios.

En caso de discrepancia debe predominar ef texto en Ingles. Los principios consagran una
solucidn paralela en el articulo 4.7. relativo a las discrepancias del idioma, segin ef cual, en caso de
divergencias entre varias versiones idiomaticas del mismo contrato, todas con {a misma jerarquia, se
preferia la interpretacion acorde con la version en el idioma en el cual el contrate fue redactado
originalmente.

No obstante lo anterior, pueden darse algunas excepciones, por ejemplo, un contrato
negociado y redactado en Espafiol, entre otras partes cuya lengua es Espafiol y en el que se
conviene la aplicacion de los principios, si se dan diferencias entre los textos en Ingles y en Espafiol
en este caso, debera prevalecer el texto en Espariol .

Por otro lado un aspecto relevante y relativo a ia aplicacion de los principios en la
determinacion del carécter internacional de un contrato, el primer parrafo del preambulo dice que los
principios se establecen reglas generales aplicabies a los contratos mercantiles intenacionales.

La mayoria de las legislaciones no definen los contratos internacionales; México se encuentra
en ese supuesto, ya que en nuestras leyes vigentes solo se encuentra la definicién de la
compraventa internacional en la Conveccion de las Naciones Unidas sobre la Compraventa
Internacional de Mercaderias; y el articulo 1416 del Codigo de Comercio define cuando un arbitraje
es inlernacional, y en este sentido el cardcter internacional de un contrato puede tener
consecuencias practicas de mucha importancia.

El comentario de los principios sefiala que el caricter internagional de un contrato puede
definirse de varias formas, las diversas soluciones adoptadas en las legislaciones nacionales e
internacionales oscilan entre aqueflas que requieren que el establecimiento ¢ la residencia habitual
de las partes se encuentren en paises diferentes; y otras que adoptan criterios mas generales, como
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el requisito de que el contrato ofrezca vinculos estrechos con mas de un estado, implique eleccion
entie leyes de diversos estados , o afecte Ios intereses del comercio internacional.

E! comentario agrega que los principios no adeptan ninguno de los criterios sefialados en el
parafo anterior, sin embargo, existe el supuesto de que ef concepto de intencionalidad de los
contratos debe ser interpretado en el sentido mas ampiio posible, para que dnicamente queden
excluidas aquellas relaciones confractuales que carezcan de todo elemento de intencionalidad , esto
es, cuando todos los elementos transcendentes del contrato tengan puntos de conexibn con una
sola nacion.

Finalmente, la cuestién de si puede convenirse ta aplicacion de los principios a contratos
comerciales que no sean interacionales debe contestarse afirmativamente. A pesar de que los
principios fueron concebidos para los contratos mercantiles intemacionales, no existe ningan
impedimento para que los particulares puedan aplicarlos a contratos estrictamente internos o
nacionales, sin embargo es de observarse que taf acuerdo esta sujeto a las normas imperativas del
pais cuyo ordenamiento juridico sea aplicable al contrato.

La solucion indicada es importante: cuando se conviene la aplicacion de los principios en un
contrato cuya intencionalidad es dudosa, de cualquier forma {a estipulacion sera valida; por gjemplo
un contrato entre dos sociedades anénimas mexicanas, que sean subsidiaras al cien por ciento de
dos empresas extranjeras.

C. Los principios como medio auxiliar de interpretaciones

Ya quedo sefialado con antefacion que ef carécter internacional de un contrato puede tener
consecuencias practicas de suma importancia , denfro de las cuales se encuentran las relativas af
derecho aplicable y a método de interpretacion de ese derecho.

Por ejemplo: se celebra en la ciudad de México un contrato de compraventa entre dos
empresas establecidas en México; este es un contrato domestico, cualquier controversia que se
suscite derivada de este contrato se resolvera aplicando los articulos respectivos de Codigo de
Comercic y del Codigo Civil, para la interpretacién de esas leyes y de! contenido del contrato, el
juzgador hara uso de: a) los principios generales del derecho mexicano, especiamente sobre la
interpretacion de la ley y de los contratos; b) las sentencias que los tibunales mexicanos han
dictado en casos iguales ¢ semejantes; c) los usos que se practican en ¢! medio comersial en
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donde los contratantes revisan sus negocios; y d) lo que los autores sobre derecho mexicano han
escrito el tema,

Cualquier sistema de derecho no se limita al texto de los articulos de las leyes que lo forman.
cada sistema es un todo sistematico muy complejo; por su propia metodologia de elaboracién y de
interpretacion.

Lo anterior hace que las cosas se compliquen si ef confrato tiene elementos internacionales
por ejemplo, un contrato de agencia comercial para la venta, en el territorio mexicano de los
productos de un fabricante estadounidense, que se encarga a un agente comercial establecido en
México, es natural que el fabricante extranjero espere que las reglas legales aplicables al confrato
sean iguales 0 por lo menos semejantes a fas de su pails y viceversa. En situaciones como estas
coma estas pueden darse varias hipotesis . '

Se puede manejar el supuesto de que las partes convinieron que el contrato se regira por la
ley mexicana. Aparentemente la ley mexicana se aplicara de manera semejante a fo anteriormente
descrito para el primer ejemplo, pero no siempre se aplicara asi ley mexicana ya que esfrictamente
conlleva el riesgo de cometer una injusticia, consiste en la posibilidad de aplicar: a) una ley apta para
problemas internos, que pudiera ser inadecuada para las cuestiones que derivan del contrato de
agencia internactonal; y b) una ley que frustraria ias expectativas razonables del contratante extrafio
a esa ley. Lo mismo podria ocwrirle al confratante mexicano si, en lugar de la ley mexicana, se
hubiera convenido una ley exiranjera.

Es natural que un confrato interacional, por su complejidad y cuantia econdmica, se someta
al arbitraje. En este sentido, el articulo 1495 del Cédigo de Comercio dispone que en tedos los casos
el tribunal decidira con arreglo a las estipulaciones del convenio y tendrd en cuenta los usos
mercantiles aplicables al caso.

Esta regla es semejante en muchas legislaciones. Los fribunales arbitrales, en ciertas
ocasiones, en sus laudos exponen razones, basadas en la interpretacién de la voluntad de las
partes, como fue expresada en las estipulaciones del contrato o en los usos comerciales, para
desviarse de |a aplicacion estricta, domestica, de la ley escogida por las partes. Lo mismo ocurre en
algunas sentencias dictadas por tribunales judiciales de algunos piases.

Son diversas las circunstancias que pueden darse al convenir (a clausula de derecho aplicable
al contrato, por ejemplo, pudiera demostrarse que, cuando se celebro el contrato, las partes
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sostuviaron intensas y muy debatidas negociaciones sobre el derecho aplicable y que, finalmente,
una parte hizo prevalecer la apficacion de un derecho determinado, en ese caso un tribunal tendra a
aplicar ef derecho escogido por las partes de manera estricta.

Los contratantes ventilaron ampliamente la cuestion, la parte que impuso el sistema de
derecho aplicable al contrato hizo patente su voluntad de contratar bajo ese derecho y la que acepto
la aplicacidn del derecho que le es extranjero lo hizo con pleno conccimiento de que se sometia a un
sistema extrafio.

Pero puede ocurrir todo lo contrario: que se demostrara que los contratantes no discutieron el
punto; que uno de ellos presento un formulario que la otra parte acepto sin discusion. Solo cuando
se cite una confroversia, se hara patente que la aplicacion del sistema de derecho escogido se
puede fraducir en una resolucién injusta y contraria a las expectativas razonables que tenia ese
confratante, y que de alguna forma exteriorizo al celebrar el contrato,

De esta forma en casos como en el del ejemplo que antecede, y sobre todo si se trata de
interpretar una ley de origen internacional, pudiera un tribunal invocar los principios como un medic
auxiliar de Ja interpretacion. El parrafo cuarto del preambulo de los principios sefiala que estos
pueden proporcionar ura solucién a un punto controverfido cuando no sea posible determinar cual
es la regla de derecho aplicable al contrato de que se trate; y el parrafo quinto del preambulo indica
que los principios pueden ser ufilizados para interpretar o suplir textos internacionales de derecho
uniforme.

Por ejemplo, con relacidn a la clausula de derecho aplicable, impuesta en un contrato
mediante formularios, los principios prevén que silas clausulas de un contrato dictadas por una de
tas partes no son claras, se preferira la interpretacion que perjudique a dicha parte (articulo 4.6).

Es pertinente resaltar que en estos casos cada confratante espera que el confrato, y su
cumplimiento, seguir el sistema legal de su pals v los usos de su mercado. El régimen egal del
contrato puede ser muy variado entre otras opciones puede ser porque se aplique el derecho de uno
de los confratantes ¢ un derecho internacional uniforme; por ejemplo, la Convencion de Naciones
Unidas sobre los Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderia, fos principios del Unidroit
0 ambos .

Aqui cabe destacar la exclusion de proteccién a los consumidores y a la conwivencia de un
derecho uniforme; los principios de! Unidroit atienden a ambas necesidades.
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D. Los contratos mercantiles en los principios.

No todos los sistemas legales de! mundo, distinguen entre el derecho civil y el comercial; no
existe la diferencia entre piases anglosajones o de common faw; algunos sistemas de nuestra
tradicién romano-germanica o del civil law, como Italia y Suiza, tampoco hacen esa distincion,

Por otro lado, los paises que distinguen entre el derecho civil y el comercial, no lo hacen de
modo uniforme. Como consecuencia, distinguir entre derecho civil y mercantil, en el derecho
comercial internacional, es motivo de confusiones y se evita hacerlo.

En el comercio internacional se celebran pocas operaciones de consumidores y, cuando esto
ocurre, quedan sujetas a fa legistacion local; como cuando un turista hace compras de viaje.

El comentario al preambulo de los principios cuando hace referencia al cardcter mercanti det
contrato, dice que su proposito es excluir del &mbito de los principios {as llamadas operaciones de
consumao.

En algunos ordenamientos juridicos esas operaciones de consumo, son reguladas por normas
especiales, muchas de ellas de caracter imperativo destinadas a proteger al consumidor
entendiéndose por tal a la parte que celebra el contrato sin llevar a cabo un acto de comercio 0 en el
ejercicio de su profesion; en este sentide ia Convenciébn de Compraventa, como ya se anoto
expresamente excluye a las compraventa de bienes para uso personal, familiar o domestico.

La diferencia va mas haya de |a simple exclusién de operaciones de consumo y el concepto
de mercantilidad debe ser fiexible. E1 comentario del preambulo, después de reconocer que los
principios nos brindan una definicién de los contratos mercantiles, aconseja que el concepto de
contratos mercantiles debe ser entendido en su sentido mas amplic; se trata de excluir no solamente
a las operaciones comerciales para el abastecimiento o intercambio de mercaderia o servicios, sino
también ofro tipo de operaciones econdmicas come las de inversion y/o otorgamiento de conexiones,
los contratos de prestacion de servicios profesionales, etc.

En todo caso, las normas imperativas siempre deben observarse; una clausula en contrario
serd nula y la disposicion imperativa debera cumplirse. Como los principios no restringen la
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aplicacion de reglas imperativas, pueden aplicarse a contratos no mercanties, aunque una
estipulacion como esta no serd comin.

E. Ambito de aplicacion de los principios

Los principios pueden ser aplicados en diversos supuestos, tal y como se prevé en el
preambulo de los mismos.

En primer lugar, los principios se deberan aplicar cuando los contratantes lo hayan convenido.
la regla es clara y terminante: si las partes lo estipularon, su voluntad debe respetarse. Son
convenientes estas estipulaciones que sujetan a los contratos a normas legales apropiadas, de
derecho internacional, especialmente redactadas para esta clase de contratos, que son uniformes Y
que no sort fa de uno de los contratantes. No obstante que existe mucho "nacionafismo” legal, poco a
poco esta actitud ira evolucionando.

Por ofro lado, es pertinente destacar que en el predmbulo se indica para el supuesto de que
las partes deseen adoptar los principios como el derecho aplicable a su contrato, es recomendable
combinar la adopcion de los principios con un acuerde arbitral.

Salve contadas excepciones, conviene la cliusula de arbitraje en los contratos
internacionales; y en este sentido la recomendacion del preambulo es aceptada. Sin lugar a duda
empero, esta recomendacion se basa en otro tipo de razones: un juez o un arbitro, al considerar los
principios ¢ ia luz de una cléusula contractual, los puede considerar como un codigo de normas
legales aplicables al contrato, o como un clausurado que se incorpore come preferencia at contrato.

Si se les considera como derecho aplicable pueden surgir problemas técnicos, ya que en
muchos sistemas legales la libertad para escoger |a ley aplicable a un confrate puede estar limitada
de diferentes maneras.

Los jueces estan obligados a resolver basados en un derecho aplicable, que se haya escogido
conforme a las reglas del derecho internacional privado, por ejemplo, en una relacion surgida en
México, y que debe cumplirse en México, aplicaran el derecho mexicano, en otras palabras, un juez
debe aplicar las leyes que hayan sido puestas en vigor por un estado. el derecho mexicano, el
argentino o cualquier ofro. Aqui puede surgir el problema, ya que los principios considerados como
normas de derecho, no han sido puestos en vigor por un estado. Técnicamente no son derechos
vigentes; son normas de derecho dingidas a los particulares para que libremente escojan aplicarlas a
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sus contratos. Desde este punto de vista un juez no puede aplicar fos principios como derecho del
contrato.

El arbitraje es diferente del litigio judicial y los arbitros pueden resolver las controversias que
se sometan sin basar sus laudos en normas juridicas vigentes en un estado, cuando las partes de
comiin acuerdo los hayan autorizado para elle, por ejemplo, asi lo establece, en México, el articuto
1495 del Cédigo de Comercio, cuyo antecedente es el articulo 28 de la ley modelo de arbitraje
comercial de la Unictral.

De esta forma, la estipulacion de que se aplique los principios al contrato, en un arbitraje, no
seria problema, ya que los arbitros si pueden fundar su decision en los principios como dereche de
los contratos.

En todo caso, se llggaria al mismo resultado en un litigio judicial, con la diferencia que los
principios no se aplicarian como normas de derecho, sine como clausulas del contrato. Finalmente,
un contrato no difiere mucho de una ley: sus clausulas son estipulaciones que las partes adoptan
voluntariamente para regir su conducta respecto de ese contrato. En este supuesto, el juez no
invocaria los principios como el derecho del contrato, sino como formando parte de las cidusulas del
mismo.

En segundo lugar, otra forma de aplicacion de los principics consiste en que se utilicen como
lex mercatoria. El propio concepto de lex marcatoria es objeto de diversas disputas en el derecho del
comercio internacional, su nombre y lo que implica, es muy atractivo: una ley especial que rige fas
relaciones de! comercio internacional. ES un congepto que puede dar lugar a diversas interrogantes
como ;quien codifico esta ley? ¢ Donde se codifico? ,;Como se integran? etc. todo ello nos lleva al
riesgo de someterse a una lex mercatoria, cuyo contenide se desconoce, y gue finalmente se flega a
la determinacion de que ia lex mercatoria sera lo que digan los arbitros en su laudo.

No obstante, se dan controversias excepcionales en las que no se pueden aplicar un derecho
especial determinado por ejemplo: a).- ciertos estados que otorgaron concesiones petroleras a
compafiias extranjeras para no someterse al derecho de ofro estado pero para proteger a las
compafifas extranjeras de las modificaciones caprichosas a la ley del Estado oforgante de la
concesibn, convinieron con las concesionarias en someter la resolucidn de las disputas que
surgieron de esas concesiones a normas de derecho internacional, Para ello se usaron formulas
tales como la de "los principios de las naciones mas civilizadas™ y ofras semejantes. b) El modelo de
contralo de Agencia Comercial internacional , estipula que lo que no previsto por el Contrato se
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regira por los principios legales que, en el comercio internacional, se reconocen como aplicables a
los contratos de Agencia Comercial Intemacional con exclusion de las leyes nacionales. ¢) La
Resolucion 687 det Consejo de Sequridad de las Maciones Unidas, hace responsable a Irak de ios
dafios causados por la invasién a Kuwait, de acuerdo con las resoluciones del propio Consejo de
Seguridad y con las normas de derecho internacional.

Para esos casos, en los principios se sugiere que con el fin de efiminar o reducir
considerablemente la incertidumbre que implica el uso de estos conceptos tan vagos, es aconsejable
acudir a un conjunto de normas sistematicas yio bien definidas como l(as que compenen los
principios.

Auin asi, es pronto para saber en que medida los Tribunales Arbitrales aplicaran los Pringipios
cuando las partes hayan acordado que el contrato se fija por los “principios generales de derecho”,
la“lex mercatoria”, a expresiones semejantes.

En tercer lugar, los Principios pueden ser aplicables con la finalidad de proporcionar una
solucion a un punto controvertido cuando no sea posible determinar cual es ta regla frule) de
derecho aplicable al contrato.

En este sentido, muchos contratos internacionales son muy completos. Los abogados que los
redactan se preocupan por prever, en base a su expetiencia, todas las situaciones imaginables. Es
asi que en muchos litigios internacionales, los arbitros en sus laudes sélo se refieren al contrato yal
modo en que éste se ejecutd; a veces las referencias al derecho aplicable, cuando las hay, son
minimas.

Pero no siempre puede ser asi, ya que ningun contrato contiene un sistema completo de
nomas. En ocasiones, para determinar la validez del contrato, su fuerza obligatoria, su
interpretacion y muchas ofras cuestiones, se necesila recurrir a un sistema de derecho: entonces se
habla del “derecho del contrato” o del “derecho aplicable a la substancia de la disputa®.

Salvo que se haya estipulado la aplicacion de “los principios generales del derecho”, la “lex
mercatoria internacional” , u ofras expresiones semejantes, es necesario determinar 1a ley aplicable;

lo que lleva a la aplicacidn de un derecho nacional determinado: el de México, el de Francia, etc.

Cuél sera derecho aplicable a un contrato internacional es cosa gue normalmente se estipula
en el propio contrato. En ausencia de este acuerdo a determinacion la hace, segin sea el caso, el

126



NORMAS APLICABLES A CONTRATOS COMERCIALES INTERNACIONALES

juez o el tribunal arbitral. Lo que nermalmente sucede, cuando las partes no pudieron llegar 2 un
acuerdo, en la euforia de! nuevo negocio, prefieren no pensar en las futuras diferencias, y se deja la
cuestidn en blanco. Las leyes tienen la pretension de que todo lo prevén; lo que es imposible.
Cuando surge un conflicto cuyas circunstancias no estan previstas por la ley se dice que hay una
laguna legal. Pero los jueces y los Arbitros no pueden dejar de resclver con el pretexto de que no
encontraron la norma aplicable. Los juzgados fienen el deber de colmar 1a laguna de la Ley.

Cuando existen esas lagunas se recurre a la analogia, que es un procedimiento por el cual se
analizan {as soluciones legales dadas a los supuestos semejantes, para ver si alguna de ellas
conviene al caso no previsto. Por ejemplo, en el Codigo de Comercio no hay norma general sobre
los intereses por el retraso en el pago de sumas de dinero; pero el articulo 362 det Codigo de
Comercio prescribe que los deudores que se demoren en el pago de préstamos, deben pagar el
interés pactado 0, en su defecto, seis por ciento anual. Ante los tribunales mexicanos se han
presentado muchos contratos, sin estipulacion de intereses o de su tasa, en los que el deudor debe
una suma que no proviene de un préstamo. Aplicado por la analogia e! articulo 362 los fribunales
federales se han inclinade a decidir que el deudor debe pagar la tasa del seis por ciento.

Pero hay casos imprevistos en las que no se defermina la solucidn analdgica. Si aplicamos el
mismo ejemplo a ua contrato internacional, sujeto a fa ley mexicana, y en el que el deudor debe
pagar dolares de Estados Unidos, |a analogia solamente contempla pagos de deudas domésticas en
pesos mexicanos; no hay analogia con las deudas en moneda extranjera.

Se trata de una laguna insuperable; y éste es uno de los supuestos del preadmbulo, cuando
dice que los principios pueden proporcionar una solucion a un punto controverido cuando no sea
posible determinar cual es la regia de derecho aplicable.

El articulo 7.4.9 de los principios propone, en primer lugar entre varias soluciones, que el
interés se calcule conforme al promedio bancario en los préstamos bancarios a corto plazo en favor
de clientes calificados y que sea el ordinario para la moneda de la obligacion en la plaza donde haya
que hacerse el pago. Este ariculo puede dar una guia para determinar la regia aplicable; y el
juzgador puede ayudarse con otros criterios internacionales.

En ofros casos, la ley aplicable es inmadura o esti atrasada respecto de los cambios
tecnoiogicos. Hoy en dia muchas de la operaciones del comercio electrénico no tienen solucion
especifica en las leyes domésticas vigentes. En este caso los principios pueden ayudar a encontrar
la solucidn adecuada.

127



ULISES MURIZ PATIRO

Otras veces hay imposibilidad practica de conocer el derecho extranjero por ejemplo, en
Meéxico se ventila un litigio sobre un contrato sujeto al derecho inglés, y el negocio no es de gran
cuantia. Que busque una copia auténtica del texto de la ley inglesa determinara que no esta inscrita
como es nuestros codigos y leyes; se tendria que hacer una investigacion sobre los casos en que los
tribunales ingleses y de oros paises def commonlaw, han decidido sobre el problema. Seria
necesario consuftar con abogados ingleses, traeros a México a declarar y presentar una
documentacion complicada, costesa de obtener que no garantizaria el conocimiento del derecho
ingles. No se justificaria que un juez ordinario distrajera su tiempo estudiando derecho extranjero,
cuando tiene varios cientos de casos pendientes. Si se trata de un arbitraje, habria que pagar el
tiempo que ios arbitros gasten en la investigacion, lo que podria significar un gasto excesivo en
relacion con el gasto de la disputa.

En caso semejante los jueces tienen a aplicar sus leyes domésticas esta solucién no seria
justa en un negocio internacional, Mas justo sera buscar en los principios la guia, por la menos, que
sugiera la solucion adecuada al comercio internacional; 10 que puede hacerse con fundamento en el
articulo 19 del Codigo de Comercio,

En cuarto lugar, los principios, segiin el Predmbulo, pueden cumplir otras funciones: a)
Pueden ser utilizados para interpretar o suplementar textos internacionales de derecho uniforme: b)
pueden servir de modelo para la legislacién a nivel nacional o internacional: y ¢ pueden servir de
guia para los que redactan confratos internacionales.

Los textos de derecho uniforme pueden ser de variada naturaleza. Por la manera en que
fueron adoptados se pueden clasificar en los que han sido adoptados por uno 0 mas Estados y que
son de derecho vigente; y los que han sido adoptados por las partes interesadas y se aplican por la
fuerza obligatoria de los contratos.

A su vez los textos adoptados por los Estados a través de su drganos legislativos son
Convenciones Internacionales y leyes modelo que han entrado en vigor.

También los usos comerciales pueden tener fuerza de ley; pero no estan incorporados en
textos.
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Los textos legales uniformes que no tienen fuerza legislativa son recopitaciones de normas
adoptadas por las partes, ya sea expresamente, como cuando se incorporan a un Contrato los
Principios o alguno de los INCOTERMS o, incluso, cuando se conviene la aplicacion de una
convencidn internacional o una ley modelo que aiin no ha entrado en vigor. También, dentro de esta
categoria, pudieran caber las sentencias judiciales y los laudos arbitrales que han decidido alguna
cuestion de derecho comercial internacional.

Los autores de estos textos legales internacionales tuvieron la pretension de establecer
normas de derecho uniforme bien por su origen y ambito de aplicacion o solamente por su origen. Lo
ideal es que los textos legales uniformes se apliquen unanimemente en todo el mundo sin hacer use
de ningun sisterna doméstico de aplicacion e interpretacién. Son textos apropiados para el comercio
internacional por que han sido concebidos para resolver problemas especificos de este tréfico; y, por
que aplicando el derecho uniforme del comercio internacional se elude la aplicacion del derecho de
una de las partes contratantes en detrimento de los demas.

Por otro lado, los textos legales de derecho uniforme pueden plantear interrogantes respecto
al significado preciso de sus articulos. Tradicionalmente al interpretar una ley, se recurre a los
principios y criterios establecidos para la interpretacion de esa Jey. Para los textos legales de
derecho uniforme debe tenerse en cuenta su cardcter internacional y sus propdsitos, incluyendo la
necesidad de promover |a uniformidad en su aplicacin.

Ademds de lo anterior, se indico que los principios pueden seivir como guia. Por ejemplo, en
Mexico el Codigo de Comercio ordena a los Arbitros que tengan en cuenta los usos mercantiles al
dictar su resolucion. El concepto de uscs mercantiles puede variar de un sistema legal a otro. Es
muy usado en todo e mundo y aunque es el mismo, pudiera ser que en México se entendiera
diferente que en Inglaterra y asi sucesivamente. El articulo 1.8 de los Principios, su comentario y fos
ejemplos que lo acompaiian pudieran servir de guia. El articulo 1.8 sigue de cerca al articulo 9 de Ja
convencion de Compraventa. El articulo 1.8 prevé la obligatoriedad hacia las partes de cualquier uso
en cuya aplicacion hayan convenido y por cualquier practica que hayan establecido entre ellas; as!
como por cualquier uso que sea ampliamente conocido y regularmente observado en el trafico
mercantil de que se trate por sujetos participantes en dicho trafico, a menos que la aplicacion de ese
uso no sea razonahle.

Los Principios pueden servir de modelo para la legislacion nacional o internacional. Se trata
de una recopilacion internacional, proveniente de un organismo de reconocida autoridad a nivel

universal. Fuercn elaborados conforme a métodos orlodoxos de redaccion de normas juridicas
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internacionales. Es probable que con el iempo adquieran autoridad y que sean considerados por los
legisladores domesticos a elaborar las leyes.

Finalmente cabe agregar que los Principios también pueden servir de guia para redactar
contratos internacionales. Los principios sor un conjunto de articulos, comentarios y ejemplos que
considera las cuestiones principales y mas frecuentes en la contratacion internacional; cuestiones
que conviene tener presentes en el momento de redactar tales contratos.

F. Contenido de los Principios.

Los Principios se dividen en siete Capitulos cada uno de los cuales se conforma POV sus
fespectivos articulos y comentarios. De ellos el Capitulo primero se dedica a las llamadas
Disposiciones Generales.

1. Capitulo Primero,

Bl articulo 1.1. enuncia el Hamado principio de fa libertad contractual al establecer que las
partes tienen libertad para celebrar el contrato y determinar su contenido. Cabe mencionar que esta
libertad contractual se restringe, excepcional y limitadamente, cuando ciertas normas expresas
imponen una conducta o |a prohiben.

A veces el Estado determina que ciertos bienes o servicios sélo los puede proporcionar un
proveedor determinado. Cuando es asi la entidad proveedora celebra el contrato con quien se Io
solicite, sujeto a ciertos limites de disponibilidad de los bienes o servicios.

También, en ocasiones, ¢l Estado autoriza la celebracion de ciertos tipos de contratos que
estan subordinados af contenido de un clausulado previamente establecido y autorizado, lo que
lleva a restringir la libertad contractual de una de las partes y sin que esté en posibilidad de discutir
su contenido.

Pero en el caso del articulo sefialado, se parte de ese principio coma base de la contratacion
comercial internacional, en aras de ta suprema votuntad de las partes.

El articulo 1.2 enuncia el principio de a libertad de forma a referirse a que no se requiere que
un contrato no sea celebrado o probade por escrito, lo que lleva a la posibilidad legal, de gue la
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refacidn contractual exista por el simple acuerdo de voluntad y la existencia de la misma se pueda
demostrar por cualquier medic de prueba;, y a mayor abundamiento el propio articulo prevé que el
contrato pueda aprobarse por cualquier medio, inclusive la prueba testimonial.

En este sentido, cabe agregar que los contratos comerciales no requieren de escritos ni
fimas, salvo casos de excepcion; de tal forma que son obligatorios y producen sus efectos desde el
momento en que se genera el consenso volitivo, pudiendo inclusive concertarse la operacién,
inclusive, por teléfono.

No obstante ello, de modo excepcional, determinados contratos deben constar por escrito
firado como por ejemplo, la clausula arbitral. En ofras ocasiones se necesita firar el contrato
delante de testigos, o celebrar un contrato ante el notario o corredor pablico o alguna otra autoridad,
como en el caso de Hipoteca o 1a Compraventa inmobiliarias.

Asimismo, en ocasiones se puede prescindir de una forma determinada, como cuando se
suscribe un pagaré. De esta forma, en el derecho contractual doméstico los requisitos de forma son
excepcionales, y mas aun en el comercio internacional.

En algunos paises un contrato que no consta por escrito es valido; pero adn asi el escrito es
indispensable para demostrar su existencia y contenido. Sin embargo, aunque la libertad de forma
es la norma general, es conveniente, por seguridad juridica revestr el contrato de una forma
especifica por acuerdo comin de las partes o inclusive ain por decision de alguna de ellas para
condicionar la celebracitn del contrato.

El articulo 1.3 establece la fuerza vinculativa del contrato entre las partes que se hubiera
celebrado validamente, de tal forma que su modificacion o extingién queda supeditada a lo previsto
en el propio Contrato, a la decisién comin de [as partes de acuerdo con su libertad contractual, o a
lo que sobre el particular dispongan los propios Principios.

Se frata de un principio general de derecho universalmente reconocido de acuerdo con la
afirmacién de que la voluntad es la suprema ley de los contratos, mas aon, los contratantes no
pueden obligar a terceros, quienes solamente tienen que reconocer la existencia y los efectos del
contrate, puesto que ellos son ajenos ala voluntad de las partes.

De esta forma, una vez perfeccionado el acuerdo de voluntades, las partes deberan estar y
pasar en todo de acuerdo a lo estipulado en el contrato; y solamente si en el propio contratoe se
prevé su modificacion o extincién, se estara a lo dispuesto en ei propio contrato.
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A falta de previsién contractual, de conformidad de libertad contractual de las partes, estas
podrén celebrar un convenio que medifique o extinga et Contrato al que se refiere el Convenio. En
defecto de este Uitimo, las partes podran acogerse a lo previste por las partes en materia de
modificacion o extincion del contrato. Todo lo anterior, no desvirtia la fuerza vinculativa y obligateria
que deriva de un Contrato.

El articule 1.4 reconoce el caracter jerarquico y supremo que tienen las normas imperativas, v,
por tanto, obligatorias en materia de contratos, que deriven de la legislacion nacional, internacional o
supranacional, y que, de conformidad con el dereche internacional privado sean aplicables al
contrato que se trate.

Una norma es imperativa cuando los particulares no estan facultados para dejar de
observarla, pudiendo ser tipo nacional como por ejemplo la prohibicion de que la pena convencional
exceda en valor o en cuantia a la obligacian principat; puede ser de tipo interacional como en caso
de las convenciones intemacionales sobre el transporte de mercaderias que no permiten a los
porteadores estipular clausulas que los exonere totalmente de la responsabilidad por la perdida de
las mercancias; finalmente, pueden ser de fipo supranacional como las disposiciones de cambio de
divisas de acuerdo con el Fondo Monetario Internacional.

En este caso, la aplicacion de los Principios estd condicionada a que se respete la
aplicabilidad de dichas normas imperativas, de donde derivan la posibilidad de que ias disposiciones
contractuales contrarias a dichas normas se tendran por no puestas; y en lo no previsto y que sea
procedente, se aplicaran las normas imperativas, en cualquiera de sus tres modalidades.

El articulo 1.5 regula la posibilidad de excluir o modificar los Principios de las partes salvo que
en los propios Principios se disponga algo diferente. Asimismo, de este dispositivo deriva la facultad
de las partes para derogar o modificar ef efecto de cualquier disposicion de los Principios.

En este sentido las disposiciones de los Principios que son imperativas, no podran ser objeto
de modificacion o exclusion por las partes, sino desde e! momento en que las partes convengan en
la explicacion de estos Principios los tendran que acatar, salvo las disposiciones facultativas que si
podran ser objeto de modificacion o exclusion, todo ello de conformidad con el principio de libertad
contractual.
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No obstante, podria caber la posibifidad de que en determinado contrato se estipulase por las
partes una clausula que expresamente negara la aplicacién de los principios a dicho confrate; en
este caso, dicha estipulacion seria producto del desconocimiento del derecho aplicable al Comercio
Internacional y de sus instumentos. Salvo ocasiones justificadas, que son la excepcion, las
recomendaciones de una estipuiacion en ese sentido llega a causar mas dafios que beneficios.

De esta forma es mas acertada la exclusion de la aplicacion de alguna parte de los principios;
por ejemplo, pudiera darse el caso de que los contratantes decidieran excluir la seccion de Hardchip,
que permite la adaptacion o la terminacion del contrato cuando se altera el equilibrio de un contrato
por una variacion imprevisible de las circunstancias.

Finalmente, cabe ia posibilidad de que las propias clausulas confractuales, al determinarse el
contenido del contrato, por si mismas modifiquen o excluyan algunos articulos de los Principios, ya
que estos por lo general, sirven para llenar las lagunas contractuales. En este sentido se puede
convenir que el acreedor debera aceptar pagos parciales, lo que significa un cambio a contenido de
los Principics que en su articulo 6.1.3 previene la facultad ded acreedor para rechazar la oferta en
caso de pago parcial.

Sin embargo, si se da el supuesto de estipular la exclusion de parte de los Principios, se
considerara que no se quiso excluir el capitulo primero por referirse a las disposiciones generales
aplicables a los propios Principios.

En el articulo 1.6 se requla la posibilidad de interpretar € integrar los propios Principios.
Estos, como todo cuerpo normativo, deben interpretarse no sélo articulo por articulo, sino en su
totalidad.

Para interpretar los Principios se debe considerar su caracter internacional, sus propésitos y la
necesidad de promover la uniformidad de su aplicacion. Lo natural es que la interpretacion de
normas legales se haga conforme al sistema legal al que pertenece la norma; como el sistema al
que pertenecen los Principios es el derecho del comercio internacional, estos deben ser aplicados de
la misma manera en todos los paises. Si no se respetara la interpretacion uniforme de los tribunales,
judiciates y arbitrales, de cada pais darian interpretaciones diferentes a normas iguates.

Por otro lado, el pamafo segundo det articulo 1.6, contempla la posibilidad de que las
cuestiones que no estén resueitas expresamente por los Principios, pero que se encueniren dentro
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de su ambito de aplicacion, podrén ser resueltas de conformidad con sus principios generales
subyacentes.

En este sentido, es probable que los Principios no resuelvan, expresa o implicitamente, todas
las cuestiones del contrato, en virtud de que se presenten lagunas, Cuando una cuestion no esté
resuelta por los Principios, siendo aplicables al Contrato, el intérprete buscara tas normas que
resuelvan casos semejantes, para considerar la posibilidad de aplicarlas al caso concreto.

En todo caso, no debe confundirse la interpretacitn de los principios con la interpretacion del
contrato, que esta reguiada por el Capitulo cuarto de los Principios, como se mencionara mas
adelante.

El articulo 1.7 previene la obligacion de las partes de actuar de buena fe y observar lealtad
negocial en el comercio internacional, sin que las partes puedan excluir i restringir 2 aplicacion de
este deber.

La obligacion de respetar la buena fe esta muy extendida en tedo el mundo. Empero, se trata
de una nocién engafiosa, por que lo que se entiende por obligacion de actuar de huena fe no
siempre es lo mismo en los diversos sistemas legales en vigor; incluso en un mismo lugar varia
cuando cambian las circunstancias.

Por ejemplo, en algunos paises no es el igual el estandar de buena fe que se exige en un
contrato entre dos empresarios, que el que se debe respetar cuando un empresarnio contrata con un
consumidor,

Precisamente por que fa nocion de “buena fe* es susceptible de variar, lo que se entiende por
"buena fe" cuando se apliquen los Principios debe resultar de {a interpretacidn uniforme y no de la
interpretacion domeéstica.

Por otro lado, el hecho de que la nocién de buena fe contenga el principio de lealtad negocial
{fair dealing}, ayudara a construir una nocion uniforme.

La obligacién de observar la buena fe y la lealtad negocial, en los Principios, es una

disposicion imperativa por que las partes no pueden excluir su apficacion. Como se destacara en su
momento, en muchos articulos se reafirma expresamente esta obligacion,
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€1 articuto 1.8 prevé dos tipos de obligacién a cargo de las partes contractuales. En primer
fugar se refiere a la obligacion que deriva de cualquier uso en cuya aplicacion hallan convenido asi
como que derive de cualquier practica que hallan establecido entre ellas. En segunde lugar, se
refiere a la obligacion que deriva de cualquier usc que sea ampliamente conocido y regularmente
observado en el trafico mercant! de que se trate por sujetos participantes en dicho trafico, a menos
de que la aplicacion de dicho uso no sea razonable.

Los usos son muy importantes; son las clusulas no escritas de los contratos; también sirven
para integrar |as 1agunas contractuales.

Las préacticas seguidas previamente entre las pares son usos particulares seguidos entre los
contratantes. Por eso estin obligados a respetarlas mientras no se indique expresamente 1o
contrario, Por ejemplo, el vendedor A" en dos ocasiones ha aceplado reclamaciones que la ha
formulado el comprador *B* después de quince dias de haber recibido las mescancias. Si en una
tercera ocasion el comprador “B” recibe la misma clase de mercancias y hace una reclamacion a los
quince dias, y “A” no podria alegar retraso en la nofificacion; incluso aunque las circunstancias
permitieran considerar poco razonable un plazo de dos semanas.

En ofros casos se trata de usos comerciales observados en una rama del comercio
internacional las cuales son aplicables en contrato. Salvo que los contratantes expresamene halian
excluido |a aplicacion de ciertos usos determinados, si son regularmente observados y debieron
haber sido conocidos, se aplicaran. Lo que puede suceder, incluso, respecto de algunos usos
locales que el empresario internacional, por su profesion, debia conocer, por ejemplo, los usos del
puerto de Veracruz.

El capitulo primero de los Principios finaliza con aigunas normas de comunicacion y
definiciones importantes. Ei articulo 1.9 enuncia reglas sobre comunicaciones entre las partes. La
importancia de estas materias es obvia en negocios que, por su naturaleza, exigen de los
interesados comunicaciones gue e conocen como “‘comunicaciones entre ausentes”. En el comercio
internacional la comunicacion entre ausentes es cosa de todos los dias. En algunos casos se hacen
manifestaciones de voluntad como cuando se hace un pedido, se acepta un contrato ¢ se da aviso
de la intencion de darlo por terminado. En ofras ocasiones s¢ hacen manifestaciones de hechos,
como cuando se avisa que las mercancias recibidas no estan de acuerdo con fo contratado.

En ocasiones esas comunicaciones son exigidas por alguna disposicion legal, como cuando el
articulo 39 de la Convencion de Compraventa que sanciona al comprador con la pérdida det derecho
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de invocar la falta de conformidad de las mercaderias si no ko comunica al vendedor, especificande
su naturaleza, dentro de un plazo razonable a partir de! momento en que la halla o debiera haberla
descubiertn. En ofras ocasiones las comunicaciones son resuttado de la buena fe y la leaftad
negocial; o por prudencia, ya que siempre es recomendable dejar constancia de la opinién de las
partes y mantener informadas a las personas con quienes las partes estan en relacion,

Aunque el principio general en materia de confratos comerciales internacionales es la libertad
de forma, siempre subsiste (a duda acerca de la validez de determinadas comunicaciones.

De esta forma, el articulo 1.9 dispone que cuando sea necesaria una comunicacion, esta se
haré por cualquier medio apropiado segin las circunstancias; surtiendo efectos la comunicacion
cuando llegue a su destinatario. Para tales fines, se considera que la comunicacion llega a su
destinatario cuando se le hace saber oralmente o se enfrega en el establecimiento o en la direccién
postal del destinatario.

Finalmente, sefiala que por comunicacion se entenderd toda declaracién, demanda,
requerimiento o cualquier otro medio empleado para hacer saber una intencion.

Por su parte, el articulo 1.10 incluye diferentes definiciones sobre téminos empleados en
otros articulos. Asi por “fribunal” se entenderd todo tribunal arbitral; por *establecimiento” relevante,
cuando algunas de las partes tenga mas de uno, se entendera aquél que guarde reiacion mas
estrecha con et confrato y su cumplimiento, considerando las circunstancias conocidas o
contempladas por las partes en ese momento o, inclusive, antes de la celebracion del contrato. Por
*deudor” o "deudora” se debe entender la parte a quien comesponde cumplir una obligacion, y por
"acreedor” o "acreedora”, la persona titular del derecho a exigir el cumplimiento de la obligacién. Y
por “escrito” se debe entender toda forma de comunicacion que deje constancia de la informacion
que contiene y se pueda reproducir en forma tangibte.

2. Capitulo Segundo.

Bl Capitulo segunde de los Principios se ccupa de regular la figura de la formacion del
Contrato.

En especial se refiere a la oferta para confratar, su aceptacion, rechazo y ofras cuestiones
importantes, tales como |a responsabilidad que puede surgir durante |a etapa previa al contrato, las

condiciones generales y ofras cuestiones practicas.
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De conformidad con la Doctring, fundamentalmente domestica, un conirato es un acuerdo de
voluntades. La secuencia iogica en la formacion del contrato, supone que el oferente haga al
destinatario una oferta para celebrar un contrato determinado y que el destinatario acepte la oferta.

El Contrato queda formado en el momento y en el lugar en que la aceptacion Giene efectos
legales.

En la practica, la formacion de! confrato suele ser mas compleja, ya que las partes se
informan mutuamente de sus intenciones, discuten ios términos y a veces las negociaciones, antes
de llegar a un acuerdo y formar el contrate, son largas y costosas.

En olras ocasiones, sobre todo cuando hay relaciones continuadas o en las conductas
tipicas, no se manifiesta de modo expreso la intencion de confratar; a veces ni siquiera hay
conciencia de que se celebré un contrato.

Ejemplo de ello es ia conducta que observan el viajero y e transportista, cuando el primero
aborda un medio de transporte urbano; el vigiero, por el lugar donde espera el autobds y por
indicaciones en el vehiculo, como la del nimero de ruta, sabe que fo llevara al lugar deseado y
aborda el autobis; el operario cobra el precio, sigue la ruta y deposita al viajero en su destino. En
este casc estamos frente a un contrato de transporte, aunque algunas doctrinas legales nieguen que
las conductas tipicas formen contrata y otras lo pongan en duda,

En operaciongs complejas las negociaciones son largas. A veces las partes inician la
ejecucion de sus obligaciones sin que sea posible determinar si se llegd a un acuerdo, ni el
momento, ni el lugar en que se celebro el contrato. Por ejemplo, en algunos contratos de
construccion, las partes, antes de ponerse de acuerdo en todos los detalles, comienzan a dar
cumplimiento a sus obligaciones; el constructor inicia la opra y el duefio paga anticipos. En esta
situacion cualquier tribunal puede concluir que hay un contrato entre las partes.

Ante tales situaciones el arliculo 2.1 de los Principios elimina las dudas que pudiera haber
sefialando que cualquier contrato podra celebrarse mediante la aceptacidn de una oferta o por la
conducta de las partes que sea relevante para demostrar la existencia del mismo. De este modo, no
sera necesario demostrar que en un contrato determinado hubo aceptacién para la existencia del
Contrato sino bastara con los hechos indubitables realizados por las partes que sean en
cumplimiento del contrato.
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El articulo 2.2 establece la definicion de la oferta, considerandola como toda propuesta para
celebrar un contrato, siempre y cuando este precisada o indigue la intencién del oferente de quedar
vinculado en caso de aceptacion,

Que la oferta sea precisa significa que debe contener todos los elementos esenciales del
contrato. Una carta manifestando el deseo de adquirir determinados productos y preguntando el
precio no constituye una oferta ya que no contiene el ofrecimiento de pagar un precio determinado,
que es un elemento esencial; la oferta debe indicar la intencién de contratar.

Tampoco seria oferta la que dijera: "me interesa comprar cien piezas de la mercancia ‘X' a
razén de 100 por pieza, y también quiero saber si estan dispuestos a surtinmelas®, pero serla una
oferta vinculante fa que dijera: "por favor remita cien piezas de la mercancia X' a razén de 100 la
pieza®.

De esta forma, para saber si una comunicacién constituye una oferta son importantes las
circunstancias del caso, las practicas previas de tas partes y los usos comerciales.

Cuando una oferta surte sus efectos legales crea en el oferents, el deber de respetara.
Segln ef primer parrafo del articulo 2.3 (1) Ia oferta contractual surte sus efectos cuando llega af
destinatario. De esta forma, los principios al igual que ia convencidn de compraventa, escogen el
momenio de la recepcién come aquel que determina el momento en que la oferta fiene efectos
legales. Cuando la oferta es verbal, lo que ocumre en comunicaciones entre presentes o por teléfono,
la oferta llega al destinatario en el instante en que se emite.

Por su parte, el oferente puede retirar su oferta hasta que la oferta llegue al destinatario,
pero no después.  Asi lo prevé el sequndo parafo del articulo 2.3 (2} al referirse a que cualquier
oferta, aln cuando sea irrevocable, puede ser retirada siempre que la comunicacion de su refirg
llegue al destinatario antes o al mismo tiempo que Ja oferta. Como cuando se envia una oferta por
correo y, antes de que se entregue en el domicilio del destinatario, el oferente la revoca por teléfono.

Bl articulo 2.4 regula un fenémeno distinto al anterior que es el de la revocacion de la oferta.
Antes de que la oferta llegue al destinatario no produce efectos legales y puede retirarse; no asi
cuando ia oferta ya se enfregd al desfinatario y, antes de que este iitimo la acepte, el oferente la
revoca. Esta es una cuestibn muy debatida en el derecho comparado, va que en lo$ sistemas de
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derecho civil, como el nuestro, se tiende a considerar que las ofartas no son revocables dentro de
cierto tiempo; y en los sistemas de common law, la idea es que e} oferente tiene derecho a revocar
su oferta mientras no se haya perfeccionado el contrato por medio de la aceptacion.

De esta forma el articulo 2.4 (1) consagra el principio de que cualquier oferta puede ser
revocada hasta antes de que el contrato se celebre, si la comunicacitn de su revocacion llega al
destinatario antes de que este haya enviado la aceptacion. Pero en ef pamrafo (2) se indica que en
todo caso, la oferta no podra revocarse si en ella se indica que es imevocable, ya se a sefialando un
plazo fijo para su aceptacién o por darlo a entender de alguna ofra manera; y tampoco podra
revocarse si el destinatario pudo considerar razonablemente que la oferta era imevocable y ha
procedido de acuerdo con dicha oferta.

Lainterpretacion dependera del texto de la oferta y del sistema en que se mueva el oferente.
Por ejemplo, si el oferente se mueve en un sistema legal en el que {as ofertas son imevocables, en
principio se entender4 si el oferente se mueve en un sistema en que las ofertas son revocables.
Otra guia de interpretacitn resultara del grado de confianza que |a oferta crea en el destinatario; por
ejemplo, cuando la aceptacion de la oferta requiere una investigacion extensa y costosa por pate
del destinatario o cuando este puede transmitir [a oferta a un subcontratista.

Los principios después de referirse a la oferta para cefebrar un contrato, se ocupan del
rechazo y |a aceptacion de la misma. Una oferta se extingue cuando la comunicacibn de su rechazo
llega al oferente (art. 2.5); en este caso el oferente queda desligado. Por ejemplo, si el destinatario
acepta con modificaciones, se entenderd que hay un rechazo y una contraoferta; y en este
supuesto, si el oferente no acepta las modificaciones, &l desfinatario ya no podra aceptar la oferta
original.

Por otro lado en el articulo 2.6 (1) se integra la aceptacitn como toda declaracion o cualquier
otro acto del destinatario por el cual manifieste su asentimiento a una oferta; ni el silencio ni la
conducta omisiva, por si solos, implican aceptacidn, En este sentido, pudiera ser que practicas
previas, o usos aplicables, producen efectos al silencio, por ejemplo, si el destinatario en ocasiones
anteriores, sin contestar, envié las mercaderias, luego, con motivo de una oferta posterior, no podria
alegar que por su silencio no hubo contrato.

La aceptacion de la oferta produce efectos cuando la manifestacion de! asentimiento Hega al
oferente, en los términos del articulo 2.6 (2). En ese momento y en ese lugar el contrato queda
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formado. Los autores de los Principios, al adoptar la Teoria de la recepcion, tomaron en cuenta gue
¢l remitente es quien escoge el medio y sobre el debe recaer el riesgo de la comunicacion.

Finalmente, puede darse el caso de que, por los términos de ta oferta o como resuitado de
practicas observadas previamente entre las partes o de los usos, el destinatario manifestara su
asentmiento ejecutando un acto sin comunicarselo al oferente. En este caso Ja aceptacion
producira efectos cuando dicho acto fuere ejecutado. Por ejemplo, un vendedor que al recibir el
pedido despacha las mercancias porque asi lo ha hecho con ese comprador en ocasiones
anteriores. En este supuesto, por la sola ejecucidn del acto, ain cuando no se le hubiese
comunicade al oferente, 1a aceptacion producia efectos, de conformidad con lo sefialado, como fo
establece el articulo 2.6 (3) de los Principios.

Bl articulo 2.7 regula el momento en que la aceptacion produce efectos, sefidlando que Ja
oferta debera ser aceptada dentro del plazo fijado por el oferente o, si no se hubiese fijado plazo,
dentro del que sea razonable teniendo en cuenta las circunstancias, incluida la velocidad del medio
de comunicacion empleado por el oferente.

En este sentido, es diferente el plazo que se necesita para contestar una oferta para surtir
un pedido de libros que se tienen en existencia, que el plazo necesario para aceplar la venta de una
compleja maquina de impresidn que es necesario fabricar. Asimismo, no manifiestan fa misma prisa
para celebrar el confrato del oferente que envia un fax y el que remite su oferta por correo ordinario.

Finalmente, conforme a la parte fina! del articulo 2.7, una oferta verbal tendra que aceptarse
de inmediato, a menos que las circunstancias indiquen obra cosa. Esta es 1a situacion que se da
entre presentes; o cuando la comunicacidn es telefonica.

Para el caso de que el oferente indique el plazo que tiene el destinatario para contestar, el
articul 2.8 sefiala las siguientes reglas para computar ese plazo;

1.- Si el plazo se fijé por el oferente en un telegrama ¢ en una carta, comenzara a correr
desde el momento de la entrega del telegrama para su transmisién o desde la fecha indicada en la
carta, y si ésta no indica alguna fecha, desde la fecha que figure en el sobre.

2.- Si el plazo de aceptacion se fijo por el oferente para que fuera aceptado por medios de
comunicacion instantanea, comenzard a comer desde el momento en que la oferta Hegue al
destinatario.

3.- En el caso de dias feriados oficiales o no laborables que caigan dentro del plazo fijado
para la aceptacion, o dichos dias no se incluiran para el computo del referido plazo.
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Par ofro lado, para el caso de que la comunicacitn de la aceptacion no pudiere ser enfregada
en la direccion del oferente el dia del vencimiento del plazo, en virtud de que dicho dia es feriado
oficiaimente o no laborable en el lugar del establecimiento del oferente, el plazo se promogara hasta
e} dia hab#l siguiente.

Pudiera suceder que Ja aceplacion llegue tardiamente. En este supuesto, el articulo 2.9
permite que la aceptacion tardia produzca efectos si el oferente, sin demora injustificada, informa de
dicha circunstancia al destinatario o le envia una comunicacion en tal senfido.

En este caso e contrato se considera formado en el momento de ltegada de la aceptacion
tardia y no en el de |3 comunicacion subsecuente.

Si la carta o cuaiquier ofro escrito que contenga una aceptacion tardia indica que ha sido
enviada en circunstancias tales que, si su transmision hubiera sido normal, habria flegado ai
oferente, tal aceptacion tardia surtira sus efectos como aceptacion, a menos que el oferente informe
al destinatario sin demora injustificada que para &l la oferta ya habia caducado. Este supuesto se
dara como ef de huelga de medios de transporte, que causan demoras inesperadas.

Cualquier respuesta que pretenda ser una aceptacibn, pero que contenga adiciones,
limitaciones u otras modificaciones, se considerara como un rechazo de la oferta y constituira una
contraoferta. Por ejemplo, el destinatario acepta la oferta, pero indica que el pago sera de contado y
no a treinta dias. Estas situaciones suelen darse cuando las partes usan formularios que ocasionan
problemas de forma (articulo 2.11).

No obstante, como dispone el propio articulo 2.11 cuando la respuesta a una oferta que
pretendiendo ser una aceptacion, contenga estipulaciones adicionales o diferentes que no alteren
sustanciaimente las de la oferta, conslituiran una aceptacion, a menos que el oferente, sin demora
injustificada, objete las discrepancias. Si el oferente no formula objecion, tas estipulaciones del
contrato seran las de la oferta con las modificaciones contenidas en la aceptacion.

No puede darse un concepto de modificacion “sustancial® en abstracto; todo depende de las
circunstancias del caso. Nommaimente aunque no necesariamente, constituiran modificaciones
sustanciales ala oferta aguellos elementos adicionales o diferentes que se refieran al precio o forma
de pago, al lugar y tiempo de cumplimiento de una obligacion no dineraria, al ambito de ia
responsabilidad de una parte respecto alaovraoala solucion de las controversias.
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Por otro lado, los Principios también se ocupan de ciertas situaciones que son practica
comun en la contratacion intermacional y que tienen importantes efectos practices en la formacion del
contrato y la detesminacién de su contenido.

El articulo 2.12 sefiala que si dentro de un plazo razonable con posterioridad a la celebracién
del contrato, fuese enviado un escrito que pretenda constituirse en confirmacion de aquet y
contuviere estipulaciones adicionales o modificadoras de su contenido original, estas pasaran a
integrar el contrato misme, 2 menos que lo ateren sustancialmente o que el destinatario, sin demora
injustificada, objete tales discrepancias.

Suele ocurrir, en contratos celebrados por teléfone o por un intercambio de comunicaciones
escritas que se limitan a especificar los elementos esenciales del contrato, que posteriomente una
parte envia un escrito de confirmacion, pero que contiene estipulaciones adicionales o diferentes.
Se trata de una situacion diferente de cuande se contesta, con modificaciones o adiciones, una
oferta.

No obstante, este articulo no se aplica cuando el remitente solicita la aceptacién: por
ejerplo: “favor de devolver una copia firmada en sefial de aceptacion”.

Segan el articulo 213 cuando en el curso de las negociaciones una de las partes insistiera
en que el contrato no se entendera celebrado sino una vez que se haya logrado un acuerdo sobre
cuestiones especificas o se celebre bajo una forma determinada, el contrato ne se considerara
celebrado mientras no se cumplan tales requisitos.

Un contrato puede formarse porgue hay consentimiento sobre fas abligaciones y derechos
esenciales, pero sin que los contratantes hayan contemplado todas las cuestiones pertinentes. Por
ejemplo, dos partes que acuerdan un contrato de distribucion ¥, posteriormente surge la cuestion
sobre cual de los contratantes debe de absorber los gastos de publicidad. En este caso no hay
duda que se celebrd el contrato. La hipétesis de este articulo se dara si una parte “insistiera” en que
el contrato no se formé sino hasta que haya acuerdo sobre los gastos de publicidad; mientras tanto
no habra contrato.

También se puede dar el supuesto previsto en el articulo 2.13 cuando un contratante sujeta
a la aprobacion de un 6rgano directivo de su organizacion, como el consejo de Administracion; o
cuando la formacion del contrato se condiciona a la firma del que elaboren los abogados de los
contratantes.
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Hay contratos internacionales con estipulaciones que las partes, a proposito, dejaron
pendientes. A este se refiere el articulo 2.14 (1), segun &l cudl, si las partes han tenido el propésito
de celebrar un contrato, el hecho de que intencionalmente hayan dejado algin punto sujeto a
negociaciones ulteriores, o a su determinacion por un tercero, no impedira la celebracion del
contrato.

El parrafo (2) det articula 2.14 estipula que fa existencia de! contrato no se vera impedida por
el hecho de que, con posterioridad las partes se pongan de acuerdo con dicha punto o el tercero no
lo determinare, siempre y cuando haya algin modo razonable de determinarlo, teniendo £n cuenta
las circunstancias y la comiin intencion de las partes. En todo caso el propio contrato debe designar
al tercero, o cuando menos establecera las bases para designarlo.

Estas sifuaciones ocurren en contratos complejos que deben ejecutarse a largo plazo; por
ejemplo, fijar precios sobre bienes o servicios, cuyo costo depende de circunstancias de mercado y
que estan fuera de la prevision y del control de las part#s o cuando una construccién comprende
varias etapas, se acuerda el inicio de la etapa "A" y que, antes de! comienzo de la etapa "B" se
acordara su precio; y se conviene, ademas, que , si hay desacuerdo, el precio lo determinaré una
camara de construccidn determinada, o cualquier ofra persona o institucion,

Estas situaciones presentan dos problemas:; el de determinar si hubo 0 no contrato, y, si se
determina la existencia de un contrato, cual es la consecuencia de que las partes no llegaren al
acuerdo futuro o el tercero no hiciera la determinacion.

El supuesto de! articule 2.14 es que la intencidn de las partes fue ta de celebrar un contrato,
aungque dejando estipulaciones abiertas. Para determinar si asi ocurrid habrd que atender el
lenguaje empleado; por ejemplo, si se dice que las partes ceiebran el contrato ¥ en una clausula
posterior se indica que el precio de "X" servicio se determinara cada doce meses. Otras veces la
redaccion no es tan clara y habra que examinar la circunstancias, tales como el caracter no esencial
de las cuestiones pendientes, el hecho de que se trata de cuestiones cuya naturaleza sblo permite
determinarias con posterioridad, efc.

;Cudl serd el destino del contrato si, posteriormente, las partes no se pusieren de acuerdo o

el tercero no hiciera la determinacién?; ¢ ¢Cémo este resultado al contrato? ;se extinguira?. El
articulo 2.14 indica que en tal caso el contrato sera véfido siempre y cuando haya algin modo

143



ULISES MUNIZ PATING

razonable de determinar la cuestion pendiente, teniendo en cuenta las circunstancias y la comin
intencidn de las partes.

Por su parte, ef articulo 2.15 previene la libertad de negociacion como presupuesto
necesario para la confimacion def acusrdo respectivo, sin responsabilidad por el sélo hecho de
entablar las negociaciones, y que solamente en el caso de que esas negociaciones culminen en
acuerdo las partes estaran obligadas a pasar por o que establezca el misme.

No cbstante lo anterior, cuando alguna de las partes que ha intervenido en la negociacion y
actia de mala fe, sera responsable de los dafios que haya causado a la otra parte: la misma
responsabilidad tendra la parte que haya interrumpido de mala fe las negociaciones respectivas; y
en especial dicha responsabilidad no existira si en realidad no se generen dafios y perjuicios. Por
ejemplo, si ante la expectativa de un acuerdo una de las partes comienza a efectuar los preparativos
para el envio de las mercanclas 0 se compromete frente a un tercero con motivo del posible
acuerdo, y resulta que #a otra sin motivo decide no conformar el acuerdo respectivo o actia con la
intencion de no hacerlo, la parte afectada tendra que ser resarcida por los dafios y perjuicios en que
incumd como resultado de la mala fe de la ofra parte.

Para efecto de lo anterior, se considera que habré mala fe, en los términos de lo previsto por
el articulo 2.15 cuando se enfra en negociaciones o se continda con ellas con la intencion de no
llegar a un acuerdo. Por ejemplo cuando una de las partes contratantes realiza simuftaneamente Ia
negociacién con un tercero o llega a celebrar el contrato con un tercero estando en curso Ia
negociacion con la ofra parte.

También se puede dar el caso de que con motivo de las negociaciones entabladas las partes
lleguen a mansjar informacion exclusiva de tipo confidencial, en cuyo caso, el articulo 2.16 prevé la
obfigacién de que la parte a quien se da a conocer dicha informacién se abstenga de revelada a un
tercero o de utilizara injustificadamente en proveche prapio, independientemente de que luego se
celebre el contrato. Por ejemplo, cuando con motivo del contrato que se va a celebrar es necesario
que una de las partes de a conocer el procedimienty especial de fabricacién del producte que va a
vender o suministrar, la ofra parte debe evitar dar a conocer ese procedimiento a terceros o inclusive
debe evitar aplicarlo por si misma o que un tercero lo haga para beneficio propio de la parte
contratante.
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No obstante lo anterior, si alguna de las partes llegase a incumplir esta obligacion, tendra fa
responsabilidad de resarcir a la ofra hasta por el monto econémico del beneficio obtenido o
Unicamente proporcional,

Otra practica comiin es la de las llamadas clausulas de infegracion a que se refiere ef
articulo 2.17 & referirse a que todo contrato escrito con clausula indicativa de que lo alli contenido
expresa todo lo acordado, no puede ser contradicho o complementado mediante prueba de
declaraciones o de acuerdos anteriores, No obstante, tales declaraciones o acuerdos podran
utilizarse para interpretar o escrito.

Esta es una clausula muy recomendable cuando el contrato se convino después de largas y
complejas negociaciones.

Luego resulta que hay malentendidos sobre el significado de una carta, documento o platica
determinada y lo mejor es contar con un texto completo  que recoja la totalidad de los acuerdos
celebrados. Sin embargo, como todo confrato puede hacer surgir dudas, las negociaciones
precontractuales pueden servir para su interpretacion.

En la practica, para mayor seguridad y certeza juridicas para las partes contratantes, se
puede prevenir que cualquier modificacion al contrato celebrado se haga por escrito, en cuyo caso,
¢l arficulo 2.18 sefiala la obligatoriedad para las partes que hayan previsto dentro del contrato esta
formalidad de estar y pasar por ello para tales fines.

Sin perjuicio de lo sefialado las partes de cualquier manera quedaran vinculadas por sus
propios actos y en ninglin caso se apoyaran en dicha clausula, siempre y cuando Ia otra parte haya
actuado confiando en la conducta contractual,

De esta forma se recoge el principio de la voluntad de las partes como suprema ley de los
contratos, que supedita a la forma escrita cualquier modificacion del contrato salvo que a voluntad
externada por fa intencion o el modo de proceder de una de las partes que es vinculativo para las
mismas independientemente de esa forma escrita.

En la practica también es muy comin que las partes o alguna de ellas estructure
previamente a la celebracion y concertacion del contrato un conjunto de clausutas disefadas a fin de

que se integren automaticamente al contrato y ademas suponen la adhesion a'as mismas por la ofra
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parte; y para este supuesto el articulo 2.19 previene que cuando una o ambas partes utilicen este
tipo de clausulas para celebrar un contrato, se aplicaran !as normas generales relativas a la
formacion del conlrato, sujetas, ademas, a lo previsto por los articulos 2.20 a 2.22.

Y asimismo define a las clausulas estindar como aqueflas que son preparadas con
antelacion por una de las partes para su uso general y repetido y que son utilizadas, de hecho, sin
ser negociadas por la otra parte. Por ejemplo, las clausulas que se refieren a las garantias normales
que se deben constituir para asegurar el cumplimiento de las obligaciones de las partes, o las que se
refieren a la contratacion del seguro para cubrir cualquier eventualidad que derive del contrato,

Pudiera darse el caso de que al redactar la clausula estandar se incluyera algln aspecto que
no fuere previsible por ia otra parte; y en este sentido ¢l articulo 2.20 regula las estiputaciones
sorpresivas indicando que carecerd de eficacia cualquier estiputacion incorporada en clausufas
estandar cuyo contenido o redaccién, material o formal, no fuese razonablemente previsible por la
ofra parte, salvo que dicha parte la acepte expresamente.

Para estos fines, la existencia de esa estipulacion se determinard considerando su
contenido, lenguaje y presentacion. Por ejemplo, la clausula que previniese (a obligacion del
vendedor de hacer futuras y adicionales entregas del producto que fue materia del contrato y cuyo
incumplimients se sancionase hasta con un monto equivalente al valor del contrato celebrados en
este ¢aso no es una obligacién que el vendedor haya pedido prever razonablemente, por fo que no
tendra valide2 la clausula que la contenga, salvo que el vendedor expresamente la acepte, en cuyo
¢aso se estara a su fibertad contractual.

Asimismo, el articulo 2.21 sefiala que en caso de que hubiese contradiccion entre una
clausula estandar y una clausula que no Io sea, prevalecera esta (#ima; lo anterior considerando
que las clausulas no estandares fueron debidarnente acordadas por las partes, a diferencia de la
clausula estandar, por lo que en todo caso prevaleceré fa voluntad acordada por las partes, a menos
que expresamente la parte que no formuld la clausula estandar contradictoria expresamente la
acepte, lo que implicaria una modificacién ala no estandar.

Finalmente, ef capitulo dos de los Principios concluye con el articulo 2.22 que se refiere a la
contradiccién entre formularios seflalando que cuando ambas partes utilizan clausulas estandar y
Hegan a un acuerdo excepto en lo que se refiere a dichas clausutas, el confrato se entenderd
celebrado con base a lo acordado y a lo dispuesto en aquellas clausulas estandar que sean
sustancialmente comunes, a menos que alguna de las partes hubiera indicado claraments con
antelacion que no tiene el propésito de quedar obligado por dicho contrato, o esta manifestacion se
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le comunigue a la contraparte sin demora luego de formalmente celebrado el contrato. Por ejemplo,
cuando se celebra una compraventa de mercaderias y se utilizan cldusulas estandar que regulan las
garantias confractuales sin que las partes hayan pedido acordar lo refative a dichas garantias, en
cuyo caso sin ninguna de las partes manifiesta lo contrario se entendera que el contrato queda
formalmente celebrado, excluyendo la aplicacion de dichas clausulas estandar.

3. Capitulo Tercero.

El Capitulo Tercero de los Principios se dedica a regular los aspectos relativos a la validez
del Contrato que se haya celebrado. Asi, el articulo 3.1 regula el ambite de validez contractual
utilizando un criterio de exclusion, con la finalidad de erradicar algunas cuestiones de invalidez que
en ef derecho interno se requlan, pero que de conformidad con la practica comercial internacional,
no son de considerarse en la usanza comercial. De esta forma, se consideran como causales que
no ataiien a la invalidez del contrato la Incapacidad de alguna de las partes, ya que para efectos de
la formacion contractual a nivel comercial internacional se presume la capacidad de las partes
contratantes, desde el momento en que pueden externar una oferta y una aceptacion, aunado al
hecho de que durante las negociaciones las partes inferesadas estuvieron en posibilidad de
determinar el grado de capacidad o incapacidad, de ia contraparte y, por lo tanto, se tuvo la
opoartunidad de suspender las negociaciones, revocar [a oferta o revocar 1a aceptacion.

En segundo lugar tampoco serd causa de la invalidez del contrato la falta de legitimacion de
una de las partes, puesto que esta situacion también pudo haber sido conocida y previsible antes de
la conformacion del contrato, io que pudo haber sido subsanado por la parte que la presentara o a
soficitud de la contraparte.

En tercer lugar, tampoco es causal de invalidez 1a inmoralidad o ilegalidad con que se
conduzca alguna de las partes, en virtud de que esta circunstancia también pudo haber sido
conocida y prevista por los contratantes, y si ain ante dicha circunstancia decidieron contratar, ello
significa que de antemano aceptaron e aspecto de ilegalidad o inmoralidad, puesto que de no ser
asi, no hubiesen contratado.

De conformidad con e principio de libertad contractual contenido en los articulos 1.1y 1.2, el
articulo 3.2 establece fa validez del acuerdo contractual en funcién de la propia voluntad de las
partes, de forma tal que su celebracion, modificacion o extincion se efectda validamente sin algin
requisito especial, siendo suficiente el simple acuerdo entre partes.

147



ULISES MUNIZ PATING

No obstante lo anterior, pudiera darse el caso de que en el momento de la celebracién del
confrato no fuere posible la ejecucion de 1a obligacion contraia, como en el caso de que una parte
del producto vendido tuviera que fabricarse para atender el pedido comespondiente, en cuya
situacion el articulo 3.3 {1) dispone que no se afectara 1a validez del contrato celebrado. Asimismo, y
congruente con la validez del confrato, en caso de que al momento de la celebracion del contrato
una parte no estuviere facultada para disponer de los bienes objeto del contrato, ello no afectara fa
validez del mismo, como cuando se dispone que la mercancia serd puesta en las bodegas del
comprador, situacion que se efectuara con posterioridad al momento de la celebracion del contrato y
que por ende imposibilita al comprador para disponer de la mercancia, en cuyo caso ef contrato es
valido para ambas partes y la falta de disposicion de la mercancia no puede ser utilizada para
invalidar el contrato, por ser una condicibn o circunstancia inherente al cumplimiento del propio
contrato.

Por ofro lado, dentro de las causales que determinan la invalidez del contrato, se encuentra
en primer lugar el Error. Este se define por el articulo 3.4. como una concepeion equivocada sobre
{os hechos o sobre el derecho, que debid existir al momento de fa celebracion det contrato; pero no
cualquier tipo de eror es considerado come causa suficiente para alegar la invalidez del contrato,
sino aquel que sea determinante en la voluntad de las partes confratantes, previsto en el articulo 3.5.
Conforme a este dispositive cualquiera de 1as partes podra dar por anulado el contrato, basandose
en error, solamente si en el momento de su celebraci6n e! error fue de tal magnitud que una persona
razonable y en la misma situacibn no habria contratado o lo habria hecho en términos
sustanciaimente diferentes en caso de haber conocido la realidad de ias cosas; es decir ademas de
ser determinante el emor debi6 de haber sido no previsible, es decir, alguna ofra persona no hubiese
contratado, ya que en caso de haber sido previsible por la parte que lo invoque como causa de
nulidad y no o haya evitado y por el contrario contrato, ya no podra invocarlo después de la
celebracion del confrato como causa de invalidez puesto que consintié en confratar en los terminos
del error.

Pero ademas de no ser previsible, el articulo 3.5 exige que se cumpian las siguientes
circunstancias:

1.- Que la otra parte haya incurrido en el mismo eror, o lo haya causado, ¢ lo haya
conocido, o lo debid haber conocido.

2.- Que dejar a a otra parte en el esror hubiese sido contrario a los criterios comerciales
razonables de lealtad negocial; como cuando por ejemplo, la buena fe comercial supone la
necesidad de actuar con transparencia en las relaciones comerciales.
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3.- Que en el momento de darse por anulado el contrato, ta ofra parte no haya actuado aun
de conformidad con el contrato; es decir, que si la parte que incumid en el eror ha realizado los
actos tendientes at cumplimiento del contrato, no sera posible hacer valer fa nulidad del contrato
puesto que este ya empieza a producir sus efectos.

Pero, independientemente de lo anterior, una parte no podra hacer valer la nulidad del
contrato por emor cuande haya incurrido en culpa grave al cometer el emor, o cuando el emor se
refiera a una materia en la cual la parte equivocada asumié el riesgo o si dicha parte debe soportar
el riesgo como resultado de las circunstancias del caso.

Para determinar de quien emana el riesgo, el articulo 2.6 sefiala que cuando ef emor es en la
expresion o en |a transmision de una declaracion, sera considerado como error de la parte de quien
emano dicha declaracion; de esta forma la contraparte podra invocar esta causal como nulidad del
contrato, considerando las cuestiones antes anotadas.

No obstante lo anterior, segun dispone el articulo 3.7, la parte equivocada no puede
reclamar la nulidad del contrato por efror, cuando los hechos en que base su pretensibn le otorgan o
le podrian haber otorgado derechos y acciones por incumplimiento de! contrato.

En segundo lugar, ademas del error, se considera también como causal de invalidez del
contrato e! Dolo con que se haya conducido alguna de las paries, de tal forma que, come dispone el
articulo 3.8, cualquiera de las partes podra dar por anulade el contrato cuando haya sido inducido a
celebrarlo mediante maniobras dolosas de la ofra parte, incluyendo palabras o practicas, o cuando
dicha parte omitid revelar informacion que deberia haber sido revelada conforme a criterios
comerciales razonables de lealtad negocial. Por ejemplo, cuando se subcontrata para la prestacion
de un servicio y la parte con quien se subcontrata para que lo preste omita informar sobre el
procedimiento a seguir para fa prestacion de ese servicio, siendo esta informacidn necesaria para
determinar la calidad de! servicio y a fin de evitar un incumplimiento se decide subcontratar, y con
posterioridad se determina que dicha informacion debit de ser proporcionada oportunamente.

En tercer lugar, también se estructura como causal de nulidad contractual cuando haya
mediado amenaza por alguna de las partes para su celebracion, como lo dispone el articulo 3.9 al
referirse a que cualquiera de las partes podra dar por anulado el confrato cuando haya side inducida
a celebrarlo; mediante una amenaza injustificada de la otra parte, la cual, tomando en consideracion
las circunstancias del caso, fue tan inminente y grave que no le dejt ofra alternativa razonable.
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Para efecto de lo antes seftalado, la amenaza ser4 injustificada si la accin u omisién con la
que el promitente fue amenazado es intrinsecamente ilicita o era ilicito emplear dicha amenaza
como medio para obtener la celebracion del contrato. Por ejemplo cuande una de las partes
contratantes se ve obligada a celebrar el contrato respectivo ya que de lo contrario la contraparte
dejard de suministrarle lo necesario para que pueda realizar sus actividades propias y normales, y
para evitar esta situacién se ve obligada a aceptar |a celebracion de este contrato de cuya amenaza
se frata.

En cuarto lugar, la excesiva desproporcidn o ventaia que obtenga una parte en a
celebracion del contrato, dara lugar a que se configure la causal de nuiidad: Cualquiera de las
partes puede dar por anulado un contrato o cualquiera de sus dispesiciones si en el momento de su
celebracion, este o alguna de sus clausulas otorgan a la ofra parte una ventaja excesiva.

En los casos sefalados, & articulo 3.10 dispone que para configurar dicha causal de nulidad
se deberan tener en cuenta, entre otros, tos siguientes factores:

1.- Que la ofra parte se haya aprovechado injustiicadamente de ia dependencia, afliccion
econbmica o necesidades apremiantes de la impugnante, o de su falta de prevision, ignorancia,
inexperiencia o falta de habilidad en la negociacion. Lo anterior supone que la parte afectada no
haya tenido ofra opcidn sino celebrar ese contrato ventagjoso en funcion de fas circunstancias
sefialadas. Por ejemplo, cuando un proveedor que de alguna forma fiene la exclusiva para producir
¢l bien que surte, indirectamente obliga al comprador a aceptar las condiciones lesivas del contrato,
bajo el riesgo de que si o no se celebra nadie mas podré proveer de esa mercancia y por lo tanto se
firma el contrato en esas condiciones. Es importante destacar que si la parte que actiia lesivamente
llega a justificar esa situacion, desaparecera la causal y no podra hacerse valer como origen de la
nulidad contractual.

2.- También se debe considerar para determinar I3 lesién la naturaleza y la finalidad del
contrato. De esto dependerd la integracién de la causal puesto que los contratos comerciales por su
propia naturaleza son onerosos y lucrativos y tas partes normalmente buscaran fa obtencion de una
ganancia excesiva, y ello muchas veces podria confundirse con una ventaja econdmica
desproporcionada. Por ejemplo en un Amendamiento Financiero es normal que el Amrendador
obtenga una ventaja econdmica excesiva frente al amendatario, la cual no es constitutiva de lesién,
puesto que el arrendatario tiene la opcidn de elegir diversas empresas y optar por la compra del
bien.
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En el caso de la lesion y ventaja excesiva, sera necesario para que se declare la nulidad la
peticion de parte legitima pero también a peticidn de la misma e! tribunal podra adaptar el confrato o
ta clausula en cuestion, a fin de ajustarlos a criterios comerciales razonables de lealtad negocial.

Asimismo el propio tribunal podré adaptar el contrato o la clausula en cuestion a peticion de
la parte que recibid una comunicacion de daro por anulado, siempre y cuando dicha parte le haga
saber su decision a la ofra inmediatamente.

Por ofro lado, cuando el dolo, la amenaza, fuerza o intimidacion, la excesiva desproporcion o
el error sean imputables a un tercero o sean conocidos o deban ser conocidos por un tercero, de
Cuyos actos sea responsable la otra parte, ef contrato podra ser anulado como si las anomalias
hubieren sido resultado de la actuacién del propio contratante.

Esto se estabtece considerando la posibilidad de que el propio contratante hubiese influido
en {a conducta del tercero o este hubiese actuado en cumplimiento de indicaciones de la parte
contratante, Pero cuando el dolo, la amenaza, fuerza, intimidacion o ta excesiva desproporcion sea
imputable a un tercero de cuyos actos no sea responsable el co-contratante, el contrato podra ser
anulado si dicha parte conocid o estuvo en posibilidad de conocer el dolo, ta amenaza, fuerza
intimidacion o la excesiva desproporcion.

También operara ia causal de nulidad que se comenta en el caso de que a momento de
darlo por anulado las partes aun no hayan actuado de conformidad con lo dispuesto en el contrato.

De esta forma, no obstante que exista la causal de nulidad, y de conformidad con el pringipio
de libertad contractual, la parte afectada que tenga el derecho de invocar la causal, esta en
posibilidad de hacer negatoria dicha causal, para lo cual el articulo 3.12 dispone que sera necesario
que dicha parte en forma expresa o tacitamente confirme la existencia y validez del propio contrato,
dentro de! plazo fijado para que se comunique la anulacion del mismo.

En este sentido, el articulo 3.15 tocante af plazo en que debe comunicarse la anulacion del
contrato sefiala que se efectuara dentro de un plazo razonable, considerando las circunstancias; y
dicho plazo se computara a partir de que {a parte impugnante conocit la causal, no podia ignorar los
hechos o pudo obrar libremente.

Por ejemplo, cuando la parte que puede comunicar la anulacion del contrato, en lugar de
hagerlo procede a efectuar los actos tendientes a cumplimentar el contrato o bien, de una manera
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expresa le hace saber a la otra parte que su intencion de aceptar la vafidez el contrato renunciando
al derecho de invocar la nulidad del mismo. De cualquier forma, hubiese side mas adecuado
establecer un plazo de 30 6 60 dias, perentorio, para el ejercicio de este derecho y de otra forma no
hubiese la necesidad de tener que demastrar cual es ef plazo razonable en funcion de ias
circunstancias.

Cabe agregar que, cuando se trata de la excesiva desproporcin, el plazo para comunicar fa
anulacion, correra a partir del momento en que dicha clausula sea invocada por la ofra parts. Por
ejemplo, cuande en un contrato de compraventa de refacciones para vehiculos el comprador se
percata del excesivo precio en que se le vendieron, aprovechandose de su ignorancia en este tipo
de piezas, y ef comprador le hace ver al vendedor que tuvo conocimiento que ofro proveedor de las
mismas piezas las vende a un precio mucho mas bajo, a partir de este aviso 0 comunicacion corera
¢l plazo razonable para hacer valer la causal de nulidad, a menos que expresamente acepte y
confirme la validez de! contrato.

Pudiera darse el caso de que la causal de nulidad no afecte la totafidad del contrato, sino
unicamente a algunas clausulas def mismo, en cuya hipétesis, el articulo 3.16 previene que hecha
valer dicha causal a través de fa comunicacion de anulacion, la misma solamente se limitara a fas
ctausulas afectadas, a menos gue, considerando las circunstancias no sea razonable considerar la
validez de! resto del contrato. Por ejemplo, habiéndose celebrado una compraventa en la que se
pactt el pago de fa mercancia en délares al tipo de cambic vigente al momento del pago en el pais
del comprador, a instancias det vendedor se omitié prever ef posible movimiento del tipo de cambio
hacia ariba, aprovechandose del desconocimiento e ignorancia del comprador sobre fluctuaciones
monetarias; y al momento del pago se determina una devaluacion interna de ia moneda doméstica
dei comprador lo gue genera que se duplique el monto a pagar en términos de paridad cambiaria, y
dandose cuenta de esta maniobra contractual, el comprador invoca la nulidad de la clausula, lo que
traerd como consecuencia la nulidad de las demas clausulas contractuales en virtud de que las
partes no lleguen a acordar la definicion dei precio a tratar.

Una vez que se hace valer la causal de anulacion, mediante la comunicacion efectuada por la
parte interesada, como lo pretende el Art3.14, la anuacién tendrd efectos refroactivos, en los
terminos del Art. 3.17, lo que significa que la relacion entre las partes se tendra como al momento
anterior al acuerdo de la ¢lausula anulada, 1o que implica que las partes se restituyan entre si las
prestaciones que se hubieren hecho, en la medida que sea compatible con la anulacidn de que se
trate.
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En este ditimo sentido, el pamafo (a) del Art. 3.17 dispone que Ja anulacion confiere el derecho
a cada parte para pedir la resfitucion de o entregado, conforme al contrato o a las clausulas que
sean anuladas, siempre que proceda al mismo tiempo a restituir lo recibide conforme al contrato 0 a
dichas clausutas.

Ademas, independientemente de que el contrato sea o no anulado, la parte que conoci6 o
tenia que conocer la causa de anulacién, tiene la obligacion, en los términos del Art, 3.18 de resarcir
alaofra de los dafos y perjuicios que se le hayan generado, colocandose en la misma situacién en
que se encontraria de no haber celebrado el contrato.

Pudiera darse el caso de que, en el supuesto del error como causa de anulacién, |a parte que
motivd ef error declare su intencién de pretender ejecutar el contrato o llega inclusive a cumplir el
contrato en los términos fijados por la parte facultada para anularlo, en cuyo caso dicho contrato se
considera celebrado en los términos indicados; como jo previene el Art. 3.13 de los Principios.

Como resultade de lo anterior, la parte que manifieste la intencion de cumplido, debera
formular o exteriorizar dicha manifestacion en forma inmediata. También cabe la posibilidad de que,
en lugar de exteriorizar dicha manifestacion, proceda de inmediato a cumplir el contrato en los
terminos que la parte facultada para anularlo lo haya entendida y antes de que se proceda a formular
la comunicacion de anulacién.

De esta forma, una vez que se emite la manifestacion de la intencion de cumplir el contrato o
una vez que se inicia el cumplimiento del contrato, en fos términos indicados, queda extinguido el
derecho de dar por anutado el contrato, sin que tenga validez alguna cualquier comunicacion de
anulacién efectuada con posterioridad a cualquiera de tas dos situaciones precisadas.

Finalmente, como se puede desprender de lo apuntado de todas las causales de nulidad,
solamente el emor genera la oportunidad de cumplir el contrato a voluntad de la parte que dio causa
al emmor, puesto que en las demas causales, salvo que la parte afectada confirme y convalide e
contrato, este no generara consecuencias juridicas o voluntad de la parte que dio causa al emor,

Esto se comrobora porque los autores de los Principios expresamente omiten supeditar el
derecho de anular el contrato a un plazo determinado para su ejercicio, ya que, como se sefalo, solo
se establece un plazo razonable, y con ello inhiben Ia posibilidad legal de que precluya el derecho a
la anulacion de! contrato, siendo que en la mayoria de los casos la parte facultada a la anulacion
ejercitara su derecho a menos que le convenga pasar por las consecuencias juridicas del contrato.
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También se corrobora por el hecho de que el art 3.19 sefiala que las disposiciones del capitulo en
cuestién son imperativas, y por tanto obligatorias para las partes que deciden aplicar estos
Principios; pero quedan fuera del efecto imperativo fas disposiciones relativas a la fuerza vinculante
el acuerdo entre partes, a la imposibilidad originaria del cumplimiento (bajo el principio legal que
afirma: “a lo imposible nadie esta obligado™ y al eror.

Asimismo, se resalta que los autores de los Principios no consideraron la mala fe como causa
especifica de nulidad del contrato ya que, Ja mala fe es considerada exclusivamente en la formacién
del contrato, ya que ¢ art. 2.15 considera la mala fe como entrar en negociaciones o continuarlas
con fa intencion de no llegar a un acuerdo, lo que hace suponer que si se flego a la formacion del
contrato es porque la mala fe se supero y no fue determinante en fa voluntad y perfeccionamiento
contractuales y, en todo caso, si se conocit [a mala fe en la negociacion contractual al interrumpir las
negociaciones, se tendran que resarcir los dafios y perjuicios causados por actuar de mala fe,

4. Capitulo Cuarto

El capitulo cuarto de los principios contiene diversas exposiciones sobre Interpretacion
Contractual, estructurandolas sobre la base de los Principios de Hermeneiltica y exégesis de la Ley
contenidos en la mayoria de los sistemas de derecho, sobre todo las que heredan la tradicion
romano-germana.

El art. 4.1 establece los principios o bases de la Interpretacion contractual, considerando ante
todo la voluntad como suprema ley de fos confratos, al sefialar que el Contrato se interpretara
conforme a ia intencion comin de las partes. Es decir, independientemente del texto gramatical se
procurara desentrafiar lo que las partes pretendieron de comin acuerdo al celebrar el contrato; y
solamente en caso de que no se pueda establecer la intencidn comin de las partes, el contrato se
interpretara en funcién del sentido que le habrian dado personas sensatas de la misma condicion
que las partes, cotocadas en las mismas circunstancias.

De ello se deriva que el interprete debera suponer la intencién que tuvieran otras personas al
pretender celebrar el mismo contrato y que se dediquen a [a misma actividad que la de las partes
cuyo contrato a inferpretar se trata. En este sentido s de suponerse que no piensan igual y que no
tendrian Ia misma intencion o decision un empresario, con mas de 20 aifos de expeniencia en la
comercializacion internacional de vino, que un comerciante que esporadicamente efectia
importaciones de vino o que se inicia en la comercializacitn de este producto; ya que hasta el modo
de pensar depende del grado de educacion de conocimientos, de experiencia, de habitos y de
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costumbres domésticas, por lo que |a semejanza se hara, para efectos de interpretacion, lo mas
acorde ala realidad de que se trate.

Pudiera darse el caso que para efecto de inferpretacion de! contrato, este contuviera la
mencion expresa de que lo afli acordado es la decision e intencién de las partes, sin que pueda ser
contradicho por dectaraciones o acuerdos anteriores a la celebracion del contrato. Pero aon en este
caso dichos acuerdos o declaraciones deberan ser considerades y utlizados para interpretar e
contenido del contrato.

Asimismo, habra que considerar cualquier uso convenide por las partes o cualquier practica
aplicada por las mismas para efectuar la interpretacion del contrato. Se debe considerar para efecto
de interpretacion cualquier uso que sea ampliamente conocido y regulamente observado en el
trafico mercantil, a menos que fa aplicacidn de dicho uso no sea razonable.

Pudiera darse el caso de la necesidad de interpretar las simples declaraciones de las partes
previas a la fornacion del confrato 0 que fueren posteriores a la misma, en cuyo caso dichas
declaraciones y fa conducta de cada una de las partes se interpretarén conforme a la intencién de
las partes, siempre que la otra haya tenido conccimiento de dicha intencion o no hubiere podido
ignorar dicha intencion, como lo expresa el art.4.2 de les principios.

En caso de que no fuere posible precisar la intencion de las partes contractuales para poder
interpretar sus declaraciones y conductas, estas seran interpretadas conforme al senfido que les
diera una persona sensata de la misma condicidn, colocada en las mismas circunstancias.

Para efecto de la interpretacién tanto del contenido del contrato como de las declaraciones y
conductas de las partes confractuales, los articulos 4.3 y 4.4 establecen diversos criterios que

deberan considerarse para tal finalidad:

1.-Se consideraran todas las circunstancias generales y especiales que prevalecieron antes y
al momento de Ia celebracién de! contrato.

2-Las negociaciones previas enfre fas partes, en que se incluiran todos los actos
preparatorios para la formacion del contrato.
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3.-Las practicas que las partes hayan establecido entre si; en cuyo caso se encuentran tanto
las practicas que hayan fijado para ofros contratos y para el contrato de cuya interpretacion de trate,
como las practicas comerciales obligatorias a las que hayan subordinado el contrato de que se trate.

4 -La conducta observada por las partes luego de cetebrarse el contrato, ya que podra ser un
indicador ¢l comportamiento posicontractual para conocer la auténtica intencidn de las partes al
haber celebrado el contrato.

5.-La naturaleza y finalidad del contrato; ya que de conformidad con sus caracteristicas
especiales se podra enfocar el sentido e intencién de las partes al haber celebrado el contrato.

6.-El sentido comunmente dado a los términos y expresiones en el respectivo ramo comercial:
ya que en todo caso el confrato no se regird por su nombre sino por su contenido.

7.-Los usos; puesto que en la materia comercial internacional es la practica comercia fa que
muchas veces determina el sentido de la conducta de algunas de las partes.

En todo caso las clausulas y expresiones contractuales se interpretaran en funcion del
contrato en su conjunto y de la disposicion en la cual se encuentren.

Pudiera darse el caso de que al interpretar el confrato se determine alguna clausula que
afectase a la validez y el cumplimiento del confrato, o que la redaccion fuese obscura o que con
motivo de ia traduccién a varios idiomas resuftase confusa o contradictoria, para cuygs supuestos los
articulos 4.5 4.6 y 4.7 establecen soluciones diferentes:

1.- Si alguna clausula a interpretarse diese como resultado que quedase sin efecto o privase
de efectos al contrato, la interpretacion mas adecuada sera aquella que permita que todas las
clausulas produzcan efectos. Por ejemplo, en un contrato de arrendamiento con opcitn a compra se
omite redactar en forma clara y sencilta el derecho de ejercitar la opcién a compra, no se determina
el plazo o las condiciones para ello; en cuyo caso el contrato se interpretara en ef sentido de darte
efectos no como amendamiento puro y simple, ya que por la deficiencia o falta de estipulacion sobre
el derecho de opcion de compra se podria interpretar el contrato privandolo de efectos en general,
pero de acuerdo a los Principios se eligira la interpretacion mas acorde que permita que el contrato
produzca efectos,
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2.-8i una clausula se redacta en forma imprecisa y obscura, se preferira la interpretacion que
perjudique a la parte a quien se atribuya esa clausula deficiente. Por ejemplo, en una compraventa
con pago de retroventa, al redactar el clausulado el vendedor omite especificar en forma clara las
bases para que opere la retroventa, porque estipula diversos momentos a eleccion del propio
vendedor; en este caso se interpretard el Contrato en perjuicio del vendedor, es decir como una
Compraventa lisa y llana para que en todo caso el Contrato produzca sus demas efectos.

3.-5i hubiere discrepancia por las diversas traducciones, se preferira la interpretacion que
corresponda a la redaccion original de! Contrato, En este supuesto, sera preferible interpretar el
contrato considerando el texto original para evitar confusiones por fa traduccion correspondiente.

Finaimente ef art 4.8 regula (a llamada integracitn del contrato considerando que si las partes
no se hubiesen puesto de acuerdo sobre una disposicion importante para determinar sus derechos y
obligaciones, se cansiderara integrada al contrato la disposicion que resulte mas apropiada a las
gircunstancias.

Y para llegar a determinar cual es la disposicibn mas apropiada se consideraran los siguientes
aspectos:

1.Laintencion de las partes.
2.Lanaturaleza y finalidad de! contrato.
3.La buena fe y la leaitad negocial.

4 El sentido comiln.

Por ejemplo, pudiera ser que en un contrato de suministro de un servicio, como asistencia
técnica, se omitiese considerar el supuesto de la retribucidn a una prestacion adicional al cliente con
mofivo de la adquisicion de maquinas mas evolucionadas, no obstante que se plasmd la
obligatoriedad de proporcionar adicionalmente la asistencia técnica correspondiente. Ante esta
situacién se considerara integrada al contrato la disposicion relativa al pago por esa prestacion
adicional que bien pudiera ser al tenor del pago de la prestacion principal, considerando el nimero
de horas que abarca la prestacion adicional y todos los demaés factores antes sefialados que
permiten determinar la uniformidad def propio contrato.
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5. Capitulo Quinto.

El capitulo quinto de los principios se dedica a regular en ocho articulos el contenido del
Contrato, especificando los tipos de obligacion como el precio respectivo del contrato.

De esta forma, el art. 5.1 clasifica a las obligaciones contractuales en dos tipos: Expresas e
implicitas. Las primeras son aquellas que constan tal cual en la redaccion misma del contrato, cuyo
alcance, extension y contenido se determinara por e} propio texto, y en caso se duda, conforme a las
reglas de Interpretacion ya sefialadas.

Por su parte, las obligaciones implicitas son aquellas que no han quedado establecidas de un
modo terminante y expreso por las partes, sino que, como sefiala el art 5.2, emanan de la
naturaleza y la finalidad del contrato, de las practicas establecidas entre las partes y los usos, de la
buena fe y |a lealtad negocial, y del sentido comdn. Y como se puede apreciar, son obligaciones que
s¢ pueden establecer sobre 1a base de dos aspectos: La interpretacién del confrato y la Integracion
del mismo, es decir, sobre la base de una interpretacién que lleve a subsanar Ias lagunas o
contradicciones contenidas en el Confrato. Por ejemplo, una obligacién implicita pudiera ser (a
relativa a que el proveedor del servicio de asistencia técnica asuma contratar y pagar el transporte
dei técnico que lo llevara al lugar del cliente en que se prestara la asistencia técnica, en el supuesto
de no haberse especificado a cargo de qué parte quedarta dicha transportacion.

Como resultade de lo anterior, y a fin de que en la relacion contractual impere en todo
momento la buena fe y equidad contractual, el art 5.3 dispone que una parte debera cooperar con la
ofra, cuando dicha cooperacién pueda ser razonablemente esperada para gue esta dltima pueda
cumplir con las obligaciones a su carge. Por ejemplo, a fin de que se pueda cumplir 1a prestacion de
asistencia t&cnica, el cliente facilitara al acceso y la estancia de los asesores técnicos durante todo
el iempo de la prestacion del Servicio, como un acto de cooperacion hacia el prestador y hacia la
parte que suministra el servicio.

Los Principios también clasifican a las obligaciones desde el punfo de vista de su contenido y
fin en obligacicnes de medios y obligaciones de resultados. Las primeras son aguellas en las que la
parte se obliga a alcanzar un determinado resultado como lo sefiala el art 5.4, en cuyo supuesto se
tendra por cumplida cuando se realice por dicha parte el resultado respectivo. Las segundas, son
aquellas obligaciones en que la parte se obliga a desplegar los medios apropiados en la ejecucion
de una actividad, en cuyo supuesto se tendra por cumplida la obligacion cuando la parte haya
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desplegado esos medios como lo haria cualquier ofra persona razonable de la misma condicion ¥
colocada en las mismas circunstancias. Por ejemplo, en un contrato de construccion, el constructor
se puede obligar a la ejecucion integra de la obra, o (nicamente a proporcionar ia asesorta técnica
necesaria para que el beneficiario de la obra la ejecute, siendo el primer caso de una obligacidn de
resultado y la segunda de medic.

No obstante, en caso de duda sobre el tipo de obligacidn como de medios o como de
resultados, el articulo 5.5 proporciona algunos de los factores que deberan ser tomados en
consideracion:

1. La forma y términos como se haya expresado la obligacion en i contrato.

2. El precio y demas elementos del contratp.

3 El nivel de riesgo normalmente involucrado en la obtencidn del resultado esperado.
4, El influjo de las habilidades de la ofra parte en la ejecucion de la obligacion.

Una vez especificado el tipo de obligacion contractual puede surgir fa necesidad de
determinar la calidad de la prestacion si esta no ha sido ya establecida en el contrato o no existen
elementos para determinarla, en cuyo supuesto el articulo 5.6 indica que Ia prestacion sera de una
cafidad razonable y en ningln caso inferior a la calidad mediana. De esta forma se pretende
mantener una equivalencia en la calidad de prestaciones para evitar que ia deficiencia pueda
entorpecer |as relaciones comerciales.

Lo normal en las transacciones comerciales es que el precio de la operacion quede
determinado en et propio contrato ¢ cuando menos se den las bases que permitan a las partes
efectuar su determinacion; pero para el caso de que ninguna de ambas circunsiancias se hayan
indicado en el contrato, el articulo 5.7 establece diversos supuestos a considerar:

1. Si no se fijé el precio ni se previé su determinacion, se entiende que fas partes se

remitieron al precio generalmente cobrado por esas prestaciones al momento de celebrarse el
confrato, en circunstancias semejantes dentro del respectivo ramo comercial.
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2. Si el precio no se puede fijar de conformidad a lo ya sefialado, se entendera que las
partes se remitieron a un precio razonable.

3 Si 1a determinacion ded precio quedd a cargo de una de las partes y la cantidad
determinada resulta no razonable, se procederd a sustituida por un precio razonable, sin admitirse
disposicion en contrario,

4, Si la determinacion del precio queda a cargo de un tercero, y éste no quiere fijarlo,
se fijara un precio razonable.
5. Si el precio se determinara en base a factores inexistentes, que han dejado de existir

0 gue no son asequibles, se acudira como sustituto al factor equivalente mas cercano.

Es importante considerar que &l precio razonable sera aquel que en circunstancias y
condiciones similares se haya fjado o flegue a fjarse en un confrato de la misma naturaleza, y
respecto del cual tas partes lo aceptaran como tal.

Finalmente, lo normal en |a contratacion, sobre todo cuando se trata de confratos de trato
sucesivo, es que las partes fiien en forma expresa su duracion, en cuyo caso el confrato concluira el
dia prefijado en el contrato, pera en el supuesto que se hubiere especificado su vigencia y por tant
sea un contrato de tiempo indefinido, el articulo 5.8 indica que podra darse por terminado en
cualquier momento, comunicando esta circunstangia la parte que pretende darlo por conchuido a fa
obra, debiendo hacer esa comunicacion con una anticipacion razonable. Hubiese sido acertado
especificar un tiempo de anticipacion a fin de que hubiese mayor certeza juridica para el ejercicio de
éste derecho y no se controvierta que debe entenderse por anticipacion razonable, si bien ello
obedecid a todas las posibles variaciones y condiciones contractuales que pueden existr.

6. Capftulo Sexto.
£l capitulo sexto de los principios se ocupa de reqular las cuestiones relativas al
cumplimiento de! contrato, distinguiendo el cumplimiento normal o general del cumplimiento bajo
condiciones de excesiva onerosidad.
Respecto del primer aspecto, el articulo 6.1.1 establece la época de pago o cumplimiento

conforme a los siguientes criterios:
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1. Si en el contrato se previd el momento de cumplimiento, cada parte debera hacerlo
en los términos que lo hayan indicado.

2, Si en el contrato se previé la manera de determinar la &poca, se estara a lo previsto
para que se¢a cumplido en su totalidad.

3 Si se facuttd a una de las partes para determinar a época de pago, la obligada
deber4 hacerlo en el momento que fa ofra haya fijado.

4, Si se omitib determinar en el contrato el momento de cumplimiento o de sedalar las
bases para su determinacién, las obligaciones deberan curnplirse en un plazo razonable después de
celebrado el contrato; plazo que debera determinarse considerando las circunstancias especiales del
conirato, su duracion y ef objeto material de cada obligacidn.

En el supuesto de que !a obligacion a cumplir requiera de un solo acto de ejecucion, la parte
obligada debera cumplira de una sola vez, comoe lo indica el articulo 6.1.2, siempre que la prestacion
pueda relizarse de una vez y que las circunstancias no indiquen otro modo de cumplimiento.

Lo normal debe ser que la parte obligada cubra su obligacion en forma integra; pero pudiera
darse el caso de que la parte obligada haga un cumplimiento parcial de su obligacion, el cual se
supeditard a los siguientes requisitos que marca el articulo 6.1.3:

1. El deudor esti en posibilidad de garantizar o no el cumplimiento del resto de la
obligacian.
2. Pero el acreedor esta facultado para aceptar o rechazar el cumplimiento parcial,

independientemente de la garantia indicada.

K} Si se justfica que el acreedor carece de interés legitimo para rechazar el pago
parcial éste serd procedente sin que sea necesario el consentimiento o autorizacién del propio
acreedor.

4 Como resultado del cumplimiento parcial ef deudor debera cubrirle al acreedor los
gastos adicionales que deriven de dicho cumplimiento parcial, independientemente de cualquier otra
prestacion contractual que tenga a su favor el acreedor, como por ejemplo, el derecho a exigir el
pago (adicional) de |a pena convencional prevista en el propio conirato.
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En la practica comercial, es comin y normal que las partes contractuales cada una de ellas
dé cumplimiento a sus respectivas obligaciones casi a la par; pero pudiera darse el case de que sin
que estén condicionadas entre si, una parte cumpla en un momento y la otra en otro posterior, por lo
que para adecuarse a {a elasticidad de las relaciones comerciales, el articulo 6.1.4 dispone que en la
medida de lo posible, fas partes cumpliran sus obligaciones en forma simultanea, a menos que las
circunstancias indiguen ofro modo de cumplimiento.

Asimismno, si una de las partes requiere de cierto periodo para cumplir su obligacién, dicha
parte debera cumplir primero, a menos que las circunstancias indiquen ofre modo de cumplimiento.
Por ejemplo, cuando en un contrato de suministro el proveedor se obliga a entregar & cliente
determinado tipo de mercancia que deberd ser sometida a un proceso de adecuacidn en los
términos del confrato, existiendo ya la mercancia, y que por ello requerira de cierto iempo para
hacer la adaptacion comespondiente, en cuyo caso el cliente esperars a que el proveedor haga
enfrega de {a mercancia adaptada para que proceda a entregar el precio convenido. Pero en este
mismo ejemplo, podria darse el caso de que la adecuacidn de la mercancia sea especial y costoso
de forma que una vez adecuada la mercancia seria muy dificil que alguien diferente a la contraparte
la adquiriera, en cuyo supuesto fas circunstancias indicarian la necesidad de que el cliente diera un
anticipo para asegurar la adquisicion de esa mercancia.

Una vez que se tiene precisado el momento o época de cumplimiento, 1o normal es que se
proceda a cumplir oportunamente, es decr en el momento especificado, ya que un refraso se
fraducird en mora y méas especificamente en incumplimiento, pero existe la posibiidad de que una
parte llegue a cumplir antes de que se venza el plazo estipulado o de que se dé la condicion para
determinar e momento de pago, para o cual el articulo 6.1.5 sefiala diversas reglas a las que se
supeditara dicho cumplimiento anficipado:

En primer fugar, el acreedor esta facultado para aceptar o rechazar el cumplimiento
anticipado.

En segundo lugar, si dicho acreedor de interés legitimo para rechazarlo, tendra que aceptar
que la obligacion se cumpla anticipadamente.

En tercer lugar, siendo procedente la aceptacion del cumplimiento anticipado, el acreedor
debera cumplir sus propias obligaciones en el plazo o momento que le comesponda, sin que la

aceptaion referida influya en el cumplimiento a cargo del acreedor.
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En cuarto lugar, si &l momento o plazo del cumplimiento de las obligaciones del acreedor se
fio en funcién del momento o plazo del cumpiimiento de las obligaciones det deudor, le
comespondera al acreedor cumplir con sus obligaciones también en forma anticipada.

En quinto lugar, si como resuftado del cumplimiento anficipado se generan gastos adicionales
al acreedor, el que cumpla anticipadamente se hara cargo de dichos gastos independientemente de
cualquier otra pretensidn que resulte del contrato para las partes.

En cuanto al lugar det pago, lo normal es que para cada una de las diversas obfigaciones
contractuales, en el propio contrato se prevea dicho lugar, o bien que en el propio confrato se
sefialen los criterios que permitan determinar dicho lugar; pero en el supuesto de que las partes
hayan sido omisas al respecto, el articule 6.1.6 sefiala que sera lugar de pago cualquiera de las
siguientes:

1. Si se trata de obligaciones de dinero, serd lugar de pago ef establecimiento del
acreedor. Lo arterior obedece a la conveniencia y facilidad que tenga el acreedor sea para el
depbsito de ese dinero o para el cobro, depdsito o verificacion de documentos bancarios o
crediticios, lo que podra hacerlo con mayor facilidad ante las instituciones bancarias de su lecalidad
y no en ofro lugar en el que posiblemente ni lo conozcan.

2 Si se trata de ofro tipo de obligaciones serd lugar de cumplimiento ei que
comesponda al establecimiento del deudor. Este obedece a la conveniencia de que el acreedor
conozca el domicilio y establecimiento del deudor, o que le facilitara en su caso una posible
gjecucion sobre bienes del deudor para el caso de incumplimiento fotal, parcial o cumptimiento
defectuoso.

En cuanto a la forma de pago, lo normal es que un Contrato se prevea que se haga
mediante dinero, sin perjuicio de utilizar alguna forma documental normal y legalmente aceptada en
el curso de transacciones comerciales; y sobre el particular los articulos 6.1.7, 6.1.8, 6.1.9 y 6.1.10
establecen diversas reglas aplicables en los siguientes términos:

1. E! pago podra efectuarse en cualquier forma utilizada en el curso ordinario de
negocios en el lugar de pago. Esto significa que el deudor debera informarse cuales son las formas
que se utilizan en el lugar del establecimiento del acreedor a fin de que pueda cumplir
oportunamente con su obligacion.
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2. En ef supuesto de que &l acreedor acepte un cheque o cualquier orden o promesa
de pago, lo hara bajo la condicidn de que e! instumento o promesa de pago se cumplira. Esto
obedece a la necesidad de mantener las relaciones comerciales bajo la buena fe, equidad y lealtad
negociales, ain cuando en 1a practica el acreedor podra tomar todas las previsiones de hecho y de
derecho al acepiar un documento crediticio en pago y antes de liberar al deudor de su obligacién.

k} El pago podra también efectuarse mediante una transferencia a cualquier institucion
financiera en la que el acreedor tenga una cuenta o la haya abierto para ese fin y lo ponga en
conocimiento del deudor. En este caso la obligacion queda extinguida en el momento que la
fransferencia a la institucion financiera se hace efectiva.

4. Si fa obligacion es establecida en dinero y se expresa en una moneda diferente a la
del lugar de pago (establecimiento def acreedor), este podra hacerse en la moneda de dicho lugar.

5. No podra efectuarse el pago en la moneda diferente a la del lugar de pago cuando
dicha moneda no sea libremente convertible o cuando las partes hubieren convenido en que &l page
se efectuase solo en fa moneda expresada.

6. Si el deudor tuviere imposibilidad para pagar en la moneda expresada en la
obligacion, e! acreedor podra exigirle el pago en la moneda del lugar del pago, incluso en el
supuesto de que se haya convenido que el pago se efectuaria sélo en la moneda expresada.

7. Para los efectos anteriores, el pago en la moneda del lugar de pago se efectuara de
conformidad con la tasa de cambio que este vigente en ese lugar al momento en que debe hacerse
el pago.

8. Cuando et deudor no pague en el momento en que debid hacerlo, el acreedor esta
facultado para exigir el pago conforme al tipe de cambio vigente, a su eleccion, al vencimiente de ta

obligacion o al momento en gue realmente se efectie el pago.

9. Para el caso de que el contrato sea omiso acerca de la moneda conforme a la cual
debe hacerse el pago, este se efectuara en la moneda del lugar donde deba efectuarse el pago.

Como resultado de lo anterior, es probable que el cumplimiento genere a fa parte
carrespondiente un conjunto de gastos, los cuales seran absorbidos en su totalidad por la parte de
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cuyo cumplimiento se trata, como lo indican los articulos 6.1.11 y 6.1.13, sea cual fuere e fipo de
obligacidn de que se trate.

Pudiera darse el caso de que, derivado de las propias transacciones comerciales una misma
persona tuviera diversas obligaciones monetarias frente a un mismo acreedor, derivadas de un
mismo o de diferentes conbratos, y al momento de efectuar un pago en cumplimiento de esas
obligaciones surgiera la necesidad o la duda de determinar a cual de las diversas obligaciones se
acreditard el pago, para lo cuat el articulo 6.1.12 ofrece diversas soluciones:

1.- En primer lugar, el propio deudor al efectuar el pago tendra ia facultad de especificar a
cudl de todas sus obligaciones monetarias se aplicara dicho pago. No obstante lo anterior, a pesar
de que el deudor formule esa indicacion la cantidad pagada se aplicara a cubrir cualquier gasto a su
cargo y a favor de Ia ofra parte, luego a los intereses vencidos y finalmente a la suerte principal del
adeudo.

2.- En segundo lugar, si el deudor no hiciere tal indicacidn, el acreedor, dentro de un ptazo
razonable, podra indicarle al deudor a que obligacién imputa el pago, siempre que dicha obligacion
se encuentre vencida y no exista controversia respecto ala misma.

3.- En tercer lugar, si ni el acreedor ni el deudor indican a que obligacién se acreditara el
pago, se acreditard éste en el orden sefialade a las siguientes abligaciones:

aj a la obligacién vencida, y si son vanias, ala que haya vencido primero.

b) ala obligacion que cuente con menos garantias para el acreedor,

c) a al obligacion més onerosa para ef deudor

d) a la obligacién que surgid primere

e) si no fuere posible aplicar el pago a todas las obligaciones en forma proporcional.

Por ofro fado se puede dar el caso de que para determinados tipos de contratos sea
requisito indispensable que conforme a la ley del Estado en que se vaya a cumplir el Contrato, se
deba contar con fa autorizacion del propio Estado para que dicho contrato no se vea afectado en
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cuanto a su validez o su cumplimiento, para lo cual los articules 6.1.14, 6.1.15, 6.1.16 y 6.1.17
establecen reglas especiales aplicables a dicha autorizacion publica:

1.- Si solamente una de las partes tiene su establecimiento en ese Estado, a ella le
corresponde exclusivamente solicitar la autorizacién correspondiente.

2- Si ambas partes tienen su establecimiento en ese Estado, le correspondera obtener la
autorizacion ala parte cuyo cumplimiento precisa de la atrtotizacion.

3.- La parte obligada a tomar las medidas para obtener dicha autorizacion debera proceder sin
demora injustificada.

4.- Esta parte asumira todos los gastos que deriven de la obtencion de la autorizacion.

5.- Esta parte debera comunicar inmediatamente, sin demora injustificada a |a otra parte del
otorgamiento o de negacion en el otorgamiento de dicha autorizacion.

6- La parte obligada a tramitar la autorizacién no tendrd responsabilidad alguna si fa
autorizacion no es otorgada ni rechazada dentro del plazo convenido; y en ¢aso de no haberse fijado
plazo alguno, dentro de un plazo prudencial contado a partir de la celebracién del contrato.

7.- En el caso antes indicado el contrato podré quedar sin efecto cuando de dicha autorizacion
afecte el cumplimiento mismo del contrato; pero si sclamente afecta a alguna de las clausulas del
mismo, siempre que teniendo en cuenta las circunstancias, sea razonable conservar el resto del
contrato aunque se niegue la autorizacion.

8 - Si en forma expresa se niega la autorizacion , [a negativa importara la nulidad de! contrato
cuando de su otorgamiento hubiese dependido la validez del mismo.

9.- Sila negativa sélo afecta la validez de alguna clausula, ésta quedara anulada, siempre que
teniendo en cuenta las circunstancias sea razonable conservar el contrato.

10.- Cuando la negacién de la autorizacion haga imposible en todo ¢ en parte el cumplimiento

del contrato, se aplicaran las reglas sobre incumplimiento del contrato, previstas en el capitulo siete
de los principios.
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Por otro lado, relativo & cumplimiento de! contrato bajo situaciones de excesiva onerosidad,
conocido como “Hardship®, los articulos 6.2.1, 6.2.2, y 6.2.3 establecen diversas reglas aplicables a
esta figura juridica en los siguientes términos:

1.- La excesiva generosidad se presenta cuando ocurren sucesos que afectan o alteran
fundamentalmente el equilibrio del contrato, ya sea por el incremento en el costo de la prestacion a
cargo de una de las partes, o bien por una disminucion de! valor de la prestacion a cargo de la ofra.

2.- Para que esta figura se integre se necesita, ademas:

a) Que dichos sucesos ocurran o sean conocidos por la offa parte en desventaja
después de la celebracion del confrato.

b} Que dichos sucesos no hayan pedide ser razonablemente previstos por la parte en
desventaja al momento de celebrarse el contrato.

c) Que dichos sucesos escapen al control de la parte en desventaja.
d} Ademas, que la parte en desventaja no haya asumido el riesgo de tales sucesos.

Por gjemplo, pudiera suceder que al celebrarse el contrato las partes ajusten el precio a una
determinada moneda, tanto para su pago como para cualquier indemnizacion que derive del mismo;
y como resultado del funcionamiento del mercado de dinero esa moneda se devalia, perdiendo
poder adquisitivo, lo que se traducira en una excesiva onerosidad para la parte obfigada al pago;
situacion imprevisibie para las partes, que quedan fuera de su control, que acontece posteriormente
ala celebracidn contractual y que no supene que |a parte en desventaja asuma el riesgo.

3- En caso de la excesiva onefosidad las pares continuaran obligadas a cumplir sus
compromisos contractuales, a pesar de que para una de ellas el cumplimiento sea mas oneroso.

4.- No obstante lo anterior, la parte en desventaja tene derecho de solicitar ka renegociacion
del contrato, formulando su solicitud sin demora injustificada, sefialando los fundamentos en que se

basa.

5.- La presentacion de la selicitud no exime del cumplimiento a cargo de la parte que la
formuta de sus obligaciones contractuales.
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6.~ Si no se llega a una renegociacion en un plazo prudente, cualquiera de las partes podra
acudir a un tibunal a fin de dar por concluido el contrato en una fecha especifica y en los términos
que se determinen, o adaptar el contrato, de modo de restablecer e equifibrio.

De esta forma, a pesar de la situacién imprevisible que haga mas onerosa la prestacion para
una de las partes, se puede lograr concluir anticipadamente el contrato o renegociario para equilibrar
las prestaciones erradicando el grado de onerosidad de las prestaciones respectivas.

7. Capitulo Séptimo.

En el capitulo séptimo de los principios se regula el incumplimiento del contrato
considerando las reglas generales aplicables al incumplimiento, los derechos que surgen en favor de
la parte que cumplid, la rescision contractual utilizando el vocablo terminacion, y la figura det
resarcimiento como consecuencia directa del incumplimiento.

E! articulo 7.1.1 comienza definiendo al incumplimiento como ia falta de ejecucion por una de
las partes de cualquiera de sus obligaciones contractuales. Dentro del concepto antes sefialado
incluye la figura del incumplimiento defectuoso como fa mora o cumplimiento tardio de fa obligacion.

En el supuesto de que exista una relacion causal entre el incumplimiento de una de las
partes y la actividad de la ofra, de forma tal que los actos u omisiones de ésta (lima hayan sido lo
que motivd el incumplimiento de la primera, no podra alegarse en beneficio de la (itma el
incumplimiento de que se trate.

Asimismo, como lo sefiala el articulo 7.1.2 si una de las partes asumid el riesgo del
incumplimiento derivado de cualquier evento, no podra alegar en su beneficio para justificar su
incumplimiento ia realizacion de dicho evento.

No obstante o anterior, existen casos en los que la parte que incumplié tendra la
oportunidad de subsanar dicho incumplimiento siempre que se cumplan los requisitos marcados en

¢l articulo 7.1.4:

i.- Que dicha pane le comunigue sin demora a la otra parte su intencidn de subsanar su
incumplimiento.

168



NORMAS APLICABLES A CONTRATOS COMERCIALES INTERNACIONALES

2.- Que en dicha comunicacion le indique la forma en que intenta subsanario.
3.- Que especifique el plazo para dicha subsanacion.

4.- Que la subsanacibn sea apropiada para las circunstancias.

5.- Que fa otra parte carezca de interés legitimo para rechazar la subsanacion.
6.- Que fa subsanacion se lleve a cabo sin demora.

Una vez que se produce la subsanacién del incumplimiento la parte que !o hace queda
televada de ejecutar la obligacidn contractual que acepto. Pero 1a interposicion de la subsanacion
genera para la parte que cumplid los siguientes derechos:

t.- Los derechos de la parte que cumplib o perjudicada que sean incompatibles con fa
prestacion de la parte que incumplid, quedaran suspendidos desde la comunicacion de la intencion
de subsanar el incumplimiento hasta la expiracién del plazo para la subsanacion.

2.- Mientras esté pendiente la subsanacion del incumplimiento, fa parte perjudicada podra
aplazar su propia prestacion.

3.- Independientemente de la subsanacion del incumplimiento, la parte perjudicada conserva
el derecha de rectamar el resarcimiento por el retraso, al igual que cualquier dafio causado o que no
pueda ser evitado por fa subsanacion.

En caso de que la parte perjudicada comunique a la parte que incumplid la terminacién del
contrato, la parte incumplida conservara su derecho a subsanar el incumplimiento.

Por otro lado, el arficulo 7.1.3 regqula la figura de la suspensidn del cumplimiento, en aquéllos
casos en que podra dejarse de cumplir, licitamente, la prestacién por alguna de las partes. Cuando
las partgs deban cumplir simultaneamente, cada parte puede suspender e! cumplimiento de su
prestacion hasta que la otra ofrezca su prestacién. Y cuando el cumplimiento sea sucesivo, ia parte
que ha de cumplir después podra suspender su cumplimiento hasta que cumpla 1a parte que debe
hacerlo primero.
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Ante el incumplimiento de una de las partes, se puede dar €l caso que |a otra le conceda un
plazo de gracia que motive la oportunidad para que se cumpla la prestacion correspondiente y el
articulo 7.1.5 establece 105 requisitos a los cuales se supeditara ese plazo:

1.- Durante el transcurso del plazo adicional la parte perjudicada podra suspender el
cumplimiento de sus propias obligaciones correlativas y reclamar el resarcimiento.

2.- Si la parte perjudicada recibe una comunicacion de 1a ofra parte que no cumplira dentro del
plazo adicional, podra ejercitar todas las acciones previstas para el caso de incumplimiento.

3.- Si el plazo adicional perece sin que se haya ejecutado la prestacion, la parte perjudicada
podra ejercitar todas las acciones que deriven del incumplimiento.

4.- Si fa demora en el cumplimiento no es esencial, vencido dicho plazo la parte perjudicada
podra dar por terminado el contrato.

5.- Lo anterior no se aplicara cuando la prestacién incumplida sea tan sélo |a minima parte de
la obligacién contractual asumida por la parte que incumplié.

Cabe mencionar que el plazo adicional que se oforgue debera ser de una duracion
razonable, y en caso de que no fuere de duracion razonable podra ser ampliado de conformidad con
dicha duracién. En todo caso, al comunicar el otorgamiento del plazo adicional, la parte que o
otorgue puede prevenir a la otra parte que si no cumple dentro de dicho plazo el contrato quedara
automaticamente terminado.

Pudiera ser que dentro del contrato las partes integrasen una clausula de exoneracion sobre
responsabilidad por incumplimiento, para lo cual, f articulo 7.1.6 sefiala que una clausula que limite
o0 excluya la responsabilidad por incumplimiento, o que le permita a una parte ejecutar una
prestacién mayor a lo que le permita la otra podria razonablemente esperar, cuando sea desleal en
funcion de la finalidad del contrato no podra invocarse por la parte que le beneficie.

Finaimente, en materia de incumplimiento sin responsabilidad para la parte que incurre en él,
el articulo 1.1.7 estructura la figura de la Fuerza Mayor bajo los siguientes aspectos:
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1.- Bl incumplimiento de una parte es excusable si prueba que se debié a una impedimento
ajeno a su control y que no era razonablemente posible preverio al momento de celebrar el contrato
0 que razonablemente no podia superarse o evitarse tanto en si con sus consecuencias.

2.- Si el impedimento es temporal, 1a excusa producira efectos durante un periodo razonable
en funcion del efecto del impedimento en el cumplimiento de! contrato.

3.- La parte que incumplid debera comunicar a ta ofra parte el impedimento y ademas indicarle
su defecto sobre {a aptitud que tenga para cumplir el contrato.

4.- Cuando la comunicacion no sea recibida en una plazo razonable contado a partir de que la
parte que incumplid tuvo conocimiento del impedimento, dicha parte sera responsable del dafto que
le cause ala otra la fafta de comunicacion.

5.- Finalmente, independientemente del impedimento, cualquiera de las partes puede dar por
terminado el contrato, o apiazar su cumplimiento o reclamar intereses por el dinero que se le debe.

La segunda seccidn del capitulo siete se refiere a los supuestos en que la parte afectada por
¢l incumplimiento de a ofra, fiene derecho a exigir el cumplimiento forzoso de la obligacion:

1.- Si se frata de obligacion monetaria, también tendré derecho a exigir el pago de 1a misma
(7.2.1)

2.- Si se trata de obligacion no monetaria, también tendra derecho a exigir el cumplimiento de
la prestacion (7.2.2)

3.- TratAndose de obligaciones no monetarias no existe la posibilidad de exigir el cumplimiento
forzoso de la obligacidn cuando se den alguno de los siguientes supuestos:

a) Que la prestacion sea fisica o juridicamente imposible.
b) Que el cumplimiento o su ejecucion forzosa sean excesivamente gravosos u
ONerosos.

c) Que la parte legitimada para recibir la prestacion no pueda obtenera
razonablemente por ofra via.
d) La prestacién sea de tipo personal.
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e) La parte legitimada para recibir la prestacion no la exija dentro de un plazo
razonable desde que supo del incumplimiento o desde que debib enterarse det incumplimiento.

De esta forma, cuando sea procedente el derecho a exigir el cumplimiento forzoso, la parte
legitimada podra reclamar ademas el derecho a una reparacion, el reemplazo ¢ subsanar la
prestacion defectuosa (articulo 7.2.3.)

Asimismo, la parte perjudicada que haya requerido del cumplimiento forzoso de la prestacion
en dinero y no la obtenga dertro del plazo que se haya fijado para ello, o dentro de un plazo
razonable, tendra derecho a reclamar ofra pretensién. De igual forma, si por mandato judicial se
ordena cumplir una prestacion no monetaria y no fuese factible su ejecucién, el acreedor podra
sustituir la pretension a fin de satisfacer su interés (art. 7.2.5.).

Puede darse el caso de que con motive del incumplimiento se haya tenido que acudir a un
fribunat para efecto de que por medio del mismo se requiera judicialmente af deudor para que
cumpla {a obligacién a su cargo, y en este caso el tribunal esta facultado para ordenar al deudor
incumplido que pague una pena si no cumple con Ja orden (art 7.2.4.). En este caso la pena serd
pagada a la parte perjudicada, sin que se excluya &l derecho que tiene esta Ottima para que sea
resarcida, no obstante habrd que considerar las nomas imperativas aplicables de los sistemas
juridicos de cada parte sobre el pago de dicha pena,

La seccion tercera del capitulo séptimo regula ia figura de la terminacion, que de fondo es una
auténtica rescision, puesto que en el articulo 7.3.1 se establece el derecho que tiene una parte para
dar por terminado el contrato si a falta de la otra parte al cumplir una de las obligaciones
contractuales constituye un incumplimiento esencial.

En este sentido la determinacién de la falta del cumplimiento de la obligacion como un
incumplimiento esencial, se basa en las siguientes consideraciones:

1.- Que el incumplimiento prive sustancialmente a la parte perjudicada de lo que tenia derecho
a esperar en virtud del contrato, a menos que la ofra no hubiera previsto ni haya podido prever

razonablemente ese resultado.

2.- Que el cumplimiento estricto de fa obligacion insatisfecha era esencial dentro del contrato.
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3.- Que el incumplimiento le atorgue a la contraparte razones para creer que no puede confiar
en el cumplimiento futuro de la ofra.

4.- Que la terminacion del contrato hara sufiir a la parte que incumplié una pérdida
desproporcionada como consecuencia de su preparacidn ¢ cumplimiento.

Por lo tanto, satisfechos cualquiera de los criterios anteriores se tendran los elementos
suficientes para considerar el incumplimiento como esencial y por tanto el contrato se podra dar por
tertninado.

Si hubiere retraso en el cumplimiento y se hubiere otorgado un plazo adicional, la parte
periudicada podra dar por terminado el contrato si fa ofra parte no cumple antes de que fenezca ese
plazo adicional.

Para que el derecho a dar por terminado pueda producir sus efectos legales, la parte que io
ejercita debera darlo a conocer a la otra mediante una comunicacion, como [o indica el articulo 7.3.2.
Pero si la pretension se ofrecié tardiamente o fue defectuosa, la parte perjudicada perdera el
derecho a dar por terminade el confrato a menos que comunique su decision en ese sentido a la otra
parte en un periodo razonable después que supo 0 estuvo en posibilidad de saber el caracter
defectuoso de fa prestacion.

Se puede dar el caso de que desde la celebracién del contrato y antes de que se dé la época
de cumplimiento una de las partes conozca en forma indubitable que la ofra dejara de cumplir su
propia prestacion, en cuyo ¢aso si se frata de un incumplimiento esencial, nace de dicha situacion
puede dar por terminado et contrato, en los términos del articule 7.3.3.

No obstante lo anterior, esa parte que conoce de! posible incumplimiento, en lugar de hacer
valer 1a terminacion, podra exigirle a la otra que constituya una garantia adecuada, teniendo ademas
el derecho a suspender su propia prestacién, como ‘o indica e! articulo 7.3.4. En caso de que la
garantia no se constituya en un plazo razonable, ta parte legitimada podra dar por terminado el
contrato.

Una vez ejercitado el derecho a dar por terminada el contrato, |a terminacidn producira los
siguientes efectos juridicos, como lo indican los articulos 7.3.5 y 7.3.6:
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1.- En primer lugar las partes quedan relevadas de la obligacion de efectuar y aceptar
prestaciones futuras.

2.- En sequndo lugar, las disposiciones contractuales relativas a la resolucidn de controversias
quedan firmes, asi como las clausulas contractuales destinadas a tener efectos para después de la
terminacion del contrato.

3.- En tercer fugar, cada parte reclamara a la ofra la restitucion de lo que haya entregado en
razbén de dicho contrato, siempre que a su vez restituya lo que recibid.

Esta restitucion procedera en especie o en dinerg siempre que esta diima sea razonable.

4.- En cuarto lugar, la parte afectada tendra derecho al resarcimiento.

Finalmente, la seccion cuarta de! capitulo sépimo se dedica a regular el derecho al
resarcimiento; y en este sentido, el articule 7.4.1. resalta |a existencia de este derecho a favor de la
parte afectada por el incumplimiento de la otra, independientemente de que sea un derecho
exclusivo o concurrente con otros derechos, con la salvedad de que el resarcimiento no serd
procedente cuando el incumplimiento derive de un impedimento excusable conforme a los propios
principios.

Dicho resarcimiento comprendera la cobertura de los darios y perjuicios generados a la parte
afectada con motivo del incumplimiento, y gue el articulo 7.4.2. lo clasfica en:

1.-La perdida sufrida

2-Cualquier ganancia de la que se haya visto privada, considerando cualquier ganancia que
la parte perjudicada hubiera obtenido al evitar gastos o dafios.

3-El dafio no pecuniario que incluye, por ejemplo, el suffimiento fisico v la angustia
emocional.

Para que sea operable el resarcimiento, el articulo 7.4.3. fija algunas caracteristicas de! dafio
resarcible derivado del incumplimiento:

1.- Que el dafio a resarcir pueda determinarse con un grado razonable de certeza, aun
cuando sea futuro.

2.~ La medida del resarcimiento se fijara considerando la perdida de expectativas en funcion
de la medida de la probabilidad de dichas expectativas.

3.- Si no se puede establecer la cuantia de fos dafios con suficiente certeza, el tribunal fijara
discrecionalimente ef monto det resarcimiento.
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4 - El dafio que sera resarcido debera ser dafio previsto a que razonablemente pudo haberse
previsto al momento de la celebracion del confrato como consecuencia probable de su
incumplimiento, como lo previene el articulo 7.4.4.

Se puede dar el caso de que la parte que haya incumplido por decision de la parte perjudicada
ejecute una obligacidn de remplazo razonable, en cuyo caso fa parte perjudicada, segin el articulo
7.4.5 podra recobrar la diferencia entre el precio contratado y el precio comiente al momento de la
terminacién del contrato, e inclusive podra reclamar el resarcimiento de cualquier ofro daito adicional
que cause.

Cabe la posibllidad de que la parte perjudicada no haya autorizado la obligacién de remplazo,
pero la prestacién contractual tenga un precio comiente, el arficulo 7.4.6 establece que la parte
perjudicada podra recuperar la diferencia entre el precio def contrato y el precio comiente, al iempo
de la terminacion del contrato, y ademas podra obtener el resarcimiento de cualquier dafio adicional.

Para esos fines, el precic comiente es el precio generalmente cobrado por mercancias
entregadas o por servicios prestados en circunstancias semejantes en el lugar donde el contrato
debié de haberse cumplide; si no hubiere precic corriente en dicha plaza, Io sera el de otro lugar que
parezca razonable temar como punto de referencia.

Pudiera darse el caso de que el dafio sobrevenga en parte pefjudicada o que derive de algun
riesgo que ella haya asumido en el contrato, en cuyo caso, la cuantia de! resarcimiento se reducira
en 1a medida en que tales factores hayan contribuido a la causacion del dafio, considerando la
conducta de cada una de las partes.

También cabe la posibilidad de que si la parte perjudicada estuvo en posibilidad de haber
reducido el dafio mediante la adopeion de medidas razonables y no lo hizo, a parte que incumplio
quedara refevada de la responsabilidad de resarcir ese dafio. Y por el contrario, si la parte
perjudicada realizo las medidas razonables para reducir el dafio y ello motivo gastos adicionales,
estos podra reclamarios a la otra parte.

Dentro del resarcimiento, se regulan en forma especial la figura de los intereses defivados de
incumplimiento de pagar una suma de dinero, en los siguientes términos:
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1.- La parte perjudicada por el incumplimiento de este tipo de obligacion tiene derecho a
cobrar infereses sobre la suma de dinero desde el vencimiento de la obligacion hasta el momento
del pago.

2.- £l derecho al cobro de intereses procederd aun cuando [a obligacion se haya dejado de
cumplir por un impedimento excusable.

3.- El tipo de interés sera el promedio bancario de los prestamos bancarios a corto plazo en
favor de clientes calificados y que sea el ordinario para la moneda de la obligacion en la plaza donde
haya de hacerse el pago.

4 - 5i no existe dicho fipo en el lugar, se aplicara el tipo corriente en el estado de la moneda
de pago.

5.- Si no existiere tipo en esos lugares, el tipo de interés sera el que se considere apropiado
conforme al derecho del estado de la moneda de pago.

6.- Ademas de fo anterior, la parte perjudicada tendra derecho a una indemnizacién adicional
por los dafios que le haya causado la falta de pago.

7- En ¢aso de obligaciones no monetarias los intereses sobre la restitucion por
incumplimiento comenzaran a devengarse desde el momento del incumpliméento.

En todo caso, el monto del resarcimiento en general serd pagado en su totalidad en forma
global, pudiendo hacerse el pago en parcialidades. Ademas, se fijara en la moneda en fa cual la
obligacion monetaria se haya expresado, sin perjuicio de fjarse en la moneda en la cual el perjuicio
se ha sufrido.

Finalmente, cabe la posibilidad de que para el caso de! incumplimiento las partes hayan
previsto 1a obligacion de pagar una suma determinada de dinero en favor de la parte perjudicada, en
cuyo caso este pago sera procedente sin tomar en cuenta el monto del dafio causado. No obstante,
si el monto de la suma estipulada es mayor que €l dafio ocasionado por el incumplimiento, podra
reducirse la suma a un monto razonable, siempre que fuere notablemente excesiva dicha diferencia.
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CAPITULO I
Propuesta de Iniciativa de Ley de Contratos Comerciales Internacionales.
A. Exposicién de Motivos.

Considerando que en la actualidad la actividad del ser humano tiene en su base la ejecucion de
diversas operaciones de fipo comercial tanto denfro de un determinado pais como a nivel
internacional.

Considerando que esas operaciones, como cualquier ofra actividad humana precisa de normas
juridicas que regulan de una manera adecuada la actividad comercial internacional.

Considerando que en la actualidad se encuentra en proceso de formacion a nivel internacional un
proceso para unificar las diversas disposiciones legales aplicables para cada nacion a las
operaciones comerciales, a fin de unificar el derecho comercial internacional.

Considerando que alguno de dichos procesos de unificacidn han desembocado en la formacién de
normas juridicas internacionales aplicables exclusivamente a algunos contratos comerciales
internacionales como el de compraventa de mercaderia, el de arendamiento financiero o el de
factoraje financiero, pero han quedado fuera de toda regulacion juridica internacional otro tipo de
contratos comerciales internacionales tanto de bienes como de servicios.

Considerando la necesidad de reglamentar juridicamente fas diversas operaciones comerciales y
que sobre el particular se han llegado a integrar los llamados principios sobre los contratos
comerciales internacionales, para conlar con un cuerpe de normas juridicas internacionales
aplicables a la materia.

Considerando gue, no obstante lo anterior, dado el carécter optativo de dichos principios se requiere
un cuerpo de nomnas juridicas obligatorias que regulen convenientemente las actividades
comerciales internacionales y sean aplicables a todo tipo de contratos comerciales internacionales,
con caracter obligatorio para las partes confratantes.

Por todo Io anterior se hace necesario contar con un ordenamiento legal integrado por normas
obligatorias a sequir por las partes contratantes y que permitan requiar satisfactoriamente este tipo
de relaciones comerciales a nivel internacional y que en determinado momento permitan
complementar la voluntad de las partes confratantes para lograr el desenvolvimiento del comercio
internacional, por lo que se formula |a siguiente propuesta de iniciativa de ley de Contratos
Comerciales Internacionales.
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B. Contenido de la iniciativa.
Iniciativa de Ley de Contratos Comerciales Intemacionales.

Articulo 1. La presente Ley tiene por objeto regular las diversas actividades que resulten
para el perfeccionamiento de una operacién comercial a nivel internacional, sea cual sea el nombre
o laforma contractual que las personas que interviene en 1a misma decidan adoptar,

Articulo 2. E| ambito de aplicacion de la presente ley es federal por o que su cumplimiento
se observa tanto por las autoridades competentes del estado como por los particulares que
intervengan o realicen una operacion comercial internacional, que se celebre en territorio nacional ¢
que surta efectos en el mismo.

Articulo 3. Las operaciones comerciales internacionales, sea cual fuere el nombre o la
forma que adopten o revistan se realizaran mediante la celebracion de un acuerdo de veluntades por
lo cual las personas que intervengan creen, transfieran, modifiquen o extingan derechos y
obligaciones inherentes a la operacion comercial de gue se trate.

Articule 4. El referido acuerdo de voluntades se denominard genéricamente contrato
comercial internacional, pudiendo las personas que lo conforman afiadide alguna otra mencion en
funcion de las caracteristicas y contenido obligaciones del acuerdo de que se trate.

Articulo 5. Las personas que intervengan en ese tipo de contrataciones comerciales
internacionales se denominaran partes contratantes y el acuerdo que forme se denominara Contrato
Comercial internacional.

Articulo 6. En todo lo no previsto por la presente Ley se aplicarén supletoriamente con
caracter obligatorio los principios sobre los Contratos Comerciales Internacionales del Instituto
Internacional para la Unificacion del Derecho Privado {UNIDROIT), las Convenciones Internacionales
emitidas por Naciones Unidas sobre Contratos Internacionales, el derecho interno de las partes
confratantes sobre contratos comerciales y civiles y los procesos y pricticas comerciales
internacionales de! lugar en que se celebre y se cumpla el confrato de que se trate.

Articulo 7. Un contrato comercial internacional se considera legalmente celebrado cuando
las partes que lo confarman han externado su voluntad sin restriccion alguna para definir el objeto
juridico y material del contrato y su prestacion reciproca, sin perjuicio de revestir a esa voluntad de
una forma determinada para seguridad juridica de las partes contratantes.

Articulo 8. Los confrates comerciales internacionales se perfeccionan por [a sola
exteriorizacion de la voluntad de las partes y desde entonces obligan a las partes al cumplimiento
de fo expresamente acordado y a las consecuencias que de ello deriven conforme a la buena fe
comercial, ala leaftad en la negociacion y a las practicas comerciales intemacionales.

Articulo 9. Esta Ley reconoce, en consecuencia que la voluntad de las partes constituye 1a

suprema ley de los contratos comerciales internacionales, por lo que las partes tienen libertad para
celebrar un contrato de este tipo y determinar su contenido, siempre que no confradiga disposiciones
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juridicas internacionales de carécter obligatorio e imperativo ni afecte disposiciones juridicas intemnas
de orden publico.

Articule 10. Para la formacion del contrato comercial internacional sera necesario que una
de las partes contratantes formule una oferta haciéndola del conocimiento por cualquier medio de
comunicacion, en forma indubitable a la otra parte y esta a su vez manifieste su aceptacion a sea
oferta, haciéndolo de modo indubitable por cualquier medio de comunicacidn a la oferente.

Articulo 11, Los medios de comunicacién que se pueden utilizar para dar a conacer una
oferta y so aceptacion, son todos aquellos instrumentos o formas que puedan llegar a utifizarse para
tal fin, como via telefénica, telegrafica, carta, radio, television, correo electrdnico o cualquier otro que
permita la comunicacion oral o escrita.

Articulo 12. Mediante la oferta se da a conocer por una parte a la ofra la intencidn
debidamente expresada de celebrar un contrato haciéndole saber el contenido obligacional que sera
motivo de aceptacion por la parte a quien se dirige.

Articulo 13. La oferta se considera como la efectuada y por tanto, el oferente queda
vinculade a la misma a partir del momento en que la recibié su destinatario, por el contrario, si antes
de que la reciba el destinatario el oferente revoca su oferta, y la revocacion la recibe el destinatario
antes de la oferta, esta se entendera como efectuada sin responsabilidad para el oferente.

Articulo 14, Cuando se trate de oferta imevocable porque asi se hubiera externado al
emitila, porque se sefialo un piazo para su aceplacion o porque el destinatario la pueda considerar
razonablemente como tal, solo quedara obligado de 1a misma el oferente cuando se haya aceplado o
haya fenecido el plazo para aceptaria.

Articulo 15. Las mismas reglas previstas anteriormente para la oferta se aplicaran en lo
conducente para la aceplacion, para tales fines la aceptacion consiste en la manifestacion
exteriorizada de la voluntad del destinatario de una oferta, asiniendo lisa y llanamente con el
contenido de esta dlima.

Articulo 16. Cuando el oferente fije un plazo de aceptacion de la oferta, esta debera
exteriorizarse dentro del plazo sefialado para que surta sus efectos legales respectivos. En caso de
que no se hubiese fijado plazo alguno, la aceptacién debera producirse dentro de un plazo razonable
tomando en consideracion la ubicacion de las partes, el medio empleado para dar a conocer la
oferta, el contenido de la misma y la condicion def destinatario.

Articulo 17. Cuando se trate de una oferta verbal, la aceptacion debera producirse
inmediatamente a menos que las condiciones particulares tanto del contenido de |a oferta como del
destinatario indiquen otra cosa.

Articulo 18. La aceptacion de una oferta se formulara en forma expresa e indubitable, y
producirs efectos cuando sea recibida por el oferente o este manifieste hacerse sabedor de la
aceptacion. No obstante lo anterior, la aceptacién podra efectuarse en forma técita y producira
efectos legales si dentro del plazo fijado o razonablemente, el destinatario ejecuta actos que
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impliquen el cumplimiento de los términos contenidos en la oferta y tenga conocimiento de dichos
actos el oferente dentro del mismo plazo.

Articulo 19. En todo caso, los plazos para ia aceptacion cormeran a partir del momento en
que el destinatario tenga conocimiento de la oferta por & medio de comunicacion que emplee el
oferente, y no se consideraran dentro del computo fos dias inhabiles y no laborables.

Articulo 20. Si la aceptacion la recibe el oferente dispueste del plazo fijado para tal efecto o
del plazo que sea razonable segun las circunstancias a que se refiere ¢l articulo 16 de la presente
Ley, no se considerara vinculante a menos que expresamente el oferente este conforme en
vincularse y lo haga del conocimiento de inmediato al destinatario.

Articulo 21. La persona & quien vaya dirigida una oferta y la hubiera aceptado, podra
revocar su aceptacion y esia se entendera por no efectuada siempre que fa revocacidn de la
aceptacion llegue al oferente antes que la aceplacion misma, en caso contrario, la aceptacion
producira sus efectos legales para efectos contractuales.

Articulo 22. Cuando la aceptacion se produzca de forma tal que importe medificacion,
adicion o supresion a los términos en que criginalmente fue formulada la oferta, libera al oferente de
su propuesta original, la cual se tendra por rechazada, Dicha aceptacion modificada, adicionada o
suprimida se considerara para todos ios efectos legales como una contra oferta aplicandose las
reglas previstas para la oferta y su aceptacion.

Articulo 23. La oferta y la aceptacion se pueden referir Gnicamente a los aspectos
esenciales o fundamentales del contrato a celebrar y producirdn plenos efectos legales cuando se
formuten v den a conocer en los términos sefialados anteriormente. Por lo tanto producida la
aceptacion se tendra por celebrado el contrato sin perjuicio de que con posterioridad se fe revista
bajo una formalidad determinada y se integren las cidusulas contractuales complementarias.

Articulo 24. Para la celebracion y formacién de un contrato comercial internacional, es
valido que fas partes puedan efectuar pléticas y negociaciones previas sin que constituyan en si una
oferta y/o aceptacion, por lo que aquellas no generan ningin efecto legal ni vinculen alas partes. No
obstante lo anterior, cuando en el curse de las negociaciones o plaficas previas s¢ pueda demostrar
que alguna de las partes se ha conducido de mala fe haciéndole creer a la otra que sé va a celebrar
el contrato en un sentido diverso al manifestado, la parte a quien se le atribuya esa mala fe serd
responsable de los daios y perjuicios que con motivo de ese modo de proceder le haya causado ala
ofra parte sin perjuicio de las responsabilidades que en su caso defiven det respectivo contrato.

Articulo 25. Cualquier persona que participe en la celebracidn de un contrato comercial
intemnacional, se en el curso de las negociaciones o platicas previas, en el emision, transmision,
recepcion de la oferta o de 1a aceptacion, esta obligada a guardar reserva absoluta sobre la
informacion confidencial que llegue a conocer de laguna de las posibles y futuras partes
contractuales por lo que se abstendréa de difundir, transmitir, aplicar, utilizar, explotar o comercializar
este tipo de informacion por si o por terceras personas pasard a beneficio propio o de terceros,
siendo responsable de los dafios y perjuicios causados con motivo de la infraccion ala presente Ley.
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Articulo 26. La misma obligacin tendra las personas que intervengan en cualquiera de los
actos sefalados en calidad de parte contractual.

Articulo 27. Para la celebracién de cualquier contrato comercial internacional es valido que
alguna de las partes utilice formularios que contengan clausulas previamente elaboradas y que
utilice cominmente en sus contrataciones, en cuyo caso, se entendera por celebrado el contrato
con la sola suscripcidn que del mismo haga la otra parte.

Lo anterior no restringe el derecho de este Ottima para discutir, modificar o impugnar el contenido de
laguna clausula previamente formulada, en cuyo caso. Debera expresar en forma clara y terminante
el contenido de su determinacion para que de comin acuerdo se defina la estipulacion
comespondiente.

Articulo 28. Los contratos comerciales internacionales solo podran invalidarse cuando el
consentimiento de las partes contratantes sea exteriorizado mediando error, violencia fisica o moral,
mala fe, por dolo o lesion y alguna de estas clausutas haya sido el motivo determinante y Gnico de
ese consentimiento.

Articulo 29, En consecuencia, ninguna de las partes podra alegar en su beneficio para
invalidar o dejar de cumplir sin responsabilidad ei contrato comercial internacional celebrado, la
incapacidad de las partes, su falta de legitimacion para celebrar ei contrato, ¢ algin aspecto de
inmoralidad o legafidad atribuible al modoe de proceder de ta contraparte.

Articulo 30. La imposibilidad en la ejecucién de los actos que conforman las obligaciones de
alguna de las partes, sobrevenida al momento de celebrar el confrate o con postenoridad a su
celebracion, no valida al contrato en si mismo. Tampoco afectara la validez del contrato la
circunstancia de que al momento de celebrar el confrato, alguna de las partes tuviera limitaciones de
hecho o de derecho para disponer del objeto del contrato.

Articulo 31. Para que el error de hecho o de derecho, sea cause de invalides de un contrato
comercial internacional sera necesario que satisfaga los siguientes requisitos.

a) Que dicho emor recaiga en el motivo determinante de la voluntad de alguna de las partes, de
forma tal que bajo la misma condicion y circunstancia ofra persona no hubiera contratado o lo
hubiera hecho bajo términos diferentes;

b) Que dicho eror haya sido motivado por una de las partes que ¢ incidiera en la voluntad de la
otra come su motivo determinante; que la primera lo haya conocido o lo haya debido conocer y
no evito que la segunda emitiera su voluntad viciada; o que en la primera también hubiese
incummido en el mismo emor y como resultado de eflo una o ambas partes hubieran contratado
sin aplicar los criterios razonables de lealtad y buena fe negociables.

¢) Que la parte que haya externado su voluntad bajo error como motivo determinante de la misma,
al conocerlo, no haya actuade de conformidad con su voluntad viciada, o |a ofra parte hubiera
aceptado la voluntad viciada de quien la externo.

d) Que la parte que externo su voluntad bajo emor, no este obligada legal, contractual o
facticamente a soportar los riesgos derivados de haber externado esa voluntad viciada.

e) Que dicha parte no hubieraincurrido en culpa grave al cometer el error.
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Articulo 32. el error de calculo no genera fa posibilidad de invalidar el contrato, ya que las
partes contratantes estaran faculladas para efectuar la rectificacion comespondiente.

Articulo 33. Cuande alguna de las partes contratantes haya sido inducido por la ofra
mediante artificios o sugestiones engafiosas, para manifestar su voluntad contractual, ya sea
mediante acciones o mediante palabras que inciden en el motivo determinante de dicha voluntad, la
parte inducida podra invalidar el contrato comercial internacional por causa de delo.

Articulo 34. También podra determinarse fa invalidez del contrato comercial internacionai,
cuando alguna de !as partes actiie de mala fe omitiendo revelarle a la ofra informacion necesaria que
debio de conocer. También podra determinarse la invalidez del contrato comercial internacional,
cuando alguna de las partes actie de mala fe, omitiendo revelarle a la otra informacion necesaria
que debio de conocer de conformidad con los criterios comerciales de lealtad negocial, de tal forma
que de haber conecido esa informacién hubiese extemado su voluntad en un sentido diferente, la
mala fe no podra ser invocada como causa de invalidez del contrato si la parte que pretenda hacerlo,
pudo conocer la informacion necesaria o estuvo en posibilidad de hacero en el curso de fas
negociaciones previas y no lo hizo.

Articulo 35. Cuando el contrato comercial internacional sea celebrado de forma taf que una
de las partes hubiere empleado la violencia fisica o moral para que la ofra externado su voluntad en
sentido determinado, esta podra invalidar el contrato, siempre que se cumplan los siguientes
requisitos:

a) Que la violencia fisica ¢ moral haya sido el motivo determinante de lo moral de la parte afectada,
de forma tal que de no haber mediado violencia la voluntad se hubiese externado en sentide
diferente;

b) Que la violencia por si mismo sea injustificada o haya sido ilicito emplearta para obtener Iz
exteriorizacion de la voluntad;

¢) Que la parte a quien se dirige la viclencia no haya tenido otra alternativa para manifestar su
voluntad de conformidad con las circunstancias del caso.

Articulo 36. Cuando el contrato comercial internacional se hubiere celebrado en condiciones
tales que una de las partes obtenga en forma desproporcionada una ventaja excesiva, confractual y
econornica, frente a la otra, esta dltima podria invalidar el contrato, siempre y cuando se cumplan los
siguientes requisitos:

a) Que fa parte que obtengaia ventaja se haya aprovechado injustificadamente de la dependencia,
condicibn econdmica, ignorancia, falta de habilidad negocial o necesidades apremiantes de la
olra;

b} Que la ventaja hubiera sido resultado exclusivamente de este aprovechamiento;

¢) Que de conformidad con la naturaleza y finalidad del contrato esa ventaja no sea consecuencia
natural de este mismo;

d) Que las partes no manifiesten su voluntad para ajustar el contrato reduciendo equitativamente la
ventaja excesiva.
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Articulo 37. Cuando alguna de las causas de invalidez de los contratos provengan de
terceros subsistira como tal siempre y cuando los actos del tercero hayan sido producidos por alguna
de las partes o hayan sido conocido o debieron haber sido conocidos por una de fas partes y esta no
evito que externara si voluntad viciada.

Articulo 38. La causal de invalidez trae aparejada la nutidad del contrato por lo que ta parte
que se considere afectada deberd comunicare a la otra el ejercicio de su derecho para anular el
contrato.

Esta comunicacion se hara dentro de los 30 dias siguientes al momento en que la parte perjudicada
hubiera tenido 0 tenga conocimiento de la causal de invalidez o pudiera haber conacido dicha causal

Articulo 39. £i efecto de la procedencia de la causal de invalidez es anular el contrato, o si
la causal solamente afecta alguna clausula contractual, esta ser4 anulada, subsistiendo validamente
en lo conducente el resto del clausualdo del contrato, a menos que por las circunstancias, no sea
razonable conservar ia validez del resto de! contrato.

Articulo 40. tos efectos de la nulidad consisten en destruir retroactivamente las
consecuencias naturales y juridicas de la clausula o contrato afectado de invalidez, por lo que cada
parte esta obligada a restituirse reciprocamente las prestaciones que hubieren otorgado como
resultado de dicho contrato.

Articulo 41. Ademas de To anterior, la parte que haya dado causa a la nulidad del contrate
tendra que indemnizar a fa parte perjudicada de los dafos y perjuicios causades como resultado de
dicha anufacién,

Articulo 42. Los confratos tendran un objeto juridico y uno material. €l primero se refiere al
tipe de obligacion asumida en el contrato que puede ser de dar, hacer o no hacer, y el segundo se
refiere ala cosa material del contrato o al servicio materia del rmismo,

Articulo 43 La ejecucion y cumplimiento de los contratos quedara subordinada a que fa cosa
material exista en la naturaleza, sea determinada o determinable en cuanto a su especie y se
encuentre dentro del comercio; y subordinada a que el servicio materia del contrato sea posible por
ser compatible con las leyes de la naturaleza o las normas juridicas y sea licito por ser acorde con
las leyes domesticas de orden piblico, con la costumbre comercial internacional, con las normas
juridicas infernacionales o con las practicas comunes sobre lealtad negocial.

Articulo 44. Cuando dentro de un contrato comercial internacional, los términos empleados
sean oscuros, imprecisos o contradictorios y no se pueda determinar el sentido de sus términos, el
contrato se interpretara conforme a la intencion de las partes contratantes.

Para atender a la intencién de las partes contratantes se considerara en primer lugar el significado
gramatical de cada palabra. Si ain asi no fuere posible determinar [a intencién de las partes, el
contrato se interpretara considerando el sentido que le habrian dado otras personas sensatas,
colocadas en la misma condicidn y en la mismas circunstancias que las partes.
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Articulo 45. Para interpretar el contenido de un contrato comercial internacional, se
atendera al conjunto integro de las declaraciones de las pares. pero cada declaracion se
interpretara conforme a la intencién de cada parte, 0 en su defecto al sentido que les daria una
persona sensata de la misma condicion, colocada en las mismas circunstancias.

Articulo 46. En la interpretacién de un contrato comercial internacional deberan tenerse en
cuenta los siguientes aspectos:

a) Las negociaciones previas entre ias partes contratantes;

b) Las practicas comerciales establecidas entre ellas;

¢) Efmodo de proceder de cada parte una vez celebrado ef contrato

d) Eltipo de contrato, su contenido, su finalidad y sus caracteristicas

e} El sentido dado a los términos y expresicnes en el ramo de que se trate;
f) Las practicas generales comerciales.

Articulo 47. En fa interpretacion de un contrato comercial se aplicaran las siguientes reglas:

a) Al interpretar los términos empleados no deberdn entenderse comprendidos en ellos cosas
distintas y casos diferentes a aquellos en que los interesados se propusieron contratar.

b} Cuando las clausulas contractuales tengan varios sentidos, se interpretaran considerando el
sentido mas adecuado que permita al confrato producir sus efectos juridicos.

¢) Cuando no resulten claras as clausulas dictadas por una parte, se preferira la interpretacion que
perjudique a dicha parte.

d) Si la discrepancia derivase de las inversiones idiomaticas del contrato, se preferira la
interpretacion que se haga sobre el contrato en el idioma original.

Articulo 48. Como resultado de la interpretacién de un contrato, se puede afectar la
integracion contractual en aquellos casos en que las partes hubiesen omitido una disposicidn
importante que detenmine sus derechos y obligaciones, en cuyo caso se considerard integrada al
contrato la disposicidbn que resulte mas apropiada a las circunstancias, tomando en cuenta los
aspectos previstos en el articulo 45 de esta ley.

Articulo 49. En los contratos podran establecerse obligaciones explicitas e implicitas,
teniendo en cuenta los aspectos internos y relevantes del contrato, su naturaleza, su finalidad, el
sentido coman y la buena fe y lealtad negociales.

Articulo 50. También podran introducirse obligaciones de medio y de resultado en funcién
de ia situacién juridica de cada parte y de conformidad con las caracteristicas, naturaleza y fin del
contrato comercial internacional de que se trate.

Articulo 51. Las partes iene plena libertad para definir el tipo de prestacion y su calidad,
asi como el precio y la forma de determinarlo.

Si la calidad de la prestacién no se hubiese proporcionado, los criterios para la determinacion de

dicha prestacion deberan ser de una calidad razonable en funcidn a las caracteristicas del propio
contrato y e tipo de prestacion. Si el precio no se determing, y no se dieron las bases para su
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determinacion, se aplicara el precio vigente en el mercado para prestaciones similares a las que son
materia det confrato; y a falta de precio vigente, se aplicara un precio razonable en funcién del tipo
de prestacian, de su naturaleza, de! fipo de contrato, de su finalidad, de la condicién de las partes y
de la duracion del contrato.

Articulo 52, |as obligaciones contractuales deberan ser cumplidas dentro de los plazos y en
lamanera que aparezcan contenidas en el contrato; a falta de determinacién del lazo o de la manera
n gue se cumplan o de los criterios para su determinacion, se cumpliran en un plazo razonable y de
una manera razonable, en funcién de la naturaleza del contrato, de su finalidad, del tipo de
prestaciones y de la gondicion de las partes.

Articuio 53. El cumplimiento de las obligaciones se hara de una scla vez, sin perjuicio de
que el acreedor acepte cumplimientos parciales. Pero para que sea procedente el pago parcial, el
deudor debera garantizar al acreedor la diferencia del pago de su obligacion, por cualquiera de los
medios previstos por las leyes domesticas.

Articulo 54. El cumplimiento de las obligaciones contractuales sera simultaneo para ambas
partes salvo que por el tipo de contrato, el tipo de prestacion, o la manera de realizarla ‘primero deba
de cumplir una parte y después la otra.

Articulo 58. Ei deudor esta facultado para cumplir anticipadamente su obfigacion; pero en
todo caso le corresponde al acreedor el derecho de aceptar o rechazar el pago anticipado. Si lo
acepta, no se alterara el plazo para el cumplimiento de sus obligaciones a cargo.

Articulo 56. Las obligaciones contractuales deberén cumplirse en el lugar expresamente
designado para tal efecto en el propio contrato. A falta de sefialamiento, si tampoco se indico la
manera de determinar ese fugar, las cbligaciones se cumpliran en el lugar en que el acreedor tenga
su establecimiento, si la obligacién es monetaria o no; se cumplira en el establecimiento del deudor.

Articulo 57, Cuando las obligaciones a cumplir son monetarias, se observaran las siguientes
reglas.

a) El pago podra efectuarse mediante cualquier titlo de créditc de los que se utlizan
ordinariamente en los negocios comerciales def lugar de pago.

b) Cuando el pago se realice con alguno de esos titulos de crédito el acreedor lo aceptar bajo la
condicién de que sea pagado.

¢) También podra efectuarse el pago mediante una fransferencia de fondos efectuada a cualquier
institucion financiera, en 1a que la acreedora mantenga cuneta abierta y en la que se acredite la
transferencia respectiva.

d) Sila obligacion se expreso en moneda diferente a la moneda del curso legal del lugar de pago
este podra efectuarse en esta moneda, salvo que este sujeta a tipo de cambio.

e) Enelcaso del inciso anterior el pago se hara conforme a la tasa de cambio vigente al momento
de hacerse el pago.

i Parael casoc de mora en el pago, el acreedor tendra derecho a exigir e! page conforme a la tasa
vigente al momento en que efectivamente se pague a su eleccion.

g) Sien el contrato no se estipulo e! pago en una moneda determinada, el deudor lo efectuara en la
moneda del lugar donde deba hacerse el pago.
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Articulo 58. Cuando un mismo deudor lo sea de varias obligaciones de dinero frente al
mismo acreedor y procede a efectuar un pago, este se acreditara conforme a las siguientes reglas;

a) Siel deudor lo indica se estara a esta mencion;
b) Afalta de indicacion por parte del deudor, el acreedor determinara a que obligacion lo atribuye,
siempre que sea vencida;
¢} Alafalta de lo anterior e! pago se imputara a las obfigaciones en el siguiente orden:
I A la obligacién vencida y si hubiere varias a la que se haya vencido primero;
H Ala obligacion que tenga menos garantia en favor del acreedor ;
fil. A |a obligacién que sea méas morosa para el deudor;
. A la obligacidn mas antigua;
V. Si no fuera posible el pago conforme a los criterios anteriores se acreditara a todas las
obligaciones en forma proporcional,

Articulo 59. Cuando para la ejecucion o cumplimiento de una obligacion sea necesario
solicitar una autorizacion emitida por las autoridades del estado donde vaya a cumplirse la
obligacion, sera responsabilidad de |a parte cuyo cumplimiento se trata obtener dicha autorizacion.

En caso de que no sea otorgada dentro del plazo estipulado para tal efecto, la otra parte podra
abstenerse de cumplir el contrato sin responsabilidad,

Si es negada la autorizacion, se aplicaran las reglas de incumplimiento contractual a menos que la
denegacién involucre alguna clausula det contrato, siempre que sea razonable conservar el resto del
clausulado del contrato.

Articulo 60. Cuando se haya celebrado un contrato y sobrevengan con posterioridad a esta
celebracion circunstancias no previstas ni previsibles para las partes que den como resultado que
alguna de las prestaciones se convierta en mas onerosa para alguna de las partes, ya sea en
incremento en el costo de a prestacion o por disminucién en el valor de la prestacion, las partes
estaran obligadas a la continuacion de la ejecucién de las respectivas prestaciones.

No abstante lo anterior, la parte en desventaja podra pedir ia renegociacion del confrato a la otra
parte sin perjuicio de que cumpla sus obligaciones y siempre y cuando la parte en desventaja no
haya asumido los riesgos de la imprevision 0 este en posibilidad de controlar los efectos de la
imprevision. En todo caso sera potestativo para la contraparie renegociar ¢! contrato.

Articulo 61. Quedan a salvo los derechos de las partes para acudir ante los tribunales
competentes a fin de adaptar o terminar el confrato que experimente una imprevisidn de excesiva
morosidad para alguna de las partes,

Articulo 62. Las partes estan facultadas para exigir el cumplimiento forzoso de alguna
obligacion que se haya dejado de cumplir en tiempo y forma.
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Articulo 63. Una obligacion derivada de un contrato se deja de cumplir cuando Ja parte
obligada dejo de entregar la cosa a su cargo en forma definitiva, lo hizo en forma tardia o en forma
defectuosa y cuandoe esa abstencion se dejo a su cargo.

Articulo 64. Ante el cumplimiento de una de las partes, la otra puede abstenerse de ejecutar
su prestacidn hasta que la parte que la incumplit proceda a garantizar el cumplimiento o lo efectie
conforme a lo previsto en el contrato.

Articulo 65. En todo caso la parte que ha dejado de cumplir una obligacion derivada de un
contrate tiene derecho a subsanar ese incumplimiento siempre y cuando cumpla con los siguientes
requisitos:

a) Que le comunique sin demora a la ofra parte su intencion de subsanar su incumplimiento,
haciéndole saber la manera en que lo har;

b} Que la subsanacién se efectle sin demora y de conformidad con las circunstancias, el tipo de
contrato y el tipo de prestacién que se dejo de cumplir;

¢} Quela parte perjudicada carezca de interés legitimo para rechazar la subsanacion.

Articulo 66. La subsanacién no impide que la parte perjudicada haga valer su derecho de
dar por terminado el contrato, que suspenda el cumplimiento de sus propias prestaciones y que
reclame el renacimiento de los dafios y perjuicios que deriven del incumplimiento.

Articulo 67. La parte perjudicada por el incumplimiento de una obligacion a cargo de otra
parte, esta facultada para otorgar un plazo adicional para el cumplimiento respectivo.

Durante la vigencia de este plazo la parte perjudicada podra suspender la ejecucidn de sus
respectivas prestaciongs y exigir el resarcimiento de los dafios y perjuicios, concluido este plazo
adicional, si no se ejecuto la obligacion incumplida, la parte perjudicada dara por terminado el
contrato sin responsabilidad.

Articulo 88. Esta ley solo reconoce como causas justificadas para el incumplimiento de una
cbligacion contenida en un contrato, sin responsabilidad, el impedimento derivado de una
circunstancia ajena al control de la parte que incumple y que no era previsible al momento de
celebrar el contrato y siempre que se frate de alguna circunstancia que no se haya podido evitar o
superar al momento de presentarse.

La parte que incumplié deberd comunicar a la otra parte la existencia de dicho impedimento, tan
pronto como se presente a fin de que quede relevado de l1a responsabilidad por los dafios y
perjuicios que pudiere generar el incumplimiento.

Articulo 69. La existencia de una circunstancia justificada de incumplimiento de una
obligacién contractual no impide que la parte perjudicada ejercite sus derechos para dar por
terminado el contrato, aplazar su cumplimiento o reclamar intereses por el género debido.

Articulo 70. Si |a parte perjudicada ejercita su derecho para exigir el cumplimiento forzoso
de la obligacion, la parte obligada debera ejecutaria a menos que:
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a) Se frate de una obligacion fisica o juridicamente imposible;

b) Elcumplimiento forzado constituya una prestacién excesivamente morosa;

c) . Exista otra via razonable para que la parte perjudicada obtenga lo prometido;

d} Laprestacion sea exclusivamente personal;

€) La parte legitmada para recibir la prestacion la exija fuera del plazo razonable posterior al
incumplimiento,

El ejercicio del derecho a que se refiere este articulo comprende ademas la reparacion del dafio y en
su caso el reemplazo de |a prestacion defectuosa.

Articulo 71. Como consecuencia del incumplimiento en que incurra alguna de las partes de
sus obligaciones contractuales, la parte perjudicada podra en ligar de exigir la ejecucion forzosa, dar
por terminado el contrato, cuando se irate de un incumplimiento, esencial que afecte |a totalidad del
contrato, ya porque haga imposible su continuidad, porgue la parte perjudicada que privada de lo
qQue tenia derecho a esperar o porque existan razones para determinar la falta de confianza en la
parte incumplida gue efectie cumplimientos futuros.

Articulo 72. L a parte que opte por dar por terminado el contrato debera comunicérselo a la
ofra parte dentro de un plazo de 30 dias a partir de que tuvo conccimiento del incumplimiento o de
que tuvo conocimiento de la prestacion defectuosa o de que debié cumplirse ta prestacion,

Articulo 73. La parte que hace valer la terminagién tendra derecho a exigir el resarcimiento
de los dafios y perjuicios derivados del incumplimiento.

No obstante lo anterior, ambas partes se abstendran de efectuar y recibir prestaciones futuras y se
restituiran entre si {as respectivas prestaciones reciprocas que hubieren recibido.

Articulo 74. En los contratos podra estipularse el monto de indemnizacion que ia parte que
incumplio debera pagar a la parte perjudicada por los dafios y peruicios derivados del
incumplimiento.

Si 1a suma estipulada fuera notoriamente excesiva en relacion con el dafio efectivamente causado,
podra reducirse a un monto razonable previo acuerdo entre ambas partes.

Si se hubiese omitido el sefialamiento de esa suma, 1a indemnizacién serd determinada sobre la
base de los siguientes requisitos:

a} Laindemnizacion comprendera la reparacion integral del dafio derivado del incumplimiento;

b} En el dafic se considera cualquier perdida sufrida y cualquier ganancia de la que se haya visto
privada ia parte perjudicada;

¢} Para considerar esa ganancia se tomara en cuenta ademas, a ganancia que la propia parte
perjudicada hubiera obtenido al evitar gastos o daftos;

d} En el daflo también se considerara cualquier situacion no pecuniaria que come consecuencia
del incumplimiento hubiera afectado a la parte perjudicada como el sufrimiento fisico y la
angustia emocional.
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e} Solamente se resarcira el daflo que pueda determinarse con un grado de certeza sin pefjuicio
que en caso de perdida de expectativas el resarcimiento sea procedente en la medida de {a
probabilidad de tales expectativas;

f) El dafio sera resarcible en ia medida en que hubiera sido previsto o se pudo haber previsto al
momento de celebrar el contrato.

Articulo 75. El dereche al resarcimiento derivado de incumplimiento no excluye el ejercicio
de ofros derechos o pretensiones patrimoniales derivados de esta ley o del contrato internacional de
que se frate.

Articulo 76. Cuando el dafio derivado del incumplimiento se deba a un acto u omisin de la
parte perjudicada o a una circunstancia cuyo riesgo asumié la cuantia del resarcimiento se reducira
considerando el grade de incidencia de esos factores en la causacién del dafio ademas del
incumplimiento.

Articulo 77. Si 1a parte perjudicada tuvo razonablemente la oportunidad de evitar el daiio o
de reducirlo, la parte que incumplié no respondera por ese daito, Pero si la parte perjudicada reafizb
las actividades para evitar el dafio tendra ef derecho a recuperar de fa otra parte el importe de los
gastos efectuados.

Articulo 78. En el caso de las obligaciones monetarias, el resarcimiento comprendera
ademas del dafo, los intereses generados desde el incumplimiento de pago hasta que este se
efectlie realmente.

Dichos intereses se calcularan sobre {a suma total adeudada conforme a la tasa de intereses fipo
vigente para los prestamos bancarios a corto plazo efectuados en la plaza del lugar de pago, salvo
que las partes hayan previsto en el contrato el tipo de interés.

Articulo 79. La indemnnizacién por resarcimiento en los términos de los articulos
procedentes se pagara en forma global, sin perjuicio de que !a parte beneficiada acepte el pago de
parcialidades. En todo caso el importe de la indemnizacion se pagara en la moneda que se hubiera
expresado las obligaciones confractuales o en la moneda en que se haya sufrido el daffo.

Articulo 80. No sera procedente ef pago de la indemnizacidn a que se refiere esta ley,

cuando el incumplimiento derive de alguna circunstancia a las que se refiere el articulo 66 de fa
presente Ley.
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CONCLUSIONES.

Es indudable que, el contrato de compraventa internacional de mercaderias, asi como toda institucion
juridica, tiene su razén de ser en el devenir histdrico que le antecede. De &1 nace, en él se desarolla y

perfecciona.

La apertura comercial mundial de finales el siglo XX ha provacado que las instituciones juridicas
cambien su rumbo hacia la integracion comercial. Un resultado evidente de eflo, es la Convencion de

fas Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias.

Come consecuancia de la naturaleza intemacional de la Convencion, asi como de las normas que la
anteceden, fue regulada en sus aspectos interno y externo, para que no quedara un vacio ni sustantivo

ni de aplicacion.

En este trabajo podemos encontrar la tendencia hacia la uniformidad del derecho, inspirada en los
principios, costumbres, y economia de los diferentes sistemas juridicos. Las normas de regulacion
externa del confrato de compraventa internacional de mercaderias tienden a |a flexibilidad para lograr
que més estados, y por lo tanto sus stibditos, se constrifian a tales normas. La interpretacian, campo de
aplicacion y obligaciones contenidas en la Convencion, pueden ser sujetas a critica para optimizarse,
sin embargo, han cumplido con su cometido al dar cuerpo al contrato de Compraventa Internacional.

Las normas referentes al contenido del contrato, por razones justificadas, han omitido la regulacion de
la propiedad de las mercaderias y de la validez del contrato. En nuestro concepto, sin  perder fa
posibilidad de lograr una uniformidad, podrian haberse establecido como opcionales para que, por lo
menos, algunos de los Estados firmantes las adoptaran como derecho uniforme.
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Derivado de ta apertura comercial que se ha presentado en el presente siglo a nivel mundial, se hace
necesario la uniformidad del derecho como las nomas reguladoras de las actividades humanas,
tendientes a la protecci6n y regulacion de las transacciones comerciales que cada vez con mas

frecuencia se producen entre entidades y personas fisicas de diversas nacionalidades.

Es por esto que la aplicacion de una norma uniforme sera conveniente especialmente en los sistemas
legales que como el Mexicano fienen una tradicién codificadora sustituyendo a la amplia tradicion
romana que, con verdadera maestria en la ciencia juridica resolvian cualquier conflicto con el simple

criterio juridico.

Por lo anterior y en virtud de fas miltiples discrepancias que pueden suscitarse en las transacciones
internacionales no es suficiente fa promulgacién de convenciones que como las tratadas en el presente
trabajo tienen como finalidad la aplicacién mas clara del derecho.

Asi |a posibilidad de que en México se promulgue una ley especifica en materia de contratacion
internacional es una propuesta que bien puede ser muy util y ayudar a eliminar discrepancias en la
aplicacion del derecho en cada caso.

No obstante, para que las propuestas de leyes y las convenciones internacionales sean en verdad un
instrumento que ayude a I3 aplicacion uniforme del derecho, es necesario tambign una reforma integral
del sistema juridico mexicano, de tal manera que el eriterio juridico de las personas que imparten la
justicia y resuelven controversias sean en verdad UOtiles y alienten a los liigantes a someter sus
conlroversias ante dichos jueces utilizande come ley sustantiva las convenciones internacionales que

México ha suscrito.
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Desafortunadamente en las transacciones internacionales, generalmente existen discrepancias entre
las cosas permitidas y ias prohibidas en las diversas legislaciones de los paises de origen de las parles
que contratan, ante esto, surge la imperiosa necesidad de promulgar y tener vigentes los tratados
internacionales multiaterales dedicados a regular {as transacciones mas comunes que se realizan
diariamente enfre nacionales de diversos paises.

Estos tratados o convenciones, como lo son las mencionadas en ef presente trabajo, deberan de tener
coma propdsito la regulacién de las lagunas que las diversas legisltaciones nacionales tienen para
ciertas transacciones, de tal modo que las partes al escoger que el derecho aplicable a su transaccion
sea el derecho de cierto tratado o convencion, esta regule perfectamente cualquier discrepancia que
pudiera existir en la ejecucion de la transaccion internacional,

Cuando las convenciones como las tratadas en este trabajo cumplen con el propdsito antes
mencionado, ayudan y perfeccicnan el proceso de globalizacion tan utizado en nuestros dias a nivel
internacional, tendiente a la unificacién de entre muchas cosas el derecho.

En adicion a estas convenciones internacionales, seria conveniente establecer un sistema mundial de
resolucién de confroversias que actie de manera mas directa para |as personas comunes y corrientes
que realizan habitualmente. Me refiero ai procedimiento arbitral come forma alternative para la

resolucién de controversias.
En efecto consideramos que la aplicacién de fas convenciones internacionales aunadas a los
procedimientos arbifrales, que resultan ser mas expeditos podrian considerarse como un sistema

integral para la resolucion de conflictos derivados de transacciones comerciales internacionales.

En adicion a lo anterior, en el presente trabajo proponemios fa efaboracion de una ley sobre contratos
mercantiles internacionales a efecto de que esta ley de manera expresa elimine las posibles lagunas
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gue resulten de |a aplicacion de una convencién o tratado internacional o de la aplicacion de la ley
mexicana para dirimir las posibles controversias que pudieran surgi en una relacién comercial
internacional.

Consideramos que la promulgacion de una ley semejante a la propuesta podria ser un instrumento muy
util para en México para la interpretacion de los contratos comerciales infernacionales a efecto de que
se eliminen las lagunas interpretativas contenidas en nuestra legislacion.

No hay norma perfecta, pero si se puede buscar su perfeccion a través del Derecho Internacional
Privado y del Derecho Uniforme. Caso ejemplificativo es el de la Convencién. Es nuestro deseo que las
criicas y laudos hechos a este ordenamiento, enriquezca el acervo operacional de los Estados, no solo

en materia comercial sino en ofros ambitos del desarrollo humano.
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