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INTRODUCCION

Actualmente nuestro pais es uno de los mas ricos en cuanto a folklore, esto da
la pauta a que sus habitantes sientan cierto interés y atraccién en todo lo que les
rodea.

A nivel nacional, Michoacan es uno de los estados mas bastos en valores
culturales, bellezas naturales, colorido y tradiciones artesanales. Se pueden observar
en cada una de sus artesanias los sentimientos, ideas, costumbres y tradiciones,
manteniendo vivo asi, el arte y la cultura de nuestros antepasados. Estos
sentimientos los expresan en objetos hechos en barro, madera, textiles y metales, al
hacer de ellos una combinacion que finalmente es caracterizada por el valor estético
que el artesano imprime en cada una de las piezas.

El tema que se trata en el presente proyecto, es a cerca de la exportacion de
artesanias michoacanas, en donde se pretende demostrar que hace falta la
promocion suficiente para llevar nuestra cultura mas alla de las fronteras de nuestro
pais, ya que lamentablemente la mayoria de las exportaciones de artesanias de esta
region que se comercializan en el exterior, es por que los extranjeros que radican en
la misma se encargan de ello, abusando muchas veces de la ignorancia de los
artesanos o de sus necesidades economicas.

El objetivo general del presente trabajo es el de dar a conocer la existencia de

instituciones de apoyo al comercio exterior; que existen también diversas formas de



financiamiento al exportador para iniciarse en esta materia; de igual manera se
presentan las leyes y acuerdos que regulan y otorgan beneficios a la actividad de
exportacion.

La hipotesis en términos generales, es la de comprobar que no existe la
suficiente promocion por parte de las Instituciones Gubernamentales Especializadas
en Comercio Exterior para incrementar en materia de exportacion, la
comercializacion de las artesanias michoacanas en paises extranjeros, ademas que
la exportacion de éstas, otorga mejores beneficios al ser realizada directamente por
el propio productor mediante el uso de un intermediario.

En el Capitulo | se presenta la historia a cerca de como el hombre desde
siglos antes ya intercambiaba sus productos por otros que él no tenia, como fue que
surgio después del trueque el dinero y a partir de cuando fue que éste tomo el valor
que actualmente se le da. Asi mismo se expone como ha ido evolucionando la
economia, su comportamiento desde hace 50 afos hasta la actualidad. Algo que se
ha observado y que ha influido de manera significativa en el hombre a lo largo del
tiempo, ha sido que éste no puede vivir solo, que necesita de mas gente para salir
adelante, necesita trabajar en grupo, de aqui es que ve la necesidad de formar
sociedades, las cuales tienen reglas, politicas, objetivos, fines comunes, etc., que al
fin de cuentas, dependiendo del fin por el que se asocian las personas, es que se
dividen en diversos tipos y tamanos, las cuales son formadas desde dos hasta mas

de 100 personas.



En el capitulo Il se expone de manera especifica, la existencia de leyes y
tratados comerciales que México ha firmado con otros paises, con el fin de obtener
grandes beneficios, tales como disminuciones arancelarias, preferencias
arancelarias, en fin, un sin numero de beneficios que de alguna manera controlan y
regulan la actividad de exportacidon e importacion, con el fin de proteger los
mercados.

En el Capitulo Ill se presentan las diversas fuentes de financiamiento que
existen en la actualidad para impulsar la actividad de exportacion, los programas de
apoyo que otorgan grandes beneficios a los exportadores, quienes pueden apegarse
a dichos programas y los requisitos que tendran que cumplir para con ellos.

Al final del proyecto, se presentan algunos de los requisitos mas importantes
que se sugiere tomar en cuenta antes de iniciarse en materia de exportacién y
principales problemas que pueden presentarse generalmente en la misma.

En el capitulo 1V, se presenta el proyecto de exportacién, relacionado con una
microempresa 100% Uruapense denominada “ KARANI HECHO A MANQO” quien
exporta su producto a Suiza. En este caso practico se muestra que la empresa a
pesar de ser tan pequena, logré salir adelante sin la intervencion de terceros,
logrando entonces obtener buenos resultados en todos los aspectos.

Finalmente se presentan las conclusiones y resultados obtenidos del trabajo

realizado, asi como la bibliografia empleada en él.



CAPITULO | ANTECEDENTES DE LA EXPORTACION

1.1 Origen de la Actividad Econémica y de Exportacion

La actividad econémica es una fase importante dentro del desarrollo y
crecimiento de toda nacion, pero cual fue su origen, muchas veces cuando la gente
platica sobre el crecimiento econdmico del pais que ya mejord, que ya esta en
decadencia, no se tiene una idea clara de como fue que surgié esta actividad, dénde
tuvo sus origenes y cual es el papel que juega dentro de la sociedad actual. Es
importante comprender que para que se den las exportaciones o comercio
internacional tiene que existir primero la actividad econdmica, ya que sin esta, no se
dan los intercambios, porque indica que no hay necesidades que cubrir, no hay
productos que ofrecer y lo mas importante no hay con qué comprar o intercambiar,
puesto que la gente esta satisfecha. Partiendo de aqui, podemos entonces ir mas al
fondo del origen de la actividad econdmica que se da entre los diferentes paises,
conocida con el nombre de comercio exterior, como fue que surgid, cuales fueron las
circunstancias que marcaron la pauta para su desarrollo, como se ha desarrollado,
etc. En las siguientes paginas se dara una breve resefa del origen de la actividad

econdmica y de exportacion.

Se considera que la actividad econdmica tuvo su origen desde los primeros

indicios de vida, ya que con el crecimiento y desarrollo de los individuos, el hombre



se dio cuenta que no era autosuficiente, se dio cuenta de que era incapaz de tener
todo, fue a partir de ese momento que surgié la necesidad de realizar intercambios
entre ellos, estos intercambios generalmente eran de comida, pieles y articulos u
objetos que para cada uno tenian un valor. Cada uno realizaba las actividades que
mas dominaba, o aquellas en las que tenia habilidad en realizarlas y se esforzaba
por desarrollarlas; cuando un individuo tenia necesidad de algun bien que no
perteneciera a la actividad propia, intercambiaba uno de sus bienes o productos con
otro individuo que tuviera lo que €l necesitaba, asi de esta manera, cada individuo se
veia beneficiado ya que lo que unos si podian obtener, lo intercambiaba por otros
que no tenia a su disposicidn o que le costaba mucho trabajo producir por falta de
conocimiento respecto al desarrollo de dicho bien. Es asi como se inici6 la actividad
econdmica en los tiempos mas remotos de la vida del hombre, generalmente lo que
se intercambiaba era maiz, trigo, ganado.
Cabe mencionar que existen tres caracteristica o propiedades que un bien

debe de cumplir, tales como:

+» Universalidad

% Divisionalidad

¢ Durabilidad

Estas caracteristicas el hombre del pasado no las conocia, mas sin embargo

se dio cuenta de que algunos de los bienes que se intercambiaban no eran



divisibles, tal es el caso de la adquisicion de un animal, los cuales eran indivisibles,
ya que si sOlo queria una parte el resto se echaria a perder, a menos de que hubiera
otro individuo que quisiera quedarse con el resto del animal.

Con estas circunstancias, habia ocasiones en que se intercambiaba el animal
por otras mercancias que no cubrian todo el valor de dicho animal o que la carne que
sobraba se echaba a perder. A consecuencia de estos eventos que se presentaban
numerosas veces, surgio el uso de los metales como un bien que si cumplia con las
caracteristicas antes mencionadas, los metales se utilizaron en ese entonces para

hacer trueque e intercambiar bienes y servicios por dichos metales.

Después de que los individuos utilizaron los metales para realizar trueques, se
dio como consecuencia de este el dinero, y asi mismo, con la llegada del dinero

surgieron las Instituciones Fiduciarias, es decir los bancos.

En realidad, un pais nunca es autosuficiente, aun y cuando este tenga una
economia desarrollada, ya que mediante la utilizacion de los diferentes recursos
econdmicos y personas, se han desarrollado y han logrado obtener lo que hasta
ahora tienen y lo que son. Basicamente se considera esto como el fundamento del
comercio y de la actividad econdmica en todo el mundo de acuerdo a Peter K.

“

Oppenheim, en su libro “ El Idioma de las Finanzas Internacionales: Moneda vy

Bancos” , quien menciona que la falta de autosuficiencia de un pais es el



fundamento del comercio mundial y de la actividad econdmica y que como resultado
de esta actividad comercial se dio origen a la evolucion de las fianzas internacionales
y la banca.

Cada pais cuenta con actividades econdmicas, todas distintas, pero qué
pasaba cuando en su pais no habia la materia que requerian para producir un
determinado producto, ¢cdmo la conseguian y en donde?; estas preguntas nos dan
la pauta para pensar en la manera en que los individuos de las épocas pasadas
consiguieron abrirse al comercio exterior. Se puede pensar en que fue uno de los
pequefios grandes pasos que se dieron en las economias y en la actividad
econdmica de diversos paises, los cuales ya habian pensado en la probabilidad de
exportar sus productos o de importar los que necesitaban para su produccion. El
comercio exterior surge a raiz de tres necesidades, por llamarlas asi; la primera de
ellas es que un pais no cuenta con todos los elementos y materias primas
necesarias, ya que estas se encuentran distribuidas en diferentes partes del mundo.
La segunda causa consiste en que un pais en ocasiones requiere de la compra de
mas productos para satisfacer la demanda de un determinado producto y que dicho
pais no se da abasto para ello, ya que no dispone de la suficiente cantidad para
hacer frente a esa necesidad. La tercera causa es lo referente a los precios de venta
de los articulos, ya que para algunas empresas o personas les es mas conveniente el
importar esos articulos que producirlos, debido a que los costos de produccion son

mucho mas elevados y por lo tanto el precio de venta es poco comerciable, por lo



consideran la conveniencia de importar dichos productos. Existen otras razones por
las cuales se realiza el comercio exterior, tales como la novedad y el estilo es decir,
la novedad se refiere a que entre los paises del mundo existen diversas creaciones e
inventos que llaman la atencién al publico de otros mercados y que por lo tanto,
como son pocos comunes para ellos, deciden consumirlos o llevarlos a sus paises
para darlos a conocer. El estilo se refiere a las forma y caracteristicas culturales que
tiene la gente para producir un producto, mas que nada se refiere a las
caracteristicas propias del bien, a los detalles que tiene el producto, en si a la

calidad.

En México la actividad econdmica de exportacion surgio en el siglo XVII, con la
llegada de la Conquista Espafnola. Una de las principales actividades que realizaron
los espanoles en la época de la conquista de nuestro pais, fue la de establecer
lugares estratégicos a los que llamaron Capitales, con el fin de tener un dominio
mayor sobre las colonias y sobre las cuales ejercian cierto dominio. Ellos
consideraban todo el aspecto econémico importante, pero lo que mas les interesé
fueron los metales y los productos agricolas que en su pais no se daban y que a
cambio de ellos, nos trajeron el olivo, la vid, la seda, etc. estos aspectos fueron una
de las principales actividades econdmicas de exportacidon e importacion que de
manera indirecta realizaron nuestros antepasados en la época de la conquista

espanola. (VELAZQUEZ, 1979: 1533:1536)
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Al término de la independencia de México, el pais quedd en una situacion
critica econémicamente, pero aun asi logré desarrollar nuevamente la actividad
econdmica. Con la llegada del Porfiriato y gracias a la creacién del ferrocarril, la
actividad econdémica interna logré alcanzar el nivel en el que se encontraba antes de
la lucha de independencia. Después el ano de 1831 surge el decreto de Relaciones
Exteriores, durante este mismo afo nacié en México el primer banco de crédito, el
cual solo otorgaba apoyo a quienes se dedicaban a fabricar tela de algodén, lana y a
la fundicidn de metales preciosos; en gran parte esto también marcé la pauta de
desarrollo nacional, ya que con las inversiones de capital de paises extranjeros y con
la creacion de la banca, México pudo afrontar todas las situaciones econémicas que
se dieron durante esta época.

Un afo mas tarde surgen relaciones comerciales con Inglaterra, Francia,
Dinamarca y los paises bajos. En el aio de 1955 se promulga la primera Ley para el
Fomento de Industrias nuevas y necesarias.

Se dio un gran impulso al desarrollo del comercio exterior con la creacion de
financiamientos para las personas o empresas interesadas en ello, pero dadas las
circunstancias el pais entr6 en recesion en la época de los 80’ s, ya que la balanza
comercial presentaba un déficit muy elevado, lo cual dio origen a que se diera mayor
auge a las exportaciones y que disminuyeran las importaciones de bienes, esto con

la finalidad de equilibrar la balanza comercial del pais.

11



En el periodo de 1988 - 1994, se dio una apertura total a las exportaciones e
importaciones, hubo la creacibn de varios acuerdos y tratados que regulan
actualmente esta actividad pero que mas sin embargo, nuestro pais todavia no tiene
la capacidad de cubrir las necesidades de los paises extranjeros, que México es un
pais subdesarrollado, aun no es independiente, al contrario, por todas las
circunstancias sociales, econdmicas, financieras, etc. por las que actualmente pasa,
hacen que este pais deje de desarrollarse al paso adecuado, cada vez lo hace mas

dependiente de otros.

1.2  Desarrollo y apoyo de la Actividad de Exportacion

La evolucidon de la economia en nuestro pais ha sido en cierta manera lenta,
debido a que somos un pais de economia retrasada. Haciendo un poco de historia
respecto a esta evolucion, se dice que en el afno de 1990, la economia mexicana era
la segunda mas importante en Iberoamérica, en la que el sector industrial aportaba
aproximadamente el 32% del Producto Interno Bruto. (PAMPILLON 1993: 32)

Durante la década de los cuarenta nuestro pais se encontraba en situaciones
dificiles, debido a que existia una inestabilidad en los precios y devaluaciones en la
moneda, uno de los factores importantes que marcaron la pauta para que el pais se
desarrollara fue la Segunda Guerra Mundial, ya que trajo con sigo un alza de la
demanda externa de bienes primarios y una reduccién de la oferta de bienes

manufacturados que eran solicitados por los paises en vias de desarrollo. Pero el

12



pais, a pesar de este factor tan importante, generador de divisas para el pais, no
sirvié para que este alcanzara un crecimiento sostenido con estabilidad de precios.
(Ibid. 33:34)

En los afios de 1955 a 1970 uno de los factores que repercutieron dentro de la
politica econdmica del pais fue la devaluacion y la inflacion, fue entonces cuando el
pais implementd una serie de politicas econdémicas, con el fin de reparar la economia
del pais, las cuales consistian en:

% Tener un tipo de cambio fijo
+«» Déficit publico bajo en proporcion al PIB
% Deuda publica reducida en proporcion al PIB
% Subsidios y exenciones de impuestos para reinversion de beneficios

empresariales

X/
X4

» Fomento de la sustitucion de las importaciones mediante aranceles y

permisos selectivos de importacion.

X/
X4

% Rendimiento real positivo para los ahorradores, con adecuadas tasas de

interés y bajos impuestos a las rentas de capital.

Estas politicas ayudaron de alguna manera a disminuir el déficit de la balanza

comercial, contribuyendo ademas a disminuir la inflacidon, originando un crecimiento

en el Producto Interno Bruto del 22.3% aproximadamente.

13



En los anos 1971 al1977 la economia mexicana tratd de reducir el
endeudamiento externo, para los anos de 1977 a1980 hubo un auge debido a los
descubrimientos de yacimientos petroliferos, lo cual contribuyé al que el pais se
endeudara, dando como resultado un crecimiento de la inflacion y aumento en la
balanza comercial. Para los afos de 1981 a 1986 por problemas en el precio del
petréleo, el pais tuvo una suspension de pagos, ya que no tenia la liquidez y
solvencia para cubrir la deuda. Durante los afnos de 1987 a 1988, se establecio una
estrategia frontal que condujera a México por las corrientes mundiales del comercio
internacional debido a la hiperinflacion que se aproximaba.

Por primera vez, en el sexenio de Carlos Salinas de Gortari se cred e implanto
un Plan Nacional de Desarrollo, en el que se consideraba dentro de su politica
econdmica a las tasas de inflacion, la liberacién comercial que fue uno de los factores
que ayudaron a disminuir el déficit de la balanza comercial, ademas se dio un
proceso de privatizacion. (lbid.: 36:37)

La finalidad de la politica de comercio Exterior era:

% Explotar la enorme frontera con Estados Unidos.
.

% Limitar la vulnerabilidad que acompana a toda concentracién excesiva de

productos en la exportacion.
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Debido a la serie de factores expuestos con anterioridad es importante tomar
en cuenta que no se puede dejara a un lado la legislacién y elementos que rigen la
produccion, distribucion y consumo de bienes, ya que la produccion y exportacion
son dos elementos que tienen fundamental trascendencia en las variables
macroecondmicas del pais.

Dentro de los planes econdmicos propuestos por el ejecutivo en los ultimos
anos, ha tenido un enfoque diferente e importante el referente al apoyo a las
exportaciones, ya que la venta de productos mexicanos al extranjero genera una
fluidez constante de divisas que se ve reflejado en forma benéfica en la economia de
México, esto es, a mayor exportacion se refleja un superavit en la balanza comercial
del pais, contribuyendo de alguna manera en forma positiva en la estabilidad de la
balanza de pagos. La exportacién, debe entonces considerarse como uno de los
renglones mas importantes para la entrada de divisas a nuestro pais. También es
importante hacer hincapié en que la produccion de artesanias forma parte de las
empresas productivas de México y que gran parte de la poblacion que no cuenta con
escolaridad, es su fuente de empleo, contribuyendo asi, a no generar desempleo.
Recordando también que al generar la produccion de artesanias se contribuye al
incremento del Producto Interno Bruto.

Si hablamos de las politicas econdmicas aplicadas en cada sexenio, podemos
decir que a partir del sexenio de Miguel de la Madrid, hubo una ampliaciéon y apoyo

para las exportaciones, a través de la apertura comercial de México con los demas

15



paises del mundo, partiendo de tratados como el GATT y el TLC, lo que permite que
nuestros productos se conozcan a nivel internacional y no sea tan gravoso el
comercializar en el extranjero. Posteriormente en los siguientes sexenios se han ido
incorporando nuevos tratados con diferentes paises, ha crecido la actividad de
exportacion al igual que las importaciones, las cuales han rebasado la actividad de

exportacion.

A continuacion se presentaran diversas estadisticas sobre el comportamiento
que ha tenido la balanza comercial en nuestro pais, asi como el comportamiento que
ha tenido la actividad de exportacion en cuanto a productos petroleros y no
petroleros. Por ultimo se expone un cuadro en el que se da a conocer la
participacion de los diferentes bienes en las importaciones totales de los meses de

enero a junio de 2006.
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PARTICIPACION POR RAMAS DE ACTIVIDAD

EN LA EXPORTACION TOTAL
Millones de Doélares

Enero - Junio de 2006

RAMAS

No Petrolera

2005| PART. % 2006| PART. %

86,659 85.91%| 102,189 83.30%

Agropecuaria 3,439 3.41% 4,214 3.40%
Extractiva 564 0.56% 590 0.50%
Manufacturera 82,656 81.94% 97,385 79.40%
Petrolera 14,213 14.09% 20,432 16.70%
TOTAL 100,872| 100.00%| 122,621 100.00%

Fuente: Banco de México, INEGI, SHCP y SE

PARTICIPACION POR RAMAS DE
ACTIVIDAD EN LA EXPORTACION TOTAL

Fetrolera
168. 705

Enero - Julio 2006

Mo Petrolera
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Como se puede observar en el cuadro anterior, la rama manufacturera tiene
una mayor demanda, seguida de la rama petrolera que se ha visto favorecida
ultimamente por las situaciones que actualmente estan afectando a los paises
arabes,

en seguida se encuentra la industria agropecuaria y al final la industria

extractiva.

PARTICIPACION POR TIPO DE BIEN EN LA

IMPORTACION TOTAL

Millones de Dodlares

Enero - Junio 2005 - 2006

Part. % Part. %
Tipo de Bien 2005 2005 2006 2006
e
Bienes de Consumo 13,843 | 13.38% 17,029| 14.00%
Bienes Intermedios 77,512 74.94% 90,637 | 74.30%
Bienes de Capital 12,072 11.67% 14,335| 11.70%
TOTAL 103,427 | 100.00% | 122,001 | 100.00%

Fuente: Banco de México, INEGI, SHCP y SE
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PARTICIPACION POR TIPO DE BIEN EN LA
IMPORTACION TOTAL

Enero - Julio 2006™ Biznes de
Consumo
14.00%

Bienes de Capital
11.70%

EBienes Intermedios
74.30%

En la grafica podemos observar que los bienes intermedios representan en

ambos afos mas del 50% de las importaciones totales realizadas.
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BALANZA COMERCIAL DE MEXICO

Millones de Dodlares

2001-2006
ANO EXPORTACION IMPORTACION | SALDO
e —
2001 158,443 168,397 | -9,954
2002 160,652 168,679 | -7,997
2003 165,355 170,958 | -5,603
2004 187,999 196,810 -8,811
2005 100,872 103,427 -2,555
2006* 122,621 122,000 621

* Cifras al mes de junio de 2006

Fuente: SE con Datos del Banco de México
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De acuerdo a las estadisticas presentadas, podemos observar que no se ha

alcanzado un superavit en la balanza comercial, esto se debe a que el pais aun

importa gran cantidad de bienes que no producimos dentro del mismo pais.
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1.3 Concepto de empresa y su clasificacion

Es necesario considerar la importancia de comprender lo que es una empresa
y las clasificaciones que los diferentes organismos y autores hacen de ella, puesto
que es la piedra angular en la que se apoya o descansa la economia, contribuyen al
desarrollo de diversos sectores y ramas econdmicas de nuestro pais. Son las
encargadas de satisfacer las diferentes necesidades, puesto que abastecen al
mercado con una diversidad de bienes que son necesarios para vivir dia a dia.

La empresa, es aquella organizacion formada por un grupo de personas que
tienen un fin comun, generalmente su principal objetivo es el lucro. Las empresas
mediante la combinacién de diversos factores y recursos realizan una actividad
econdmica, empleando una coordinaciéon y administracion adecuada de esos
recursos. Pueden dedicarse solo a una actividad o hacer una combinacién de ellas,
segun lo permitan sus capacidades econdémicas y financieras.

Por su grande significado y por las diferentes actividades que desarrollan, se
encuentran agrupadas de maneras diversas tanto por autoridades como por autores
de distintas areas.

3.1.1 De acuerdo al autor José Silvestre Méndez, las empresas se clasifican de la
siguiente manera:
a) POR SU TAMANO
.

% Micro: aquella que tiene una organizacién de tipo familiar, el capital con que

cuenta es:
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» proporcionado por el dueno, tiene poco personal
» 15 personas maximo
>y la administracién es empirica. (MENDEZ, 1994: 272: 275)
% Pequeina: aquélla empresa que al igual que la descrita anteriormente tiene
una organizacion de tipo familiar, el capital es proporcionado por el dueno, es

dirigida por él mismo y su mercado es pequefio.

X/
X4

» Mediana: aquella que no tiene una especializacion en su administracion, el
capital con el que cuenta es aportado por dos 0 mas personas, las cuales se
unen en sociedad; emplea maquinaria un poco mas a la vanguardia y el
numero de trabajadores que laboran en ella puede variar entre 16 a 250
personas.

% Grande: este tipo de empresa cuenta con un capital que es aportado por

varias personas, las cuales se unen en sociedad, cuentan con tecnologia

avanzada, se dedican a la produccion y comercializacion de productos,
tienen mas alternativas de acceder a los financiamientos y el numero de

trabajadores con que laboran es mayor de 250 personas.

b) POR SU ORIGEN

+ Nacionales: aquellas que son iniciadas por personas residentes en el pais, el

capital con el que estan constituidas es 100% mexicano.
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X/
o

X/
L X4

Extranjeras: aquellas empresas que cuentan con un capital proveniente de
personas de nacionalidad extranjera y que operan dentro del territorio
nacional.

Mixtas: son aquellas empresas formadas con capital publico de diversos
paises y se dedican a su giro o actividad que beneficie a los paises

““

participantes, este tipo de empresas son conocidas como Empresas

Multinacionales”

c) POR LA APORTACION DE CAPITAL

X/
L X4

Privada: formada por aportaciones privadas.

Publica: formada con aportacion de capitales publicos estatales por la
necesidad de intervencion del estado en la economia, con el objeto de cubrir
diversas areas en la cuales los particulares no estan interesados en intervenir
por que no obtienen utilidades.

Mixtas: aquellas formadas por capital publico y privado.

d) DE ACUERDO A SU RAMA

X/
L X4

De Servicios: aquellas que prestan un servicio a la sociedad, dentro de estas,
se encuentran principalmente las empresas: sin concesion y son todas
aquellas empresas que requieren de una licencia para su funcionamiento Vg.:

escuelas, institutos, etc. Las empresas confeccionadas por el estado son
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aquellas de indole financiero y por lo cual el gobierno las controla, Vg.: casas
de bolsa. Las empresas consecionadas por el estado no financieras, se refiere
a las empresas paraestatales y aquellas en las que el gobierno tiene una
participacion, Vg.: CFE. (Ibid.)

% Comerciales: aquellas dedicadas a la adquisicion de bienes o productos para
comercializarlos posteriormente.

¢ Industriales: estas empresas a su vez se encuentran divididas en: extractivas
y empresas de transformacion. Las empresas extractivas como su nombre lo
indica, se dedican a la extraccion y explotacidn de los recursos naturales sin
modificar su estado natural, los cuales pueden ser renovables y no
renovables. Las de transformacién se dedican a la adquisicion de materias

primas para su transformacion y obtener un producto determinado.

3.1.2. El Instituto Mexicano de Contadores Publicos (IMCP), hace una clasificacion

de las empresas de la siguiente manera:

X/

++ Personas Fisicas

<+ Personas Morales

X/

% Lucrativas: su fin preponderante es el de obtener utilidades.

X/

+» No Lucrativas: no tienen un fin econdmico, sélo dan un servicio.
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3.1.3. De acuerdo a la SHCP, las empresas tienen la siguiente clasificacion:
» De acuerdo a su Giro:

X/

% Personas Fisicas

+ Personas Morales

» De a cuerdo al Régimen de Tributacién pueden ser personas fisicas o
morales también, y los Regimenes de Tributacion en los que pueden ubicarse
son:

+ Régimen General de Ley

% Régimen Simplificado

+ Régimen de Intermedios
% Régimen de Pequefos Contribuyentes.

Cabe mencionar que cada uno de los regimenes antes mencionados, tiene a

su vez diversas subclasificaciones y/o ramas, pero solo se mencionaron las

principales.

3.1.4. De acuerdo a la Clasificacion que hacen las Camaras, las empresas pueden
ser:

* Micro

« Pequena

< Mediana

X/
L %4

Grande
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Cada una de estas clasificaciones ya fue explicada anteriormente

3.1.5. De acuerdo a la Secretaria de Economia (SE), las empresas se clasifican de

igual manera que la anteriormente expuesta.

3.1.6. La Banca de Fomento, considerada como una banca de 2° piso, atiende a los
tres sectores de la economia, por lo tanto clasifica a las empresas:
a) Sector Primario: dentro de este se encuentran
> Sector Agropecuario: el cual por apoyo del gobierno federal mediante
diversos programas, promueve el desarrollo integral y equitativo del sector
rural.
» Sector Industrial: considera la misma clasificaciéon que hace el autor José
Silvestre Méndez
» Sector comercial: éste organismo hace una subclasificacion:
» Mayoristas: quien adquiere los productos y funge como intermediario, ya
que es quien lleva los productos al detallista.
» Detallista: aquél que adquiere los productos para venderlos al consumidor
final directamente.

> Sector Servicios: hace la misma clasificacién que José Silvestre Méndez.
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14 Importancia de las Microempresas

Las microempresa, como ya se explico en parrafos anteriores, son aquellas que
cuentan con un numero de trabajadores que varia entre 1 y 15 personas, tienen
diversas formas de organizacion econémica en las que hacen una combinacion de
los recursos humanos, materiales, técnicos y financieros, con el fina de satisfacer las
necesidades de diferentes mercados, empleando una adecuada coordinacion y
administracion de dichos recursos.

Este tipo de empresas en nuestro pais vienen a representar la gran mayoria,
ya que debido a las situaciones econdémicas por las que ha pasado, no es posible
que una sola persona inicie un negocio a lo grande, debido a que se requiere de
mucho capital y que por o general no se cuenta con él.

Aun cuando se junte un grupo de personas para formar una sociedad, es dificil
que éstas al iniciar se conviertan en empresas medianas, todo depende del capital y
de las circunstancias en las que esta piense desarrollarse.

Las micro y pequeias empresas en nuestro pais, representan a la gran
mayoria del total de las empresas establecidas en el mismo, debido a que forman

mas del 94.7% del total de empresas establecidas en el pais.

Las microempresas, en relacion con las pequefas, son la gran mayoria. Estas
tienen un papel muy importante dentro de la economia nacional debido a que por lo

general el Producto Interno Bruto que se genera en el pais proviene de este tipo de
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empresas, generan mas empleos, generan nuevos productos, generan nuevas ideas,
son la base de la industrializacion, ya que cubren huecos en el proceso o ciclo de
produccion de empresas grandes, contribuyen a capacitar y crear mano de obra por
la variedad de sus actividades y giros, lo cual es de gran ayuda para las empresas
grandes por que de ahi pueden obtener mano de obra mas calificada y con mas
experiencia. Estas empresas crecen rapidamente, debido a que por lo general son
empresas familiares, lo que ayuda a disminuir algunos de los costos de mano de
obra, sueldos, prestaciones, etc. y que por consiguiente como no llevan una
administracion rigida, es facil de que distribuyan sus ingresos, por lo tanto facilmente
satisfacen las demandas internas de sus empleados aun y cuando no son empresas
familiares.

A continuacion se muestran las estadisticas de los diversos tamanos de
empresas que hasta 1994 existian y el porcentaje que cada una de las micro,
pequefas, medianas y grandes empresas ocupaban en el pais. En conclusion,
podemos decir la economia de nuestro pais depende basicamente de las micro,
pequefias y medianas empresas, ya que son la gran mayoria y son las que
contribuyen mas al crecimiento del Producto Interno Bruto; su desarrollo y evolucion
ha sido gradual, lamentablemente en México, no se tiene la mentalidad de ayudar a
las empresas mas pequefias a crecer y hacer mas grande el numero de empresas

grandes, lo cual ayudaria a tener una base econémica mucho mayor.
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CONCENTRACION DE ESTABLECIMIENTOS ECONOMICOS

Estado de México

Jalisco

Puebla

Michoacan

Total

12.10

11.40

7.10

6.10

5.50

5.00

4.70

51.90

La concentracion de los establecimientos econdmicos en nuestro pais se

encuentra tan solo en 7 estados, los cuales representan el 51.9% esto de acuerdo a

cifras del INEGI.
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CLASIFICACION DE EMPRESAS POR TAMANO

ACTIVIDAD INDUSTRIA COMERCIO | SERVICIOS
TAMANO PERSONAL OCUPADO

Micro 0-10 0-10 0-10

Pequena 11-50 11-30 11-50

Mediana 51-250 31-100 51-100

Grande mas de 251 mas de 101 mas de 101

FUENTE: Secretaria de Economia
Esta clasificacion se realizO en base a las opiniones de organismos
empresariales, los datos fueron tomados por las autoridades y operan a partir de

1999.

DISTRIBUCION DE ESTABLECIMIENTOS POR TAMANO

Estrato No. De Personas Porcentaje
Micro Hasta 10 pnas. 95.00%
Pequena 11 - 50 pnas. 3.90%
Mediana 51 - 250 pnas. 0.09%
Grande 251 y mas 0.02%
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De acuerdo con los datos encontrados, se observd que el tamaifo promedio de
las empresas es de 5.4 personas, del cual destaca el sector comercio y en cuanto al

estrato las que predominan son las microempresas.
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CAPITULO Il MARCO LEGAL DEL COMERCIO EXTERIOR

Introduccion

Actualmente nuestro pais cuenta con leyes que son muy buenas, pero que
lamentablemente no se aplican conforme lo establecen las mismas, dentro de ellas
existen a la vez, algunas lagunas, ya que no estan bien redactadas. En cuanto a las
leyes que regulan al Comercio Exterior, es necesario que las personas que se
interesen en comercializar sus productos al exterior las conozcan, al igual que
conozcan los diversos acuerdos que otorgan beneficios, los cuales pueden ser en
cuanto al IVA, preferencia arancelarias, etc. Para dar inicio a este capitulo que es la
médula de la exportacion, empezaremos por comentar los puntos referentes a las

exportaciones de mercancias de la Ley de Comercio Exterior.

2.1. LEY DE COMERCIO EXTERIOR

Esta ley cuenta con una estructura de veinte capitulos, divididos en nueve
titulos y un articulo transitorio. Cuenta ademas con diez secciones. Contiene las
normas instituciones y principios juridicos relativos a la politica de Comercio Exterior
en el territorio nacional.
Titulo 1.

Establece el objetivo de la ley, el cual consiste en regular todas las

operaciones de Comercio Exterior, ademas establece el ambito en que la misma

32



tiene validez, asi como las diferentes definiciones de secretaria, comisiones y cuotas

compensatorias.

Titulo Il

Establece las facultades del Ejecutivo Federal, las cuales se refieren al
ejercicio de las facultades que tienen que ver con la imposiciéon de los aranceles.
Dentro de este mismo capitulo, se establecen las facultades que tendra la Secretaria
de Economia en materia de Comercio Exterior. Trata de as diferentes comisiones
auxiliares y define a la Comisién de Comercio Exterior como un érgano de consulta
obligatoria en sus funciones y facultades en materia de Comercio Exterior; también
se establecen las funciones y facultades que tendra dicha comision para la

promocién de las exportaciones.

Titulo I

Establece la importancia de determinar el origen de las mercancias y
conforme a qué reglas se determinara dicho origen. Ademas, estas reglas de origen
deberan someterse previamente a la Comision y ser publicadas en el Diario Oficial de
la Federacidn, marca los criterios a considerar, asi como la comprobacion, vigilancia
y verificacion de las mismas.

Titulo IV
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Establece lo que es un arancel, asi como los diferentes tipos y modalidades de
aranceles que existen.

Determina las regulaciones y restricciones arancelarias y no arancelarias que
se originan por concepto de exportacion y que tienen relacién con el articulo 4°
fraccion Il y IV respectivamente; asi como la obligatoriedad de someter a opinidn de
la comision de Comercio Exterior las medidas de regulaciéon y restriccion no
arancelarias a la exportacion, importacion de mercancias a las que se refieren las
fracciones lll y IV del articulo 4° de la Ley. Ademas de la evaluacion que debera
realizar la Comision de Comercio Exterior, tomando como base un analisis
econdmico de los costos y beneficios que se originen por la aplicacion de las
medidas arancelarias, establece algunas excepciones sobe su opinion.

Establece la necesidad de identificar las mercancias a las fracciones
arancelarias correspondientes. Indica las formalidades que se llevaran para le
expedicion de los permisos previos, estableciendo ademas las materias que no
pueden ser afectadas por dichos permisos. Expone el concepto de cupo de
exportacion, como seran asignados y como se administraran. Esta Ley establece
ademas, la exigibilidad de que las mercancias que provengan de otro pais contengan
la maraca que indique el nombre de dicho pais.

Establece que las mercancias, estaran sujetas a las NOM'S (Normas Oficiales
Mexicanas) y que la Secretaria determinara cuales deberan hacer cumplir las

autoridades aduaneras al entrar mercancias al territorio nacional.
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Titulo V

Establece que considera como practicas desleales de Comercio Internacional,
ademas se establece como se procedera para determinar la existencia de estos
actos asi como la aplicacion de cuotas compensatorias en caso de que se descubra
algo.

Define ademas lo que considera como discriminacion de precios, conocido
como “ DUMPING” , establece como se debera fijar el valor normal de un bien para
no caer en el “ DUMPING” o conocer si existe dicha discriminacion. Explica
ademas que se entiende por operaciones comerciales normales. Y que conceptos se
incluiran para su calculo; asi como la determinacion de los precios de exportacion, y
sobre que bases podra calcularse éste. Establece que la Secretaria tendra la facultad
de realizar los ajustes que sean necesarios.

Define el concepto de subvencién y establece que tomara forma de estimulos,
incentivos, primas subsidios o ayudas de cualquier clase; indica los conceptos que
habran de deducirse en dicho calculo.

Define los conceptos de dano, amenaza de dafo a la produccion nacional, asi
como las bases en que se determinaran estos conceptos. No define en si lo que es
produccién nacional, unicamente expresa lo que se entendera por dicho concepto.

Establece que la SE tendra la facultad de definir si las mercancias de

importacion causan daio a la produccion nacional, si existiera una amenaza de dano
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a la misma quien podra acumular el volumen y los efectos valorar los elementos
obtenidos con el fin de determinar si esto afecta a un mercado area o regidén en
especifico, tomando en consideracion las fracciones que en el articulo 41 y 42 se

sefalan respectivamente.

Titulo VI

Define lo que son las medidas de salvaguarda y cuando se impondran,
ademas expone lo que es el dano serio y el concepto Amenaza de Dafo Serio y
sobre que bases sera determinado este ultimo; cual sera el procedimiento de
investigacién que se empleara para aclarar si existen dichos conceptos vy al igual que
en los conceptos de dafo, el dafo serio y la amenaza de dafno serio se podran

acumular y darles la valoracién correspondiente para imponer medidas de resguardo.

Titulo VII

Establece los procedimientos en materia de practicas desleales de comercio
internacional y medidas de salvaguarda en donde se haran investigaciones sobre las
cuotas compensatorias tomando las medidas de salvaguarda se podran efectuar si lo
solicita una persona fisica o moral o en su caso podra ser por oficio, debido a que se

habla de una parte interesada, la ley define dicho concepto. Establece los plazos en
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que la solicitud puede surtir efectos ya sea para perseguir a la investigacion o para
desecharla, asi mismo, la forma y plazos en que la Secretaria notificara a los
interesados la resolucion.

Establece la facultad de la Secretaria de solicitar a los interesados a través de
requerimientos, informacion mediante la utilizacion de formularios, también podra la
Secretaria requerir a terceros. Una vez cubiertos todos los requisitos y
procedimientos, la ley establece los plazos en que la resolucion preliminar sera
emitida; asi como los términos y plazos en que la resolucién final sera emitida y las
posibles resoluciones que la Secretaria podra determinar.

Los interesados tendran la facultad de solicitar a la Secretaria la afirmacion
respecto a si las mercancias se encuentran sujetas a la cuota compensatoria, asi
mismo , podran solicitar en su caso la celebracién de una audiencia conciliatoria a fin
de exponer propuestas para que no imponga la Secretaria dicha cuota.

Las cuotas compensatorias son determinadas son determinadas por la propia
Secretaria, las cuales seran consideradas como aprovechamientos; el cobro y la
garantia de las mismas se llevara a cabo por la SHCP. Esta ley establece ademas
los casos en las que las cuotas compensatorias no se deberan pagar y establece
ademas, la vigencia que éstas tendran, asi como la revisibn de cuotas
compensatorias por amenaza de dafo y su prescripcion.

Marca los compromisos tanto de exportadores como de los gobiernos,

respecto a la actividad de exportacion, de las actividades desleales, establece los
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casos en que las investigaciones administrativas se daran por terminadas o se
suspenderan. Una vez aceptados los compromisos por ambas partes, estos seran
revisados peridodicamente.

Con respecto a la determinacién de las medidas de salvaguarda establece los
pasos y quienes los podran determinar en su caso; establece que una vez
determinada la investigacion para la aplicacion de medidas de salvaguarda, ésta
debera de pasarse a la comision con el fin de que emita una opinién sobre la misma.

Expone las facultades que tendra el Ejecutivo Federal para emitir
salvaguardas provisionales; enunciando a su vez la vigencia de las mismas, ademas
de definir la facultad que tiene la Secretaria de otorgar a los interesados el derecho
de revisar sus expedientes, con el fin de que puedan presentar sus argumentos.

Con respecto a las notificaciones o requerimientos que envie la Secretaria a
las partes interesadas la Secretaria tendra la facultad de comunicar o citar a los
interesados a la realizacion de una audiencia publica, en la cual podran de acuerdo a
esta ley, ofrecer toda clase de pruebas excepto la confesidon de las autoridades, asi
como la practica, repeticidon o ampliacion de las diligencias comprobatorias, pudiendo
entonces la Secretaria abrir un periodo de alegatos, y teniendo los interesados el
derecho de conocer las pruebas de la contraparte.

Establece para estos efectos, como se llevaran a cabo las visitas de
verificacion, con qué objeto y sus formalidades, determinando asi la forma y los

términos en que dichas notificaciones se deberan de realizar; estableciendo asi la
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supletoriedad de aplicacion del Codigo Fiscal de la Federacion aclarando que ésta no
se aplicara para las notificaciones y visitas de verificacion.

Con respecto a las cuotas compensatorias marca las formas que podran tomar
las mismas y las medidas de salvaguarda, estableciendo el momento en que dichas

cuotas surten efectos.

Titulo VIII
Determina las disposiciones para la promocion de exportaciones, asi como su
objetivo. Crea las facultades que tendra el Ejecutivo Federal a través de la SE el
implantar o establecer programas de promocion para la exportacion de bienes.
Menciona el objeto del Premio Nacional de Exportacion, asi como sus

procedimientos y formas de empleo.

Titulo IX

Se estipulan los motivos por los cuales se podran sancionar a los sujetos que
infrinjan la ley.

Determina los casos en que el Recurso Administrativo de Revocacion podra

ser impuesto contra las resoluciones emitidas por la Secretaria, definiendo asi, el
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objeto de dicho recurso; sus reglas y procedimientos en que se llevaran a cabo la

resolucién de controversias.

2.2 LEY ADUANERA
Esta ley se encarga de marcar los requisitos que deben de contener y cumplir
las mercancias que ingresan al pais o0 que se extraen del mismo.

Esta ley esta compuesta por 9 titulos 16 capitulos y 9 articulos transitorios.

Titulo Primero
Disposiciones generales del articulo 1 al 9.

Expone cuales son las leyes aplicables que regularan la entrada y salida de
mercancias, asi como los transportes e intermediarios.

Establece quienes son los sujetos obligados a cumplir esta ley asi como la
supletoriedad del C.F.F. del articulo 2° al articulo 9° establece quienes se encargaran
de realizar las funciones administrativas, tanto de mercancias como de personas que
ingresan al pais o salen del mismo, asi como el lugar donde estos operaran. También
establece como se llevaran a cabo las actualizaciones de multas; los requisitos de los
documentos para que estos sean validos, establece las obligaciones que deben de
cumplir las empresas que transporten pasajeros a territorio nacional, asi como las

obligaciones que tendran esta personas al ingresar a territorio nacional.
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Titulo Segundo
Control de aduana en el despacho del articulos 10 al 22.

Se establecen los controles y requisitos que se deben de llevar a cabo en la
entrada y salida tanto de personas como de las mercancias; asi como de quienes
estaran autorizados para el depésito, almacenamiento y custodia de las mismas.

Explica el concepto de recintos fiscales y recinto fiscalizado, asi como los
requisitos que deberan cumplir quienes obtengan esta concesion o autorizacion
marca cuales son los requisitos que deben de llevar a cabo los particulares que
deseen obtener autorizacién para laborar en estos recintos.

Establece los horarios y dias en que podran las autoridades aduaneras ejercer
sus facultades.

Establece las obligaciones para las empresas porteadoras, asi como las del
Servicio Postal Mexicano en caso de recibir mercancias o documentos que vengan
del exterior o que pretendan enviarse al exterior.

Del articulo 23 al articulo 34 se establecen las obligaciones y actividades que
deberan de llevar a cabo las personas que controlan los depodsitos al igual que se
marcan los servicios que este poder otorga y sus obligaciones, donde se depositaran
las mercancias, equipaje de pasajeros internacionales en transito que ingresen por
via aérea al territorio nacional, asi como las obligaciones de las personas que

almacenan las mercancias en los depésitos autorizados, ademas de las
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responsabilidades del Fisco Federal y del personal aduanero en caso de que se
extravien mercancias depositadas en dichos recintos y cuando causaran éstas
abandono en favor del Fisco Federal y establece ademas el compuesto de los plazos

para estos efectos asi como sus excepciones e interrupciones.

Despacho de mercancias del articulo 35 al 50

Define el concepto de despacho y como debera de llevarse a cabo esta
actividad ademas establece las obligaciones, documentos, y requisitos que deben de
acompanar los pedimentos de importacion y/o exportacion, define las obligaciones de
las personas que efectuen reexpedicidn de mercancias; de los agentes aduanales los
tramites y actividades que llevaran a cabo y cuando fungen como tales; como y
cuando deberan de ser presentadas la mercancias

Explica que el reconocimiento aduanero y segundo reconocimiento, consisten
en el examen que se les aplica a las mercancias de exportacion o importacion, asi
como de sus muestras para comprobar la veracidad de lo declarado (volumen,
numero de piezas, origen descripcion naturaleza, etc.); establece los apoyos que se
les podran otorgar a los exportadores o importadores en caso de que estos no
puedan definir el régimen arancelario al que pertenecen las mercancias, ademas de

las bases a las que deberan apegarse.

Titulo Tercero
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Hechos gravados, contribuyentes y responsabilidades, del articulo 51 al 59.

Menciona que el impuesto que se causara por la exportacion de mercancias
sera conforme a una tarifa que marca la citada ley; establece que tanto las persona
fisicas y morales estan obligadas a pagar impuestos por los productos que exporten.
Establece quienes son los responsables solidarios para el pago de impuestos en
materia de exportacion, establece nuevamente que el agente aduanal tiene la
responsabilidad de la veracidad y exactitud de los datos e informacion otorgada a las
autoridades, enmarca ademas de lo referente al papeleo, verificacion pago de
impuestos y régimen en que se encuentre el contribuyente a quien este
representando.

Establece que las cuotas bases gravables, tipos de cambio de moneda, cuotas
compensatorias y demas regulaciones y restricciones no arancelarias, precios
estimados y prohibiciones aplicables se regiran conforme a las fechas que establece
la propia ley, las actualizaciones de reexpedicion de mercancias se llevaran de
acuerdo al articulo 17-A del C.F.F. y no se aplicara a las mercancias usadas que se
reexpidan al territorio nacional que hubieran sido importadas como nuevas, cuando
no requiera de un permiso y si lo requiera para su importacion al resto del territorio

nacional.

Afectacion de mercancias y exenciones del articulo 60 al 63
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Todas las mercancias que ingresen o salgan del pais deben de cumplir con los
requisitos legales correspondientes tales como: pagos, papeleo, etc., ya que si no
cumplen con esto las autoridades estan autorizadas para retenerlas, embargarlas o a
proceder conforme a la ley.

Establece cuales mercancias no pagaran impuestos al comercio exterior por
mercancias que estén exentas conforme a lo estipulado por la ley y tratados
internacionales, tampoco pagaran impuestos las materias primas y materiales que se
ocupen para el desempeno de las actividades de produccién de mercancias de

exportacion.

Base Gravable, del articulo 64 al 79

Establece las bases del impuesto general de importacion, definiendo lo que
para los efectos de la ley esto significa, asi como la explicacién de lo que se entiende
por valor de transaccion y lo que se considera y lo que no sera considerado como tal.

Indica que sera considerado como valor de transaccion en las aduanas, asi
como los casos en que dicho valor se examinara y cuando podra aceptarse en caso
de que haya una venta entre personas vinculadas.

Define como podra aplicarse o determinarse la base gravable del impuesto de
importacion en caso de no poderse determinar conforme al valor de transaccion.

Establece lo que debera entenderse por valor de precio unitario de venta y los
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conceptos que se le restaran; también explica lo que para efectos de la ley, se

entiende por valor reconstruido.

Determinacion del Pago, del articulo 80 al 89.

Expone como se determinaran los impuestos al comercio exterior, y otorga a
los apoderados aduanales las facultades de determinar las contribuciones de los
exportadores e importadores, deberan de realizar los pagos de dichas contribuciones
en las oficinas correspondientes y de acuerdo a lo que establece la propia Secretaria.
Pudiendo optar por realizar los pagos mediante depdsitos en cuentas aduaneras,
para tales efectos deberan de cumplir con los requisitos que la ley expone. Indica
como deberan de operar las instituciones de crédito o casas de bolsa autorizadas,
esas cuentas aduaneras.

Senala que los datos contenidos en los pedimentos de importacion solo se
podran modificar mediante la rectificacion y antes de que se active el mecanismo de
seleccion aleatoria.

Titulo Cuarto
Disposiciones Comunes, del articulo 90 al 94

Dentro de este capitulo se manejan los diferentes tipos de regimenes
aduaneros, los cuales deberan senalar los apoderados y agentes aduanales.
Establece cuando cesara dicho régimen aduanero; seialando los casos en los que

seran exigibles los pagos de impuestos al comercio exterior.
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Definitivos de importacion y de exportacién, del articulo 95 al 103.

Establece a que se sujetaran los regimenes definitivos de importacion y de
exportacion, en donde define los se entiende por régimen de exportacion definitiva y
como se manejaran los retornos de mercancias importadas, asi como el objeto de las
mismas. Otorga la facultad de importar mercancias mediante el procedimiento de
revisibn a las empresas indicando para tales efectos, en que consiste el
procedimiento. Establece la forma en que se calcularan las operaciones para realizar
el pago de las contribuciones que se generen por la importacién. Da la facilidad de
regular las mercancias de procedencia extranjera que no cuenten con los
documentos legales. Explica en que consiste el régimen de exportacion definitiva,
otorga la facilidad para que las mismas se retornen al pais sin pago del impuesto

general de importacion.

Temporales de importacion y de exportacion del articulo 104 al118.

Establece las obligaciones a las obligaciones a las que estaran sujetas las
importaciones temporales de mercancias y cuando no podran éstas ser objeto de
transferencia o enajenacién para tales efectos, define que se debera entender por
régimen de importacion temporal. Define en que casos se requerira el pedimento y
cuando no para este tipo de mercancias. Autoriza a empresas que tengan programas

de exportacion autorizados por la SE, el efectuar importaciones temporales y
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establece la obligacion de dichas empresas de presentar ante las autoridades
aduaneras las declaraciones e informes correspondientes, dando a las mismas la

facilidad al régimen de importacion definitiva.

En lo referente a las exportaciones temporales establece a qué se deberan
sujetar y otorga la facilidad de cambiar de régimen de exportacion temporal a
definitivo por lo cual, expone lo que de debera de entender por régimen de
exportacion temporal. Expone los plazos y casos en los que se autoriza las salidas
de esas mercancias fuera de territorio nacional, de las mermas y desperdicios

menciona los casos en que no causaran impuesto general de exportacion.

Depdsito fiscal, del articulo 119 al 123.

Explica en que consiste el régimen de depdsito fiscal, en que casos podran
retirarse las mercancias de dichos depdésitos ya sea parcial o totalmente; cuando
podra la SHCP autorizar el establecimiento de los mismo. Establece que la
Secretaria determinara mediante reglas, las mercancias que no podran ser objeto de

este régimen, asi como las medidas de control que deberan de considerar.

Transito de las mercancias, del articulo 124 al 134.
Expone en que consiste el régimen de transito y en que casos se considera

como transito interno, quien lo promovera, en que casos Yy plazos procedera la
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aplicacion del mismo, indica quienes seran responsables solidarios ante el Fisco
Federal cuando se cometan infracciones durante el traslado de las mercancias.
Indica lo que debera entenderse por transito de mercancias internacional, quien lo
promovera y en que plazos debera efectuarse. Establece quienes seran los

responsables solidarios ante el Fisco Federal del pago de los créditos.

Elaboracion, transformaciéon o reparacién en recinto fiscalizado, articulo 135.
Define el concepto de régimen de elaboracion, transformacion o reparaciéon en
recinto fiscalizado, asi como los casos en que las mercancias podran ser retiradas de

los mismos

Titulo Quinto
Franja y region fronteriza, del articulo 136 al 142.

Establece lo que para efectos de esta ley se considera como franja fronteriza,
asi mismo, indica cuando se considerara que las mercancias que entren o salgan de
la region fronteriza quedaran sujetas a las regulaciones y/o restricciones
arancelarias. Define el concepto de reexpedicion y en que casos podra realizarse,
para lo cual deberan cumplir los requisitos establecidos en esta ley. Senala la
existencia de puntos estratégicos para la revision de pasajeros y mercancias que se

vayan a introducir a territorio nacional.
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Titulo sexto
Atribuciones del Poder Ejecutivo Federal y de las autoridades fiscales, del articulo
143 al 158.

En este capitulo se establecen las facultades que tendra el Poder Ejecutivo
federal en materia aduanera; asi como las demas atribuciones que tendra en esta
misma rama la SHCP, exponiendo los casos en que la misma debera asesorarse por
el consejo. Indica que la tenencia, transporte o manejo de mercancias de
procedencia extranjera deberan estar amparadas con los documentos respectivos,
de igual manera sera para las mercancias nacionales transportadas dentro de la
franja fronteriza.

Establece los documentos que deberan de levantar las autoridades aduaneras
con motivo del reconocimiento aduanero, indicando los casos en los que procedera el
embargo precautorio de las mercancias y de los medios que las transporten; explica
que en caso de que no proceda dicho embargo, ser hara un escrito en el que se
expongan las contribuciones omitidas. El interesado podra ofrecer por escrito las
pruebas y alegatos que a su derecho convenga, ante las autoridades
correspondientes. Establece que el embargo precautorio podra ser sustituido por las
mercancias.

Cuando se encuentren mercancias ilegales en el domicilio del domiciliario, se
levantara el acta correspondiente y se procedera a embargar a las mismas, las

cuales seran entregadas a las autoridades correspondientes. Cuando se trate de
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mercancias perecederas se podran vender si no se comprueba su estancia legal en

un plazo de 45 dias.

Titulo Séptimo
Agentes aduanales, apoderados aduanales y dictaminadores aduanales, del articulo
159 al 175.

Define que es un agente aduanal y que se requiere para adquirir esta
personalidad; para tal efecto establece los requisitos que se deberan cubrir para
operar en este caso; establece ademas las facultades de los mismos, sus derechos y
obligaciones. Indica los casos y plazos en los que podra ser suspendido; asi como
los casos por los cuales podra ser cancelada la patente de agente aduanal; estipula
cuando se extinguira el derecho de ejercer la patente de agente aduanal.

Dentro de este mismo capitulo se define la personalidad de apoderado
aduanal, los requisitos que debera de cubrir para poder operar, indica la previa
autorizacion de las autoridades aduaneras para que un apoderado aduanal opere en
aduanas distintas a ala que le corresponde.

Establece quienes podran la autorizacion de uno o varios apoderados
aduanales y en que casos sera cancelada la autorizacidon del apoderado aduanal. En
la seccion tercera de este capitulo, indica quienes podran ser dictaminadores

aduaneros.
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Titulo Octavo
Infracciones y sanciones, del articulo 176 al 202.

Establece los casos en que se impondran sanciones por las infracciones que
cometa quien introduzca al pais o traiga del mismo mercancias relacionadas con la
importacion o exportacidon, indicando cuando se consideran cometidas dichas
infracciones, a quienes se les impondran dichas sanciones o multas segun
corresponda.

Expone los casos en los cuales las sanciones podran disminuirse. Menciona

en que se aplicaran los recursos obtenidos por conceptos de multas.

Titulo Noveno
Recursos administrativos.

Establece la facultad de los interesados de interponer un recurso de
revocacion de acuerdo a los requisitos del Cédigo Fiscal de la Federacion, en contra
de las resoluciones que dicten las autoridades aduaneras en su contra.

Como se puede observar, esta ley es de observancia obligatoria para todas

aquellas personas que realicen actos de comercio de exportaciéon o de importacion.

2.3 Tratados Comerciales de México
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Existen en la actualidad diversos acuerdos comerciales de los que se han
hecho convenios para que los bienes que ingresen al pais o salgan de él, no afecten
a la economia del mismo, es por esto que es importante darlos a conocer. Ademas,

son un apoyo y son la base para el impulso de la actividad de exportacion.

2.3.1. TRATADO DE LIBRE COMERCIO DE AMERICA DEL NORTE. (TLCAN)
Este tratado fue publicado en el Diario Oficial de la Federacion el 20 de
diciembre de 1993 y entré en vigor el 01 de enero de 1994. Los beneficios que nos
traera dicho tratado son:
% Aumento en el peso especifico de los mercados emergentes.
% Empresas multinacionales centro de desarrollo econémico.

% Posibles expansiones de comercio para los paises en desarrollo.

Obijetivos
% Eliminar barreras de comercio.
« Promover condiciones para una competencia justa.
¢ Proporcionar proteccion adecuada a los derechos de propiedad intelectual.
% Fomentar la cooperacion trilateral, regional y multilateral.
Principios y Aspiraciones
Los tres paises (México, Estados Unidos y Canada) confirman su compromiso

de promover el empleo y el crecimiento econdomico, mediante la expansion del
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comercio y de las oportunidades de inversion en la zona de libre comercio, lo cual

permitira aumentar la competitividad internacional, congruentemente con la

proteccion del medio ambiente, asi como promover el desarrollo sostenido y

proteger, ampliar y hacer efectivos los derechos laborales, asi como mejorar las

condiciones de trabajo en los tres paises.

Obijetivos de libre comercio

anos.

Mejoria en las condiciones de acceso a los mercados del Norte, Centro y
Sudamérica.

Tratamiento justo y reciproco.

Aprovechamiento de economias de escala.

Aumento de oportunidades de inversion y empleo.

Agil resolucién de controversias en materia comercial.

Acceso a mercados: con esto se pretende que se eliminen las barreras que los
bienes o productos que por su naturaleza tienen, para lo cual existira:

» Desgravacion arancelaria

» Barreras cuantitativas

> Reglas de origen

La desgravacion arancelaria podra ser inmediata, a los 5 afos, 10 o hasta 15

Eliminaciéon Inmediata de aranceles
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Se consolida el programa de acceso preferencial a las exportaciones
mexicanas (sistema generalizado de preferencias). EU. y Canada desgravan del 84
al 79% de las exportaciones mexicanas no petroleras, respectivamente, México
desgrava solo el 43 y 41% de las importaciones provenientes de EU. y Canada.
Desgravacion al quinto afo

EU. y Canada liberan otro 8% adicional de las exportaciones no petroleras en
México, lo que representa la desgravacion de cerca de 1,200 productos, México
desgravara solo el 18 y 19% respectivamente de las importaciones de EU. y Canada,
equivalente a 2,500 productos.

Desgravacion al décimo afio

Se habran eliminado totalmente los impuestos para 3,300 productos que el
afno de 1993 representaron el 38% de las compras a Estados Unidos y Canada;
Estados Unidos desgravara 700 productos y Canada 1,600 lo que representa el 7 y
12% de las exportaciones mexicanas, respectivamente.

Desgravacion al Decimoquinto afo

Las partes desgravaran el restante 1% de sus importaciones, por lo que se
convino este plazo extra-largo para desgravar productos esencialmente sensibles
como maiz, frijol y leche en polvo.

Barreras Cuantitativas
Se eliminan cuotas que ponen topes a la venta de productos mexicanos en

Canaday EU.
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Salto Arancelario

Significa que una mercancia se origina en la regidn si existe una
transformacion significativa de sus insumos, con lo que al convertirse en producto
terminado, pasan de una clasificacién arancelaria a otras.
Operacién Aduanera

Se establecera un certificado de origen comun, asi mismo se eliminara en julio
de 1999 los derechos de tramite aduanero, con lo cual habra dictdamenes anticipados
sobre el cumplimiento de la regla de origen, lo que tendra certidumbre y seguridad
juridica al exportador e importador.
Devolucion de Impuestos

La devolucion de aranceles pagados por la importacion de insumos
extrazonables se eliminaran en el ano 2001 para los productos que si cumplan con la
regla de origen. Para los productos que no cumplan con la regla de origen, después
de un periodo de gracia de siete afos, la devolucién se limitara a un monto que se
determinara de acuerdo a ciertos criterios preestablecidos.
Método de valor de transaccién

Este método define el contenido regional a partir del precio factura del bien
exportado y los precios factura de los insumos importados fuera de la region. Tiene la
virtud de evitar sistemas de costeo complejos. El valor del contenido regional bajo el
método de valor de transaccion debe ser mayor al 60%.

VCR= VT - VMN X100
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VT

Donde:
VCR-= es el valor de contenido regional expresado como porcentaje,
VT= es el valor de transaccion del bien, ajustado sobre la base L.A.B.;
VMN= es el valor de los materiales no originarios utilizados por el productor en la
produccion del bien.
Método del Costo Neto

Este método define el contenido regional a partir de la estructura de costos del
bien exportado y los precios de factura de los insumos importados fuera de la region,
no excluye los pagos por regalias, los gastos de promocién de ventas y los costos de
empaque y embalaje, a la vez que limita la carga financiera que se puede incluir en
su calculo. El valor del contenido regional bajo éste método, debe ser mayor al 50%.

VCR=CN-VMN x 100
CN

donde:
VCR: es el valor de contenido regional expresado como porcentaje.
CN: es el costo neto del bien
VMN: es el valor de los materiales no originarios utilizados por el productor en la

produccién del bien.

2.3.2. TRATADO DE LIBRE COMERCIO DEL GRUPO DE LOS TRES (G-3)
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Con el Tratado del G-3 se formara una zona de libre comercio entre México,
Colombia y Venezuela de 145 millones de habitantes. Este Tratado incluye una
importante apertura de mercados para los bienes y servicios mexicanos y establece
reglas claras y transparentes en materia de comercio e inversidon, otorgando
certidumbre a los agentes econdmicos.

Ademas, se permite la adhesion a terceros paises de América Latina y el
Caribe. ElI G-3 representa oportunidades para aumentar y diversificar las
exportaciones y produccion, generar empleos productivos y bien remunerados,
economias de escala via alianzas comerciales y de inversidn, mayor competitividad y
crecimiento que se traducen en un mayor bienestar. Este tratado se publicd en el
Diario Oficial de la Federacion el 09 de enero 1995, y entré en Vigo r el 01 de enero
de 1995.

Para efectos de la presente tesis, solo se presentaran los temas relacionados
con el mismo, ya que este tratado, cuenta con diversos temas.

Trato Nacional y Acceso de Bienes al Mercado

Otorga el acceso libre de barreras al comercio de bienes a los mercados de
Colombia y Venezuela, que en 1993 México les exportd 500 millones.

Programa de Desgravacion

Incluye un programa de eliminacion arancelaria para el universo de productos
industriales, con excepciéon temporal del comercio de productos textiles con

Venezuela. El esquema general de eliminacion arancelaria gradual a 10 afos. Con

57



Colombia habra liberacion inmediata para el 40% del comercio bilateral con México y
desgravacion a cinco afos para otro 5%, a través del acuerdo de eliminacién
expedita de aranceles para productos negociados en ALADI. Se reconocen las
preferencias negociadas con anterioridad en el marco de la ALADI, para fijar los
aranceles de partida en la desgravacion.

Existe la posibilidad de acelerar el proceso de desgravacion.
Acceso a mercados

% Se establecen disciplinas que aseguran el trato nacional a los bienes de los
paises miembros.

s Se prohibe elevar y adoptar nuevos aranceles.

« Se prohibe y se eliminan las barreras no arancelarias, con excepcion de los
bienes usados, del petréleo y de los petroliferos.

Reglas de Origen
Para asegurar que los beneficios del Tratado permanezcan en la region
evitando la triangulacién, la eliminacién de aranceles se aplicara a:

% Bienes producidos en su totalidad en la region; bienes cuyos materiales
cumplan con un cambio arancelario y/o que cumplan con un requisito de
contenido regional.

« Existen mas de 1,000 reglas especificas para todos los productos clasificados

en el Sistema Armonizado.
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« El requisito de valor de contenido regional es de 55% bajo el método de valor
de transaccion, salvo para quimicos, metalmecanica, maquinaria y equipo, y
electronica cuyo contenido regional sera de 50%.

% Se crea un Grupo de Trabajo de Reglas de Origen para asegurar la efectiva
implementacion y administracion de este capitulo y para implementar cualquier
modificacion que se considere necesario.

Procedimientos Aduanales

Regula la certificacion y verificacion del origen de las mercancias. La
certificacion de origen es responsabilidad del productor o exportador. La autoridad
del pais exportador validara el certificado. Se faculta a la autoridad del pais
importador para verificar el cumplimiento del origen.

Al igual que en las reglas de origen, se establece un Grupo de Trabajo que se
encargara de los Procedimientos Aduanales para procurar que se llegue a acuerdos
sobre la interpretacion, aplicacién y administracion.

Salvaguardas

Se aplican para proteger a la industria nacional contra aumentos en
importaciones en condiciones o cantidades tales que causen o amenacen causar
dafo grave como resultado de la aplicacion del programa de desgravacion
arancelaria con las siguientes caracteristicas: seran de caracter arancelario; tendran

una duracién maxima de un ano, prorrogable por uno mas; y las medidas bilaterales
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s6lo se podran aplicar durante el periodo de transicidén al libre comercio, mas cinco
anos o bien, quince anos a partir de la entrada en vigor del Tratado.

Se definié también un procedimiento claro de compensacién para evitar el uso
injustificado de la salvaguarda con fines proteccionistas. Se preserva el derecho de
adoptar medidas de emergencia al amparo del articulo XIX del GATT.

Practicas Desleales de Comercio Internacional

A través de este apartado, se busca promover la competencia y el comercio
leal entre los paises miembros, mediante el establecimiento de compromisos para no
otorgar subsidios a bienes industriales destinados al mercado de las otras partes y el
acuerdo de normas que garanticen la aplicacién transparente y justificada de las
medidas de defensa contra estas practicas. Cada pais aplicara su legislacion en la
materia de conformidad con GATT.

Se tiene el derecho de aplicar cuotas compensatorias a bienes que hayan
recibido subsidios para su exportacion o en condiciones de dumping. Este apartado
incluye preceptos que garantizan la simetria y reciprocidad en las investigaciones
contra practicas desleales, asi como mecanismos que aseguran la defensa de los
exportadores antes de la determinacion de cuotas compensatorias. La vigencia
maxima de las cuotas son cinco afios si ninguna de las partes ha solicitado su
revision o se ha hecho de oficio.

Normas Técnicas
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Se incorporan disciplinas y principios generales para la elaboracion y
aplicacién de normas y procesos de certificacion de bienes y servicios, incluyendo
disposiciones sobre metrologia y etiquetado, las cuales se aplicaran conforme a los
principios de trato nacional y no discriminacion, sin que constituyan barreras
comerciales encubiertas y se buscara su convergencia hacia las normas
internacionales. También se establecié un comité que servira como foro de consulta
en caso de surgir algun problema y promovera la compatibilizacion de las medidas de
normalizacion de las Partes, utilizando la norma mas alta de la regidén; y un
subcomité especializado que administrara compromisos especiales para proteger
adecuadamente la salud y seguridad humana, animal y vegetal, y nuestro medio

ambiente.

Compras del Sector Publico

Promueve el intercambio comercial a un mercado de compras
gubernamentales de mas de 20 mil millones de ddélares anuales, a partir de los
principios de trato nacional y no discriminacidén, asi como de transparencia en los
procedimientos de licitacion. Se establecié un recurso de revision que permitira a los
proveedores inconformarse con respecto a procedimientos de licitacion que afecten

sus intereses.
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Dispone reservas por 10 anos a los compromisos de trato nacional y no
discriminacion, que seran eliminadas gradualmente. México se reserva el 5% de sus
compras anuales. Se creo6 el Comité de la Micro, Pequefa y Mediana Industria, que
se encargara de promover oportunidades en compras del sector publico para esas
industrias de la region.

Propiedad Intelectual

Se establecieron los principios que aseguran la proteccion a los derechos de
autor y conexos, denominaciones de origen y a la propiedad industrial, respetando
las legislaciones de cada pais miembro, asi como la incorporacion de los principios
de trato nacional y de nacion mas favorecida en proteccion y defensa de la propiedad
intelectual, garantizando la proteccion a las marcas, inclusive las notoriamente
conocidas; las denominaciones de origen; y a los secretos industriales y comerciales.
Incorporaron ademas, un apartado de medidas para la proteccién y defensa de los
derechos de propiedad intelectual.

Solucion de Controversias

En este tratado, se definen las bases para la solucién de controversias con
certidumbre y agilidad, la cual consta de tres etapas: la consulta entre las Partes, la
intervencion de la Comisién Administradora del Tratado y la instancia arbitral.

La solucion de controversias se lleva a cabo de la siguiente manera:
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« Antes de establecer un tribunal arbitral, las Partes procuraran resolver toda
controversia mediante consultas o con la intervencion de la Comision
Administradora.

« El tribunal arbitral se integrara por 5 miembros elegidos por seleccidén cruzada
y su decision final es obligatoria.

% Si la Parte demandada no cumple con la decision final del tribunal, la Parte

reclamante podra suspender beneficios equivalentes.

2.3.3. TRATADO DE LIBRE COMERCIO MEXICO — BOLIVIA

Con este Tratado se formara una zona de libre comercio de aproximadamente
95 millones de habitantes. En él, se establecen reglas claras y transparentes de
beneficio mutuo en materia de comercio e inversion. Ofrece certidumbre a los
sectores econdmicos, permitira promover el comercio de bienes y servicios en
condiciones de competencia leal y facilitara los flujos de inversion entre ambos
paises. Se prevé la posibilidad de que cualquier pais o grupo de paises puedan
incorporarse al Tratado, conforme a los términos convenidos entre la Comision
Administradora del Tratado y ese pais o grupo de paises. Este tratado fue publicado
en el Diario Oficial de la Federacion el 11 de enero de 1995 y entrd en vigor el 01 de
enero del mismo afno.

Beneficios Generales del Tratado

63



Habra un acceso libre de barreras al mercado de bienes y servicios de Bolivia,
cuya escala es compatible con la capacidad de produccién de las empresas
mexicanas pequefias y medianas, las cuales son altas generadoras de empleo.
Existe un marco previsible para la planeacion de las actividades productivas y la
inversion ante la globalizacion econdmica, asi como la proteccion a la propiedad
intelectual, ademas de contribuir a que los procedimientos sean mas agiles y
equitativos para la prevencion y solucion de controversias.

El Tratado representa oportunidades para aumentar y diversificar la
produccion, generar economias de escala, alianzas comerciales y de inversion,
mayor competitividad, crecimiento y mas empleos productivos y bien remunerados

para un mayor bienestar de los mexicanos.

2.3.4. TRATADO DE LIBRE COMERCIO MEXICO - COSTA RICA.

Este Tratado es el mas completo que se ha negociado en América Latina, ya
que incorpora un conjunto de reglas que daran transparencia y seguridad a los
sectores productivos y promoveran el comercio de bienes y servicios, daran
proteccion a los secretos industriales, marcas y derechos de autor y facilitaran las
inversiones entre ambos paises. Este tratado se publicdé en el Diario Oficial de la
Federacion el 10 de enero de 1995 y entrd en vigor el 01 de enero del mismo afo.

El Tratado cubre los siguientes temas: Acceso a Mercados; Reglas de Origen;

Agricultura; Normas Técnicas; Normas Fito y Zoosanitarias; Medidas de

64



Salvaguarda; Practicas Desleales; Compras Gubernamentales; Inversion; Servicios;
Propiedad Intelectual y Soluciéon de Controversias, para efectos del presente trabajo,
sblo se explicaran las mas importantes.

Acceso a Mercados

Habra una eliminacion inmediata de aranceles para el 70 por ciento de las
exportaciones mexicanas, el 20 por ciento se desgravara en 5 anos y el 10 por ciento
en 10 anos. El 75 por ciento de las exportaciones de Costa Rica se desgravaran de
inmediato; 15 por ciento en 5 afos, y 10 por ciento en 10 afos, se establecen los
mecanismos para la efectiva eliminaciéon de barreras no arancelarias y disciplinas
para que no se discrimine a los bienes de ambos paises.

Reglas de Origen

La eliminacion de aranceles se aplicara a los bienes producidos
totalmente en la region; bienes que cumplan con una transformacion sustancial con
base al cambio arancelario, y/o bienes que cumplan con un requisito de contenido
regional.

El requisito de valor de contenido regional es de 50 por ciento, bajo el método
de valor de transaccion, salvo un muy reducido numero de fracciones, cuyo
contenido regional sera de 40 por ciento los primeros tres afos; 45 por ciento por tres
afnos mas, y 50 por ciento al principio del séptimo afo.

Para las reglas especificas de origen de los sectores quimico y plasticos, textil,

acero, cobre y aluminio, se establece un Comité que evaluara la capacidad de
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abastecimiento de insumos en los dos paises. En caso de comprobarse que no
existe abasto de insumos, se permitira flexibilizar temporalmente la regla de origen
especifica. Se faculta a la autoridad del pais importador para verificar el cumplimiento
de los requisitos establecidos en las reglas de origen.

Medidas de Salvaguarda

Se preserva el derecho de adoptar medidas de emergencia al amparo del
articulo XIX del GATT, ademas de la aplicacion de salvaguardas bilaterales ante la
posibilidad de dano grave a la planta productiva nacional debido a aumentos
substanciales en las importaciones.

Estas salvaguardas tienen las siguientes caracteristicas:

+ Posibilidad de ser aplicadas durante los primeros 15 afios de vigencia del

Tratado.

+ Podra suspenderse la desgravacién o aumentarse el arancel.
% Duracién maxima de un afno, prorrogable por uno mas.

Se definieron ademas procedimientos claros y precisos para garantizar la
proteccion adecuada de la planta productiva ante dafno serio y para evitar el uso
injustificado de las salvaguardas con fines proteccionistas.

Practicas Desleales

Ambos paises establecieron compromisos para no otorgar nuevos subsidios a

las exportaciones y para eliminar los existentes para los productos exentos de

arancel, incluyeron preceptos que garanticen una simetria y reciprocidad en las
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investigaciones contra practicas desleales, asi como mecanismos que aseguran la
defensa de los exportadores antes de la determinacién de cuotas compensatorias.

Se incorporaron a dicho tratado los conceptos de dafo regional y acumulacion,
sujetos a criterios que haran transparente y plenamente justificada su aplicacion.
Normas Técnicas

Se incorporaron ademas, disciplinas y principios generales para la aplicacion
de normas a los bienes y servicios, incluyendo lo que se refiere a metrologia,
etiquetado y aspectos administrativos. Dichas disciplinas y principios incluyen
compromisos que garantizan la proteccion a la salud humana, animal y vegetal, asi
como a la conservacion del medio ambiente, ademas del compromiso de las Partes
de trabajar para hacer compatibles las normas, tomando como base las normas mas
altas. Para estos efectos, se cre6 un Comité que servira como foro de consulta para
resolver controversias y fomentar el trabajo de armonizacion de normas.
Propiedad Intelectual

Respecto a este tema se incorporaron los principios de trato no discriminatorio
y de nacidén mas favorecida, en todos los derechos de propiedad industrial, en el cual
se protegen las marcas notoriamente conocidas y se establecen criterios para
solicitar la cancelacién de marcas iguales o similares, en favor de las empresas que
demuestren que su registro es mas antiguo, con esto se garantiza la proteccidon de
los derechos de autor y los derechos conexos.

Soluciéon De Controversias
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El Tratado establece un mecanismo de solucion de controversias que incluye
tres etapas: la consulta entre los paises, los procedimientos ante la Comision
Administradora y el arbitraje, en el cual, antes de establecer un panel arbitral, los
paises procuraran resolver toda controversia mediante consultas o con la
intervencion de la Comision Administradora, integrada por 5 miembros mediante el
procedimiento de seleccion cruzada, que consiste en que cada pais no podra elegir
a sus propios nacionales como panelistas. Si el pais demandado no cumple con la

decision final del panel, el pais reclamante podra suspender beneficios equivalentes.

2.3.5. TRATADO DE LIBRE COMERCIO MEXICO — NICARAGUA.

Este tratado fue publicado el 01 de julio de 1998, en esta misma fecha entro
en vigor, dejando sin efecto al acuerdo de alcance parcial suscrito entre México y
Nicaragua en el marco de ALADI. Tiene como objetivo principal establecer una zona
de libre comercio entre ambos paises, ademas de estimular la expansidén y
diversificacion comercial tanto en bienes como en servicios a través de una
competencia leal, lo cual contribuye a su vez a incrementar las oportunidades de
inversion, mediante el establecimiento de lineamientos para la cooperacion a nivel
bilateral, regional y multilateral, de ser necesario, se ampliaran y mejoraran los
beneficios que este tratado ofrece a ambos paises.

Acceso a Mercados y Solucion de Controversias
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% Se otorga la eliminacion inmediata de aranceles a un 45% de las
exportaciones, a partir del 10 de julio de 2002 quedaron libres de arancel el
33% y para julio de 2007 el 19%.

% Se otorgara un trato no discriminatorio a bienes y servicios.

% Eliminacion de medidas no arancelarias.

% Se prohibe el incremento del arancel vigente y adopcién de aranceles nuevos
sobre bienes originarios.

Reglas de Origen y Procedimientos Aduaneros

% Otorgamiento de preferencias arancelarias a bienes totalmente obtenidos o
producidos en la region, que cumplan con un cambio de clasificacion
arancelaria especifico o con un valor de contenido regional minimo; el sector
automotriz con un valor de contenido regional se calculara unicamente bajo el

método de costos.

< Prohibicion de incrementar o establecer derecho aduanero por concepto de
servicio prestado en aduana sobre bienes originarios y se eliminaron los

existentes en julio de 2005.

% Formato unico para ambas partes del certificado de origen.
% Resoluciones o dictamenes anticipados a la determinacion y certificacion de
origen de los bienes, a solicitud del exportador, importador o productor.

Solucion de Controversias
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Para la prevencion 6 solucion de controversias se dirigiran a tres instancias,
una consultiva y dos contenciosas, de éstas ultimas una se hara ante la Comision
Administrativa y otra ante un Tribunal Arbitral, los cuales estan conformados por
personas expertas en la materia, una vez que se emita la decision del Tribunal
Arbitral ésta debera de ser cumplida de manera obligatoria.

En caso de requerir consultas por una medida vigente o proyecto que se
considere incompatible con el tratado o cause anulacion o menoscabo de beneficios
se tendra que presentar una solicitud por escrito.

Instituciones

Se establece una Comision Administradora integrada por el ministro de
Economia y Desarrollo, y el secretario de Comercio y Fomento Industrial de

Nicaragua y México, respectivamente.

2.3.6 TRATADO DE LIBRE COMERCIO MEXICO - CHILE

Este tratado tiene como objetivos el estimular la expansion y diversificacion
comercial, eliminando las barreras al comercio y facilitando la circulacion de bienes y

servicios, promoviendo a su vez las condiciones de competencia leal en el comercio.
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Este tratado se publico el 28 de julio de 1999 en el D.O.F. y entr6 en vigor el 01 de
agosto del mismo afno. Con este tratado se espera aumentar las oportunidades de
inversion, proteger y hacer valer los derechos de propiedad intelectual; esto se podra
realizar a través de lineamientos para la cooperacion a nivel bilateral, ampliando y
mejorando los beneficios del tratado. También prevé la creacidn de procedimientos
eficaces para la aplicacién y cumplimiento del tratado, su administracion conjunta y

solucion de controversias.

Acceso a Mercados

+ Eliminacidn de arancel a bienes originarios a partir de la entrada en vigor
del tratado. Al igual que otros tratados se prohibe incrementar el arancel

aduanero existente y adoptar arancel nuevo a bienes originarios.

+ Eliminacidn progresiva de aranceles a bienes originarios o eliminacion

arancelaria acelerada.

% Adopcion de medidas especificas, a peticidon de alguna de las partes, para
contrarrestar los efectos de exportacion subsidiada de terceros paises

hasta enero de 2003.

Reglas de Origen y Procedimientos Aduaneros

< Adopcidon del valor de contenido regional calculado, a eleccion del

exportador o productor del bien.
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< Eliminacioén total de derechos de tramite aduanero para bienes originarios,

desde el 30 de junio de 1999.

< Formato unico para certificado y declaraciéon de origen, existencia de
excepciones para evadir certificado o declaracion de origen y obligaciones

para importacion.

Solucion de Controversias

La interpretacion y aplicacion del tratado, se llevara a cabo mediante la
cooperacion y consulta entre las partes. Se acordo la eleccion libre para ventilar una
controversia ante el foro de la OMC o de la Comision de Libre Comercio, en donde

ésta ultima se considera como segunda instancia para la solucidn de controversias.

Se establecio una tercera instancia el cual se forma por un grupo arbitral, asi
mismo se determina la aplicacion de procedimientos judiciales y administrativos
internos para la solucién de controversias comerciales de caracter privado y de
medios alternativos para la solucién de controversias comerciales internacionales

entre particulares.

Instituciones
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La Comisidon de Libre Comercio esta integrada por el ministro de Relaciones
Exteriores de Chile y el secretario de Comercio y Fomento Industrial de México, o
personas designadas por ellos. Se establece un secretariado integrado por secciones

nacionales y se dio origen a la creacién de comités y subcomités sectoriales.

2.3.7 TRATADO DE LIBRE COMERCIO MEXICO — UNION EUROPEA

El presente tratado se celebrd con diversos paises de la union europea como:
Austria, Alemania, Bélgica, Dinamarca, Espafa, Francia, Grecia, Holanda, Italia, etc.,
se publicé en el D.O.F. el 26 de junio del 2000 y entré en vigor 01 de julio. La
principal finalidad de este tratado es la de crear un espacio comercial en un marco de
integracion multinacional a través del establecimiento de una Zona de Libre Comercio
para la apertura de oportunidades externas de desarrollo.

Obijetivos Principales

< Fomentar el desarrollo de intercambio de bienes y servicios asi dinamizar

la actividad comercial entre ambos paises.

< Liberar preferencial, progresiva y reciprocamente el comercio de bienes y

servicios.

< Atraer insumos y tecnologia para la empresa mexicana.
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< Generar mayores empleos.

% Promover la inversion directa.

< Incrementar las oportunidades y alianzas estratégicas para la empresa

mexicana.

Acceso a Mercados

% Se establece el acceso sin restriccion al numero de operaciones o prestadores
de servicio en territorio comunitario.

% Otorgamiento de trato nacional y trato de nacion mas favorecida.

%+ Consolidacion del grado de apertura vigente en las respectivas legislaciones
nacionales.

.

% Se contempla la prestacidn de servicios transfronterizos e inversién en este

sector, exceptuando audiovisuales, transporte aéreo y cabotaje maritimo.

Solucion de Controversias

< Se establece un mecanismo de consulta y solucion de controversias con
procedimientos claros y expeditos (primera vez que la Union Europea

incorpora esta disciplina en un tratado comercial).

< Concesién prioritaria a la conciliacion, antes de acudir a un procedimiento

arbitral; México conserva su derecho de impugnar ante la OMC.
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Instituciones

< Creacién de un consejo conjunto, integrado por representantes a nivel
ministerial del Consejo de la Union Europea, la Comisidon Europea y el

gobierno de México.

< Establecimiento de un comité integrado por ambas partes como auxiliar del

consejo conjunto.

Propiedad Intelectual

< Establecimiento de obligaciones, conforme a las legislaciones nacionales
sobre adquisicidon, conservacion y ejecucion de los derechos de propiedad

intelectual.

< Establecimiento de un comité especial de consulta para la atencién de asuntos

y desacuerdos en la materia.

< Confirmacion de obligaciones y derechos en los tratados y convenciones

internacionales suscritos.

2.3.8 TRATADO DE LIBRE COMERCIO MEXICO - ISRAEL
El 10 de abril de 2000 se firmd en la ciudad de México el Tratado de Libre
Comercio con Israel, quien ocupa uno de los primeros lugares en nuestro pais como

inversionista; Israel se concentra principalmente en el sector comercial, seguido de la
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industria manufacturera y el sector de servicios, ademas, representa un mercado
potencial importante para nuestro pais. Algunos de los productos de exportacion son
miel, sorgo, ajo, ajonjoli. Frutas en almibar, jugos, limén y naranja, aceites esenciales
de frutas, café. Pimienta, etc. Este acuerdo comercial fue publicado en el D.O.F. el
28 de junio de 2000 y entr6 en vigor el 01 de julio del mismo afo.

Obijetivos Principales

< Eliminar obstaculos al comercio y facilitar la circulacion transfronteriza de
bienes y servicios, asi como promover condiciones de competencia leal en la

zona de Libre Comercio.

< Aumentar las oportunidades de inversion.

< Crear procedimientos eficaces para la aplicaciéon y cumplimiento del tratado,

para su administracion conjunta y solucion de controversias.

< Establecer lineamientos para la cooperacion bilateral y multilateral

encaminada a ampliar y mejorar los beneficios del tratado.

Acceso a Mercados

< Otorgamiento de trato nacional a bienes de ambas partes.

< Se aplicd el principio de nacidn mas favorecida para el arancel base
establecido para reducciones sucesivas, durante el periodo comprendido del

10 de julio de 1998 al 10 de febrero de 2000, informando de la reduccion
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adicional que sufrié dicho arancel base, asi como de los aranceles aduaneros

y tasas preferenciales en vigor.

% Se eliminaron en su totalidad en el ano 2003 los aranceles aduaneros a bienes

originarios.

Reglas de Origen y Procedimientos Aduaneros

*

Posibilidad de acelerar la eliminacidn o reduccion del arancel aduanero a un

R/

o

bien o la inclusion de un bien al calendario de desgravacion o anexos del

tratado.

< Eliminaciéon de derechos de tramite aduanero aplicado a un bien originario

sobre base ad valorem, a partir de la entrada en vigor del tratado.

< Desgravacion inmediata a productos corno: automoviles, camiones vy
autobuses, acero, quimicos, azucar, jugos de naranja concentrados, jugos de
citricos concentrados, café verde, tostado e instantaneo, cerveza, tequila y

mezcal.

< Reconocimiento de productos distintivos e indicaciones geograficas.

< Aplicaciéon de los principios del Codigo de Valoracion Aduanera para la

determinacién del origen de un bien.
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7
0‘0

Elaboracion de un formato unico para el certificado de origen y otro para la
declaracion de origen antes de la entrada en vigor del tratado, los que podran

ser modificados previo acuerdo entre las partes.

Presentacion de certificado de origen en uno de los idiomas oficiales de las
partes, una traduccion al inglés adjunta cuando el idioma utilizado no
corresponda al pais importador; o bien, unicamente la presentaciéon del

certificado en inglés.

Verificacion del origen de un bien por conducto de una autoridad
correspondiente, a través de aplicacion de cuestionarios, visitas de verificacion

u otros procedimientos previamente acordados.

Establecimiento de procedimientos uniformes en la legislacién interna de los
paises signatarios, referentes a la interpretacion, aplicacion y administracion,

asi corno otros asuntos que acuerden las partes.

Solucion de Controversias

7
0‘0

KD
£ X4

A través de un acuerdo sobre la interpretacion y aplicacion del tratado,

mediante la cooperacién y consulta.

Eleccion de ventilar las controversias relativas a lo dispuesto por el tratado o
en el acuerdo de la OMC o en cualquier otro acuerdo negociado entre las

partes, ante uno u otro foro.
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Intervencion de la comisidn, por solicitud escrita, cuando no se haya resuelto

la controversia a través de las consultas.

Integracion de un panel arbitral como tercera instancia, a solicitud de la parte

interesada.

Promocién y facilidad de un recurso al arbitraje y a otros tipos de medios
alternativos para la solucidn de controversias comerciales internacionales

entre particulares en la zona de Libre Comercio.

Posibilidad de recurrir al mecanismo de solucién de controversias, cuando se
considere la nulificacion o menoscabo de beneficios que se esperaban recibir
de la aplicacion de alguna disposicion del tratado, aunque ésta no contravenga

en el tratado.

2.3.9 TLC MEXICO — TRIANGULO DEL NORTE (TN)

El Triangulo del Norte se conforma por El Salvador, Guatemala y Honduras,

este tratado hasta hoy dia representa la apertura del principal mercado de
exportacion en la region de América Latina, anteriormente se habia firmado con
estos 3 paises un Acuerdo de Alcance Parcial. El tratado del Triangulo del Norte (TN)
fue publicado en el D.O.F. el 14 de marzo de 2001 y entr6 en vigor el 15 de marzo

del mismo ano para el Salvador y Guatemala, y el 01 de junio del mismo afo con
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Honduras. Su principal fin es el de establecer una zona de libre comercio que

fortalezca la integracion entre México y Centroamérica.

Obijetivos Especificos

s Expansiéon y diversificacion del comercio de bienes y servicios, asi como
promover condiciones de libre competencia, a través de la eliminacion de las
barreras al comercio, al movimiento de capitales y personas de negocios,
facilitando la circulacion de bienes originarios y servicios asi como las

oportunidades de inversion.

% Proteger y hacer valer, de manera adecuada y efectiva, los derechos de

propiedad intelectual.

«» Establecer lineamientos, para la cooperacion entre las partes, encaminados a

ampliar y mejorar los beneficios del Tratado de Libre Comercio.

% Crear procedimientos eficaces para la aplicacién y cumplimiento del tratado,

su administracion conjunta y solucién de controversias.

Acceso a Mercados

¢ Apertura comercial asimétrica para México tanto en tasas base como en

plazos de desgravacion.
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X/
L X4

Eliminacion de aranceles de inmediato para mas de la mitad de las
exportaciones mexicana s y el resto en plazos de desgravacion de 3 a 11

anos.

Otorgamiento de trato nacional a bienes de las partes, de conformidad con lo

dispuesto por el articulo 111 del GATT, de 1994.

Existencia de programas de devolucién, de diferimiento y de exencién de

aranceles aduaneros aplicados a bienes exportados.

Prohibicidon de incrementar o establecer derecho aduanero alguno por
concepto de servicio prestado por la aduana y eliminacién de tales derechos

sobre bienes originarios, a partir del 10 de enero de 2001.

Reglas de Origen y Procedimientos Aduaneros

X/
o

X/
o

Aplicacion de un valor general de contenido regional de 50%.

Establecimiento de mecanismos para que los bienes originarios gocen de trato
arancelario preferencial y verificacion del cumplimiento de las reglas de origen
asi como la creacion de procedimientos claros y expeditos para verificar el

origen de los bienes.

81



« Existencia de certidumbre y seguridad juridica a través de la expedicion de
resoluciones o dictamenes anticipados, a solicitud de parte, para la

determinacion y certificacion de origen.

+ Establecimiento de excepciones congruentes con las obligaciones ante la
OMC; en relacion con el otorgamiento de trato nacional: México podra
mantener, hasta ello de enero de 2006, las disposiciones del Decreto para el
Fomento y Modernizacién de la Industria Automotriz, del 11 de diciembre de
1989, asi como cualquier prorroga o modificacion a éste. En la eliminacién de
restricciones a la importacién y exportacién de bienes: posibilidad de adoptar
prohibiciones o restricciones, por parte de cualquier pais signatario, de

determinados bienes, como los bienes usados.

+ Reconocimiento de productos distintivos como el tequila y el mezcal.

¢ Prohibicién de incrementar algun arancel aduanero vigente, asi como la
adopcion de uno nuevo sobre bienes originarios sujetos al programa de

desgravacion arancelaria, salvo excepciones senaladas.

+ Establecimiento de aduanas especificas sin afectar intereses de las partes. O
existencia de niveles de flexibilidad temporal, entre las partes, para bienes
clasificados en determinados capitulos; asignandose montos anuales

calculados en ddélares americanos o su equivalencia en moneda nacional del
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X/
L X4

X/
L X4

pais signatario respectivo, los cuales seran administrados por el pais
importador de conformidad con su legislacion, como es el caso de los hilos y
telas producidos en México, a los cuales Guatemala otorgara tratamiento
arancelario preferencial por bienes originarios hasta de 7,500,000 délares
anuales o su equivalencia en quetzales, por un periodo de cuatro anos a partir

de enero de 2001.

Existencia de formatos unicos para el certificado y la declaracién de origen.

Excepcion de presentar certificado de origen, o la dispensa de éste, entre

otros.

Obligacion de conservar los registros contables durante cinco afos como
minimo, a partir de que se llene y firme un certificado o una declaracion de

origen.

Solucion de Controversias

7
0‘0

Solucion de controversias conforme a las disposiciones del TLC, del acuerdo
de la OMC o en los convenios de conformidad con este ultimo; podran

resolverse en uno u otro foro, a eleccion de la parte reclamante.

Reduccion a la mitad de plazos establecidos para controversias de bienes
perecederos o disminuidos aun mas, de comun acuerdo de las partes, sin

perjuicio alguno.
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7
0‘0

Establecimiento de un mecanismo para la prevencion o solucién de
controversias, basado en principios de equidad, seguridad juridica y
neutralidad; consta de tres etapas, una de naturaleza consultiva y las otras
dos contenciosas; una de éstas ante la Comision de Libre Comercio y la otra

ante un Tribunal Arbitral.

Existencia de medios alternativos para la solucion de controversias ante
instituciones judiciales y administrativas de caracter nacional; se creara un
cbdigo de conducta para los procedimientos de solucion de controversias, que
asegura el respeto a los principios de integridad e imparcialidad que las partes

otorgan en dicha materia.

Instituciones

Establecimiento de una Comision Administradora, integrada por ministros o

secretarios del ramo, de cada uno de los paises signatarios; en caso contrario por
sus sucesores, ademas de instalacion de comités ad hoc, permanentes o grupos de
trabajo y de expertos. Existencia de una Subcomision Administradora integrada por
representantes de las partes, a nivel de subsecretario o viceministro del ramo o
sucesores designados y de centros que ofrezcan informacion a los productores,
consumidores y exportadores; asimismo, creacidon de instancias para que las
autoridades correspondientes puedan resolver o consultar cualquier asunto sobre

normalizacion, asi como el establecimiento de comités especiales de consulta.
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2.3.10 TRATADO DE LIBRE COMERCIO AELC

La extensa red de tratados comerciales firmados por México, se amplia con el
acuerdo firmado con los miembros de la Asociacion Europea de Libre Comercio
(AELC) formado por Islandia, Noruega, Liechtensein y Suiza. Su finalidad es la de
crear en un contexto multinacional un espacio comercial a través de una zona de
Libre Comercio. Este acuerdo se publicé en el D.O.F. el 29 de junio de 2001 y entrd
en vigor el 1 de julio del mismo ano; coloca a México como el unico pais
latinoamericano con libre acceso comercial a los paises con el mas alto ingreso per

capita del mundo.

Objetivos Especificos

< Se pretende lograr el desarrollo de los intercambios de bienes y servicios, asi
como dinamizar la actividad econdmica, lo cual contribuira a diversificar las
exportaciones mexicanas y lograr tener acceso preferencial en Europa, a su
vez atraer insumos y tecnologia para empresas mexicanas promoviendo la
inversidn extranjera directa e incrementando las oportunidades y alianzas

estratégicas para la empresa mexicana.

Acceso a Mercados
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El tratado establece una liberalizacion gradual y reciproca de ambos
mercados, México negocié apertura total para el 100% de sus exportaciones de
productos industriales, a partir de la entrada en vigor del Tratado. Los paises del
AELC negociaron una desgravacion gradual de los aranceles aplicables a sus
exportaciones industriales a México, a partir de la entrada en vigor del Tratado y
hasta el ano 2007. También se negocié un acceso preferencial para una gran
variedad de productos ademas de tres acuerdos bilaterales para el sector agricola
(Islandia, Noruega y Suiza-Liechtenstein), por lo que el acceso y la desgravacion

arancelaria son diferentes para cada caso.

Soluciéon de Controversias

Las Partes acordaron un mecanismo de consulta y soluciéon de controversias
con procedimientos claros y expeditos, mediante un proceso previo de conciliacién
antes de la instalacion del panel arbitral, dandole prioridad a la conciliacion. Ambas
partes se reservan el derecho de apelar las decisiones del mecanismo previsto, ante

la OMC.

Competencia

Este capitulo establece el compromiso de las Partes de aplicar sus respectivas
legislaciones de competencia a fin de proscribir conductas monopodlicas. Contiene

disposiciones generales en materia de cooperacion y un mecanismo de consultas
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entre las autoridades de competencia de la Partes.

2.3.11 TRATADO DE LIBRE COMERCIO MEXICO URUGUAY
Este tratado tiene principalmente la finalidad de crear un area de Libre
Comercio, mediante el establecimiento de un marco juridico que permita ofrecer
seguridad y transparencia a los agentes economicos de las Partes, establecer un
marco normativo para promover e impulsar las inversiones reciprocas, asi como

promover la complementacién y cooperacién econoémica.

Acceso a Mercados

En los productos excluidos del programa de desgravacion del TLC se
incorpora la preferencia arancelaria regional cuando corresponda, con ellos se
simplifica la utilizacion de las preferencias pactadas entre ambos paises.
Reglas de Origen

Definen claramente las disposiciones que los bienes deben cumplir para ser
considerados como originarios de la regién, a fin de poder gozar del trato arancelario
que prevé el tratado. Contemplan conceptos importantes que otorgan a los
productores diversas alternativas para que los bienes producidos califiquen como

originarios. Buscan integrar los procesos productivos en la regién, promoviendo el
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establecimiento de cadenas productivas y el consumo de insumos originarios de los
mismos.
Procedimientos Aduanales

Ofrece a los usuarios un instrumento juridico que otorga mayor certeza y
seguridad en sus operaciones comerciales, estableciendo disposiciones claras que
garantizan la correcta aplicacion del tratado y el efectivo otorgamiento de las
preferencias negociadas exclusivamente a los productos que cubran los requisitos

correspondientes.
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CAPITULO Il FINANCIAMIENTO AL COMERCIO EXTERIOR
INTRODUCCION

Uno de los principales problemas que en la actualidad enfrentan algunas
empresas es la falta de recursos monetarios, los cuales son la base para que estos
logren llevar a cabo sus proyectos, muchas veces, por falta de planeacién y de
conocimiento, las empresas no quieren recurrir a las diversas fuentes de
financiamiento que ofrecen las instituciones de crédito, siendo que estas es una
manera de lograr sus objetivos o alcanzar el desarrollo de su empresa.
Generalmente esto se debe a las tasas de interés y papeleo que dichas instituciones
solicitan a quienes pretenden emplear este medio. Para algunas empresas, el
financiamiento ha sido una manera de completar su capital de trabajo, ya que
generalmente éste se emplea para la adquisicion de activos fijos, bienes muebles o
inmuebles, etc. todo lo que necesita para echar a andar la empresa, estos recursos
pueden ser aplicados en lo que la empresa determine que es necesario, ya que no es
l6gico el solicitar un financiamiento sin antes haber planeado en qué se va a aplicar.
Por lo anteriormente expuesto, es importante entonces, conocer las necesidades que
tiene la empresa, asi como la capacidad de produccion o volumen de ventas que

pronostica para realizar los pagos, y asi seleccionar el financiamiento adecuado.
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3.1. Concepto de Financiamiento

El financiamiento es una manera en que una empresa de cualquier dimension
puede allegarse de recursos monetarios para lograr sus objetivos. Existen dos tipos
de financiamiento: financiamiento interno o financiamiento externo, de los cuales la
empresa empleara el que vaya de acuerdo a sus necesidades.

El financiamiento de tipo interno se refiere a que los recursos econémicos que
se requieren pueden generarse dentro de la propia empresa, ya sea mediante
aportaciones que hagan los socios, venta de activos o mediante la retencién de las
utilidades generadas en el periodo. Las utilidades retenidas son aquellas que se
forman en una empresa o sociedad desde su inicio, después de considerar los pagos
que se tengan que hacer a los accionistas por el concepto de dividendos y
considerando también los traspasos al capital social, a las cuentas de reservas.
Dentro de este tipo de financiamiento también se consideran como tal a las
depreciaciones de los activos de la empresa.

El financiamiento externo, como su nombre lo indica, se refiere a todas las
fuentes a la que de manera externa la empresa puede recurrir, Vg.: el adquirir
mercancias, materias primas o cualquier otro bien a crédito (proveedores), puede
también mediante la emisibn de acciones, arrendamiento, adquisicion de
financiamientos bancarios entre los cuales se elegira el que sea adecuado para la
empresa, también tiene la opcidn de recurrir a solicitar préstamos de organismos no

bancarios como las cajas populares o invertir en bolsa, aunque esta ultima opcién
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seria una de las que se considerarian en ultima instancia, debido a los montos y
requisitos que se requieren para invertir en ella. Por lo general, este tipo de
financiamiento se emplea cuando no existen dentro de la empresa los recursos
financieros suficientes y no se puede mantener el curso normal de operaciones de la
entidad, otro factor importante para recurrir a la adquisicion de este tipo de
financiamiento es cuando la empresa tiene planeado algun proyecto de inversion, ya
sea para adquirir una maquinaria nueva, ampliar el mercado, etc.
OBJETIVO

La finalidad de recurrir al financiamiento, principalmente es el de allegarse de
recursos, con la finalidad de destinarlos al desarrollo de aspectos financieros en
proyectos y por ultimo, en caso de que existan necesidades primarias que cubrir,
estos recursos se destinaran a ellas. Al hablar del financiamiento no podemos dejar
a un lado el concepto de inversion, ya que ésta se da al aplicar el financiamiento
obtenido a la compra de activos u otros bienes que a la larga se convierten en una
inversion para la empresa, debido a que estos proporcionan un beneficio a largo
plazo, dependiendo basicamente en lo que se vaya a invertir, aunque también se
puede decir que al momento en que nos otorgan el financiamiento, éste se convierte
entonces en una inversion. Algunos de los objetivos de las inversiones son los
siguientes:

¢+ Ultilizacién de recursos.

% Aplicacion de recursos
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% Lograr beneficios
% Aplicaciéon de excedentes

+ Incremento de ganancias.

3.2 Fuentes de Financiamiento

Una vez explicado lo que es el financiamiento, los tipos de financiamiento y su
importancia, ahora se explicaran de donde emanan dichas fuentes. Basicamente el
financiamiento es otorgado por instituciones de crédito, pero es imprescindible que al
hablar de las fuentes de financiamiento se de a conocer el papel que tiene la banca
dentro de los mismos.

La banca es una de las fuentes mas recurridas y mas importantes para el
otorgamiento de créditos, a través de ella se pueden obtener diversos beneficios, ya
que dentro de ésta, existe una amplia gama de servicios que otorga a empresas de
diversos tipos y giros. Los créditos van a depender de las necesidades de la empresa
y éstos de acuerdo a las operaciones activas que realiza la banca pueden ser a corto
plazo los cuales comprenden un periodo menor a una afno, los de mediano plazo son
mayores a un afno y son menores de cinco, por ultimo los créditos de largo plazo
comprenden periodos de cinco a veinte afios. Cabe mencionar que existen en la
mayoria de los préstamos el cobro de intereses. Los intereses son el valor o
porcentaje que se tiene que pagar por el beneficio adquirido, los intereses o tasas de

interés pueden ser fijos o variables, esto depende de la institucion de crédito y sus
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politicas de financiamiento. También existen créditos llamados créditos revolventes,
los cuales consisten en que “ el banco asegura al prestatario de que una cantidad
especificada de fondos estara disponible sin importar la escasez de dinero”
(GITMAN, 1996:287).

El manejo de los intereses en este tipo de créditos, se manejan de manera
semejante a los de una linea de crédito, el cual es cobrado por medio de un
compromiso de pago estipulado en él.

De acuerdo con el Sistema Financiero Mexicano, se cuentan con diversos
organismos auxiliares de crédito, que otorgan financiamiento. Uno de estos por
ejemplo, son los Organismos Bancarios y de Seguros, dentro de los cuales se
encuentran las Instituciones de Banca Multiple, las cuales fungen como
intermediarios financieros, capaz de captar recursos del publico a través de las
operaciones pasivas que realiza, para que con estos recursos obtenidos pueda
otorgar diferentes tipos de crédito. Este se clasifica de la siguiente manera:

% Banca de Cobertura Nacional: se encuentran en todas las regiones y en todo
el pais, Vg.: BBUV, Banamex, HSBC, etc.
% Cobertura Mudltiple: existe en toda la republica, excepto en algunas regiones,

Vg. Banco del Bajio.

% Cobertura Regional: sélo se encuentra en algunas regiones, Vg. Banco del

Sureste.
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Existe también la Banca Comercial, la cual se encuentra formada por diversas
instituciones de crédito, y su principal objetivo es el de captar recursos financieros del
publico inversionista a través de los diversos instrumentos de captacion o mediante el
empleo de otras operaciones propias de su actividad, para canalizarlos a actividades
productivas.

Otro organismo auxiliar de crédito importante dentro del Sistema Financiero
Mexicano es la Banca de Fomento y Desarrollo, que otorga apoyos financieros para
el desarrollo de ciertas ramas o sectores. Dentro de ella existen fideicomisos que
fueron creados por el gobierno para subsanar carencias de financiamiento de ciertos
sectores de la economia, dentro de los cuales se encuentran NAFIN, BANCOMEXT,
SE, de los cuales se hablara mas adelante.

Algunas de las caracteristicas de estos organismos auxiliares de crédito es
que pueden ser de primer o segundo piso. Se les llama de primer piso a todas
aquellas que realizan operaciones de manera directa con el cliente, llamadas
operaciones comunes como depdsitos, retiros de dinero, etc. Son de segundo piso
cuando fungen como intermediarios es decir, no tienen una relacion directa con el

cliente por ejemplo los Bancos de Fomento y Desarrollo.
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3.2.1 Las Organizaciones Auxiliares de Crédito, cuentan con la siguiente gama de

financiamientos:

3.2.1.1. Crédito Simple o en Cuenta Corriente
Este tipo de crédito no es mas que una cuenta de cheques o de ahorro; con
disposicion de dinero en cualquier momento, es muy utilizado en las empresas. Una

de sus modalidades es la tarjeta de crédito, las cuentas de cheques, etc.

3.2.1.2. Descuento de Documentos

Cosiste en que una empresa pasa a una institucion bancaria su cartera de
cuentas por cobrar, parcial o totalmente a una institucion, la cual paga a la empresa
el valor total de dichas facturas disminuyendo el importe de los intereses; es lo que
en contabilidad se conoce como factoraje financiero. Estas operaciones con de corto
plazo, ya que el plazo de vencimiento varia entre 90 y 180 dias.

Existen dos tipos de Factoraje: el factoraje puro y el factoraje con recursos. En
el factoraje puro la empresa que hace el factoraje corre el riesgo de la cobranza y en
el segundo, la empresa que solicita el factoraje es responsable solidaria de la

cobranza, la cual corresponde a lo expuesto en el primer parrafo.
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3.2.1.3 Préstamos Quirografarios o Directos sin Garantia.

Este tipo de préstamos se otorgan a los solicitantes en base a la solvencia y
moralidad que tengan, ya que la unica garantia que otorgan es la firma del solicitante.
Generalmente se concede a un plazo maximo de 90 dias, por lo cual se le considera

como un crédito de corto plazo.

3.2.1.4. Préstamos Prendarios

Son créditos en los que el solicitante debe de dejar una garantia prendaria,
generalmente son adquiridos por personas que se dedican a la agricultura, debido a
que éstos llevan al almacén general de depdsito sus productos, y éste les expide un
certificado, el cual puede tener las veces de garantia en las instituciones de crédito
es decir, dejan en garantia sus productos en los almacenes, la institucion de crédito
tomara el certificado que expida el almacén como garantia prendaria, la cual hara las
veces de garantia. Este tipo de créditos puede ser hasta de 10 afos, por lo cual se
considera que es mas comun el que se efectuen operaciones a 90 dias y con

amortizaciones a su vencimiento.

3.2.1.5. Préstamos de Habilitacion o Avio.
Es otorgado a prestatarios que realizan actividades agricolas, ganaderas e
industriales, para la adquisicion de materias primas o para realizar los pagos de

gastos corrientes que se generan en el desarrollo de dichas actividades.
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Por lo general, en la actividad industrial estos se emplean para adquirir materia
prima, realizar pagos de mano de obra y cubrir los costos de produccion. En las
actividades ganaderas se emplean para la adquisicion de ganado de engorda, el cual
requiere de un tiempo reducido para su venta, considerando también el cubrir los
gastos para el desarrollo de esta actividad. Por ultimo en la actividad agricola, por lo
general este crédito se emplea para la compra de semillas, fungicidas, herbicidas,
mantenimiento de maquinaria, costos de preparacion de la tierra, etc.

Son créditos de corto plazo y mediano plazo, ya que varian entre 2 a 5 afos.
El crédito no debera de exceder del 75% de los costos que se adquieran, de los
cuales, se podran financiar hasta un 100 por ciento cuando se entreguen garantias

en un 66 por ciento.

3.2.1.6. Préstamo Refaccionario

Es parecido al anterior, s6lo que este se emplea para la adquisicién de activos
fijos como maquinaria, edificios, etc., también se emplea para realizar pagos de
adeudos fiscales relacionados con la operacion o pago de pasivos de cada una de
las actividades, ya sean agricolas, ganaderas o industriales.

Este tipo de créditos pueden variar, ya que para la actividad agricola y
ganadera tienen un plazo legal de 5 afos, pero por lo general para la actividad

agricola se otorga un plazo de 10 afos y para la ganadera 3 anos, para la actividad
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industrial se otorgan plazos de hasta 15 anos, pero en todos los casos el plazo no
debera de exceder la vida util probable de sus activos fijos.

Al igual que en anterior, el crédito maximo que se podra otorgar sera del 75%
del valor de los bienes, de ese porcentaje se podra financiar hasta el 100% cuando el

prestatario otorgue garantias adicionales en un 66% del valor total.

3.2.1.7. Crédito Comercial en Cuenta Corriente

Este tipo de crédito esta relacionado con la Carta de Crédito, ya que para que
una persona lo pueda emplear se requiere de la existencia de un Contrato de
Compraventa celebrado entre las partes y que se inscriba en el Registro Publico o en
Escritura Publica. Una vez realizados los tramites mencionados, se puede solicitar
este tipo de crédito, el cual consiste en que el solicitante pide un crédito a una
institucion, por medio de la cual, la persona con quien celebré el contrato, en este
caso llamado beneficiario, tenga la facultad de cobrar en cualquier institucion el

importe de los bienes especificos que se hayan sefalado en el contrato.

3.2.1.8. Créditos Hipotecarios

Consisten en que el prestatario al adquirir este tipo de créditos, otorga una
garantia, generalmente son los mismos bienes que va a adquirir con ese crédito, son
bienes inmuebles. También debe de demostrar que tiene liquidez para pagar dicho

crédito.
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Este tipo de créditos se utilizan para la construccidn o mejoras de inmuebles
destinados para el funcionamiento de la empresa, es decir, puede ser utilizado para
construir, remodelar las instalaciones de la empresa, para el pago o consolidacion de
pasivos, excepto las adquiridas en las instituciones de crédito, puede también
emplearse para incrementar el capital de trabajo. Una de sus caracteristicas, es que
el contrato se debe de inscribir en el Registro Publico de la Propiedad y mediante
Escritura Publica. Generalmente se conceden a largo plazo, el cual es de 15 afos
como maximo para actividades industriales teniendo hasta 2 afos de gracia; en
actividades agricolas y ganaderas se tiene un plazo maximo de 5 anos, pudiendo
tener hasta 1 afio de gracia. El valor del crédito no podra exceder del 50% del valor
de las garantias que otorgue el prestatario, las cuales deberan de ser comprobadas
mediante peritos valuadores. Respecto a los intereses estos se determinan en base
al Costo Porcentual Promedio, pudiendo la institucion cobrar el 1% del importe total
del financiamiento al firmar el contrato de apertura. El cobro de intereses se hara
sobre saldos insolutos vencidos, para las actividades industriales y de servicios seran
mensuales, para las actividades agricolas y ganaderas se cobraran de manera
semestral. Las amortizaciones varian de acuerdo a las necesidades, pueden ser

mensuales, trimestrales, anuales, etc.
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3.2.1.9. Préstamo Hipotecario Industrial

Consiste en que el prestatario otorga toda la planta industrial como garantia
hipotecaria, y la aplicaciéon de este crédito debe ser diferente a los préstamos de
habilitacion y avio y refaccionarios, el importe otorgado no puede destinarse a la
adquisicion de construcciones o bienes muebles. Es un crédito que puede ser
empleado a mediano o largo plazo, y los pagos se haran por amortizacion de

capitales o intereses, dependiendo de las necesidades de la empresa.

3.2.1.10. Lineas Globales

Son aquellos créditos que son otorgados para el financiamiento de las
importaciones de la operacion de la planta productiva nacional, estos créditos son
regulados por la Banca de Fomento y Desarrollo, quienes tienen establecidas lineas
de crédito preferenciales con organismos y agencias gubernamentales de los
principales paises del mundo. El monto puede ser hasta del 100% en insumos y
refacciones, en el caso de maquinaria, equipo y servicios conexos el crédito puede
ser hasta del 85%. El plazo es variable, ya que para las adquisicion de materias
primas el plazo puede ser de 180 dias hasta 2 anos, en el caso de bienes de capital

puede ser de 2 a10 afos, dependiendo del monto y tipo de producto.

3.2.1.11. Arrendamiento Financiero
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Es un contrato por el cual una arrendadora adquiere un bien para darlo en
arrendamiento a otra persona denominada arrendatario, quien paga una cantidad
(renta) por el uso de dicho bien. El arrendatario va adquiriendo propiedad sobre los
bienes arrendados.

Existe otro tipo de arrendamiento, al cual se le denomina arrendamiento puro,
se maneja igual al anterior, la Unica diferencia es que el arrendatario paga la renta

sobre el bien y no va adquiriendo propiedad sobre éste.

3.2.2. Los Organismos de Seguros y Fianzas se encuentran integradas por las
companias de seguros, y éstas se consideran una fuente de financiamiento debido a
que otorgan préstamos, los periodos son variables ya que son de 10 a 20 anos.

Los préstamos que son por cantidades mucho mayores en comparacion con
los que otorgan las instituciones de crédito, también se realizan los préstamos a
plazos mas extensos y no asegurados y con hipotecas. Algunas alternativas de
seguro son:
3.2.2.1. Seguros de Crédito

El cual se encarga de cubrir las pérdidas que tengan las empresas por la
cartera de cuentas por cobrar vencidas, derivadas de la insolvencia o inmoralidad de
los clientes.

3.2.2.2. Seguros con Financiamiento
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Esta forma de financiamiento consiste en que las aseguradoras ofrecen a las
empresas un fondo de consistencia a favor de los inversionistas, este fondo se
coloca en el mercado de renta fija con otorgamiento de:

% Seguros de vida

+ Rendimientos

+ Capital disponible a mediano plazo

+ Autofinanciamiento en el pago de primas a largo plazo.
% Capitalizacién creciente

% Programas educativos.

3.2.3. La Banca de Desarrollo mediante la creacion de fideicomisos, cuenta con la

siguiente gama de servicios de financiamiento.

3.2.3.1. FIDEICOMISOS DE DESARROLLOS

3.2.3.1.1. Fondo Nacional de Fomento Industrial (FOMIN)

Otorga créditos subordinados convertibles en acciones en una proporcidon no
mayor del 49% del capital social de la empresa.

3.2.3.1.2 Fondo de Garantia y Fomento a la Industria Mediana y Pequefia
(FOGAIN)

Ofrece asistencia técnica y financiamiento debiendo las empresas de tener un
capital 100% mexicano y que el 60% de sus ingresos sean derivados de la actividad

industrial.
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3.2.3.1.3 Fondo de Equipamiento Industrial (FONEI)

Este tipo de crédito se emplea para que las empresas amplien, modernicen o
relocalicen la empresa, con el fin de que haya una desconcentracion industrial.

3.2.3.1.4. Fondo para el Fomento de las Exportaciones de los Productos
Manufacturados (FOMEX)

Sirve como su nombre lo indica para contribuir al desarrollo de las
exportaciones de productos manufacturados y a la importacion de insumos que

requieran dichas empresas.

3.2.3.1.5. Fideicomiso para la Apertura de Riesgos Cambiarios (FICORCA)
Se otorga a empresas establecidas dentro del pais pero en montos de
moneda extranjera que soliciten. La empresa mexicana se compromete a pagar a

FIRCOCA en moneda nacional al tipo de cambio controlado.

3.2.3.2. FIDEICOMISOS INSTITUIDOS EN RELACION A LA AGRICULTURA
3.2.3.2.1. Fideicomisos de Recursos Agropecuarios (FIRA)
Otorga apoyos a personas dedicadas a las actividades agropecuarias,

personas que trabajen o administren sus tierras.

3.2.3.2.2 Fondo de Garantia y Fomento a la Produccién Distribucion y

Consumo de Productos Basicos (FOPROBA)
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Otorga apoyos financieros y técnicos a las actividades que se relacionan con
la produccidn, distribucién y comercializacion de productos basicos.

3.2.3.2.3. Fondo para el Desarrollo Comercial (FIDEC)

Otorga apoyos financieros a empresas que promuevan el desarrollo integral,
basicamente es para fomentar la modernizacion y competitividad del comercio.

3.2.3.2.4. Fondo Nacional para Estudios y Proyectos (FONEP)

Sirve para financiar estudios o proyectos de preinversion en el sector publico y
privado, el plazo maximo de estudios es de 24 meses.

3.2.3.2.5. Fideicomisos para el Desarrollo de Conjuntos, Parques, Ciudades
Industriales y Centros Comerciales (FIDEIN)

Financiamiento que se emplea para habilitar los terrenos para asentamientos
industriales, habitacionales, comerciales, etc. que contribuyan al desarrollo de la
region.

3.2.3.2.6. Fondo Nacional de Fomento al Turismo (FONATUR)

Este tipo de créditos se otorga para incrementar el turismo en cuanto a la
construccion de nuevos hoteles.

3.2.3.2.7. Fondo de Minerales No Metalicos Mexicanos (MNMM)

Se emplea a empresas autorizadas para realizar y desarrollar técnicas de
explotacion, industrializacion y comercializacion de minerales no metalicos.

Cabe mencionar que algunos de estos fideicomisos actualmente ya no existen,

pero que en su momento fueron de gran utilidad y otorgaron grandes beneficios a las

104



personas que los emplearon, los fideicomisos que ya no existen son: FONEP,

FIDEIN, MNMM, FOPROBA, FIRCOCA.

3.3 Financiamiento al Comercio Exterior
Existen diversos apoyos creados por el gobierno para impulsar la actividad de

exportacion, debido a que esta area es una de las mas importantes en la economia
de México, ya que genera la entrada de divisas al territorio, al mismo tiempo que
contribuye a la generacién de empleos y nuevas expectativas referentes a la calidad
de los productos. El gobierno, mediante la creacion de la Banca de Desarrollo y
Fomento Industrial, cuenta con diversos organismos que son considerados de
segundo piso y que cuentan con programas de apoyo que pueden adecuarse segun
el tipo de producto o servicio que ofrezca la persona que lo solicita. Algunos de los
organismos de apoyo que en la actualidad existen en esta rama son:

%+ Banco de Comercio Exterior (BANCOMEXT)

% Nacional Financiera (NAFIN)

% Secretaria de Economia (SE)

Cabe aclarar que actualmente Bancomext es considerado también como Banco
de primer piso por los servicios financieros que actualmente ofrece. Estos
organismos se encargan de administrar los fondos que el gobierno federal

proporciona para el desarrollo de actividades, no son manejados por la banca
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comercial debido a que son de alto riesgo por el tipo de actividad e inclusive por el
tamano de la empresa. Estos fondos, son manejados a través de fideicomisos,
algunos de los cuales ya se explicaron en el apartado anterior, por lo que son
considerados bancos de segundo piso en apoyo a la Banca Comercial y de

Desarrollo.

3.3.1 Banco de Comercio Exterior (BANCOMEXT)

El Banco Nacional de Comercio Exterior, S.N.C. es una institucién que se
encarga de promover y financiar las exportaciones mexicanas, también se encarga
de promover la inversion extranjera en México, es decir, atrae los flujos de inversion
al pais, con la finalidad de que esto ayude al desarrollo de su economia y estructura.
Otorga toda una gama de apoyo a las empresas, con la finalidad de que ésta sea
competitiva en mercados internacionales.

La institucion cuenta con los siguientes servicios, algunos son gratuitos, otros
no lo son.

% Informacion especializada en comercio exterior, relacionada con mercados,
productos, tanto de en documentos como en sistemas electrénicos y bases de
datos en linea que el mismo solicitante puede consultar desde su oficina a través
de Internet.

% Publicaciones a las que se pueden acceder, con mas de 150 publicaciones

especializadas en materia de comercio exterior, su presentacion es variada, ya
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sea de manera impresa, medios electronicos y Opticos que se convierten en
instrumentos de apoyo para la exportacion.

% Asesorias basicas y especializadas, en las cuales se explica al solicitante los
distinto aspectos del Comercio Internacional, tales como regimenes arancelarios y
no arancelarios, apoyos y tramites a realizar para la exportacion de sus
productos, tratados comerciales y asesoria sobre contratos internacionales.

% Capacitacion bancomext ha estructurado a través del instituto de Desarrollo
Exportador (IDEX), un programa de cursos, seminarios y diplomados con una
cartera de expertos nacionales e internacionales que otorgan capacitacion.

% Asistencia Técnica el cual consiste en apoyar a pequeias y medianas empresas
exportadoras al mejor manejo de sus recursos econdmicos, que permitan mejorar
sus procesos productivos, cumplir con normas y certificaciones, estudios de
mercado, etc., con el fin de incrementar su calidad, competitividad y posicion en
los mercados internacionales.

+ Desarrollo de Exportadores es parecido a la asistencia técnica, solo que la
diferencia radica en que Bancomext proporciona a las empresas diversos
servicios de manera integral, con el objetivo de lograr encontrar un comprador
para los productos de la empresa participante. Este programa se lleva a cabo en
coordinacion con los gobiernos estatales y la Secretaria de Economia.

.

% Servicios de Promocion Internacional se refiere a que ofrece toda una gama de

informacion sobre los diversos mercados, sus caracteristicas, en cual mercado su

107



producto funcionaria mejor, en qué pais estan solicitando ese tipo de producto,
contactos y agendas de trabajo en el exterior para promocion y venta de sus
productos asi como para que inviertan, todo lo relativo a los aspectos legales,
financieros, fiscales, tramites administrativos para constituir alguna empresa en el
extranjero, etc.

% Ferias y Eventos Internacionales, esta es una de las promociones que se
recomiendan que haga el exportador, debido a que a través de estas ferias, se
dan a conocer sus productos, ya que se participa en eventos internacionales en
las cuales el mercado es muy variable, existen diversidad de compradores
profesionales de distintos paises.

% Portal y Servicios en Internet en este portal podemos encontrar todo los
relacionado al comercio exterior, productos y servios, informacién para la toma de
desiciones, etc. Tiene como finalidades difundir y dar acceso a las fuentes de
informacion y conocimiento para realizar negocios internacionales.

+ Desarrollo de Proveedores a través de este programa el banco promueve la
incorporacion de empresas medianas y pequeias como proveedores de las
grandes empresas exportadoras.

Es una variedad de informacion la que se puede obtener al recurrir a esta
institucion, ofrece servicios financieros, pero para que una persona pueda solicitar un

crédito ante esta institucién, debe de entregar la solicitud que el mismo banco le
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proporciona, acompafnada de la informacidon que le solicitan, respecto a estos
tramites y requisitos se explicaran mas adelante.
Cabe mencionar que dentro de los servicios financieros que esta institucion

ofrece se encuentran:

3.3.1.1. Crediexporta Revolvente

Este tipo de créditos, se otorga a empresas que cuenten con proyectos
viables, relativos a la produccion de bienes o servicios no petroleros que directa o
indirectamente generen divisas. Puede ser en moneda nacional o en dolares
estadounidenses. Los recursos que otorga BANCOMEX en este tipo de créditos, se
destinan basicamente para financiar las etapas referentes a la produccion de los
bienes que se piensan exportar, compra de materias primas, pago de sueldos y
gastos indirectos que se generen, prestacion de servicios, existencia de articulos
terminados. El financiamiento puede ser de hasta el 70% del valor de las facturas,
pedidos o contratos, o hasta el 100% del costo de produccion, segun las necesidades
del cliente. (www.Bancomext.com)

Los plazos son variables, ya que para el sector manufacturero y de servicios
son de hasta 180 dias, para los sectores agropecuarios y pesqueros son de hasta

360 dias, las amortizaciones del crédito se realizan al vencimiento.
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3.3.1.2. Crediexporta para Ventas de Exportacién

El crédito se aplica a aquellas empresas que venden a crédito, y que por falta
de recuperacion de cartera solicitan dinero para seguir trabajando, no quiere decir
que tengan cartera vencida, sino que hay ocasiones en que una empresa no puede
realizar ventas a crédito, debido a que este dinero lo emplea para volver a comprar
materia prima para producir, pero como esta es la uUnica manera en que puede
vender a sus clientes en el extranjero, recurre a este medio, ya que su dinero no lo
recuperara inmediatamente para continuar su produccion.

El banco puede otorgar financiamientos hasta por el 90% del valor de las
facturas, pedidos o contratos cuando estos sean de corto plazo, y en caso de que
existan ventas de largo plazo, el banco podra otorgar del 100% dependiendo del
valor de produccioén, o del 85% del valor de las facturas, dependiendo del que sea

menor. Los plazos son manejados de igual manera al anterior.

3.3.1.3 Crediexporta Proinversién

Se aplican para proyectos ya sea de nueva creacidon, remodelacion o para
ampliacion de empresas ya establecidas. Los préstamos pueden ser en moneda
nacional o en dolares estadounidenses. Bancomext financia hasta el 50% del monto
total de la inversion para proyectos de nueva creacion y para proyectos de
ampliacion o remodelacion puede financiar hasta un 85% de empresas que ya estén

bien establecidas. (www.Bancomext.com)
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3.3.1.4. Crediexporta Equipamiento

Este crédito se emplea para la adquisicibn de maquinaria y equipo de
importacion, la cual permitira a la empresa la produccidén de bienes de mejor calidad,
lo cual permitira también a la empresa participar dentro de los mercados
internacionales. El préstamo puede otorgarse en moneda nacional, dolares
estadounidenses o0 en la moneda del pais de origen de la maquinaria o0 equipo
importado, dependiendo de las necesidades de quien solicite dicho financiamiento. El
monto que Bancomext puede financiar es de hasta el 85% del valor de la maquinaria
0 equipo, con plazos de hasta 5 anos y las amortizaciones se realizan en forma

mensual, trimestral, semestre o anual. (Ibid.)

3.3.1.5. Crediexporta Comprador

Las lineas de Crédito Comprador que ofrece Bancomext contribuyen al
desarrollo del sector exportador de México, al mismo tiempo que hay una penetraciéon
al mercado exterior mediante la competitividad de los productos y servicios
mexicanos que se ofrecen a ese mercado. Este tipo de crédito es otorgado a
importadores de bienes y/o servicios mexicanos, mediante una institucion financiera
ubicada en el pais del importador, la cual debera estar acreditada por Bancomext.
Los bienes deberan de ser de origen mexicano, los cuales podran ser adquiridos en

plazos, con financiamientos otorgados por instituciones financieras en su pais,
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mientras que el exportador recibira el pago de su venta al contado a través de

Bancomext. (Ibid.)

3.3.1.6. Lineas de Crédito

Este tipo de crédito ademas de contribuir al desarrollo de las actividades de
exportacion en México, permiten que el mercado mexicano se convierta en un
mercado mas competitivo en cuanto a productos y servicios que se ofrecen en los
mercados del exterior. Las lineas de créditos de Bancomext, son ofrecidas para
importadores que realicen contratos para la compraventa de bienes o servicios de
origen mexicano, quienes a su vez cuentan con el financiamiento de una institucion
financiera establecida en su pais, ya que tiene una funcion parecida a la de cartas de
crédito, con la unica diferencia de que el exportador recibe su pago de contado por la
mercancias que el importador le compro, las cuales son pagadas por Bancomext,
quien a su vez esta fungiendo como financiador de la institucion financiera en el
extranjero, la cual es la encargada de financiar las operaciones del importador de

esos bienes y servicios.

Cabe mencionar que el exportador y el importador deberan de celebrar un

contrato de compraventa en el cual se estipulen plazos, precios, pedidos y demas

aspectos, con el fin de que ambos conozcan como van a trabajar.
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3.3.1.7. Crediexporta Cartas de Crédito

Las cartas de crédito son iguales a las descritas en el apartado anterior, por lo
que sugiero al lector acuda al tema 1.2 referente a las fuentes de financiamiento. En
este caso, las funciones que corresponden a Bancomext son las de notificar o
confirmar los pagos. Este tipo de financiamiento, la institucion las financia en plazos
no mayores de 5 afios tratandose de productos basicos y unidades de equipo y en el
caso de proyectos de inversion otorga un plazo no mayor a 10 afnos; por lo general
son financiadas a tasas preferenciales, lo cual significa que son tasas de interés mas
bajas, ya que este tipo de tasas fluctuan de acuerdo a la oferta y demanda.
Bancomext presta este servicio sin limite de monto a quienes se dediquen a
comercializar sus productos en el extranjero, de acuerdo a los requisitos que se
explican en seguida:

« Para Cartas de Crédito de Importacion y Domésticas el interesado debera
entregar una garantia de 100% del valor de la operacién, previamente al
analisis de compra.

+ Para Cartas de Crédito de Exportacion no es necesario cubrir algun requisito.

Los pasos que se deben de seguir para obtener una carta de crédito a favor

de un exportador y solicitada por un importador ya sea de bienes o servicios, son los

siguientes:
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a) Una vez que ambas partes acordaron los requisitos y condiciones de operacion,
firman ambas partes un contrato de compraventa, en el cual se estipula que el
pago se realizara mediante una Carta de Crédito Irrevocable, pagadera a la vista
de acuerdo con lo acordado en el contrato.

b) El importador debera solicitar en el banco de su localidad (banco emisor) una
Carta de Crédito, la cual debe de cubrir los requisitos y condiciones estipuladas en
el contrato de compraventa, el importador garantizara el valor de la misma, a favor
de la empresa exportadora (que en este caso es el vendedor o beneficiario). El
banco emisor enviara al Departamento de Cartas de Crédito del banco notificador
el documento para que éste lo notifique o confirme.

c) Una vez que el banco confirmador recibe y revisa el documento, lo entregara al
exportador en un plazo no mayor a 24 horas.

d) El exportador, una vez que recibe dicho documento, lo debera de revisar para
comprobar que este cumpla con lo acordado, para proceder al despacho de las
mercancias.

e) Después, el exportador presenta al banco notificador / confirmador, los
documentos de embarque, en los términos y plazos acordados. Cuando no se
tenga un plazo estipulado se consideraran 21 dias después de la fecha de
embarque como maximo.

f) Una vez que el banco notificador /confirmador acredita que los documentos se

encuentran en los términos de la Carta de Crédito, solicitara los recursos al banco
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emisor para realizar el pago en favor del exportador. Este banco, enviara los
documentos al banco emisor de manera simultanea, para que este a su vez los

haga llegar al importador y éste ultimo pueda retirarlos de la aduana.

3.3.1.8. Crediexporta PYME Digital 50

Es un programa simplificado de crédito disenado por Bancomext para
pequefos exportadores de manufacturas, puede ser para ciclo productivo y ventas,
el cual puede ser hasta por 50,000 US dls. por acreditado. Ambos se otorgan en
moneda nacional 6 ddlares estadounidenses. Para adquirir este tipo de crédito los
interesados deberan efectuar un auto evaluacion en el portal de Bancomext.

El crédito para ciclo productivo es para la compra de materias primas,
produccion acopio, existencia de bienes terminados o semiterminados, etc. Financia
hasta el 70% del pedido, contrato, carta de crédito irrevocable de exportacion u
ordenes de compra. Los plazos van hasta 180 dias a partir de la fecha de
disposicion y son pagaderos en amortizaciones mensuales de capital e intereses.

El crédito para ventas es el que otorga Bancomext para realizar ventas a
plazos, financia hasta el 100% del monto cubierto por la declaraciéon de embarque de
la pdliza de seguro comercial. Los plazos seran los correspondientes a la fecha de
vencimiento de la factura de exportacion mas veinte dias calendario, sin exceder de

360 dias como plazo total de financiamiento.
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3.3.1.9. Crediexporta PYME Digital 250

Este tipo de apoyo es para cubrir Capital de Trabajo y adquisicion de equipo
de las PYME’ s, el importe maximo de financiamiento del de 250 mil dodlares
americanos O su equivalente en moneda nacional para la modalidad de
equipamiento.

Para capital de Trabajo se puede financiar hasta el 90% de los requerimientos
a un plazo maximo de 3 anos con amortizaciones de hasta 180 dias o mediante un
plan de periodo de pagos.

Para equipamiento se puede financiar hasta el 85% del valor factura de la
maquinaria o equipo, en un plazo maximo de 7 afos sin periodos de gracia y con

amortizaciones mensuales, trimestrales o semestrales.

3.3.1.10. Garantias
Bancomext ofrece diversos tipos de garantias que facilitan a que las personas
interesadas en exportar sus productos puedan obtener acceso al crédito, y asi
mismo, contribuyen a que el riesgo por falta de pago de sus ventas en los mercados
internacionales sea menor. Existen dos tipos de garantias:
% Garantia liquida para el impulso de las Empresas Exportadoras (GLIEX):
tiene como finalidad canalizar mas recursos de corto plazo al financiamiento
de la producciéon y ventas orientadas a la exportacion, y de largo plazo para

proyectos de inversidbn que incrementen la capacidad exportadora de las
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empresas. Todos los sectores podran ser apoyados por la GLIEX, con
excepcion de productos primarios. EI monto maximo de exposicidn para
Bancomext no podra exceder de un millén de ddélares para corto plazo, ni de
dos millones de dolares para largo plazo.

Garantia de Post-embarque (Riesgo Politico): Esta garantia protege a las
empresas exportadoras de la falta de pago por parte del importador debido a
riesgos politicos ocurridos en el pais de destino de las mercancias, una vez
que éstas fueron recibidas por el comprador. Al cubrir la pérdida neta que el
exportador sufre por dicho incumplimiento, la garantia de post-embarque
impulsa a las empresas mexicanas para concretar ventas en los mercados
internacionales. Cubre hasta 90% del crédito del valor de la factura de
exportacion, y se ofrece a las empresas a través de una ventanilla unica,

compartida con Seguros Bancomext.

3.3.1.11. Fondos de Inversién de Capital de Riesgo

Consiste en que Bancomext participa dentro de la empresa mediante la

aportaciéon de dinero al capital social de la empresa, con el fin de fortalecer su
estructura financiera, apoyando la creacién y participacion de fondos de inversion de
capital. Esta participacion es temporal, minoritaria, y hasta por un maximo del 25%
del capital social de la empresa y ayuda a minimizar el riesgo mediante la

diversificacion que implica la inversion en un fondo constituido por varios socios.
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3.3.1.12. Servicio de Tesoreria

El Banco Nacional de Comercio Exterior S.N.C. ofrece sus servicios
financieros de tesoreria, mediante el manejo adecuado de su administracion
financiera, poniendo a su alcance instrumentos financieros para el mejor manejo de
sus recursos Yy estrategias de cobertura dirigidas a incrementar su rentabilidad. Pone
a disposicion de importadores y exportadores mesa de dinero, compra venta de
divisas, inversiones en dodlares, compra venta de dodlares a futuro (Forwards) y

asesoria financiera.

3.3.1.13. Banca de Inversion

Apoya a los interesados mediante la formulacion y estructuracion de modelos
innovadores de financiamiento para el desarrollo de proyectos, empleando diversos
instrumentos de ingenieria financiera, lo cual contribuye a contar con estructuras
financieras mas competitivas y por lo tanto, contribuye a disminuir o retener la salida

de divisas del pais.

3.3.2. Nacional Financiera (NAFIN)

Nacional Financiera, S.N.C., cuenta con diversos programas de apoyos, de

los cuales sélo se hablara de los temas que se relacionan con este trabajo.
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3.3.2.1. Programa de Desarrollo Empresarial

Ayuda a fortalecer el perfil del empresario, elevar su capacidad de gestion,
mejorar los procesos de toma de decisiones en materia de inversion, mercado,
produccion y administracién de la empresas micro, pequefas y medianas, mediante

la capacitacion, asistencia técnica y el asocianismo. (Bancomext, 1997:159).

3.3.2.2. Programa Nafin - PNUD

Este programa sirve para el desarrollo y modernizacion de empresas
industriales pequenas y medianas, mediante el otorgamiento de asistencia técnica
especializada para la nueva incorporacién de tecnologia y métodos de produccion,
comercializacién y administracion de las mismas. También cuenta con apoyos para el
desarrollo de diagndsticos y obtencidn de bases estratégicas para el incremento de la
competitividad de empresas de la misma rama industrial. Ademas de estos
programas, Nacional Financiera, S.N.C., cuenta otros programas de financiamiento al
Comercio Exterior; cabe mencionar que estos préstamos pueden ser en moneda

extranjera

3.3.3. Secretaria Economia (SE)
Este organismo tiene como finalidad el apoyar e impulsar el sector comercial e
industrial de México, ésta cuenta con diversas secretarias y ofrece los diferentes

servicios.
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Como se puede observar, existen muchas fuentes de financiamiento que
permiten a las empresas exportadoras el emprender la aventura de exportar sus
productos, llevar a cabo sus proyectos, en si, poder competir en los mercados
internacionales y abrirse las puertas al mundo de los negocios. Soélo basta que el
interesado, busque el crédito que vaya de acuerdo a sus necesidades. Cabe
mencionar que la mayoria de las empresas exportadoras cuentan actualmente con
apoyos del Banco de Comercio Exterior, ya que cuenta con programas de
financiamiento mas flexibles, ademas de otorgar una variedad de servicios que de
alguna manera guian a las personas que se van iniciando en esta area, el hacer los

tramites mas rapidos y sencillos.

3.4 Programas de Apoyo al Comercio Exterior

Actualmente existen diversidad de programas de apoyo para las empresas
interesadas en comercializar sus productos al exterior. Dichos programas, fueron
creados con la finalidad de impulsar el desarrollo y crecimiento de este sector
econdmico, ya que es una de las principales fuentes por las que entran divisas a
nuestro pais; aun y cuando México no se encuentra bien preparado para competir en
este territorio, existen empresas que ocupan buenos lugares en cuanto a nivel de
exportacion y productos de exportacion, como lo es el caso del aguacate, por
ejemplo. Es importante dar a conocer las ventajas que se contraen al pertenecer a

alguno de esos programas, asi como su funcionamiento.
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3.4.1. Programa de Importacién Temporal para Producir Articulos de Exportacion
(PITEX)

Este programa es aplicable para personas fisicas o morales ubicadas dentro
del territorio nacional, que de manera directa o indirecta exporten productos no
petroleros tales como: bienes provenientes del sector agropecuario, manufacturero y
de la industria extractiva.

Las personas dedicadas a la exportacidon que se encuentren sujetas a este
programa, cuentan con el otorgamiento de los siguientes beneficios:

1. Podran importar de manera temporal y sin pago de impuestos tanto de importacion
como de IVA; los siguientes articulos o bienes que se empleen en la produccion
de las mercancias a exportar:

% Materia Prima

R/
L X4

Embaces, Empaques

7
L X4

Combustible y Refacciones
% Maquinaria y Equipo
+ Partes y Componentes
Las personas que cuenten o se inscriban a este programa no tendran que
pagar arancel alguno, lo cual ayuda a que sus productos sean competitivos en el
mercado exterior. Es aplicable a empresas que comercialicen por los menos el 10%
de sus ventas totales, ya sean micro, pequefas, medianas o grandes empresas. Con

el programa PITEX, se permite que los proveedores nacionales de una persona que
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exporte - exportador final o exportador indirecto - sean considerados como
exportadores indirectos y por consiguiente, gozan de los beneficios de exoneracién
fiscal. Para poder ser sujeto de este programa, se deberan de cumplir los siguientes
requisitos:

« Ser una empresa productora, de bienes no petroleros que exporte directa o
indirectamente.

« Se debe de cumplir con un porcentaje de exportaciones, dependiendo del bien
que se desee importar, el cual consiste en el 10% de las ventas totales si se
importan materias primas, refacciones y/o lubricantes; sera del 30% de las
ventas totales si se importa maquinaria y equipo.

Las personas que se apeguen a este programa podran obtener el cambio de
régimen de importacién temporal a definitiva, asi como la ampliacion o modificacion
del programa, siempre y cuando justifiquen su peticion con el fin de incorporar
mercancias de importacién no previstas originalmente en el programa. (SAGAHON,
1996: 6:7). A través del programa PITEX, el exportador final y el proveedor de un

exportador final, pueden expedir una “ Constancia de Exportacion” , la cual podra
utilizarse para la cancelacion de procedimientos de importacion temporal y la
aplicacién automatica de la tasa cero del IVA (VELAZQUEZ, 1997: 4,).

La Constancia de Exportacion, es un documento que comprueba las

exportaciones indirectas el cual, sustituye al pedimento de exportacion virtual y al

pedimento de importacién temporal virtual. A través de esta constancia se pueden
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cancelar los pedimentos de importacion temporal, finiquitar el compromiso de
retornar las mercancias importadas temporalmente y gozar del beneficio de la tasa
cero de IVA en las ventas que realicen los proveedores nacionales con empresas
que estén apegadas al PITEX, o con programa ECEX. También sirve para que los
exportadores indirectos soliciten la devolucion de impuestos via DRAW BACK. Dicha
constancia, no requiere de ser certificada de manera oficial, lo Unico que se requiere,
es que se presente una copia de la constancia ante la Administraciéon de Auditoria
Fiscal que corresponda, dentro de los cinco dias siguientes a su expedicion.

(SAGAHON, 1996:10).

Uno de los cambios que hubo durante el afilo de 1998, fue el surgimiento de la
tarjeta SICEX, que significa: Sistema Integral de Comercio Exterior. Esta es una
tarjeta inteligente, parecida a las tarjetas LADATEL, en donde los agentes aduanales
manejaran las importaciones temporales de las empresas empleando este sistema.
Contiene todos lo datos de la empresa, asi como los datos del agente aduanal.

El SICEX permite la agilizacion del procedimiento de revision de las
mercancias, ya que esta es otorgada al momento en que al solicitante se le entrega
la autorizacion de afiliacion al programa PITEX, el solicitante debera de entregar esta
tarjeta a su agente aduanal, para éste, en el momento en que haga las

importaciones, la presente a las autoridades correspondientes, quienes a su vez
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pasaran la tarjeta por una maquina electronica propiedad de la SHCP, en donde se
descontaran de manera automatica los productos que vaya importando.

Esta tarjeta debera ser entregada o devuelta a las autoridades cuando el
empresario deje de importar bienes, ya que, por medio de ésta, se puede conocer
cuanto fue lo que import6 la empresa y a través de cuales aduanas fue que pasaron
esas mercancias o bienes. (TRUJILLO, Delegada Federal SECOFI Michoacan).

En conclusion, este programa es uno de los mas solicitados en la rama de la
exportacion e importaciéon, ya que por lo general lo aplican empresas micro,

pequefas y medianas.

3.4.2. Programa de Importacibn Temporal para Servicios Integrados a la
Exportacion (PITSIEX)

El PITSIEX anteriormente soélo respaldaba a empresas que realizaban
operaciones de exportacion de articulos tangibles pero, actualmente, otorga apoyo a
quienes prestan servicios relacionados con las exportaciones no petroleras,

dedicadas a:

X/
L %4

Carga, descarga y estiba en puertos maritimos.
% Ingenieria de procesos industriales

+ Diseno de productos, empaque y envases

% Exploracion, prospeccion e investigacion

% Reparacidon de buques y contenedores
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% Reparacién de estructuras, tanques y calderas (Bancomext, 1997:15).

Mediante este programa, se permite que de manera temporal se importe
maquinaria, equipo e instrumentos para el manejo de mercancias, excepto vehiculos
de transporte y aparatos, equipos de investigacion, seguridad industrial, control de
calidad e informatica, sin permisos previos o0 autorizaciones administrativas
especificas. En caso de que se trate de mercancias sujetas al cumplimiento de los
requisitos por razones de seguridad nacional, sanitarias, fitosanitarias o ecologicas
éstas deberan de seguir los procedimientos que establecen las leyes respectivas.

La importacion temporal de las mercancias anteriormente expuestas, no estan
sujetas al pago de impuestos no cuotas compensatorias. Algunos de los requisitos
que se deben llevar a cabo para ser sujetos de este programa son:

% Ser sociedades mercantiles constituidas conforme a las leyes mexicanas.

% Prestar algun servicio de los mencionados con anterioridad.

% Facturar como minimo 50% de sus ingresos anuales a empresas apegadas al
programa PITEX o ECEX, o en su caso industrias maquiladoras o personas
del extranjero.

« Entregar junto con la solicitud, una copia de su declaracién anual del ejercicio
fiscal inmediato anterior.

% Entregar trimestralmente a la SE y a la SHCP, un informe sobre las

operaciones realizadas al amparo de este programa.
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Una vez cubiertos todos estos requisitos, se autorizara o no la afiliacion al
mismo. Las empresas autorizadas no tendran derecho a efectuar el IVA con tasa

cero por los servicios que presten, es decir, que dichos servicios estan gravados.

3.4.3. Empresas de Comercio Exterior (ECEX)

Se consideran como Empresas de Comercio Exterior, a todas aquellas que se
encuentren constituidas de acuerdo a la Ley General de Sociedades Mercantiles,
como Sociedades Anonimas de Capital Variable.

El principal motivo por el cual se cre6 este programa, ha sido el de promover
el establecimiento de empresas de Comercio Exterior, tanto de pequenas como de
medianas empresas exportadoras, especializadas en la comercializacion
internacional de los diversos bienes y productos, que contribuyan al desarrollo y
consolidacion de la oferta exportable de productos de fabricacion nacional.

Algunos de los beneficios que ofrece este programa son:

+ Obtendran los beneficios que establece el articulo 24 de la Ley del Impuesto al

Activo.

« Las ECEX obtendran los beneficios del sistema simplificado de despacho
aduanero.
¢+ Optar por recurrir a los programas de financiamiento que ofrece Bancomext,

quien ofrece una reduccion del 50% en el costo de los productos y servicios
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no financieros que determine la misma, mediante su programa de apoyo
integral a empresas ECEX.

La SHCP, podra autorizar que éste tipo de empresas nombren a un apoderado
aduanal para varias aduanas y diversos productos.

Autorizacion de afiliacion al programa PITEX en caso de que lo solicite, en la
forma de proyecto especifico de exportacion.

Exencidn del requisito de segunda revision de las mercancias de exportacion
en la aduana de salida, cuando éstas hayan sido previamente despachadas
en una aduana interior.

Cuentan con el programa de apoyo financiero que ofrece Nacional Financiera,
asi como asistencia técnica y proveedores de servicios especializados.

(SAGAHON, 1996:34-35).

Estos beneficios aplican para todas las empresas ECEX constituidas en territorio

nacional. Dentro de este tipo de programa de fomento al comercio exterior, existen

dos tipos 0 modalidades en que se puede dar:

3.4.3.1. Empresas de Comercio Exterior Consolidadora de Exportacion.

Tiene por objeto la integracién y consolidacion de exportaciones; la prestacion

de servicios integrales para apoyar a las empresas productoras en sus operaciones

de comercio exterior; la capacitacidén a empresas productoras en el disefio, ya sean

pequefias 0 medianas; desarrollo y adecuacion de sus productos conforme a la
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demanda que tengan internacionalmente, asi como la prestacion de servicios
complementarios a la comercializacion.

Este tipo de empresa, opera con un capital minimo de 2 millones de pesos, el
cual debe estar suscrito y pagado. Debe de realizar exportaciones de mercancias

que provengan de cinco empresas productoras nacionales como minimo.

3.4.3.2. Empresas de Comercio Exterior Promotoras de Exportacion.

Se refiere a todas aquellas empresas que se encuentran en territorio nacional
y que tiene como principal objetivo, el de comercializar las mercancias en los
diversos mercados internacionales, asi como identificar y promover los productos o
mercancias mexicanas fuera de territorio nacional, y asi, poder incrementar la
demanda en el exterior de dicho producto.

Este tipo de empresa, opera con un capital de 200 mil pesos, el cual debera
estar pagado y suscrito. A diferencia de la anterior, esta empresa debera de realizar
exportacion de mercancias que por lo menos tres empresas productoras nacionales.

Las ECEX tienen la facultad de expedir Constancias de Exportacion a los
productores nacionales, por las mercancias que estos les venden. Deberan de
presentar ante la SE, un informe anual de las operaciones que se realizaron durante
ese periodo, acompanado de la documentacion comprobatoria. Presentar una copia

de dicho informe a la Auditoria Fiscal.
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Los tramites que se tienen que realizar para solicitar este programa, deberan
de llevarse a cabo ante la SE, ya sean las oficinas principales, Delegacion o

Subdelegaciones Federales de la misma.

3.4.4. Empresas Altamente Exportadoras (ALTEX)

Este programa es aplicable para las personas que son productoras de
mercancias no petroleras de exportacidon, que participan en los mercados
internacionales de manera dinamica y permanente. Es considerado como un
instrumento de promocidn, ya que apoya las actividades de exportacion a través de
las facilidades administrativas que otorga el fisco para este tipo de empresas.

Algunos de los beneficios que se obtienen al pertenecer a este programa es
que la devolucion de saldos a favor de IVA, podran ser exigibles en cinco dias
habiles, otro de los beneficios, es que las mercancias de exportacion, quedan
exentas de la segunda revisidn en la aduana de salida, siempre y cuando éstas
hayan sido despachadas en una aduana interior. Al igual que el programa ECEX, las
personas que se apeguen al programa ALTEX, podran nombrar a un apoderado
aduanal para varias aduanas y diversos productos.

Los requisitos que se tendran que cubrir para poder pertenecer a este

programa son los siguientes:
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« Tratandose de empresas exportadoras directas, deberan de comprobar 2
millones de ddlares de ventas anuales, o bien el 40% de sus ventas totales
deben de ser por concepto de exportacion.

% Tratdndose de exportadores indirectos, deberan de comprobar que el 50% de
sus ventas totales fueron por concepto de exportacion.

% En caso de ser empresas ECEX, deberan de presentar ante la SE el numero
de registro que les pertenece, para comprobar que ya pertenecen a un

programa. (SAGAHON 1996:50).

Es importante aclarara que no es facil que la SE otorgue la afiliaciéon a este
programa, ya que si no se cuenta con alguno de los requisitos anteriormente
mencionados, la constancia se otorgara so6lo por un afo. Cuando las personas
cubran los requisitos establecidos la constancia sera por tiempo indefinido. No se
otorgara dicha constancia si las personas o empresas nunca han exportado sus
productos, se le puede otorgar después de tener un ano de exportar, pero siempre y

cuando cumpla con los requisitos mencionados.

3.4.5. Devolucién de Impuestos de Importacién a los Exportadores (DRAW BACK)
Este programa permite a los exportadores directos e indirectos, ya sean
personas fisicas o morales, el obtener la devolucion de los impuestos de

importacion, generados por concepto de importacion de insumos incorporados a
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mercancias exportadas o de mercancias que se retornen al extranjero en el mismo
estado las cuales se refieren a las materias primas, partes y componentes,
empaques y envases, combustibles y lubricantes y otros materiales de origen
extranjero. (SAGAHON 1996:60).
Este programa contribuye al desarrollo econdmico del pais, ya que promueve
la devolucion de impuestos generados por concepto de exportacion. Se requiere
llevar a cabo algunos requisitos para poder solicitar dicha devolucién, los requisitos
son:
+ Presentar ante la SE la solicitud correspondiente.
s Si es exportador directo, debera de anexar una copia del pedimento de
importacion y/o exportacion, ya que estos comprueban que efectivamente
existen impuesto a favor del mismo,

s Se es exportador indirecto, se debera de entregar junto con la solicitud, la
factura de venta y copia de los pedimentos de exportacion, ademas de:
» constancia de exportacién cuando se enajenen a maquiladoras, empresas

con el programa ECEX y PITEX.

» constancia de depdsito cuando las mercancias se enajenen a empresas de

la industria automovilistica o

» carta de aval solidario y copia de los pedimentos de exportacion, cuando
las mercancias se enajenen a un tercero no considerado en los puntos

anteriores” (SAGAHON, 1996:61).
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Una vez cubiertos los requisitos, el contribuyente podra solicitar la devolucion

de impuestos de acuerdo a los plazos que a continuacién se presentan:

a) Cuando sean exportadores directos, se tendra un plazo de 90 dias habiles a partir

del dia siguiente a aquél en que se realice la exportacion.

b) Cuando se trate de exportadores indirectos, al igual que el anterior, tendra un

plazo de 90 dias a partir de la fecha de expedicion de la Constancia de
Exportacion o de la Constancia de Depdsito. Tratandose de devolucion de
impuestos por concepto de importacion, cuentan con un plazo de 12 meses
siguientes a la importacion. (Ibid...)

Para solicitar dicha devolucién, se recomienda a los interesados aplicar el

siguiente procedimiento que el autor Homero Sagahén Hervert propone:

1.

La cantidad en moneda nacional pagada por concepto de importacion, se dividira
entre el tipo de cambio de venta del peso, con respecto al délar de los Estados

Unidos de América, vigente a la fecha en que se efectud el pago.

. El resultado de la operacion anterior, se multiplicara por el tipo de cambio de venta

del peso con respecto al délar de los Estados Unidos de América, correspondiente

a la fecha en que se autorice la devolucion.

. El resultado de la segunda operacion sera la cantidad en moneda nacional que

debera recibir el exportador por concepto de devolucion de impuestos de

importacion.
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Una vez enviados los documentos a la SE, ésta se encargara de realizar una
auditoria a los documentos recibidos en un plazo de diez dias habiles a partir de la
fecha de su recepcion. En caso de que proceda la devolucion de impuestos, la SE lo
notificara a la SHCP, para que emita o ponga a disposicion del solicitante el importe

de la devolucion.

En el caso de que la devolucién no proceda, la SE informara al interesado, a
través de una resolucion, en un plazo no mayor a diez dias habiles, contados a partir
de la recepcion de dicha solicitud; cuando ésta secretaria determine que los
documentos no son correctos, los devolvera al solicitante, con la finalidad de que
éste, la presente nuevamente en un plazo no mayor a 30 dias habiles, a partir de la

fecha de la notificacion.

3.4.6. Comisidn Mixta para la Promocién de las Exportaciones (COMPEX)

Esta comision, es un foro abierto para los empresarios que exporten o que
deseen exportar y que en enfrentas problemas administrativos o técnicos, la finalidad
de este foro es que entre ambas partes se de una solucidn agil y rapida a dichos
problemas, mediante las sugerencias que hagan los mismos, en las reuniones
publicas. Podran acudir a estas reuniones personas del sector publico o privado, ya
sean exportadores potenciales o personas interesadas en plantear un proyecto, un

problema o una sugerencia de agilizacion de tramites. Pone especial atencion a la
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micro, pequefa y mediana empresa, ya que con ello se contribuye al desarrollo de la

actividad de exportacion.

3.5. Requisitos de la Exportacion.

Existen ciertos requisitos que toda empresa no debe dejar de pasar por alto al
tener una visidbn emprendedora en la actividad de exportacion. Muchas veces, se
tiene el deseo de entrar al mundo internacional, abarcar y saturar los mercados mas
exigentes del mundo con productos de nuestra creacion, sin considerar ciertos
puntos y aspectos que se tendrian que analizar antes de iniciar con ello.

Cuantas personas llegan a exportar sus productos a regiones aledanas a
nuestra Republica Mexicana sin informacion alguna, arriesgando el todo por...nada,
ya que al ver los resultados se desilusionan porque sus productos no tuvieron el éxito
que éstos merecian, o porque no llegaron en las condiciones deseadas, o cuantas
veces las mercancias llegan hechas trozos al lugar donde se iban a vender, y todo
por no saber que tenian que ir bien protegidas - contar con un envase y/o embalaje -
todo por falta de informacion por parte del interesado. Pero también el gobierno o las
instituciones encargadas de impulsar la exportacion tienen parte en ello, ya que no
han sabido promover esta actividad dentro de nuestra cultura.

Exportar, es una alternativa de desarrollo para las empresas mexicanas, ya

que es una manera de alcanzar el éxito deseado y para lograrlo se requiere el

134



cumplimiento de diversos requisitos para que el exportador no tenga complicaciones

al ingresar por vez primera en la actividad de exportacion.

Cabe aclarar que es necesario que el interesado determine si la empresa esta
preparada para exportar de modo directo o indirecto, y en el caso en que lo esté con
qué alternativas cuenta. Los unicos requisitos que se tendrian que cumplir por lo
tanto, serian:

a) Iniciar la actividad exportadora con un producto que sea competitivo, ya que el
producto debera de satisfacer las necesidades del mercado al cual se desea
enviar el producto, asi mismo el producto se debera encontrar a la altura de la
competencia, es decir, cumplir con los requisitos de calidad que exija el mercado
(secretariadeeconomia.gob.mx).

Es una gran ventaja el hecho de que el producto que se piensa exportar ya ha
tenido aceptacion en el mercado nacional.

b) Ser una empresa preparada para exportar, ya que esta es una decision a largo

plazo, y los resultados que de ello se obtienen tardan un poco en verse. El iniciar con

la actividad de exportacion requiere de la canalizacidn de recursos humanos,
técnicos, materiales y financieros, ya que sin ellos ésta no se podra realizar (Ibid.).

México es un pais que cuenta con una gran variedad de productos que se
pueden vender al comercio exterior, pero lamentablemente no se le ha dado el
impulso suficiente a esta actividad por parte del gobierno, como ya se mencioné con

anterioridad no se ha promovido dentro de la cultura mexicana esta actividad, la cual

135



considero que seria una buena fuente de ingresos tanto para los habitantes como
para el propio gobierno. Lo que a su vez contribuiria al crecimiento y desarrollo del

mismo, logrando alcanzar para entonces la independencia que nuestro pais busca.

3.6  Principales Problemas en la Exportaciéon
Nuestro pais cuenta con buena produccion de diversos articulos que serian
ideales para la exportacion, claro que hay de todo, porque no todo lo que se produce
dentro del mismo tienen los mismos estandares de calidad que en otros paises.
Muchas veces este no es un factor que detenga la comercializacion de productos
mexicanos al exterior, ya que esto se puede controlar y mejorar de acuerdo a lo que
exija el pais destinatario, los factores que considero que han sido los principales
problemas en la exportacién de cualquier producto, se deben:
a) Falta de conocimiento del mercado al cual exportar; este factor es uno de los
menos considerados por los exportadores, ya que solamente piensan en

”

comercializar su producto en un pais, que no produce “ x” articulo, y cree que la
demanda de su producto en ese mercado sera increible. Es importante que se
conozca el mercado, tener un estudio general de él, analizar su cultura, economia,
geografia, infraestructura, clima, poblaciéon, como se puede abordar o entrar a ese
mercado, impuestos aduanales, si existen acuerdos, etc. todos estos factores son

de mucha ayuda, ya que asi se pude saber si en ese pais nuestro producto podria

funcionar y si podemos comercializarlo en areas aledafnas a él.
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by Falta de conocimiento de las instancias correspondientes para otorgar
informacion suficiente sobre los tramites y movimientos a considerar para exportar
los productos mexicanos al exterior. Ya que estas instancias como Bancomext,
cuentan con informacion privilegiada, ademas de que tienen contactos a nivel
mundial, lo cual es un gran apoyo para las personas interesadas en comercializar
sus productos al exterior. Como ya se ha mencionado, hace falta que estas

instituciones tengan mas promocioén y estén al alcance de los interesados.
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CAPITULO IV DIAGNOSTICO DE LA EMPRESA Y SU ENTORNO

4.1 Metodologia de la Investigacion

En el presente capitulo, se pretende dar a conocer el trabajo realizado, asi
como sus obijetivos, hipotesis y las técnicas de investigacion empleadas en el mismo.
Considero importante que nos demos cuenta de que existen factores internos vy
externos que perjudican el desarrollo de las empresas mexicanas, tales como
inflacién, cambio de paridad cambiaria, falta de recursos financieros, falta de
programas de apoyo para personas fisicas para importar materia prima para producir
productos de exportacién. Este ultimo punto, ha sido uno de los factores que en la
actualidad ha frenado el desarrollo de nuevas opciones de trabajo, debido a que uno
de los programas de apoyo a los exportadores, especificamente el programa PITEX,
ha dejado de manejarse como lo hacia hasta el 12 e noviembre de 1998. Gracias a
los cambios hechos a este programa, lo cuales entraron en vigor a partir del 13 de
noviembre del mismo afno, publicados en el Diario Oficial de la Federacién en esa
misma fecha; las personas fisicas no seran aptas para apegarse al Programa de
Importacién Temporal para producir articulos de Exportacion, dejando esto sin apoyo
alguno a quienes de manera independiente, pensaban introducir al pais materia
prima extranjera y vender sus productos acabados al exterior, contando con los

beneficios que éste les traia. Actualmente, el PITEX sélo aplica a personas morales.
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Dentro de este apartado, se explicaran las técnicas empleadas en la
realizacion del caso practico, asi como los objetivos y la hipotesis que se quiere

comprobar.

4.1.1 Objetivos
El principal objetivo que se pretende a través del presente trabajo, es el de conocer
los mecanismos de exportacidon de artesanias mediante la elaboracion de un

proyecto de exportacion para determinar la capacidad financiera de la empresa.

4.1.2 Hipotesis
Lo que se persigue comprobar, es que la exportacion directa de artesanias es mas

rentable en relacion a la exportacion a través de intermediarios.

4.1.3 Técnicas de Investigacion
Para la realizacion del presente trabajo, se emplearon diversas técnicas de
investigacién, tales como investigacion de campo, investigacion documental,
entrevistas y la investigacion bibliografica.

La investigacion de campo, es aquella en la que se va directamente al lugar de
los hechos y que mediante el uso de la observacion y la entrevista, se obtienen la
informacion deseada, no se aplicd cuestionario, ya que las preguntas que se

realizaron no fueron pensadas, mas bien fueron espontaneas y sin orden alguno. En
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el uso de la investigacion documental, directamente se busco la informacion en
archivos de la propia empresa, los cuales no se desglosan por razones y politicas de
la empresa en estudio. La investigacion bibliografica se utilizd con el fin de recopilar
informacion a cerca de la historia de las artesanias en nuestro bello Michoacan, asi
como para obtener la informacion relativa a los origenes del repujado en la region. Al

final se muestran los libros empleados para la realizacion del trabajo.

4.2. Antecedentes de la Actividad Artesanal en Michoacan

Desde la prehistoria, el hombre ha sido un ser cambiante y evolutivo, desde
que éste cambia su estilo de vida al sedentarismo, tuvo tiempo para experimentar y
conocer diferentes sustancias y materiales, tanto vegetales como animales, para con
ellas explotar su creatividad. El hombre, ha echo uso de su inteligencia y creatividad
al proporcionar herramientas y objetos que con fines utilitarios favorezcan su vida
cotidiana, es aqui donde la ornamentacion y el trabajo artesanal surgen, lo que antes
se hizo con fines utilitarios después lo utilizé para ornamento. Las prendas de vestir,
las ollas, vasos, cazuelas, en fin, un sin numero de objetos se han venido
modificando con el paso del tiempo, agregando o quitando diferentes elementos
estéticos y ornamentales, siendo ésta una expresion popular, que da a dicha
creacion un valor tradicional y artistico, dando esto entonces origen al arte popular.

(FERNANDEZ, 1996, 21)
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El arte popular en nuestro pais, tuvo sus origenes en la artesania prehispanica
y en raices europeas, a la cual, se le han incluido alguno elementos ornamentales
africanos y orientales. Con motivo de éstas influencias, el pueblo indigena con el
paso del tiempo, modificé la produccién artesanal, inclindndose a las corrientes de
gusto mestizo, empleando cada vez mas rasgos indigenas que europeos o viceversa.
Esta modificacion se hizo por parte de la cultura prehispanica, quienes emplearon
técnicas avanzadas del trabajo de metalurgia y alfareria, al igual que motivos
decorativos de indole religioso y magico. Dentro de la produccion artesanal, la
decoracion que manejan es muy variada, ya que logran que exista cierta
combinacion de elementos creados por los indigenas en combinacion con otros
decorados de apariencia virreinales y orientales, dando como resultado nuevas
formas que son independientes de las técnicas empleadas en su elaboracién y que
nos permiten identificar la procedencia de cada pieza, asi como una época y una
sociedad determinada. La cultura purhépecha que florecia en los afos 1200 a 1521
D.C., fue y sigue siendo un pueblo artistico, ya que en cada uno de los objetos que
realizan, dejan plasmados todo sentido tradicional y estético. Algunas de las
manifestaciones y artesanias que realiza el pueblo purhépecha se pueden apreciar
en la alfareria, metalisteria, elaboracion de textiles, trabajos en madera y otras ramas
del arte que figuran muy poco, como la literatura y la escultura. (FERNANDEZ; 1996,

25).
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A continuacion se muestran los objetos que producen las diferentes
comunidades del estado de Michoacan, asi como los materiales que éstos emplean

para ello.
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CLASIFICACION ARTESANAL POR ZONA

REGION NOROESTE

COMUNIDAD RAMA MATERIA PRIMA OBJETOS
Cantaros Brufiidos, ollas y
HUANCITO Alfareria Barro y greta cazuelas vidriadas
Cantaros Bruhidos, ollas y
Barro y greta, tela de cazuelas vidriadas,
ICHAN Alfareria, textiles algodon deshilados y bordados
Hilo de algodén y
JIQUILPAN Textiles articela Rebozos
Barro, greta y silices, Loza vidriada y bruiida y de
Alfareria, otras cera, flores naturales, alta temperatura, adornos
PATAMBAN ramas papel, aserrin y anillas | efimeros de la localidad
Fibras vegetales, Palma, cuero, flores Sombreros, guaraches, arte
SAHUAYO otras ramas naturales efimero
SAN JOSE DE GRACIA Alfareria Barro y greta Ollas y pifias vidriadas
Vestidos, blusas,
Textiles, otras Hilo y telas de algodén, | guanengos, fajas y gabanes,
TARECUARO ramas lana, hilo de pita morrales
Telas e hilos de
algodon, madera de Vestidos, blusas y
Textiles, madera, pino, copanillo y colorin, | mantelerias, mascaras,
ZACAN fibras vegetales palma sombreros

Fuente: Fernandez Figueroa Lorena
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REGION CENTRO

COMUNIDAD RAMA MATERIA PRIMA OBJETOS
Barro, greta, esmaltes y Vajillas de alta y baja
CAPULA Alfareria y ceramica | colorantes temperatura
Madera de pino, laca 'y
esmaltes, hilos y tela de Muebles decorados, bordados y
ERONGARICUARO Maderas, textiles algodon confeccionados
Chuspata, tule, paja de
Fibras vegetales, trigo, hilos de algodon y Cesteria utilitaria y decorativa,
IHUATZIO textiles, otras ramas | telas, hilos de canamo mandiles bordados, redes
Textiles, fibras Manta e hilos de algodén, Manteleria bordada, sombreros
JARACUARO vegetales palmay corazén de tule y bolsas
Tierras, aceite de linaza,
axe y lacas automotivas, Alhajeros, charolas y bateas,
Laca y maque, fierro fundido, madera de herreria artistica, muebles,
metalisteria, madera, | pino, cedro, cera, cantera, |esculturasy arquitecténica,
otras ramas, piel, vaqueta, papel de ates, laminillas, bolsas,
MORELIA talabarteria china, poélvora y carrizo cinturones, sillas de montar
Madera de pino y palma, Sillas con asiento en palma,
telas e hilos de algodony | salas y comedores, manteleria
OPOPEO Maderas, textiles acrilicos bordada
Hilos de algodon, tierras,
Textiles, laca 'y aceite de linaza, axe, lacas | Mantas, bateas, alhajeros,
maque, maderas, automativas, mordetes y platos, charolas, muebles,
metalisteria, laminillas de oro de 23 1/2 | muebles coloniales, herreria
orfebreria, otras kilates, plata, coral, pasta artistica, joyeria tradicional,
PATZCUARO ramas de cafa figuras religiosas
Barro y engove, madera de | Cantaros de barro decorados
Alfareria, maderas, cedro, hilos mercerizados y | con engove y cocidos,
PURUANDIRO textiles de algodon imagenes religiosas
PATAMBICHO Ofras ramas Cantera Clarabollas, columnas
Metalisteria, Cobre y plata, lana, Utensilios de cocina, piezas
SANTA CLARA DEL orfebreria, textiles, maderas de parota y pino, | ornamentales, cinceladas,
COBRE madera azucar y frutas naturales repujadas, joyeria
TACAMBARO Textiles Telas e hilos de algodon Manteleria bordada y deshilada
Maderas, textiles, Madera de copalillo, hilos Bateas, cucharas, manteleria
ZIRAHUEN otras ramas de algodon y telas, flejes. bordada y deshilada, jugueteria

Fuente: Fernandez Figueroa Lorena
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REGION OCCIDENTE

COMUNIDAD RAMA MATERIA PRIMA OBJETOS
Rebozos, guanengos y
ANGAHUAN Textiles Lana e hilos de algodon gabanes
Madera de pino, hilo de Columnas, mascaras, arcos y
AUHIRAN Maderas, textiles algodon rebozos
Maderas importadas y del
Maderas, textiles, otras | pais, hilos de algodén, Lauderia, rebozos, jugueteria
ARANZA ramas madera, esmaltes torneada
Madera de tepallo, piel de
res y vaqueta, piel de
APATZINGAN Maderas, otras ramas | venado Equipales, cueras
Ollas grandes y chicas
Barro, hilo de algodén y brufiidas, guanengos bordados,
COCUCHO Alfareria, textiles tela punto de cruz
CHARAPAN Textiles, madera Lana, madera de pino Gabanes, muebles
Muebles, jugueteria, mascaras,
Madera, textiles, Madera de pino, telas de vestidos, blusas y bordados,
CHERAN metalisteria algodon, plata joyeria tradicional
OCUMICHO Alfareria Barro, anilinas y japan Figuras moldeadas a mano
lauderia e instrumentos de
Maderas importadas y del | repercusion y jugueteria
PARACHO Maderas, textiles pais, hilo de algodén torneada, rebozos
Madera de pino 'y
apolillada, telas e hilo de Muebles, vestidos y blusas
PICHATARO Maderas, textiles algodon bordadas en canava

SAN FLIPE DE LOS

HERREROS

Textiles, fibras

vegetales

Telas e hilo de algodén,

palma

vestidos, blusas, bordados y

deshilados, sombreros

SAN JUAN NUEVO

Textiles

Telas e hilo de algodén

Vestidos, blusas y ropa infantil

Maderas, textiles, otras

Madera de pino, ahilé,

cedro, parota, tela e hilos

Bateas maqueadas, alhajeros,

guajes, jicaras, mascaras,

URUAPAN ramas de algodon, papel de china | mantas, papel picado
Hilos de lana y acrilico,
CAPACUARO Textiles, maderas madera de pino Fajas, muebles
Madera de pino, hilos y Columnas y trojes, guanengos y
COMANCHUEN Maderas, textiles telas de algodén blusas bordadas
NAHUATZEN Textiles Hilos y telas de algodon. Manteleria, blusas bordadas

Fuente: Fernandez Figueroa Lorena

145




Por los vestigios arqueoldgicos que se han encontrado, se sabe que el
territorio estuvo habitado desde épocas muy remotas. Sus habitantes en un principio
fueron ndmadas, pero al conocer la agricultura y otras actividades se dedicaron a la
vida sedentaria, estableciéndose en un solo lugar. Es aqui cuando surge la
necesidad de producir instrumentos de trabajo y utensilios de uso cotidiano, dando
esto origen a la alfareria.

Al principio utilizaron el barro para sus creaciones, asi como para rendir culto a
sus Dioses, mediante la elaboracion de vasijas, estatuillas y otros objetos de tipo
ritual. Emplearon ademas, objetos zoomorfos ya que se inspiraban en la flora y fauna
que abundaba desde entonces, en su mayoria eran aves, crearon también cazoletas
y vasijas tripoides entre otras. Esta actividad es la que se considera de mayor
antigliedad al igual que las que se realizaban con el uso de metales. (Ibid.)

Es a partir de entonces que todas los objetos y artesanias que en la actualidad
abundan en nuestra regién, han logrado alcanzar un desarrollo pleno, ya que han
rebasado las fronteras de nuestro pais, conquistando otras culturas que aprecian de
mejor manera estos objetos en comparacion al propio michoacano.

Actualmente, las artesanias en nuestro territorio son de gran variedad, ya que
encontramos artesanias que tienen origenes en otras regiones aledafas al territorio
michoacano. CoOmo se puede observar, la regidon de Michoacan es una de las mas
ricas de toda la Republica Mexicana, a la cual, lamentablemente le hace falta

promocidén tanto turistica como comercial, ya que la exportacion de las artesanias,
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por lo general se hacen a través de intermediarios, quienes lamentablemente son
personas del extranjero que adquieren las piezas a costos muy bajos, para después
venderlas a mercados internacionales a precios realmente elevados, inalcanzables

para los propios creadores, lo cual perjudica la economia de nuestra region.

4.2.1. Breve Resefia del origen del Repujado

El trabajo de metal es tan antiguo como la civilizacion. El oro y la plata, al igual
que el cobre fueron empleados por las civilizaciones Escrita y Celta mucho antes de
la era cristiana. El uso de los metales esta fundamentalmente reservado a la
orfebreria (BAHENA Ocampo Adalid).

Es durante la edad media cuando se efectua un florecimiento en las artes
aplicadas y en torno a los monasterios franceses y alemanes resurge el repujado y
cincelado de metales. En el siglo X el taller monastico de Conques, Francia, se
hallaba en pleno desarrollo. Numerosos altares, relicarios y retablos frecuentemente
eran de cobre repujado y esmaltado. En la época del renacimiento en el siglo XVI,
Italia imponia su estilo en este campo y las numerosas demandas religiosas veian
rivalizar en talento a orfebres prestigiados, como Benvenuto Cellini, y a sus piezas
competir en riqueza (Ibid.).

En el siglo XVII los paises bajos y especialmente Amberes, arrebataron a ltalia
su supremacia en la técnica del repujado, los Maestros Adam y Paul Vianem

realizaron verdaderos paisajes inspirados en grabados de la época. Posteriormente
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el dominio de Francia en el campo de la orfebreria fue de nuevo indiscutible y el uso
de la plateria alcanz6 a todas la capas de la sociedad. La corte de Versalles daba el
tono y la orfebreria invadia los muebles y decoraba los objetos utilitarios. El siglo XIX
vio el renacimiento de la era industrial, el repujado se prestaba a la industrializacion y
las manufacturas de Shefield, en Inglaterra, pusieron punto a punto la embuticion a
maquina. El repujado en metal, tal como hoy en dia sigue siendo del dominio de
orfebres y es ensenado por artistas del mundo arabe y del medio oriente, siendo las
republicas de Georgia y Armenia en la URSS, junto con Turquia, Siria y el Libano, los

paises donde se producen piezas de excelente calidad.

4.3. Situacién y antecedentes de la empresa

A lo largo de la historia, los inventos de diferentes técnicas que emplearon
nuestros antepasados en la elaboracion de piezas artesanales después de la
conquista y los sincretismos culturales, han contribuido a la modificacidén e innovacién
continua de piezas artesanales, las cuales, las nuevas generaciones se han
percatado de ello, lo cual encontramos en todos y cada una de nuestras ciudades y
poblaciones, con una riqueza y variedad artesanal extraordinaria.

En nuestro pais, existe una gran variedad de centros turisticos de
reconocimiento internacional por sus riquezas en artesanias y tradiciones, y como ya

se menciond anteriormente, uno de los estados de mayor importancia es el de
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Michoacan, siendo mas especificos Patzcuaro, su region lacustre y alrededores,
donde encontramos también a Uruapan, cuna de artistas, escritores y mas.

En esta ciudad, la produccion artesanal es notable, lo cual ha sido fuente de
inspiracion para muchos ciudadanos de este bello lugar, es por esto que en el afo de
1996, una chica egresada de la carrera de la Licenciatura en Diseno Grafico de la
Universidad Don Vasco A.C., se interesa por enfocar su carrera al disefio artesanal,
después de conocer todas las técnicas y artesanias mas representativas de la
region, decidiéndose asi a aplicar sus conocimientos y creatividad innovando piezas
artesanales, creando un concepto diferente en tarjetas de ocasion, las cuales son
hechas con papeles de gran colorido y diferentes disefos tradicionales o
prehispanicos hechos con la técnica de repujado aplicada a lamina de aluminio.

Al principio el producto se vendia de manera irregular, sin ninguna estrategia
de venta y a un mercado desconocido, después de varias experiencias, agradables y
no, de analizar el mercado y clientes potenciales, se forma KARANI HECHO A
MANO. KARANI, es un verbo Purhépecha que significa emprender el vuelo.

Esta joven empresaria comienza en un taller casero, con las herramientas y
materia prima indispensable, después con el paso del tiempo se fueron adquiriendo
mobiliario, equipo y tecnologia mas moderna, para establecer mejores contactos y
estar al alcance de los clientes a nivel nacional e internacional. Se contraté personal
con el fin de continuar con una produccion mayor, ya que la demanda del producto

rapidamente crecio. Actualmente esta empresa, sigue en crecimiento, exporta su
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producto al continente Europeo, especificamente Suiza y se espera que la venta del
producto se incremente en un 70% dentro del mercado nacional al igual que en el
extranjero como minimo. Cuenta también con diferentes estrategias de mercado y las
expectativas de la empresa son entre otras competir a nivel nacional e internacional,
asi como lanzar al mercado nuevos productos dentro del mismo giro, proporcionando

variedad y originalidad al cliente.

A continuacion se presentan los costos y gastos que se tienen en la

produccion, asi como el proceso de fabricacion y los principales problemas en la

exportacion de su producto.
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CEDULAS DE COSTOS DE PRODUCCION

CEDULA DE MATERIA PRIMA

MATERIALES Costo Mat. Unidades C.U.

Producto A 30.00 160 0.19
Producto B 20.00 15 1.33
Producto C 0.70 1 0.70
Producto D 15.00 150 0.10
Producto E 5.00 16 0.31
Producto F 24.00 100 0.24
Producto G 9.00 80 0.11
Producto H 30.00 200 0.15
Producto | 55.00 1100 0.05
M.P. por tarjeta 3.19

1.- Determinacion de unidades que salen por cada material, para obtener el costo por

tarjeta.
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CEDULA DE MANO DE OBRA

CONCEPTO COSTOS
S.D.IL.M. 544.6 544.60
IMSS 34.740% 189.19
INFONAVIT 7.475% 40.71
SAR 2.000% 10.89

785.39
Dias trabajados 20
Pago por Dia 39.27

Tiempo efvo. de MO 25min

8 hras/ 60 min. = 480mins.

Produccion de tarj. por Dia 19
M.O. por tarjeta 2.05

2.- Para determinar la mano de obra por tarjeta, se consideraron los gastos de
prevision social, los dias que labora al mes el trabajador asi como el tiempo que
efectivamente se le aplica a la mano de obra de cada tarjeta, para obtener el ¢ por

unidad.

CEDULA DE G. . DE FABRICACION

CONCEPTO C.U.
Corte producto B $30.00 0.1
Producto J $15.00 (1500 tarj) 0.01
G.L.F. por tarjeta 0.11
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3.- Los gastos indirectos de fabricacidon, fueron determinados tomando el mismo
criterio que en los anteriores, ya que se calcularon las piezas que salen por producto
y el costo por unidad.

DETERMINACION DEL INVENTARIO

Produccion diaria 19.2
Dias laborados 20
Produccién Mensual 384
Uds.de vta.mensuales. 352
Inventario Final 32

4.- La produccion diaria se multiplicd por los dias que labora al mes el trabajador,
para asi obtener la produccion mensual a lo que se le resto las unidades de venta
mensuales para obtener el inventario final, el cual se valué en $17.50 m.n. precio

promedio.
PREVISION SOCIAL

v' Determinacion del Salario Base de Cotizacion

Cuota Diaria 26.05
Aguinaldo 1.07
Prima Vacac. 0.11

27.23
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v Determinacion pago de IMSS

R.T. 0.543550% S.D.F. 30.20
CONCEPTO diario enero feb mzo abr may
C.fija 14.55% 4.39 136.22 123.03 136.22 131.82 136.22
Prestac. espe 4.20 130.13 117.54 130.13 125.93 130.13
esp.2 0.39 12.03 10.86 12.03 11.64 12.03
Prest.dinero 0.26 8.02 7.24 8.02 7.76 8.02
lyV 0.65 20.05 18.11 20.05 19.40 20.05
Guarderias 0.27 8.44 7.62 8.44 8.17 8.44
R.T. 0.15 4.59 4.14 4.59 4.44 4.59
10.31 319.47 288.55 319.47 309.16 319.47
v Determinacion pago de IMSS (continuacion)

junio julio agosto sept oct nov dic SUMAS

131.82 136.22 136.22 131.82 136.22 131.82 136.09| 1,603.72

125.93 130.13 130.13 125.93 130.13 125.93 130.20| 1,532.27

11.64 12.03 12.03 11.64 12.03 11.64 13.64 143.23

7.76 8.02 8.02 7.76 8.02 7.76 8.99 95.38

19.40 20.05 20.05 19.40 20.05 19.40 22.94| 238.92

8.17 8.44 8.44 8.17 8.44 8.17 9.61 100.55

4.44 4.59 4.59 4.44 4.59 4.44 5.27 54.70

309.16| 319.47| 31947| 309.16| 319.47| 309.16| 326.74| 3,768.77
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v Determinacién pago de INFONAVIT

RETIRO 2% CyVv 4.275%
CONCEPTO diario enero feb mzo abr may
Retiro 0.54 16.88 15.25 16.88 16.34 16.88
CyV 1.16 36.08 32.59 36.08 34.92 36.08
Vivienda 1.36 42.20 38.12 42.20 40.84 42.20
sumas 95.17 85.96 95.17 92.10 95.17
junio julio agosto sept oct nov dic SUMAS
16.34 16.88 16.88 16.34 16.88 16.34 19.24| 201.12
34.92 36.08 36.08 34.92 36.08 34.92 41.14| 429.90
40.84 42.20 42.20 40.84 42.20 40.84 48.11
92.10 95.17 95.17 92.10 95.17 92.10 108.49| 631.03
TOTAL ANUAL 4,399.80
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DATOS TOMADOS

CONCEPTOS
Cuota Fija 14.55%
Especie 1 13.9000%
Especie 2 1.4250%

Prest. Dinero

0.9500%

lyV 2.3750%
Guarderias 1.0000%
R.T. 0.54355%
Retiro 2.0000%
CyV 2.4750%
Dias d Vacac. 6
Dias de Agu. 15
Prima Vacac 25%

NOTAS:

1.- Es un solo trabajador y labora cinco dias a la
semana

2.- Se le paga el salario minimo

3.- El salario considerado hasta el 30 de noviembre
de 1998 fue 26.05 y a partir del 01 de diciembre de
ese afo se considerd el incremento del 14%,
quedando en $29.70.

4.- No hubo modificaciones en la integracion del
no obtuvo

salario puesto que el trabajador

prestaciones distintas a las iniciales
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RELACION DE VENTAS MENSUALES Y ANUALES ANO 1998

Tarjetas a PRECIODE | VENTA VENTA COSTO
CONCEPTOS
Producir por mes VENTA MENSUAL | ANUAL ANUAL
Ventas locales 160.00 15.00 2,400.00| 28,800.00| 10,272.00
Ventas Foraneas 67.00 20.00 1,340.00| 16,080.00| 4,301.40
Ventas Exterior 125.00 17.00 2,125.00| 4,250.00| 1,337.50
352.00 5,865.00| 49,130.00| 15,910.90

Como se puede observar, la empresa cuenta con ventas aceptables, sus costos son

bajos, lo cual constituye a que tenga un alto margen de utilidad. En este aio, la

empresa soOlo vendié al exterior su producto durante dos meses, ya que las

negociaciones empezaron casi al final del afo.

Materia Prima

Mano de Obra

Gastos Indirectos de Fabricacion

Costo de Produccion

Costo de produccidon empleado en el ailo de 1998

ESTADO DE COSTOS DE LA PRODUCCION

3.19

2.05

0.11

5.35
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KARANI HECHO A MANO
ESTADO DE RESULTADOS
DEL 01 DE ENERO DE 1998 AL 31 DE DICIEMBRE DE 1998

Ventas 49,130.00
Costo de Produccion 15,910.90
Utilidad Bruta 33,219.10
Gastos de Operacion 13,135.00
Gastos de Admon. 9,725.00
luz 245.00
teléfono 3,300.00
renta 3,600.00
Honorarios 1,800.00
Papeleria 420.00
Art. aseo y Limp. 360.00
Gastos de Venta 3,410.00
Embalaje 50.00
Transporte 3,080.00
Papeleria 180.00
Publicidad 100.00
Utilidad antes de impuestos 20,084.10
ISR 0.00
PTU 0.00
UTILIDAD DEL EJERCICIO 20,084.10

Por el volumen de ventas en ese ano no se pagaron impuestos, ya que se
encuentra tributando en el Régimen de Pequenos Contribuyentes. Como se observa

las utilidades fueron satisfactorias.
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ACTIVO

CIRCULANTE

Caja

Clientes
Inventario
Crédito al Salario

Suma circulante

NO CIRCULANTE

Mob. y Eqpo. Ofic.
Dep.Acum.Eqpo.Ofic.
Equipo de Computo
Dep. Egpo. de Cémputo
Herramienta de Trabajo
Dep.Acum.Hmta.Trab.

Suma del no Circulante

Suma del Activo

6,529.12
5,000.00
6,720.00
2,570.23

KARANI HECHO A MANO
ESTADO DE POSICION FINANCIERA AL 31 DE DICIEMBRE DE 1998

10,000.00
1,000.00
17,000.00
4,250.00
2,000.00
500.00

20,819.35

23,250.00

44,069.35

PASIVO
A CORTO PLAZO
IVA por pagar

ISR por pagar

Suma del Pasivo
CAPITAL CONTABLE
Capital Inicial

Utilidad del Ejercicio

Ut. de Ejerc anteriores

Suma Capital

Suma Pasivo y Capital

1,109.25
0.00

24,000.00
18,960.10
0.00

1,109.25

42,960.10

44,069.35

En la cédula de inventarios se presentara el Inventario Final, el cual quedd en

384 uds, valuadas a $17.50 c/u, dando un total de $ 6,720.00. El IVA se esta

manejando anual al igual que los conceptos de crédito al salrio e ISR, los cuales

seran pagados en la declaracién, en este caso, unicamente tenemos IVA por pagar.
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CEDULAS DE INVENTARIOS

CONCEPTO Enero Febrero Marzo Abril Mayo
Inv. Inicial 0 32 64 96 128
Prod. Mens. 384 384 384 384 384
Uds. Locales 160 160 160 160 160
Resto 224 256 288 320 352
INV. Exsitenc. 224 256 288 320 352
Uds. Foraneas 67 67 67 67 67
Resto 157 189 221 253 285
Inv. Exist. 157 189 221 253 285
Uds. Extr. 125 125 125 125 125
Resto 32 64 96 128 160
INVENTARIO FINAL 32 64 96 128 160

CONCEPTO Junio | Julio | Agosto | Sept. | Octubre | Nov. | Dic.
Inv. Inicial 160 192 224 256 288| 320| 352
Prod. Mens. 384| 384 384 384 384| 384| 384
Uds. Locales 160| 160 160 160 160| 160| 160
Resto 384| 416 448 | 480 512| 544 | 576
INV. Exsitenc. 384 | 416 448 | 480 512| 544| 576
Uds. Foraneas 67 67 67 67 67 67 67
Resto 317| 349 381 413 445| 477| 509
Inv. Exist. 317 349 381 413 445| 477| 509
Uds. Extr. 125| 125 125 125 125 125| 125
Resto 192 224 256 288 320| 352| 384
INVENTARIO FINAL 192 224 256| 288 320 352| 384
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Para la determinacion de los inventarios, se considerd6 una produccion

mensual de 384 unidades, asi como ventas mensuales de 352 unidades.

CEDULA DE IVA

IVA Trasladado | lva Acreditable | IVA por Pagar
2,639.25 573.75 2,065.50
956.25 956.25
Impuesto por pagar 1,109.25

En el caso del iva, se disminuye el iva causado o traladado por las ventas

realizadas al exterior, ya que se solicita la devolucién del mismo.
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PROYECCIONES ESTIMADAS

CEDULAS DE COSTOS PROYECTADOS

La inflacion que se epera para el aino 1999 es del 15% tamando como

referencia dicho dato, a los costos anteriores se les aumenté el 15% de inflacion

esperada.

CEDULA DE MATERIA PRIMA

MATERIALES
Producto A
Producto B
Producto C
Producto D
Producto E
Producto F
Producto G
Producto H
Producto |

M.P. por tarjeta

Costo Mats.

34.50

23.00

0.81

17.25

5.75

27.60

10.35

34.50

63.25

Unidades

160

15

150

16

100

80

200

1100

C.U.

0.22

1.53

0.81

0.12

0.36

0.28

0.13

0.17

0.06

3.66
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CEDULA DE MANO DE OBRA T-1

CONCEPTO
S.D.I.M. 778.6
IMSS 34.210%
INFONAVIT 7.475%
SAR 2.000%

Dias trabajados

Pago por Dia

Tiempo efvo.de MO 18min
8 hras/ 60 mins = 480mins.
Produccion de tarj.por Dia

M.O. por tarjeta

COSTOS

778.60

266.36

58.20

15.57

1,118.73

20

55.94

27

2.10

CEDULA DE MANO DE OBRA T-2

CONCEPTO
S.D.I.M. 648
IMSS 34.210%
INFONAVIT 7.475%
SAR 2.000%

Dias trabajados

Pago por Dia

Tiempo efvo.de MO 18min
8 hras/ 60 mins = 480mins.
Prod. de tarj por Dia

M.O. por tarjeta

COSTOS

648.00

221.68

48.44

12.96

931.08

20

46.55

27

1.75

Se determinaron los costos de mano de obra por trabajador, ya que tienen

diferentes salarios, lo cual podria no identificarse se se hubiera determinado de

manera global.
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CEDULA DE G. I. DE FABRICACION

CONCEPTO C.U.
Corte producto B $34.50 0.115
Producto J $17.25 (1500 tarj) 0.0115
G.l.F. por tarjeta 0.1265

DETERMINACION DEL INVENTARIO

Produccion diaria 54
Dias Laborados 20
Producciéon Mensual 1080
Uds.de vta.mensual 599
Inventario Final 481

NOTA:
Para la determinacién de los costos se tomaron los mismos criterios que en

las cédulas anteriores.
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PREVISION SOCIAL PROYECTADA

v' Determinacion del Salario Base de Cotizacion

TRABAJADOR 1

Cuota Diaria 37.00
Aguinaldo 1.72
Prima Vacac. 0.20

38.93

v Determinacion pago de IMSS Proyectado

R.T. 0.25000% S.D.F. 3445

CONCEPTO |diario| enero feb mzo abr may junio
C.fija 14.55% 5.01| 155.39| 140.35 155.39| 150.37| 155.39| 150.37
Prestac. espe | 4.20| 130.13| 117.54 130.13| 125.93| 130.13| 125.93
esp.2 0.55| 17.20| 15.53 17.20| 16.64 17.20| 16.64
Prest.dinero 0.37| 1146, 10.35 11.46| 11.09 11.46| 11.09
lyV 0.92| 28.66| 25.89 28.66| 27.73 28.66| 27.73
Guarderias 0.39| 12.07| 10.90 12.07| 11.68 12.07| 11.68
R.T. 0.10 3.02 2.72 3.02 2.92 3.02 2.92
11.55| 357.92| 323.28 357.92| 346.38| 357.92| 346.38
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CONCEPTO modific. julio | agosto | sept oct nov dic SUMAS
C.fija 14.55% |C.F.15.2% | 162.33| 162.33|157.09|162.33| 157.09| 191.55| 1,899.97
Prestac. espe 130.13| 130.13125.93(130.13| 125.93| 175.17| 1,577.23
esp.2 17.20| 17.20| 16.64| 17.20 16.64| 20.29| 205.56
Prest.dinero 11.46| 11.46| 11.09| 11.46 11.09| 13.53| 137.04
lyV 28.66| 28.66| 27.73| 28.66| 27.73| 33.82| 342.60
Guarderias 12.07| 12.07| 11.68| 12.07 11.68| 14.24| 144.25
R.T. 3.02 3.02| 292| 3.02 2.92 3.56 36.06
364.86 | 364.86|353.09|364.86| 353.09| 452.15| 4,342.72
v' Determinacién pago de INFONAVIT Proyectado
RETIRO 2% CyV 4.275%
CONCEPTO | diario | enero feb mzo abr may junio

Retiro 0.78 2413 21.80 2413| 23.36| 24.13 23.36
CyV 1.66 51.59 46.59 51.59| 49.92| 51.59 49.92
Vivienda 1.95 60.34 54.50 60.34| 58.39| 60.34 58.39
Sumas 136.06| 122.89 136.06| 131.67| 136.06| 131.67
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v" Determinacion del Salario Base de Cotizacion

TRABAJADOR 2

Cuota Diaria
Aguinaldo

Prima Vacac.

31.00

1.27

0.13

32.40

CONCEPTO julio | agosto | sept oct nov dic SUMAS
Retiro 2413| 24.13| 23.36| 24.13| 23.36| 28.48| 288.50
CyV 51.59| 51.59| 49.92| 5159 49.92| 60.87| 616.68
Vivienda 60.34| 60.34| 58.39| 60.34| 58.39| 71.20| 721.26
Sumas 136.06| 136.06| 131.67| 136.06| 131.67| 160.55| 1,626.44

5,969.16
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v Determinacion pago de IMSS Proyectado

R.T. 0.25000% S.D.F. 3445
CONCEPTO | diario | enero feb mzo abr may junio
C.fija 14.55% 5.01 155.39| 140.35 155.39| 150.37| 155.39| 150.37
Prestac. espe 5.65| 175.16| 158.21 175.16| 169.51| 175.16| 169.51
esp.2 0.46 14.31 12.93 14.31 13.85| 14.31| 13.85
Prest.dinero 0.31 9.54 8.62 9.54 9.23 9.54 9.23
lyV 0.77 23.86 21.55 23.86| 23.09| 23.86| 23.09
Guarderias 0.32 10.04 9.07 10.04 9.72| 10.04 9.72
R.T. 0.08 2.51 2.27 2.51 2.43 2.51 2.43
12.61 390.81 352.99 390.81 378.21 390.81 378.21
CONCEPTO modific. julio | agosto | sept oct nov dic SUMAS
C.fija 14.55% |C.F.15.2% | 162.33| 162.33|157.09|162.33| 157.09| 162.33| 1,870.76
Prestac. espe 175.16| 175.16|169.51|175.16| 169.51| 206.69| 2,093.91
esp.2 14.31| 14.31| 13.85| 14.31| 13.85| 16.89 171.10
Prest.dinero 9.54 9.54| 9.23| 954 9.23| 11.26 114.07
lyV 23.86| 23.86| 23.09| 23.86| 23.09| 28.15 285.17
Guarderias 10.04| 10.04| 9.72| 10.04 9.72| 11.85 120.07
R.T. 2.51 251 243| 2.51 2.43 2.96 30.02
397.76 397.76 384.92 397.76 384.92 440.13| 4,685.10
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v Determinacion pago de INFONAVIT Proyectado

RETIRO 2% CyV 4.275%
CONCEPTO | diario | enero feb mzo abr may junio
Retiro 0.65 20.09 18.14 20.09| 19.44| 20.09| 19.44
CyV 1.39 42.94 38.78 4294 4155 4294 41.55
Vivienda 1.62 50.22 45.36 50.22| 48.60| 50.22| 48.60
sumas 113.25| 102.29 113.25| 109.60| 113.25| 109.60
CONCEPTO | julio | agosto | sept oct nov dic SUMAS
Retiro 20.09| 20.09| 19.44| 20.09| 19.44| 23.70 240.15
CyV 4294 | 4294\ 4155| 4294 4155 50.67 513.31
Vivienda 50.22| 50.22| 48.60| 50.22| 48.60| 59.26 600.36
sumas 113.25| 113.25| 109.60|113.25| 109.60| 133.64| 1,353.82
TOTAL 6,038.92
TOTAL | ANUAL | 12,008.08
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NOTAS:

DATOS
Cuota Fija
Especie 1
Especie 2
Prest. dinero
lyV
Guarderias
R.T.

Retiro
CyV

Vivienda

Dias de Vacac.

Dias de Ag.

Prima Vac.

TRAB. 1

14.55%

13.9000%

1.4250%

0.9500%

2.3750%

1.0000%

0.54355%

2.0000%

2.4750%

5.0000%

8

17

25%

TRAB. 2

14.55%

13.9000%

1.4250%

0.9500%

2.3750%

1.0000%

0.54355%

2.0000%

2.4750%

5.0000%

6.00

15.00

0.25

1.- En la prpuesta se esta considerando la contratacién de un trabajador mas,

el cual tendra el salario minimo y las prestaciones minimas de ley.
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2.- El salario considerado hasta el 30 de noviembre de 1999 fue de $ 29.70y a

partir del 01 diciembre se considero el incremento del 18%, quedando entonces de

$35.04

3.- Se esta considerando que la cuota fija cambiara a partir del segundo

semestre de 1999 a 15.20%.

4.- Se esta considerando que el riesgo de trabajo disminuyd, ya que el aifo

anterior no hubo accidente alguno.

5.- Al trabajador 1 se le estan dando 17 dias de aguinaldo, este incremento se

otorgo por la antigledad que tiene laborando el trabajador en la empresa y por

dispocision de la misma.

v' PROYECCION DE VENTAS

Uds. a PRECIO
VENTA VENTA COSTO
CONCEPTOS Producir por DE
MENSUAL ANUAL ANUAL
mes VENTA
Ventas locales 272.00 17.00 4.624.00 55,488.00| 24,927.17
Ventas Foraneas 114.00 21.00 2,394.00 28,728.00| 10,447.42
Ventas Exterior 213.00 37.96 8,085.48 48,512.88 3,253.36
599.00 15,103.48 | 132,728.88| 38,627.95
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Se pretende un incremento del 70% ya que la empresa ha decidido llevar a cabo un
plan de mercadotecnia, con el fin de abarcar mas mercado y lograr incrementar la
demanda dentro del que ya tiene. El precio de vta de las tarjetas que van al exterior,
estan cotizadas en $4.00 dlIs. El tipo de cambio considerado para este caso fue de
$9.49 m.n.

ESTADO DE COSTOS DE LA PRODUCCION

Materia Prima 3.66
Mano de Obra 3.85
Gtos Ind.de Fab. 0.13
Costo de Produccion 7.64

Este es el nuevo costo de produccion, el cual ya considera la inflacion

esperada y los posibles incrementos.

ESTADOS FINANCIEROS PROYECTADOS

A continuacion se muestran los estados financieros proyectados, en donde los
impuestos que se reflejan corresponden a los tres trimestres del ano, la PTU no
refleja impuesto alguno debido a que ésta se pagara en el mes de mayo del afo
siguiente. Habra un incremento en el inventario y en el crédito al salario, esto por la

contratacién de una persona mas.
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KARANI HECHO A MANO
ESTADO DE RESULTADOS PROYECTADO
DEL 01 DE ENERO DE 1999 AL 31 DE DICIEMBRE DE 1999

Ventas

Costo de Produccion
Utilidad Bruta
Gastos de Operacion
Gastos de Admon.
luz

teléfono

renta

Honorarios

Papeleria

Art. aseo y Limp.
Otros Gastos

Gastos de Venta
Embalaje

Transporte

Papeleria

Publicidad

Utilidad antes de impuestos
ISR

PTU

UTILIDAD DEL EJERCICIO

281.75
3,795.00
4,200.00
2,160.00

483.00

414.00
1,768.00

255.00
5,236.00

346.80
2,040.00

132,728.88
38,627.95
94,100.93
20,979.55
13,101.75
7,877.80
73,121.38
127.88
0.00

72,993.50
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ACTIVO

CIRCULANTE
Caja

Clientes
Inventario

Crédito al Salario

Suma circulante

NO CIRCULANTE

Mob. y Eqpo. de Ofna.
Dep. Acum. Egpo. Ofna.
Equipo de Cémputo

Dep. Egpo. de Cémputo
Herramienta de Trabajo
Dep.Acum.Herram.Trabaj
o

Suma del no Circulante

Suma del Activo

4,111.76
4,839.23
96,621.12
6,514.00

KARANI HECHO A MANO
ESTADO DE POSICION FINANCIERA PROYECTADO
AL 31 DE DICIEMBRE DE 1999

10,000.00
2,000.00
17,000.00
8,500.00
2,000.00

1,000.00

112,086.11

17,500.00

129,586.11

PASIVO

A CORTO PLAZO

Proveedores 3,983.40
PTU por pagar 3.76
IVA por pagar 9,485.47
ISR por pagar 32.00
Suma del Pasivo

CAPITAL CONTABLE

Capital Inicial 24,000.00
Utilidad del Ejercicio 73,121.38
Ut.de Ejerc anteriores  18,960.10

Suma Capital

Suma Pasivo y Capital

13,504.63

116,081.48

129,586.11
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CEDULA DE INVENTARIOS PROYECTADOS

CONCEPTO Enero | Febrero | Marzo | Abril | Mayo | Junio Julio
Inv. Inicial 384 85 566 | 567 468 949 1430
prod. mens. 300 1080 600| 500| 1080 1080 1080
Uds. Locales 272 272 272 272 272 272 272
resto 412 893 894 | 795| 1276| 1757 2238
INV. Exsitenc. 412 893 894 | 795| 1276| 1757 2238
uds. Foraneas 114 114 114| 114 114 114 114
resto 298 779 780 681 1162| 1643 2124
Inv. Exist. 298 779 780| 681| 1162| 1643 2124
Uds. Extr. 213 213 213| 213 213 213 213
Resto 85 566 567 | 468 949| 1430 1911
Inv. Final 85 566 567 | 468 949 1430 1911
Valor Inv.

CONCEPTO | Agosto | Septiembre | Octubre | Noviembre | Diciembre final
Inv. Inicial 1911 2392 2873 3354 3835

prod. mens. 1080 1080 1080 1080 580

Uds. Locales 272 272 272 272 272

resto 2719 3200 3681 4162 4143

INV. Exsitenc. 2719 3200 3681 4162 4143

uds. Foraneas 114 114 114 114 114

resto 2605 3086 3567 4048 4029

Inv. Exist. 2605 3086 3567 4048 4029

Uds. Extr. 213 213 213 213 213

Resto 2392 2873 3354 3835 3816

Inv. Final 2392 2873 3354 3835 3816 96,621.12
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PROYECCION DE IVA

CEDULA DE IVA PROYECTADO

CONCEPTO IVA Trasladado IVA Acreditable [VA por pagar
Ventas Totales 19,909.33 3,146.93 16,762.40
Ventas Extranjero 7,276.93 7,276.93
Total 9,485.47

El IVA trasladado originado por las ventas al extranjero, se esta disminuyendo
del impuesto originado por la venta global, ya que este impuesto no lo pagara por

beneficios que otorgan las leyes respectivas.

4.4 Principales Problemas en caso de una Demanda Mayor.

Considero que esta empresa en caso de incrementar sus ventas al exterior en
un 328.64%, es decir, que pasen de 213 tarjetas proyectadas a 700 tarjetas
mensuales, y considerando los costos proyectados, no tendria problema alguno, ya
que la produccion de tarjetas mensuales proyectadas considerando dos empleadas,
seria de 1080, por lo que no afectaria a la empresa. En cuanto a la manera de
adquirir los materiales se emplearia la fuente de financiamiento por proveedores, del
mismo modo, para la recuperacion de la venta, se pedirian anticipos a los clientes,

hasta en un 50%.
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Actualmente la empresa no cuenta con maquinaria tan sofisticada para la

produccion en serie de un mismo disefo. Lo que sugiero a la empresa, es el adquirir

una maquina de troquel, con el fin de que la produccion se pueda realizar en serie y

sea mas rapida, cuidando que obtengamos la misma calidad o mejor. La

troqueladora, ademas de servir para sacar las imagenes, a la vez tiene la funcidn de

cortadora, lo cual contribuye a que los costos se disminuyan.

A continuacién se presentaran como quedarian los costos y estados

financieros al considerar una demanda de 700 tarjetas mensuales en las ventas al

exterior.

INCREMENTO EN LA DEMANDA DEL PRODUCTO

Uds. a
PRECIODE | VENTA COSTO VENTA COSTO
CONCEPTOS | Producir por
VENTA MENSUAL | MENSUAL ANUAL ANUAL
mes

Ventas locales 272.00 17.00 4,624.00 2,077.26 55,488.00 24,927 17
Ventas Foraneas 114.00 21.00 2,394.00 870.62 28,728.00 10,447.42
Ventas Exterior 700.00 37.96| 26,572.00 5,345.90| 318,864.00 64,150.80
1,086.00 33,590.00 8,293.78 | 403,080.00 99,525.38

En este ejemplo se estima que el incremento en la demanda del producto sea

en el exterior, el cual aumentaria en un 328.64%, la demanda de las 700 tarjetas es
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mensual. En el cuadro que se presenta, se pude ver a cuanto ascenderia la venta

anualmente al exterior.

ESTADO DE COSTOS DE LA PRODUCCION

Materia Prima 3.66
Mano de Obra 3.85
Gastos Indirectos de Fabricacion 0.13
Costo de Produccion 7.64

Considerando que este representa el costo proyectado
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KARANI HECHO A MANO
ESTADO DE RESULTADOS PROYECTADO
DEL 01 DE ENERO DE 1999 AL 31 DE DICIEMBRE DE 1999

Ventas 403,080.00
Costo de Produccion 99,525.38
Utilidad Bruta 303,554.62
Gastos de Operacion 33,482.65
Gastos de Admon. 13,101.75

luz 281.75

teléfono 3,795.00

renta 4,200.00

Honorarios 2,160.00

Papeleria 483.00

Art. aseo y Limp. 414.00

Otros Gastos 1,768.00

Gastos de Venta 20,380.90

Embalaje 600.00

Transporte 5,236.00

Papeleria 144.90

Publicidad 14,400.00

Utilidad antes de impuestos

ISR 2,730.00 270,071.97
PTU 0.00

UTILIDAD DEL EJERCICIO

267,341.97

La utilidad aumenta asi como algunos gastos que tienen relacion con la venta del

producto.
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ACTIVO

CIRCULANTE

Bancos

Caja

Clientes
Inventario
Crédito al Salario

Suma circulante

NO CIRCULANTE

Mob. y Egpo. de Ofna.
Dep. Acum. Egpo. Ofna.
Equipo de Cémputo
Dep. Egpo. de Cémputo
Herramienta de Trabajo
Dep.Acum.Herr. Trabajo

Suma del no Circulante

Suma del Activo

ESTADO DE POSICION FINANCIERA PROYECTADO

KARANI HECHO A MANO

AL 31 DE DICIEMBRE DE 1999

204,936.2
3
4,170.00

80,384.26
7,899.84
6,514.00

10,000.00
2,000.00
17,000.00
8,500.00
2,000.00
1,000.00

303,904.33

17,500.00

321,404.33

PASIVO

A CORTO PLAZO

PTU por pagar
IVA por pagar
ISR por pagar

Suma del Pasivo

CAPITAL CONTABLE

Capital Inicial
Utilidad del Ejercicio

Ut. de Ejerc anteriores

Suma Capital

Suma Pasivo y Capital

80.26
7,610.00
682.00

24,000.00
270,071.9

7
18,960.10

8,372.26

313,032.07

321,404.33

El inventario disminuira considerablemente, se recomienda abrir una cuenta

bancaria para el control del efectivo. Con motivo de las ventas, se espera que la

empresa otorgue lineas de crédito, ya que para el pago de cada pedido, se solicitara

un 50% de anticipo. En cuanto a los $682.00 pesos de Impuestos, son los que
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quedan pendientes de pagar en el ultimo trimestre de 1999. Para el pago de PTU se

aplico el 2,94% de acuerdo a la LISR

CEDULA DE INVENTARIOS

CONCEPTO | Enero | Febrero | Marzo Abril Mayo Junio Julio
Inv. Inicial 384 378 372 366 360 354 348
Prod. mens. 1080 1080 1080 1080 1080 1080 1080
Uds. Locales 272 272 272 272 272 272 272
Resto 1192 1186 1180 1174 1168 1162 1156
Inv. Exsitenc. 1192 1186 1180 1174 1168 1162 1156
Uds. Foraneas 114 114 114 114 114 114 114
Resto 1078 1072 1066 1060 1054 1048 1042
Inv. Exist. 1078 1072 1066 1060 1054 1048 1042
Uds. Extr. 700 700 700 700 700 700 700
Resto 378 372 366 360 354 348 342
Inv. Final 378 372 366 360 354 348 342

181




Valor Inv.
CONCEPTO Agosto Sep. Octubre Nov. Dic. final
Inv. Inicial 342 336 330 324 318
Prod. mens. 1080 1080 1080 1080 1080
Uds. Locales 272 272 272 272 272
Resto 1150 1144 1138 1132 1126
Inv. Exsitenc. 1150 1144 1138 1132 1126
Uds. Foraneas 114 114 114 114 114
Resto 1036 1030 1024 1018 1012
Inv. Exist. 1036 1030 1024 1018 1012
Uds. Extr. 700 700 700 700 700
Resto 336 330 324 318 312
Inv. Final 336 330 324 318 312| 7,899.84

En este cuadro se muestra un incremento en la demanda del producto en el

mercado exterior, lo cual, considerando una produccién de 1080 tarjetas mensuales,

y aplicando los costos proyectados, no nos ocasionaria ningun problema el

incremento de dicha demanda, ya que la capacidad de produccion que se aplicaria al
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darse esta situacion, seria al 100%, considerando que al producir las 1080 tarjetas

mensuales, obtendremos la misma calidad en el producto que al producir solo 300.

CEDULA DE IVA

IVA Trasladado IVA acreditable [VA por pagar

60,462.00 5,022.40 55,439.60
47,829.60 47,829.60
Impuesto por Pagar 7,610.00

El IVA seria menor ya que las ventas al exterior son mayores

4.5 Principales Problemas De Infraestructura

En cuanto a lo econdmico, considero que ha sido un factor que no ha influido
aun en la empresa, ya que la demanda que actualmente su producto tiene dentro del
mercado ha sido buena, por lo que se considera que la empresa se ha mantenido
estable y no tendra por lo menos en 1999 problemas de liquidez. Ya que al aplicar la
razon de liquidez, resulta que la empresa tiene para pagar $18.00 por cada peso de
deuda.

En cuanto a los problemas de mercado que actualmente la empresa tiene, se

deben a que no se le habia dado hasta el afio ° 98 el impulso y la promocién
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suficiente al producto, problema que a partir de este ano, ha sido uno de los puntos
que se estan tratando de mejorar este afo, tanto a nivel nacional como internacional;
esto con la ayuda de planes de mercadotecnia y la busqueda de informacion para la
comercializacién del producto al comercio exterior, en instancias gubernamentales y
privadas. Se sugiere a la empresa tome en cuenta la informacion que emite
Bancomext en su portal, el cual trata a cerca de Ferias Internacionales que esta

institucion promueve en el campo de articulos de regalo y decoracion.

4.6 Recomendaciones generales para la exportacion.

En este punto, se deberan de tomar en cuenta diversos factores si se quiere
lograr el éxito en la venta del producto en estudio, que en este caso son las Tarjetas
de papel con detalles de repujado hechas a mano, producto 100% mexicano. Para

ello, se recomienda se tomen en cuanta las siguientes recomendaciones:

4.6.1 Fraccion Arancelaria

La fraccion arancelaria para el producto en este caso y de acuerdo a la SE, el
capitulo al que entraria es al 76, correspondiente a aluminio y manufacturas de
aluminio. Por lo que la fraccion arancelaria para exportacion quedaria 760720,

tratandose de importacion la fraccion arancelaria quedara 76072099.
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4.6.2 Requisitos de Importacién a Suiza

En relacién a los requisitos de importacion que existen en Suiza, se considera
que los requerimientos de importacion en cada pais son determinados por los
mismos, en este caso Suiza para proteger su mercado interno, y esto es
responsabilidad del importador, lo que a su vez da origen a los impuestos o
aranceles que tiene que pagar el importador para que el producto elaborado dentro

de su pais, tenga un precio o situacion preferencial en su mercado interno.

4.6.3 Formacién del Precio de Exportacion

Se recomienda que el precio de venta al extranjero siempre se maneje en
ddlares, debido a la situacidn que se viene para el pais por término de sexenio o
cualquier otra circunstancia que pueda afectar la estabilidad. Se podria considerar
un incremento en el valor del délar frente al peso, por lo que el precio de las tarjetas
que se vendan al exterior se van a cotizar en $ 4.00 dis. us. Este precio incluye todos
los costos, gastos e imprevistos que pudieran darse al exportar el producto. A
continuacion se muestra un cuadro en el que se presentan los factores que se

tomaron para formar el precio de venta al exterior.
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CEDULA DETERMINACION DEL PRECIO DE VENTA INTERNACIONAL

G.I.F. 0.13

M.P. 3.66

M.O. 3.85

CTO. PRIMO 7.64

GTOS.VTA. 0.28

GTOS.ADMON. 1.37

GTOS.DIST. 0.81

TOTAL 10.10

IMPUESTOS 0.32

SUMAS 10.42

MARGEN D UTIL. 27.54 La utilidad es del 264.30%
PRECIO 37.96

Todos los Costos se sacaron en proporcion a las tarjetas que se venden al
exterior, con el fin de determinar el precio de venta de las tarjetas al extranjero. Una
de las recomendaciones que se hacen, es la de manejar el precio siempre en ddlares
americanos. En este caso las tarjetas se venden al exterior a $4.00 dls us. valuados

al tipo de cambio del dia 6 de abril de 1999.
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4.6.4 Medio de Embarque e INCOTERM

Es importante considerar los diversos medios a través de los cuales la
mercancia puede ser enviada al pais destino, ya que esto permite que el consumidor
tenga de manera oportuna el producto, también se recomienda tomar en cuenta si el
medio de transporte que se esta eligiendo es regular o irregular, ya que esto puede
ocasionar pérdidas; se recomienda considerar el recorrido de la mercancia, de
acuerdo a la negociacion pactada, la manera en que el cliente quiere recibir la
mercancia, los factores climaticos, la confiabilidad de los almacenes o de los puertos
por los que cruce la mercancia con el fin de disminuir la posibilidad de robo; el valor
utilitario, el peso y el volumen del producto, entre otros. Se sugiere, en este caso,
utilizar como medio de transporte el maritimo, considerando un INCOTERM Libre a
Bordo (FOB), en el cual los gastos nacionales e internacionales se reparten de la
siguiente manera:
4.6.4.1 Los costos a cargo del vendedor son:

a) El embalaje

b) La carga, es decir, abarca desde el medio de transporte hasta poner la

mercancia en almaceén.
c) El envio al puerto, aeropuerto, hasta la zona de grupaje.
d) Los tramites aduaneros para la exportacion de los productos. (Bancomext;

1997, A-7)
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4.6.4.2 Los costos a cargo de ambas partes (comprador - vendedor) unicamente es:
a) El paso de la mercancia en puerto, aeropuerto, zona de grupaje hasta la
terminal de salida. (Ibid.).
4.6.4.3 Los costos o gastos a cargo del comprador son:
a) Pago del transporte internacional, que es el transporte principal
b) Seguro del transporte
c) El pago del paso de la mercancia por puerto o aeropuerto a zona de
grupaje hasta la terminal de llegada.
d) Tramites aduaneros para la importacion, derechos, aranceles y tasas.
e) Envio a la fabrica o almacén destino.
f) Descarga de la mercancia en la fabrica o almacén destino (Ibid.).
4.6.4 Documentos que se llenan para la Exportacion
Los embarques de exportacién deben ir acompanados de los documentos
que a continuacién se mencionan:

a) Factura Comercial: ésta debera contener la descripcion completa de todas las
mercancias, incluso aquéllas que sean enviadas como muestras libres de
costo. Precio unitario y total en la moneda en que haga la operacion;
condiciones de envio con los detalles sobre costos adicionales; especificacion
de documentos requeridos como certificados, permisos, etc. (Bancomext,

1998: 42)
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b) Lista de empaque: cada caja debera de ser identificada, es decir debera
llevar.

- Nombre del exportador

- Pais de origen

- Marcas de manejo de la caja o mercancia,

- Puerto de salida

- Puerto de entrada

- Nombre del destinatario

- Numero de pedido

- Numero de paquete y tamafo de la caja (centimetros y pulgadas)

- Marcas de peso: neto Kg. - Net...Lb., etc.

- ElI emblema "HECHO EN MEXICO" esta sustentado en la legislacion de
normas sobre marcado y etiquetado (NOM - Z -9 - 1978) (SAGAHON; 1996:
149). El emblema consta de la leyenda y figura grafica que identifica a los
productos fabricados dentro del territorio mexicano, esta leyenda puede ser
traducida al idioma del pais importador o comercializador de los productos
mexicanos. (CELORIO; 1993: 81).

c) Documento de envio o de embarque: este es emitido por la empresa de
transporte.

d) Certificado de origen: este es necesario para recibir preferencias arancelarias.
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e) Documentos especiales de importacion y/o exportacion que emite la SE, los
cuales no se presentan ya que dicha Instancia Gubernamental, no otorgé la
informacion por no tratarse de un trabajo real.
4.6.5 Impuestos en Aduanas

De a cuerdo a la Organizacion Mundial de Comercio (OMC), antes GATT por
sus siglas en Inglés, en su funcibn como organismo rector del comercio mundial,
establece las siguientes reducciones arancelarias para México para exportar sus
productos a Suiza, en un 37% (arancel industrial). Esta reduccion arancelaria se
obtuvo como resultado de la Ronda Uruguay, en materia de acceso a mercados.
(htt://209.228.164.5/omc.htm)
4.6.6 Forma de Embalaje

El embalaje juega un papel importante en la exportacion, ya que gracias a él y
al envase, millones de habitantes de pueblos lejanos, reciben una variedad de
productos frescos, ademas de que estos sirven para proteger y conservar en buen
estado los productos agricolas y alimenticios, de igual manera protege al usuario, a la
persona que maneja los productos, al medio ambiente, etc. Por esto es
recomendable analizar el tipo de embalaje y el tipo de bien que se piensa proteger o
enviar, analizar las caracteristicas, ventajas y desventajas que éstos ofrecen al
mercado. Ademas, se debe considerar los tipos de envases que pueden o no entrar

al pais destino.
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El tipo de embalaje que se sugiere para la exportacion de las tarjetas es una
caja de cartén corrugado, de dos piezas: tapa y base; de cierre telescopico, ya que
este es un envase rigido, es ecoldgico 100% reciclable, se sugiere la utilizacion de
entrepisos para proteger las tarjetas, las divisiones o tirillas serian de papel
corrugado, colocados dentro de la caja, ya sean entrelazados o doblados para formar
un numero determinado de celdas, en las que se puedan colocar las tarjetas, también
se siguiere que se coloquen en las paredes de la caja papel de china, esto para que
de un poco mas de proteccion.

El embalaje de cartdon no es caro, ademas de que éste se ha empleado en las
exportaciones anteriores y ha demostrado ser un buen embalaje, puesto que el
producto llega a su destino en buen estado. Por lo regular el costo de la caja y el
papel oscilan entre $25.00 y $40.00, el valor es realmente bajo, lo cual no representa
un factor que pueda incrementar los costos considerablemente.

4.6.7. Formas de Pago del Cliente

Como se sabe, es importante definir la forma en que se llevara a cabo toda
transaccion comercial, ya que esto puede traer serios problemas cuando ambas
partes no hace un acuerdo con anticipacion. Se recomienda utilizar una Orden de
Pago o Transferencia de Fondos, ya que es una forma segura y agil de enviar y
recibir el pago a menor costo, en comparacion a la Carta de Crédito principalmente.
Los bancos en la actualidad, utilizan sistemas de telecomunicaciones o medios

electronicos, tales como SWIFT (Society for Worldwide Interbank Financial
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Telecomunications), el cual agiliza las funciones de trascripcion y transmisién. Esta
operacion se realiza propiamente por corresponsalia entre los bancos, quienes
utilizan claves secretas y apertura de cuenta o cuentas de cheques.

El SWIFT es una sociedad mundial a la cual se encuentran afiliados los
bancos mas importantes a nivel mundial, emplean sistemas de computo via satélite.
(SAGAHON; 1996: 179).

Esto da pie a considerar que este sistema es adecuado y va de acuerdo a las
necesidades de la empresa en estudio, ya que el utilizar la Carta de Crédito, implica
mas gastos, con lo que la utilidad quedaria disminuida.

4.6.8 Expansion a Posibles Mercados

Existen diversas oportunidades de expansion dentro de los mercados
internacionales, solo es cuestidon de emprender el vuelo, considerando a la vez la
capacidad de produccion y la calidad de los productos que se quieren exportar.

En conclusion, es facil decir que se quiere comercializar nuestros productos al
extranjero, pero realmente hace falta enterarnos de todos los pasos que se deben de
llevar a cabo para lograrlo con éxito, ya que de lo contrario, podriamos llevarnos una
mala experiencia. A veces, es cuestidn de iniciativa propia, ya que si se empieza a
buscar la informacién necesaria y la asesoria adecuada en materia de exportacion,
se puede lograr un buen éxito. Tratandose de la empresa en estudio, considero que
seria bueno que tomara en cuenta las recomendaciones hechas para la exportacion.

Las artesanias Michoacanas, tienen buen mercado a nivel internacional, sélo es
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cuestién de que las instituciones encargadas, promuevan la comercializacion de ellas

a los diversos paises que las solicitan.

193



CONCLUSIONES

Este trabajo de investigacion va dirigido hacia las personas que tienen cierto

interés en materia de exportacion, con el fin de que la utilicen en beneficio de nuestra
propia ciudad y regidn, ya que el pretender adentrarse a practicas de comercio
exterior implica el tener una amplia vision, una planeacion bien definida, estructurada,
porque se requiere de todo un esfuerzo para mantenerse dentro de los mercados
externos, la competencia de la calidad y precios que son los principales puntos que
tendrian que cuidarse.
Durante la elaboracion del caso practico, la hipotesis planteada ha sido comprobada,
ya que se tienen mejores resultados (crecimiento de las utilidades) al ser un
exportador directo, ademas, de que es una gran oportunidad para mantener contacto
directo con gente a nivel internacional, puesto que esto abre las puertas al producto y
a la persona para desarrollarse mejor y alcanzar el éxito deseado.

En relacion al apoyo gubernamental que tienen las empresas dedicadas a la
actividad de exportacion, considero que la serie de tramites que realizan son diversos
y en ocasiones engorrosos, esto contribuye a que muchas de las personas que
quieren emprender esta actividad se desanimen, ademas de que el gobierno por lo
general no realiza propaganda alguna para impulsarla. El apoyo existe pero es un
tanto burocratico y dificil tener los beneficios que ofrecen los diversos programas en

la actualidad.
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La empresa que se analizd, cuenta con pocos conocimientos a cerca de lo que
es la actividad de exportacion, con lo cual se puede decir, que hay ocasiones en que
es muy facil iniciarse en ésta area pero que, conforme va creciendo la empresa, en
cuanto va incrementando su volumen de ventas al exterior, ya es necesario
empaparse de la informacién que actualmente existe, ya que se podria caer en
grandes errores que pueden incrementar nuestros gastos y costos, disminuyendo
entonces la utilidad deseada. Los tratados que nuestro presidentes han firmado con
otros paises son una buena fuente de informacion, ya que otorgan proteccién para
los comercializadores, en este caso, gracias al resultado que se dio con motivo de la
Ronda Uruguay en materia de acceso a mercados, en el cual México participo, la
reduccidon arancelaria para la exportacion a Suiza fue del 37%, lo cual ha favorecido
la comercializacién de productos a dicha region.

En la actualidad, Bancomext y la SE, son organismos gubernamentales que
cuentan con planes de apoyo a comerciantes interesados en exportar sus productos
al exterior, cuentan con toda una gama de programas de apoyo, fuentes de
financiamiento e informacion sobre posibles mercados que la gente puede utilizar
para su beneficio, s6lo es cuestion de investigar, ya sea a través de la Internet o
acudir a las oficinas principales del dichas entidades.

Como Licenciados en Contaduria, se debe tener una vision mas
emprendedora ya que con esto podemos iniciarnos en materia de exportacion. Esta

vision nos permite analizar mas el medio en el que vivimos y encontrar en él la
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existencia de una gran variedad de productos que pueden ser comercializados al
exterior. Es importante que también contribuyamos al impulso de las actividades de
comercio exterior, tomando en cuenta las caracteristicas de las empresas, capacidad
de produccion, calidad, seriedad, etc., ya que esto beneficiara en cadena a nosotros
y a nuestra region. Actualmente la intervencion de los Licenciados en Contaduria en
materia de comercio exterior se ha incrementado, lo cual da la pauta para tomarla
como otra rama en la que podemos desarrollarnos y alcanzar nuestras expectativas

de crecimiento y éxito.
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